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Ibercom 
proporciona 
equipos a Alarcos 

Ibercom ha suministrado al nuevo ope­
rador multimediaAlarcos una estación 
de satélite para Hispasat. La estación 
suministrada llave en mano permiti­
rá a Alarcos ocupar hasta dos trans­
pondedores de capacidad del satéli­
te Hispasat l-C tanto en su servicio 
Europa- Europa como el Europa-Amé­
nca. 
La estación va dotada de total redun­
dancia y todos los elemen tos de la esta­
ción se configuran desde un sistema 
de monitorización y control. De este 
modo, Al arcos iniciasu andadura como 
operador con una plataforma DVB-S 
que le permite entrar en el mercado 
de servicios de banda ancha y multi­
media en IP. 
Por otro lado, Retevisión haadquirido 
a Ibercom dos plataformasMPEG-2 del 
fabrican te Tadiran Seo pus. La prime­
ra plataforma es una configuración tipo 
4+ 1 que se encuen traen operación en el 
telepuerto de Retevisión en Arganda 
del Rey, proporcionando servicios de 
difusión de datos IP sobre D\1B.S. Estapla­
taforma también posibilitaserviciosde 
difusión de TV vía satélite. La instala­
ción ypuestaen servicio de la platafor­
ma estuvo a cargo íntegramente por 
lbercom. 

First Mark ya compite en banda ancha 
FirstMark está comercializando sus servicios en 26 ciudades con más de 200.000 habi­
tantes, y dentro de tres.años pronostica estar presente en 180 núcleos de población. 
La oferta de FirstMark (banda ancha inalámbrica) orientada a las Pymes permitirá aho­
rros en costes entre un 15 y un 40 por ciento en servicios de voz, transmisión de datos 
y acceso a Internet de alta velocidad. 
La compañía ha invertido hasta la fecha más de 165 millones (27.453 millones de pese­
tas) y prevé aportar otros 268 millones de euros (44.591 millones de pesetas) hasta el 
año 2004. 

. , 
EXPO COMM 2001 ¡ ALO cableará 
----------- ~ el Parque 

La tercera edición de EXPO COMM, congreso de lastele­
comunicaciones deempresa,quetendrálugardel19 
al 21 del próximo mes dejunio en el Recinto Ferial 
Juan Carlos 1. contará con un 50% más de superficie 
de exposición con un total de 8.300 m_ netos deexpo­
sición. 
La internacionalización de EXPO COMM Españaque­
da acentuada con la inauguración del Pabellón Fin­
landésque se suma al ya tradicional Pabellón Francés 
ya la presencia de compañías internacionales como 
Tellabs, Italtel, Tecnosistemi, Marconi, GuanlitoneyZTE 
(China), entre otras, que ofrecen una visión global de 
las Telecomunicaciones. 
Laferiade Com puterTelephony, CTEXPO, se incor­
poraenEXPOCOMMenun pabellón específico de Tele­
fonÍasobre IP con el nombre de CTVILLAGE. El Pro­
grama de Conferencias tratará temas como 
Comunicaciones Móviles, Internet: Nuevas Infraes­
tructuras, E-Business, E-Commerce y Formación de 
Técnicos de Telecomunicación. EXPO COMM vol­
verá a acoger al Congreso Profesional de las Teleco­
municacionesorganizado porel COITTy laANITT. 

1 Tecnológico 
¡ de Andalucía 

En el segundo semestre del 
presen te año se pondrá en mar­
cha la primera fase de la red, 
que dará soporte a las 200 
empresas con sede en el PTA, 
que podrán utilizar redes de 
banda ancha para canalizar 
conexiones a Internet a alta 
velocidad , soluciones multi-
media y centro de datos, ade­
más de tráfico gratuito entre 
las compaliías alojadas en el 
Parque. 
El presupuesto comprometi­
do para la totalidad del pro­
yecto, que estará concluido 
en tres años, es de 270 millo-
nes de euros. 

Más de 15.000 profesionales visitaron EXPO COMM 2000 España 

"El 80% de los visitantes de EXPO COMM España están directamente 
involucrados en la toma de decisiones para la compra de servicios y productos de 

telecomunicaciones en su empresa" (Market Perspectives, Inc.) 

EXPO COMM España se consolida como el punto de encuentro profesional 
del sector de las telecomunicaciones. 

• VISITE LA PRÓXIMA EDICiÓN DE EXPO COMM 2001 ESPAÑA . 

YA EN www.expocomm.net ó en www.ejkrause.es 
Tel. +34 91540 1710 • Fax: +34 91540 1711 • Email: expocomm@ejkrause.es 



Teligent 
sustituye las 
centralitas 
Lasolución de la Oficina Móvil 
de Teligentincluye funciona­
lidad VPN, que permite al ope­
radoro proveedor de servicios 
conseguir los requisitos de índi­
cesreducidosyflexiblesde lla­
madasinternas.Lasempresas 
pueden contar con inversio­
nes iniciales más bajas, redu­
cir el coste de mantenimien­
to y disponer de una solución 
más beneficiosa a largo plazo. 

ALTRAN 
busca 
talentos 
El GRUPO ALTRAN ha 
celebrado en Madrid la pri­
mera edición españoladel 
Foro Pro Ingenieros, un 
punto de encuentro para 
ingenierosyfuturosdirec­
tivos, donde las compañías 
que Altran posee en todo el 
mundo (españolas, fran­
cesas, portuguesas, brasi­
leñas, etc.) presentaron las 
actividadesyproyectosen 
campos tecnológicos como 
la energía, aeronaútica, 
medio ambiente, auto­
moción, microelectróni­
cao radiocomunicación. 
El encuentro ha servido 
para reforzar lacaptación 
de talento en tre los profe­
sionales españoles, dado 
que la compañía prevé con­
tratar este añ o más de 500 
profesionales. 
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Francisco Ros, Presidente y Consejero Delegado de ALÚA 

"Podemos solucionar el cuello 
de botella que sufre la banda 

ancha" 

En primer lugar, cuéntanos cómo se produce tu lle­
gadaaAlúa ... 
Tras ocupar el cargo de consejero delegado del con­
sorcio Unisource, presidí la compañía Teliaen Espa­
ña. En el otoño de 1999 me propuse afrontar nue­
vos retos profesionales e inmediatamente identifiqué 
esta novedosa tecnología de acceso para banda ancha, 
que pude concretar en una estructura empresarial. 
Así nació Alúa en enero de 2000, y nos hicimos adju­
dicatarios de una licencia Cl de carrier / carrier, es 
decir, somos un operador que ofrecemos nuestro 
servicio a otros.operadores. 

¿Cómo se consiguió la financiación necesaria para 
poner en marcha la empresa? 
En el accionariado entraron dos sociedades de inver­
sión capital-riesgo de EE. UU., Crescendo (accionista 
mayoritario, con un 23%) Y Enterprises, e impor­
tantes inversores españoles como Grupo Duero, Bell 
Capital y Laser2Net. 

¿En qué consiste la solución que ofrece Alúa? 
Integramos tecnologías avanzadas en una red que 
combina fibra óptica terrestre con una malla ópti­
ca inalámbrica (aérea) que llega a los edificios de 
oficinas, centros empresariales, áreas de negocios, 
etc. para solucionar el cuello de botella que sufre 
la banda ancha. Partimos de una red terrestre de 
fibra óptica a la que conectamos unos nodos insta­
lados en las azoteas de los edificios, dotados con un 
transmisor/receptor óptico y también de un con­
mutador ATM. A partir de ese nodo emerge una 
red aérea capilar que va tejiendo una malla óptica 
inalámbrica que conecta con otros nodos y que se 
despliega allí donde existe demanda. La distancia 
media entre equipos, manteniendo la indispensa­
ble visibilidad directa, es de 200 metros, con una 
distancia máxima de 400-500 metros, en función de 
las condiciones atmosféricas de cada ciudad. 

¿Qué características poseen los equipos? 
Son fabricados por la compañía norteamericanaAir Fiber 
y tienen una forma cilíndrica de 1 metro de alto por 

30 cm. de diámetro, con una capacidad de tráfico de has­
ta 155 mb,en e\caso del modelo STMl por enlace de 622 
Mbs. Cada nodo dispone de cuatro enlaces y puede 
conectarse con otros cuatro equipos. Cabe destacar 
que las experiencias recogidas por el uso de los equipos 
que ya funcionan en Madrid, nos han servido para 
sugerir al fabricante mejoras sustanciales del pro­
ducto en las nuevas versiones. Además han superado 
todos los exámenes de impacto ambiental, incluso en 
países como Suecia y Holanda, que tienen las regla­
men taciones más severas de todos los países europeos. 

¿Cuáles son los planes de despliegue por el resto 
del país y cuál es la inversión prevista? 
En este año invertiremos unos 20 millones·de euros 
en seguir trenzando la red en Madrid, donde damos 
cobertura ya a unos 2000 edificios y en el último tri­
mestre iniciaremos el despliegue en otras ciudades 
importantes, como Barcelona, Valencia y Sevilla. La 
intensidad de este despliegue dependerá de lademan­
da del mercado, ésa es nuestra estrategia. 

¿Y el mercado está en crisis? 
La necesidad de banda ancha existe y es impres­
cindible satisfacerla, porque el tráfi~o de datos se 
incrementa sin interrupción y no observo crisis en 
ese sector. Lo que sí creo es que los planes de empre­
sa son ahora más cautelosos y sensatos que hace un 
año, pero la expansión de la banda ancha no se fre­
nará. 

¿Alúa tiene planes para crecer fuera de España? 
Después de España hemos conseguido licencias en 
Gran Bretaña, Suecia, Suiza y Holanda y las hemos 
solicitado en Alemania, Italia y Francia. Nuestros 
planes son abarcar las principales ciudades del con­
tinente. Hay que resaltar que Madrid es la primera 
ciudad europea donde se despliega esta tecnología 
y que a escala mundial somos el proyecto más avan­
zado del total de cuatro en marcha actualmente con 
tecnología óptica inalámbrica: uno en Tokio .. 
y los dos restantes en ciudades de EE.UU. • 




