empresas
DATASYSTEM : BT gestionara la red del Inem con equipos

en el
mercado de
redes SAN

La compaiiadel Grupo Bullha :
ingresado en esta tecnologia
cubriendo todas las etapas de
implantacion, desde el estudio
previo, el suministro de equi-
posylainstalacion, hastala con-

sultoria postventa.

Paraello se han firmadoacuer- :
dos con distintos fabricantespara
ofrecer soluciones comple- :
mentarias, entre otras con las

companias Legato y Veritas en
el entorno software, Anchor Bro-
cade en conectividadyen el area
de almacenamiento con Storage
Teck, Network Appliance, Hew-
lett-Packard y Sun Microsystems.

ALO cablears
el Parque
Tecnolégico
de Andalucia

En el segundo semestre del pre-
sente ano se pondra en mar-
cha la primera fase de la red,
que dard soporte alas 200 empre-
sas con sede en el PTA, que
podran utilizar redes de ban-
da ancha para canalizar cone-
xiones a Internet a alta veloci-
dad, soluciones multimedia y
centro de datos,ademas de tra-
fico gratuito entre las compa-
nias alojadas en el Parque.

Elpresupuesto comprometido
para la totalidad del proyecto,
que estara concluido en tres
anos, esde 270 millones de euros.

TELDAT

Nuevos
comproba-
dores de
Rhode &
Schwarz

Se trata del CMU300, nue-
vo estandar para la eva-
luacion de estaciones base
que permite cubrir todos
los sistemas moviles actua-
les y que puede ampliarse
con facilidad, insertandouna
placa en el modulo prin-
cipalyactualizando el soft-
ware instalado.

Estos comprobadores de
radiocomunicaciones son
diezvecesmasrapidosque
los existentes hasta ahora
en el mercadoyno requie-
ren de material adicional
deinstrumentacion pararea-
lizar las pruebas finales de
servicio o calidad.

INEM.

FIBERNET
duplicara su
inversion en +D

Laempresaperteneciente al Gru-
po Teldat, que disenayfabrica pro-
ductos paralasredesde fibra 6pti-
ca, destinara 500 millones de pesetas
en el presente ano para I+D.
Elprincipal producto de Fibernet
esel Dusac 32 (en laimagen) ,un
multiplexor que aumenta 64
veces la capacidad de una red de
fibra 6pticayque yahasido implan-
tando en grandes redes como las
del BBVA, Renfe y BSCH.

BTTELECOMUNICACIONES conectaralasredes
LAN de las oficinas del INEM con sus comunida-
des auténomas y los servicios centrales para crear
REDEMPLEO, una malla que permitird tener una
vision global de cualquier ciudadano, indepen-
dientemente del lugar donde resida.

El concurso adjudicado incluye la sustitucion del
actual sistema de comunicacion basado en lineas
X.25 por tecnologia frame relay, que multiplicara
por 5 la capacidad de comunicacién de la red del

Parala nueva infraestructura de red se utilizaran uno 800 routers Cbra 20/21 y Nucleox Plus, equi-
pos de gama alta fabricados por TELDAT

Demostracion
de Nokia
sobre IPv6

La primera demostracion
de la plataforma Mobile
IPv6 con capacidad mul-
timedia IP se efectué
recientemente en el Foro
Global IPv6 realizado en
Madrid.

La tecnologia permite la
conectividad continua esta-
ble y sin interrupciones
por desplazamientos entre
diferentes puntos de acce-
so inaldmbricos. En la
demostracion se exhibe
una red funcional en
miniatura basada en IPv6,
cuyo espacio de direc-
cion expandido es de 32
a 128 bits, rango que
constituye una de las ven-
tajas mas importantes del
nuevo protocolo.
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EXPO COMM va 3 lfema

ElSal6ny Congreso de lasComunicaciones de Empre-
sa, EXPO COMM 2001, tendra lugar del 19 al 21 del
proximo mes de junio en IFEMA.
Enuntotalde8.300m2netosde exposicion se presen-
taralamasavanzadaTecnologiadelalnformacion del
siglo XXI a través de operadores, fabricantesyy distri-
buidorestanto espanolescomointernacionales, empre-
sasdegestionydesarrollode proyectose Internet.
Laferia de Computer Telephony, CT EXPO, se incor-
pora en EXPO COMM en un pabellon especifico de
Telefonia sobre IP con el nombre de CT VILLAGE.
ElPrograma de Conferencias tratara temas como Comu-
nicaciones Moviles, Internet: Nuevas Infraestructu-
ras, E-Business, E-=Commerce y Formacioén de Técni-
cos de Telecomunicacion.

Los planes de Siemens

La compania alemana revel6 durante un encuentro
a escala mundial celebrado en Sevilla que apunta a
colocar a sus areas de negocio relacionadas con las
comunicaciones moviles, redes y e-business entre las
tres primeras del mundo en sus respectivos segmen-
tos. La filosofia de empresa privilegia el factor huma-
no y la innovacion permanente, y se destaco la ade-
cuada preparacion de los profesionales espanoles para
el desarrollo de aplicaciones en las nuevas areas tec-
nologicas.

Si bien se destaco durante la conferencia la tenden-
cia creciente de las plataformas GPRS y UMTS, se
pronostica larga vida al GSM, que seguira dominan-
do elacceso movil en toda Europa al menos por otros
tres anos mas.

_SITI 2001

Durantelosdias 3,4y5de abril proximosse realizar- una
nuevaedicion de SITI-Salon Internacional de las Tecno-
logias de laInformacion que organiza @aslan en el
Pabellon 3 del Recinto Ferial IFEMA de Madrid, Nue-
vamente el evento estar- centrado en mostrarlos iltimos
avances que lasempresasasociadashan desarrollado en
materiade Redes, Internety Telecomunicaciones. (Se
adjuntainvitacion en éstenimero).
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Maria José Miranda, directora de la Division
Telecomunicaciones de Oracle

“Apuntamos a las soluciones
wireless”

¢Cudl sera la estrategia de tu divi-
sion a corto plazo ?

Elfoco estratégico de Oracle, y por
tanto de mi division, es proporcio-
nar soluciones para dos areas de las
empresas: por un lado las solucio-
nes que ayudan acrear nuevos nego-
cios y por otro las que dan soporte
alas propias empresas para atender

: mejor a sus clientes y ganar eficien-
: cias en su gestion interna.

: ¢Nuevos negocios, con nueva tec-
: nologia ?

Un area para crear nuevos negocios
a la que apuntamos, es la tecnolo-
gia wireless que hemos desarrolla-

¢ doenlos paises nordicos a través de

Ty

un portal para moéviles, que ha ser-
vido, por ejemplo, de base al portal

: e-mocion de TelefonicaMovilesyde

TerraMobile. Alrededor de estas nue-
vas tecnologias se estan desarrollando
otras aplicaciones a las que también
estamos dando soporte.

Losserviciosatravésdelmévil estan en
un punto muy incipiente pero con
una expectativa de negocio impre-
sionante; porejemplolosserviciosde

: localizacionsignifican ungran avan-

cede calidad,yaque ofrecen al usuario
lainformacion necesariaseginlazona
geograficadondese encuentra.

Otradrea de nuevos negocio son los

: marketplaces, donde tenemos clien-

tes creando mercados horizontales
(branded) para proporcionar a sus
clientes servicios de mas valor para
fidelizarlos y generar mas ingresos.

¢Hay soluciones especificas para el
mercado espaiol?

Sibien todaslassoluciones Oracle se
desarrollan en EE:UU.,aquiestamos
haciendo desarrollos conjuntoscon

grandesclientesque conocen lasnece-
sidadesynosotrosaportamosel desa-
rrollo tecnolégico. Con Telefonica
Moviles, porejemplo, compartimosun
equipo de personas que estan dise-
nando las futuras versiones de nues-
tro portal wireless, con laventaja de
que los productos Oracle son multi-
plataformay pueden adaptarse des-
de WAP, GPRSyUMTS.

¢En cuanto al 4rea de soporte al nego-
cio?
Aquiestamosofreciendonuestro pro-
ducto e-Bussines Suite, unas aplica-
cionesque cubren todaslasareasdela
empresayayudanatenerunavision "en
360° del cliente"y posibilitan elabo-
rar campanasde marketing especificas
enfuncion desususosyhabitos.

En el area de telecomunicaciones y
en concreto para las nuevas opera-
doras, nuestra solucion fast-forward
les permite cubrir todas las areas de
relacion con el cliente y de gestion
interna o backoffice. Es una oferta
que hemos comercializado con éxi-
to en EE.UU. y Europay esperamos
servir con lamisma eficaciaalasnue-
vas operadoras espanolas.
Conrelacion alos ASP (Application
Services Provider) , hemos firmado
acuerdos con Retevision y Telefoni-
ca Data y estamos en conversacio-
nesavanzadas con otras operadoras.

¢Parte de este movimiento quedara
reflejado en la facturacién de este
afo?

Al cerrar en mayo proéximo nuestro
ano fiscal habremos facturado en la
division Telecomunicaciones unos
5.500 millones de pesetas, con un
incremento de aproximadamente '
el 35% sobre el ano anterior.




