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Editorial
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Hacia la descentralizacion del COIT

n el programa clectoral presentado
en su dia por las actuales Juntas se
asumia el compromiso de continuar
el proceso de  descentralizacion
administrativa de la actividad cole-
gial sobre la base de dos conceptos fun-
damentales: el respeto a los deseos mayo-
ritariamente expresacdos por los companeros
v la creacion de estructuras que garanti-
zasen. de un modo democritico, el cum-
plimiento de los fines perseguidos.
n consecuencia, tras la toma de pose-
sion, se llevoa la prictica este compromiso
desarrollando una linea de actuacion
dirigida a modificar la estructura territo-
rial del Colegio. La Comision para el Estu-
dio de la Descentralizacion Autondémica
del COIT vahaabordado las modificaciones
estatutarias requeridas paraelloy haredac-
tado v presentado a la Junta de Gobierno
el nuevo texto parasu discusion, Lasopcio-
nes o posibles modelos de configuracion
del Colegio que han sido objeto de anali-
sis previo son tres, a saber: el que estable-
ce el marco estatutario actual, si bien desa-
rrollando la figura de las Delegaciones
territoriales aunque seguirian  siendo
merasrepresentacionesde la Juntade Gobier-
no; ¢l conocido como modelo Demarca-
ciones, 0 "Modelo Caminos” porser el esta-
blecido en estaingenieria, que también es
propiode otras profesiones colegiadas cuyo
objeto y dimension son similares a los de
la nuestra; v el modelo de colegios inde-
pendientes, caracteristico de profesiones
con gran implantacion, que requiere obli-
gatoriamente la creacion del Consejo Gene-
ral de Colegios.
a Comision, en sintonia con la decision
que va fue adoptada durante el man-
dato de laanterior Junta de Gobierno,
considero masadecuado paranuestro Cole-
oio tomar comoreferencia el modelo Demar-
caciones, con las adaptaciones pertinen-
tes a nuestro caso, por las razones que a
continuacion se exponen.
or una parte se han considerado las
desventajus que se desprenden de los
ouos cos modelos: el acwal se presenta

como claramente insuficiente para una
buena parte de nuestros companeros; v la
creacion de colegios independientes y un
Consejo General creemos que es algo que,
al margen de otras consideraciones,
requicre una mayor y mas uniforme
implantacion territorial. Por otra parte,
el modelo Demarcaciones, por si mismo,
parece realidad
actual y a las perspectivas que a corto y
medio plazo ticne nuestro Colegio. Pero

mas adecuado a la

han sido dos presupuestos los que han
conformado fundamentalmente la decision
adoptada.

| encuadre constitucional de las tele-

comunicaciones, recogido en el articulo

149.1.21* de nuestra Carta Magna, lle-
va a la conveniencia de un Colegio con
personalidad juridica tinica capaz de ser
el interlocutor y representante indiscuti-
ble de la profesion ante la Administracion
central a través de unos Organos de
Gobierno que seguiran siendo elegidos,
como hasta ahora, por sufragio universal
de todos los ingenieros de telecomuni-
cacion colegiados de Espana.

la configuracion autonomica espano-

la que crea la necesidad de disponer,

en algunas comunidades, de una repre-
sentacion de sus ingenieros de teleco-
municacion, en forma de Corporacion de
Derecho publico, con legitimidad pro-
veniente no solo de una delegacion expre-
sa de la Junta de Gobierno sino de elec-
clones propias que provean sus Orgzmos
de Gobierno autonomicos: todo ello en
el marco de sus propios Reglamentos par-
ticulares, articulados en el seno del Regla-
mento General y de los Estatutos del Cole-
gio  Oficial de Ingenieros de
Telecomunicacion, v con unas compe-
tencias adaptadas, en cada caso, a las vans
ferencias que la comunidad auténoma
vaya asumiendo dentro del ordenamien-
to juridico establecido.  Los Estatutos pro-
puestos garantizan, sin embargo, que ague-
llas otras comunidades cuvos colegiados
no consideren necesario la creacion de su
propia Demarcacion o no cumplan los

requisitos mimimos que reglamentariamente
se establezcan para ello, no se veran afec-
tadas por la implantacion del nuevo mode-
lo, manteniendo su actividad colegial exac-
tamente en los mismos érminos actuales,
1 resto de las novedades que aporta el
texto constituyen la adecuacion a esta
nueva estructura territorial del mismo
espiritu colegial que anima los vigentes
Estatutos, aunque conviene siquiera citar
la incorporacion de un nuevo organo cole-
gial: el Consejo de Colegio que, entre
otras, tendra funciones deontologicas v
moderadoras € incorporara en su seno a
colegiados de reconocido prestigio pro-
fesional; y anadir también que se ha teni-
do buen cuidado de recoger en el arti-
culado los principios que conforman el
marco juridico aplicable en esta materia
como son los establecidos en la propia
Constitucion espanola, la Ley de Colegios
Profesionales, la Ley de Defensa de la
Competencia, la Ley de Competencia Des
leal, v, en fin, la reciente Ley de Libe-
ralizacion de Colegios Profesionales.
partir de ahora solo nos resta someter
el texto a informacion priblica de nues-
tros colegiados vy, si asi lo consideran,
debatir las posibles aportaciones v proceder
a su aprobacion en la preceptiva Junta
General extraordinaria que serda convocada
al efecto. Obtenida la aprobacion, se ini-
clarian las acciones que en Derecho admi-
nistrativo procedan hasta la aprobacion por
el Gobierno de los nuevos Estatutos del
Colegio Oficial de Ingenieros de Tele-
comunicacion y su publicacion subsiguiente
en el Boletin Oficial del Estado.
manifestar por iltimo nuestro deseo
de que el nuevo marco estatutario pue-
daserunaherramientaidoneaparaque
la profesion de Ingeniero de Telecomu-
nicacion se integre con la mavor eficacia
en la configuracion autonomica del Esta-
do espanol y asuma, en cada comunidad,
los retos que la denominada Sociedad de
la Informacion le lanza y el protagonismo
que lasociedad espanola, pensamos, ‘

le demanda.
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Con motivo de haber tenido el honor de recibir la medalla
de oro al Mérito de la Telecomunicacion, he recordado mis
comienzos en la profesion y dada mi aficion a la historia, he
seguido el paso del tiempo hasta llegar a comparar la

situacion de la telecomunicacién ahora y entonces

La tecnologia y su
evolucion, ante la
demanda social

Y lo he llevado a cabo bajo
laidea, que he planteado
en mis trabajos histéricos, de
que el factor que siempre ha
dado lugaralaevolucion de las
comunicaciones hasido laexis-
tencia de una necesidad o exi-
gencia en la sociedad. En los
anoscincuenta, latelegrafiaera
el sistema de comunicacion de
lasempresas, especialmente en
el servicio internacional. En el
caso de Espana, desde haciavein-
te anos, competian en ese ser-
vicio, ademas de la Adminis-
tracion espanolaa través de sus
lineas terrestres con Portugal
y Francia y del cable submari-
node Vigo, lascompanias Trans-
radio Espanolay CompaiiaInter-
nacional de Radio Espanola.

La primera con los cables sub-
marinos de Bilbao y los enla-
cesradioeléctricosen ondas deca-
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métricas con los paises europeos
y americanos. En Europa los
corresponsaleseranlos propios
PTT y en América los asocia-
dos a RCA. Por su parte Cire-
sa disponia de enlaces radioe-
léctricos con las Comparias
asociadas a Mackay Radio y All
América, de ITT, en los paises
americanos. Ambas empresas
competian también en el wra-
fico de telegramas con los bar-
cos. Ademas participaba en ¢l
mercado del trifico telegrafi-
co internacional, la sociedad
italiana [talcable, a través de sus
amarresde cable submarinoen
Barcelona, MilagayLas Palmas,
por medio de los cuiles cursa-
ba trafico a Roma, Nueva York,
Amberes y a los paises suda-
mericanos.

Lacompetenciaentreaquellas
companias era muy fuerte, si

bien adaptada ala épocayasu
clientelaempresarial, nose rea-
lizaban campanias de prensa ni
de radio, sino que actuaban a
través de agentes comerciales
y existian campanas estaciona-
les y localizadas, por ejemplo
la zafra del aceite en Andalu-
cia, la exportacion de citricos
en Levante y la de frutos secos
en Tarragona. Esos agentes
comerciales ofrecian facilidades
para aceptacion y entrega por
teléfono de los telegramas, aten-
ciones a conserjes de hoteles y
casinos etc. y en algiin caso se
garantizabalaentregaenun pla-
zo de quince minutos.

En el aspecto de las relaciones
con los corresponsales en los
paisesextranjeros, no todoslos
acuerdos de trafico eran igua-
les, por lo que se establecian
estrategias paradistribuirel tra-



* José Maria Romeo Lopez

Doctor Ingeniero de Telecomunicacion

ficoalolargo del mesde la for-
mamasconveniente, teniendo
alavez en cuenta de que ope-
rador era cliente el destinata-
rio de los telegramas.

En ese momento inicié yo mi
actividad profesional y recuer-
do como comentaba, que se esta-
ban haciendo grandes inver-
siones en equipos, pararecibir
los telegramas en segundos des-
de Nueva Yorkyque se losdaban
a un nino para que los llevara
en el ranvia. No quiero decir
que fuera yo el inductor, pero
lo cierto es, que se adoptaron
otros procedimientosde repar-
to, primero en bicicleta y des-
pués en motocicleta, asi como
laaceptacionyentrega por telé-
fonoy fax. La competencialle-
go a estar mas en las facilida-
des y rapidez en la recogida y
reparto de los telegramas, que

't : .
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en el curso del trafico, que por
otra parte desde la implanta-
cion de los teletipos no tenia
problemas.

Es muy parecida esta situacion
a la actual de los operadores
de telefonia fijay movil que basan
su competencia no solo en los
precios, sino también en laaten-
cion al cliente en los servicios
de ventanilla tinica, en las faci-
lidades de prepago, etc.

Al finalizar la IT Guerra Mun-
dial existian en los “surplus”de
los ejércitos aliados gran can-
tidad de teletipos, que en algu-
nos paises se comercializaron
abajo precio, especialmente en
comercios, que establecferon,
con lineasalquiladas, servicios
de comprobacion de pago con
tarjetas de crédito En los anos
cincuenta, lasredestelefonicas
no estaban atn automatizadas

en los servicios interurbano e
internacional y posiblemente
como consecuenciade ese habi-
to de utilizar un medio barato,
rapido y con la ventaja frente
al teléfono de la constancia de
los datos de la comunicacion,
surgio un servicio telegrifico
automatico paralelo al telefo-
nico, denominado Telex.
Para establecer la red corres-
pondiente se instalaron centrales
automaticasnacionalese inter-
nacionales, que en un princi-
pio se basaban en la misma tec-
nologiaque lastelefonicas, hasta
el punto de que se marcaba con
disco, posteriormente se adap-
taron para poder hacerlo
mediante el teclado del propio
teletipo. A nivel internacional
las Companias de Comunica-
ciones Internacionales, esta-
blecieron sus propios circuitos,
consistemas de multiplexacion
con correccion de errores, con
objeto de evitar lanecesidad de
repeticion, a costa del usuario,
paracorregirel error. También
instalaron sus propias centra-
les de conmutacion conectadas
a las redes nacionales por sis-
temas manuales o semiauto-
maticos. No cabe duda de que
larazon de ser del Telex fue la
necesidad, en los mediosempre-
sariales, de una comunicacion
rapida, directa entre usuarios
yconinformacion en formaescri-
ta.

Lasredestelefonicas, porsu par-
te, siguieron evolucionando y
enladécadadelossetentaempe-
zaron a automatizarse, llegan-
do a hacer posible la conexion
automatica directa entre cua-
lesquieradosabonados. Se habia
conseguido lo mismo que el
Telex; perosininformacionen
formaescritay paraaprovechar
esa facilidad de rapidez y acce-

sibilidad mundial, se recurrio
al Fax. El facsimil fue uno de
losprimeros intentos, en el siglo
XIX, para lograr un telégrafo
con impresion; intento que se
abandono y que subsistio sola-
mente parainformacion meteo-
rolégica y fotografias de pren-
sa. Pues bien, el Fax conectado
a la linea telefonica, permitia
enviar documentos a cual-
quier parte del mundo, y como
lo que se perseguia era la rapi-
dez, no se espera a escribir a
maquina los documentos cor-
tos, sobre todo las portadas, y
se recurre al manuscrito.

Esinteresante estudiara ravés de
los datos de las Memorias de la
Compania Telefonicay de la
Empresa Nacional de Teleco-
municaciones, como el trafico
telefonico internacional de la
primeraaumenta practicamente
en lamisma proporcion en que
disminuye el trafico telegrifico
internacional. Asi hasta 1966
sonsemejantes las pendientes de
las curvas de evolucion de los
productos por trafico telefonico
total, delos obtenidos porel tra-
ficotelefonicointernacionaly de
los procedentesde los telegramas
internacionales. Sin embargo
apartirde 1966, en que empiezan
a descender los productos de
lostelegramasinternacionales,
lacurvade productos por trafico
internacional telefonico expe-
rimenta un incremento en la
pendiente equivalente al des-
censodel de trifico telegrafico.
Creo que aunque simplista es
una comprobacion del transi-
tode latelegrafia hacia la telefonia
Simultineamente con el Fax,
surgen también en la década
delossetentalas primerasredes
de transmision de datos, como
servicio mas especializado hacia
actividades empresariales, y sobre
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todo paraconectar entre si equi-
posinformaticos de gran capa-
cidad de proceso o de actua-
cion automatica, para los que
ni el Telex ni el Fax eran ade-
cuados. Peronodejade serinte-
resante mencionarque, esa faci-
lidad yaparente rapidez del Fax
puede que halla retrasado el
correo electronico ya que era
v es habitual, transmitir por €l
documentos extraidos de la
impresora del ordenador.

Tanto la red telefonica con-
mutada, comolasredes de datos,
llegaron a ser de alcance mun-
dial graciasalasrecomencdaciones
de los Comités Consultivos Inter-
nacionalesde la UIT, que espe-
cificaron las caracteristicas téc-
nicas de los enlaces para hacer
posible esa conexion inmedia-

Opinion

Los operadores de telefonia fija
y movil basan su competencia
en la atencion al cliente

ta v automatica. Actualmente
la oferta de los operadores en
competenciaestabasada enuna
especializacion  de  usuarios
buscando nichos de mercado,
en empresas de diferentes
tamanosy en la publicidad hacia
el gran publico. En pocos casos
se hace referencia a la tecno-
logia que utilizan, nisiquieraa
los servicios, que como en mis
comienzos se negocian con los
usuarios, ofreciendo ventajas y
facilidades especiales,

Actualmente se ha expandido

el ambito de utilizacion de las
comunicaciones, es muy posi-
ble que como consecuenciade
la de los moviles, que empeza-
ron siendo de élite y en este
momento puede que sean los
mas populares v por otra par-
te ha aparecido un nuevo tipo
de informacion a transmitir, ya
no de mensajes escritos o de
conferencias verbales, sino de
contenidos graficos y docu-
mentales. En esta situacion, se
tiende nuevamente a una red
universal en la que cualquier
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usuario pueda alcanzar a cual-
quier otro proveedor o usua-
rio, comoes Internet. Peroesta
red ha surgido sola, sin espe-
cificaciones, niacuerdosde tra-
fico ni regulacion, sin embar-
go los usuarios han puesto de
manifiesto su utilidad y la tec-
nologiaesti desarrollando pro-
cedimientoscomolos protocolos
devozsobre IP que hagan posi-
ble también la telefonta a tra-
vés de ella. Si esto llega a ser
asi tendremos que por prime-
ravezse conseguiraunared tni-
ca para todo tipo de informa-
cion de voz, datos e imagenes;
pero, sin embargo, diversa en
cuanto a constitucion y com-
petitividad como aquellas com-

panias telegraficas inter-
nacionales. '
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Ella te mando un e-mail al trabajo y tu lo leiste en el coche.
Le dejaste un mensaje en casa y ella lo escucho desde la playa.

(¢No parece que comienza un siglo emocionante? )
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ciencia-ficcion en una realidad cotidiana,
tu movil, tu teléfono fijo y tu internet
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En un tinico operador:
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Para que ya nada te detenga.
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BT y Microsoft: acuerdo para : 50 websites copan el 35%
servicios de Internet movil

BT y Microsoft firmaron un
acuerdo para impulsar el desa-
rrollo de productos y servicios

multimediade Interneten movi-
lidad. Las companias unen sus
fuerzas para crear un servicio
multimedia que permita a los
clientesaccederainformacion

personalizada a través de ter-
minales moviles, para el desa-
rrollo de dispositivos interacti-
vos basados en el sistema
operativo Windows. Asimismo,
pretenden establecer un foro
abierto en la industria con el
objetivo de desarrollar aplica-
cionesde Internet paralos movi-
les de tercera generacion.

Las Tl en Espaiia crecieron

B

sessssancssane

del tiempo de navegacion

E1356% de todo el tiempo emple-
ado paranavegar porlaRed esta
concentradoen tan solo 50web-
sites. Estos son los resultados
de la ultima encuesta presen-
tada por Engage Technologies
y NVision, una consultora de
Internetradicadaen Inglaterra.
Laencuestatambién revela que,
de media, uno de cuatro visi-
tantes de una web no retorna
a ella. Segtin NVision eso son
malas noticias paralos negocios

El mercado informatico espanol en 1998

en la Red, ya que, en su opi-
nion, las compras via web son

mas gratificantes en aquellos
websites de visita habitual.

Las redes y los servicios estan registrando un fuerte avance
aunque las empresas espanolas en el terreno industrial se
limitan en la mayor parte a labores de ensamblaje.

Las empresas del sector rozaron los 1,6 billones de pesetas
en 1998, lo cual representaun incremento interanual del 18,3%.
Un 85% del total ha correspondido al mercado interior, segin
el estudio anual del Ministerio de Industria y Sedisi.

El ejercicio anterior, la caida de las exportaciones contra-
rresto el buen comportamiento del mercado interior, la recu-
peracion experimentada por aquéllas, al crecer al mismo rit-
mo que las ventas dentro de Espana, hasido un factor decisivo
para que el resultado global fuera excepcional, en opinion
de Sedisi.

El mercado interior bruto de informatica, que representa el
1,65% del Producto Interior Bruto (PIB) espanol, crecié duran-
te 1998 un 18,22% hasta totalizar un valor de 1,3 billones de
pesetas. Por su parte, el mercado interior neto crecio un 17%
y se situé en una cifra. Ligeramente superior al billon de
pesetas. Laactividad endégena tuvo un crecimiento aiin mayor,
cifrado en un 21,9%. Este fuerte incremento implica que, en
solo cinco anos, las operaciones intermedias y la subcontra-
tacion dentro del sector se han multiplicado por 2.4, hasta
representar ya una cuarta parte del valor total del mercado
interior.
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(en millones de ptas.) 1998 A%
Unidades centrales 441 481 126
Sistemas de almacenamiento 41.860 17,5
Sistemas de impresion 117.789 16,3
Otros periféricos 39.334 31
Repuestos y componentes 17.77 18,9
Hardware de comunicaciones 65.749 14,8
Total hardware 723.985 13,3
Microordenadores 311.216 11,9
Estaciones de trabajo 26.180 ]
Pequenos sistemas 46.342 31,5
Sistemas medios 20.281 16,2
Grandes sistemas 37.462 3,3
Total unidades centrales 441.481 12,6
Sistemas operativos 56.512 246
Herramientas de desarrollo 26.688 15,9
Software de bases de datos 28.803 40,3
Software de comunicaciones 8.043 17,7 2
Aplicaciones verticales 20.542 %6 2
Aplicaciones horizontales 30.044 29,3 &
Total software 170.631 27,2 E
Mantenimiento de software 44.898 24,6 %
Consultoria 50.030 42,2 g
Formacion 13.432 15,1 ﬁ
Desarrollo de software a medida 125.755 29,6 (&)
Implantacion/Migracion/Integracion 32.443 29,1 a
Subcontratacion informatica 56.662 40,2 5
Centro de calculo 9.493 42 g
Otros servicios 16.759 259 =
Total servicios informaticos 349.472 30,5 %
Mercado total 1.685.57 18,8 T



Airtel: tarifas para
... telefonia fija
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Airtel halanzado sus nuevas tari-
fas de telefonia fija paraempre-
sas y particulares, que se sitti-
an entre las mas competitivas
del mercado, especialmente para
llamadas provinci ales ¢ inter-
provinciales. Para llamadas de
tres minutos en horario comer-
cial, sin descuentos ni promo-
cionesycon establecimientode
llamadaincluido, las nuevas tari-
fas de Airtel se sitian en las 55
pesetas para llamadas inter-
provinciales, cinco pesetas
menos que Uni2 y Jazztel, 44
menos que Retevision y prac-
ticamente la mitad que Tele-
fonica.

Paralasllamadasde fijoamavil,
sinembargo, lastarifasde Airtel
son las mas altas del mercado,
pordetrasde Retevision, Trasel
tltimo recorte aplicado a Tele-
fonica, laoperadoraofrece unas
tarifasde entre 126,4y 127 8 pese-
tas paraunallamadas de tres
minutos, diez pesetasmenosque
las 136 pesetasque cobraAirtel.
Jazztely Uni2 ofrecen este tipo
dellamadasa 135 pesetas.

Lasrebajas para las llamadas de
fijo a mavil son las que menos
se han rebajado, segun el lti-
mo andlisis mensual realizado
por EXPANSION,

En tarifa super reducida, la
llamada provincial pasa a
costar cinco pesetas el minu-
to, 10 pesetas para las inter-
provinciales v 22 pesetas para
las llamadas de fijo a movil.
En horario normal, los pre-
cios son ocho, 15 y 42 pese-
tas por minuto, respectiva-
mente,

Ademas, Airtel ofrece des-
cuentos paralasempresas basa-
dos en la reduccion progresi-
va de la tarifa -en funcion del
nivel de consumo- para las lla-
madasinterprovincialese inter-
nacionales.

Asi, la operadora ofrece des-
cuentos de hasta el 10% para
facturassuperioresal millon de
pesetas mensual, del 8% para
consumos de entre cien mil y
un millon y del 5% para factu-
ras que se sitten entre 15.000
y cien mil pesetas.
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Alianza Ericsson-Microsoft en

Internet

Directivos de Ericsson revelaron en Estocolmo una alianza estra-
tégica con Microsofi para el desarrollo de productos en el cam-
po de la aplicacion de la telefonia movil a Internet.

La alianza entre la empresa de
Bill Gatesy Ericsson, el industrial
sueco de telefonia movil permi-
tird que con un programa espe-
cifico de exploracion por la Red,
suministrado por Microsoft, los
usuarios puedan llevar en sus bol-
sillos terminales portatiles equi-
pados para que el usuario pue-
da disponer de mucha mayor
funcionalidad a la hora de nave-
gar por Internet.

Motorola y Nokia
compiten por impulsar
Internet a través del movil

Motorola y Nokia siguen su frugna particular por el dominio
mundial del negoclo de te l‘r'fHPH.H maovil. I uliimo ,f.",':ﬂ,’u."rﬂ n
el que ambas companivas quieren dar batalla es en el acceso a
Internet y ofros servicias a traves de los te ff',frum\ maviles.

La compeniia norteamericana Motorola ha llegado a un
acuerdo con Amevica Online pava instalar en
Y1 l,‘mi\fum gt nervacion de 1 1’1"1’””!)\ H,.'(;I",“]’."_\ f'g'
software Instant Messengen, que permitird a los
usuarios de estos moviles inteveambiarse
mensajes en lempo real con los usuarios de
ordenadores que poseen el Instant Messenger;
Este software Liene 43 millones de usuarios en
todo el mundo. Aclualmente, el intevcambio de
mensajes en M'}H!/u real es la (‘f}'t/i.'m'uin mas

ufilizada en Internel. Esta aplicacion no sufre

los retrasos /!'HF‘ liene el correo r‘,"r'n.’}mu'r'n, I_m
nuevos leléfonos moviles de Motorola se ,{
lanzaran el proximo ano, ‘ ‘
Lkl grifio finlandeés Nokia, por su parte, ha \_
Hﬂ_‘“ﬂﬂli’lt (W cle Jf.‘n e \gffifli[.’ﬁf’\

caracteristicas con Palm (hmﬁm’wg; ,‘ihm‘ de 3Com. Esti

{4 ”l'l-’i”/it I ’Ht‘ﬁ‘t“l(,’ Hrf .‘Hf"r\lH ,NI‘JPH(.’HI‘!' f{l .‘l,‘f};'t'l‘f"t lff‘/’ lHHHﬁi‘ll
oftecer aceeso a Internel y @ olros servicios a traves de sis
aparatos. Nokia ha anunciado que prevé fabricar teléfonos
maviles con el sistema aperativo de Palm Computing para el
20011, r‘m_fh zando ’l'nu el mercado norteamericano. Segun
diferentes analistas, este es wamrf paso pava combinar dos

Hegorios il gran !‘Juh ncial: Intevnet v la tele /r.u,m mouil,

2,5 billones de horas
esperando un website

Sl';-“rﬁ?jﬂh?l RO!h. WIAXTNI TE \,IinH\f{ff[.v tlé Noritel Ni 1".."1\11‘.'\‘ LY
estima e durante 1998 se l,'h’ff‘;_::’f\l'n’)uu mas de 2.5 billones
de hovas de conexion esperando que las paginas web
lerminaran de caygarse. Estos dalos forman pavie de un
estudio que Nortel Networks ha yealizado recienlemente y qu
Jolow Roth presento en la Telecom 99 en Ginebra. Ademds de la
pevdide de horvas de conexion senalada, el estudio tambien
frreve wna explosion en el witmero de conectaios a Internel en
] .‘.‘!HF[H[ fh.j‘rl‘: u.'ul", N U 1"1\!"“JJHL »-." crecinnenio rf!‘
coneclados I’Mwuﬁ de los 38 millones de ‘,‘H'Mmm\ actualmente,

a los mas de 130 millones antes del 2003,
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Telefonica Moviles: portal
de Internet para moviles

Telefonica Moviles puso
en marcha un portal de
Internet, Oleada.com
para acceso y desde el
telefono maovil operativo
desde noviembre. El con-
sejero delegado de Tele-
fonica Moviles Luis Lada,
aseguro que la compania

pretende liderar el mer-
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Terra cotizo al doble del precio

de venta

Las acciones de Terra Network comenzaron a cotizar a 4.326 pesetas,
el doble de lo que pagaron los inversores institucionales en la Oferta
Piblica de Suscripcion (OPS) de la compania, que fue de 13 euros
(2.163 pesetas).

Lasociedad de Bolsasdecidié por primeravez en su historiaampliar has-
tael 100% el potencial de oscilacion de Terraenel periodo deajuste, loque
permitio que el precio de salida fuera de 26 euros. Minutos después del ini-
cio de su cotizacion, Terra experimentaba ya una subida que oscilaba
entre el 11 yel15%, que es el maximo permitido en el mercado, porlo

Luis Lada, consejero delegado

de Telefénica Méviles cado de la telelonia

movil en Espana y ha
incrementado un 40% su inversion en I+D que alcanzo
los 20.000 millones de pesetas. Lada anuncio la creacion
de una unidad de negocio especializada en Internet maovil,
Oleada permitira acceder desde el teléfono mévil de cual-
quier operador o bien desde un PC a una variedad de
servicios y contenidos de Internet, y navegar libremente
por todas las paginas web que estén preparadas para su
lectura desde el movil. Esta infomacion sera accesible des-
de los teléfonos moviles dotados con tecnologia WAP v
desde los terminales dotados con la nueva tarjeta
SIM Application Toolkit (SATK). La falta de terminales
WAP en el mercado ha movido a Telefonica Maviles a
buscar una solucion transitoria que permita acceder con
los terminales actuales a algunos de los servicios de Inter-
net a traves del movil. Para ello, Telefonica ha disena-
do el Mentt MoviStar que estd incluido en las tarjetas SIM
de todos los terminales comercializados desde el pasa-
do mes de abril.

Juan Pi Llorens, pre-
sidente de IBM

quellegé atocarlos 29,90 euros (4.975 pesetas).

El impulso de las T.l. es una
cuestion de Estado

Durante I pasada intervencion en el Senado del
presidente de IBM Espana, Juan Pi Llorens, ante
la “Comision Internet” subravé que “Internet es
Ja herramienta mas potente para conseguir los
mavores niveles de prosperidad v seguridad per-
sonal para todos los puehlos” .
El presidente de IBM recordo que cada dia se
conectan 62,000 nuevos usuarios en Estados Uni-
dos v 6.000 en Espana. Para finales del 2003 se
calcula que 600 millones de ordenadores per-
sonales estaran conectados. Juan Pi recordo que

Espana invierte en T.L un 1,4% de su PIB, mientras que el promedio
de Union Europea alcanza el 2,3% y los Estados Unidos el 4%.

T Ll L L T T Ty peppepappappy FessEAssIRRELIN IS IEERSEES sesans sesssssssrnasasean sessssaannns

Vodafone lanzo oferta hostil por Mannesmann

Lacompaniabritancia de telefoniamavil Vodafone AirTouch lanzo
el 19-11-99 una oferta hostil de adquisicion de 79.000 millones de
libras (unos 126.000 millones de dolares) sobre su rival alemana
Mannesmann. Laofertahostilesconsideradalamasimportante en
lahistoriadelsector.

Lasoperacionesconjuntas podrian transformaral grupoenel mas
importanie enelareadelatelefonfamovilen todo elmundo. Voda-
fone podriaobtener el control de Orange, el operador britinico
que fue comprado recientemente por Mannesmann, Las opera-
cionesconjuntassupondrianque el grupo contariacon masde 42 millo-
nesdeclientesentodoelmundoypermitiriaahorraryrecortar cos-
tesdealmenos500 millonesde hibras (unos800 millonesde dolares).
Vodafone prometio que la oferta hostil de adquisicion no supon-
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drarecortes de puestos de trabajo. Chris Gent, director ejecutivo
de Vodafone, senalo que una oferta “amistosa” fue realizada ante-
riormente yrechazada por Manessmann.

El presidente del consorcio Mannesmann, Klaus Esser, ha recu-
rrido a argumentos empresariales para distanciarse de la reac-
cion politicay nacionalista que ha provocado en Alemania la ofer-
ta de compra de la compania de teléfonos maviles britanico
norteamericana Vodafone. Esta empresa esta dispuesta a pagar
el mayor precio de la historia de las telecomunicaciones (242.000
millones de marcos, 20 billones de pesetas) por el consorcio ale-
min que mejor ha sabido realizar una estrategia de diversifica-
cion a partir de sus origenes en la siderurgia. En ¢l momento del
cierre de la revista la cuestion no esta decidida,



@Agitent Technologies, Inc. 1989

S« =<l hechos realidad.

0 viej( < Nos sentimos orgullosos
de comumcarie que sus compaferos de
negocio y tecnologia en HP durante los Gltimos
60 afios ahora se llaman Agilent Technologies.
Agilent esta totalmente dedicada a satisfacer
las crecientes necesidades de sus negocios.
Nuestro compromiso es la innovacion, la
integridad absoluta, el trabajo en equipo
y la confianza. Si usted esta buscando una
relacion duradera, no busque mas.

... Agilent Technologies
% Innovating the HP Way

Agilent Technologies es una subsidiaria de la compafia Hewlett Packard. www.agilent.com
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Premios ASTRA a las mejores
instalaciones
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ADSL de Alcatel

ASTRA MARKETING IBERICA
entregd sus premios a las mejo-
res instalaciones de antenas
colectivas. Estuvieron nominadas
en esta primera edicion 24
empresas de las diferentes dreas
geograficas, que compitieron
porlasdistincionesalamejorins-
talacion interior, a la mejor ins-
talacion exterior,alamejoraccion
<%  comercialencolectividadesyala

mejor instalacion en obra nueva.

La fabricacion y entrega de lineas ADSL de
ALCATEL superara el 1.300.000 de unidades en
1999, un 30% por ciento mas de lo previsto, que
refleja la fuerte demanda de esta tecnologia a nivel
mundial. Alcatel ha entregado equipos ADSL a ope-
radores de Austria, Suecia, Reino Unido, Francia,
Italia, Singapur Indonesia y Telefonica de Espana.
Ademas, en EE.UU., Alcatel suministra equipos a
Bell Atlantic, SBC, Pacific Bell, Ameritech y Bell-
South.

i

Cabletron Systems
y BT Telecomunicaciones

Cabletrén Systems ha creado
a nivel mundial una unidad de
negocio especifica para los
proveedores de Telecomuni-
caciones, cuyo objetivo es pro-
veer la tecnologia necesaria
para la transmision segura y fia-
ble de informacion a gran
escala. En ese ambito destacan
las soluciones para redes pri-
vadas virtuales, ancho de ban-
da, convergencia de voz y
datos en redes IP, Calidad
de Servicio, seguridad en la
red y servicios avanzados de
gestion.

Una de las estrategias mas des-
tacadas de la compania consiste
en proveer a los edificios de
oficinas, centros de negocios y
hoteles, de un acceso econo-
mico y fiable a Internet, a tra-
vés de la infraestructura exis-
tente y un unico enlace un
proveedor de servicios Internet.
Enotroorden, Cabletron ha fir-
mado recientemente contratos
deservicios con la Universidad
de las Islas Baleares, la Univer-
sidad de Santiago, y las Con-
sejerias de Justicia y de Medio
Ambiente de Canarias.

Dolphin Telecom

Con el interés en adjudicarse una de las licencias del sistema
Tetra, se ha presentado a nivel nacional DOLPHIN TELECOM,
una companiadel grupo canadiense Telesystem que yaopera con
licencias propias en el Reino Unido, Francia, Alemania, Bélgica
v Portugal.

DOLPHIN, a través de Teletrunk, aspira a explotar en Espana
unade las dos concesiones que se decidiran a principios del 2000,
para sistemas de comunicaciones moviles digitales con tarifa pla-
na y destinada a grupos cerrados. La tecnologia TETRA puede
transmitir datos a mas de 28,8 kbps, con una calidad muy ade-
cuada para su uso en condiciones de dificultades de audicion,
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BT Telecomunicaciones esta desplegando en las prin-
cipales ciudades espanolaslared de acceso radio pun-
toa punto, cuyo suministro e instalacion han sido desa-
rrollados por Ericsson. La red, propiedad de BT,
proporciona acceso via radio desde los nodos de ser-
vicio de la operadora hasta las instalaciones del clien-
te, en donde solo se precisa de una instalacion basi-
ca que agiliza la puesta en marcha del equipo.

Por otro lado, Ericsson Espania esta instalando su ter-
cer servicio de red inteligente a Comunitel Global,
uno de los nuevos operadores nacionales de teleco-
municacion, que podra ofrecer a sus clientes niime-
ros gratis, llamadas retribuidas y pago compartido.




Laoperadora de satélites ha cerra-
doelejercicio 99 con un aumen-
to del 15% de su penetracion
en Europa, Norte de Africa y
Oriente Proximo yde un 35 %
enloshogares espanoles. El estu-
dio permite concluirademds que
los hogares con recepcion por
satelite poseen un mayor equi-
pamiento informatico que los
hogares equipados con TV terres-
tre.

Eutelsat incrementa mercad

En tal sentido, la estrategia
futura de Eutelsat pasard por
ofrecer otros servicios de valor
anadido a través de la para-
bélica, como acceso a Internet
y contenidos interactivos. Los
mercados de proximo desa-
rrollo seran India, Africa cen-
ral y América. No se descartan
acuerdos con otros operadores
para implantarse en estas
regiones.

Nortel Networks

NORTEL NETWORKS pro-
porciona una solucién inte-
grada para trafico IP sobre Fra-
me Relay con IP Aware Frame
Relay, que permite reducir
tiempo, esfuerzo y reduccion
del precio final para el usua-
rio en el ambito de los servi-
cios gestionados. Una version
beta del producto fue puesta

a prucba por BT Telecomu-
nicaciones con resultados satis-
factorios dada la sencillez y efi-
cacia de las prestaciones.
Por otro lado, la reciente
adquisicion por Nortel Net-
works del 5% de Radiotro-
nica, permitira potenciar la
actuacion conjunta en el mer-
cado latinoamericano.

El empleo tras el efecto 2000

El empleo en el sector infor-
matico se mantendra al alza en
los proximos anos ya que “no
se trata de un hecho coyun-
tural como consecuencia de la
llegada del efecto 20007, ase-
guro el director de Producto
de Oracle Ibérica, Antonio
Pérez. Agregd que el creci-
miento de inversiones, empleo
y salarios se prolongari e
incluso irda en aumento en los

proximos anos, como conse-
cuencia de los cambios tec-
nologicos que deberan afron-
tar las empresas que quieran
subsistir”,

Se prevee que el sector infor-
matico seguira creciendo a un
ritmo superior al 20 por cien-
to durante los proximos anos
y que cada vez demandard una
mayorymejor preparadamano
de obra.

Retevision impulsa
Internet

Hasta el 15 de febrero proximo continuara la pro-
mocion de Retevision por la cual se financia el 50%
del precio de ordenadores personales, portatiles y agen-
das electronicas de reconocidas marcas del sector, median-
te un descuento en la factura del teléfono del clien-
te. El descuento en la adquisicion se puede aplicar
durante un maximo de cuatro afos y sera de un 10%
en el 2000 y del 5% en los afos posteriores.

El plan, orientado a facilitar el uso de la informatica
e Internet, contemplalaincorporacion de Alehop como
navegador inteligente.

Unitronics

El Laboratorio de Calibracion de UNITRONICS ha
obtenido la acreditacion ENAC (Entidad Nacional de
Acreditacion) parala calibracion de dispositives, equi-
pos e instrumentacién de medida en el area de fibra
optica.

Las nuevas facultades de este laboratorio le permiti-
raemitir certificados de calibracion con el sello ENAC
en instrumentos tales como atenuadores, reflectometros
(OTDR), medidores de potencia, fuentes de luz, ana-
lizadores de espectros 6pticos, reflectores y acopla-
dores opticos.

Equipos de Vitelsa

Vitelsa ha llevado a cabo el suministro e integracién
de un servidor de Video Profile de dos canales que
incluira contenidos del nuevo Canal Gran Via 3 de
Telson dedicado ala emision de peliculas. Vitelsa cola-
bora también en el proyecto Atlas de Tele 5 incorpo-
rando 3 sistemas de codificacion MPEG-2 (Grass Valley)
paraintercambiar informacion entre las distintas dele-
gacionesafianzando asisu autodenominacion de “fabri-
ca de noticias”.

Antena 3 ha sido la pionera en Espana en la compra
de 3 Profile Pro, suministrados por Vitelsa. Con esta
adquisicion Antena 3 incorpora la tecnologia en dis-
co anuevas areas dentro de la casa - A3 tematica, con-
tinuidad y virtual.
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Jesus Pelegrin
Cabanes, director
de construccion de
Madritel

T esas Pelegrin Caba-
nes hasido nombra-
‘Honuevodirector de cons-
ruccion de Madritel.

P

Pelegrin esingenierode
Telecomunicacion. Ini-
¢io su carrera profesio-
nal en Price Waterhou-
se, ocupd el cargo de
director téenico de ope-
raciones de GET, perte-
neciente a Endesa, y ha
sido gerente de la Agru-
pacion de operadores de
cable (AOC), en la con-
linuaraejerciendo el car-
go de vicepresidente.

Ignacio Menéndez
de Luarca, director
gerente de la
Agrupacion de
Operadores de
Cable (A0C)

gnacio Menéndez de
Luarca se ha incor-

porado ala Agrupacion
de Operadoresde Cable
(AOC), como nuevo
director gerente. Menén-
dez de Luarca es inge-
niero de Telecomuni-
cacion. Inicio  su
trayectoria profesional en
Standard Eléctrica ITT,
fue director de ingenie-
riaen Telettrayde estra-
tegia corporativa en
Amper. En 1991 partici-
po6 en el plan de diver-
sificacion de Retevision
como director de desa-

rrollo de negocio vy
director de negocio de
comunicaciones moviles.
Actualmente contintia tra-
bajandoenelambitode
la consultoria indepen-
diente.

Jesus Prieto
Prieto, consultor
senior de red de
3Com Iberia

ests Prieto Prietoaca-

ba de ser nombrado
nuevo consultor senior
de red de 3Com Iberia.
Prieto es ingeniero de
Telecomunicacion, su
carrera laboral se desa-
rrolld hastael momento

en la compania Teldat,
dondeocupabaelpuesto
de subdirector del area
del+D.

Fernando
Reymundo,
consejero delegado
de Ola Internet

I ngeniero de Teleco-
municacion porlaUni-

versidad Politécnica de
Madrid, inici6 su carre-
racomodivectorde Redes
y Comunicacionesde Uni-
tronics.

Salvador Sola,
responsable de
Electronica y
Consumo de la
Fira de Barcelona

S e incorpora como
director del Grupo
de Salones de FElectro-
nica v Articulos de Con-
sumo Salvador Sold Cla-
ros, al frente de la
direccion de los certa-
menes Sonimag, Soni-

Ignacio S. Galan
recibio el Premio
Benjumea 1999 al
mejor ingeniero

gnacio Galan recibio el Premio

Benjumea 1999 al mejor inge-
niero, otorgado por la Asociacion de
Ingenieros del ICAI dentro de los
actos del VI Congreso de Ingenieros
de dicha Universidad. El Premio Javier
Benjumea se concede al ingeniero
cuya trayectoria en el terreno pro-
fesional se ha distinguido mads, no
solo por caracteristicas profesionales,
sino también por sus valores huma-
nos. La candidatura ha de ser pre-

sentada por compaiieros ingenieros del ICAl y el comi-
té que juzga la valia de los candidatos esta
formado por el presidente de la Asociacion de Inge-
nieros del ICAl, el rector de la Universidad Pontifi-
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cia de Comillas, el presidente de la Asociacion de Inge-
nieros Civiles de Espafia, un miembro de la familia
Benjumea y miembros distinguidos del cuerpo de inge-
nieros.



magfoto, BIT y Expo-
tronica.

Sola barcelonés de 35
anos es ingeniero de
Telecomunicacion con
estudios de marketing.
Su trayectoria profesio-
nal se inicié- en Sony
Espana en 1989, El ano
pasado se incorporo
en Braun Espanola
como director de mar-
kegin de Espana y Por-
tugal.

Carles Martin
Badell, presidente
de la Fundacion
Monturiol

C arles Martin, actual
presidente de la
ACET, Asociacion Cata-
lana de Ingenieros de
Telecomunicacion, aca-
bade sernombrado pre-
sidente de la prestigio-
sa Fundacion Narcis
Monturiol.

Esta fundacion es un
organismo intercolegial
lécnico, que reune en
su patronato a repre-
sentantes de los colegios
de ingenieros agrico-
las, agronomos, apare-
jadores, arquitectos,

ingenieros de caminos,
industriales, de minas,
de obras p(lbli('us. de
topogralia v de teleco-
municaciones. También
forman parte del patro-
nato los rectores de las
universidades catalanas
v representantes de dis-
tintos departamentos
de la Generalitat de
Catalunya, Camara de
Comercio, Fomento del
Trabajo, Pequena y
Mediana Empresa, Ins-
tituto de Estudios Cata-
lanes, Fundacion Cata-
Inves-
tigacion, el Colegio
Catalan de Quimicos

lana para la

y la Asociacion Espanola
de Quimica Industrial,
entre otros relevantes
miembros.

Carles Martin asume
este nuevo reto personal
de representar a un
colectivo tan prestigioso
por un periodo de dos
anos, durante los cuales
pretende impulsar al
maximo la actividad de
estos colegios profesio-
nales técnicos.

Amadeo Fournier,
director de
Neﬁocio
Audiovisual de
Retevision

Rew\'isi()n ha incor-
porado a Amadeo
Fournier como nuevo

Director de la Unidad
de Negocio Audiovi-

sual. Fournier sustituye

en el cargo a Luis

Amadeo Fournier, director
de negocio audiovisual de
Retevision

Sahtn, quien se ha
incorporado a Onda
Digital como Director
del Proyecto de Lanza-
miento de la primera
plataforma de Televi-
sion Digital Terrestre
en Espana, liderada por
Retevision.

Amadeo Fournier Gar-
cia, de 41 anos de edad,
esingenierosuperiorde
Telecomunicacion, par-
ticipo en el lanzamien-
to de Antena 3 de Tele-
vision ocupando el puesto
de Director Técnico
entre 1995 y 1998,

Luis Sahun, director del
Proyecto de Lanzamien-
to de Onda Digital
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Gonzalo Jiménez-Blanco, secretario
general de BT Espania

onzalo Jiménez-Blanco

ha sido nombrado
secretario general y direc-
tordel Area de Legal, Regu-
lacion y Relaciones Institu-
cionales de BT Espana. Es
abogado del Estado, y Licen-
ciado en DerechoyvCiencias
Economicas, [CADEE-3, por
la Universidad de Comillas de Madrid. Miembro
del Ilustre Colegio de Abogados de Madrid y de
la Academia de Jurisprudencia y Legislacion de
Madrid. Ha sido secretario del Consejo General
del Instituto de Crédito Oficial (1996-99) y sub-
director de los Servicios Juridicos de la Comision
Nacional del Mercado de Valores (1993-96). Ante-
riormente trabajo en el Ministerio de Industria,
Comercio y Turismo como Abogado del Estado,
en Bestinver, S.A. y en Repsol Petroleo. Ha sido
miembro de los Consejos de Administracion de
Banco Hipotecario de Espana, Banco de Nego-
cios Argentaria y AXIS Participaciones Empresa-

riales.

José Medem, presidente de la
Federacion Mundial de Organizaciones
de Ingenieros (FMOI)

n el mes de noviembre
E se celebré en Madrid
la Asamblea General de la
Federacion Mundial de
Organizaciones de Inge-
nieros (FMOI) que, por
un periodo de cuatro anos
(1999-2003), preside el
espanol José Medem, inge-
niero de Caminos. Su elec-
cion como Presidente Electo, tuvo lugar en la ult-
ma Asamblea General celebrada en 1997 en Hong

Kong, aunque tomo posesion del cargo con ple-
nos poderes durante la celebrada en Madrid en
noviembre.
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Ingeniero del Aiio 1999

.......................................

La Noche de Luis Martin de
Bustamante

El galardén de Ingeniero del Afio 99 le fue entregado a Luis Martin de Bustamante
por el decano de COIT/AEIT Enrique G. Bueno

Enrique Gutiérrez Bueno, Decano y Presidente del Colegio y la
Asociacion de Ingenieros de Telecomunicacion, hablé de los
meéritos de Luis Martin de Bustamante para hacerse acreedor de

este premio.

niero del Ano" 1999, a Luis Martin de Bustamante por su decisiva labor en el desarrollo de la de
apertura a la competencia de Telefdnica en el sector de las telecomunicaciones y por haber contri-
buido al desarrollo de la internacionalizacién del Grupo.

E n el niimero anterior de Bit dimos la noticia de que el COIT y la AEIT habian designado "Inge-

En la Noche de Luis Martin de Bustamante, celebrada el pasado 24 de noviembre, se dieron cita sus
amigos y colaboradores.

Intervino en primer lugar Enrique Gutiérrez Bueno, como decano de COIT/AFEIT para glosar su vida
profesional y hacerle entrega del trofeo que le acredita como Ingeniero del Ano. A continuacion,
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Luis Martin de Bustamante agradecio el premio recibido e insistié en la Daniel Martin Mayorga recordo las virtudes profesionales y humanas
necesidad de que los telecos dejen oir su voz ante la sociedad de las T.I. de Martin de Bustamante

8 W

De izda. a dcha.: Enrique Gutiérrez Bueno, Valentin Sanz Caja, José Manuel Villar, El homenajeado, Consejero Delegado de Telefonica, recibe un
Eugenio Fontdn y Luis Martin de Bustamante conversan animadamente abrazo de su Presidente

Daniel Martin Mayorga, colaborador directo de Luis M. De Bustamente durante tantos anos, hablo
sobre sus cualidades humanas y descubrio al profesional capaz de ejercer un "liderazgo natural”. Juan
Villalonga, presidente de Telefonica, reitero su admiracion por el galardonado en su condicion de
gestor. Finalmente, el propio Martin de Bustamante agradecio a sus companeros el nombramiento
con sentidas palabras, y reclamo para los telecos el protagonismo que se merecen ante la sociedad. A
lo largo de la noche, en diversas ocasiones se lamenté la ausencia del padre del homenajeado, José
Luis Martin de Bustamante, fallecido recientemente.

Acto seguido, tuvo lugar una cena de hermandad entre los familiares, amigos y companeros del '
homenajeado.
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Entrevista

Desde una perspectiva profesional, José Carlos Serrano ha seguido una

carrera muy vinculada a Sevillana de Electricidad, pero el proceso de

liberalizacion de las telecomunicaciones le ha situado al frente de

Supercable. Esta empresa pretende poner al alcance de |a mayoria de los

andaluces las nuevas tecnologias vinculadas al cable de fibra dptica. Los

problemas a los que se enfrenta son comunes a los de otros nuevos

operadores. Muchos de ellos se han agrupado en la Asociacion de

Operadores de Cable(AOC) de la cual es vicepresidente. Esta doble

perspectiva va a servir para aumentar |a panoramica que ofrecen sus

argumentos

José ‘Somos el primer operador
Carlos integral de telecomunicaciones
Serrano por cable de Andalucia’

Llevas algo mds de 25 arios de ejer-
cicio de la profesion y muchos de
ellos en puestos deresponsabilidad
en Sevillana de Electricidad.
¢ OQué destacarias de esa experiencia?

José Carlos Serrano. La expe-
rienciaen el sectoreléctrico ha
sidointensa. Nuestro trabajo venia
marcaclo por cubrir las necesi-
dadesinternasdelacompania,
creandoun servicio de red pro-
piaal margen del operador domi-
nante. Ello nosélo porunacues-
tion de costos, sino por Ia

201BIT 118/NOVIEMBRE-DICIEMBRE 1999

necesidad de legarasitiosdon-
de era imposible cubrir el ser-
vicio de otra manera. La dis-
tribucion eléctrica, alllegar con
una capilaridad extendida,
necesitaba unas comunicacio-
nes que era imposible ofrecer-
las con el operador existente,
Habiavaunatradicionyun know
howmuy elevado siempre orien-
tadoal “estado delarte”. Al nece-
sitar instalaciones muy concretas
para un uso muy especializado
siempre se tenia que estar a la
ultima. La primerared de con-

mutacion privada de amplio
espectro, de coberturaregional,
la instalé Sevillana de Electri-
cidac. En el ano 90/91 se nos
plantea poner en marcha nue-
vas iniciativas en telecomuni-
caciones. n ese momento se
habia puestoyaen marcha NUIN-
SA, y a través de ella la Com-
pania Andaluza de Telecomu-
nicaciones (CAT), de laque fui
director gerente practicamen-
te hasta el 98. Durante ¢sos sie-
te anos llevando la gerencia de
CAT colaboré en todas las ini-



1 sluza de Telecomunicaciones (CAT)
992 fue " consejero de varias sociedades
licipadas por NUINSA

de Sévlllana

Enenerode 1':_998 es nombrado DirectorGeneral

deSupercable. En abril acepta lavicepresidencia
tla Asociacion de Operadores de Cable (AOC)




ciativas que surgian en teleco-
municaciones: radiobisque-
da, trunking... Pusimos en mar-
cha timidamente el cable en el

y su empeno en ofrecer cali-

dad al cliente. Concepto igual-
mente valido para trasvasarlo
a cualquier empresa de ser-

José Carlos Serrano en un momento de la entrevista

92, ano en el que se constituye
Sevillanade Cable, sociedad en
la que ocupo el cargo de con-
sejero delegado. Basicamente
nosdedicamosa hacerestudios
y a presionar a la Administra-
¢ion, sin mucho éxito, hasta el
ano 95. En el 98 dejo la CAT
y me hago cargo del embrion
de lo que iba a ser y ahora es
Supercable.

Las Eléctricas shanjugado el papel
que se esperaba de ellas en el pro-
ceso de liberalizacion de las tele-
comunicaciones?

B Desde mi punto de vista,
destacaria la seriedad del sec-
tor eléctrico, su profesionalidad

vicios, como lo estamos hacien-
do en el sector de las teleco-
que  es
extremadamente competitivo.

municaciones,

casi todos los concursos que el
Ministerio ha ido convocando
en los tltimos anos. Hemos
estado presentes en radio bus-
queda, movil, privatizacion de
Retevision, el cable, el naci-
miento de Amena y la puesta
en marcha de Onda Digital.
Ha habido una apuesta muy
clara y decidida por el sector.

A través de empresas relaciona-
das con la Junta de Andalucia,
has tenido una labor activa para
[promocionar las telecomunicaciones
£qué se ha logrado?

B Nuestra primera expe-
riencia con la Junta, a través
del Instituto de Fomento de
Andalucia (IFA), fue la crea-
cién de la Compania Andaluza
de Telecomunicaciones (CAT),
al 50 por ciento de Sevillana,
a través de NUINSA y la Jun-
ta de Andalucia a través del
IFA. Esa etapa de colaboracion
fue apasionante porque inten-
tamos poner en comun los
intereses de una empresa pri-
vada con los de una institucion
como es la Junta de Andalucia,
orientando el proyecto a que
Andalucia no se quedara una
vez mas, como ha pasado en
otros sectores, en ¢l ‘vagon de

Las Eléctricas hemos estado
presentes en casi todos los
concursos que el Ministerio ha

convocado

Con lo que respecta a las
Eléctricas en general, y a
Sevillana en particular, han
sido parte del motor de la libe-
ralizacion de las telecomuni-
caciones. Se ha participado en
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cola’ del desarrollo. Los pri-
meros anos fueron de estudio
de necesidades de la Junta,
con una gran dispersion geo-
grifica, delegaciones provin-
ciales en cada capital de pro-

vincia, y con unas necesidades
no cubiertas por el monopo-
lio del momento. Hemos cola-
borado con Retevision para
conseguir el contrato de la
telefonia fija de toda la red de
la Junta, la mayor parte de la
cual transcurre a través de
nuestros cables en las distintas
capitales de provincia. Esto
representa un auténtico relan-
zamiento del desarrollo de
las telecomunicaciones en
Andalucia, desde el punto
de vista institucional y privado.

¢ Cucles son los retos atin pendientes?

B Kl principal reto que tene-
mos es que la planificacion
contintie cubriendo los plazos
establecidos y aumente la
capilaridad para llegar hasta
todos los rincones posibles.
Hay un interés por parte de
las instituciones de que no se
creen ciudadanos ‘de primera’
y ‘de segunda’ por el simple
hecho de vivir en una ciudad
grande o pequena. Habra
que conjugar los intereses
legitimos de rentabilidad con
los intereses sociales. Los pro-
yectos estrella son el de la
red corporativa de una insti-
tucion como la Junta, v el pri-
vado, el de nuestra propia red.
Nos diferenciamos de los nue-
vos operadores emergentes
en que ellos hacen inversiones
muy puntuales en grandes
empresas y poligonos indus-
triales. Nosotros, a través de un
nuevo acceso de bucle de
abonado, pretendemos llevar
nuestros servicios a todos los
usuarios.

Como Vicepresidente de AOC
ipuedes comentarnos las causas
del retraso de todos los operadores

del cable, respecto a sus com-



promisos adquiridos en los res-
pectivos concursos?

B La AOC esta compuesta por
operadores de cable que en su
mayoria ienen socios comumnes.
Digamos que fuera de 1la AOC,
que queremos que sea lo mas
amplia posible, solo quedan Eus-
kaltely Ono. Sin embargo, esta-
mos creando foros conjuntos
con estos ultimos para defen-
derlosintereses comunesante
tercerosy el propio Ministerio.
La AOC ha canalizado ante la
CMT, en Bruselaso en el Minis-
terio nuestras inquietudes.
También hemos hecho apor-
taciones positivas, cuando se nos
ha permitido opinar. En algu-
nos casos hahabido que ir por
laviacontencioso juridico por-
que hay que defender derechos
concretos. Estamos contentos
de su funcionamiento. En la
AOC, tratamos de que se haga
todo por consenso, como has-
ta ahora.

Comouvicepresidente de AOC ;qué
retrasos han sufrido los planes?

B Las elecciones municipales
han retrasado las obras de des-
pliegue en algunas ciudades.
En otras no ha habido proble-
ma, como en Sevilla, lo que agra-
decemos al Ayuntamiento.
Pero ya estamos recuperando
el ritmo previsto.

El cable ;es peor negocio delo que
se pensaba en un principio, o es
que han variado las reglas de jue-
go: ADSL, acceso via radio...?

B Laverdad es que las reglas
deljuegonoson las mismas que
cuandosalieron los concursos,
este cambio no era previsible
a tan corto plazo. La oferta de
ADSL del operador dominan-

Las 9 compaiiias de AOC
representan el 80 por ciento
del mercado de cable en
Espaiia, con 7 millones de
hogares potenciales

te no es solidaria ni capaz, des-
de el punto de vista tecnolagi-
co. Los operadores de la AOC
son solidariosy buscan una tari-
fa plana real, a 256Kbs y con
precios asequibles. Nos plan-
teamos el acceso via radio para
completar el despliegue de red,
no como una alternativa. Des-
graciadamente, hemos tenido
que manifestara lasinstituciones
competentes, desde la AOC, que
algunos cambios de escenario
podrian vulnerar las leyes.

¢ Cudntos hogares hay en las demar-
caciones adjudicadas a los socios
de AOC?

B Las 9 companias de AOC
representan el 80 por ciento
del mercado de cable en
Espana, con 7 millones de
hogares potenciales. En algu-
nos casos, la penetracion ha lle-
gado al 30 por ciento. Hay dos
tipos de clientes, el de empre-
sa y el particular. Este atin no
conoce las verdaderas posibi-
lidades del cable, por ejemplo
la videoconferencia... Sin
embargo, puede disfrutarlo, si
le ofreces buenos precios.
Nosotros vamos a todos los seg-
mentos, aunque sabemos que
habra mas competencia en
el sector empresarial.

Y de ellos ;cudntos cableados?

B Es prematuro dar cifras glo-
bales, ya que solo algunas com-
panias ofrecen servicio desde
hace poco mas de un ano. A
finales del 99 esperamos con-
tar con mas de quinientos mil
hogares pasados. A finales del
2000 tendremos el 80 por cien-
to de las capitales de provincia
y poblaciones de masde 50.000
habitantes cableadas.

Las inversiones previstas para los
proximos 5 anos ;a cuanto ascien-
den?

B Nuestros planes de negocio
cifran en un billon de pesetas
la inversion de los socios de la
AOCen laproximadécada. Los
primeros cinco anos seran los
de mayor esfuerzo inversor.

Supercable de Andalucia ; qué socios
lo constituyeny qué papel tiene cada
uno de ellos?

BEl grupo Supercable esta for-
mado por tres sociedades:
Supercable Sevilla SA, Super-
cable Andalucia SA y Superca-
ble Almeria de Telecomunica-
ciones SA, que se reparten toda
Andalucia, aexcepcion de Cadiz
yHuelva, Elaccionariado es basi-
camente andaluz, con la pre-
sencia de Sevillana (Grupo Ende-
sa) y las Cajas de Ahorros
andaluzas: Unicaja, EI Monte,
LaGeneral de Granada, San Fer-
nando y la Provincial de Jaén.
Cada cual aporta su experien-
cia, las Cajas en el sector finan-
cieroyel Grupo Endesa, como
socio industrial y tecnolégico.
Este cardcter andaluz de los socios,
nos identifica claramente con
nuestras zonas de actuacion refor-
zando la continuidad del pro-
yecto. No es un proyecto espe-
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culativo, es de maduracion len-
ta. Hay que tener pulmon finan-
ciero para soportarlo y tener
muy clarala apuesta por Anda-
lucia. Este es el mensaje que
transmitimos a nuestros clien-
tes y a nuestro equipo.

¢ Cudntos hogares hay en las demar-
caciones adjudicadas a Superca-
ble y cudntos de ellos estdn cable-
ados?

B Estamos en cim;u demar-
caciones: Andalucia I (pro-
vincia de Almeria, Granada y
Jaeén), Andalucia II{Cordoba vy
Milaga), Andalucia 1II( pro-
vincia de Sevilla), Sevilla capi-
tal y Almeria capital. En total,
casi un millon
mil hogares y mas de cuatro
millones y medio de personas.

novecientos

Cableados hay mas de ochen-
ta mil hogares, de los que mas
de diez mil disfrutan ya de
NUESIros servicios.

Las inversiones previstas para los
proximos 5 anos ;a cuanto ascien-
den?

B lLos operadores de cable en
general, y nosotros en parti-
cular, somos los Gnicos que
realizamos inversiones en el
de abonado. En un
escenario de confusion como

bucle
el actual, hay una serie de
operadores “parasitos”, como
les ha llamado ¢l operador
dominante. Es conveniente
clarificar qué inversiones se
hacen y hacia donde van diri-
gidas, sobre todo porque hay
quien invierte mas en publi-
cidad que en equipamiento.
Supercable tiene prevista una
inversion acumulada de 76.380
millones hasta el 2004. En doce
anos, se superaran los cien mil
millones de pesetas.

Te

Es necesaria la coordinacion
entre escuelas, Colegio y
empresas, que exigen los
nuevos tiempos

¢ Qué servicios se prestan actual-
mente de canales tv, television inte-
ractiva, telefonia e internet?

B Supercable distribuye cin-
cuenta canales de tv, cuatro de
ellos de produccion propia, inclu-
ye un canal tematico deporti-
vodesde septiembre, En noviem-
bre se anadieron siete canales
de television. En cuanto a ser-
vicios interactivos, ofrecemos dos
canales de nuestra programa-
cion.

Ofrecemos todo tipo de servi-
cios telefonicos, con especial énfa-
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sis en las Hamadas locales. Yen
cuanto a Internet, hemos sido
los primeros en implantar laver-
dadera tarifa plana en nuestro
pais, sin limites horariosy avelo-
cidades hasta entonces desco-
nocidas. Ademas, tenemos el
acceso tradicional ainternet, a
través de la red de telefonia basi-
ca, gratuito.

¢ Qué expectativasy proyectos futu-
ros tenéis?

B Una vez superadas las elec-
ciones municipales y restable-

B T T T

cidas lasrelaciones con los nue-
vos gobiernos municipales,
estamos alcanzando la “veloci-
dad de crucero” en todas las
demarcaciones. Esperamos
poderofrecer prontoalosanda-
luces las nuevas posibilidades
que ofrece la fibra optica, tales
€Omo pago por vision, tele fic-
keting, tele medicina, ete. Todo
aquello que ayude amejorar la
calidad de vida de nuesuro clien-
1e.

Estamos immersos en un pro-
vecto de presente / futuro, en
el que contamos con todos los
ingredientes para tener éxito.
Tenemos accionistas muy liga-
dos a Andalucia, con raices
centenarias, que estan apos-
tando muy fuerte para que
vavamos en la vanguardia tec-
nologica. Estamos implantan-
“estado del arte” en
cuanto a equipamiento elec-

do el
tronico, con una utilizacion
masiva de fibras opticas for-
mando verdaderas autopistas
de telecomunicaciones. Ade-
mds, cContamos con un mag-
nifico equipo profesional,
somos mas de 245 personas
totalmente identificadas con ¢l
provecto.

Poriiltimo ;alguna peticion al Cole-
gio, alguna peticion en particu-
lar la COIT?

ESeriade desear que se estimur-
lara el contacto con launiversi-
dad, un trabajo en labisquedade
la formaciéon continua. Nos
preocupamucho el poder con-
tar con profesionales bien pre-
paradosy tener la constancia de
la actualizacion continua de
conocimientos en NUestros pro-
fesionales. Esnecesarialograrla
coordinacion entre escuelas,

Colegio y empresas que '
exigen los nuevos tiempos.



¢Hasta dénde quieres llegar hoy?"

Microsoft

e

Presentamos

Microsoft Office 2000.

Sus usuarios tienen el poder. Usted tiene el control.

Con el nuevo Office 2000 y su Intranet, Usted conseguira que todos sus usuarios colaboren con mayor facilidad,
usando las mismas herramientas Office que tanto ellos como Usted ya conocen. Esto sélo es posible ahora, porque
HTML es uno de los formatos de archivo de Office 2000 y porque cualquier usuario puede intercambiar y compartir
su informacion con quién sea, donde sea, utilizando la Intranet.

Si a esto le anade todas las nuevas herramientas - como el Windows® Installer y el nuevo Custom Installation '
Wizard - que mejoran el proceso de implantacion y administracion, Usted conseguira el equilibrio perfecto entre
la potencia que requiere el usuario y el control que Usted exige.

‘ Si desea mas informacion sobre Office 2000 y todas las nuevas posibilidades que abre a su organizacion, visite
nuestra web en http://www.eu.microsoft.com/spain/office/ o llamenos al 902 197 198

anteriores de Office

Para usuarios de MEIEHOI'IESJ

Para usuarios de
otros productos (*)

e Para los quée adquieren Q
= e su primer Office

: e . Un nuevo concepto de productividad.
Sélo Microsoft Office 2000 le ofrece:

* Guardar facilmente cualguier documento en HTML en un servidor Web, manteniendo la funcionalidad de Office en el navegador. |
* Aplicaciones que se reparan automaticamente cuando un usuario elimina un archivo o una libreria se deteriora.
* Una instalacion personalizable, donde Usted decide exactamente qué funcionalidad y en qué momento estara disponible para el usuario.




A Vuelapluma
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Telegrafico, porque son muchas las

llevan mas de cincuenta anos.
Quién nosdierallegaralla... El
senor secretario general habla

historias a contar

ADSL: éno podiamos
llamarle “modem
asimétrico para
bucle de par?

rimero, Brasil, enorme, a

donde me dirigia cuando
os dejé con la tltima entrega a
vuelapluma. Una vez mas alli,
me reitero: un monstruo indus-
trial, humano, cultural, algo para-
lelo a la India, tierra de parias
yricos, capaz de producir exqui-
siteces tecnologicas, incapaz de
contener contaminacion, des-
truccion de lanaturaleza... Tele-
fonica, muy presente. Espero
que les vaya bien con un real
que ya vale medio dolar... No
le va a ir tan bien a De la Raa
como no devaltie ¢l peso. Bra-
sil se come a Argentinayaquicn
se ponga pordelante, con Mer-
cosury sin €l.
Alavuelta, en Compostela, jun-
ta de la Asociacion de colegas
de Galicia. Perfil del ingenie-
ro que debemos promocionar:
el conectado con la empresa,
empresario, arriesgado, noasa-
lariado.
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Madrid. Reunion de redaccion
del BIT. Proponemos algo asi
comouna "carcel de papel” para
todos los atentados contra el

delaradiodigitalylafrecuencia
tinicaque puede facilitar "espa-
cios culturales uniformes”, ylo
entendemos: uniformizar Espa-
na a golpe de producto hecho
en Madrid. Por si fuera poco,
alerta sobre el castellano en la
Internet (;por qué no "interred”
senor castellanista?), v cae en
la trampa del ADSL. Por favor,
companeros, tomemos la len-
gua franca en serio: ;No tiene
el Ministerio para pagar un poe-
ta, un fil6logo, un ingeniero con
"espiritude lalengua? :No podi-
amos llamarle "modem asimé-
trico para bucle de par"? :No
nosvaldrian para Fspanalassiglas
MAB-P, junto con MAB-C para
el modem asimétrico corres-
pondiente a las redes de coa-
xial?

Oporto. Conferencia interna-
cional sobre las tecnologias de
la informacion y el trabajo. Se
alzanvocesasustadas por el inter-

Perfil del ingeniero que
debemos promocionar: el
conectado con la empresa,
empresario, arriesgado, no

asalariado

idioma de comunicacion for-
mal, codigo que, si no respe-
tamosen esencia, dejade tener
valor de universalidady se con-
vierte en lo que hoyviene sien-
do, un patois tecnologico.

San Gabriel. Me siento al lado
de Julio Pernia y, a la hora del
refrigerio, me presenta a su
patron, octogenario y alegre,
felizcon el galardon delosque

cambio telematico de docu-
mentos entre empresas, la
logistica conectada con ¢€l, el
teletrabajo, la teleensenanza. Pero
no se le pueden poner puertas
al campo, caiga quien caiga. Dar-
winyadijo loque teniaque decir...
Cena en bodega con tressiglos
de historia, cata de oportos blan-
cos secos, merluza con grelos
y otras delicadezas, vinos ver-



desymaduros que tienen embe-
lesadoaunalto funcionario de
Bruselas, danés de nacion. Con
el paladaracomodado, nos expli-
cacomo estan disenando lanue-
va LEuropa, en decadencia
demografica, necesitadade mano
de obra barata: es mejor que
penetren la fortaleza gentes
rubias, de culturacristiana, que
morenas de cultura musulma-
na. Espanaesun problemapara
Europa, por su vecindad. Los
proximos paises “europeos de
verdad" seran Estonia, Chequia,
Polonia y Hungria.

A Coruna y Mondariz. Al lado
de micasa, porsuerte, presento
una novela magnifica: Paso a
dos, de Ramon Pernas, premio

Ateneo de Sevilla, historia del
horror heredada: paseo falan-
gista, represion franquista, exi-
lio, venganza... La autopista se
hace dura con luvia. Llego a
Mondariz cuando parte de los
actos ha acabado. Ya se nom-
bro socio de honor a Antonio
Couceiro, antes conscjero de
Industria, ahora presidente del
Puerto corunés: y se presento
el premio Gerardo Garcia
Campos, amigo ausente. Van a
sentarse a cenar mas de dos-
cientos companeros. De los de
Madrid, el decano, gallego con-
sorte, que sabe de mares bati-
dosymariscos; y Rail Cabanes,
acuyo lado meacomodan, que
pone cara de hombre medite-

» Xavier Alcala
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rraneo ante laatrocidad de cama-
rones, centollos, nécoras etcé-
tera que nos colocan delante.
Hablamos mucho, con la cor-
dialidad que impone el calor
de un balneario fuera del cual
todo es bruma y, cuando llega
la hora del ingeniero del ano,
el presidente de nuestra aso-
ciacion me pide unas palabras
sobre Esteban Solleiro. Micro
en mano, narronuestro primer
encuentro, como lo mandé a
hablar con quien lo podia con-
tratar, comose empeno en dise-
nar v fabricar lo que no pare-
cia interesante para aquella
empresa. No puedo evitar com-
paraciones: paramiesmasdifi-
cil fabricar que dar servicios,
por muy importantes v dignos
que éstos sean. Solleiro toma

cuitos "intrigados”. AngelViﬁa
carcajea, v queda con Lameiro
en hablar del e-businessde IBM...
Jorge Gonzilez me confiesa
haber caido también en lasredes
de Telefonica, como otros
companeros jovenes. Me pare-
ce bien: estos rapacesdistinguen
facilmente entre "abonado” v
"cliente”. El imperio se renue-
va antes de contraatacar...
Miguel Armesto me dice lo mas
agudo de toda la magna fiesta:
cuando se acaben de renovar
lasinfraestructuras, cuando con-
vivan pares, coaxial y accesos
por radio, ;para qué usaremos
la capacidad instalada? Sera el
momento de los contenidos.

La Guardia Civil vigila el bal-
neario, pero no es por noso-
tros, sino por una partida de

Estos rapaces distinguen
facilmente entre "abonado" y
"cliente". El imperio se renueva
antes de contraatacar...

la palabray cuentaalgo que nos
debe animar: un sarao como
este cuando  éramos
muchosmenos-fue el "momen-
to fundacional” de Egatel, su
empresa. Portanto, hay que reu-
nirse: de laagitacionvienen los
choques; de las colisiones, los

-pero

negocios.

Hacia las dos de la madrugada
se inicia el desfile, unosala habi-
tacion, otros a la discoteca.
Manuel Morgade se manifies-
ta lector de A Vuelapluma. Gra-
cias. Joaquin Lameiro corrobora
ancécdota: en una conferencia
sobre teleensenanza en Lugo,
un figuron empresarial nos dio
una charla de cierre repitien-
do su admiracion por los cir-

mulatos que tuvieron la suerte
de escapar de la favela. Com-
partimos hotel con laseleccion
de futbol brasilena.

Por los pasillos, fotos del
tiempo glorioso de los bal-
nearios. En ellas, Primo de
Rivera... Pobre Espana, que no
sabe inventar, ni vender nom-
bres: Vichy existe en el
mundo. Mondariz, no. ‘
Buenas noches.

Xavier Alcala

*Ingeniero de Telecomunicacion
# Escritor
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Horizontes Valencianos
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Hace ya mas de un ano que la actividad de Ingenieros de
Telecomunicacion en Infraestructuras Comunes de
Telecomunicaciones (ICT) es un hecho trepidante. En
Febrero de 1998 se aprobd la Ley y en Marzo de 1999 el
Reglamento que regulan estas infraestructuras. Cuando
escribimos estas lineas esta a punto de publicarse una
Orden Ministerial que detallara aun mas determinados

aspectos de este tema

La actividad de
Proyectos de ICT,
vista desde tierras
valencianas

l a Comunidad Valenciana  impresiones. Se trata de Julio
es una de las zonas don-  Martinez Sabater quien desde
de mayoractividad hay,aunque  Novelda (Alicante) tiene una
atin queda mucho caminopor  larga experiencia en el Ejer-
recorrer. Muchos Telecos que  cicio Libre, y de Pedro Lopez
noestamos en el diaa diades-  Gomar quién, tras una tra-
conocemos qué se estd hacien-  yectoria profesional en varias
doyporquéeste temaesimpor-  empresas, se ha establecido en
tante para la Sociedad y para  Valencia formando un des-
nuestraprofesion. Prontoel Cole- — pacho de Ingenieria de Tele-
gio hard unacampanadivulgativa.  comunicacion (Viactiva) con
Mientras tanto hemos querido  otro socio, Jos¢ M* Fort, tam-
dar una vision “desde dentro™  bién Ingeniero de Teleco.

y para ello nos hemos entre-

vistado con dos ingenieros  ;Podéis contarnos como estdis
que estan trabajando en éste  viviendo en la actualidad vuestra
area para que nos cuenten sus  actividad en ICTs?
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JMS.- Una vez superado ¢l

momento inicial de aplica-

cion de la Legislacion vigente
sobre LC.T., a pesar de que
aun existen normas comple-
mentarias, I)L'n(livnu’s de su
publicacion, y el correspon-
diente paso de las propuestas
técnicas de antena colectiva,
que realizabamos, en la mayo-
ria de los casos al final del edi-
ficio, donde pricticamente
cramos unos “tramitadores
administrativas”, a la realizacion
de Proyectos de LCT previos
a la construccion del edificio,
en donde podemos desarrollar
nuestra Ingenieria adecuada-
mente. Observo una mayor y
mejor tarea de servicio de los
conocimientos que tenemos
adquiridos, con mayor ilu-
sion al ser un trabajo mas cre-
ativo que el de simple “lega-
lizador de antenas”.



PLG.-Se trataen efecto de una
actividad creciente y en tanto
encuanto laLeyempiczaacum-
plirse lo es mas, pues a cada
provecto arquitectonico, pre-
vio a la concesion de licencia
de obras, debe adjuntarse un
Provecto de Telecomunicacio-
nes. Este hecho va a permitir

Julio Martinez
Sabater

que enelsectorde laconstruccion
s¢ preste mas atencion a unas
infracstructuras que son esen-
ciales para ¢l desarrollo de la
competencia en telecomuni-
Cacionesya Nosotros, como colec-
tivo, ser parte activa de los Equi-
pos Técnicos de la Direccion
Facultativa de las Obras.

Julio Martinez Sabater es uno de los ingenieros con
mayor experiencia en el Ejercicio Libre. Vive y trabaja
en Novelda (Alicante) donde se establecio en 1981
como profesional. Desde su ciudad natal desarrolla
unaintensa actividad, y a pesar de ello (o gracias a ello)
consigue mantener una envidiable calidad de vida.

Pedro Lopez Gomar, nacido en Sueca (Valencia) se
titul6 en la Escuela de Teleco de Madrid y ha trabaja-
do en Andersen Consulting y en ANIEL, como Secre-
tario del Grupo de Operadores/Proveedores de Tele-
comunicacion, desde donde se haincorporado a Viactiva,
la empresa de Ingenieria de la que es socio.

B T

¢Entienden los distintos agentes
(usuartos, constructores, arquitectos,
ayuntamientos) la necesidad yven-
tajas de las ICT y su regulacion?

JMS.-Por supuesto que los usua-
rios entienden perfectamente
las ventajas de las ICT, puesto
que les dan mayor capacidad
deaccesoadilerentesservicios
de telecomunicaciony porende
unamayor libertad de escoger.
Los Promotores tradicionales
v las grandes Empresas, saben
que va no solo se pueden
mover por motivos crematis-
ticos, sino por la capacidad de
seguir en el mercado gracias a
su calidad y a su buen hacer,
y como toda innovacion, la
han seguido con cautela, pero
bajo mi conocimiento va ha
sido asumidas, salvo por los
Promotores Ocasionales o los
Especulativos. Los Arquitec-
tos han podido comprobar en
la relacion profesional con
nuestro colectivo que hay una
mejor solucion para las infra-
estructuras, dejando los huecos
adecunados en la estructura,
sabiendo que van a ser apro-
vechados racionalmente. Qui-
zi sean los Ayuntamientos los
mas lentos en su conoci-

Pedro Lopez
Gomar

sessssnan s

miento, puesto que en la
mayoria de ellos, los (¢enicos
municipales no conocen nues-
tra tecnologia, estoy convencido
que en breve plazo de tiempo
observaran que es una mejo-
ra del servicio que van a
tener los ciudadanos v realicen
¢l esfuerzo por entenderlo y
aplicarlo,

PLG.- El usuario cs el prime-
ro en comprender que una
vivienda con espacios v hien
pensada desde el punto de vis-
ta de las telecomunicaciones
ahorrara en el futuro las limi-
taciones que todos hemos
encontrando alguna vez en
nuestras casas para acceder a
UN NUevo servicio, en ocasio-
nes no teniendo mas remedio
que optar por soluciones
antiestéticas. El hecho de que
NUEstra mayor inversion reco-

Jja adecuadamente las necesi-

dades de telecomunicaciones
actuales v futuras es eviden-
temente muy positivo v bien
aceptado. Los promotores y
constructores ¢stin aceptando
la cuestion con mas resigna-
cion, pero algunos va empic-
zan a verle el valor de venta v
al fin y al cabo también son
ustiarios de telecomunicaciones
v lo comprenden. Los arqui-
tectos han sido va conscientes
del aspecto negativo que en
sus disenos provoca la insta-
lacion de cables en las facha-
das o antenas en balcones. Es
evidente y siempre asi lo
expresan que habia que dar
una solucion y aunque cllos
son los Directores de Obra,
debia haber profesionales que
s¢ responsabilizaran ¥ le ase-
soraran al menos de la parte
técnica. Los Ayuntamientos
son otra pelicula, muchos
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alin no conocen o quieren
conocer la Reglamentacion y
tampoco exigen adecuada-
mente el Certificado para la
obtencion de la Cédula de
Habitabilidad con el corres-
pondiente sello del Ministerio
de Fomento.

¢ Cuales son las claves del éxito en
un proyecto ICT desde el punto de
vista dela involucracion de un Inge-
niero de Teleco?

JMS.- Hay una palabra que la
define claramente, La Profe-
sionalidad. En todos sus aspec-
tos, ¢l inicial con un buen Pro-
yecto, el servicio durante la
ejecucion de obra para llevar
a cabo lo disenado y su adap-
tacion en los matices adecua-
dos y finalmente la Certifica-
cion de conformidad de las
Infraestructuras y de los servi-
cios conectados para el usua-
rio.

PLG.-He comentadoalgunavez
que eneste trabajo hay tres nive-
les de calidad que uno puede
ofrecer. Existe un nivel estéti-
co en la elaboracion del docu-
mento que dard unaimagenglo-
bal del aspecto de nuestros
trabajos (delineaciones, grafi-
COs, esquemas, lexto, etc...), un
siguiente nivel de Calidad del
Contenido, masimportante que
el anterior pero que va desde
la correctaespecificacion y cal-
culos de lo legalmente obliga-
torio, hasta el detalle de aque-
llos apartados innovadores que
pueden anadirse a los proyec-
tos de telecomunicacion (recep-
cionviasatélite analogicoy digi-
tal, videoporteria, telecontrol,
domatica, etc...). Elaltimo nivel
y quiza mas importante, por las
relaciones que generay porque
sin duda provoca una adecua-

Horizontes Valencianos

B T )

La principal dificultad es
nuestra propia falta de
corporativismo

da promocion de la profesion
en el sector de la construccion
esestarapie de obra, resolviendo
problemas practicosyasesorando
de cercalatareade instalacion.
Todosellossonimportantes pero
essindudaelultimo el que des-
pejaralasdudas de algunos que
consideran el proyecto de ICT
como un tramite.

s Qué dificultades estdis encontrando?

JMS.- La principal dificultad
esta en los “companeros” no
profesionales o no compe-
tentes, que al amparo de una
nueva actividad, lo tinico que
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les importa es ganar dinero
rapidamente, con proyectos
deficientes, sin asesoramiento,
tan necesario actualmente, y
con certificaciones “dudosas”,
El resto de dificultades se
van superando y son las inhe-
rentes a una actividad practi-
camente nueva.

PLG.-Laprincipal dificultad ¢s
nuestra propia falta de corpo-
rativismo y sentido de autoes-
tima. Es evidente que hoy hay
trabajo paramuchagente, pero
siserevientan los preciosy hono-
rarios en detrimento logicamente
de la dedicacion a los proyec-
tos, sera muy dificil convencer

de que laprofesion debe tener
un espacio reservado en los Equi-
pos Técnicos de Direccion de
Obra. El hecho de que se rega-
len o se tiren de precio los tra-
bajos profesionales porque son
un complemento ala venta de
material o porque vaen laima-
gen de una empresa operado-
raovendedorade equipos, cues-
tiona al menos el futuro del
profesional libre. Es un hecho
que debe exigir reflexion, en
especial por todosaquellos que
estamos metidos en materia. El
resto de dificultades estoy con-
vencido de que se salvaran con
el iempo.

La presencia de los Telecos en la
Sociedad debe ser un hecho cre-
ciente y el drea de ICT es una de
las “puntas de lanza” que nos mues-
tran este camino. ; Estdis de acuer-
do con esta afirmacion? ;veis con
optimismo el futuro profesional de
los Telecos en estos temas?

JMS.- Por supuesto que si, por
la experiencia adquirida en el
tema, soy muy optimista en el
futuro, como profesional y como
garantes de que las infraes-
tructuras permitiran el acceso
mas libre e igualitario alos ser-
vicios de telecomunicacion
actuales y futuros.

PLG -Evidentementesi. Elhecho
de que seamos parte fundamental
de la garantia del libre acceso
a los servicios de telecomuni-
cacion en los edificios nos per-
mite tener una mayor visibili-
dadsocial, hecho que reforzara
la imagen poco conocida del
ingeniero de Telecomunicacion
en la empresa, envuelto en las
soluciones que diaadialos usua-
rios usan en su quehacer coti-
diano:redesde TV, radio, ‘

telefonia fijay movil, etc...
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Cataluina bit a bit

Del 13 al 22 de octubre se ha celebrado el X FORUM DE
TELECOMUNICACIONES Y ELECTRONICA, organizado por

un grupo de alumnos de la Escuela Técnica Superior de

Ingenieria de Telecomunicacion de Barcelona, con el

objetivo de “dar apoyo, favorecer y facilitar la comunicacion

entre dos colectivos que estan condenados a necesitarse,

como son los profesionales y los empresarios” y con el

lema “Ingenieria y Emprendedores a punto para el Tercer

Milenio”

Una apuesta para
emprendedores

E ste forum, acompanado por
una exposicion perma-
nente de estands ubicados en
el Campus Norte de la Uni-
versidad Politéenica de Cataluna
en Barcelona, ha contado con
laparticipacion de empresas muy
representativasdentro de lalla-
mada Sociedad de la Informa-
cion.

Alacto inaugural asistd Vladimir
de Semir, regidor de la Ciudad
del Conocimiento del Ayunta-
miento de Barcelona; el direc-
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torde la Escuela Técnica Supe-
rior de Telecomunicacion de
Barcelona, Antoni Elias, ysusub-
director, Pedro Vicente; asi como
el presidente de ACET, Aso-
ciacion Catalanade Ingenieros
de Telecomunicacion, entre otras
personalidades.

ICT: FORMAR PARA INFOR-
MAR

Fruto de la preocupacion por
divulgar al maximo qué han de
ser las ICT, Infraestructuras

Comunes de Telecomunica-
ciones,yqué papel han de jugar
ensuaplicacion ydesarrollolos
Ingenicrosde Telecomunicacion,
la ACET, Asociacion Catalana
de Ingenieros de Telecomuni-
cacion, ha programado parael
mes de febrero del 2000 una
conferencia, que impartira el
presidente de la entidad, Car-
los Martin, a modo de avance
del analisis de la sitnacion en
Cataluna.

Pero, para profundizar mds en
todolo que hay que sabersobre
las ICT, la asociacion esta pre-
parando unas jornadas profe-
sionales abicrtasa la participacion
detodoslosinteresados e impli-
cados en el tema, sin que sea
requisito para la asistencia el
ser miembro de la asociacion.
En el proximo nimero de BIT
osfacilitaremos mas detallessobre
clealendarioy programacle estas

jornadas, de los que también

podréis  encontrar informa-
cion, en breve, en laweb de la
asociacion, htp://www.acet.es.

LA ACET POTENCIA 1A
EMPLEABILIDAD DE LOS
PROFESIONALES

Los dias 18 y 19 de noviembre
se han desarrollado en Barce-
lona las “Jornadas transnacio-
nales EMPROF-ACTIF: la oca-
sion parasaber como potenciar
la empleabilidad de los profe-
sionales”, con la participacion
derepresentantes e Espana, Ita-
lia, Franciay Holanda, para dar
a conocer este proyecto Euro-
P('U.

La ACET, Asociacion Catalana
de Ingenieros de Telecomu-
nicacion, juntamente con la
Universidad Politécnica de
Cataluna, el Instituto Cata-
lin de Tecnologia, y los Inge-
nieros Industriales de Catalu-



na vy Andalucia Oriental, esta
participando en este proyecto
EMPROF, subvencionado por
el Fondo Social Europeo,
dentro del programa ADAPT,
que trabaja para la adaptacion
al mercado laboral de los
profesionales en diferentes
campos de la actividad, favo-
reciendo, mediante la forma-
cion correspondiente, la pues-
ta al dia de los conocimientos
v, muy especialmente, la pre-
paracion para los cambios
que puedan venir en el futu-
ro mas inmediato.

Aunque el momento actual de
los ingenieros de telecomu-
nicacion sea muy dorado y bri-
llante, con una demanda supe-
rior a la oferta, desde la
ACET no se baja la guardia y
se pretende trabajar en todo
aquello que pueda redundar
en beneficio de sus asociados
y del colectivo profesional al
que representa.
PREPARANDO “CT EXPO
2000™

Como miembro del Comité
Organizador, la ACET, Aso-

I+D
icaciones

IX
en Telecomun

Telecomunicacibn (COIT|
(OPC)

002812

por Ordenador y las Teleco-
municaciones, que tendra
lugar en el Palacio Municipal
de Congresos de Madrid los
dias 5y 6 de abril del 2000.
Capitaneados por Miller Free-
man, expertosorganizadores de
certamenesy ferias de reconocido
prestigio internacional, el Comi-
t¢ Organizador, integrado, ade-

El momento actual de los
ingenieros de telecomunicacion
es muy dorado y brillante, con
una demanda superior a I3

oferta

ciacion Catalana de Ingenieros
de Telecomunicacion, ya estd
trabajando en los preparativos
de “CT EXPO 20007, el Salon
Internacional de la Telefonia

mas de ACET, por una trein-
tena de empresas y entidades
muy relevantes dentro del sec-
tor, ya han celebrado sus opor-
tunasreuniones conjuntas para

¢ Bit Cataluiia

T T
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oras eadri Dugar 1n ehitcsa de Lo
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raadas da Telecom foD
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Agilext Techaologies. Innovating the HF way, Amens, b Associseid Catalans

nieaeid d¢ Tran:
), 4

Eiéue:lho-écnicas

Superiores de Ingenieros

de Telecomunicacion

Universidades

Politécnicas de
Cataluna y Madrid

Aulas remotas en otros
centros universitarios

poner en marcha los engrana-
jesque conviertana “CTEXPO
2000” en el referente impres-
cindible de este importante seg-

ficial 4« Ingenirros Téenizos de Telecomwnieasién [COITT)

embre 1999

eia de Teenologia (UPC), ol Colegio Ofieial de Ingenieros de

7 «l OHIVERS

icaciones

| X JORNADAS de 14+D

en Telecomun

mento del mercado, dentrodel
ambito de las Tecnologias de
la Informacion

.
Comunicaciones.
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La regulacion de la
calidad del servicio
telefonico, a
examen
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Café de redaccion

Tras la promulgacion de la Orden Ministerial del 14 de
octubre 99 sobre Calidad de los Servicios de
Telecomunicacion, se ha hecho mdas necesario clarificar
posiciones. Antes de la liberalizacion de las
telecomunicaciones Ia calidad no era un tema discutible. Sin
embargo, ahora se ha convertido en un factor determinante
de la oferta al posible cliente. Por ello, Bit ha querido
plantear este debate aplicado al servicio telefonico fijo,
invitando a participar en su Café de Redaccion a los
responsables de Calidad de BT, Arturo Garcia; Retevision,
Carlos Garcia Primi; Telefonica, Alberto Martin y Uni 2,
Barbara Saiz de Bustamante. Con la presencia de César
Rico, director de BIT, se plantearon diversas cuestiones ,
entre ellas el dificil acuerdo sobre los pardmetros de
medida, la perspectiva de educar al usuario o la
problematica de las auditorias. Una charla muy interesante,

que resumimos a continuacion

BIT: Quizds, antes de la liberali-
zacion, la calidad no era un tema
dedebate. Simplemente, era la que
habia. Sin embargo, ahora lo logi-
co es que la competencia recién estre-
nada juegue con este factor, ante
el usuario. La oferta va a girar
entre precio/calidad, y va a ser
necesario educar al consumidor
para quesepa elegir: Lanueva O.M.
sugiere la necesidad de plantear
este debate. Teniamos la idea de
que la Administracion iba a regu-
larla calidad del servicio universal
y que, en cuanto a los servicios

que se dieran en régimen de com-
petencia, seria el mercado el que
lo regularia. ;Qué alcance tiene
el que haya quedado fuera de la
O.M. el servicio universal, de momen-
to, y si se hayanabordado los otros?

Barbara Saiz de Bustamante: En
relacion al servicio universal es
el operador dominante quien
debe suministrarlo y por tanto
aquien masafecta. Desde Uni2,
lo que nos preocupa es cOmo
puede afectar a nuestro clien-
te. Para nosotros es importan-
te que sea el Ministerio de Fomen-
to quien se ocupe de regular
unaspecto tan importante como
la calidad de servicio, que con-
sideramos basico, ya que nues-
tra prioridad es ofrecer un alto
nivel de calidad a nuestros clien-
tes.

Carlos Garcia Primi: La orden
ministerial me parece basica-
mente correcta, quiere tratar
a todos los operadores de for-
ma igualitaria, segiin los mis-
mMOo$s parametros, otra cosa es
que lo hayan conseguido. El
servicio universal, logicamen-
te, lo tiene que dar Telefonica,
sin embargo, no sé si estd bien
definido, por lo que segin la
interpretacion que se dé, Tele-
fonica podria no incluir en las
meétricasaquellas provisionesen
las que tuvieran dificultades. Se
debe definir claramente para
evitar distorsiones de las métri-
cas. Respectoalosindicadores,
SONiMportantes porgue Nosmar-
can el espacio a los demas.

Arturo Garcia Alvarez-Coque:
Los niveles de calidad de ser-
vicio esperados porlos usuarios
los define el mercado hasta cier-
to punto. A corto plazo el fac-
tor precio es determinante, a

.............................



medio y largo plazo la calidad
lo sera cada vez mas. En cuan-
toal servicio universal, éste solo
tiene que ver con el operador
dominante.

Alberto Martin: La Orden Minis-
terial llega en un momento en
el que ya se hacia necesaria,
pero hubiera sido mejor que
hubiera ido precedida de un
debate conjunto con todo el
sector. Quisiera referirme aho-
ra al enfoque global. Pensamos
que es un avance sustancial res-
pecto a la regulacion que
existia en la época anterior. El
Contrato con el Estado viene
de principios de los 90, con un
enfoque regulatorio obvia-
mente muy diferente. Otro
aspecto a considerar respecto
a la Orden Ministerial es que
quizas se ha perdido una
oportunidad de coger el tren
de la regulacion de la calidad
en Europa. Los principios
normativos europeos vigen-

La Calidad habra de luchar con
|3 dificultad para establecer un
sistema de medida, la

necesidad de educar al usuario
0 la definicion de las auditorias

tes en mercados liberalizados
siguen la pauta de "la menor
regulacion posible”. Sin embar-
go, el enfoque aqui es mas
bien el contrario, una regu-
lacion "pesada”, "rigorista”.

Por otra parte, dentro de la
filosofia internacional de nor-
mativa de calidad, hay dos
enfoques alternativos. Uno es
que sea el regulador el que se
encargue de los niveles exigi-
bles de calidad v otro consis-
te en que sea el propio con-
sumidor el que lo haga en un
mercado liberalizado. Aqui,

parece que se ha optado por
los dos modelos al "mismo
tiempo". Creemos que el
modelo adoptado en Espana
queda descolgado del modelo
general de los paises europe-
os v es, desde el punto de vis-
ta regulatorio, excesivo. Otro
aspecto a considerar es la
necesidad de medir los dos
tipos de calidad existentes,
la objetiva y la subjetiva. Una
es la calidad que el operador
anuncia o da a entender que
ofrece y otra es la calidad que
en realidad percibe el cliente.

BIT: Parece que lo que pretende la
ley es que el usuario y el mercado
sean los que regulen la exigencia
de calidad, aungue luego algunos
pardmetros que se establecen sean
objetivos.

Alberto Martin: En el Reino
Unido manejan ambos con-

juntos de medidas, publican-

dose semestralmente, Todos los
clientes pueden comparar tan-
to el conjunto de indicadores
internos como los que el
cliente percibe a traves de
encuestas. Yo creo que en
Espana se deberia hacer igual.
Debertan haberse incluido
los dos grupos de parametros
desde el principio para poder
comparar los dos grupos de
datos.

Una forma de proteger al
usuario es darle informacion
sobre los dos tipos de para-
metros ya que buenos indica-
dores internos de calidad no
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implican, necesariamente, satis-
faccion del cliente.

Barbara Saiz de Bustamante:Los
indicadores
podrian igualmente enunciar-
se junto a los indicadores de

de satisfaccion

calidad objetiva. Igual que se
define claramente unade ellas,
se¢ puede homogeneizar como
losoperadores controlan laotra.

Arturo Garcia Alvarez-Coque:
Efectivamente, puede uno
tener unas estadisticas de cali-
dad muy buenas y tener clien-
tesinsatisfechos, porque el ser-
vicio es mucho mas que el nivel
hasico medido por los indica-
dores, que no reflejan la per-
cepeion del usuario.

BIT: Lo que regula a partir de aho-
ra la O.M. ;os obliga a cambiar

en alguna forma los procedimientos

internos de calidad?

Alberto Martin:Por nuestra par-
te, si y aqui me gustaria anadir
que Telefonica considera que
la regulacion es asimétrica, se
imponen demasiadas cargas a
los operadores dominantes y
pocas ¢ insuficientes al resto.
Lanuevaregulacion exige unos
cambios importantes que nos
obligan a variar nuestros siste-
made medida, porque hayuna
modificacion sustancial en las
definicionesde los parametros.
Ademas, existe un coste deri-
vado de esos cambios bastante
considerable. Por otra parte, tene-
mos una "queja” anadida y es
que se nos obliga a realizar los
cambios en dos meses, lo que
para Telefonica es muy dificil
de cumplir.

Barbara Saiz de Bustamante: En
una empresa como Uni2, que
lleva menos de un ano en el

Café de redaccion

Alberto Martin: “Quizas se ha
perdido una oportunidad de
coger el tren de la regulacion
de la calidad en Europa”

mercado, también tendremos
que introducir cambios para ade-
cuar los sistemas que recogen
informacion. Y eso nos ocurre
cuando estamos lanzando la
empresa, con todo el esfuerzo
del lanzamiento. Por ello, ese
plazo también nos parece un
POCO escaso.

Carlos Garcia Primi:Aqui hay una
incongruencia; losoperadores
conlalicencia posterioralaorden
Ministerial tienen 18 meses de
gracia y, sin embargo, los que
la tuvieron antes, tienen nni-
camente dos meses. Nosotros
también tenemos que hacer
muchas modificaciones, yaque
losindicadores que fijalaorden
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Ministerial son diferentes a los
de nuestra licencia.

En lo que no estoy de acuerdo
esen que se exijamuchoal domi-
nante y poco a los demas. Yo
creo que loque se exige al domi-
nante son valores que pueden
dar con mucha facilidad, tenien-
do en cuenta las excepciones.
Sin embargo, nosotros tenemos
una dependencia de Teletoni-
caenlaatencion anuestros clien-
tes, porque lacalidad que pode-
mos ofrecer depende de los
compromisos con el ()|)(':‘;l(ln|‘
principal, ya que es proveedor
nuestro.

Arturo Garcia Alvarez-Coque: Es
importante el objetivo estable-
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cido sobre provision de lineas
por eloperador dominante. En
cuanto a plazos de entrega, la
Orden es una mejora respecto
alo que recibimos actualmen-
te.

Alberto Martin: Los objetivos de
los que se habla son valores
medios de cumplimiento que
implican que haya valores
coNncretos por encima o por
debajo de la media. Al margen
de esta aproximacion estadis-
tica, creo que los objetivos son
razonables respecto a la situa-
cion del mercado y a la cali-
dad que pueden demandar los
clientes. No tenemos nada
que objetar. Otra cosa son los
parametros elegidos, de los que
no nos gusta que estén basa-
dos en un borrador de pro-
puesta europea. La Adminis-
tracion espanola ha adoptado
unas definiciones que cuando
se apruchen a nivel europeo y
deban incorporarse a la legis-
lacion espanola pueden ser
diferentes a los va elegidos, lo
que nos crea ciertas inquie-
tudes. Implicaria que deberi-
amos cambiar rapidamente
nuestros sistemas, invirtiendo
una cantidad considerable de
FECUrsSOs €ConOmicos en unos
meses. De todas maneras, nos
parece aceptable que la Admi-
nistracion haga una aproxi-
macion de este tipo, aunque va
a crear problemas a todos
los operadores en cuestion
de meses.

BIT: Otro tema: informacion a los
usuarios, los clientes van a elegir
entre calidad, precio, elc. Peronos
da la impresion de que, en cuan-
to a calidad, la opcion que dan
los operadores a los clientes para
elegir es pequena. ; Qué informa-
cion dais a los usuarios ahora?



Arturo Garcia Alvarez-Coque: L.a
informacion sobre niveles de
calidad se transmite en la rela-
cion comercial normal con el
cliente. La sensibilidad sobre
la calidad es variable segtin el
sectoryeltipode cliente (empre-
sas, residenciales, ...) ytambién
es variable la informacion
sobre la calidad de los servicios.
Una novedad importante que
introduce la Orden es la publi-
cacion de los niveles reales de
calidad conseguidos por los ope-
radores.

Barbara Saiz de Bustamante: De
todas maneras, los usuarios tie-
nen muy poca informacion a
nivel de calidad. La Orden Minis-
terial vaaayudar aque el tema
de la calidad se conozca, a que
el consumidor esté informado
sobre el tema vy la valore.

Carlos Garcia Primi: En relacion
con grandes clientes, en acce-
so directo se establecen com-
promisos de calidad contrac-
tuales. Con respecto al acceso
indirecto la calidad es la de
Telefonica.

AlbertoMartin: La calidad nece-
sitade la publicidad porque lle-
garaun momento en el que ten-
dra tanta importancia como la
cuestion del precio, por ejem-
plo. En cuanto a la informa-
cion concretaalosclientes, nues-
tros datos son publicos
oficiales. Telefonica facilita
mensualmente susdatos al Minis-
terio.

BIT: La O.M. presenta la figura
de la auditoria externa. Lo que
vemos como mds complicado es
conocer el universo sobre el que
hay que obtener la muestra. Para
realizar una auditoria externa
habria que contar con que todos

“Esta ley va a ayudar a educar
al consumidor”

Arturo Garcia: “Yo echo en
falta que no se hable mas del

usuario”

!
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los datos los proporcionardn los
operadores. No sé si hay espacio
para crear una empresa que audi-
te todo, o que cada uno tenga la
suya jcomo lo veis?

Arturo Garcia Alvarez-Coque:
Creo que la idea de la OM. es
que la Secretaria podra impo-
ner unos procedimientos de
auditoria, garantizar la fiabi-
lidad de los datos. A mi me
parece que lo primero serd
establecer un estandar, unos
criterios unificados respecto a
qué se va a auditar y como.
Hay cosas como los plazos
objetivos de reparacion, o los
compromisos de reparacion,
que no estan concretados sufi-
cientemente. Yo echo en falta
que no se hable mas del
usuario. Lo que le importa al
cliente es la disponibilidad
del servicio, el objetivo de
tiempo de disponibilidad.

Carlos Garcia Primi: La figuradel
auditor parece necesaria, entien-
do que el Ministerio requiere
un apoyo por la presencia de
tantos operadores . La proble-
matica que se presenta es defi-
nir la metodologia y quién va
a hacer las auditorias.

Sobre la calidad me preocupa
qué responsabilidades hay del
que daservicio extremo aextre-
mo si este se mide desde el pri-
mer operador hasta el usuario.
Hay que definir cuando eserror
del operador principal y cuan-
doesdel otro. En Calidad, cada
operadorintermedio tiene que
asumir sus fallos y hay que defi-
nirlos.

Alberto Martin: Paralamedicion
de los parametros de los ope-
radores con acceso indirectono
vemos muy claro el procedi-
miento. Por otra parte, la cues-
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tionde laauditoriaesvital para
garantizar lahomogeneidad de
los datos y no confundir a los
usuarios. Esimportante porque
de ladefinicion de ciertos para-
metrosde laOrden no se dedu-
ce claramente lo que se tiene
que medir. En los foros euro-
peos desde hace 3 o 4 anos se
viene tratando de concretar estas
definiciones sin llegar a resol-
ver las dificultades que apare-
cen. Por ello, en el Reino Uni-
do se "audita a las auditorias”
ya que éstas deben auditar los
datos de cada operadora con
los mismos criterios paragaran-
tizarla"comparabilidad” de los
datos.

Arturo Garcia Alvarez-Coque: E|
accesoindirecto tiene como pard-
metrolacalidad dered, queno
depende del operador nuevo.

Barbara Saiz de Bustamante: De
todas maneras, es un empuje
parafijaralgtin parametro, para
empezar a establecer minimos
que puedan ayudar a negociar
niveles de servicio entre ope-
radores.

Arturo Garcia Alvarez-Coque:
Esto esimportante, es un moti-
voadicional paradefiniracuer-
dos de nivel de servicio entre
operadores, a fin de establecer
el nivel de calidad del servicio
al usuario final.

Alberto Martin: Desde nuestro
punto de vista, aunque no esta
claro comosevaa medir, es bue-
no que se establezcan enlanor-
maestas obligaciones. Algunos
operadores, para tener mayor
margen de maniobraen el pre-
cio pueden bajar la calidad.

BIT: ¢ Qué otros temas os preocu-
pan?

Café de redaccion

Carlos Garcia Primi: “Lo que

me preocupa es si la calidad se
mide desde el primer operador
al final. Hay varios operadores
que intervienen”

Arturo Garcia Alvarez-Coque: La
necesidad de considerar medi-
das de lasatisfaccion de los ustia-
rios, de su percepcion de la cali-
dad, mediante criterios acordados
por la Secretaria y los opera-
dores.”

Barbara Saiz de Bustamante: A
mi me sorprende que no se
incluya el tema de maviles e
Internet, que todavia haya
que esperar otra normativa
cuando son servicios que afec-
tan a un gran numero de
usuarios.
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Carlos Garcia Primi: La O.M. dice
que en seis meses se regulara,
deinternetdice que se haraun
seguimiento. Vaaserdificil regu-
larlo, si se ponen muchos con-
troles se podria dificultar su
implantacion y desarrollo.

Alberto Martin: El enfoque
deberiaserelde hacer un segui-
miento de la calidad e intervenir
"a posteriori” si es necesario,
dejando lalegislacion pavacuan-
do exista una armonizacion
curopeade parametros de cali-
dad para estos servicios.
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Carlos Garcia Primi: A me gus-
taria que se defina un modelo
deauditoria, o un procedimiento
y entiendo que todo eso lo va
ahacer una comision de segui-
miento, en donde el tinico que
estd representado es Telefoni-
ca, losdemas no lo estamos, mas

qucaL[';wésd('asn(‘iacioncs. s1
que ahora se van a tomar ini-
ciativas en las que no vamos a

participar.

Barbara Saiz de Bustamante: Fs
complejo el que nos represen-
te eloperador dominante, des-
de luego.

Carlos Garcia Primi: Deberia ser
la Comision la que lo haga.

Barbara Saiz de Bustamante:
También me gustaria senalar
que con respecto a los pari-
metros de calidad, los que se
piden en la Orden Ministerial
no tienen porqué coincidir
con los que demanda el mer-
cado.

Alberto Martin: Nosotros vemos
que el "suelo” de calidad que
se pide aunosyotrosno esigual.
Desde nuestra perspectivase picle
mas a Telefonica que ademas
tiene, por otro lado, la obli-
gacion de servicio universal,

Volviendo a la cuestion de las
obligaciones de servicio universal
no entendemos muy bien
comose van aengarzarlos obje-
tivos establecidos para Telefo-
nicacomooperador dominante
conlos correspondientesal ser-
vicio universal. No sabemos si
debemos manejar, en ese caso,
dosgruposde objetivos diferentes
lo cual, logicamente, seria
muy complejo. Esperemosaque
se publique la nueva normati-

vay se haga la luz en este '
asunto.



Digita

LA INTERACTIVIDAD

Radio y Television

Tras un largo periodo de gestacion, la radio y la television digi-
tal terrestre han recibido via libre desde la Administracion.
Ambos cuentan ya con la reglamentacion que permite su implan-
tacion paulatina que, en el caso de la television, llegard a sus-
tituir los actuales sistemas analdgicos en la proxima década.
En este desafio no sélo estan implicados los fabricantes sino
también la radiodifusion que permite ofrecer una mejor cali-
dad de imagen y sonido, ademas de una mayor oferta de cana-
les y de interactividad. Todo ello llevara aparejado el surgi-
miento de una ilimitada oferta de valor afadido.



Radio Y&
digial

Introduccion de la radio
y la television digitales

os servicios de radiodifusion digital

(sonorayde television), en suvertiente

terrenal, se caracterizan por una ele-
vada calidad técnica de imagen y sonido,
por una gran inmunidad frente al ruido y
alasinterferencias, por sufacilidad de recon-
figuracion dinamica y por su flexibilidad
paralarecepcion tanto con aparatos domés-
ticos fijos como con receptores a bordo de
vehiculos o portitiles pero, también, se carac-
teriza por el aprovechamiento eficaz de un
recurso limitado y escaso como es el espec-
tro radioeléctrico y por el incremento sus-
tancial de la capacidad para disponer de
un mayor numero de programas.
La introduccion en Espana de la radiodi-
fusion digital tiene su origen en una dis-
posicion adicional de la Ley de Medidas I'is-
cales, Administrativas y del Orden Social de 1997,
también conocida como Ley de Acompaia-
miento a los Presupuestos Generales del Estado
para 1998, que proporciona la base juri-
dica para el desarrollo reglamentario de
laradiodifusion sonoradigital terrenal, en
adelante radio digital o, abreviadamente,
RD (en lugar de las siglas anglosajonas T-
DAB) y de la television digital terrenal, en
adelante television digital o, abreviadamente,
TD (en lugar de las siglas anglosajonas DVB-
)
Dicha disposicion adicional, a pesar de su
brevedad y sencillez, fue el resultado de
un largo proceso de gestacion durante el
cualadopto diferentes formas pero, en rea-
lidad, no se trata mas que de la incorpo-
racion anuestro ordenamientojuridico de
una nueva tecnologia que no estaba con-
templada hasta entonces entre los servi-
cios de difusion.
Efectivamente, la Ley de Ordenacion de las
Telecomunicaciones de 1987, derogada casi
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Jefe del Area de Planificacion del
Espectro Radioeléctrico. Secretaria
General de Comunicaciones

por completo por la Ley General de Teleco-
municaciones de 1998 pero no en lo relati-
vo a los servicios de difusion, se refiere a
latelevision yalaradiodifusion sonora (onda
corta, ondalarga, onda mediay ondas métri-
cas con modulacion de frecuencia) pero
nocontiene referenciasala tecnologiaemplea-
da para realizar las emisiones ya que, en
aquel momento, por el estado en el que
se encontrabala técnicasolo podiaserana-
logica.

Ademas, la nueva tecnologia digital de la
radioylatelevision, basada principalmente
en técnicas de compresion de la informa-
cion de imagen y sonido (MPEG) v en la
modulacion multiportadoras (OFDM), que

proporcionan una notable mejora en la
calidad de imagen y sonido, contiene pecu-
liaridades que ladiferencian sustancialmente
de las formas de explotacion técnica con-
vencional existentes en la tecnologia ana-
logica.

Fundamentalmente, estas peculiaridades
consisten en un uso mas eficaz del espec-
troradioelectrico, permitiendo incrementar
la capacidad para un mayor nimero de
programas y reduciendo las distancias de
reutilizacion de lasfrecuencias, ademas de
otras ventajas como son la posibilidad de
funcionar en redesde frecuencia tinica (SFN)
v la posibilidad de incorporar numerosos
serviciosadicionales de transmision de datos
(servicios interactivos con la programacion,
anunciosinteractivos, noticias, telecompra,
telebanca, teleeducacion, mensajes de tri-
fico en el vehiculo, mapas de informacion
meteorologica,...), a los que puede dedi-
carse un maximo del 20% de la capacidad
total de transmision digital.




Porestos motivos, la citada disposicion adi-
cional de la Ley de Acompariamienlocontempla
la explotacion de los servicios de radio y
television digitales tanto en redes de fre-
cuencia inica como en redes multifrecuencia
(MFN) en cualesquiera de los ambitos de
cobertura nacional. autonémico vy local,
existentesen nuestro disperso régimen juri-
dico para los servicios de difusion (Esta-

tuto de la Radio y la Television, Ley del Tercer

Canal[autonomico] de Television, Ley de Orde-
nacion de las Telecomunicaciones, Ley de Tele-
vision Privaday Ley de Television Local) , facul-
tando al Estado para el otorgamiento de
concesiones cuando el ambito de cober-
tura es estatal y a las Comunidades Auto-
nomas cuando el ambito es autonomico o
local, pero siempre en conformidad tan-
to con los Planes Técnicos Nacionales que
apruebe ¢l Gobierno como con los Regla-
mentos Téenicos y de Prestacion de los Servicios
que apruebe el Ministerio de Fomento. Adi-
cionalmente, lareserva de espectro radio-
eléctrico necesario para la introduccion y
desarrollo de los nuevos servicios digita-
les de difusion se encuentra contempla-
da, desde hace varios anos, en el Cuadro
Nacional de Atribucion deFrecuencias (CNAF).
A nivel europeo, las bandas de frecuen-
cias, las bases técnicas, los criterios de pla-
nificacion radioeléctrica y los principios
de coordinacion internacional paralaintro-
duccion en Europa de esta nueva tecno-
logia fueron acordadosen Wiesbaden (Ale-
mania), en 1995, en cuantoalaradio digital,
y en Chester (Reino Unido), en 1997, en
cuanto a la television digital.

En Espana, segiin establece el correspon-
diente Plan Técnico Nacional (Plan TD), la
television digital se introducird en las ban-
das de frecuencias de UHF, la mayor par-
te de lascuales (canales 21 a65) se encuen-
tra ocupada por estaciones de television
analogica convencional, mientras que el
resto (canales66a69) hastaahorase encon-
traba ocupada por otros serviciosde radio-
comunicaciones, principalmente, servicios
fijos y moviles.

Para posibilitar el desarrollo paulatino de
la television digital, el Plan TD ha previs-
to un periodo transitorio que, en princi-

Mayor nimero de
programas, con
mejor imagen y

sonido,
acompaiiados de
Servicios
adicionales de datos

pio, finalizard el 31 de diciembre de 2011
(fechasujetaarevision en el futuro) duran-
te el cual las estaciones de television ana-
l6gica iran cesando en sus emisiones para
dejarespectro radioeléctricodisponible para
la television digital. Por esto se dice que la
television digital es una tecnologia susti-
tutiva de la television analogica. La pro-
gramacion, publicay privada, emitida actual-
mente por las estaciones de television
analogicase emitird simultineamente, duran-
te un periodo de tiempo suficientemente
largo, por estaciones de television digital,
con cobertura radioeléctrica equivalente,
antes del cese de emisiones analogicas.

En cambio, segtin establece el correspon-
diente Plan Téenico Nacional (Plan RD), la
radio digital se introducira en los canales
8all delasbandasde frecuencias de VHF,
ocupada todavia poralgunas estacionesde
television analogica que disponen de cana-

les reservados en las bandas de UHF para
continuar con sus emisiones. Ademas, tam-
bién se ha previsto una futura ampliacion
de espectroa labanda L (1,5GHz). Por lo
tanto, no se considera que la radio digital
sea una tecnologia sustitutiva de la radio-
difusion sonora en onda media (OM) o
en frecuenciamodulada (FM). Sin perjuicio
de que, con el paso de los anos, estas tlti-
mas tecnologias puedan quedarse obsole-
tas y sean sustituidas por otras.

o3|

—

Loscanalesradioeléctricos de la television
digital ocupan la misma anchura de ban-
da (8MHz) que los canales utilizados por
la television analogica pero, debido a la
utilizacion de técnicas de compresion de
las senales de imagen y sonido (MPEG),
tienen capacidad para un nimero varia-
ble de programas de television en funcion
de la velocidad de transmision, pudiendo
oscilar entre un tinico programa de tele-
vision de alta definicion (gran calidad de
imagen v sonido) a cinco programas con
calidad técnica similar a la actual (norma
de emision G con sistema de color PAL),
o incluso mds programas con calidad simi-
lar al video. Sin embargo, inicialmente, se
ha previsto que cada canal miiltiple de cober-
turanacional o autondémica incluya, como
minimo, cuatro programas. Porel momen-
to, nose contempla la emision de programas
de television de alta definicion.
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Eltérmino “canal miliiple " utilizado amplia-
mente en el Plan TD, y en otras disposi-
ciones oficiales, se refiere a la capacidad
de un canal radioeléctrico para albergar
varios programas de television.

Por otra parte, lo que en television digital
se denomina canal radioeléctrico en radio
digital recibe el nombre de bloque de fre-
cuencias y tiene una anchura de banda de
aproximadamente 1,5MHz. Por lo tanto,
caben cuatro bloques (A, B, CyD) en cada
canal de television analogica de las ban-
das de VHF (7MHz), existiendo unas cier-
tas bandas de guarda entre bloques. Igual-
mente, en cadabloque de frecuencias existe
capacidad paraun niimero variable de pro-
gramas de audio en funcién de la veloci-
dad de transmision, pudiendo oscilar, por
ejemplo, entre cuatro programas con cali-
dad similar a la del disco compacto (CD)
y doce programas con calidad monofoni-
ca. Sin embargo, inicialmente, se ha pre-
visto que cada bloque de frecuencias de
cobertura nacional, autonomica o, en su
caso, local incluya seis programas, permi-
tiendo con ello proporcionar programas
de sonido estereofonico de alta calidad.
Las redes de frecuencia unica (SFN) son
redes de radiocomunicaciones integradas
por transmisores que emiten por el mis-
mo canal radioeléctrico o, en su caso, blo-
que de frecuencias, la misma programa-
cion (uno o mds programas) a una zona
geogrifica sin que se produzcan interfe-
rencias mutuas (para ello se requiere que
existaunintervalo temporal de guardasufi-
cientemente largo después de cada inter-
valo 1til para evitar la denominada inter-
ferencia entre simbolos, ISI). La zona
geografica puede ser tan pequena como
una localidad o tan grande como un pais
pero, logicamente, cuanto mas grande sea
la zona, mas dificil sera técnicamente ase-
gurar el sincronismo entre transmisores.
La tecnologia digital terrenal permite el
uso de redes de frecuencia tinica, y es una
de sus grandes ventajas desde el punto de
vista del aprovechamiento optimo, racio-
nalyeficaz del espectroradioeléctrico, pero
tiene el inconveniente de no permitir la
regionalizacion de la programacion (emi-
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La television digital
sustituira a la
television analdgica,
pero no asi la radio
digital a la radio
analagica (OM o FM)

siones diferenciadas en su zona geografi-
ca de servicio).

En cambio, las redes multifrecuencias (MFN)
son las redes integradas por transmisores
que emiten en diferentes canales para cubrir
una amplia zona geogrifica, haciendo un
mayor uso del espectroradioeléctrico pero
permitiendo laregionalizacion de sus pro-
gramas. Las redes analogicas de difusion
de television son redes multifrecuencias,
pero también se puede utilizar este tipo
de redes en la television digital.

Los Planes RD y TD, a diferencia de otros
Planes Técnicos Nacionales, no son pla-
nesdeasignacionesde frecuencia (en estos
planes, a cada estacion, deflinida por su
posicion geografica, se le asigna una fre-
cuencia y una potencia) sino que son pla-
nes de adjudicaciones de frecuencias (en
estos otros planes, a cada zona geogrifica
del area de planificacion se le adjudica un
canal radioeléctrico o, en su caso, un blo-
que de frecuencias). Los planes de adju-
dicaciones de frecuenciasson losapropiados

para el establecimiento de redes de fre-
cuencia anica.

En la elaboracion de los Planes de radio y
television digitales, ademas de teneren cuen-
talas estaciones espanolas de television ana-
logica, se han respetado y protegido fren-
te a las interferencias los servicios de
radiocomunicacionesde los paisesvecinos,
fundamentalmente Andorra, Argelia,
Francia, Portugal y Marruecos. Esta cir-
cunstancia haimpuesto unas exigentes con-
diciones de contorno que limitan el desa-
rrollo completo de algunasredes de frecuencia
anica en zonas fronterizas o costeras.
Otro factor esencial tenido en cuenta en
la planificacion radioeléctrica de la radio
v la television digitales, con el objetivo de
reducir el impacto en el niimero de habi-
tantes afectados, fue la minimizacion del
numero de estaciones de television ana-
logica que habran de modificar su canal
de emision para posibilitar las emisiones
digitales de radio y television sin interfe-
rencias. Para alcanzar este objetivo se apli-
caron dos criterios. El primero fue la pre-
servacion de los canales de los centrosemisores
principales de la television analégica que,
en general, dan servicio a las grandes ciu-

dades y capitales de provincia o autono-
micas, y el segundo fue la adjudicacion en
cada zona de los canales o bloques con
menor numero de estaciones reemisoras
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de television que tendrian que modificar
su canal de emision.

Sentadas las bases de planificacion, se ela-
boraron planes de adjudicaciones de blo-
ques v canales para la radio y la television
digitales, respectivamente, que permitiran
el establecimiento de redes de frecuencia
Unica de ambito nacional, autonomico y
provincial o, incluso, insular en ¢l caso de
la radio digital.

El proceso de planificacion se ejecuto uti-
lizando un método automatico por orde-
nador que permite obtener una solucion
heuristicamente optima con el objetivo de
minimizar el nimero total de canales ana-
logicos que deben ser modificados. Esta
herramienta informatica opera, princi-
palmente, con una matriz de incompati-
bilidadesycon una matriz de penalizaciones.
Lamauriz de incompatibilidades esuna matriz
cuadrada simétrica cuya dimension coin-
cide con el nimero de zonas geograficas
que se desea planificar y cuyos elementos
indican si dos zonas pueden tener adju-
dicado el mismo canal o bloque, o por el
contrario, sison radioeléctricamente adya-
centes, no pueden teneradjudicado el mis-
mo canal o bloque.

Los elementos de la matriz de penaliza-
ciones corresponden al niimero de esta-
cionesde television analogicaque, en cada
zona geografica, ocupan un determinado
canal o bloque.

Enlapractica, debidoalas fuertesrestricciones
que imponen las condiciones de contor-
no derivadas de la coordinacion radioe-
Icctrica internacional con los paises veci-
nos, algunas zonas geograficas adyacentes

han recibido la adjudicacion del mismo
bloque o canal. Sin embargo, en estos casos
singulares, se ha tenido en cuenta las con-
diciones orograficas existentes en los limi-
tes provinciales que proporcionan un apan-
tallamiento debido al relieve del terreno.
Como resultado del proceso de planifica-
cion, se haestablecido unos planes de adju-
dicacion de bloques y canales; no obstan-
te, también se ha previsto una futura
planificacion de redes multifrecuencia y
de transmisores de cobertura local, que
dependerin de las necesidades de cober-
turamanifestadas por las Comunidades Auté-
nomas vy de la disponibilidad de espectro
radioeléctrico, de manera que exista una
oferta de frecuencias equivalente para la
cobertura estatal y para la autonémica v
local conforme a lo establecido en la Ley
General de “Telecomunicaciones.

Con caracter previo al inicio de emisiones
regulares, y con el objetivo de adquirir expe-
riencia en la nueva tecnologia, se autori-
z0 larealizacion de emisiones experimentales
de television digital en Madrid, desde 1996,
ven Barcelona, desde 1997,y deradio digi-
tal, desde 1998, en Madrid, Barcelona, Valen-
cia y Vitoria.

Las experiencias de television digital en
Madrid se hicieron en el marco del con-
venio de colaboracion auspiciado por el
Ministerio de Fomento, denominado pro-
vecto Viditer, mientras que las experien-
cias de radio digital, al margen de las emi-
siones temporalesrealizadas en Pamplona
durante tres semanas en 1996, se han rea-
lizado en el marco de la colaboracion entre
las distintas entidades que se agrupan en

¢l Forode la Radio Digital, asociacion impul-
sada por el Ministerio de Fomento,

El concurso publico para la adjudicacion
de una concesion de television digital con
catorce programas de cobertura nacional,
que se emitiran codificados la mayor par-
te del tiempo, ya hasido resuelto y las emi-
siones en pruebas se iniciaron en Madrid
yen Barcelonael 15 de noviembre de 1999,
También hasido resuelto el concurso para
la adjudicacion de dos nuevos programas
para el ambito territorial de la Comuni-
dad de Madrid estando previsto el comien-
zode emisionesantesdel 1 de abril de 2000.
Otras Comunidades Autonomas tienen tam-
bién prevista la proxima convocatoria de
concursos para la adjudicacion de licen-
cias en sus ambitos territoriales.

Por su parte, el concurso piiblico para la
adjudicacion de diez concesiones de radio
digital, correspondientesa otros tantos pro-
gramasde ambito nacional, previsiblemente
debe haberse resuelto antes de finales de
1999y lasemisiones regulares se iniciaran,
probablemente, antes del 30 de junio de
2000. También esta prevista la proxima con-
vocatoria de concursos para la adjudica-
cion de concesiones en los ambitos terri-
toriales autonomicos que corresponderd
otorgar a las Comunidades Auténomas.
Para favorecer la implantacion de la
radio y television digitales se aprovecha-
ra gran parte de las infraestructuras
existentes para la radio y la television, tan-
to en transmision (instalaciones v antenas
de emision) como en recepeion (antenas
colectivas); no obstante, la captacion de
los programas emitidos con tecnologia digi-
tal requerird un nuevo equipamiento para
el usuario (decodificadores y modulos de
acceso condicional en el caso de la
television digital, o receptores digitales, con
o sin monitor, en el caso de la radio digi-
tal).

Lanecesidad de adquirir este equipamiento
en un mercado emergente es el obsticu-
lo mas importante para la implantacion y
desarrollo de la nueva tecnologia, pero la
digitalizacion de los servicios de radiodi-
fusion, sonoray de television, no tie-

ne vuelta atras. ‘
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La Difusion Digital Terrestre,
una realidad en marcha

La llegada de los nuevos servicios de Television Digital Terrenal (TDT) va a marcar un hito en la sociedad del proximo

milenio

onlatecnologia DVB (Digital Video

Broadcasting) nosolo dispondremos

de una mejor calidad de imagen y
de una mayor oferta de canales, sino que
también se van a abrir las puertasala futu-
ra introduccion en nuestras vidas de ser-
vicios hasta ahora vedados, como larecep-
ciom movil de television, la interactividad,
la television a la carta y como no, servicios
multimedia, tan de moda hoy en dia con
la explosion de Internet.
Laradioanalégica porsu parte también tie-
neyasusrivalesdigitales: el DAByel DRM. El
DRM (Digital Radio Mondiale) se enfocaen
complementar a la radio analogica en fre-
cuencias por debajo de los 30 MHz ofre-
ciendo unacalidad superiorymayor cober-
tura que su homoénimo analogico; mientras
que el DAB (Digital Audio Broadcasting) se
orientaalaampliacion de losactualesservicios
de FM enlasbandas frecuenciales Ty L, apar-
te de unamejoraen la calidad del audio, el
DAB ofrece también datos, asociadosy noaso-
clados a programa, como un servicio de
valoranadido.

El DVB, digital video broadcasting...

El DVB, digital video broadcasting, es una
iniciativa orientadaa mercado paralaestan-
darizacion a nivel mundial de la difusion
digitaldevideo. Desde Septiembre de 1993
ha producido multitud de especificacio-
nes, tanto para TV terrestre como para cable
ysatclite, que se han estandarizado en esta-
mentos como el ETSI (European Tele-
communication Standard Institute) o el
CENELEC (European Committee for Elec-
trotechnical Standardisation). El resulta-
do es una familia completa de estandares
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que potenciaal maximo lassinergias entre
losdiferentessistemas, siendolosmasrepre-
sentativos: para satélite DVB-S [ETS 300
421], para cable DVB-C [ETS 300 429] y
para terrestre DVB-T [EN300 744].

Pero..., ;por qué difusion digital terrenal?
Basicamente latecnologiadigital presenta
una serie de ventajas en términos de efi-
ciencia espectral, flexibilidad y robustez
que lahacen especialmente atractiva. Asien

una sola banda de frecuencias se puede
introducir mas de un programa, se ampliala
zonade cobertura con una potenciade emi-
sionmenoryse mejora, de un modo uniforme
en todaeldreade cobertura, la calidad de la
imagenyelaudio comoseindicaen latabla
1. Finalmente es posible utilizar configura-
ciones de red de frecuencia tinica con el
ahorroespectral que ello conlleva.

Por otra parte, la tecnologia digital otor-
ga un valor anadido fomentando la siner-
gia entre la clasica difusion de video y la
difusion de datos, permitiendo flexiblemente
la asignacion de ancho de banda a un ser-
vicio u otro. De hecho el estindar no dis-
tingue entre video, audioy datos, se podria
dedicar todo un canal datosy estar el video
contenido en los mismos (e.g. Internet,
multimedia). EIDVB-T ofrece un conjunto
de protocolos parala transmision de datos
que convenientemente utilizados con un
canal de retornoapropiado permiten ofre-
cer servicios interactivos como puedan ser

Ventajas

de la TDT sobre

la TV analogica

requerido

Utilizacion de redes de frecuencia unica, menor nimero de frecuencias

Mayor nimero de programas en cada banda frecuencial

Robustez frente a la propagacion multitrayecto (ecos)

Menor potencia de transmision

Posibilidad de recepcion movil y mejora de la calidad en la portatil

Calidad de imagen constante en toda el area de cobertura (se evitan
los efectos de doble imagen y ruido - nieve - de la TV analogica)

etc.)

Servicios de valor afadido (guias de programas, difusion de datos,

Tabla 1.- Ventajas de la television digital terrenal frente a la analogica

.



Figura 1.- Planificacion frecuencial de redes MFN

el pay per view, 1a tienda en casa, el banco
en casa, acceso a Internet, etc.

Entre lasventajasde DVB-T se pueden destacar
elahorrode espectro, larobustez de lasenal
que permite tanto la recepcion portatil
comomovil, la posibilidad de efectuar, con
una arquitectura de red adecuada, desco-
nexiones territoriales; v la sencillez de la
instalacion del receptor que aprovecha las
antenas convencionales existentes.

El DVB-T técnicamente...

Elsistema DVB-T es probablemente el mas
complejo de la familia DVB debido a la
hostilidad del medio de transmision al que
se enfrenta. El estandar se basa en la uti-
lizacion de la tecnologia de modulacion
COFDM (Coded Orthogonal Frequency
Division Multiplexing) que divide la infor-
macion a transmitir entre un cierto nime-
rode portadoras (modo “2k”con 1705 por-
tadoras y modo “8k”™ con 6817) cada una
modulada individualmente con una tasa
binaria baja a fin de que el tiempo de sim-
bolo sea mayor que la dispersion tempo-
ral del canal. Por otro lado, se protege la
informacion a transmitir mediante codi-
gos FEC (Forward Error Correction) y se
realiza un entrelazado a nivel de byte para
proteger la senal contra rafagas de erro-
res; finalmente se introduce un intervalo
de guarda que se inserta entre simbolos
consecutivos para evitar la interferencia
intersimbdlica y proteger a la senal fren-
te a ecos (propagacion multitrayecto).
Combinando todos los pardametros antes
mencionados (i.e. niimero de portadoras,
duracion del intervalo de guarda, etc.) se obtie-
nen 60'modos de operacion, con capacida-
desbinariasentrelos 5ylos 32 Mbps. Dichos
modos ofrecen un compromiso entre pro-
teccion de la senal, es decir coberturay
potencia emitida, frente a capacidad binaria.
Las especiales caracteristicas del estaindar
permiten al DVB-T ofrecer un elevado gra-
do de inmunidad frente a ecos o propa-
gacion multitrayecto, de hecho si el eco

POZUELD
LADORATORY

(= = h
ADARTER

.

DVE-T RECEWER

[ o]

Tu NAVACERRADA -
T )
B
=y

Tx. TORRESPANA

-

g

NTERNET CLUENT

Figura 2.- La red experimental de Retevision en Viditer

cae dentro del intervalo de guarda inclu-
so puede beneficiar a la senal, y un eleva-
do grado de inmunidad a interferencias
de banda estrecha como se puede consi-
derar a las senales de TV analdgicas. Por
su parte afectariaalasenal analogica como
ruido blanco dado el gran ancho de han-
da de la senal, minimizando asi el efecto
interferente. Estas caracteristicas hacen que
canales no utilizados hasta ahora, canales
tabi, para evitar interferencias se conviertan
en potenciales canales para el uso de DVB-
T:ademas permiten laintroduccion de redes
de frecuencia Gnica (en inglés SFN, Sin-
gle Frequency Networks).

Las Redes de Frecuencia Unica...
Tradicionalmente, la planificacion de tele-
vision analogica, redes multifrecuencia (en
inglés MEN Mulifrecuency networks), se
ha tenido que enfrentar al problema de
las interferencias co-canal prohibiendo la
reutilizacion del mismo canal en transmi-
sores cercanos. Como se aprecia en la figu-
ra 1l (con configuraciones convencionales
de 9 frecuencias) el mismo canal se prohi-
be en aproximadamente el 90% del area.
En una red de frecuencia unica todos los
transmisores estan sincronizados en tér-
minos de bit, frecuenciay tiempo, es decir
todos emiten lo mismo a lavez y en la mis-
ma frecuencia. Las ventajas en términos
de eficiencia espectral son impresionan-
tes. En donde antesse emitia un tinico pro-
grama analdgico utilizando paraello 9 fre-
cuencias, ahorase podrian emitir 9 tramas,
una por canal, conteniendo cada wrama
un numero de programas segtn el modo
DVB-T seleccionado. A titulo de ejemplo
si se codificasen 4 programas de television
por trama resultaria en |36 programas uti-
lizando el mismo espectro!

No obstante hay que pagar un precio porello.

Enelareaen cuestion nose permite lainser-
cion de nuevos contenidos y se crean unos
requisitos de sincronizacion muy estrictos.
EI DVB ha definido para ello una especifi-
cacion [TR 101 191] desincronizacion de tra-
masde transporte, conocida por especificacion
MIP (Megaframe Identification Packet)
que introduce en la trama de transporte
unos paquetes especiales que permiten a
los moduladoresdelared de difusion calcular
elretardo introducido por lared de transporte
vdistribucion yasi sincronizarse. Este meca-
nismo requiere sin embargo de unasenalde
referenciaexternade 10 MHzy | pps (pulse
per second) para el correcto funciona-
miento del sistema.

Los servicios de la TDT...

Hay innumerables servicios de valor ana-
dido que se pueden dar a través de la tele-
vision digital, como pueden ser las guias
electronicas de programas (EPG), elvideo
bajo demanda, el pay per view, el teletexto
avanzado, el banco en casa, la tienda en
casa, etc. En general, los servicios ofreci-
dos dependen del namero de usuarios y
elanchode banda disponible, asi raramente
se ofreceraun servicio de video bajo deman-
da en una red DVB-T, pero si un servicio
de pay per view, en el que el usuario elige
qué programas quiere ver y cuando.

En general se pueden distinguir tres tipos
de difusion de datos en funcion de lainte-
ractividad:

Difusion de datos: Losdatosson difundidos
periadicamente a todoslos usuarios, el usua-
rio puede después seleccionar localmente,
i.e. interactividad local, que parte delos datos
le interesarecuperar, bien sea de unamemo-
riaRAM en sureceptor, bien seaesperando
aquesevuelvan adifundir. En este tipo de apli-
cacionesel usuario no tiene poder sobre el con-
tenido del canal descendente de difusion.
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Ejemplosson las guias electronicas de pro-
grama, que permiten navegar entre los cana-
les y programas disponibles, o el telelexto
mejorado, en el que periodicamente se difun-
den un nimero elevadode paginasy el usua-
rio, a través de ments en pantalla, seleccio-
naque paginaquicrever; desde el puntode
vistadel usuariolainteractividad es total ysin
embargonose requiere un canal de retorno.
Difusioninteractiva: el usuario dispone de
un canal de retorno para la interactividad
(e.g. GSM, RTC....), no obstante no pue-
de influir sobre los datos que se difunden
en el canal descendente. Ejemplos de este
tipo de aplicaciones son el pay per view, el
casi video bajo demanda, o incluso la difu-
sion de cierto tipo de informaciones como
listas de hoteles, de restaurantes, etc., en
las que el usuario después de seleccionar
con interactividad local el hotel o restau-
rante que le interesa procede a enviar un
mensaje, o una llamada telefonica, para,
por ejemplo, realizar una reserva.
Interactividad total: ¢l usuario recibe a tra-
vés del canal de difusion informacion per-
sonal previamente solicitada a través del
canal de retorno. Un ejemplo de este tipo
de interactividad seria el video bajo deman-
da, o el acceso a Internet.

Cabe destacar que la mayor parte de apli-
caciones multimedia son fuertemente asi-
métricas, esdecir, requieren un gran ancho
debandaen el canal descendente (en nues-
tro caso canal de difusion) y poco en el
ascendente (el canal de retorno). Los cana-
les de difusion ofrecen una serie de ven-
tajas, especialmente en aplicaciones por-
tatiles 'y moviles, sobre otros medios
convencionales de comunicaciones; entre
otras se pueden destacar el elevado ancho

debandadisponible (segiin lazonade cober-
tura), la portabilidad y la movilidad de los
receptores y la capacidad para transmitir
informacion comuiin a un nimero eleva-
do de usuarios (incluso todos) dentro de
la zona de cobertura.

La experiencia de Retevision...

El pasado dia 15 de Noviembre Retevision
puso en funcionamiento los dos centros
emisores de mayor cobertura que forman
parte de laprimerared de TV Digital Terres-
tre para servicios regulares desplegada en
Espana, y que transporta y difunde los 14
canalesde television cuya concesion hasido
otorgada a Onda Digital.

Desde Torrespanaen Madridy Collserolaen
Barcelonase cubre masdel 20% de lapobla-
cion espanola, condicion minimaestablecida
enelReal Decreto 2169/1998, de 9 de Octu-
bre,en el que se establece el Plan Técnico con
los criterios y los objetivos de cobertura
minimos parael despliegue dela TV Digital
Terrestre en el territorio nacional. Este no es
sino el principio que probablemente cul-
minaradentrode unaodosdécadascon el
switch-off, el apagado, de latelevision analo-
gica una vez todos los canales existentes
sean también digitalesyse hayarenovado el
parque de televisores.

Sin embargo, no ha sido esta la primera
vez que una senal DVB-T sale al aire en
Espana. En Mayo de 1997 Retevision rea-
lizo en el Palacio de Congresos de Madrid
la primera transmision y demostracion puibli-
cade TV Digital Terrestre en Espana, gra-
cias a la labor desarrollada principalmen-
teenlos proyectos de D ACTS/VALIDATE
(Verification And Launch of Integrated Digi-
tal Advanced Televisionin Europe) y VIDI-
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Figura 4.- Test de laboratorio realizado con 7 receptores DVB-T
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TER (Video Dlgital TERrenal). En estademos-
tracion se utilizo un equipamiento expe-
rimental proveniente del proyecto euro-
peo dTTh (Digital Terrestrial Television
Broadcasting), en el que se desarrollo la
primera pareja modulador-demodulador
de COFDM parala difusion de senales DVB-
T por medios terrestres.

Un ano mas tarde, en Junio de 1998, y ya
con equipos mas avanzados, Retevision rea-
lizo la primera demostracion publica que
mostraba el correcto funcionamiento de
unaredde TDT de frecuenciatinica (SFN,
Single Frequency Network), demostrando
la capacidad de la tecnologia DVB-T para
difundir una senal en la misma frecuen-
cia desde varios puntos emisores evitando
lasinterferencias (ver figura 2). Esta capa-
cidad, exclusiva del estindar de TV Digi-
tal europeo, habia sido demostrada por
primera vez en el mundo tan s6lo unos
meses antes, en la red piloto utilizada por
el operador irlandés RTE. En esta ocasion
Retevision utilizo la red experimental ins-
talada dentro del marco de VIDITER, pro-
yecto objeto de un convenio entre Rete-
vision y la Secretaria General de
Comunicaciones en el que participaron,
ademas, otras empresas y grupos de inves-
tigacion nacionales. Graciasa este proyecto
se haobtenido laexperiencianecesaria para
la utilizacion y el desarrollo de una tec-
nologia tan avanzada, en la que nuestro
pais se sittia en un lugar privilegiado al ser
elterceroen Europaque comienzalas emi-
siones de un servicio comercial, tras el Rei-
no UnidoySuecia, y el primero en implan-
tar una red SFN a nivel nacional.
Retevision, en el marco del proyecto VIDI-
TER, hallevado a cabo campanas de medi-
da exhaustivas que han permitido evaluar
el comportamiento de la senal DVB-T en
situacionesreales de funcionamiento, tan-
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Figura 5.- La Arquitectura de MCP

to en redes MFN como SFN. Las medidas
realizadas, utilizando una moderna uni-
dad movil de medidas (ver figura 3), han
permitido corroborar algunos de los valo-
res medidos en laboratorio y para obtener
determinados parametros necesarios para
la planificacion radioeléctrica que no pue-
den ser obtenidos ni tedricamente ni en
laboratorio. Estos valores son, principal-
mente, el nivel de campo minimo utiliza-
ble, la desviacion o factor de correccion
del nivel de campo para el porcentaje de
ubicaciones elegido (se considera que es
necesario cubrir un 95% de las localiza-
cionesen cadadreade 100x100m paradefi-
nir la cobertura de ese area como buena),
los efectos reales de determinados fallos
de sincronizacion de los centros emisores,
asi como los efectos de la autointerferen-
cia de las redes de frecuencia tinica tanto
para recepcion portatil como fija. El para-
metro mas significativo es la relacion senal
aruidominima, C/N, ... que proporciona,
junto con el factor de ruido de los recep-
tores a utilizar, el valor minimo de senal
que ha de tenerse en cuenta para la pla-
nificacion radioeléctrica.

El proyecto ACTS Motivate...

Dentro de las actuales actividades de 1+D
de Retevision se encuadrael proyecto Euro-
peo ACTS Motivate (Mobile Television and
Innovative Receivers), orientado a la opti-
mizacion de los parametros de red y la tec-
nologia de los terminales de usuario para
la recepcion mavil de senales DVB-T, asi
como a la generacion de guias de imple-
mentacion (con datos como los modos de
operacion DVB-T mas aconsejables, reco-
mendacionesde planificacion, etc.) de ser-
vicios moviles y portatiles de TDT.

Dentrodel proyectose han conseguidoalcan-
zar en prucbas de campo velocidades de
200 Km/h manteniendo tasas binarias de
hasta 15 Mbps. También se han realizado
tests en laboratorio con receptores, algu-
nos de ellos optimizados y otros comer-
ciales, simulando los canales de recepcion
(ver figura 4) de modo que se reproduz-
can las condiciones encontradas en cam-
po. Los resultados han sido muy satisfac-
torios, alcanzandose un buen compromiso
entre velocidad y tasa binaria, no obstan-
le se espera mejorar aun mas los resulta-
dos al final del proyecto mediante la uti-
lizacion de téenicas de diversidad y nuevos
algoritmos de demodulacion de la senal.
Actualmente existe vaunared experimental
en elnorte de Alemaniaformada por unos
cuarenta transmisores que daraserviciode
difusion devideo, audioydatos (con infor-
macion como mapas de carreteras, acci-
dentes ocurridos, ete.) a receptores insta-
lados en vehiculos.

Cabe destacar por otra parte el ejemplo
de Singapur que recientemente ha selec-
cionado el estindar DVB-T como su
estandar de transmision de video digital
terrestre debido a su robustez en la recep-
cion movil. Actualmente hay redes pilo-
to que ofrecen servicios de difusion en el
metro de la ciudad v en la linea de auto-
buses.

El futuro, the Multimedia Car Platform...
Partiendo de provectos como ACTS Moti-
vate o ACTS MEMO (Multumedia Envi-
ronment for Mobiles) hasurgido una nue-
vainiciativaque proximamente comenzara
dentro del marco del programa Europeo
IST y en la que participara Retevision, el
proyecto MCP (Multimedia Car Platform).
Dicho proyecto pretende integrar en una

sola plataformalos sistemas de difusion digi-
tales, planteandose utilizar inicialmente las
tecnologias DVB-T v T-DAB, y los sistemas
de comunicaciones moviles, con tecnolo-
gias como GSM/GPRS o UMTS (ver en la
figura 5 la posible arquitectura del siste-
ma). De este modo se amplian los regi-
menes binariosofrecidos porel GSM o UMTS
con los ofrecidos por T-DAB (alrededor
de 1,2 Mbps) v DVB-T (alrededor de 15
Mbps para recepcion movil a velocidades
razonables).

El objetivo final es estandarizar un siste-
ma tinico multimedia interactivo que per-
mita, anivel europeo, el desarrollo de varias
redes MCP de forma que un vehiculo pue-
da recorrer diferentes paises recibiendo
servicios de enhetenimiento (peliculas,
informativos, misica), de informacion
(mapas de carreteras y calles actualizados,
informacion de accidentes de trafico, loca-
lizacion de gasolineras, hoteles, parkings,
etc., e incluso informacion particular intro-
ducida por ejemplo por fabricantesde auto-
moviles como un servicio de valor anadi-
do). Ademas habra servicios interactivos
aprovechando el canal de retorno (reser-
va de hoteles, acceso a internet, etc.).

Como conclusion...

La difusion de television digital terrenal
es una tecnologia con un elevado estado
de madurez que va a permitir una mayor
ofertade canales de elevada calidad de ima-
gen y la inclusion de nuevos servicios de
valor anadido. Por otra parte, abrira cami-
no a otras tecnologias hermanas, en espe-
cial el DAB, en el ambito de la radiodifu-
sion.

Retevision ha apostado fuertemente por
estasnuevas tecnologias de radiodifusion, par-
ticipando en los principales proyectos y
foros europeos v nacionales y realizando
numerosas pruebas de laboratorioy de cam-
po paraverificar los estindaresyvalidar los
criteriosde planificacion. Porotra parte se esta
llevandoa cabo unimportante esfuerzoen
Investigacion y Desarrollo para fomentar
elusodelosfuturosserviciosde valoranadido

v la convergencia de las tecnologias '

de comunicacionesy difusion.
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La posicion de la radio

publica estatal frente a la
radio digital

onforme a lo establecido en el Real

Decreto 1287/1999, de 23 de julio,

que aprueba el Plan Técnico Nacio-
nal de la radiodifusion sonora terrenal digi-
tal y Ia Orden de 23 de julio de 1999
mediante la que se aprueba el Reglamento
Técenico de Prestacion del servicio, el Ente
Publico RTVE ha aceptado reciente-
mente los programas reservados al mismo
en dichas disposiciones legales, en concreto
cuatro programas en la red de frecuencia
inica de ambito nacional sin descone-
xiones y dos programas en una de las dos
redes que se han previsto para la cober-
tura nacional con capacidad para efectuar
desconexiones territoriales.
La primera fase del Plan Técnico tiene por
ohjeto la red de frecuencia tinica de ambi-
to nacional, comenzara antes del | de ene-
ro del ano 2000 y tiene por objetivo alcan-
zar la cobertura del 50% de la poblacion
en 18 meses. La segunda fase que afecta
a las redes multifrecuencia de ambito
nacional, comenzara antes del 30 de junio
del ano 2000, tendra una duracion de 12
meses y el objetivo de alcanzar la cober-
tura del 50% de la poblacion. La tercera
fase prevé una duracion de 5 anos para
alcanzar la cobertura del 80% de la pobla-
cion, y la cuarta fase una duracion de 20
anos para llegar al 95% de la poblacion.
Radio Nacional de Espana, S.A. confia en
el futuro de la radio digital, y estd capa-
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Director Técnico de RNE, S.A.

Radio Nacional de
Espaiia confia en el
futuro de la radio
digital

citada para ejecutar el Plan Técnico
Nacional ofreciendo programas con
caracter especifico dirigidos a la potencial
audiencia de este nuevo servicio de
radio, asi como a ofrecer otros servicios
adicionales de interés ptiblico, con el fin
de conseguir que el desarrollo de la radio-
difusion sonora digital terrenal sea un éxi-
to, y de esta forma prestar dicho servicio
con caracter universal en la totalidad del
territorio nacional, con anterioridad

a los plazos previstos. '
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La radio digital desde la

perspectiva de un
radiodifusor privado

airrupcion en Espanade laradio digi-

tal DAB, quizisdemasiado sibitamente

v en todo caso algo prematura, supo-
ne un hito trascendental en la historia de
la radiodifusion espanola, cuyo 75 aniver-
sario nosencontramos celebrando en estos
dias.
La radio digital vendra a romper algunos
esquemas tradicionales, como la sintonia
(el “dial™) Jacircunscripcion alazonade ser-
vicioy frecuenciade laestacion considerada
v, sobre todo, restablecerda un equilibrio que
s¢ habia perdido desde hace anos: el de la cali-
dad delasenal recibidarespectoala calidad
de audiodisponible en casacon losreceptores
CD o minidisc, de ampliadifusion, al menos
los primeros, yademas con unaventaja para
la radio: esta excelente calidad de recep-
cion no resultara degradada porlamovilidad
delreceptor.
Esta circunstancia, me parece dignade ser
resaltada, al ser precisamente lamovilidad
uno de los aspectos mas valorados en el
mundo actual de las telecomunicaciones.
Pero quiza la caracteristica mas sobresa-
liente de esta modalidad de radio, inti-
mamente ligada al caricter digital de su
formato, es la posibilidad de difundir, adi-
cionalmente alavoz o lamusica de los pro-
gramas convencionales, datos que pue-
den mejorar o complementar la
programacion recibida (imagenes asocia-
dasal programaemitiéndose en ese momen-
to, titulo de la pieza musical radiada, pro-
gramacion y otros muchos) o bien, datos
desligados de la indole de los programas
emitidos.
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Estos altimos (datacasting), emitidos
aprovechando la capacidad que cada blo-
que o multiplex ofrece adicionalmente a
la emision de hasta seis programas esté-
reo, pueden suponer, de acuerdo con el
Reglamento aprobado por el Gobierno,
hastaun 20% de la capacidad total del blo-
que, constituyendo un excelente medio de
difusion de datos, disenado pararecepcion
en movilidad, e incluso para prestar ser-
vicios interactivos con el apovo de otros
soportes.

Esta particularidad de la radio digital abre
a los radiodifusores la posibilidad, inédi-
ta hasta ahora, de buscar otras fuentes de
financiacion distintas de la publicidad.
No obstante, existen varios aspectos del
desarrollo de este servicio que preocupan,
al menos, alosactuales radiodifusores comer-
ciales.

El primerode elloses, desde luego, el extra-
ordinario esfuerzo inversor y de progra-
macion a que obliga el exigente calenda-
rio de desarrollo del servicio establecido
por el Gobierno, teniendo en cuenta el
parque practicamente nulo de receptores
DAB existentes en la actualidad v el ele-
vado precio de los disponibles en el mer-
cado.

Ha de tenerse en cuenta que, a diferencia
de latelevision digital, laradio digital nace

como una modalidad adicional a las ana-
logicas actuales, sin que se establezca un
calendario definido y concreto de desa-
paricion de éstas tltimas. De esta forma,
la radio digital debera librar una batalla
desigual con la analogica, en la que ésta
gozara de las mejores armas, como es el
preciode receptores, el parque yaexistente
y los contenidos difundidos.

Ouro aspecto preocupante para los radio-
difusores estd motivado porque la moda-
lidad de radio digital resultante tanto de
la normativa desarrollada como de los cri-
terios expresados porel Gobiernoalahora
de su interpretacion, no permitird a los
radiodifusores nacionales hacer el tipo de
radio que han venido haciendo hasta la
fechayavalado porlaaudiencia: una radio
deambito nacional con desconexiones regio-
nales y locales.

Las pretendidas desconexiones “territoriales”
de ambitos superiores al de una Comuni-
dad Autonoma llevaran a buen seguro a
una radio digital uniforme, sin la frescu-
ra,atractivoy multicolor interéslocal, comer-
cial o regional, y, por lo tanto, con una
dudosa aceptacion del piblico.

Estas breves pincelaclas pretenden presentar
un paisaje, con luces, pero también con
sombras, en el que, en paralelo a la ilu-
sion de contar con una nueva tecnologia
que aportard a buen seguro nuevas
potencialidades a la radiodifusion sono-
ra, se expresa igualmente preocupacion
por el horizonte sembrado de dudas y
amenazas a esta nueva radio a pun-

to de nacer. ‘



DIGITAL TERRESTRIAL, et

%\/ SION
wo 55 ONAEMEASURING

\.

'o P

Operaide acuerdo con la norm

w
7’

*
Mide todm&los par
Medidas cﬁhtwg‘a

"is P

RECEVER

Reglstro cronoldgp;g‘dé‘ evento AT

Compatlble 2K y 8K

"G

APLITEC Comunicaciones Tel.: 915394 341
C/ Méndez Alvaro. 57 - 4° Planta Fax: 914 687 105
28045 Madrid aplitec@mad.servicom.es &

o .

Integradores
APLITEC de Sistemas

@ DTVM-2000(T)

eoo [\

@ DVB-T Receiv

http:/fwww.btl.uk.com

\\\\ \\\\\\\\N‘\{\ \




Radio y |EETEL]
digitl

Servicios interactivos en
TV digital: la plataforma
multimedia del hogar

VB (“Digital Video Broadcasting”),

el proyecto que desde 1993 coor-

dina el desarrollo y lanzamiento de
los servicios de TV digital en Europay que
involucra a las entidades mas relevantes
del sector, ha elaborado un conjunto de
especificaciones que cubren todos aque-
llos aspectos técnicos que deben ser obje-
to de normalizacion para ofrecer lo que
se ha denominado “la solucion global™.
Existen, pues, familias de estandares rela-
tivosa la transmision y distribucion, laimple-
mentacion del canal de retorno, la radio-
difusion de datos, la navegacion asistida y
elacceso condicional, entre otros. Los éxi-
tos de DVB han sido muy notables y han
traspasado las fronteras europeas, siendo
muchos los paises que han adoptado ya
alguno de los sistemas DVB disponibles,
como se refleja en la figura 1.
Amparado en los éxitos antes menciona-
dosy, siendo conscientes de que la conver-
genciamultimedia esyaunarealidad, DVB
haextendido suambito de accion aservicios
yproductos que, aunque tradicionalmente
no hanssido ofrecidos por entidades cuyo obje-
tivo basico eralaradiodifusion de TV, van a
serincluidosen breve (oloestansiendoya)
en su oferta comercial. En consecuencia,
DVB hainiciadoyaactividadestendentesala
especificacion de los procedimientos y recur-
SO (ue permiten prestar servicios contra
remuneracion, adistancia, porviaelectronica
y bajo demanda individual del destinata-
rio. En el seno de DVB se han creado diversos
grupos de trabajo especificos para estas
tareas que hanssido englobadas bajo un tér-
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Relaciones Técnicas Externas de
Canal Satélite Digital

mino de nuevo cuno: la plataforma multi-
media cel hogaro MHP (“Multimedia Home
Platform™).

Entre estas nuevas funcionalidades se inclu-
ven el comercio electronico, la telebanca,
el correo electronico o el acceso a paginas
web, que se vienen a sumar a las ya nor-
malizadas tales como el acceso condicio-
nal a los servicios de pago por vision o la
navegacion asistida, ademas de incorpo-
rar los cometidos basicos necesarios entre
losque se cuentan lainterfaz hombre-maqui-
na o el control del ciclo de vida de las apli-

caciones. Evidentemente, no todos estos
elementos pueden ser objeto de normali-
zacion como sucede (y asi ha sido acepta-
do) con las llaves para desencriptar (“to
decrypt”) la palabra de control que facili-
taelacceso alainformacion cifrada (“scram-
bled”) segiin un sistema de acceso condi-
cional concreto o la estética final de
presentacion facilitada por la interfaz gra-
fica de usuario. No obstante, si pueden ser
modularizados estructuralmente paraque,
al menos, ciertas componentes concretas
puedan estandarizarse, como sucede con
el algoritmo de cifrado (*Common
Scrambling Algorithm”) en el primer ejem-
plo mencionado o los cometidos basicos
permitidos (cursor, boton, icono, etc.) des-
ligados del aspecto final con que se mani-
fiestan en el segundo.
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Fig. 1: Mapa de la extension de los sistemas DVB en el mundo
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Fig. 2: Arquitectura del software del MHP

El objetivo de DVB es alcanzar un esce-
nario final "horizontal” constituido por pla-
taformas comerciales que ofrecen sus ser-
vicios, de forma competitivao complementaria
segun la estrategia comercial adoptada, a
través de los medios fisicos mas apropia-
dos en cada momento. En este entorno,
el parque de receptores debe ser comiin
a todas ellas para impedir la fragmenta-
cion del mercado y propiciar asi la apari-
cion de economias de escala. Por otra par-
te, esta situacion favorece el desarrollo de
nuevos periféricos digitales del receptor
de TV pues se evita el rechazo por parte
del usuario, que podria mostrarse teme-
rosoyconfuso ante unaguerrade elementos
en el hogar incomprensiblemente incom-
patibles entre si.

Sinembargo, el propio DVB reconoce que
los procesos de normalizacion, diseno y
puesta en mercado son mas lentos de lo
que seria deseable porque, habitualmen-
te, involucran laresolucion de aspectoslega-
les relativos a derechos de propiedad inte-
lectual, laimplementacion de unos complejos
desarrollos de 14D v la realizacion de las
pruebas de conformidad pertinentes. Asi
pues, con el objeto de que no supongan
un innecesario retraso ante un mercado
avido de nuevos servicios que podria ter-
minaroptando porotrasalternativas menos
adecuadas a los intereses DVB, este foro
admite la aparicion de soluciones interi-
nas (en general denominadas “legacy”),
ligadas a una plataforma comercial con-
creta y convergentes de alguna u otra for-
ma a la normativa final prevista, lo que da
pie a la aparicion de un escenario “verti-
cal”.

Como consecuencia de las lecciones reci-
bidas de pasadas experiencias que han pro-
piciado el fracaso de diversos sistemas tec-

nolégicamente bien concebidos pero
comercialmente inviables, DVB ha establecido
la politica de que sea la libre evolucion de
las fuerzas de mercado quienes, en esen-
cia, dirijan los procesos de normalizacion,
excepeion hecha de las limitaciones inhe-
rentesalacapacidad teenologica del momen-
to (“state of the art”). En consecuencia, el
primer paso hasido fijarlos requisitos comer-
ciales que deben verificar los dispositivos
que integren la plataforma multimedia del
hogar, entre los que cabe destacar:

e Maximizar la interoperabilidad a través
de las fronteras geograficas v entre las
diversas aplicaciones, servicios e indus-
trias

* Garantizar la retrocompatibilidad con
los dispositivos va existentes (analogicos
o digitales) registrados

¢ Asegurar la portabilidad de las aplica-
ciones

¢ Favorecer el auto-diagnosis v la inmu-
nidad frente a los virus o posibles apli-
caciones “maliciosas”

¢ Fortalecerlarobustezy toleranciaafallos
del sistema

e Posibilitar la telecarga como mecanis-
mo de actualizacion progresiva del par-
que de receptores

DVB ha elegido Java como nticleo de la

especificacion para el software del MHP

por su capacidad para verificar los requi-
sitos comerciales impuestos. Java es un sis-
temadesarrollado por “Sun Microsystems™
constituido por diversos niveles o substra-
tos cuvas fronteras estan perfectamente defi-

nidas (ver figura 2):

¢ unaentidad llamada maquinavirtual que
constituye el elemento basico de la pla-
taforma, integrada por un conjunto de
piczas que facilitan una funcionalidad
concreta

Fig. 3: Del actual descodificador al futuro televi-
sor digital DVB

* unlenguaje de alto nivel en el que escri-
bir lasaplicaciones que funcionan sobre
la maquina virtual

¢ una interfaz denominada API (*Appli-
cation Programming Interface”) entre
ambos elementos

e unainterfaz denominada DLI (“Device
Layer Interface™) entre la maquina vir-
tual v el sistema operativo propietario
del fabricante, que es el encargado final
de controlar los dispositivos

Aunque Java hasido admitida por ISO/IEC
COMO propuesta para su reconocimiento
como estandar de dominio pablico, Sun
retiene ain ciertosderechos de propiedad
intelectual relativos a algunos contenidos
de la propia especificacion, a determina-
dos aspectos de implementacion y verifi-
cacion de la plataforma v al propio nom-
bre v logotipo. Asi pues, ha sido preciso
dilucidar bajo que condiciones Sun cedia
los derechos sobre Java y como se ajusta-
ban los procedimientos de definicion yrea-
lizacion de “tests” exigidos por Sun fren-
te a la politica de autocertificacion
adoptada por DVB desde su constitucion.
Esto ha supuesto el establecimiento de un
proceso de negociacion entre Sun y DVB
que ha resultado bastante laborioso v que
haculminadorecientemente (reunion del
Comité de Direccion del pasado 9 de noviem-
bre) con la creacion de una serie de figu-
ras intermediarias entre ambas entidades,
custodios o guardianes encargados de man-
tener las baterias de “tests”, gestionar los
verificadoresyanalizadores de codigovadmi-
nistrar las licencias seguin los compromi-
sos adquiridos.

No obstante, el dilatado proceso de nego-

ciacion con Sun ha originado una demo-

ra considerable en la disponibilidad de la
especificacion (superior al ano y medio),

BIT 118/NOVIEMBRE-DICIEMBRE 1999153



A0 Lo8Television

digil

atn pendiente de ser finalizada técenica-
mente. Por otra parte, el traspaso de com-
petencias y atribuciones entre Sun, DVBy
las figuras intermediarias de nueva apari-
cion atin mantiene una serie de puntos
ambiguos (relativos a futuras evoluciones
y extensiones de la propia especificacion
v al papel de los verificadores de cadigo,
entre otros) que deben ser clarificados en
los proximos meses. Adicionalmente, las
numerosas condiciones téenicas que se han
ido incorporando a la propuesta prelimi-
nar de especificacion durante todo este pro-
ceso de tiempo han incrementado los requi-
sitos de procesado de los receptores (de
seguir en su linea actual, un minimo de
16 + 8 Mbytes de RAM + FLASH vy proce-
sadores de 100 Mips parecen inevitables).
Todos los hechos antes mencionados van
a dificultar la pronta aparicién en merca-
do de elementos DVB basados en la tec-
nologia Javaaun precio asequible. Sin embar-
go, ante la creciente demanda de nuevos
servicios no se puede descartar que proli-
feren extensiones de las soluciones inte-
rinasactuales (“legacy”) que atiendan este
nuevo potencial de mercado. Esta cir-
cunstanciadificultaralos procesos de migra-
cion hacia la norma final pues, para ase-
gurar laretrocompatibilidad, seranecesario
efectuar un “simulcast” de formatos, apli-
caciones y protocolos de todas las aplica-
cionesimplementadas, asi como incrementar
en un cierto valor la FLASH del receptor.
Este mecanismo sera ain mas costoso si,
como requieren algunos de los sistemas
actualmente existentes en mercado, ade-
mas ¢s preciso hacer “simulcast” de datos
e incrementar parcialmente la capacidad
de procesado. Evidentemente, cuanto mayor
sea ¢l nimero de aplicaciones operativas,
mis caros y complejos resultaran estos pro-
cesos de migracion,
Es preciso manifestar que, originalmente, se
propuso efectuar unamigracion gradual atra-
ves de soluciones interinas normalizadas
enfocadas al intercambio y presentacion
de informacion multimedia (ej. la familia
MHEG) o de estructuras sintacticas para
descripcion y referencia de informacion
* documental (ej. lafamiliaSGML). Esta alter-
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La eleccion de una
alternativa transitoria
propietaria
condicionada a la
migracion al estandar
DVD cuando esté
disponible no es valida

nativainvolucraescribir en codigo fuente del
sistema propietario un intérprete de las
aplicaciones escritas en el codigo del nuevo
modulo normalizado, esto es, incluir “engi-
nes”. Como contrapartida, provoca una
cierta ralentizacion de los procesos si no
resulta posible escribir los “engines” en
codigo de bajo nivel (DLI) del sistema pro-
pietario ¢, incluso, puede conllevaralaapa-
ricion de erroresesporadicossilos paquetes
software (objetos) que integran lamdquina
virtual propictariay que procesan las corres-
pondientes aplicaciones no estan perfec-
tamente encapsulados. Estaopcion fue sis-
tematicamente rechazada por ciertos grupos
concretos con cuyaestrategia tecnologica, a
la vista de su tenacidad, parecia resultar
absolutamente incompatible.

Finalmente, alavistade todolo expuesto, es
preciso concluirindicando quelaeleccion
deunsistema MHP interino hastaque estén
disponibles los productos basados en lanor-
ma DVB es una decision compleja estraté-
gicamente yno exenta de dificultades técnicas,
Estasituacion atn se agrava mas i, como suce-
de con ellanzamiento de la TV digital terre-

nal en nuestro pais, estasolucion debe ser “de
facto™ admitida porlosvarios proveedoresde
servicios obligados a compartir el mismo
muiltiplex (y, por tanto, inhdbiles técnicay ope-
rativamente paraespecificarydisponerde
receptores propios) y,ademas, se dispone de
unrecurso escaso (el espectro de UHF) que
debe ser utilizado simultineamente por las
actuales transmisiones analogicas, lasinci-
pientes transmisionesdigitalesy, en el futu-
ro.los procesos de “simulcast” pertinentes.
Entendemosque, sien el mencionado caso
de la TV digital terrenal no se elige como
sistema la propianormaadoptada por DVB
y se opta por una solucion transitoria, ésta
debe facilitar la migracion con el minimo
derroche de recursos. De no actuar asi, los
intereses de radiodifusores, industriay usua-
rios en general se verian seriamente per-

Jjudicados. La eleccion de una alternativa

transitoria propietaria condicionada a la
migracion al estandar DVB cuando este
disponible no es valida salvo que se indi-
que cuando se iniciard el proceso de migra-
cion, cuantodurardelmismoyse establezca
laestrategia adecuada para que resulte con-
vergente, comercial, economica y tecno-
logicamente, alanormativa DVB-MHP. Estos
mecanismos solo estan actualmente defi-
nidos (0 envias de definicion) para opcio-
nes interinas estandarizadas (ej. basadas
en MHEG o XML/HTML), resultado de
las propias actividades de los grupos de
trabajo involucrados en el mantenimien-
to, extension y evolucién de dichas *
normas,

Satelite l
MMDS @
CATV == |
/7!\\
Terrenal
’ ' B-ISDN, ADSL,
PSTN, GSM

Fig. 4: La plataforma multimedia del hogar segin DVB
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Nuestra industria, ante el
reto de la radiodifusion
digital: los deberes estan

hechos

Las empresas espaiiolas del sector encaran el reto de la tecnologia digital con la tranquilidad de “haber hecho

bien los deberes”, ya que poseen una tecnologia madura que el mercado demandara en un futuro inmediato y

estan en condiciones de competir con las de su entorno europeo.

n primer lugar contaré —para quie-

nes no la conocen= qué es AENTEC

y qué papel representa en la socie-
dad espanola.

AENTEC eslaAsociacion Espanola de Nue-

vas Teenologias, compuesta principalmente

por PYMES espanolas. Todas estas empre-
sas tienen en comun las siguientes carac-
leristicas:

1.- Suaccionariado y gestion son de mayo-
ria espanola.

2.- Todas tienen marca propia, destinan un
clevado porcentaje de sus ventas a la
inversion en 1+D y fabrican productos
v sistemas del mas alto nivel tecnologi-
CO.

3.- Lamayoria tiene sucursalesen el exuran-
jeray exporta mas del 50% de su pro-
duccion.

4.- Casi todas son lideres en sus nichos de
mercado.

Entrelosobjetivos fundamentales de AEN-

TEC figuran la promocion de la tecnolo-

gia espanola dentro v fuera de nuestras

fronteras, ayudando alosasociadosaexpor-
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* Rogelio de la Fuente
Presidente de AENTEC

tar a través de los planes sectoriales del
ICEX; el aumento delacolaboracion entre
sus empresas, que aprovechan sus siner-
gias para afrontar proyectos que no podri-
an llevarabuen finaisladamente (I+D, gran-
des instalaciones, asistencia a ferias,
misiones directas, etc.); la realizacion de
provectosylaconsecucion de ayudas euro-
peas a través de la Federacion de PYMES
Europeas a la cual pertenece AENTEC; v
la organizacion de encuentros para for-
malizar subcontrataciones de Grandes Empre-
sas con PYMES, auspiciados por progra-
mas curopeos (RISE, MET, etc).

Con respecto al tema planteado, comen-

zaré describiendo la situacion de la indus-
tria espanola en el marco de la radiodifu-
S1011.

A mediados de los anos sesenta, algunas
empresas espanolas comenzaron a fabri-
car equipos para radiodifusion - princi-
palmente transmisoresy antenas profesionales
-A pesar de sus escasos medios, estas peque-
nas companiassatisfacian en parte lasnece-
sidades del pequeno sector de los radio-
difusores existentes, comenzando a hacerse
un hueco en el mercado.

En losanos setentay ochenta estas empre-
sas se consolidaron y surgieron nuevassocie-
dadesespanolas, mas preparadasy con mejor
tecnologia. Entre todas ellas cubrian casi
totalmente las demandas de las grandes y
pequenas emisoras de radiodifusion en lo
referente a estudios, transmisores y ante-
nas. Estos equipamientos constituian el nicho
de mercado cubierto por las companias
nacionalesyaque,aexcepeion delosgran-
des ransmisores de Television, Onda Media
v Onda Corta, todo se fabricaba en Espa-
na.



Estasituacion favorable impulsé ala mayo-
riade las empresas aexportar sus productos
v hacerse un hueco en el mercado inter-
nacional.

La crisis economica de mediados de los
noventa motivo la desaparicion de gran
parte de las companias que no exporta-
ban sus productos. Las que sobrevivieron
se han fortalecido, incrementando su cuo-
ta de mercado tanto en Espana como en
el exterior, va que el mercado no ha deja-
do de crecer desde el ano 96. Tal es asi
que, enlaactualidad, algunas de estasempre-
sas estan muy por encima de sus compe-
tidores a escala mundial por dimension,
tecnologia v presencia internacional.
AENTEC, que agrupaaalgunasde lasempre-
sas proveedoras de radiodifusion, ha pro-
piciado la colaboracion de estas compa-
nias tanto en proyectos de Investigacion y
Desarrollo, como en acciones de promo-
ciondesus tecnologiasen el exterior. Prue-
bade ello es la creacion de alguna empre-
sa conjunta en el extranjero. Esta
cooperacion haservido para afrontar con
mavor scguridad y tranquilidad los nue-
vos retos lecnologicos v comerciales, le-
vando a nuestras empresas a una posicion
de liderazgo en la tecnologia v los servi-
cios demandados por el mercado.

En 1994 nuestra industria, aprovechando
los cambios tecnologicos y anticipandose
alademanda prevista con laimplantacion
dela Radiodifusion Digital, comenzoa desa-
rrollar los productos y sistemas digitales
que el sector demanda en la actualidad.
Este equipamiento es similar al utilizado
endécadasanteriores, pero incorpora tec-
nologiadigital v hasidoadaptadoalasestruc-
turas v funcionalidades del ano dos mil.
Asi, se estan fabricando en Espana siste-
mas de transmision y difusion parala Radio
y Television Digital Terrenas, consolas de
mezclas v sistemas digitales de gestion y
automatizacion para estudios de radio, equi-
pos v sistemas para la RDSI, sistemas de
supervision y control remoto, ete.
Podemos afirmar que, con los productos
vsistemas desarrolladosy en algunos casos
va implantados, con la experiencia adqui-
rida v la tecnologia que poseen los fabri-

Apoyandose en la
Asociacion, las
empresas pueden
llegar a cualquier
parte del mundo y
traer a Espana
profesionales de
todos los paises

cantes de este mercado, su posicion actual
frente al nuevo reto es inmejorable,

Prueba de esta ventaja es la confianza que
RETEVISION -l operador de la Red de
laTelevision Digital terrenaque se implan-
tard en Espana en los proximos anos- ha

demostrado tener en las empresas espa-
nolas, eligiéndolas para el suministro e ins-
talacion de todos los sistemas de transmi-
sion, difusion, supervision y control
remoto. Todoun éxito que espero que alcan-
cen lambien nuestras empresas de cara a
la implantacion de la Radio Digital Terre-
na (DAB).

Con estos antecedentes v referencias, las
perspectivas de crecimiento de nuestras
empresas son excelentes, ya que sus pro-
ductosy conocimientos del medio son tras-
ladables a otros mercados. Yaqui es don-
de aparece de nuevo AENTEC, que como
deciamos al principio, considera primor-
dial ayudar a exportar a sus empresas. De
esta manera, y apoyandose en la Asocia-
cion, las empresas pueden llegar a cual-
quier parte del mundo (con las misiones
directas) y traer a Espana profesionales de
toclos los paises (con las misiones inver-
sas).

Asi, las nuevas tecnologias va disponibles
y que estdn operando en nuestro pais podran
servendidasen todo el planeta, asegurando

anuestras empresas su crecimiento ‘
ysusupervivencia por muchosanos.
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Laradio yla TV digital
terrestre: una
oportunidad para la

industri

urante los ltimos anos, un grupo

de empresarios, entre los que me

encuentro, no hemos cesado de insis-
tir en la importancia de poder disponer
de referencias exitosas, antes que nuestros
competidores internacionales, como tini-
cavia para asegurar la posibilidad de com-
petir con éxito en mercados innovadores
de rapida evolucion. Esto eslo que haveni-
do a llamarse “Demanda Temprana Inno-
vadora”.
La importancia de la Demanda Tempra-
na radica en dos aspectos fundamentales,
por un lado, como hemos dicho anterior-
mente, por el papelamenudo decisivo que
supone ¢l hecho de disponer de referen-
cias con anticipacion y por otro porque la
propiarapidaevolucion de las tecnologias
hace que estrategias de seguimiento, anta-
no posibles, hoy son a menudo de impo-
sible aplicacion, como consecuencia del
drastico acortamiento de los ciclos de vida
delos productos, que imposibilitasuintro-
duccion tardia en los mercados.
Por otro lado la apertura, globalizacion y
liberacion de los mercados, hace que el
papel de los Gobiernos en sectores ante-
riormente completamente controlados por
éstos, sea cada vez mas diferente del que
habia sido tradicionalmente, aunque ello
no impide que siga siendo absolutamen-
te decisivo. Aunque pueda resultar sor-
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e Pedro Mier Albert

Director General de Mier
Comunicaciones, S.A.

prendente, el papel de la Administracion
sigue siendovitaly probablemente mas estra-
tégico (al menos en nuestro pais) de lo
que fue tradicionalmente. Efectivamente
de los Gobiernos depende crear las con-

a espanola

diciones de contorno, el ambiente y muy
en particular las leyes que posibiliten que
la Demanda Temprana se desarrolle antes
que en otros lugares.

Por tanto es ahora probablemente como
consecuencia del propio desarrollo tec-
nologico e industrial espanol, cuando es
posible jugar, con las herramientas de hoy,
el papel que otros paises mis avanzados
han venido jugando en épocas anteriores.
Sentadalaimportanciade disponernosolo
de empresarios v profesionales innovado-
res, sino también de Administracion Inno-
vadora, vale la pena recordar que ser pio-




NEro SUpone asumir riesgos como tinica
via posible de poder distrutar de los bene-
licios propios de esa situacion. Dicho de
otro modo, solo la asuncion de los riesgos
del pionero, permite acceder a las venta-
jas de la experiencia temprana.
:SonlaRadioylaTV Digital Terrestre bue-
nosejemplosde Demanda TempranaZ. Per-
sonalmente creo que la situacion en los
dos casos es diferente. Si bien en ambos
casos estamos hablando de mercados nue-
vos, la situacion en la Radio Digital (DAB
- Digital Audio Broadcasting), es diferen-
te de la que se da en la TV Digital Terres-
tre (TDT). En el primer caso no vamos a
ser los primeros en implantarla. Otros pai-
ses (Alemania, Reino Unido, Suecia, Fran-
cia, etc.) han iniciado mucho antes que
nosotrosel despliegue de Redes, y laimplan-
tacion exitosa de los Sistemas viene mas
condicionada por ladisponibilidad de recep-
tores de coste asequible, que por otras cau-
sas.

En el caso de TV Digital Terrestre, la situa-
cion es otra. Aqui, Espanaestd jugando un
papel auténticamente innovador y proac-
Livo.

Efectivamente, la Red que se implantard
en Espana es con mucho la mas ambicio-
sa, compleja e innovadora de las actual-
mente implantadas o en fase de implan-
tacion en el mundo. El Reino Unido, que
fue el primer paisen lanzar un sistema comer-
cial, a principios de Noviembre del pasa-
do ano, lo hizo con un estandar de 2000
portadoras (2K) y con un sistema multi-
frecuencia (MFN — Multi Frequency Net-
work) v Suecia, el segundo pais, lo hizo
con una Red de caracteristicas mucho menos
ambiciosas que la Red prevista en Espana.
Por el contrario en Espana aparte de uti-
lizarse el estandar de 8.000 portacloras (8K),
se hace con 4 Multiplex de Frecuencia Unica
(SFN -Single Frequency Network) de cober-
tura nacional,un Maltiplex MFN de cober-
wranecional con posibilidad de desconexion
regi .al, coexistiendo con otros multiplex
MEFN ¢ SEN de cobertura autonomica. Es
condiferenciala Red masambiciosaydon-
de van a ponerse a prueba muchas de las
caracteristicas que la norma DVB-T (Digi-

La industria espaiiola
se encuentra ante
una oportunidad real
de demostrar su
capacidad y
competitividad

tal Video Broadcasting — Terrestrial) ofre-
ce

Hay que decir que ello supone una mag-
nifica oportunidad para la industria espa-
nola del Sector, que por otro lado ha sido
muy activa desde los primeros pasos de la
norma DVB-T, a través de su participacion
en Provectos Europeos como VALIDATE
v los Proyectos Piloto impulsados por los
distintos operadores.

De este modo la industria espanola dis-
pone en la actualidad de soluciones pro-
pias ¢n los ambitos de los Equipos Trans-
misores, Antenas, Sistemas Radiantes v
Componentes Pasivos, Sistemas de Plani-
ficacion de Redes, equipos de conmuta-
cion segun standard DVB, equipos de moni-
torado de la senal, Sistemas de Gestion
Integrada de Redesy Receptores de Usua-
rio, asi como capacidad para asumir la Pla-

nificacion, Implantacion y Explotacion de
Redes Completas Llave en Mano vy desa-
rrollaraplicacionesa medida paralos gene-
radores de contenidos.

En lo que a la actividad de MIER COMU-
NICACIONE

lucracion en latecnologia hasido muyinten-

S, S.ALserefiere, nuestrainvo-

sa desde los inicios, participando en los
Proyectos Tecnologicos VALIDATE, MOTI-
VATE v VIDITER, implantando la prime-
ra Red SFN operativa en Espana (CTGC),
v mds recientemente como responsables
llave en mano del suministro e instalacion
de 50% de a Red de Transmision de Rete-
vision para Onda Digital,en UTE con Endi-
tel. Asi mismo, en la actualidad otros ope-
radoreseuropeosde renombre son yausuarios
de nuestras soluciones DVB-T (Teracom
- Suecia, Rai = Italia, Deutsche Telekom -
Alemania, etc.), por citar sélo algunos de
una creciente lista.

Como conclusion de todo ello podemos
decir que la industria espanola se encuen-
tra ante una oportunidad real de demos-
trar su capacidad y competitividad en un
tema que por sus caracteristicas esta sien-
do en la actualidad referencia y punto de
mira de todos los paises.

Esperamosque todos, industriales, operadores
v Administracion sepamos estar a la
altura del reto. ’
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Situacion en la
industria
espanola TDT

a liberalizacion de las telecomunica-

ciones ha impulsado la competencia

industrialy ha permitido la puestaen
marchade uno de los proyectos mas ambi-
ciosos y visionarios de nuestra época: La
implantacion en Espanade la primerared
de Television Digital Terrestre SEN.
El sistema Europeo de DVB-T que se ha
comenzadoaimplantar en Espanaeste ano
representaun reto muy importante aafron-
tar en los proximos anos por los opera-
doresy porlosfabricantes de equipos digi-
tales.
La teenologia ha demostrado su capaci-
dad para trabajar en diferentes configu-
racionesincluidalaSFN (Single Frequency
Network) con buenas prestaciones e inte-
roperabilidad entre los diferentes equipos
del mercado.
Latelevision digital terrestre creard un sin-
nimero de oportunidades en la teledifu-
siony otros campos relacionados. Unade las
ventajas mas novedosas es la television movil.
Lasusceptibilidad de las transmisionesana-
logicas a lainterferencia y la necesidad de
operar con antenas direccionales, hacian
que la television movil fuese poco practi-
ca. Laposibilidad de redes digitalesyredes
defrecuenciatnica (SFN) permiten latele-
vision movil en casi todos los entornos. El
serviciode television con aplicaciones movi-
les es un modelo nuevo para negocios que
comprende lapublicidad por television en
pantallas instaladas en taxis, autobuses y
trenes.
Los fabricantes han trabajado muy duro
en los tltimos doce meses, prueba de ello
es la aparicion en el mercado de Chipset
v Set-top boxes que cumplen totalmente
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Jefe Proyecto TDT de EGATEL

con el Standard DVB-T con precios com-
petitivos lo cual permite que la implanta-
cion de este sistema sea una realidad.
Tras el estancamiento en anos anteriores
debido a la saturacion del mercado ana-
logico, fundamentalmente porlacasi total
cobertura del territorio espanol ademas
de la saturacion del espectro radioeléctri-
co, los fabricantes de equipos Transmiso-
res y Reemisores este ano se estan recu-
perandoa pasos agigantados. La tinicasalicla
que tenian las empresas de este sector era
el mercado exterior de los paises en desa-
rrollo. Pero atin asi, esto no suponia nin-
gun desarrollo tecnologico, sino simple-
mente continuar comercializandolos equipos
que se habian desarrollado anos anterio-
res para crear la red analogica de Televi-
sion en Espana.

Las empresas espanolas que han tenido
vision de futuro v han apostado por la tec-
nologia digital, han visto premiado este
esfuerzo innovador con el suministro de
una gran cantidad de Transmisores y Ree-
misores digitales SEN para la red de Tele-
vision Digital Terrestre SFN mas grande
que se haya instalado hasta el momento.
La clave de la tecnologia digital esta en el
Modulador COFDM vy éste no se fabrica
en Espana. Por lo que, las empresas nacio-
nales deben desarrollarlo o siempre
dependerin de un fabricante extranjero
que condicione las incursiones de nues-
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trasempresasen los mercados internacionales.
Estaesunadecision estratégica que lasempre-
sasespanolasdeben tomar, vaque en unos
anos podrian encontrarse de nuevo con
una saturacion del mercado nacional que
mermase notablemente susventas. Hay que
tener en cuenta que las empresas que dis-
ponen de Modulador COFDM propio han
invertido mucho dinero y tiempo en desa-
rrollarlo. Para salvar este dificil escollo se
pueden tomar dos alternativas:

e Desarrollar el Modulador COFDM

¢ Alianzas con empresas que dispongan

del Modulador COFDM

Peroatindependiendo de fabricantes extran-

jerosde Moduladores COFDM, estaesuna

oportunidad tinica paralas empresas espa-
nolas que participan en la implantacion
de la red de Television Digital Terrestre .
en Espana , ya que adquiriran una expe-
rienciatinicay que servird de carta de pre-
sentacion en los mercados internaciona-
les.

Las empresas espanolas estan preparadas
para el reto que supone el suministro de
equipos de tecnologiadigital . como Trans-
misores, Reemisores, Sistemas Radiantes,
Filtrosy Combinadores, etc... Lasredesana-
logicas en Espana estan practicamente com-
puestas por equipos nacionales salvo algu-
nasexcepcionesde centros con equipos '
de gran potencia.
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Galeria de operadores

“Hay liberalizacion, pero
no competencia efectiva”

.

Un afio después de la liberalizacion de las telecomunicaciones, el hecho mas significativo a juicio de

BIT es el aumento del nimero de operadores. Por ello, nos ha parecido interesante conocer el

punto de vista de Félix Alvarez de Miranda, director de ASTEL, sobre la nueva situacion

pesar de larapidaevolucion de acon-

tecimientos y de la multiplicacion

de operadores, desde ASTEL (Aso-
ciacion de Empresas Operadorasy de Ser-
vicios de Telecomunicacion), se conside-
ra que el ciclo no ha terminado. Para su
director general, Félix Alvarez de Miraranda,
¢l camino no ha hecho mas que empezar,
v es necesario estar vigilantes para que el
cquilibrio entre nuevos y antiguos agen-
tes sea el mejor posible.

BIT: Ahora que ya estd liberalizado el merca-
do, quizds los objetivos de ASTEL hayan cam-
biado ses asi?

Félix Alvarez de Miranda: No, los objetivos
signien siendo los mismos. Cambian un poco
las circunstancias. El mercado esta libe-
ralizado pero no hay unacompetencia efec-
tiva. Los objetivos de ASTEL son liberali-
zarelmercadoyoponerse acualquier accion
que obstaculice la competencia. Elano 98
tuvo lugar el desarrollo normativo, los ope-
radores prepararon sussolicitudes de licen-
clay la CMT fue concediendo licencias a
lolargo del 99, Asi se ha formado una com-
petencia inicial en la parte mas facil, que
es la larga distancia. Tenemos dos opera-
dores globales fijos y dos moviles. Luego
tenemos un nticleo de nuevos operado-
res, muy conocidos por sus grandes cam-
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panas publicitarias. Ello ha supuesto una
primera competencia, una primera opor-
tunidad para el gran publico de escoger
entre los servicios indirectos para llama-
das provinciales, interprovinciales e inter-
nacionales, hacia maviles, etc.

Hay una larga lista de operadores Bl de
telefoniafija de dmbito nacional, me refie-
ro a los seis por lo menos, que estan en
ASTEL. Después hay otros tipo A, que son
menos (hay tres), y otros que operan solo
con comunicaciones, solo de datos, inclu-
yendo Internet. Véanse las grandes cam-
panas que estan apareciendo ahora de los
portalesinternet. Se puede decir que que-
dan porresolver bastantes problemas para
que haya competencia efectiva. Por otro
lado, estan desplegando sus redes los ope-
radores de cable y algunos comienzan a
operar,

BIT: ;Van a la velocidad prevista?

Félix Alvarez de Miranda: Van mis despacio
de lo previsto, se han encontrado con los
problemasya conocidos. Se les parod el des-
pliegue con laselecciones municipales. Aho-
ravuelven otravez, pero el mapadel cable
es muy desigual, tardaran en desplegar.

BIT: ; Cudles son los principales problemas para
que exista una competencia efectiva?

Félix Alvarez de Miranda: Uno de ellos, el
preciode los circuitos alquilados para esta
primera fase de despliegue de las redes y
para interconectar. El precio, pese a que
ha bajado, sigue siendo alto comparando
con el resto de Europa.

Otro problema es como se ha interpreta-
dolainterconexion. Eldecreto de interco-
nexion fue fundamental. LaCMT hizo una
magnificalabor, losoperadoresasiloreco-
nocen. Sin embargo, Telefonicalo hainter-
pretado de unaformaque incumple en par-
te lo mandado, como la propia CMT
reconoce. Hayun aspecto de asimetriaque
ha colocadolos precios de terminacion de
formatal, que un operador cuando llamay
termina su llamada en Telefonica le paga
transito simple. Cuando Telefonicalo hace,
le pagalocal. Sin embargo, lacoberturade
lacentrallocal del nuevo operador muchas
vecesesmasgrande que ladel transito sim-

ple,quelanodal de Telefonica. Esaasimetria
estiresultando muy caraalosoperadores.
Esperamos que el proximo ano este pro-
blemagrave se solucione.

BIT: Hay una encuesta de la CMT para cono-
cer la postura de los diversos agentes sobre el
tema de la simetria jcudl es vuestra posicion?

Félix Alvarez de Miranda: Ya hemos contes-
tado, en este sentido. También hay otro
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problema en las nuevas tarifas de Telefo-
nica, lasbandas horarias no se corresponden
con lasde las tarifas de interconexion. Espe-
ramos que se pueda solucionar, esta en
revision ahora el borrador que presento
Teletonicaala CMT, nosotros valo hemos
comentado, v ahora estamos esperando,
a suvez, el borrador de la CMT. Se supo-
ne que en poco tiempo habra una nueva
OIR.

Hay dos incognitas que se despejan aho-
ra,para que haya competencia efectiva a

La unica solucion ante
la necesidad de
igualdad de
oportunidades es dar
acceso a servicios por
el bucle de abonado

larga distancia: una es la preseleccion. La
CMT ha publicado recientemente unacir-
cular en el BOE, creo que a plena satis-
faccion de los operadores, en el sentido
que le estabamos pidiendo desde ASTEL.
El otro problema es la portabilidad, que
hasido objeto de un enorme debate duran-
te todo el ano. Y parece que al final la
fechadel 1 de enero del 2000 vaa ser efec-
tiva para la telefonia fija. E1 1 de julio sera
el dia limite para que los tres operadores
moviles se pongan de acuerdo. Tres ope-
radores, que pronto serdn cuatro.

Otro problema mas es la competencia en
acceso, donde no existe una competen-
cia efectiva. Esta el tema del despliegue
del cable, que ya hemos comentado, y
ademas esta un despliegue que la CMT
obligd a hacer a los operadores nacionales
con red (a los Bl) al emitir las licencias.
Hay un despliegue paulatino directo
por parte de estos nuevos operadores.
Estan los concursos de acceso radio, que
habra que ver como quedan. Se ha echa-

do de menos a las de 28 Ghz, la banda
del LMDS.

BIT: s Seria, quizds, la solucion adecuada para
los operadores de cable?.

Félix Alvarez de Miranda: No, acabaran des-
plegando cable. Puede ser una solucion
parallegar antesa ciertos puntos, pero no
eslasolucion, Estan concursando muchos
()perudz res tradicionales, aunqueson licen-
cias de carrier, mis que de operador de
servicio, segun vo lo entiendo.

Después, esta el borron principal, desde
nuestro punto de vista, que es el acceso
de abonado. El acceso al bucle de abona-

do se ha orientado en Espana como indi-

recto, a través del servicio ADSL y tiene
graves problemas parala competencia, Gra-
ves, muy graves. El sistema empaqueta dos
redes: la red local v Ia ATM metropolita-
na.

Lasolucion que prevé la Q.M. sobre lafor-
ma de acceso a una central local es espe-
cialyseramas caraque acceder en el extre-
mo de la red metropolitana ATM, con lo
cual no esunasolucion. Lasredes quedan
empaquetadas, v ademas han empaque-
tado servicios: el servicio vocal de telefo-
nia tradicional, con el servicio ADSL de
datos. De esta forma, al contratar un ser-
vicio estas obligado a contratar el otro con
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Galeria de operadores
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Telefonica, lo que extiende la posicion de
dominio de Telefonica en lasredes metro-
politanas, hacia nuevos servicios.
Sacando ventaja de esta extension, Tele-
fonica ha logrado que sus filiales salgan
primero al mercado. Hay una asimetria
en lainformacion muy clara, solo Telefo-
nica sabe el despliegue de servicios con
detalle y desde las centrales tiene el con-
trol de los modems de los usuarios. Toda
esta informacion llega de forma muy par-
cial a los operadores.

Hemos presentado una queja en la Comi-
sion Luropea y estd siguiendo su tramite.
Estamos negociando con Telefonica que
esto se modifique, dentro del tramite de
la queja presentada a Bruselas. En este
momento hay dos quejas: la nuestra en la
Comision Europea v la de la Asociacion
de Internautas en el Servicio a la Com-
petencia. La tinica solucion que vemos es
dar acceso directo a servicios por el bucle
de abonado. Al servicio ADSL no se opo-
ne nadie, pero logicamente todos quere-
mos acceso directo al cobre. Con ello, se
daria solucion a dos problemas, al empa-
quetamiento de serviciosy probablemente
también permitiria precios mas bajos para
el usuario, porque adelantaria la compe-
tencia en la red.

BIT: En otros paises ;como estd el acceso al
cobre?

Félix Alvarez de Miranda: En estos momen-
tos, hay seis paises europeos que han dado
acceso al cobre. El despliegue es muy len-
to. ks una solucion que serd efectiva a lar-
go plazo. La CMT esta preparando un infor-
me perode momento esta parado. Entonces
si: con el despliegue del cable, con el acce-
so radio y con el acceso al bucle de abo-
rado a medio plazo, habria una compe-
tencia efectiva en acceso.

BIT: Hay un tema que afecta a acuerdos entre
operadores, sobre telefonia mévily que serefie-
re al “roaming” internacional. Lo que paga
un usuario espanol cuando llama a Espaina
desde el extranjero, puede ser muy diferente
de lo que le cuesta hacerlo a un usuario de ese

pais.
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Hay muchos agentes,
muchos entrantes que
buscan su lugar y es
necesario escucharles
a todos

Félix Alvarez de Miranda: El problema no
ha llegado a ASTEL. De todos modos, la
competencia tiene que funcionar, cs
un tema confuso. Para el ano que viene
tendremos dos cuestiones clave: acceso al
cobre y servicio universal, y esperamos en
este ultimo que la CMT decida que los
beneficios que le da la economia de esca-
la a Telefonica, compensan con creces el
coste del servicio universal.

BIT: Ante la avalancha de operadores que han
surgido shay demanda suficiente para
todos?

Félix Alvarez de Miranda: Algunos opera-
dores trabajan en sectores muy especificos,

sassssEssssssssasssrssasrsansTnannnn "

sectores individuales, otros en redes
europeas o internacionales, exclusivamente
dirigidas al sector servicios. Estamos
acostumbrados a ver este sector como
monopolio, pero no es distinto del
financiero, por ¢jemplo. Hay dos grandes
bancos, pero miles de otros agentes de
diversa entidad y enfoque. También
esta claro que los operadores grandes
compran otros. Hay sitio para muchos de
ellos. Segin la CMT, la inversion en 1999
de todos los operadores serd de unos 700
mil millones. Como Telefonica ha decla-
rado 250 mil millones, quedan 450 mil
millones para los nuevos, un 80% mas alta
que la inversion de Telefonica. Ello
garantiza una fuerte competencia futura.

BIT: ;Qué pedirias a los medios de comu-
nicacion, en este momento, desde ASTEL?

Félix AlvarezdeMiranda: Lo mejor seria que
hubieradebate, porque hay posiciones que
necesitan clarificarse. Hay muchos agen-
tes,muchos entrantes que buscan su lugar,
yesnecesario escucharlesatodos. Poreso,
todo lo que sea trabajar en este sentido va
a ayudar a que los planteamientos

sean mas cercanos a la realidad. '

MUSEO GUGENHEIM: RECTIFICACION

Ll Museo Gugenhem de Bilbao fnde la siguzente vecli-
Jicacion de un articulo firmado por Amenican Telecom
(Bitmarzo/abril 99), bajo el titulo de “tarjetas tele-
Jonicas de prepago”

“Recientemente American Telecom ha firmado
un contrato con el Museo Guggenheim que les
confiere los derechos mundiales para la utiliza-
cion de lamarca, durante un periodo de dos anos”.
En relacion a la citada informacion en la repre-
sentacion que ostento he de manifestarle que es
absolutamente falsa no habiendo suscrito el Museo
Guggenheim Bilbao contrato o acuerdo alguno
con la citada sociedad ni en relacion al conteni-
do senalado ni en relacion a ninguna otra cues-
tion.

Lo unico que existié con dicha empresa fueron
conversacionesque nose materializaron enacuer- |
do alguno vy que hace tiempo se dieron por defi]
nitivamente conc hui-
das.

Firmado, Aranza
Estefania




Ruptura del monopoljo
en telefonia fija

Libertad en las llamadas
de acceso a Internet.

Convergencia en telefonia
fija y movil.

Television Digital Terrestre.

SEGUIMOS ABRIENDO CAMINO EN LAS TELECOMUNICACIONES.

Por muy rapido que avancen las Telecomunicaciones, siempre tiene que haber alguien que vaya por delante. Alguien que abra camino. Y en Retevision, lo
hemos vuelto a hacer. Primero rompimos el monopolio de la telefonia fija. Ahora, llega la libertad a Internet. Ya puedes realizar las llamadas de acceso a traves
de Retenet, nuestra red independiente. Ademas, no hemos parado hasta conseguir que puedas beneficiarte de ofertas conjuntas en telefonia fija y movil.

Y por fin, ya puedes disfrutar de la dltima tecnologia audiovisual: la television digital terrestre. Una tecnologia con la que adelantamos el futuro. Un

futuro, en el que Retevision seguira estando presente,

INFORMATE GRATIS LLAMANDO AL 015 retsvision




¢Qué es...?

Posiblemente Linux sea uno de los mejores y mas potentes

sistemas operativos que hay, con la particularidad de que es

gratis y se puede copiar libremente sin incurrir en

responsabilidades legales, por lo que constituye una seria

LINUX: libre'y

alternativa frente a otros sistemas operativos

El sistema operativo

gratuito

® POWERED BY ®

w m
[ . redhat=

l inux es clonico de Unix
(con 30 anos ya de histo-
ria) que funciona en multiples
plataformas y, asi, existen ver-
siones de Linux para PC,
Macintosh, Amiga, Sparc, Alp-
ha, PowerPC, etc. Su creador
eselfinlandés Linus B. Torvalds
que, en 1991, en la Universi-
dad de Helsinki, comenzda pro-
gramar un nucleo (o kernel)
de un sistema operativo basa-
do en Minix (otro clénico de
Unix, creado por Andy Tanen-
baum), con el objetivo de obte-
ner un sistema operativo que
funcionase en ordenadores
basados en procesadores Intel
386.0superioresy que fueracom-
pletamente libre para que
cualquier usuario pudiera
adquirirlo y usarlo. En 1994 la
version 1.0 del kernel Linux
violaluz, en septiembre de 1999
la version alcanza la 2.3, y los
desarrollos contintian, con-
tando con mas de 10 millones
de usuarios.
Prueba del éxito de Linux es
el niimero de fabricantes que
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lo estin adoptando, entre
otros IBM, HP, Oracle, Infor-
mix, Corel, Sun, Dell, Netsca-
pe, Intel, Silicon Graphics o
Computer Associates que estan
comercializando susservidores,
estacionesde trabajoyequipos
de sobremesaconalgunade las
versiones de Linux; portan sus
aplicaciones a Linux, propor-
cionanalgunosservicios o invier-
ten en empresas relacionadas
con ese entorno.

La mascota oficial de Linux es
el Pingtiino Linux, elegida espe-
cialmente por Linus Torvalds
pararepresentarelsistemaope-
rativo abierto que habia crea-
do.

¢Qué es LINUX ?

Se puede decir, con ciertos mati-
ces, que Linux esun Unix para
procesadores de Intel, los mas
extendidos entre los PCy que
esta probando serunaalternativa
viable para Windows NT. Cuan-
do se dice que es un ordena-
dor con sistema operativo
Linux se estan considerando

varias cosas: por un lado el ker-
nel (esto es, el Linux propiamente
dicho), programas del sistema
(tipicamente software GNU) vy,
casisiempre, unsistemade ven-
tanas X.11. Estos tres compo-
nentes son lo suficientemente
diferentes como para estar cubier-
tos por licencias distintas, aun-
que todas ellas comparten mas
o menos el concepto del soft-
ware libre que se encuentraen
el origen del sistema operativo
Unix.

Linux estaregistrado bajo lalicen-
cia GPL (GNU Public License)
que otorga el derecho a utili-
zar el software y a distribuirlo
a cualquier persona junto con
su codigo fuente; por tanto, es
posible modificarlo para ana-
dirle mejoras, siempre que la
distribucion se realice bajo la
licencia GPL. En la actualidad,
Linus Torvalds continua con el
desarrollo de Linux, peroelautor
principal es un gran grupo de
programadores (posiblemente
masde 1000) que ha contribuido
parasudesarrollo en Internet.
El Proyecto GNU comenzo en
1984 para desarrollar un siste-
ma operativo tipo Unix com-
pleto y libre: El sistema GNU.
Variantes del sistema GNU, uti-
lizando Linux como kernel, se
usanampliamente y, aunque fre-
cuentemente se llaman “Linux”,
mas exactamente habriaque lla-
marlas sistemas GNU/Linux.
Lagran mayoria de los programas
comercialessigue elmodelo cen-
tralizado y cerrado donde sélo
hay un equipo trabajando en
el mismo proyecto, ynose comer-
cializa una nueva version has-
ta que esté totalmente proba-
daylibre de errores, unasituacion
que da lugar a largos periodos
de tiempo entre versiones. Casi
siempre, la Gltima version de



este tipo de software es de mejor
calidad para el publico, pero
lavelocidad de desarrollo eslen-
ta. Por el contrario, el desarrollo
de Linux sigue un modelo abier-
to v distribuido, lo que signifi-
ca que la version esta actual-
mente en desarrolloy siempre
estadisponible paraque. el que
lodesee, puedausarla. Presenta
el riesgo de que en cuanto se
anadaunanueva funcionalidad
yseobtenga unanuevaversion,
ésta tendra errores, pero con
la ventaja de que seran detec-
tados vy corregidos rapida-
mente ya que hay mucha gen-
le que permanentemente
trabaja en ello.

Caracteristicas de Linux

Destaca que esun sistema basa-
doen texto, sobre el cual se dan
lassiguientes caracteristicas: es
multiusuario, es decir que
pueden estar trabajando varias
personas al mismo tiempo, ya
sealocalmente o en formaremo-
ta, ademas es multitarea pues-
to que las personasque se conec-
ten pueden trabajar o correr
varias aplicaciones al mismo tiem-
po y, por supuesto, es multi-
plataforma y multiprocesador
yaque corre sobre varias de ellas.
Linux es absolutamente com-
patible con Unix ya que cual-
quier programaescrito para SCO,
Solaris, HP-UX, Unixware,
puede ser compilado en Linux,
ademas de encontrarnos con

ambientes totalmente idénticos
a cualquier Unix comercial.
Corre sobre arquitectura x86
de Intel, lo que eslo mismo que
decir que corre en cualquier
ordenador personal, llevando
de esta forma la potencia de
Unix y el entorno real multiu-
suario a la plataforma de orde-
nadores mas extendida en el
mundo en la actualidad (386,
486y Pentium); también, exis-
ten versiones para Alpha, ARM,
MIPS, SPARC, PowerPC/Macin-
tosh, etc.

Linux viene cargado con
muchos lenguajes y utilidades
paradesarrollar aplicaciones Java,
C, C++, Pascal, Perl, etc., los cua-
les incluyen cientos de libreri-
as, compiladores y codigo
fuente para facilitar el desarrollo
de programas, ylo mejor de todo
esque mientras paratener, por
ejemplo, en Windows estos pro-
gramas hay que pagar miles de
pesetas, aqui es completa-
mente gratis.

Si se desea un sistema com-
pletamente estable, Linux esuna
muy buena opcion ya que el
servidor Linux que tiene el récord
actual es de casi 500 dias sin
caerse. Esto esun tremencdo cam-
bio si se compara con los ser-
vidores Windows NT que sue-
len tener varias caidas al mes.
Estonoquiere decirque Linux
no tenga problemas o bugs, pero
cuandose encuentraunoel par-
che parasolucionarlosuele estar
disponible, en muchos casos,
antes de 24 horas.

Como se ha mencionado,
Linux es un sistema operativo
de 32 bit, multiusuario y mul-
titarea, es decir, asigna un espa-
cio de trabajo a cada usuario,
independientemente de los pro-
gramas que esté ejecutando y
aprovecha al maximo la capa-

* José Manuel Huidobro

cidad del ordenador. Infor-
macion completa y respuesta
alas preguntasy problemas mas
comunes que un principiante
se hace antes de instalar y al
empezar a trabajar con Linux

(FAQs) se encuentra en

http://linux-es.uio.no/Faq/, un sitio

muy interesante paravisitar, con
informacion en castellano.

Destacan, entre otras muchas,

las siguientes caracteristicas:

1. Proporciona proteccion de
memoriaentre procesos, de
manera que, si un proceso
se vuelve inestable, no afec-
ta a todo el sistema.

2. Memoria unificada para los
programas de usuario y el
caché de disco.

3. Carga de ejecutables por

mode 64, que se crean dina-
micamente.

8. Acceso transparente a par-
ticiones MS-DOS mediante
unsistema de archivos espe-
cial, sin requerir ningin
comando especifico paraello.

9. Esta dotado de un sistema
de archivos especial llama-
do «UMSDOS» que permi-
te que Linux sea instalado
en un sistema de archivos
DOS.

10. Diversos protocolos de
comunicaciones incluidos
en el kernel, entre ellos
TCP/IP,SLIP, X.25 yesvali-
do para FTP, Telnet, NFS,
etc.

Existen varias distribuciones (un

paquete que incluye unniicleo

El desarrollo de Linux sigue un
modelo abierto, esta en
desarrollo y siempre disponible

demanda. Permite leery car-
gar en memoria unicamen-
te las partes que se utilizan
deun programaynosu tota-
lidad.

4. Maneja memoria virtual
usando paginacion a disco.
Por tanto, no se transfieren
todos los procesos al disco,
sino solo los necesarios.

5. El codigo fuente esta dis-
ponible, incluyendo el niicleo
completoytodoslosdrivers,
las herramientas de desarrollo
v los programas de usuario.

6. Emulacion del 387 (copro-
cesador) en el nacleo, de
manera que los programas
no tengan que hacer su pro-
pia emulacion matematica.

7. Soporta miltiples consolas
virtuales permitiendo dife-
rentes sesiones, hasta un maxi-

de Linux, las utilidades basicas
yunaserie de programas), que
pueden bajarse de la Red via
FTP o pedirse en CD-ROM a
muy bajo coste, siendo las mas
conocidas las siguientes: Caldera,
Debian, Red Hat, Slackware, y
SuSE. La distribuciéon mas
conocidade todaseslade Slack-
ware, por ser la primera, aun-
que las mas recomendadas son
Red Haty Dehian debido aque
ofrecen un amplio yvariado con-
Juntode utilidadesadicionales.
Linux nacio como la idea de
una persona pero se desarro-
116 gracias a la colaboracion de
millares de voluntariosa través
de Internet, el mejorsitio para
informarse de todo lo relativo
a él. Podemos encontrar listas
de software, empresas que
comercian con Linuxymanua-

BIT 118/NOVIEMBRE-DICIEMBRE 19991 67



les v libros de todas clases, tan-
Lo genéricos como especificos.
Linux se construye por un equi-
po de desarrolladores inde-
pendientes de todas partes del
mundo que intercambian su
informacion a ravés de la red
Internety en lo que se refiere
al niacleo central del Sistema
Operativo, el kernel, se encuen-
tra coordinado por Linus Tor-
valds. Porestasrazoneslalicen-
ciadle Linux se acoge alaLicencia
Publica General (GPL) y de la
Fundacion de Software Libre
(FSF), lo cual permite que el
codigo fuente de sus programas
no puedaser propiedad de nin-
gun particulary pueden ser modi-
ficacdossiempre que se haga publi-
co ¢l nuevo codigo.

Linux fue construido en Inter-
net, es decir que desde el ini-
cio tuvo capacidadesde red. Por
ser un clonico de Unix tiene
toclos los elementos y progra-
Mas Necesarios para comunicarse
entre cliente-servidor, interac-
tuando con otros sistemas ope-
rativos, Existen unassuites simi-
lares a Office 97, que tienen la
ventaja de ser gratis para uso
personal y un costo muy bajo
para uso comercial, facilitando
elintercambio de informacion
por medio de filtros de los pro-
gramasmas utilizados, entre los
cualesdestacan el de poder mane-
jar los creados o editados en
MS Office 95y 97.

Elementos de Linux

El kernel

El kernel (nticleo en castellano),
aungue posee un conjunto muy
limitado de comandos (por ejem-
ploesincapaz de mostrar el con-
tenido de un directorio), hace
un trabajo realmente compli-
cado, pues gestiona absoluta-
mente todo el hardware de la

massssssssmasasarsannnnanannn

¢Qué es...?

maquina: desde el teclado has-
ta los servicios de red TCP/IP.
Linus Torvalds queria saber como
funcionabaun 386, alavez que
intentaba desarrollar un Unix.
En un momento dado decidio
buscar y aparecieron miles de
voluntarios, dispuestosa inver-
tir parte de su tiempo en sacar
el proyecto adelante. Ahoramis-
mo colaboran en él companias
tanimportantescomo Sun, Com-
paqoSilicon Graphics, aunque
seade modo parcial. Pero,a pesar
de la colaboracion de grandes
firmas el proyecto sigue sien-
do totalmente abiertoymucho
mas que gratuito, pues Linux
decidio ir un paso mas alla del
espiritu GNU:lalicenciadel ker-

mente pablicoygratuito. Se habia
desarrollado todolo necesario,
pero faltaba un componente,
el mas complicado de todos: el
kernel. En ese sentido, sino hubie-
rasido por lainiciativa de Linus
Torvalds, es posible que el pro-
vecto GNU no se hubiera com-
pletado o hubiera tardado bas-
tante mas tiempo, debido a la
forma muy diferente de traba-
Jjodeambosgrupos. Peroel Linux
nunca habria llegado a ser lo
que ahoraessino hubiera con-
tado desde sus comienzos con
todo un conjunto de utilidades
indispensables en un sistema
Unix, las cuales ya habia desa-
rrollado el proyecto GNU, yeran
plblicas. Mucha gente prefie-

La licencia del kernel especifica
que las fuentes seran piblicas
en todo momento y est3
prohibido hacer dinero con él

nelespecificaque las fuentes seran
ptiblicasen todo momentoyque
estaprohibido hacer dinero con
¢l;como todo el software, el libre
tambié¢n viene con licencia, aun-
que ésta sea muy diferente ala
habitual. Y,en contradelo que
pudiera parecer, proliferan (la
mayoriaen Estados Unidos) las
empresas que se dedican a este
negocio, ya que aungue no se
pueda vender el sistema ope-
rativo si se pueda cobrar por
servicios de instalacion, docu-
mentacion, consultoriao desa-
rrollo de software.

El software GNU

El proyecto GNU nacioen 1984
impulsado por Richard Stall-
man con la idea de llegar a ser
algo parecido a lo que hoy es
Linux: un sistema Unix total-
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re hablar de GNU/Linux,
puesto que eliminando cual-
quierade loscomponentesnos
quedamos sin sistema operati-
vo. En términosde licencias, el
proyecto GNU inventd algolla-
mado copy-left (por oposicion al
copy-right) que viene a decir que
las fuentes son modificables y
redistribuibles, con o sin bene-
ficio econémico pero que en
ningiin momento, por muchas
modificaciones que se realicen,
pueden quedar ocultas. Se pue-
de vender software desarrolla-
do a partir del de GNU (inclu-
so sin modificar), pero se esta
obligado a suministrar el codi-
go fuente a partir del cual se
ha compilado el producto.

El sistema X windows (X11)
El protocolo X-windows fue desa-

.................... sessesensssnnnnetnnn .

rrollado amediadosde losanos
80 como respuesta a la necesi-
dad de uninterfaz grafico trans-
parente, independiente de la
plataforma, sobre todo parasis-
temas Unix.

Actualmente, un sistema ope-
rativo no vale para nada si no
dispone de ventanas y disposi-
tivos apuntadores (tipicamen-
teratones). Paraesosirveel X11
(el 11 es el numero de la ver-
sion) que fue desarrollado en
el Xerox Palo Allo Research Cen-
ter en California con las apor-
taciones del Massachusets Insti-
tute of Technology. A pesar de lo
que pueda parecer, el X11 no
es, ninunca ha pretendido ser,
un sistema de ventanas. E1 X11
esen realidad un protocolo de
comunicacion disenado pen-
sando en sistemas de ventanas
(podriamosdecir que sus obje-
tos son las ventanas), pero es
incapaz de manejar las venta-
nas propiamente dichas, lo que
se hace con el Windows Mana-
ger, un programa cliente que
le dice al servidor donde colo-
carlas.

X-windows es el encargado de
visualizar lainformacion de mane-
ragraficayes totalmente inde-
pendiente del sistema operati-
vo (UnixyLinux pueden trabajar
en modo texto). La gran dife-
renciaentre X-windowsyelinter-
faz grifico de otrossistemas ope-
rativos es que X-windows
distribuye el procesamiento de
aplicaciones, especificandoun
enlace cliente-servidor. El clien-
te X especificara “Que hacer”
alservidor X, que se encar-

gara de “Como se hace”. '

José Manuel Huidobro

*Ingeniero Superior de Telecomunicacidn
“Responsable de Business Analisys en
Ericsson Espaiia, S.A.
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El Hipersector en cifras

Al hilo de la publicacién las cifras del mercado de Comercio
Electrénico en Espaiia segun la encuesta anual de la
Asociacion Espaiola de Comercio Electrénico, se detecta un

incremento importante de actividad

Las ventas por
I nte rn et Ventas sl por e trovs de et s Espaia rilones pta)

1.000.000

255.000

100.000 63.750

21.000

8.500
10.000
unque el concepto de ;
Comercio Electronico es

muyamplio eincluye ventasentre

3.400
1000 | 5%
empresas (Business lo Business)
y a través de diferentes medios j I
electronicos (Teléfono, Tele- 100 - ' '
1997 1998

vision, Internet, etc.), en este

1999 2000 2001 2002

estudio solo se han considera- Fuente: Estudio anual de la Asociacion Espafiola de Comercio Electronico
do las ventas al por menor en

Internet (Internetretail) , es decir

las realizadas entre empresas y Productos mas vendidos
usuarios finales ( Business to Con-

sumer) AT

Este estudio, que se realiza por Productos Saritarics

segundo ano consecutivo, Al

representa los datos mas fiables Trmﬁm:ct"

del sector, y permite, ade-
mas, aclarar las miltiples cifras

Electrénica

Suscripciones
que hasta ahora se baraja- Liteoe
ban en el mercado. Segiin los Scitware
resultados publicados, el volu- Fopa

men economico de las tran-
sacciones pasara de los 3.400
millones de pesetas del ano
pasado a 8.500 en 1999. Ade- o
mis, el documento incluye
una proyeccion para los pro-
Ximos anos en la que destaca Fuente: Estudio anual de la Asociacion Espanola de Comercio Electronico
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Productos mds comprados

Otros 18,21%

Productos Financieros

Reservas viajes
Hardware
Suscripciones

Musica

Software 18,60%

Libros

10% 15%  20%  25%

Fuente: Estudio anual de la Asociacion Espaiiola de Comercio Electronico
la importante cifra de 255.000

millones de pesetas para el ano
2002.

Entrelosdatosinteresantes que
aporta este estudio, destaca el
andlisis de los productos mas

........ L L T P

vendidos y comprados a través
de la red. Dado que mas de la
mitad de los espanoles que com-
pran por Internet lo hacen a
empresas de fuera de nuestro
pais, los productos mas vendi-
dosnose corresponden con los
mis comprados.

Como puede verse en las tablas
adjuntas, lo que mas compran
los espanoles son libros, segui-
dosde software que, sin embar-
go, no aparecen en los prime-
roslugares de losmasvendidos.
En cuanto a los productos que
mastransacciones generan por
parte de las empresasvendedoras,
destacan los relativos al ocio
(entradas de especticulos,
musica, etc.) siguiéndoles los
relativosal turismo (reservasde
viajes v alojamiento)

* Fernando Pardo

Varias conclusiones se pueden
sacar de este estudio, pero una
de las masinteresantes es cons-
tatar que los espanoles compran
en la red sin esperar a que la
oferta nacional esté presente.
Elmensaje que lasempresas espa-
nolas pueden extraer es que si
se espera demasiado a estar pre-
sente en lared, por proteger a
otros canales de venta, se corre
el peligro de que otras empre-
sasextranjeras ocupen su lugar
y que cuando se quiera reac-
cionar puede ser dema-

siado tarde, *

Fernando Pardo
¢Ingeniero de Telecomunicacion

#Socio Director de Pricewaterhouse-
Coopers
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Economia en Red

Si el interés suscitado fuera un indicativo valido de la

influencia recibida, el trabajo deberia ser, sin duda, el

aspecto mas novedoso de la Nueva Economia

Nueva economia,
nuevo trabajo

I trabajo esdesde luegoun
factor de produccion, pero, ante
todo, es una actividad huma-
na. En tanto que factor de pro-
duccion, el precio es unavaria-
ble bisica en su utilizacion. En
tanto que fenomeno con mul-
tiples dimensiones sociales, se
han de garantizar las condiciones
en que se presta y, de manera
fundamental, se debe respetar
sudignidad. Esestolo que expli-
calamsuficienciade los calculos
de rentabilidad que le conciernen
y la riqueza de la interaccion
entre trabajo y TIC.

La deslocalizacion y la flexibi-
lizacion del trabajo

El progreso de las TIC, com-
binado con una paralela revo-
lucion en el transporte de mer-
cancias, estaentre las principales
causas que han conducido a la
globalizacion de la economia,
La disponibilidad en practica-
mente cualquier parte del
mundo de comunicaciones
rapidas, y con calidad y coste
razonables, ha permitido lainter-
nacionalizacion delos servicios
y la deslocalizacion de los pro-
cesos productivos.
Unaconsecuenciainmediataes
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laposibilidad de “importar” tra-
bajo. Ynose tratasolo de pode-
rosas multinacionales: empre-
sas cle tallamedia también buscan
las mismas ventajas.

Lacarrera por el ahorro en los
costes de produccion encierra
laamenazade degenerarenuna
nivelacion por lo hajo de sala-
rios y derechos sociales; fren-
te al temor a la pérdida de sus
empleos, los trabajadores pue-
den verse obligados a aceptar
condiciones precarias. Afortu-
nadamente, un menor coste labo-
ral no es la tinica razon para
decidir el traslado de una acti-
vidad: la cualificacion local, la
proximidad cultural o lingtis-
tica, el ¢lima para los negocios
ylasituacion socio-politicagene-
ral del pais son tambi¢n para-
metros importantes.

La dispersion de tareas pro-
ductivas es, quizd, el fenome-
no “de portada”. Menos llamativo
pero masimportante esel hecho
de que la organizacion de casi
cualquier empresa esta progresiva
yampliamente afectada por las
TIC, que profundizan en los pro-
cesos de automatizacion v fle-
xibilizan todo su funcionamiento.
Esta flexibilidad alcanza a las

competencias y las jerarquias,
redefinidas hacia estructuras mas
“planas” como consecuencia de
los cambiosradicalesen los cir-
cuitos de informacion y en las
formas de relacion.

El teletrabajo

Ladefinicion del teletrabajo no

es unica, Existen varias moda-

lidades que se podrian consi-
derar como tal:

— los teleservicios (fuera de la
relacion salarial)

- eltrabajoen equipoyenred,
en diferentes sedes

— elteletrabajo en sentido estric-
to (a domicilio, en telecen-
tro o nomacda; a tiempo com-
pleto o parcial)

Elteletrabajo supone unaalter-

nativa y no una variacion res-

pecto al concepto tradicional.

Por ello revoluciona prictica-

mente todas las condiciones de

la relacion laboral:

- La organizacion del trabajo
(elgrado de division, lasrela-
cionesyjerarquias) se replan-
tea. Se hace necesario codi-
ficar  totalmente  los
procedimientos de coordi-
nacion teniendo en cuenta,
ademis, que, cuanto masespe-
cializadas son las tareas,
mavyor es lanecesidad de pro-
ximidadyde sincronizacion.

- A distancia es dificil vigilar
algomasque el resultado, por
lo que los métodos de con-
trol al uso, que abarcan no
sololorealmente logradosino
también el proceso, han de
dar pasoaotros centradosen
objetivos.

- Salvolaremuneracion, el res-
tode incentivos (comola posi-
bilidad de hacer carrera en
elinterior de laempresa) estan
muy ligados a la presencia fisi-
ca. Ciertamente, la proximi-

sessssssssecsssentssanaasstarnnans



dad de losjefes tiene una fuer-

te influencia: lejos de los ojos,

lejos del corazom...

— La empresa como lugar de
socializacion (cultura de
empresa, relaciones perso-
nales, representacion de los
asalariados) depende basi-
camente de una unidad de
lugar.

En consecuencia, si bien algu-
nos de los fundamentos de la
estructura actual sabran aco-
modarse con el teletrabajo, €
incluso seran reordenadosy mejo-
rados, otros son ampliamente
incompatibles con su desarro-
llo. Labarrera puede ser tal que
los trabajadores no tengan inte-
rés en aceptarlo, salvo que les
sealmpuesto por circunstancias
particulares (raslado o dispersion
de laempresa) o por presiones
exteriores (congestion urbana
por ejemplo).
Porlo que se refiere ala moda-
lidad de colaboracion espora-
dicayexternaalapropiaempre-
sa, se constituye generalmente
bajo la forma de subcontrata,
lo que suscita no pocas dudas
sobre su buen acuerdo con el
ordenamientojuridico: control
de las condiciones de trabajo
(horarios, calculo de las coti-
zaciongs), proteccion social, regu-
lacion de los conflictos entre
subcontratante y subcontratis-
ta... Pese a todo, su desarrollo
noofrece ningunaduda, como
una corriente mas en el creci-
miento del trabajo indepen-
diente.

Las consecuencias de este pro-

CES0 501 NUIMET0sas y van mas

alla de una mera alteracion en

la actividad laboral. Asi, es evi-
dente que la llegada del tele-
trabajo (sea del tipo que sea)
tendraefectossobre lademan-
da de servicios de telecomu-

Es evidente que la educacion
continua asegura la
versatilidad con que responder
a las adaptaciones requeridas

nicacion y también (aunque qui-
zi no sean tan radicales como
algunos plantean) sobre laorga-
nizacion del espacio en gene-
ral y de las tramas urbanas en
particular. Por ultimo se pue-
de intuir ladificultad futura para
elaborar las estadisticas de
empleo y de paro: si se puede
ser contrataclo en cualquier par-
te (0 en mas de un lugar a la
vez), sera complicado mante-
nerlosindicadoresactualesde
trabajo “nacional”.

¢Haciaun aumento del empleo?

Las TIC inducen lacreacion de

empleo:

- directamente, por lasnuevas
colocacionesofrecidas porel
sector;

- indirectamente, en
muchas actividades, a través
de un aumento de la pro-
ductividad que se traduce en
bajadasde precioso enincre-
mento de la produccion; en
losdos casos, lademanda cre-

otras

ce y el empleo sube.

Porotro lado, hay desaparicion

de empleos:

— directamente, a causa de la
imvasion de nuevas tecnolo-
gias (lo que se conoce como
“paro tecnolégico”™);

- indirectamente, contribu-
vendoalosfenomenosde des-
localizacion y de competen-
ciainternacional que afectan
a multitud de sectores eco-
nomicos.

¢Lacreacion de empleo serdsupe-

rior a la destruccion? Aunque

ciertos estudios son muy opti-
mistas, el resultado a largo pla-
zonoestaclaro. En primer lugar,
existe toda una serie de situa-
ciones intermedias que se
podrian llamar de adaptacion

y que no se corresponden con

verdaderos empleos creados o

desaparecidos (pese a que asi

aparezcan en losrecuentos), sino

a una especie de reciclaje tem-

poral. Porotra parte, al evaluar

los efectos indirectos hay un

acuerdogeneral en laincidencia
positivade las TIC sobre la pro-
ductividad, perono en lamedi-
da cuantitativa de este impac-
to. No hay que olvidar que en
las Gltimas décadas la division
del trabajo en procesos en cade-
na (el taylorismo) ha sido una
de las fuentes principales de
aumento de la productividad
mientras que el teletrabajo es
fundamentalmente un mode-
lo de trabajo individual.

En cualquier caso, algo si essegu-
ro: los nuevos empleos asocia-
dos alas TIC requieren impor-
tantes conocimientos especificos,
mientras que por el contrario
el paro tecnolégico afecta
sobre todoalos puestos menos
cualificados. El teletrabajo, por
sttlado, exige unaminima fami-
liaridad con las nuevas tecno-
logias. Yesevidente que laedu-
cacion continua asegura la
versatilidad con que responder
a las adaptaciones requeridas.
La formacion se revela, enton-
ces, como el desafio fundamental
para guiar la transicion hacia
el trabajo de la Sociedad '

de la Informacion.
Michel Berne

#Ingeniero Civily Doctor en Ciencias Eco-
nomicas.

~Institut National des Telécommunications
(INT, Francia), Département Sciences de
Gestion; michel.berne@int-evry.fr

José Luis Gomez
Barroso

®Ingeniero de Telecomunicacion, Licen-
ciado en Ciencias Economicas y Licencia-
do en Derecho.

-- Universidad Nacional de Educacion a Dis-
tancia (UNED), Departamento de Econo-
mia Aplicada e Historia Economica;
jlgomez@cee.uned.es
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6 Qué tiene que ver un
colibri con la voz sobre IP?

Los colibries son atrevidos, curigsos y muy delicados, como el espiritu que debe inspirar un nuevo desarrollo tecnologico. Asimismo, los celibries

son tan rapidos, que es casi imposible sequirlos con la vista. Caracteristica innata a las tecnologias de la comunicacion. Y, ademas, en la mitologia
azteca, el colibri fue un dios totémico, animoso y batallador, al igual que las empresas que libran las actuales e incruentas luchas por el mercado.
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Pulso del mercado

El protagonismo que tanto Internet como la telefonia movil estan
ejerciendo sobre la cifra de negocios de las compaiiias de
telecomunicacion es una de las claves para entender la estrategia y
actuacion de las mismas. Este es el sector econémico en el que debido a

su dinamismo se observan mds cambios en los ultimos afios

Grandes operaciones
corporativas  Duiinn

ducen operaciones como
alianzas, fusiones, OPAS, amplia-

e n Ia s te I ecos ciones de capital etc., que pre-
siden el dia a dia del sector,

con el fin de afrontar el entor-
no competitivo y dar respues-
ta a la necesidad de tener un
tamano adecuado.

Durante los dos altimos meses

| Precio’Valor (‘(}ﬂl.‘lb[!; Precio/Cash Flow|  Precio/Beneficio | Benefic

PVC | | Tl SE = ga
T ST o - - T'( han venido pr f)([uumdu
ATET 145397251 THaT 7 229 unportantes operaclonesentre
Dewsche Telekom 143,434 270 2.76 5764 082 ~ .
Frauce Telckom XTI 6 5 55 companias. Destaca la alianza
LD i ed — 25 il e entre BT vy AT&T con el obje-
M.JIHHIEIII 63.785.020/ 14.38 3062 1 12839 = 126 . .= i)
| Telefonica 53978620 | 532 a= | 041 tivo de ofrecer conjuntamente
| Tetecom lialia 54783370 2% 657 BT | 027 Y. 1 . | f . > | .
Kown PTT . Aty T ws T s | serviciosde telefoniamovil en
[ Porrugal Telekou 8548.100 IE 576 va | 2 todo el mundo. Dicha alianza,

se produjo diasdespuésde que
las companias Vodafone Air
Touch v Bell Adantic acorda-
ran la fusion de sus negocios
celularesen Estados Unidos, Por
otro lado, la compania alema-
na de telecomunicaciones,
Mannesmann adquirio el pasa-
do mes de octubre Orange, el
tercer operacdor mévil brit-nico

Ny ECLL ATLANT Ciegre ) abarico

accediendo a un mercado de
conjunto de aproximadamen-
te 20 millones de usuarios.

Resultasignificativo mencionar
laespectaculardemandade tele-

o ! 0]

y = fonos moviles que se esta pro-

ne |l or‘u [T m‘m (] ic |dn @ jon nemal may (Ul sop NV ene abr 0 sep
99 1 1837 : =
P‘m = 1 1w 1 duciendo en los paises curopeos

¢ InfoBolsa

yen particular en Espana don-
de las previsiones han sido supe-
radas y el nimero de moviles
ha crecido a un ritmo del 73%,
llegando a contabilizar 12
millones de teléfonos moviles
enoctubre. Excluyendo los pai-
sesnordicos, Espanasesitiaen
tercera posicion despucs de mer-
cados mas maduros como lta-
lia y Reino Unido y por enci-
ma del mercado aleman.
Destaca, en nuestro pais, Tele-
fonica que cuenta en la actua-
lidad con aproximadamente 8
millones de usuarios. La ope-
radora espanola presenta una
valoracion positiva realizada por
analistas nacionales e interna-
cionales fundamentada en el
procesoiniciado de colocacion
en Bolsade sus filialesy el efec-
to de transparencia que supo-
ne en la valoracion por partes
de la compania. Por otro lado
también acaparalaatencion de
los mercadosen los Glimos meses
delano como consecuenciade
su nueva ampliacion liberada
de capital, de una accion nue-
va por cada 50 antiguas.

Sin embargo, la operacion de
masenvergadura hasidolacom-
pra de Sprint por MCI World-
Com, considerada como lamayor
adquisicion de todos los tiem-
pos. Estaoperacion, puede alte-
rar quizas, la actividad v posi-
bles acuerdos corporativos
entre algunas de las principa-
les companias telefonicas en
Europa ante la amenaza de

aumento de la compe- ’
tencia.
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Tecnologia y Sociedad

sEssssessssesanresisaRstrERaRtdnannsranas

Cuando se publiquen estas lineas, mas de cincuenta empresas estaran

participando de forma consorciada en diversos procesos de adjudicacion

mediante concurso publico abierto de licencias

individuales de redes o

servicios que requieren espectro y resultan limitadas en nimero: licencias

individuales tipo C2 en las bandas de 3,5 y 26 GHz y las licencias

individuales tipo B2 para la explotacion del servicio UMTS

radioeléctrico y otros

procedimiento); de

adjudicacion

simismo, se conoceran los
adjudicatarios de los servi-

cios TFTS y TETRA. La tecnolo-
giainalambrica avanzaylasnece-
sidadesde losoperadoresmasaun,
de manera que demandarin
inmediatamente la banda de 28
GHz y mas tarde la de 40 GHz.
Elobjetivo de este articulo es divul-
gativo: presentar algunas de las
distintas formas existentes de adju-
dicacion de licenciasindividuales
que requieren espectro, en situa-
clones en que exista un nimero
de demandantes superior al
espectro disponible. Se profun-
dizaen la subasta de espectro, un
procedimiento de adjudicacion que
algunos paises emplean desde hace
tiempo (USA) o comienzan a uti-
lizar (Reino Unido y Alemania),
pero que entre los agentes secto-
riales tiene sus detractoresy defen-
sores. No obstante, en el caso de
lasubasta es precisalaadaptacion
previadel marco legislativo admi-
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nistrativo espanol por parte de juris-
tas especializados.

PROCEDIMIENTOS DE ADJU-
DICACION

Existen diversas opciones para la
adjudicacion de licencias limita-
das en niimero, cada una con sus
ventajas e inconvenientes. Reco-
gemos algunos de los procedi-
mientos mas citados por labiblio-
grafia.

Concurso Paiblico

En el procedimiento de concur-
so abierto, empleado en Espana,
clorganoadjudicador publicalos
requisitos para obtener las licen-
ciasylos criterios de puntuacion.
Aquellas entidades que alcancen
mayor puntuacion resultaran
adjudicatarias.

Para la Administracion es un sis-
tema que le permite ejecutar fle-
xiblemente su politica sectorial,
que puede resultarinteresante en
la transicion hacia la libre com-
petencia en la que estén en jue-
go aspectos como, por ejemplo,
el establecimiento de un solido
marco de competenciay de unos
serviciosde calidad, ladefensadel
beneficio-pais y la existencia de
unos operadores con capacidad
de competir a todos los niveles.
Pero en la practica, es frecuente
que no se conozcan a priori los
pesos de cada uno de los criterios
de puntuacion, nielalgoritmo de
valoracion de cadacriterio. Larazon
puede ser que, dada la compleji-

dad de los sistemas y servicios a
adjudicar, cualquier intento de sis-
tematizacion de los criterios de
puntuacion supondria un coste
elevado para la Administracion,
En consecuencia, los concursan-
tesnosaben cuanto tiene que apos-
tar en cada variable al no cono-
cerelpesoindividual ylos criterios
de valoracion.

Yeste essu principal inconveniente:
lamavordificultad paraelegirala
ofertaganadoray, en consecuencia,
unamenor transparencia del pro-
ceso. De esta manera la decision
puede acabar basandose en una
mezcla de pardametros objetivos,
estabilidad v credibilidad del accio-
nariadoy porqué no, la capacidad
de convencimiento e influencia.

First Come First Served

La adjudicacion no depende de
lacapacidad de las empresas para
explotarlosino de laoportunidad
de susolicitud en el tiempo. Este
mecanismo de adjudicaciondala
aparienciaalosoperadoresde que
el espectro es abundante, al no
existirrestricciones parasolicitarlo,
porloque enunentorno en com-
petencia no es un procedimien-
toeficiente. Conviene prestar aten-
cional riesgo de capturadel espectro
por operadores que lo pudiesen
infrautilizar o emplear ineficien-
temente, Un ¢jemplo de otorga-
miento en esta modalidad es el
espectro concedido en el perio-
do de pre-competencia a Retevi-
sion o Uni2, o el de Telefonica.

Concesion automdtica

Ante el advenimiento de nuevos
sistemas que sean potencialessus-
titutivos de sistemas previamente
existentes, el regulador puede
optar por conceder unalicenciaa
losoperadoresya establecidos para
que no se vean atrapados por la
obsolescenciatecnologica. En Espa-
nase haempleado tantoenlacon-
cesion GSMa TSM, y en la concesion
de sendaslicencias DCS-1800a Air-
tely TSM. Unargumento de justi-
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ficacion de este practica en mer-
cadosincipientesesincrementarla
fortaleza de los operadores esta-
blecidos con elfin de que adquie-
ran unamasa critica, mejorando su
viabilidad futura. El principal incon-
veniente de este método eslainefi-
cienciaen eluso de espectro por par-
te de losoperadores establecidos,
que no em plCilll el t'S])(‘C]l‘O con-
cedido mientrasel competidor no
S€a una amenaza preoc llp'dl'l teo
agoten las bandasya asignacas.

Loteria

Empleado hace anos en USA y
otros paises. El espectro se adju-
dicamediante sorteo entre lossoli-
citantes. Este métodoesaltamente
ineficiente y puede inducir a la
especulacion: gran cantidad de
empresas concursarian yexiste el
riesgo de que empresas insufi-
cientemente preparadasosin inte-
résalguno en operar serviciosresul-
ten adjudicatarias de espectro.

Subastas

Utilizado en mercados competiti-
vos en caso de limitacion del nime-
rode licencias, Determinado espec-
tro sale a subasta entre los
solicitantes, quienes expresan cuin-
to estin dispuestos a pagar por
la/as licencia/as, Ia cudl es adju-
dicadaalmejor postor en un pro-
ceso competitivo. Elvalor econé-
mico de lalicenciaes el Gnico
parametro en que se basa la adju-
dicacion. Existen diversas alter-
nativas al disenio final en manos
del regulador, lo que le permite
desarrollar de formaactivasu poli-
tica sectorial. La subasta no es
incompatible con la imposicion
derequisitosy obligacionesal adju-
dicatario.

VENTAJAS DE LA SUBASTA
Las principalesventajas de lasubas-
(a son:

® Es un instrumento de desarro-

llo activo de la politica sectorial
de lacompetencia, mediante el
diseno adecuado de la subasta.

¢ Es un método transparente: la
subasta proporcionainformacion
clara de quién obtiene cadalicen-
cia, y por qué: la mixima puja
obtiene la licencia.

* Constituye un mecanismo efi-
ciente de asignacion: las licen-
ciaslasobtiene normalmente la
empresa que mas las valore, v
mis esté dispuesta a pagar.

* Permiten a los operadores
generar estrategias de agrega-
cion de licencias (regiones o
anchos de banda).

¢ Proporciona una ripida asig-
nacion de las licencias y se con-
sumen menosrecursosen lil Pi't"
paracion de la oferta.

* Generan ingresos para el Esta-
do, que incluso pueden contri-
buiral realojamiento de ciertos
usuarios del espectro, o para pro-
mover la investigacion en siste-
mas eficientes en frecuencia.

INCONVENIENTES DE LA

SUBASTA

Los principalesinconvenientesde

la subasta son:

® Laagregacion de red yservicio
reduce la competencia global.
El precio pagado por la licen-
ciaanimaal adjudicatario a efec-
tuar la agregacion de red y ser-
vicio, con la consiguiente
pérdidaglobal de competencia.

¢ Detrae recursos financieros, que
se destinarian de otra manera
alasinversionesyque finalmente
acabaranrepercutiéndose en los
precios de los servicios finales.

* Exclusion de nuevosagentes, Si
nosereservan licencias paranue-
vos entrantes, medianos inver-
SOTes O pioneros.

¢ Lasubastano esun mecanismo
tinico de adjudicacion, puesexis-

¢ Luis Castejon Martin
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ten aplicaciones de interés
general que aconsejan emple-
ar otros procedimientos.

¢ El indeseable efecto de la com-
petencia entre sistemas sustitu-
tivos que actiian en el mismo
mercado de referencia. Existe
el riesgo de captura del espec-
tro por parte de operadores.

SUBASTA SIMULTANEA DE
MULTIPLES RONDAS

Vistaslas ventajas de lasubasta fren-
te a otros meétodos, se considera
ahoralaimplementacion de lamis-
ma. Existen diferentes modosalter-
nativos de subasta: pujas abiertas
o cerradas; inica ronda o multi-
ples;secuencial osimultanea; pujas
individuales o conjuntas.

El modelo més comiin emplea-
docon ciertasvariantes localesen
EE.UU.,Reino Unido, Alemania,
Australia, Holanda, etc., es la subas-
la simullanea, de miiltiples rondas,
y con prujas abiertas e individuales,
en la que se subastan simultane-
amente diversas licencias, cadauna
definida por su alcance geogri-
fico y por el bloque de frecuen-
cias: simultanea, para que lassubas-
tas ce las distintas licencias estén
abiertasa lavez envezde restringirlo
a una tnica licencia por rno;
miltiples rondas para permitir la
elaboracion de estrategias de agre-
gacion de espectro o de zonas geo-
grificas; pujas abiertas, para
aumentar la transparenciadel pro-
ceso;y pujas individuales, parasim-
plificarlaimplementaciény para
evitar laformacion de agrupaciones
que puedan beneficiar o perju-
dicara prioria determinadasempre-
sas. Incluso se puede implemen-
tarmediante sistemas electronicos
o Internet.

Junto a la definicion de los ele-
mentos a subastar (mercado de
referencia, niimero de licencias,
alcance geogrifico y bloques de
frecuencia), los elementos clave
del diseno de este tipo de subas-
tade espectroson: eldepositoretor-

Vi

nable inicial ( up-ﬁ‘rm!ﬂqrn.’}. la
elegibilidad, las reglas de activi-
dad, las etapas de la subasta, el
numero de rondas o en su defec-
10, lareglade finalizacion, losincre-
mentos de apuesta minimos, y el
numero de comodines (waivers).

EXPERIENCIAS EN SUBASTAS
Lasubasta del espectro se comien-
za a introducir en Europa y esta
ampliamente consolidado en el
mundo anglosajon. Asimismo, se
haempleado en paises como Méxi-
co, Colombia o la India.
Acontinuacion, sin pretender ser
exhaustivos, recogemos algunas
delasexperienciasinternacionales,
comenzando porla posicién dela
Comision Europea (CE).

En julio de 1998, la CE en su pri-
mer borrador del resumen de las
respuestas recibidas al Libro Ver-
de sobre la Convergencia de diciem-
bre de 1997, recogio la opinion
de una amplia mayoria de enti-
dades e radiodifusion, operadores
de telecomunicacionesy fabricantes
de equiposque manifestaban que
elsistemade concurso publico (o
“concurso de belleza”) era un sis-
tema adecuado para la adjudica-
cionde espectro. No obstante, en
suComunicacion definitivaen tor-
no al Libro Verde sobre la Con-
vergencia, la CE novuelve amen-
cionar este asunto.

Tanto en losresultados de la con-
sultapublicasobre el Libro Verde
del Espectro de la CE comoen la
1999 Telecom Reviewde la CE, ambos
presentadosen noviembre de 1999,
se reconoce que la subasta es un
mecanismo paralograr un uso efi-
ciente del espectro, si bien noapues-
tadecididamente porella, ya que
senalaque nosiempre eslamejor
técnicade asignacion, en especial
porque debe preservarse espec-
tro para usos no comerciales.

En Reino Unido, a lo largo del
primer trimestre de 2000, la Radio-
communications Agency va a otor-
gar mediante subasta 5 licencias
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nacionalesdel sistema UMTS, reser-
vandose una licencia para Nue-
vos Entrantes; el precio minimo
prefijado por licencia en la
segunda fase esta entre 23.000 Mpts.
y 33.000 Mpts. (las 5 licencias en
conjuntoasciendenaunminimo
de 133.000 Mpts.).

En Alemania, laslicencias para el
servicio UMTS se van a adjudicar
mediante subasta segun la deci-
sion tomada en mayo de 1999,
siguicndo un  procedimiento
novedoso: nose predefinen a prio-
rielnamerode licencias, sino que
salen a subasta diversos bloques
de frecuencias agregables. Asi-
mismo, en septiembre de 1996,
sesubastaron 14 licencias ERMES
de caracter nacional y regional
por un total de 328,5 millones de
pesetas,

En Holanda, en febrero de 1998
se subastd espectro para 18 licen-
cias de DCS/GSM porun total de
138.000 Mpts.. Lalicenciamas alta
alcanzo el valor de 45.300 Mpts.
En junio de 1999 se ha anuncia-
do la subasta de frecuencias en
las bandas de 2.6/3.5 y 26 GHz
para cualquier servicio que des-
ee olrecer el adjudicatario.
Noobstante, en otros paises euro-
peos no se ha optado por emple-
arlasubasta. Por ejemplo, en Fran-
cia, ¢l regulador decidio el
pasado mes de octubre de 1999
que la adjudicacion de licencias
en 3,5 GHz y 26 GHz se realizara
mediante concurso piblico. De
igual manera se ha decidido en
Irlanda.

En Estados Unidos, la FCC adju-
dicaclespectro empleando lasubas-
ta cn servicios como PCS, LMDS,
DBSo PMR. Desde susinicios has-
tanoviembre de 1999, las 27 subas-
tas realizadas han supuesto un total
de 3.5 Bpts..

Un caso particular es el de Nue-
va Zelanda, donde el espectro no
esta atribuido a los servicios. El

PUMTS Forum es un consorcio ereado en diciembre de 1996 que integra a mds de 160 empresas interesadas en el desplie
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espectro se adquiere y pasa a ser
propiedad de su titular, tenien-
do tanto el derecho de uso como
elde traspaso, porlo que el espec-
tro se convierte en un activo con
el que se puede comerciar.

CRITERIOS DE ELECCION
DEL PROCEDIMIENTO
Dentro del contexto espanol, nos
planteamos la siguiente cuestion
que invita a la reflexion: ¢El con-
curso publico esel procedimiento
mas idoneo para un entorno de
libre competencia madura o es
mis propio del periodo de tran-
sicién. En cuyo caso, ;qué pro-
cedimiento de adjudicacion de
espectro esel masidoneo en caso
de limitacion del nimero de licen-
cias?.

Un proceso de adjudicacion de
licencias individuales limitadas en
nimero para el uso del espectro
debe reunir diversos requisitos,
entre otros: transparencia, obje-
tividad, eficacia, flexibilidad para
el diseno propuesto por la Admi-
nistracion (tanto geograficacomo
en laasignacion de frecuencias),
y sencillez de implementacion. Y
aquellosotros elementos que espe-
cificamente se consideren relevantes
para la consecucion de los obje-
tivos de la politica sectorial.
Distintos autoresy organismos con-
sideran que la subasta de licen-
cias limitadas por razones de dis-
ponibilidad de espectro es un
método que ofrece importantes
ventajas.

En mercados que se desenvuel-
venen libre competencia, enaras
de unamayor transparenciay pro-
tagonismo del mercado, resulta-
ria aconsejable alinear los diver-
sos  procedimientos  de
otorgamientode titulos habilitantes
existentes, esto es, cmplcar simi-
laresfilosofias de adjudicacion para
las concesiones de espectro que
parael otorgamiento delresto de

titulos: minima interferencia del
regulador.

Unaalternativaa contemplar seria
el procedimiento de subasta de
espectro; permitiria que el regu-
lador se abstuviese de decidirsobre
la cuestion de qué operadoresactii-
an en el mercado de servicios y
redes basados en espectro (y por
extension quién queda fuera),
empleando la valoracion econo-
micaque realice cada concursante
sobre lalicenciacomo timico meca-
nismo de seleccion. El diseno de
lasubastacorreacargo de la Admi-
nistracion.

Como hemossenalado, losincon-
venientes de la subasta son tam-
bién de peso y deben tenerse en
cuenta. La subasta no es la pana-
cea para la adjudicacion de cual-
quier licencia de uso de espectro
y su introduccion requiere un
amplio consenso.

CONCLUSION

La subasta no es un mecanismo
C()ﬂﬁ(‘)llsﬂadt) "i ﬂluch() menos por
todos losagentes. UMTS Forum'
se inclina por el sistema de con-
curso ptiblico, frente al de subas-
tas o al de loteria, porque consi-
dera que el precio pagado por la
licencia en una subasta puede
impactar negativamente sobre el
futuro del operador UMTS.
Incluso en su Informe n? 3, ha
estimado que precios por habi-
tante del espectrosuperioresa 50
US$ deterioran gravemente el plan
de negocio de un operador tipo
(en Espanasupondriaun totalde
332.000 Mpts. para las 4 licencias
UMTS).

Es representativa la posicion de
UMTS Forum, propia de aque-
llosagentesinteresadosen el des-
pliegue de UMTS, pero es una
masen eldebate. Otrosargumentos
deben considerarse con igualimpor-
tancia: la adecuacion del proce-
dimiento a un marco competiti-

e de UMTS v

trabaja en aspectos como la estandarizacion, la regulacion, la asignacion de espectro, ¢l plan de negocio, o las condiciones de otorgamien-

1o dle las licencias.
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vo, la transparencia del procedi-
miento, la sencillez, la potencia-
cion de nuevos operadores o pio-
neros frente alos establecidos, ete..
En nuestro contexto europeo, es
significativaladecision de losregu-
ladores del Reino Unido y Ale-
mania que han optado porlasubas-
ta de las licencias UMTS. Otros
paises como Franciay Espana, de
tradicion administrativa similar,
han optado porel concurso publi-
COEn sus ])[ilﬂﬁfﬂ}i pmccdim iL‘I] LOs
de adjudicacion de espectro de
latase de libre competencia. Mien-
tras tanto, la Comision Europea
no se decanta al respecto.

En conclusion, hemos recogido
algunas de las diversas alternati-
vas y posiciones que existen en
torno al debate sobre el proce-
dimiento de adjudicacion de licen-
cias individuales limitadas en niime-
roque requieren uso de espectro.
Es funcion del regulador, consi-
derar todas las opiniones y pro-
poner, caso por caso, el procedi-
miento masadecuado, de acuerdo
alos objetivos consensuados par-
ticulares de cada caso concreto,
Lasubastanoesla panacea, pero
de puertas afuera, da imagen de
compromiso pleno con la libre
competencia y confianza en las
reglas del mercado y anima a la
entrada en el mercado por par-
te de nuevos agentes que pudie-
ran revitalizar el panorama com-
petitivo, aunque puede originar
un alza en los costes de los ope-
radores que condicione sus pla-
nesde inversion. En el caso espa-
nol, la flexibilidad geografica de
lasubasta puede ser un ele- ‘

mento a considerar.

Luis Castejon Martin

* Profesor Asociado. Departamento de
Senales, Sistemas y Radiocomunicacio-
nes. Universidad Politécnica de Madrid
David Fernandez Lory

* Ingeniero de Telecomunicacion
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La Orden Ministerial 19111 del pasado 15 de septiembre

aprobd el pliego de clausulas administrativas y técnicas

para un concurso de dos nuevas licencias individuales del

tipo C de ambito nacional, para el establecimiento y

explotacion de dos redes de comunicaciones moviles

terrestres en grupo cerrado de usuarios con la tecnologia
digital de la norma TETRA (Terrestrial Trunked Radio)

Comunicaciones
mdviles para

po cerrado de
usuarios con
tecnologia digital
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A lgunos podrian preguntarse
¢qué anade esta tecnolo-
gia a los sistemas analdgicos y
digitales empleados actual-
mente en servicios moviles? ;
fes necesario sacar nuevas
licencias cada vez que cambia
la tecnologia?; ;qué ventajas
obtendran los usuarios empre-
sariales con estas nuevas tec-
nologias?.

Pararesponderaestas preguntas
vamos a senalar algunos aspec-
tos de la nueva tecnologia
TETRA, comparados con lossis-

temas de comunicaciones

inalambricosactualesysus futu-
ros desarrollos.

Sistemasactuales y desarrollos
futuros

En el entorno de las oficinas y
para comunicaciones de corto
alcance se utilizan actualmen-
te lasredesde darealocal inalam-
bricas (W-LAN) para los datos
ylossistemas DECT parala tele-
fonia.
Enelentornoresidencial se esta
desarrollando, entre un grupo
de empresas de telecomuni-
cacionesyde informatica, lasolu-
cion Bluetooth que permitira
la interconexion via radio de
diversos terminales y electro-
domésticos en una red de area
doméstica inalambrica.
Cuando se requiere movilidad
con mayor cobertura se utili-
zan los sistemas GSM para la
telefoniay transmision de datos
a baja velocidad. La evolucion
del sistema GSM hacia el
UMTS de bandaancha permitira
ampliar las prestaciones y eli-
minar laslimitacionesactuales,
UMTS permitira la provision
de un amplio abanico de ser-
vicios de voz, datos e imagen
convelocidades 144 kbit /s para

amplia coberturay 2 Mbit/s para
el entorno de oficinas.

Otras tecnologias futuras que
se van a introducir en los sis-
temas de comunicaciones movi-
les actuales son:

La Conmutacion de Paquetes
porRadio (GPRS) queyaesuna
realidad paralosoperadoresde
sistemas GSM y que permitira
a sus usuarios enviar y recibir
datosalavelocidad de 115 kbit/s.
La introduccion de esta tec-
nologiaexige actualizar el soft-
ware de las estaciones base y cam-
biar algunos elementos de la
red para soportar nuevos pro-
tocolos IP.

Lafuturanorma EDGE (Enha-
ced Data for GSM Evolution),
actualmente en proceso de nor-
malizacion, utiliza un nuevo sis-
tema de modulacién para
alcanzar velocidades de trans-
mision de datos de 384 kbit/s.
sobre las infraestructuras del
GSM. Esto requiere importan-
tes cambios en el hardware de
las estaciones base.
TETRAPOL es un sistema de
radio digital tipo trunking des-
arrollado por Matra para apli-
caciones de servicios piiblicos
de seguridad. Utiliza tecnolo-
giaFDMA envezde TDMAy pue-
de transmitirvoz y datosa8 kbit /s
peronosimultineamente.
LasRedes de Datos Maviles que
utilizan laconmutacion de paque-
tes y que no estan normaliza-
das, son una solucion transito-
ria, mientras no aparezcan
sistemas avanzados de vozy datos
como los arriba citados o el
TETRA. Entre ellos, el sistema
mas extendido es el Mobitex
desarrollado por Ericsson hace
bastantes anos y que permite
transmitir datos a 8 kbit/s. Su
mayor limitacion esel no poder
transmitir voz.
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La figura siguiente muestra el
lugar que ocupa cada una de
estas tecnologiasen funcion de
la movilidad y el volumen de
informacion que pueden mane-
jar:

utilizar diversos fabricantes
en lainfraestructuray en los
terminales. Con ello se ase-
guralainteroperabilidad de
servicios y el desarrollo de
nuevas aplicaciones.
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El sistema TETRA

TETRA esunaplataformainte-
grada para los servicios de voz
ydatos para Grupo cerrado de
usuarios en diversos sectores del
mercado de las comunicacio-
nes moviles,

La norma TETRA desarrolla-
da por ETSI no trata de com-
petir con lossistemas GSM. Sus
principales caracteristicasson:
¢ Serviciossimultaneos de voz
y datos para grupos cerra-
dos de usuarios

Posibilidad de comunicacion
directa movil-movil sin acce-
so alared

Prioridadesen el accesoyrapi-
dez en el establecimiento de
la comunicacion
Autorizacion de llamadas y
control desde un Despacho
Acceso a bases de datos des-
de moviles con transmision
enmodo paquete a 28 8kbit/s
Encriptacion integral extre-
mo-extremo

Norma abierta que permite

® Permite lacomunicacion movil
sin fronteras por la Union
Europeaa travésde otrasredes
yaoperativas con estanorma.

® Optimizacion del espectro
radioeléctrico, al utilizar 4 cana-
les por cada 25 kHz.

Juan Carlos Garcia Tomas
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delmercado TETRA enlos pro-
Ximos ano como muestra el
siguiente grafico.

2 y

que alcanzara hasta 155 Mbit/s
en el sentido descendente
La nueva tecnologia no trata

Usuarios de sistemas “Trunking” en Europa (millones)
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Digital
Ano 2008

Fuente: Analysing the market potential of Tetra. Dr. Tony Kent Home Office

Algunas tecnologias futuras,
como la ya citada EDGE con
capacidad de transmision de
datosde 384 kbit/s. estan orien-
tadas para servicios multime-
dia, tales como juegos en red,
videos, etc. mientrasque TETRA
tiene en fase de desarrollo ter-
minales duales GSM-TETRA y
también terminales con el pro-

El sistema TETRA viene a llenar
un vacio en el mercado
empresarial, mas que a
competir con las tecnologias de
los operadores ya establecidos

Alavistade lasanteriores pres-
taciones, es evidente que el sis-
tema TETRA, viene allenarun
vacio en el mercado empresa-
rial, mas que a competir con
lastecnologias de los operadores
va establecidos.

Se prevé un gran crecimiento

tocolo WAP, para el acceso a
Internet.

Un nuevo servicio de TETRA,
conocido como DAWS (Digital
Advanced Wireless Service) , esta
siendodesarrollado, para cubrir
la demanda de acceso mavil a
los Web con canal asimétrico

simplemente de sustituir los
actuales sistemasregionalesde
trunking analogicos, pues el
TETRA permitiriademasalos
usuarios espanoles integrarse
enunared europea con mayo-
res prestacionesy con prevision
de integrar nuevasaplicaciones
de voz y datos.

Como conclusion habria que
senalar que los mercados de
TETRA (empresarial) y GSM
(consumo) son diferentes aun-
que existen solapes, yaque una
parte pequena del mercado GSM
son también empresas.
Desde el punto de vista
comercial es importante sena-
lar la caracteristica inherente
de los sistemas trunking ana-
logicos de establecer tarifas
planas para comunicaciones
semiduplex. El sistema TETRA
mantendra esta modalidad
de tarifas de los actuales ope-
radores con la norma MPT
1327 y les abrira la posibilidad
de ofrecer a sus clientes la iti-
nerancia internacional, en

cmpetencia con otros '

sistema moviles digitales.
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Con la liberalizacion de las telecomunicaciones, un mismo operador se ve

en la necesidad de planificar, en un corto espacio de tiempo, servicios de

radiocomunicacion muy diferentes: GSM, TETRA, Radioenlaces, WLL, DCS,

UMTS, etc. Para ello, resulta imprescindible disponer de herramientas

multiservicio, faciles de aprender, rapidas, fiables, que cuiden la

presentacion grafica y que incorporen los algoritmos adecuados para las

Planificacion de
redes en Ia era de
los operadores

globales

La planificacion en los tiempos
de los operadores especializa-
dos (monoservicio)

Hubo un tiempo en quelosser-
vicios de radiocomunicacion eran
explotados individualmente
por ciertos operadores, que podi-
an, por ello, especializarse en
las peculiaridades de un servi-
cio en particular y planificar la
red en un periodo que, nor-

e | =\
Ad &
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igura 1: Cartografia continua con posibilidad

nuevas tecnologias

malmente, durabavarios anos.
Para automatizar los procesos
de planificacion de lared radio,
el operador desarrollaba, amenu-
do, sus propias herramientas, o
bienadgquirfalicenciasde herra-
mientas que estaban especiali-
zadas en una determinada tec-
nologiaradio o en elserviciode
radiocomunicacion particular del
operador. Ademas, dichas herra-
mientas solian exigir grandes
estaciones de trabajoylo habitual
era que corriesen sobre siste-
mas Unix, porlo que eran nece-
sarios también grandes conoci-
mientos de administracion de
dichosisterma operativo. Porult-
mo, el formato de produccion de
informes y mapas no cra siem-
pre compatible con los progra-
mas ofimaticos habitualesen los
PCs, porlo que laformade pre-
sentar losresultados era bastante
rigidaylimitadaa ciertos mode-
losde periféricos previstos por el
fabricante.

Aun asi, todo ello no se perci-
biacomoun problema, porque
se disponia del tiempo nece-
sario para formar a un equipo
fijo de planificadores, que se
especializaban en dicha herra-
mienta para ese servicio con-
creto. También se disponia de
tiempo para adquirir y confi-
gurarlosequipos [isicos de pro-

cesamiento de lainformacion,
aunque para ello se necesita-
sen varios meses. No era nece-
sario, incluso, actualizar perio-
dicamente los algoritmos de
planificacion, porque la tec-
nologiaradio no cambiaba sus-
tancialmente paraese servicio;
a lo sumo, cuando quedaban
obsoletos los equipos, se pro-
cediaasusubstitucion por otros
mas potentes. Por altimo, en
cuantoala presentacion de resul-
tados, no hacia falta que fuera
muy flexible, pues bastaba con
entregar losresultados en el for-
mato que daba el programa por
defecto.

Laplanificacion enlos tiempos
delos operadores globales (mul-
tiservicio)

Toda estasituacion ha cambiado
considerablemente con lalibe-
ralizacion de las telecomunica-
cionesylaconvergenciade losser-
vicios de radiocomunicacion.
Un mismo operador puede ser,
porejemplo, titular de unalicen-
ciade un sistema de telefonia
movil ptblica, como GSMy,enel
plazo de un mes, tener que pre-
parar la planificacion de una
nuevared TETRA, conlared de
transmision por radioenlaces
de microondas asociada. Tam-
bién, en paralelo, puede aspi-
raraoperarredesde acceso fijo
viaradio (WLL) yparticiparen
un consorcio que produzcay dis-
tribuyalas senales de radiodifu-
sion digital (DAB, DVB). Ade-
mds, quizd deba preparar con
toda urgencia la planificacion
de una nueva red maovil de ter-
cerageneracion (UMTS).
Obviamente, la rentabilidad y
necesaria agilidad de dichos
negocios pasa por la reutiliza-
cion, enlamedidade lo posible,
de la infraestructura radio del

..............
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Figura 2: Gestion de la infraestructura de los emplazamientos por foto-

grafia aérea

operadorvdesusrecursos huma-
nosy materiales de planifica-
cion. Porello, no tiene sentido
tener que introducir por sepa-
rado todos los datos de empla-
zamientosy antenas parala pla-
nificacion de cada tipo de red
individualmente yno poder tras-
pasar agilmente informacion
deunaaotra. Ademas, los cortos
plazosde tiempo exigidos para
laplanificacion y el despliegue de
lared obligan a que el equipo
humano de planificacion sea
comun. Lologicoes, porlotan-
1o, utilizar una herramienta ani-
ca, quesirva para planificar con
precision igualmente una red
movil que unade radioenlaceso
de difusion, abarcando, ademas,
cualquier tipo de generacion
tecnologica.

Orra necesidad no desprecia-
ble de la herramienta es que
se pucdainstalar rapidamente
en cualquier nimero de pues-
tos, incluso en equipos porta-
tiles, lo que dotara de la nece-
saria flexibilidad al equipo
humano responsable de la pla-
nificacion. Ademas, aunque
parezcaun topico, laherramienta
debe ser facil de usary de admi-
nistrar. S6lo de esamanera pue-
de ser posible habilitar de la
noche alamanana 206 30 pues-
tosde planificacion en PCs con-
vencionales, para afrontar un
pico de trabajo de planificacion

en un determinado pais. Por
otro lado, si no tiene grandes
requerimientos de memoria o
disco, serd posible habilitar ordle-
nadores portatiles, para traba-

jar rapidamente con equipos

humanos transnacionales o para
realizarreplanteossobre el terre-
no, que permitan realimentar
los resultados de la planifica-
cion con medidas de calidad
delaredoconinformacion reco-
gida localmente sobre dispo-

* José Vicente

B T

Rodriguez Martin

convencer al regulador de que ¢l
eselmejorcandidato aser titular
de unalicencia. También lauti-
lizara después para convencer
asusclientesde que debenabo-
narse a una red planificada de
formafiable veficiente.

Finalmente, es fundamental que
laherramientaseardpida. Uno
de los problemas que existian
con los antiguos sistemas, por
ejemplo, era que la gestion de
losmapasen pantallaoenimpre-
sora era muy lentay ello hacia
que se convirtiera en el verda-
dero cuellode botellade los pro-
cesosde planificacion. Cadavez
quese queriadesplazar el mapa
en pantalla o hacer un zoom,
habia que esperar a que todos
los objetosse repintaran, con la
consiguiente ralentizacion de
procesos tan frecuentes como
buscar emplazamientos o con-
sultar niveles de campo en una

Resulta imprescindible
disponer de herramientas
multiservicio, faciles de
aprender, rapidas, fiables

nibilidad de emplazamientos,
previsiones de trafico y carac-
teristicas  morfologicas que
afecten a la propagacion.

Hemos visto que otro aspecto
muyimportante enrégimen de
competencia es cuidarla pre-
sentacion grafica final. Losresul-
tadosdeben poderserexporta-
dos a cualquier formato para
que sean combinados con los
documentos ofimaticos habi-
tuales, para generar la infor-
macion comercial. No hay que
olvidar que lapresentacion de los
resultados es la forma como el
aspirante aoperadorintentara

zona. Hoy en dia, existen tec-
nologias que permiten desplazar
instantaneamente cualquier
mapa, aungue ocupe varios
gigaoctetos de tamario, con lo
que se puede disponer de for-
ma continua de toda la carto-
grafiadel territorio, sin que haya
que esperar en ningtin momen-
toacambiar de hoja, ni tampoco
aqueserepintenlos elementos
cartograficos en pantalla.

Lasnuevas herramientas de pla-
nificacion

Lasnuevas herramientas de pla-
nificacion. en definitiva, deben

dar respuesta a todas las nece-
sidades ennumeradas ante-
riormente yaspirar a poder asis-
tir a los planificadores de
cualquier servicio en todas sus
fases: simulacion tedrica de la
red, gestion de emplazamien-
tos, medidas de campo y aten-
cion al cliente,

Existen también nuevosreque-
rimientos funcionales derivados
de lacompetencia, entre los que
cabe citar que el operador tie-
ne que ser capaz de modelar
precisamente como se reparten
geograficamente susabonados.
La herramienta tiene que per-
mitir generar ficilmente capas
de zonas de demanda homo-
géneay, a partir de ellas, obte-
ner capas de densidad de aho-
nados, distribuyendo el niimero
previsto de abonados por zona,
bien de manera uniforme, bien
dando distintos pesosa cada cate-
goriamorfologicadentrode cada
zona, bien teniendo en cuen-
taincluso laaltura de cada edi-
ficio pararepartirlosabonados
tridimensionalmente.

Con estosdatos, la herramienta
sera capaz de producir estacisticas
de cobertura desglosadas por
estacion y zona de demanda,
donde se refleje el nimero de
abonados y, si procede, el tra-
fico cursado.

Otro condicionante que mere-
celapenadestacar enlamoder-
na planificacion surgida de la
liberalizacion es que, al convi-
vir tantos operadores y tantos
servicios diferentes, es funda-
mental optimizar la utilizacion
del espectro. Antiguamente, si
se iba a planificar una nueva
red en una banda liberada al
efecto, bastaba con aplicar la
teoriade planificacion celular,
suponer celdashomogéneasen
cuanto a la propagacion de las
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ondas, considerar todas las esta-
ciones iguales en altura vy
potencia, elegir el niimero rom-
bicoadecuado de celdas por raci-
mo (“cluster”) y procederal des-
pliegue del patron celular por
el territorio, distorsionandolo
convenientemente para adap-
tarlo a los emplazamientos dis-
ponibles. Si, en un momento
dado, se queriaanadir una nue-
va estacion al plan, se simula-
ba un anilisis espectral en un
punto de lazonade servicio de
la nueva estacion, se escogia el
canal menos ocupado y, a con-
tinuacion, se verificaba que la
nuevaestacion no interferia tam-
poco a las demas.

Hoy en dia, sin embargo, las
necesidades de trafico en cada
celdaysus caracteristicas de pro-
pagacion son tan diferentes que
no se puede aplicar la teoria
celularsin mas. Ademas, la pre-
senciade otros usuariosdel espec-
tro impone restricciones que
hay que tener en cuenta a la
hora de generar el plan de fre-
cuencias. Si reducimos la asig-
nacion de frecuenciasa un ané-
lisis espectral, lo mas seguro es
que laeleccion del canal de entre
los menos ocupados no sea la
optimay, cuando hayamos asig-
nado canalesaunas cuantas esta-
ciones, ya no queden aparen-
temente mas canaleslibres para
lassiguientes, por lo que habra
que liberar nuevas bandas, con
la consiguiente ineficiencia
espectral.
Resultaimprescindible, por lo
tanto, disponer de una herra-
mienta que permitarealizar asig-
naciones automaticas de fre-
cuenciasde formaglobal. Esdecir,
apartir de los datos de un esce-
nario determinado, donde ya
existen frecuencias asignadas,
y del modelo de trafico esco-
gido, el sistema debe ser capaz

Tecnologia y Sociedad
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Figura 3: Estadisticas de cobertura teniendo en cuenta la distribucion de

la demanda y del trafico

de proponer automaticamen-
te un plan de frecuencias que
garantice la compatibilidad
mutua de todas las estaciones,
empleando algoritmos flexibles
paraque pueda tenerse en cuen-
taincluso los productos de inter-
modulacién que puedan pro-
ducirse entre los transmisores
oconlososciladores locales de
los receptores.

Con todos los cambios tecno-
légicos que se introducen en
los servicios de radiocomuni-
cacion, el operador debe tener
garantizado que su herra-
mienta va a actualizarse perio-
dicamente con los algoritmos

exigidos por las nuevas tecno-
logias. Ello esta llevando, en la
practica, a dejar de desarrollar
sistemas de planificacion amedi-
dayaadquirir, ensulugar, licen-
cias de herramientasque cuen-
ten ya con una gran base de
clientes, con lo que su estabi-
lidad y evolucién queda garan-
tizada y el cliente puede bene-
ficiarse gratuitamente de varias
actualizaciones al ano.

Entre las innovaciones tecno-
logicas, asistimos, por ejemplo,
a la introduccion de tecnolo-
gias SFN (“single frequency net-
work”), donde hay que consi-
derar varios transmisores
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Figura 4: Ejemplo de planificacién WLL utihzando modelos tridimensio-

nales de la ciudad
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deseados que se interfieren cons-
tructivamente. Otro condicio-
nante parala planificacion son
los nuevossistemas CDMA (“code
division multiple access”), don-
de la cobertura no esta limita-
da s6lo por el ruido o la inter-
ferencia, sino por el propio
trifico. Ademas, en lossistemas
digitales, ya no basta modelar
el canal de propagacion en ban-
daestrecha, suponiendo difrac-
cion en los obsticulos del pla-
novertical, sino que esnecesario
aplicar algoritmos basados en
lateoriageométricade ladifrac-
cién que tengan en cuenta los
multitrayectosen todaslas direc-
ciones,a partir de precisos mode-
los urbanos tridimensionales.
Solo los operadores que se
doten de tales herramientas
seran capaces de presentar
ofertas rapidamente a los
numerosos concursos de licen-
cias que se estan convocando
en varios paises, de ganarlos,
de desplegar adecuadamente
sus redes, de conseguir clien-
tes que se abonen a las mis-
mas y de gestionarlos conve-
nientemente después. En ese
sentido, en Espana hemos
desarrollado tecnologias de
informacion geografica y herra-
mientas de planificacion radio
que estin siendo utilizadas
en todo el mundo y no tienen
nada que enviar a las des-
arrolladas en otros pai- '

SCS.

José Vicente Rodriguez
Martin

# Ingeniero de Telecomunicacion y Mas-
ter en Administracion de Empresas

--Director de la Division de Sistemas de
Informaciony ConsultoriadeS.G.T., S.A.



En el futuro podra telefonear
mas a menudo con su raton.
Con C°m4Te| de BOSCh Con Com4Tel de Bosch su telé-

fono y su PC son uno: Juntos se hacen mas poten-
tes. Las ventajas de esta unién implican mas
comodidad y eficiencia. P. ej. Realizar llamadas con
un solo click, tener toda la guia telefonica de la
empresa y una privada. O cuando llama un cliente,
poder disponer en pantalla de todo su historial. Si
desea disponer de mas informacion sobre ésta y
otras aplicaciones CTI, péngase en contacto con
nosotros. Tel. 9163 12400, Fax 916312 486, e-mail;
Redes.Privadas@es.bosch.com

a conexion pe

BOSCH




Tecnologia y Sociedad

Las infraestructuras de telecomunicaciones transportan la informacion

desde un punto a otro, mediante un conjunto de equipos y medios de

informa

acceso, transmision y conmutacion

La ingenieria y las
tecnologias de la

siglo XX
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as telecomunicaciones pro-

porcionan la capacidad

necesaria para manteneruna
comunicacion, ya sea ¢sta en
forma de voz, datos o image-
nes.

Estadefinicion ofrecida duran-

te la conferencia pronunciada

en el SIMO™99 incluye todas las
necesidades que impone una
comunicacion, como son tener
acceso a la red de comunica-
cion, transportar lainformacion

y poner en comunicacion al

emisor y al receptor.

Los conceptos fundamentales

en telecomunicaciones son:

e Elaccesoalasredes median-
te la red de acceso.

* Transportareficientemente
la informacion mediante la
transmision.

El acceso proporcionala cone-

xionalasredesque prestan losser-

viciosde telecomunicaciones.

[La transmision, por su parte,

proporciona el soporte fisico

cion del

sobre el que viaja la informa-
cion. La transmision  tiene
como objetivoscl transporte de
informacion con costes bajosy
a la mayor velocidad posible.
Ambos objetivos se consiguen
utilizando medios de transmi-
sion de alta capacidad basados
en un portador que introduz-
ca economias de escala

El medio fisico como elemen-
tode comunicacion permite el
envio de senales estando liga-
da su evolucion tecnoldgica a
la aplicacion de nuevos mate-
rialesyalosrequerimientosde
los procesos de envios de sena-
les, en cuantoasu construccion.
Lafibradpticacomo medio fisi-
co estd atn muy lejos de alcan-
zar su vida util.

La utilizacion de las fibras de
erbio, actualmente en fase de
experimentacion y pruebas de
campo, permite realizarlaampli-
ficacion optica y cuando esta
tecnologia esté desarrollada y

sea comercialmente viable,
podrd pensarse en la llegada a
las viviendas de una fibra 6pti-
ca con una capacidad de con-
tenido muy superior a la que
hoy presentan los otros medios.
La evolucion de los materiales
superconductores también cons-
tituye un campo de avance impor-
tante, yaque actualmente se esta
experimentando con materia-
les que son superconductores
atemperaturaambiente en lugar
de los 270°C.

La telefonia celular, como ele-
mento evolutivo de laradio, don-
de el conceptode difusion vuel-
ve a quedar reducido a una
comunicacion monocanal, de
teléfono a teléfono, donde sal-
vo que se establezca un meca-
nismo especial de escucha, exis-
te practicamente secreto en las
comunicaciones, significa que
UN recurso tan escaso conio es
elespectro puede utilizarse con
la evolucion de la tecnologia
aunque el soporte, lasenal radio,
sigasiendo un soporte muy simi-
lar al inicial.

Una vez mas se encuentra la
interaccion entre todos los
elementos medio fisico, trans-
mision, y protocolos, que uni-
dos a las tecnologias de tra-
tamiento y empaquetamiento
de la senal confluyen en hacer
llegar a los usuarios el mayor
contenido de informacion
posible de forma que €l pue-
da seleccionar aquella que, en
cada momento le resulte mas
interesante.

Cadavez mas cercade nosotros
nosencontramos con lo que hoy
consideramosrevolucion de las
telecomunicaciones:

e [l acceso inalimbrico

¢ FEl acceso de banda ancha
* Lainteligencia de red

¢ El fenomeno Internet
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¢ [Labatalladeloscontenidos
inalambricos.
El acceso inalambrico permi-
te laransterenciade informacion
en conexion puntoapunto con
independencia del lugar geo-
grafico en ¢l cual se encuentre
el receptor.
La informacion ya no es pura-
mente telefonica puesto que con-
templala posibilidad del envio
de datos, es decir informacion
digital.
La transmision de informacion
multimediarequeriraun inalam-
brico multimedia y cuando los
costesdel serviciolo permitan se
dispondradelamismaen todo
momentoyen cualquier lugar.
La miniaturizacion de los
actuales terminales telefonicos,
quizas esta evolucion nos lleve
a un receptor virtual donde la
formade presentacion de lainfor-
macion sea completamente dife-
rente de lo que hoy conside-
ramos como normal....
El acceso de banda ancha esta-
blece laindependenciadel ser-
vicio del tipo de informacion
que se envia, siendo indepen-
diente del tipo de red y per-
mitiendo, sobre todo la bidi-
reccionalidad, lo cual conlleva
la interactividad, puede resul-
tar el vehiculo parael transporte
de informacion multimedia,
siempre condicionado al tipo

de receptor de que se dispon-
ga...

Lafibraopticaconsu granancho
de bandaysucadavez mas redu-
cido coste, constituye el sopor-
te fisico ideal paralabandaancha
que combinada con los laser
monomodo capaces de alcan-
zar 2,4 Gh/s puede constituir
el medio de envio de comuni-
cacion en el futuro proximo.
El fenémeno Internet, con las

dos problemas que resolver para
que constituya lo que todos espe-
ramosydeseamoscomo medio
de acceso interactivo para la
recepcion de lainformacion mul-
timedia.

Ahorabien, todo esto que hemos
descrito tiene un tinico objeto
cual es la transmision de con-
tenidos, de informacion y de
difusion como medio de acce-
der a los usuarios.

Todo el mundo quiere llegar
al usuario y ofrecerle conteni-
dos, pagados por los publicita-
rios, y con tina minima contri-
bucion de los usuarios.
Lafidelizacion dapasoal moder-
no esclavismo mediatico.
Quien consigue al usuario tra-
tade conseguir sufidelidad para
convertirloen objeto de recep-
cion de su mensaje, siendo lo
triste que nosotros, como
modernos esclavos nos lanza-

La infraestructura comin de
telecomunicaciones en el
interior de edificios es el unico
medio de garantizar la correcta

recepcion
capacidades de envio de infor-
macion, la simplicidad de uso
y la posibilidad de acceso a la
informacion avoluntad del usua-
rio, en tiempoy contenido, cons-
tituye el verdadero fendomeno
que nadie, ni los mas osados
hubiesen predicho hace 10anos.
La externalidad de la red y su
autogestion, lareciprocidad gene-
ralizada de la informacion, la
compatibilidad y maximizacion
de lacompetenciason las razo-
nes basicas de su éxito.

Atin quedan muchosy muyvaria-

mos con toda laalegria en bra-
zosdeaquel que nosofrece mis
por menos dinero, perdiendo,
de alguna forma nuestra inde-
pendenciafrente alimpacto de
la informacion,

Despuésde contemplar todo este
panorama tecnologico, queda
algo tan duro y prosaico como
elacercar a nuestro salon todo
esta informacion.

Cables, cualquiera que sea su
naturaleza, son en los medios
fisicos que discurren por los edi-
ficios y llegan a nuestro termi-

* Luis Méndez
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nal para proporcionarlainfor-
macion, si bien y como hemos
visto el terminal inalambrico mul-
timedia puede ser, en un futu-
ro, otro medio que sirva para
estos fines,

Por ello es necesario que los
edificios y viviendas sean dota-
dos, durante su construccion
de todaslas canalizaciones que
permitan que la instalacion de
estos cables se pueda realizar
sin ningun impedimento ni
molestias para el usuario.
Todas estas tecnologias contienen
un componente muyimportante,
cual es la calidad de la infor-
macion, tanto durante su gene-
racion como durante su trans-
porte hasta el usuario, peroresulta
que precisamente, en los tlti-
mos metros, es donde se pue-
de perder una gran parte de la
misma.

Cuanto mas sofisticada sea la
tecnologia mas cuidadosa debe
ser la instalacion de los cables
portadoresde senal que discurran
por los edificios y viviendas.
Por ello la aplicacion del Real
Decreto 279/99 sobre Infraes-
tructuras Comunes de Teleco-
municacion en el interior de
los edificios seguird teniendo
vigor yvigencia en los edificios
que se construyan y aunque las
senales cambien, los conteni-
dos sean mas ricos, los tubos y
cajas que existan para permi-
tir el adecuado tendido de los
cablesseralasolucion que per-
mitaelaccesoal usuario de todo
lo que se esti fraguando.

Su objetivo basico esdotaralas
viviendas de una instalacion de
calidad, que contenga las tomas
necesarias, en el lugaradecuado
y con la senal correcta, evitan-
dolanecesidad de realizar, como
hasta ahora instalaciones com-
plementarias, cables porloszoca-
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los, apertura de rozas, pintura,
etc. y conexiones realizadas de
forma defectuosa que empeo-
ran la calidad de lasenal no solo
al propio usuario sind tambien
al resto de la comunidad.
Constituye, hoy por hoy, el mejor
planteamiento pararesolverestos
problemas. El que su caracter
general no permita descender
a casos y situaciones muy par-
ticulares no invalida, en modo
alguno, su utilidad como solu-
cion garante del manteni-
micnto de la calidad de servi-
cio en su extremo final.

Nose podia continuar con una
situacion tan precaria y pere-
grina como la existente, don-
de la chapuza y las soluciones
* de cualquier forma” consti-
tuian una operatoria muy cla-
sica del caracter espanol.

La certificacion de la instala-
cion y el protocolo de pruebas
que se incluyen en la ORDEN
MINISTERIAL que desarrolla
dicho Real Decreto, constitu-
yen los mejoresargumentos para
garantizar dicha calidad.

Por otra parte la multiplicidad
demediosdeaccesoysobre todo
los radioeléctricos dan lugara
la proliferacion de elementos
captadores que, si no existiese
unaregulacion de suinstalacion,
contribuirian aladegradacién
visual de nuestras ciudades.
La preocupacion que tltima-
mente, parece existiren muchas
autoridades municipales porel
impacto de las antenas en los
tejados y fachadas de muchas
capitalesy ciudades historicas,
chocaconlafaltade interés mos-
tradoal noexigirel camplimiento
del Real Decreto 279/99,aligual
que en su dia hicieron con la
Ley 49/96 de Antenas Colecti-
vas.

Menos mal que el legislador,
consciente hoy de dicha situa-
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cion, haestablecido unrégimen
sancionador, para sobrepasar
todasesas “ignorancias” o “negli-
gencias” que surgen en la apli-
cacion del mismo.

Alguien puede preguntarse, sPor
qué tanto énfasis en este pun-
toz. Simplemente, porque creo
que todas las modernas tecno-
logias que pueden llegar al usua-

La preocupacion existente en
muchas autoridades
municipales por el impacto de
las antenas en los tejados y
fachadas choca con la falta de
interés al no exigir el
cumplimiento del Real Decreto

279/99

EL ACCESO INALAMBRICO
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rio, con losaltos niveles de cali-

dad, no pueden tropezar con

unainstalacion en casadel abo-
nado mal hecha.

Sin que penseis que soyun atre-

vido que, al final pronostica, yo

extraeria, por supuesto sinani-
mo de controversia ya que hay
quien puede pronosticar mejor

queenlosalboresdelsiglo XXI,

principios de su primera déca-

da, podriamos encontrarnos con:

¢ Multiutilities. Agrupacion de
operadores que aportan sus
capacidades y sus servicios
para un conjunto comun uti-
lizando modernas tecnolo-
gias, telemedidas, telefac-
turacion.

e Comparticion de recursos.
Convergencia de infraes-
tructuras compartidas, coin-
cidencia de tubos de dever-
s0s servicios, comparticion
derecursos, (Fibra por el tubo
del gas), telecomunicaciones
porlineas eléctricas (Power
line) , etc.

¢ Unaredde fibra optica has-
ta casa del abonado

e Unterminal inalambrico mul-
timedia

®  Unaofertade contenidos mul-
timedia en casa del abona-
doseleccionable avoluntad

*  Unaofertade contenidosmul-
timedia en un centro, tipo
Internet, de donde se pue-
daobtener, en cadamomen-
to la informacion de ocio,
recretiva para toda la fami-
lia

¢ Unareddecomunicaciones
interactiva de altavelocidad
con voz y datos.

* Terminalesvirtuales donde
se pueda recibir la infor-
macion, dotados de inter-
actividad, etc.

Ahora que cada uno pronosti-

que.....ylosquevivan, jQUE ‘

DISFRUTEN;
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;Sabe como posicionar su empresa en la Internet del afio 2000?
¢Sabe que WAP y XML estan revolucionando el Comercio Electronico?
¢Como ADSL y el Cable estan cambiando el acceso empresarial a Internet?
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Rincon de Internet

¢Quién en Espana a estas alturas puede afirmar no haber oido

hablar de Internet? Ponga un acceso en su vida, duros a

pesetas, la conquista del nuevo mundo en tres actos y otras

tantas extravagancias como una malvada bruja, un

protagonista llamado "e", el poder de un "click", o una cabina

en medio de la nada son tratadas en este articulo. iPasen y

vean!

Siglo XX cambalache problemdtico y febnil

E. Santos Discépolo

Aires de fin de siglo

iTerra a la vista!”. Si. La

mente me estaba gastan-
do unabroma, ocultandome una
“i” en el iltimo mensaje publi-
citario de la carabela de Nave-
galia. Y es que parece como si
Airtel se hubiera topado con
Telefonicaal tratar de conquistar
el “Nuevo Continente” de
Internet. Historia ésta en tres
actos, la del redescubrimiento
de las Américas surcando el océ-
ano internautico.
Actol. Prestigioso conquistador
decide embarcarse en un gran
proyecto. Muchos
grandes esfuerzosy un proyecto,

recursos,

“Terra”, en la mente.

Acto II. Cambioen ladireccion
de losvientos dominantes. Nue-
vorumboyundestinoantes de
lo previsto. jTerra ha muerto,
largavidaaOlé! Ya.comienzan
allenarelambiente alegres notas
de jazz.

Acto IIL jPero, esto no son las
Américas! Volvamos a confiar
en lasestrellas, ajustemos el sex-
tante, un poco de realidad vir-

901BIT 118/NOVIEMBRE-DICIEMBRE 1999

tual y... jAle Hop!, Olé(.es) se
convierte en Terra(.com).
Epilogo. “Sevende Terra”. Mul-
titud de pretendientes. ;Quién
saldra mayormente beneficia-
do?

3000ya.com 3.000 pts (siempre
hablando de tarifas mensuales
- aparte costes de instalacion,
claro). Ymientrasla Asociacion
de Internautas dice tenerlo cla-
ro y habla de “dumping”, las
otras compaiiias no se ponen
de acuerdo al dar una valora-
cion - unas hablan de “marcha
atras” y otras se preparan para
repartir fortazosala primerade
cambio.

Es seguro que cuando esto sal-
ga a la luz la situacion habra
dadoalgunaque otravueltade
tuercamas, sabremos larespuesta
a estas y otras muchas pregun-
tasy quien sabe por donde anda-
remos. En cuantoalo del acce-
so universal, creo que Michael
Ende hubiera dicho que “esa
es otra historia y debe ser con-
tada en otra ocasion”.

Asi las cosas, habra que espe-
rar a ver que pasa con la pro-
metida llegada de Internet2 a
Espana de la mano de Telefo-
nica.

iPor fin he encontrado un click
en Internet que sirve para algo

LA L]

util!

Bromasaparte, demosunrepa-
s0 alo que nos esta mostrando
la Red altimamente.

Como nos prometio el minis-
tro, jya tenemos tarifa plana
(ADSL incluido)!, ahora solo
queda Ilegar a un acuerdo en
el pequeno matiz del precio ase-
quible. Y es que aunque parez-
catrivial, cadauno entiende una
cosa diferente por tal concep-
to. Asi, para Arias Salgado esto
son 5.000 pts; para Telefonica
9.300 y para algunos politicos
y las cerca de 20.000 personas
reunidas en la iniciativa

Porotraparte estalodelos “First
Tuesdays” o “primeros martes”,
iniciativa copiada de los ingle-
ses (;cOmo no se nos ocurrio
anosotros primero?) y llevada
acabo (que sepamos) en Madrid
y Cataluna. Consiste en cele-
brarun encuentro maso menos
informal los primeros martes
de cadamesen unlocal de moda
tratando de juntar a empren-
dedores y empresarios en esto
del “dificil arte de Internet”.
Es decir, se coge la estructura
de un chat de la red y se tras-
ladaal “mundo real”, ;Cudl ha
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sido el resultado? Pues que en
la primera reunion tan solo hubo
un parde intervenciones mien-
tras que el segundo encuentro
fue unaauténticatorre de Babel.
Todo el mundo tenia algo que
contar, pero, del mismo modo,
no parecian tener del todo cla-
1o en que consistia un plan de
negocio. Entonces se activo la
lista de correo electronico (la
discusion volvia a su lugar ori-
ginal) y se comenzaron a reci-
biraportacionestendentesacla-
del

rificar esto

capital-riesgo. No obstante, da

temas en

la impresion de que en Espa-

na a estas alturas todavia hay

poco capital, mucho riesgo y
muchas ganas tambicn de salir
de copas.

Por fin se estreno en Espana
“The Blair Witch Project” o “El
proyecto de la Bruja de Blair”,
bajo ellema: "ADVERTENCIA:
jEsta no es una pelicula con-
vencional!”™ ;Por supuesto que
no lo es! Se trata del producto
que hautilizado Internetcomo
herramienta de marketing de
laformamasingeniosa. Y;vaya
formade recaudar!. Nome extra-
nariaque Daniel Myricky Eduar-
do Sanchez, sus autores, se vie-
ran obligados a cambiar de
medio, fichados poralgunainno-
vadora “e-mpresa” (con perdon).
Me he permitido dar unamonu-
mental patada al diccionario,

empleando el horrendo término
anterior como excusa paraintro-
ducirla iniciativa de una com-
pania americana de sw. Bajo
elnombre de “Lasociedad para
la preservacion de las otras 25
del
empresa en cuestion preten-
de frenar el abusivo empleo de

letras abecedario”, la

Lérminos que, como el ante-
rior, comienzan con la “e” tra-
tando de crear una identifica-
cion con el medio electronico.
Tal y como estan las cosas, no
me extranaria ver dentro de
nadaa Bill Gates, reciente pala-
din de los buenos usos lin-
gliisticos comprandoles la cau-
sa.

Yhablando de los medios, segtin
un estudio de America OnLi-
ne, parece ser que el 43% de
los internautas han reducido
el iempo que pasan ante la freque-
na pantalla (habra que ir pen-
sando en cambiar este térmi-
no, pues hoy por hoy, mds parece
aplicar a un PC que a un tele-
visor). Ante ello, las grandes
cadenas televisivas ven que no
les basta la Red como herra-
mientade promocion, sino que
esta ha de ir adquiriendo pro-
tagonismo (por lo que pudie-
ra pasar). Asi, la cadena ame-
ricana ABC ha sido una de las
pioneras, emitiendoatravésde
su pagina web, programas
informativos disenados exclu-

o Juan ). Sanchez Aguila-Collantes

Jjuan-jose.sanchez-aguila@ree.ericsson.se

sivamente para Internet. En ellos,
los internautas pueden inter-
venir enviando preguntasen tiem-
po real. Otras cadenas como la
MTV, yante la proliferacion de
telenautasque navegan por Inter-
net a través del aparato de TV
(especialmenteenlosEE.UU.),

Precisamente siguiendo estamis-
ma filosofia, puedo decir que
ipor finhe encontrado un click
en Internetque sirve paraalgo
util! Se trata de The Hunger Site
Home, un website independien-
te creado paraluchar contrael
hambre. Asi, un simple click sir-

El 43% de los cibernautas han
reducido el tiempo que pasan
ante la pequena pantalla

estan dirigiendo sus esfuerzos
aintegrarambos medios, coor-
dinandolos de formaque el espec-
tador pueda “construirse su pro-
pio programa”.

Y es que todos somos cada vez
mas participes de la obsesion
porelclick que tienen lasempre-
sas que esta llevando a cambiar
modelos de negocio v literal-
mente regalar dinero (pueslos
ingresos ya se espera que pro-
cedan de otrasvias). Ysino que
selodiganalacadena CBS que
ha decidido lanzar una loteria
para premiar a los visitantes de
sunuevo portal. 30 millonesde
dolares en efectivo, que espe-
ran recobrar cuando los inver-
sores de capital-riesgo (esto ya
es Ameérica) inviertan en la
empresa.

ve para que los patrocinadores
del sitedonen una pequenacan-
tidad de alimentos paralos pai-
ses mas pobresa través del Pro-
grama Mundial de Alimentacion
de las Naciones Unidas. Al mis-
mo tiempo el websilenos recuer-
dade formagraficaen un mapa-
mundi que se va tinendo de
negro, que cada 3.6 segundos
se produce en el mundo un falle-
cimiento por hambre.

Otrowebsite dedicado alos mas
necesitados es Net Aid, desarrollo
conjunto de KPMGy Cisco que
formaparte del Proyecto Mun-
dial contralaPobrezay que per-
mite hacer donaciones y obte-
ner informacion sobre la
situacion social de los paises mas
necesitados. Su presentacion se
produjo mediante la organiza-

o Bienvenido s J000ys, el 4100 donae 14 Red juey—. - BB
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Direcciones de interés
S000va.com

ABC

Blair Witch Project

CBS

FAO

First Tuesclay

La sociedad para la preservacion de
las otras 25 letas del abecedario
MTV

Net Aid

ONGLine

Teléfono de Mojave

lerra

The Hunger Site Home

cion de tres macroconciertos
en Nueva York, Londresy Gine-
bra, que por supuesto fucron
retransmitidos a  través  de
Internet con laayudade 1.500
servidores  distribuidos  por
todo el planeta.

Ya puestos, tampoco podiamos
dejar de citar aqui la iniciativa
ONGLine de nuestro compa-
nero Julio Carazo que ofrece
asistencia a las ONGs en con-
sultas tecnicas. Las preguntas
son contestadas por profesio-
nales voluntarios, janimense!.
Cambiando de tercio, me sien-
to tentado a hablar del MP3,
pero taly como estan las cosas,
NO me alrevo, no vayaa serque
sin darme cuenta vaya a incu-
rriren laviolacion de los dere-
chos de autor. Yes que porfin,
el Congresode los Estados Uni-
doshaaprobadolallamada Ley
de Prevencion de Ciberpirateria
de Marcas que prohibe regis-
trar una direccion de Internet
“que se aproveche, sea idénti-
ca o confusamente similar a la
de una marca registrada”
(incluyendo en este concepto
los nombres propios) con el pro-
posito de revenderla. Laleyafec-
ta a los dominios .com, .nety
.org.ycontemplamultasde has-
ta 100.000 dolares y penas de
carcel si hay reincidencia. En
este aspecto  curiosamente
Espana ha llevado la delante-

Rincdn de Internet

wiww. 3000va.com
abec.go.com

www. blairwitch.com
www.chs.com
www.fao.org
www.firsttuesday.co.uk

www.petsistence.com/e-nough/index.himl

WWW.Intv.comn

www.netaid.org
www.gtic.sst.upm.es/solired
i ave.him

www.cardhouse .com/g/

WWW.IETTd.Ccon
www. thehungersite.com

raalosamericanos, puesen cl
caso del dominio .es gestiona-
doporel ESNIC (dependiente
del CSID) se hace bastante difi-
cil, desde hace ya tiempo, “secues-
trar” un nombre de dominio
debido a los tramites se rigor,
que hacen necesario justificar
alguna vinculacién con el
dominio que se pretende regis-
trar.

Ypara finalizar, una curiosidad.
:Seacuerdan del polémico pri-
meranunciode Retevision? Si,

SEsssssussssssmEassssesssEEtsRassRnRa Rt RRRRERe b

q = Q @ Em A N
Alras Detener  Actuslizar Pégine principsl Busear Corres Favorilos Mayor Menor Preferencias
Dweccién | ¥

o wwir st @ entaces det dia @oswriade vt @Hoticiss de productos @ rteroson @orrice para tae
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President Tackles The issues
A1 he last formal news conference of the year, President UL
AW Cinton announced new israeh Syna peace taks and

Y assessed the yaals umphs and duappomtments. CBS

pues de la IT Guerra Mundial
comoapoyo aunaexplotacion
minera. Esta ceso sus activida-
des en los 60, pero el teléfono
aunsiguealli, en medio 35.000
kilometros cuadracos de desier-
to.

Pero ustedes me preguntaran
y con razon, a que viene aho-
ra todo estor Puesaqui es don-

¢Se acuerdan del polémico
primer anuncio de Retevision?
Si, aquel con José Luis Lopez
Vazquez saliendo de la cabina
en la mitad de |3 nada

aquel con Jos¢ Luis Lopez Vaz-
quez saliendo de la cabina en
la mitad de la nada. ;Se ima-
ginan por un momento que
aquel escenario existiese de ver-
dad?. No, no se trata de nin-
guna broma. 8i que existe. El
escenario esel desierto de Moja-
ve en los Estados Unidos y la
“cabina” fue descubiertaenun
mapa poralguien, que intrigado
por su ubicacion se monto en
un jeep y se fue a buscarla, Y
alli estaba. Fue instalada des-
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deentralnternet. Yesque God-
frey Daniels, un internauta
californiano decidio abrir una
pagina en la Red contando los
hechos. :Elresultado? Adiade
hoy, el susodicho teléfono reci-
be unas 500 llamadas al mesy
no solo eso, sino que la zona
se haconvertido enun areade
peregrinacion de muchosinter-
nautas que lo visitan dejando
su particular ofrenda y res-
pondiendo las llamadas de quien
sabe quien. Nodeja de ser curio-

50 en estos tiempos en los que
la telefonia movil esta hacien-
dodescenderelusodelostelé-

fonos publicos que una cabi-
na se convierta en objeto de
culto. sAcabaremos viéndolas
en los museos?,

Por cierto, ;Lesinteresa cono-
cer el nimero? ;87 Pues ahi
lo tienen: 760-733 99 69 (no
olviden el prefijo internacio-
nal correspondiente | y por
supuesto el de suoperadora pre-
feridal). Ya saben, cuando no
tengan nada que hacer, ahi tie-
nen algo con lo que entrete-
nerse y si estan de suerte y no
les comunica, sepan que con
una alta probabilidad tendran
aun internauta empedernido
al otro lado de la linea.

:Queé podiamos esperar? Alfin
y al cabo, Internet no es sino
una hija mas de ese siglo XX
que cantar a Santos Dis-

cépoloensuconocido tan- ‘
go.

juanﬂosé Sanchez
Aguila-Collantes

*Ingenierode Telecomunicacion porla UPM
--En Ia actvalidad trabaja en Ericsson Espa-
na, SA
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Muchos dicen que la salud no tiene precio

E n cambio, Estrella Seguros le ofrece, por un precio
razonable, los seguros de SALUD TOTAL v de HOSPI-
TALIZACION REEMBOLSO, para que usted pueda cuidar
su salud vy la de su familia con la mavor libertad de elec-
cion de médicos, clinicas y hospitales en todo el mundo.

Porque un seguro de salud que no permita al enfermo
elegir su médico, o su hospital llegado el caso, no puede
dar tranquilidad al paciente, ya que éste necesita, sobre
todo, ponerse en manos de alguien en quien confie,

Por esta razan, Estrella Seguros ofrece ahora estas dos
modalidades de seguros de salud a los Ingenieros de
Telecomunicacion, los cuales han recibido del Colegio de
Ingenieros una documentacién compuesta por un folleto
en el que se detallan las caracte-

— Gastos Post-Hospitalarios: Tratamiento de recupera-
cion que requiera la enfermedad que causé la hospitaliza-
cion y hasta 60 dias después del alta hospitalaria: consul-
tas médicas, pruebas diagndsticas y tratamientos especia-
les.

También se cubre la Asistencia en Viaje.

Estos Seguros de Reembolso, con libertad de eleccién
de médico o centro que usted desee utilizar, le cubrira el
80 0 90% de los gastos que puedan ser ocasionados por
sus necesidades sanitarias.

No obstante, ofrecemos a nuestros Aseguracdos la posi-
bilidad de acudir a nuestro Cuadro de Servicios Médicos
Recomendados que, a través de una tarjeta personalizada
de pago automatico, le proporcio-
nara un 100% de cobertura. La

risticas de estos productos, una
carta, una solicitud de seguro y
un sobre respuesta.

El seguro de SALUD TOTAL
cubre los gastos de consultas de
medicina primaria y especializada,
pruebas diagnosticas y tratamientos
especiales, asi como los chequeos
generales y ginecoldgicos.

En Asistencia Hospitalaria se
cubren los gastos que se generan
por el ingreso hospitalario d-l
Asegurado, ya sea por enferme-
dad, intervencion quirlrgica o
accidente, incluyendo el traslado
en ambulancia por carretera si
fuera necesario.

La garantia de Embarazo y
Tratamiento del Recién Nacido
comprende el reembolso de gas-
tos por atencion del embarazo vy

parto, asi como los cuidados ﬁESTRELLA

SEGUROS

médicos y hospitalarios que pre-
cise el recién nacido por enfer-

Segurot

«Salug
reembols

utilizacion de los Servicios
Recomendados cuenta con la
ventaja adicional de que Estrella
Seguros satisfard directamente al
facultativo o centro que le atienda
el coste de los servicios, sin que
tenga usted que desembolsar can-
tidad alguna,

En el caso de que se produzca
una hospitalizacion v los gastos
hospitalarios no fuesen a cargo
de esta péliza, estando cubier-
tos, Estrella Seguros abonara
por cada dia completo de hospi-
talizacion la cantidad de 12.500
ptas.

En ambos seguro puede obtener
diferentes niveles de cobertura,
dependiendo del capital que
usted  contrate:  7.500.000,
10.000.000 y 15.000.000 ptas.
Asimismo, ofrecemos unos des-
cuentos especiales por grupo

medades congénitas.

La Asistencia en Viaje incluye la prestacién de servicios
complementarios en caso de accidente o enfermedad en
Espana o en el extranjero a través de Europ Assistance.

El seguro de HOSPITALIZACION REEMBOLSO en
Asistencia Hospitalaria cubre los mismos gastos que en el
seguro de SALUD TOTAL.

La Asistencia Extrahospitalaria estd cubierta en los
siguientes casos:

— Gastos Pre-Hospitalarios: Consultas v pruebas diag-
nosticas necesarias para el diagnéstico que cause una hos-
pitalizacion, siempre que estos gastos sean producidos
durante los 30 dias previos a dicho ingreso hospitalario.

&f

GIUPO

GENE

familiar.

La edad mdxima de incorporacion al seguro es de 60
anos.

Envie la solicitud de seguro, debidamente cumplimen-
tada y firmada, que se incluye en este folleto v en breves
dias recibird la péliza en su propio domicilio, sin ningtin
otro tramite o gestion.

Porque, aunque muchos dicen que “la Salud no tiene
precio”, Estrella Seguros la garantiza por un coste razona-
ble.

Si tiene cualquier duda, precisa alguna aclaracién o
prefiere recibir informacion adicional antes de enviar la
solicitud, le atenderemos en el teléfono 900 216 216.

ESTRELLA

il SEGUROS
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Servidor iies

El Proveedor de Servicios de Internet del IIE ha puesto al

servicio de sus usuarios un servicio de albergue de paginas

web profesionales de hasta 5 MB de tamario gratuitamente

Paginas Web
profesionales

T odavia no hemos recibi-

do demasiadas paginas, es
por ello que voy a daros unos
pequenostrucos paraaquellos
de vosotros que pudiendo
estar interesados en tener pre-
sencia en la WWW os parezca
demasiado complicado el publi-
carlas paginas en formato HTML
(Hyper Text Markup Langua-

je). Ellenguaje HTML es muy

parecido a ¢ los primeros pro-
cesadores de texto, yo lo com-
paro a menudo con el Word
Perfect cuando pulsabaslatecla
“mostrar codigos” puesto que
eso es lo que son precisamen-
telos “tags” o etiquetas. Kl docu-
mento escrito en HTML es un
documento de texto donde se
hanintercalado lasetiquetas que
indican al navegador como ha
de representar lainformacion.
Parareconocerlas etiquetassim-
plemente hay que pulsar en el
navegador sobre el ment ver-
>origen de la pagina o codigo
fuente en funcion del navega-
dor que estemos empleando,
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los mas empleadosson el Com-
municator de Netscape yel Micro-
soft Internet Explorer, que si
bien sufuncionamiento es prac-
ticamente €l mismono funcionan
de igual forma con las distin-
tasetiquetas, de hecho en pagi-
NAS UE UETEMOs (UE sean repre-
sentadas correctamente con
ambos navegadores debemos
deverprimero el cliente deweb
que estausando la personaque
esta visualizando la pagina en
ese momento, paraelloseinclu-
yenunasrutinasen codigo Java
yen funcion de la respuesta se
genera una pagina u otra otra.
Pero no es mi intencion con-
vertiranadie en un expertoen
HTMLnien Java, sino que cual-
quiera pueda realizar su pagi-
na web para poderla publicar
en el Servidor. Todos las pagi-
nas web comienzan por las eti-
quetas siguientes:

<!DOCTYPE HTML PUBLIC
“//1IETF//DTD HTML
3.0//EN” *html.dtd”™>

<HTML> Indica que comien-
za la pagina web

<HEAD> Comienza la cabece-
ra

<TITLE> Pondremos el titulo
denuestra paginaweh</TITLE>
</HEAD>

Entre las etiquetas <HEAD> y
</HEAD> se incluyen algunas
etiquetas paraindicarquien ha
hechola paginao paraque nos
encuentren los buscadores
entre otras cosas...
<BODY></BODY>Entre estas
dos etiquetas es donde se ubi-
ca el codigo que sera repre-
sentado por el navegador vy es
aqui donde se encuentran todas
las etiquetas que sirven para
incluirimagenes, sonidos, tipo
y tamano de la letra.

Para poneruna palabraen negri-
ta hay que escribir <B>palabra
o palabras</B>.

Siqueremos subrayarla <Uspala-
bra o palabras</U>
Esrecomendable separarlasima-
genesde las paginas HTML por
distintos subdirectorios, por ¢jem-
plose creaelsubdirectorio ima-
genes y hay colgamos todas las
imdgenes que queremos inser-
tar en la pagina. La manera de
hacerlo es (suponiendo que las
imagenes se encuentran en el
subdirectorio imagenes):
<IMGSRC="./imagenes/nom-
bredelaimagen.gil” ALT="nom-
bre de la imagen™ Que inser-
tard una imagen llamda
nombredelaimagen.gifyrepre-
sentara las palabras que la des-
criben paralosnavegadores que
tengan desactivado ver los gra-
ficos o para permitir la acce-
sibilidad anuestrapaginaa per-
sonas discapacitadas. Lo mis
habitual y recomendable para
lainsercion de imagenes es uti-
lizar formatos como GIF (Grap-
hics Interchange File) o [PEG



* Ignacio Gonzalvez

Carracedo

(Join Pictures Expert Group)
puesto que utilizan una com-
presion en lasimagenesimpor-
tante que sirve para que tarde
menos en llegar la imagen en
cuestion aquien lave, unaima-
gen no debe de tener un tama-
nodemasiado grande pues pue-
de hacer que se eternice la
presentacion de la misma en
la pantallay quien la estd vien-
do se aburra y vaya a otro sitio
web,

Losretornos de carro no siem-
pre se representan en los nave-
gadores, por ello se debe de
emplear la etiqueta <BR> en
sulugar, para estar seguros que
incluird un retorno de carro.

<!—Estos tres simbolos “menor
que, admiracion, menos, menos”
terminadosen “menos, menos,
mayor que” incluyen un comen-
tario ) —>

El tipo, tamano, color, etc de
laletra puede cambiarse en cual-
quier parte de la pagina con
la siguiente etiqueta:

Estamos realizando una
experiencia piloto que consiste
en la realizacion automatica de
paginas web para nuestros
usuarios

<FONT SIZE=+3
COLOR="#22dd44"™> donde
queremos una letra mas gran-
de delo habitual y el color esta
en formato RGB de dos en dos
cifrasyademasen hexadecimal,
como curiosidad para que el
colorseael mismo en cualquier
navegador debe de tener las cifras
dos a dos iguales para incluir
la paleta de colores que reco-
mienda la www.w3c.org pagi-
na que debe visitar cualquier
internauta que se precie para
realizar sus paginasweb, osreco-
miendo principalmentalmen-
te visitar su FAQ,

Podemos incluir hiperenlaces
desde nuestra pagina hastaotra
paginaque incluso esté en otro
servidor, simplemente inclu-
vendosu URL (Universal Resour-
ce Location) completa:

<A HREF="hup://www.iies.
es/servidor/subscribe.huml™>Sus
cripcionalnternetdel IIE</A>,
la URL en
http://www.iies.es/servi-

esle  caso  es:
dor/subscribe.huml.

También podemos poner un
enlace para que nos envien un
correo electronicode lasiguien-
te forma:

<A HREF="mailto:webmas-

ter@iies.es">Ignacio  Gonzal-
vez Carracedo</A>
</HTML> Esta etiqueta indi-
ca el fin de la pagina web.
Ademas existen muchas herra-
mientas que pueden generar
codigo HTML disponibles en
Internet “free”, incluso las alt-
masversiones de procesadores
de texto incluyen esta opcion,
si bien hemos detectado gran
cantidad de codigo inutil gene-
rado por este medio.
Alcierre dela presente edicion,
estamos realizando una expe-
riencia piloto que consiste en
larealizacion automaticade pagi-
nasweb paranuestros usuarios,
estas paginas no tendran la vis-
tosidad de las generadas ad hoc,
peroalmenosservird para tener
presencia en la W.W.W. aque-
llos de vosotros que no querais
perdervuestrotiempoy/odine-
rodisenandovuestra paginaweb,
el texto que contenga la pagi-
napodraser cambiadoavolun-
tadyen tiempo real cuantasveces
se quiera, el firmante de las mis-
masserd el responsable en todo
momento de sucontenido, pues
para crearlas o modificarlas es
imprescindible introducir lacon-
trasena asignada para el usua-
rio en cuestion.

PPor dltimo, aprovechando las
fechas en las que estamos, y de
parte del todo el equipo del
PSI del 1IE os deseamos un
feliz milenio nuevo, esperando
que la entrada en este suso-

dicho Y2K haya sido ‘
con buen pie.

Ignacio Gonzalvez
Carracedo

* Responsable del Centro Servidor del Ins-
tituto de la Ingenieria
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Sinorecverdomal,se dice que elnombre de laregion man-
chega provienede unaexpresion arabe queviencaque-

rerdecir sinaguaoalgoasi. Seacomosea, aguanotendra
mucha pero, al menos para beber, puede suplitlo ven-
tajosamente con vino para dary tomar, De hecho, el
vinedomanchegonoessoloelmayorde Espana, sinodel
mundo,yesosincontar masque las 188.683 hectareasque
componen ladenominacion de origen de LaMancha,a
lasque podrianagregarse lasde lasotrasdenominacio-
nespresentesen lacomunidad auténoma: Valdepenas
(Ciudad Real), Méntrida (Toledo), Mondéjar (Gua-
dalajara), Almansa (Albacete), y hasta parte de la de

Jumilla (entre MurciayAlbacete).

Fueradel paraguasde lasdenominacionesde origen, la
region castellano-manchegasiguesiendo lamayor pro-
ductoradevinoscorrientesde mesade losque se embo-
tellan portoda Espana, avecesmasomenos camuflados
bajo origenes mas vistosos, a la vez que mantiene en
estosmomentosunadisputalegal con lavecina Castilla-
Ledn porunaposible denominacion de vinos dela tierra
de Castillaque sirva paramejorar laimagen comercial de
unagamamediade estos productos.

Mistodavia, losinmensosvinedosde laregion son tam-
bién tierrade promision paraexploradoresintrépidos
empenadosendesarrollarsuidealvinicola personal, libres
deloscorsésnormativosdle losconsejosreguladores. Vinos
deautor,comolosde Manuel Manzaneque en Albacete,
yelDominiode Valdepusadel Marquésde Grindn, oel
Dehesadel Carrizal, en Toledo, sonvivosresultadosde
estasaventuras,

Comosecomprenderd porlodicho, serfainatilintentar
un juicio inicosobre todo este panoramade vinos man-
chegos. Comoen el cuentodelosciegosindios que que-
rian conocerde un toque como eraun elefante, dificiliba
aser ponerdeacuerdoaquienscacercaraaunaorejacon
quicnabrazase la pata. De todohay pues, en estagran vina
delsenior, aunque conunatendenciageneralamejorar
deanoenano,sobretodoenlaclase delosvinosjovenes,
fermentadosen frio conlosprimerosmostos,yen lade
losdenominados bradicionales,o seavinoshechos paracon-
sumirendoso tresanos. Algo mis queda por demostrar
encuantoalascapacidaces parasacar crianzasyreservas
de masfusteyresistencia, aunque loslogrosde autorescomo
los citados, asi como de algunas bodegas mas norma-
les,apuntan correctamente en ese sentido. Por ponerun
ejemployahistorico, Bodegas Ayuso, en Villarrobledo
(Albacete) desde 1947, nosuele decepcionarexpectativas
consusdignostintosde reservaEstola; o porponerotro
misreciente, VinedosMejorantes, desde 1993 en Villa-
cafas (Toledo), puedesorprendernosconsusinteresantes
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Portillejo,jovenes o crianzas, de merloty de cabernet-sau-
VIgRON.
Asiesquelamejoradelosvinosmanchegosvaviniendo,
comoeslogico, porladobleviadelateenologiayde labue-
nauva, aumentandoal mismo tiemposuvariedad, En mate-
ria de cepas tintas el predominio tradicional corres-
ponde, como en Rioja o en el Duero, al excelente
tempranillo, llamadoaqui cencibel, seguido por lagar-
nachay por pequenas cantidades de la cepa moravia
local. Desde tiemposinmemorialesunagran parte dela
cosecha de uvas tintas se venia usando para para dar
coloravinosclaretescorrientes. Esto cambiaen nuestros
diassegtinse potencialacalidad de lostintosverdaderos,
diversificada iltimamente porlaintroduccion de vides
francesasde cabernet-sauvignon, merlof (Burdeos) y syrah
(Rodano).

Atendiendoalacantidad, LaManchaesunmardevinos
blancos. Estonoesmuyextrano en Espana, donde casiun
70% de las vides son de uva blanca, haciendo exdtica
aqui la practica francesa de hacer vinos blancos con
uvastintas (como lamayor parte del champagne) . perose
supera ampliamente en esta region con una propor-
ciondelordendel 90%.

Elpredominio tradicional corresponde abrumadoramente
enblancasalavariedadairén, lamds tipicamente man-
chega, que pareciacondenadaadarsolovinosde pasto,
neutrosy pocosabrosos, hastaque buenas pricticasde reco-
gidamaistemprana, reduciendoelgrado paraganaren
acidezy frescura,yequiposmodernosdeaceroinoxidable,
demostraronsusvirtudes parasacar productosligeros,
frutososyagradables. Un ejemplode pioneroen estalinea
fue, hace unosquince anos, CampoAlmaina, de Almedina
(Cindad Real), pero son ya bastantes desde entonces
losque hanavanzado miés por el caminoabierto. Porotra
parte, la diversidad va creciendo también entre estas
vides con la aparicion de la uva macabeo (la llamada
viura en Rioja) y. mas actualmente, de las conocidas
variedades francesas chardonnay (Borgona) v sauvig-
non-blane (Loira). Por poneraquiun ejemplosobresaliente
de estavariacion, valgael Anil 100% macabeo, de Vinicola
deTomelloso (Ciudad Real), enelque puedenapreciarse
claramente las posibilidadesaromaticasy sabrosasde esta
uvaen LaMancha,

Quede claro que todoslosejemplosanterioressonsim-
plemente eso, ejemplosamigusto de unarealidad cada
vez mis rica, ¢n una region cuyo simbolo suele ser el
molino, aunque bien podriaser lagran tinajade barroque
confrecuenciacreciente encontramos porsus campos
amedidaquevasiendodesplazadade lashodegas ‘

porelavancede lasnuevasteenologias.
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THE DUKE ELLINCTON SMALL BANDS
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DukeEllington (y1l). Continuanco con laconmemoracion
del centenario de su nacimiento, pasamos al ano
1947 enelque Duke estrenasu “Liberian Suite"enel
Carnegie Hallde N, York. Ellington compaso muchas
suites alo largo de suvida. En 1950 ingreso en la
orquesta el gran saxofonista tenor Paul Gonsalves
(impresionantessussolosatiempolentooripido) ., v
¢l fenomenal baterista Sam Woodyard lo hizo en
1953. En 1940 habiaentradoelviolinista, rompetis-
taycantante RayNance. Nomenciono otros musicos
notables parano hacerméslargo elarticulo. Algunos
masicoscomo Hodges, Williamsoelmismo Nance estu-
vieron fueradelaorquestaen ciertos periodos. pero
luegovolvieron.

La “big-band” cosecho grandes exitos en los festi-
vales de Newport de 1936 (ver en esta pagina la
portada del CD correspondiente), y de 1958, Este
altimo ano hicieron una gira por Europa. Ya habi-
an realizado otras en 1939, 1948 v 1950, ¢ hicie-
ron mds en 1959, 1963, 1964, 1965, 1966 (inclu-
vendo Madrid) v 1969 (incluyendo Bareelona).
En 1965 Duke estrendsu primer ConciertoSacro, en
la Catedralde laGraciaen San Francisco. Posterior-
mente compusoyestrenootrosdos Conciertos Sacros
mas. En 19671a Universidad de Yale le concedio el gra-
dohonorariode Doctoren Musica, En 1968 efectuo
unagirapor Ameéricadel Sury Méjico.

En 1969 fue célebre su disco del 70 cumpleanos
(la Casa Blanca le rindio homenaje) ven 1970 hizo
giras por lejano Oriente v Australia. En contra de
algunosde sus partidarios Ellington se intereso por
estilos mas modernos (grabo hasta con John Col-
trane). Fallecio el 24 de mayo de 1974.
Alolargode suvida, laorquestaintervino ennume-
rosas peliculas.

LI'n cuanto a libros sobre Duke yo tengo tres en cas-
tellano: uno, muy dificil de encontrar: "EI mundo
de Duke Ellington” por Stanley Dance (Ed. Victor
Leru, BuenosAires 1970). Podria encontrarse algin
ejemplar del titulado "Duke Ellington™, por J. Lin-
coln Collier (que también hizo otro, encontrable,
sobre Louis Armstrong). editado por Javier Ver-
gara (Buenos Aires-1990).

El mas ficil de conseguir hoy es el titulado “Duke
Ellington. Una biografia intima” por los autores
Stanley Dance y Mercer Ellington, trompetista e
hijodel genio (Parsifal ediciones-Barcelona, 1992)
libro traducido por elveteranisimo critico (el deca-
no en Espana) Alfredo Papo, que ademas prologa
y anade notas.

’
m a S
En cuanto a discos compactos, ademas de los que
recomendé en el articulo anterior, citaré otros 4,
que se pueden localizar bien : “AtNewport™ (1956)
es un CD doble en el que, entre otros ntumeros
podemos encontrar el legendario y largo solo de
Paul Gonsalves, que toco veintiseis improvisacio-
nesseguidassobre un temacon estructurade Blues
titulado “Diminuendo and Crescendoin Blue™. Tam-
bién hay una balada maravillosa, con Johnny Hod-
ges al saxo alto. Tocan también el “Black And Tan
Fantasy™, tema emblematico del estilo “jungle™ (en
el articulo anterior por error salio “juagle”) etc,
etc (sello Columbia).
Ouros compactos :"Newport 58 “del que destaco
un tema genial titulado “El Gato™ rematado por
un solo de Cat Anderson tocando la trompeta en
el registro sobreagudo (CBS-SONY). Un buen dis-
co, con registros del 57y del 59 es el titulado “Jazz
Masters 47 (Verve). Y por altimo, con grupos mads
pequenos, grabado en los anos 67y 70: “The Duke
Ellington Small Bands™ (Jazz Classics). Cualquicr
otro CD que se encuentre, seguro que es bueno si
es de Duke Ellington.
Elprimerdisco que compré delgenio fue con lagran
orquestaensuépocamoderna: “Midnightin Paris™ (pri-
merosanos60). Al principiome costabamuchoescu-
charlo:cretaque lnorquestadesalinaba ;No pensaba
que ese sonido ellingtoniano me gustaria después
conlocura! Lamusicabuena, amenudo hay que oir-
lamuchasveces paraque entre bien.
Como anc¢edota: Carlos Bourbon que fue redac-
tor jefe de larevista espanola “Aria Jazz” enlosanos
60 (la revista se edito unos 10 anos) coleccionaba
exclusivamente discos de Duke Ellington.
MUSICA CLASICA
Algunas conmemoraciones delano 1999 han sido:
El 4° centenario del fallecimiento del ilustre com-
positor renacentsta Francisco Guerrero (1527-1599);
no confundir con el fenomenal musico de nues-
traépoca Paco Guerrero, fallecido en 1997, v espe-
cialista, entre otras cosas, en musica fractal .
Fue también el 150 aniversario de la muerte del
enorme romantico Federico Chopin (1810-1849);
el cincuentenario de la del post-wagneriano
Richard Strauss (1864-1949): el centenario d we
Poulenc (1899-1963)v de Auric (1899-1983),
ambos del “grupo de los seis™ (seguidores de Eric-
Satie) v el de los grandes compositores mejicanos
Carlos Chavez (1899-1978) y Silvestre '

Revueltas (1899-1940)).,
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El libro y Ia
pelicula
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Groham Groene - w8

V)

Oy

COLECCION
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Green, Graham. El tercer hombre. Salvat. Coleccion
Novela y Ocio. ISBN 84-345-8468-9. Madrid 1986.
182 pags.

The Third Man (1949). Director: Carol Reed. Pro-
duccion: A. Korda, David Selznick. Guién: Graham
Green, Alexander Korda. Pais: Inglaterra. Color:
Blanco y negro

Actores. foseph Cotten (Holly Martins) [905-1994.

Jedediah Leland en Ciudadano Kane (1941), Geor-

ge Loomis en Niagara (1953). Alida Valli (Ana Sch-
midt) 1921-... Madre de Guisupoe en Laluna (1979)-
Orson Welles (Harry Lime). Imposible resumir en
dos lineas su curriculum. Ir a cualquier historia de
cine. Trevor Howard (Major Calloway).1913-1988.
Dr. Alec Harvey en Breve encuentro (1946), Cap.
William Bligh en El motin de la Bounty (1962), el
Padre Collins en La Hija de Ryan (1970) y el juez
Broomfield en Gandhi (1982)

Trama

El escritor Holly Martins recibe una propuesta de
trabajo de su amigo Harry Lime. Cuando llega a
Viena, bajo control de las cuatro potencias vence-
dorasde lasegunda guerra mundial, descubre que
st amigo Harry ha muerto y solo puede acudir a
su entierro. Alli conoce al Major Calloway, policia
britanico que realiza acusaciones graves sobre los
negocios de Harry. Holly no las acepta y decide
investigar para demostrar la inocencia de su ami-
go.

Escenas

La antologica aparicion de la cara, entre picara y
aliviada, de Orson Welles al ser iluminada por sor-
presa en plena noche.

Conquistas f‘;

de la ciencia f!
en el siglo XX -

establecer los hechos “. BIT

{EUREEKA; Conquistas de la Ciencia en el SXXI, por Malén
Ruiz de Elvira. Editorial Temas de Hoy.

¢Es mortal la materia de la que estamos hechos todos y todo?
En el men
dores, como predijo el presidente de IBM ,en 19437 Los cien-
tificos ; pertenecen a un planeta insondable? La periodista
Malén Ruiz de Elvira, especializada desde hace anos en todo
aquello que suene a ciencia y tecnologia no se entretiene en
literaturas intitiles. Lanza en este volumen muchas de las pre-
guntas y respuestas basicas que ha dado este siglo, v lo hace de
forma muy amena. De hecho, la seleccién de datos que red-
ne, deberia enviarse a los seres de otra galaxia, si quisiéramos
que supieran quienes somos hoy, y hacia donde creemos ir.
Malén R. de Elvira habla de ciencia ,
de la  paradoja, que supone la reticencia social, a la hora de dedicarle esfuerzos econé-
micos. Nos enfrenta al hecho de que los datos son importantes, pero las personas tam-
bién. Sobre todo, en un fin de siglo en que “los cientificos ejercen una labor detectives-
ca ,basada en indicios, para elaborar hipétesis (...) y buscar formas de comprobarlas para

cado mundial ;sélo habia sitio para cinco ordena-

cuyas aplicaciones nos hacen felices, pero también
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El viaje en la noria del Prater, la Riesenrad, con
el monologo de Lime justificando su contrabando
de penicilina , rematandolo con la referencia al
reloj de cuco (no recogido en el libro de Green).
Los juegos de sombras y sonidos en la persecucion
de Harry por las alcantarillas.

La escena final, en la larga avenida del cementerio,
donde Ana desprecia olimpicamente a Holly.
El adecuado contrapunto de la citara al desarrollo
de la accion.

Dialogos

Harry Lime ( en la noria ): :Victimas?... Mira ahi
abajo. :Sentirias realmente pena si alguno de esos
puntitos dejara de moverse para siempre?. Si te
diera veinte mil libras por cada punto que
parases, me rechazarias la oferta sin dudarloz. O
scalcularias cuantos puntos estarias dispuesto a
parar?. Libres de impuestos. Es [a inica manera
de ahorrar en estos dias...

Harry Lime (a la bajada de la Riesenrad): En Ita-
lia, durante los treinta anos de reinado de los Bor-
gia hubo guerras, terror, asesinatos y matanzas pero
surgieron Miguel Angel, Leonardo da Vinci y el
Renacimiento. En Suiza tuvieron amor y 500 anos
de democracia y paz. Y ;que surgio? El reloj de
cuco.

Las conmemoraciones nos dan la excusa para revi-
sar nuestras ideas sobre acontecimientos, autores,
peliculas... Y nos gusta aprovecharlas para no caer
en la voragine de la novedad, ligada a intereses
casi siempre bastantes claros.

No podiamos dejar pasar sin resena el cin-
cuenta aniversario de El Tercer Hombre, una de
las peliculas mds interesantes de la historia
cinematografica, elegida recientemente por los bri-
tanicos como su mejor pelicula, a pesar de que
toda la accion transcurre en Viena. Y que la par-
ticipacién de Orson Wells, norteamericano, es esen-
cial. Hasta su aparicion, en el ultimo tercio de la
pelicula, solo hemos asistido a los preparativos de
las escenas culminantes. Su participacion en el dise-
no del personaje y sus didlogos, segtin se puede
comparar con los del libro, convierte a Harry en
el perfecto traficante sin escripulos y chulesco,
con justificaciones razonadas para lo injustificable.
El propio Graham Green manifesto su admiracion
por su aportacion.

Si se tiene la suerte de ira Viena, el organismo de
turismo organiza visitas guiadas a los lugares don-
de tanscurre la pelicula (brigitte@tix.at) con la
recomendacion de llevar linterna y zapatos
impermeables. '
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iLa ciencia adelanta que es una barbaridad! Exclamaba
Don Hilarion a la Casta y la Susana alld por el comien-
zo de este ltimo siglo del milenio. Ydebe ser verdad,
va que en la mayor parte de nuestras casas tenemos
un espacio reservado para el ordenador. Con el orde-
nador llegaron las redes de comunicaciones y tam-
bién ese fendmeno sociologico que es Internet.
Sienanteriores articulos haciamos referenciaa diver-
508 juegos, en este articulo de multimedia vamos a
centrarnos en una aplicacion mas refinada pero no
por ello menos divertida, la banca por Internet.
Para empezar existen dos conceptos de banca por
Internet:
® Un banco que solo existe en Internet y carece de
oficinas. En este caso las operaciones se realizan
siempre desde Internet.
¢ Un banco cuyas oficinas existen fisicamente y que
cuentanconunaoficinamasque eslaqueoperaen Inter-
net. Este casoesde momentoelméashabitualvel pre-
feridoporloshancosycajasde este pais.
¢Esseguro un banco en Internet? Pues hombre, segu-
ro,loque se dice seguro no hay nada seguro, ni siquie-
ra las oficinas bancarias va que siempre existe la posi-
bilidad de cometer un delito. La ventaja de la banca
en Internet es que este delito no ha sido inventado
de momento y se limita a suplantar la personalidad.
Todas las oficinas virtuales tienen en comin varios
aspectos, algo que por otro lado es bisico:
¢ Laseguridad: todos emplean el método del servi-
dor seguro. El mecanismo de un servidor seguro
hace que efectivamente nos podamos fiar de este;
no es tarea de este articulo explicar el mecanismo
por el cual un servidor se convierte en seguro pero
basta con hacer un acto de fe.
¢ Laseguridad enlalineade comunicaciones. Elméto-
doanterior también garantiza, dentrode unos mar-
genes razonables, que cualquier intruso que “escu-
che” nuestras comunicaciones tardard una ingente
cantidad de segundos en averiguar v descifrar la
informacion que se transmite por la linea, ya que
la comunicacion esta cifrada. Pero repito, esto se
apova en la estadistica lo que no evita que a la pri-
mera averigiie la clave.
¢ Laidentificacion. Esimportante que el sistemaante
el que nos presentamos sea capaz de “creerse” que
quien dice sersearealmente, vaque estamos hablan-
dode operaciones economicas. Lo mis normal sue-
le ser la identificacion nombre de usuario vy clave.
Elsistema tan brevemente expuesto es suficientemente
fiable como para realizar operaciones, aunque tie-
ne un par de puntos débiles, que son precisamen-
te los extremos de la comunicacion:

me d i a

* El sistema operativo por excelencia en ordenado-
res domésticos es Windows y para hacernos la vida
misagradable, cuenta con una opeion que es guar-
dar las contrasenas. Si no ponemos atencion a este
punto, cualquiera puede entrar en nuestra cuenta
corriente suplantindonosla personalidad. No hace
falta decir que se preste atencion a este punto v
que se desactive,

* Elotro punto débil esta del lado del servidor de la
oficina virtual, va que todas las operaciones. abso-
lutamente todas quedan registradas en ficheros de
log. Esto tiene la ventaja que partiendo de un esta-
do inicial y repitiendo estas operaciones llegamos
al estado final en que queda nuestra cuenta, pero
tiene el inconveniente que el personal tiene acce-
so a dichos ficheros lo que viene a significar que
tiene acceso a todos nuestros datos. La verdad es
que esto no es tan grave, va que cualquier emple-
ado de una oficina también tiene acceso a nuestros
datosyla Ley nos ampara ante el mal uso de dichos
datos. Ademds, la velocidad a que crecen dichos
archivos de log es de tal magnitud, que hace difi-
cil encontrar algo coherente en ellos.

:Qué utilidad tiene un banco por Internet? Pues esto

depende de las necesidades que tengamos, pero en

general se pueden realizar todas las operaciones que
puedan hacerse en una oficina real excepto ingresar

o retirar dinero en metilico pero esto puede reali-

zarse también ya que se pueden realizar transferen-

cias. Las operaciones mis habituales son:

* Consulta de saldo v (iltimos movimientos en la cuenta

¢ Consulta de saldo y altimos movimientos en tarje-
tas

¢ Transferencias bancarias

* Compraventa de titulos

* Consulta de tipos de interés

¢ Consulta de cambio monetario

e Consulta de indices bursitiles

Consulta y modificacion de planes de pensiones

Consulta de tablas de amortizacion de prestamos
y similares

Peticion de talonarios
Robo /extravio de tarjetas

Acceso a productos bancarios como seguros, pla-
nes, etc

Como se ve un amplio abanico de posibilidades que
cubren la mayor parte de operaciones que pueden
realizarse en una sucursal con la ventaja de no espe-
rar colas y estar disponible 24 horas al dia, 7

dias a la semana 365 dias al ano. '
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Celeﬂ)racién de San Gabriel en el COI'I_'_

| pasado 5 de octubre de 1999 en el Salon de Actos del Ins-

tituto de la Ingenieria de Espana se celebro con gran asis-
tencia de compancros, lo que queremos agradecer desde esta
pagina, la “Festividad de San Gabriel”.
Como recordaréis la mesa redonda tratd sobre un tema de gran
actualidad "Seguridad en la Informacion Electronica” ylos ponen-
tes fueron D. Arturo Ribagorda Ingeniero de Telecomunicacion
v D. Javier Rivas, que trato el aspecto juridico del tema . Presidio
el llmo. Sr. D. Jos¢ Manuel Villar Uribarri y, por supuesto, estu-
vo nuestro Decano D. Enrique Gutiérrez Bueno.
El Acto como la ocasion requiere tuvo su parte entranable con
la “Entrega de Placas” a los companeros D. Julian Arandilla Blan-
coy D. Eulogio Garcia Gil que cumplian 50 anos en la profesion

de Ingenicros de Telecomunicacion.

También, como en anteriores ocasiones se anuncio en esta Con-
vocatoria ¢l nombramiento del “Ingeniero del Ano™ que ha sido
otorgado a D. Luis Martin de Bustamante Vega, Ingeniero de
Telecomunicacion por la Universidad Politéenica de Madrid.

2° Encuentro AEIT con Asociaciones y

Delegaciones de Ingenieros de
Telecomunicacion

I 2¢ Encuentro AEIT con las Asociaciones de Ingenieros de

Telecomunicacion de las Comunidades Autonomasy las Dele-
gaciones de la AEIT se celebro el pasado mes de octubre, los dias
29 y 30.
Desde el primer encuentro celebrado en abril, han sido muchos
los temas que se han ido perfilando v ejecutando desde las dis-
tintas Asociaciones y Delegaciones consiguiendo una mayor pre-
senciade losingenieros de telecomunicacion en las distintas Comu-
nidades Autonomas.
Se dieron cita los presidentes y representantes de la AETG (Gali-
cia), ACIT (Canarias), AVIT (Valencia), ANIT (Navarra), ASI-
TANO (Andalucia Occidental) y AITA (Andalucia Oriental) y
los delegados de Islas Baleares, Aragon, Murcia, Asturias y Can-
tabria.
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Informe de actos institucionales

I Secretario informa de los actos y eventos en los que ha habido participa-
cion del COIT v de la AEIT durante el dltimo periodo octubre-diciembre

1999:

¢ 13/10/99. Asistencia del COIT al TELECOM'99 de Ginebra en la celebra-
cion del Dia de Espania dentio del Pabellan de nuestro pais.

¢ 18/10/99. Se retine la Asamblea General de la Agrupacion de Ingenieros
Peritos y se constituye la primera Junta Directiva,

e 29-30/10/99. Se celebra en Madrid ¢l 2° Encuentro de la AEIT con las Aso-
ciaciones de Ingenieros de Telecomunicacion espanolas y con las Delega-
ciones de la AEIT.

* 3/11/99. El Decano interviene en la mesa redonda “Un ano de liberaliza-
cion de las telecomunicaciones” dentro del primer Congreso de Profesio-
nales IT.

® 4/11/99. La AEIT participa en SIMO dentro del stand del 1IE v celebra su
dia. En paralelo se celebro una conferencia sobre “La ingenieria v las TICs
en el siglo XXI™ en la que participaron nuestros companeros Luis Méndez
v Jos€ Maria Romeo como ponente v moderador. respectivamente.

e 5/11/99. Participacion del COIT y de la AEIT en el X C.EE.T. celebrado en
Zaragoza (Congreso de Estudiantes de Escuelas de Ingenieria de Teleco-
municacion espanolas). Se mantuvo una reunion con los delegados de las
ETSITs espanolas para tratar temas relacionados con las ICT, Ta LOE. etc.

e 11/11/99. Presentacion del COIT/AEIT, el e¢jercicio libre, el visado de pro-
vectos, etc., por ¢l Secretario general a los alumnos de iltimo curso de la
ETSIT de Bilbao.

o 12-13/11/99. Asistenciaalacelebracion de ladesignacion de Socio de Honor
del exconselleiro de Industria de Ia Xunta de Galicia. Acto organizado por
la AETG (Asociacion de Enxenieiros de Telecomunicacion de Galicia.

¢ 15/11/99. Participacion de la AEIT en la Mesa de las Telecomunicaciones
de la Asamblea General de FMOI (Organizacion Internacional de Ingenie-
ria). El presidente de la AEIT participa en dicha Mesa sobre el tema: “Inge-
nieria v Cooperacion Internacional”,

¢ 24/11/99. Celebracion de la cena-homenaje Ingeniero del Ano 1999

* 25/11/99. Asistencia a la reunion de CODITEL (Reunion de Directores de
Escuelas de Ingenieria de Telecomunicacion) que se celebro en la ETSIT
de Malaga.

* 30,/11/99. Celebracion del Dia del Ejercicio Libre organizado por el Gru-
po de Trabajo de Ejercicio Libre de la Profesion.

* 3/12/99. Reunion de Secretarios de Colegios profesionales de Ingenieria.

¢ 14/12/99, Celebracion de las Juntas Generales del COIT/AEIT.

Atitulo informativo os traslado algunas de las conclusiones que

s¢ alcanzaron en la citada reunion:

e Complementarlos mensajes-fuerza dirigidosal sector matizando
los aspectos relacionados con 1CT.

¢ Analizarlaposible realizacion de un Plan Estratégico paranues-
tras Instituciones.

¢ En ICT, el gabinete de prensa del COIT/AEIT preparari la
ditusion de las acciones.

* Analizar la situacion del web del COIT/AEIT y el futuro del
centro servidor del 11E.

¢ Relanzar las acciones de difusion en las distintas Asociaciones
y Delegaciones.

La AEIT y el COIT participaron en SIMO TCI'99

nanomasnuestras Instituciones participaron en laedicion de
SIMOTCI'99. LaAEIT estuvo presente en un lugarmuy destacado



delstanddelInstitutodelaIngenieriade Espana (ITE). También
participaronelrestode Asociacionesde ingenieria.

El 4 de noviembre se celebré el “DIA DE LA ASOCIACION
ESPANOLA DE INGENIEROS DE TELECOMUNICACION"
en SIMO y pudimos contar con la presencia de nuestro Deca-
no y un numeroso grupo de companeros que se acercaron a
interesarse por nuestra asociacion.

Simultaneamente ala participacion en el stand, se celebro enlasala
de conferencias situada en lasala D, planta—1, unamesaredonda
bajoel titulo “LAINGENIERIA YLAS TICSs EN ELSIGLO XXI”. Nues-
traasociacion conto con la participacion de nuestro companero
LuisMéndez Fernandez que ofrecid una conferencia bajo el titu-
lo “LAS INFRAESTRUCTURAS DE TELECOMUNICACION
DELSIGLO XXI" donde realizo un repaso historico de la evolucion
delasinfraestructurasde telecomunicacion paraconcluiren larevo-
lucion que esta suponiendo la nueva Sociedad de la Informa-
cion. En todo momentodespertolacuriosidad yelinterés de los asis-
tentes. Como moderador de la mesa en la que participaron
ingenieros de otras disciplinas contamos con otro companero de
profesion, Jos¢ Maria Romeo Lopez recientemente galardonado
con laMedallaal Mérito de la Telecomunicacion en su modalidad
de oro. Eltandem formado por nuestros companerossirvio para
despertar el interés de la audiencia y el debate que posterior-
mente se abrio.

Desde estas lineas el COIT y la AEIT quieren dar ptblicamen-
te las gracias a nuestros companeros por su participacion en el
evento.

Previamente a la Jornada del dia 4 de noviembre, se inauguré
el I Congreso Nacional de Profesionales I'T (Informéticay Tele-
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® Adrian Nogales Escudero

Secretario General del COIT/AEIT

comunicaciones) bajo el lema “Retos en la Sociedad de¢
macion”. Nuestro Decano, Enrique Gutiérrez, participé como
ponente en la 1* Mesa Redonda sobre “UN ANO DE LIBERA-
LIZACION DE LAS TELECOMUNICACIONES”, destacando
el papel decisivo de los ingenieros de telecomunicacion. En
dicha mesaintervinieron, ademas, nuestros companeros Valen-
tin Sanz, Presidente del Ente Pablico RETEVISION, Eugenio
Fontin, Asesor de Telecomunicaciones del Presidente del Gobier-
no, actuando como moderador Jorge Pérez, vocal de la AEIT.

El COIT y la AEIT participaron en el X
Congreso de Estudiantes de Ingenieria de
Telecomunicacion (X C.EE.T.)

D el 2 al 6 de noviembre se celebro en Zaragoza el 111 Ciclo
de Conferencias sobre Ingenieria de Telecomunicacion
(II C.C.LT.) y simultaneamente tuvo lugar el X Congreso de
Estudiantes de Ingenieria de Telecomunicacion (X C.EE.T).

EI COIT y la AEIT apoyaron, una vez mas, esta iniciativa y par-
ticiparon activamente en el ciclo de conferencias, en la publi-
cacion de las jornadas con un articulo sobre “La liberalizacion

de las Telecomunicaciones al servicio del ciudadano” v en la
exposicion que se organizd en el hall del Centro Politécnico
Superior de la Universidad de Zaragoza.

Elvierneshde noviembre, seglin el programaprevisto, el COITy
laAEIT realizaron, a través de su Secretario General yde su Vice-
decano, una presentacion de las dos Instituciones, los servicios que
se prestan a los asociados y colegiados y el nuevo enfoque del
ejercicio profesional de losingenierosde telecomunicacion.,
Ante una nutrida audiencia (mas de 150 alumnos) se expusic-
ron los temas y se desperto el interés de los futuros ingenicros
de telecomunicacion hacialos nuevos campos de actividad pro-
fesional y empresarial (ICT, redes de telecomunicacion, diag-
nosticos de TICs,...) y se valoro muy positivamente el enfoque
corporativo de la profesion.

Con anterioridad a esta conferencia y, en una reunion con los
delegados de las distintas ET.S.LTs y E.U.LTs, se celebro una
mesa redonda en la que participaron, ademas, representantes
del COITT. En estamesaredonda se abordaron los nuevos enfo-
ques del ejercicio profesional, las atribuciones y competencias
profesionales, las funciones de visado colegial, el ingeniero de
telecomunicacion en la Sociedad de la Informacion del siglo
XXI, Tas ICT, Ia LOE y todos los nuevos campos de actividad
que se abren a nuestros profesionales.

La receptividad por parte de los asistentes fue excelente y se
puso de manifiesto lanecesidad de mayor acercamiento e infor-
macion entre las Instituciones colegiales y los futuros ingenie-
ros de telecomunicacion.

Desde estas lineas queremos felicitar a la organizacion por el
exito alcanzado en este Ciclo de Conferencias y agradecer la
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Entre nosotros

invitacion a nuestras Instituciones. Agradecimiento que hace-
mos extensivo a la Universidad de Zaragoza y al Centro Poli-
técnico Superior de Zaragoza por su acogida.

El COIT, la AEIT y su Delegacion
del Pais Va;qo en la ETSIT de Bilbao

1 pasado 11 de noviembre aprovechando las horas de cla-

se de la asignatura de Proyecto Fin de Carrera de los Estu-
diantes de 5° y 6° curso de Ingenieria de Telecomunicacion, el
COIT y la AEIT se presentaron en la ETSIT de Bilbao ante un
auditorio interesado por descubrir ambas instituciones y los
servicios que prestan. En una segunda parte de la charla se
expusieron temas relacionados con los proyectos de teleco-
municacion, las atribuciones profesionales de los Ingenieros
de Telecomunicacion, el visado colegial, la responsabilidad del
gestor de proyectos, las ICT, las solicitudes de licencias ante la
CMT, entre otros temas. La conferencia desperto el interés de
la audiencia y se suscito un interesante debate.
Desde estas lineas el COIT y la AEIT quieren agradecer a nues-
tros companeros (a) el subdirector de la ETSIT de Bilbao, pro-
fesor Juan Luis Ordiales, ala profesora Begona Lopez y al secre-
tario de nuestra delegacion en el Pais Vasco, profesor Inaki
Fernandez Aniwzine por la organizacion del acto, y haber invi-
tado a nuestras instituciones al mismo.
Gracias del Secretario General del COIT/AEIT por la exce-
lente acogida dispensada.

El COIT y la AEIT se presentan a los
alumnos di 5° curso en la 7EI'SIT de Madri(!

| pasado 22 de noviembre el COIT y la AEIT se presenta-

ron ante un nutrido auditorio integrado por alumnos de
5% curso en la ETSIT de Madrid (mas de un centenar de asis-
tentes) dentro del programa de la asignatura que el profesor
Jorge Pérez imparte a los alumnos de dicho curso.
Bajo el titulo “El Ingeniero de Telecomunicacion en la Socie-
dad de la Informacion. Retos y Oportunidades”, el decano del
COIT, Enrique Gutiérrez, y el secretario general, Adrian Noga-
les, realizaron una presentacion de ambas instituciones y per-
filaron las grandes posiblidades del actual mercado de trabajo
para los ingenieros de telecomunicacion como profesionales
necesarios y lideres de la Sociedad de la Informacion. El deca-
no destaco, entre distintos mensajes-fuerza, que los ingenie-
ros de telecomunicacion tienen que potenciar sus actitudes
empresariales y ocupar puestos en la Administracion. Desde el
COIT se estan haciendo acciones conducentesadefinirun esque-
ma de bisqueda de emprendedores en colaboracion con dis-
tintas entidades y a apoyar la incorporacion de ingenieros de
telecomunicacion en las distintas Administraciones (locales,
autonomicas y central)

1021BIT 118/NOVIEMBRE-DICIEMBRE 1999

El COIT y las ICT. Orden Ministerial

| pasado 9 de noviembre se publico en el BOE la Orden

Ministerial (OM) que desarrollaalgunosarticulos del Regla-
mento de ICT recogido en el Real Decreto 279/1999. LaOrden
Ministerial, de 26 de octubre de 1999, desarrolla el contenido
del proyecto técnico, la direccion de obra y certificacion de la
instalacion por ingeniero de telecomunicacion y regula la figu-
radelinstalador homologadoydel boletin de instalacion, entre
otras cuestiones. Esta OM entré en vigor el 10 de noviembre
de 1999 y con esta disposicion se cierra el proceso normativo
de las ICT. En las fechas en las que se reciba ¢l BIT se dispon-
dra, ademis, de un elemento normativo (instruccion) que defi-
nird alas figuras del ingeniero o ingeniero técnico competente en mate-
ria de telecomunicaciones.
Con ello, culmina el proceso normativo de las ICTs. Sirvan estas
lineas para felicitar a todos los agentes que han intervenido en
el proceso y especialmente a la SGC. Destacar la labor realiza-
da desde el COIT y, sobre todo, por nuestros compareros del
Grupo de Ejercicio Libre que lideraron la iniciativa desde sus
comienzos. Gracias a Luis Méndez.

El COIT y la AEIT con la AETG en la noche
de las Telecomunicaciones gallegas

1 viernes 12-11-99 se celebro, en el balneario de Mondariz,

laanual reunion de los telecos gallegos con una cena de con-
fraternizacion durante la cual se hizo entrega de los premios al
Ingeniero del ano en la Comunidad Gallega, que recayd en nues-
tro companero Esteban Solleiro Pereiro, val Ingeniero de Honor,
que fue Antonio Couceiro Méndez. Asistieron el decanoy el vice-
decano quienes tuvieron la oportunidad de apreciar el alto nivel
de consideracion que nuestra profesion ostenta ante las autori-
dades politicas territoriales asistentes al acto.

El COIT y la AEIT celebran la
cena-homenaje Ingeniero del Ao
| pasado 24 de noviembre tuvo lugar la cena-homenaje del
Ingeniero del Ano 1999. En esta ocasion el galardon reca-
yo en Luis Martin de Bustamante, Consejero Delegado de Tele-
fonica de Espana. Elacto congregé a trescientas personasy con-
to con la presencia de personalidades relevantes del sector espaiol
de las telecomunicaciones.
El turno de intervenciones, abierto y presidido por nuestro
decano, Enrique Guti¢rrez, contd con la presencia del presi-
dente de Telefonica de Espana, Juan Villalonga.
En el presente ntiimero de bit, se recoge un amplio reportaje
del evento.
La noche siguiente se celebro la entrega de premios ASTRA a
las mejores instalaciones colectivas de recepcion de TV satéli-
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te. Elacto congregé afabricantes, instaladores, operadoresy demas
agentes del sector. EI COIT estuvo presente en las personas de
suSecretario, Adrian Nogales, v del responsable del departamento
técnico del COIT, J.Antonio Santiago.

Desde estas lineas agradecemos a ASTRA y a nuestro compane-
ro, Miguel Pingarron, su invitacion.

Convenio de Visado de Proyectos entre
el COIT y Telefonica de Espaiia

1Tunes 29 de noviembre, en la sede del COIT, tuvo lugar la reu-

nion de puesta en marcha del convenio de visado de proyec-
tos firmado entre Telefonica de Espanay el COIT. Ala reunion asis-
tieronlosdistintosingenierosde telecomunicacion designados delegados
por el COIT en Telefonica de Espana para realizar la funcion de
visado de proyectos en el operador.
Se realizé una presentacion del visado, funciones y objetivos, obli-
gatoriedad; se paso revista a las distintas normas colegiales (esta-
tutos, reglamento), disposiciones legales en materia de Colegios
Profesionalesy, posteriormente, se entrd en el detalle de la funcion
del visado, la calidad de los proyectos y se definié un mecanismo
de interrelacion e informacion entre los delegados del COIT en
Telefonica de Espana v nuestra Secretaria. La jornada finalizé con
una comida en un restaurante cercano y sirvio para intercambiar
ideas y comentarios en un espiritu de gran cordialidad

La AEIT participa en la mesa de las
Telecomunicaciones de FMOI

L a AEIT patrociné la celebracion de la Mesa de las Teleco-
municaciones en el marco de la Asamblea de la Federacion
Mundial de Organizaciones de Ingenieria (FMOI) organizado
por el Instituto de la Ingenieria de Espana (IIE). El acto se cele-
bro el pasado 15 de noviembre de 1999,

Bajo el lema “Las fuerzas que configuraran el sector de las tele-
comunicaciones en el Siglo XXI”, el presidente de la AEIT, Enri-
que Gutiért'ez,’ expuso sus tesis sobre la CONTRIBUCION DE
LAINGENIERIA ESPANOLA en este marco del nuevosiglo. Apun-
t6 la necesidad del acceso igualitario a los servicios y el papel de
los gobiernos y aumentar la cooperacion entre los paises para

25° Aniversario XLVII Promocion de
Ingenieros deTelecomunicacion

L os companeros de la XLVII promocién se reunieron a celebrar su 25° aniversa-
rio con una apretada agenda. Os relacionamos el programa de actividades para
que sirva de muestra y ejemplo para las siguientes promociones.

PROGRAMA. FECHA: 23 DE OCTUBRE 1999

LUGAR: PALACIO DEL NEGRALEJO. ;;UN LUGAR CON ENCANTO;;

10 horas BIENVENIDA, SALUDOS, ENCUENTROS RECONOCIMIENTOS

Y CAFE PARA EMPEZAR LA JORNADA
11 horas ACTO INAUGURAL
11,30 horas PROYECCION DEL VIDEO ;;QUE TIEMPOS AQUELLOS;; o

jiLOS ROCKEROS NUNCA MUERENj;
Este es un video especialmente realizado para este evento en el que recordaremos
como éramos, la Escuela, los grises, nuestro viaje a EEUU y Canada, etc y en el que
podremos vernos tal como éramos.

13,00 LECCION MAGISTRAL A CARGO DE NUESTRO
QUERIDO Y NUNCA BIEN PONDERADO PROFESOR SAEZ VACAS.

14.00 GRAN AGAPE EN LOS SALONES DEL PALACIO
16,30 PRESENTACION PROPUESTA VIAJE FIN DE CARRERA A
ALGUN LUGAR DEL CARIBE CON 25 ANOS DE RETRASO.

17,00 1iGRAN FIN DE FIESTA {;ACTUACION DE ORQUESTA

Y BALLET BRASILENO. FIESTA INTERACTIVA EN LA QUE PODREMOS
PARTICIPAR EN SAMBAS, BOSSANOVAS Y TODOS LOS BAILES TROPICALES.
19,45 DESPEDIDA Y CIERRE...;jPERO NOS
VOLVEREMOS A VER EN OTRAS OCASIONES!

cion y aquellos que no puedan tenerlo. En este marco destaco el
papel de los ingenieros de teleocmunicacion y llamo a la cola-
boracion de los profesionales de la Sociedad de la Informacion
para tratar de impedir esta fractura social.

El COIT y la AEIT en Coditel

125 de noviembre se reunieronen la ETSI T de Malagalosdirectores

de las Escuelas que imparten la titulacion de Ingeniero de Tele-
comunicacion en Espana. Con unapretadaagendase fueron exponiendo
por Antonio Puerta, Director de laETSIT de Malagay anfinion del even-
to, los distintos puntos a desarrollar: Modificaciones de Planes de
Estudios, ingenieriaeingenieriatécnica, la titulacion de ingeniero elec-
ronicoyse informo por parte de las Escuelas masrecientes (Centro Poli-
técnicode la Universidad Miguel Hernandez, en Elche- ETSITdela
Universidad Politécnicade CartagenayDeusto) de susitiacion, nota
de corte, nimerodealumnos, planesde estudio, profesorado, etc.
El COIT expuso los trabajos que viene realizando en relacién con
el sector y los profesionales de la ingenieria de telecomunicacion
(ICT, visado de proyectos, licencias CMT, iniciativas y proyectos tec-
nologicos en marcha, proceso de descentralizacion , etc.).
La reunion fue muy positiva y sirvio de foro de intercambio de opi-
nionesentre lasdistintas escuelasy para constatar unaserie de hechos
que conviene analizar: homogeneidad de planes de estudio, pro-
puestade modelo ciclico de la Reunién de Bolonia (3anosy 2 anos),
asignaturas en la red, colaboracion interescuelas, intercambio de
profesorado, ....
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¢ ESPECIAL: Balance de un aio de liberalizacién
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