“Nos apoyaremos en
nuestra propia red de fibra
y radioenlaces”

Airtel Movil S.A. obtuvo la concesion de telefonia mavil GSM en 1994, y con la intencion de convertirse en un operador integral ha sido una de las
primeras empresas en conseguir una licencia B1 para el servicio telefonico fijo. Por ese motivo, nos hemos dirigido a su Consejero Delegado, D.

La experiencia para obtener la licencia B1
ha exigido cumplir una serie de requisitos
¢como ha resultado?

Evidentemente positiva. Para nosotros es
un resultado directo de la liberalizacion.

Ademas, supone un pasoadelante enlaevo-
lucion de un operador de movilyabre nue-
vas perspectivasde futuro ante la posibilidad
de ofrecer mas servicios a nuestros clien-
tes, lo que nos obliga, por otra parte, a ser mas
competitivosy eso es estimulante.

Airtel posee ya una importante red maévil
;qué infraestructura va a necesitar en este
nuevo reto que se plantea?

Emplearemos una mezcla de infraestruc-
tura propia, para el acceso directo yla del
operador dominante, para el acceso indi-

recto.
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E reto inmediato se
centra en llegar a altos
niveles de servicio en
banda ancha del
acceso fijo

En el caso de la red de transpote, nos apo-
yaremos en nuestra propia red de fibra y
radioenlaces.

En cuanto a las negociaciones de interco-
nexion con Telefonica, estan siendo com-
plicadas porlo que ante las continuas demo-
ras has hemos visto obligados a recurrir
ante la CNMT.

Con un planteamiento como el de Airtel
cuya vocacion de operador integral es fun-
damental ;c6mo piensa llegar al cliente?
Accesodirectomediante WLL cuando ten-
gamos conexion de espectro radioeléctri-
coy fibra dptica para casos determinados
o especificos.

:Se van a focalizar en algtin tipo de clien-
te en concreto?

Para nosotros el cliente objetivo es cual-
quier cliente, ahora bien, focalizado en el
segmento de empresas.

;Tiene Airtel alguna presencia en otros mer-
cados, se lo plantea a corto plazo?

Por el momento, presencia directa, nin-
guna.

Desde su punto de vista ¢ cuales son sus
competidores natuales?

Todos aquellos operadores globales que
estén dando, o tengan capacidad en el futu-
ro de dar servicio en Espana.

;Cual es el elemento diferenciador de su
compania?

Unavez demostrada la calidad de AIRTEL
en el movil, el reto inmediato se centraen
llegar a estos niveles de servicio en la ban-
da ancha del acceso fijo.

También en el diseno y oferta de un
importante paquete de nuevos ser- '
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