
EL ECONOMISTA. 
Ahora, existe una forma de economizar hasta el 50% de los gastos en telefonía móvil de 

su empresa: MoviStar Enlace. Un servicio que integra los teléfonos MoviStar de su empresa 
en su centralita privada. MoviStar Enlace establece una nueva tarif icación en la que se consideran iguales, 

a efectos de coste, los tres tipos de llamadas posibles: de fi jo a móvil, de móvil a fijo y de móvil a móvil. 
Convirtiendo estos tres tipos de llamadas internas en llamadas de móvil a móvil, con la tarifa 

más económica. No dude en confiar las comunicaciones de su empresa a MoviStar Gestión. 
Disfrutará de la calidad y el precio que sólo puede ofrecerle una Compañía líder. 

Si desea más información, no dude en ponerse en contacto con nosotros en el 

900 208 208. 

(/[;" MovlStar 
GESTiÓN 

EshIIllOS' mu y cerca. Pa ra llevarte muy lejos. 
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EL AÑO QUE VIVIMOS 
PELIGROSAMENTE 

D 
uranle el presenle año se ha 
producido uno aceleración verti­
ginosa y hasta cierto punto caó­
lico en los cambios de todo tipo 
denlro del seclor, que lIevoró a 
España a pasar de ser' uno de 

los países conslanlemenle calificado como 
mós lento en lo aplicación de los medidas 
liberalizadoros a ser uno de los estados de 
la U.E . con mayor grado de liberalización. 
Asi pues, o principios o mediados del pró­
ximo año nos encontraremos con: 
• Ires operadores de lelefonío f;¡a ITelefó­

nica , Retevisión y lo empresa que resul­
le ad¡udicalorio de la lercero licencio, 
cuya convocatoria está prevista paro 
finales de esle año); 

• dos operadores de telefonía móvil Iy 
pendienle la od¡udicoción de uno licen­
cia poro lelefonío personal DCS-1800 
adicional a la que lambién obtendrón 
Telefónica Móviles y Airtel); 

• un operador de redes de telecomunicacio­
nes por cable en codo demarcación lade­
mós de Telefónica) que estoró aulorizodo 
paro la presloción del servicio lelefónico; 

• dos plaloformas para la difusión de lele­
visión digilal par salélite; 

• varios operadores de servicios de valor 
añadido Iconmulación de datos, acce­
so a información, ele). reorientación de 
la situación aclual del mercado de ser­
vicios de acceso a información; 

• la empresa britónica Col! Telecom SA 
ha oblenido de lo CMT la concesión 
administrativo poro prestar ciertos servi­
cios de valor añadido de telecomunica­
ción, excluidos el servicio final lelefóni­
co básico y el servicio público de difu­
sión de lelevisión, par medio de una red 
propio que se le autorizo construir lean 
lo que se podría definir como un primer 
paso hacia lo liberalización efecliva de 
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infraeslructuros). y airas empresas, lales 
como WorldCom par e¡emplo, ya se 
han dirigido a la CMT con solicitudes 
similares; 

• y, paro finalizar, destocar que, eslaró 
presenle la perspecliva del 1 de diciem­
bre de 1998, fecho en la que cualquier 
empresa podró compelir en el sector de 
la telefonía bósica que, en lo acluali­
dad, represenla alrededor del 60% del 
valor 10101 del mercado de lelecomuni­
caciones. 
También hoy que mencionar especial­

menle la constilución de operadores regio­
nales de telecomunicaciones con partici­
pación público , como el caso de Euskallel 
en el País Vasco o el previsible operador 
que se forme en Colaluño, que conlribui­
rón a complicar todavía mós el espectro 
de agenles presentes en el mercado. 

A la visla de todo lo anterior, no es fócil 
planleorse cuól seró la evolución del seclor 
en el apasionante futuro que le espera. 
Tendrón que ser las fuerzas del mercado 
los que, en función de los inlereses yeslro­
legios pueslos en juego por cada agente, 
decidan sobre la fuluro conformación del 
mismo, así como sobre la coherencia 
existenle enlre la mulliplicidod de lo oferla 
y los necesidades reales exislenles, proce­
diendo en consecuencia a la selección de 
aquellos operadores que sepan escoger 
con mayor ocierlo el nicho de mercado 
donde desarrollar su aclividad y adoplorse 
al especial entorno social que presenla la 
configuración autonómica españolo. En 
esle proceso de evolución del mercado 
hacia la plena competencia deberó iugar 
un papel preponderanle la labor de la 
CMT como salvaguarda de dicha compe­
tencia. 

Desde estas instituciones creemos que, 
aunque no es deseable que el Estado 
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tengo un papel excesivamente intervencionista sino que, por 
el contrario, es necesario delar ¡ugar libremente a las agen­
tes del sector, tampoco se deben de¡ar determinados aspec­
tos sólo o lo libre confrontación de intereses del mercodo. 
En concreto, los objetivos de consecución y mantenimiento 
de la cohesión social y territarial en materia de telecomuni­
caciones llevan a desear uno intervención del Estado en 
aquellos aspectos que el mercado por sí sola no es copoz 
de resolver. Tanto mós en un coso coma el español en el que 
la existencia de profundas diferencias entre las distintas 
regiones podría redundar en que dichas diferencias se 
manifestaran también en la calidad y lo cantidad de las ser­
vicios de telecomunicación esenciales disponibles, produ­
ciéndose de hecho lo existencia de ciudadanos de primero 
y de segundo en cuanto 01 tipo de servicios o 105 que tienen 
acceso . 

de nuevos servicios y de competencia en los existentes, 
pero, por otro porte, en aros o lo cohesión social y territo­
rial, se deberia llegar a un compromiso o poeta de Estado 
para la definición y exigencia del cumplimiento de las obli­
gaciones de servicio público, tanto 105 contenidas en el 
denominado servicio universal como las imponibles a las 
licencias de operación de redes o servicios, debiendo invo­
lucrar dicho pacto de estado a todas 105 administraciones 
con competencias directas o indirectas sobre la materia, 
esto es, la central, lo autonómico y la local. Asimismo, la 
labor de la CMT seró fundamental nuevamente poro garan­
tizar el cumplimiento de las obligaciones de servicio públi­
co que se impongan a las operadores. 

Posiblemente el marco ofrecido por el próximo deba­
te parlamentario de 105 enmiendas al proyecto de ley 
General de Telecomunicaciones fuera la ocasión idó­
neo paro, al tiempo que se evita un excesivo interven­
cionismo en el libre ¡uego del mercado, introducir en 
lo ley estos consideraciones sobre lo imposición de 
obligaciones de servicio público y la necesaria colabo­
ración entre las distintas administraciones . • 

Resumiendo, podríamos decir que ante el excitante reto 
que supone lo próximo apertura del mercado de 105 teleco­
municociones desde el COIT y lo AEIT consideramos que, 
por un lodo, se debe de¡ar ¡ugor libremente o 105 intereses 
del mercado en todo aquello que signifique lo introducción 
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Inicio de la actividad de la Comi­
sión del Mercado de las Teleco­
municaciones (O.M. de 31 / 1). 

Aprobación del Reglamento Téc­
nico y de Prestación del servicio 
de telecomun icaciones por saté­
lite (RD 136/1997). 

Privatización completa de Telefó­
nica de España, S.A. y posterior 
alianza de esta compañía con 
6T, abandonando su partici­
pación en Unisource. 
Irrupción de la TV digital por 
satélite en el mercado español. 
Incorporación de la Directiva 
95/ 47/ CE sobre el uso de nor­
mas para la transmisión de 
señales de TV, cuyos aspectos 
principales son: la introducción 
de la figura del operador de 
servicios de acceso condicional. 
la utilización de sistemas de 
acceso cond icional abiertos y 
compatib les, y la estandariza­
ción del algoritmo de cifrado 
(RD-Ley 1/ 1997, tramitado como 
Ley 17/ 1997 )_ 

Entrada de Telefónica en el sec­
tor audiovisual (Vía Digital y 
Antena 3) y en el de contenidos 
(Aud iovisual Sport)_ 

Aprobación de la Ley de L.iberali­
zación de las Te lecomunicacio· 
nes, cuyos principales aspectos 

SUCEDIÓ EN 1997 

son: la creación de la CMT, la 
modificación de la LOT, la 
modificación de la Ley de Tele­
comunicaciones por Cable, y la 
creación del segundo operador 
(Ley 12/ 1997. que se habia ini­
ciado como e l RD-Ley 6 / 1996). 
Determinación de las tarifas y 
cond iciones de interconexión a 
la red telefónica básica operada 
por Telefónica (O.M. de 18/ 3) 

Concurso y adjudicación del pro­
ceso privatizador de Retevisíón. 
El consorcio liderado por Ende­
sa y Stet se hace con un 70% 
del capital de la sociedad y se 
inicia la andadura del nuevo 
operador. 
In icio de la trami tación pa rla­
mentaria en el Congreso del 
Proyecto de Ley General de las 
Telecomunicaciones Uunio). 
Regulación del régimen de pres­
tación de la telefonía móvil en 
su modalidad DCS-1800 (RD 
1252/1997). 

Establecimiento de procedimien­
tos y cond iciones para la selec· 
ción y preasignación de opera­
dor en las llamadas de larga 
distancia (O.M. de 18 de julio!. 
para la conservación del núme­
ro de los abonados al servicios 
telefónico básico en caso de 
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cambio de operador (O.M. de 4 
de agosto) y aprobación det 
ptan nacional de numeración. 
Liberalización de la prestación 
del servicio de acceso a infor­
mación a través de la RTC o 
RDSI (O.M. de 8 / 9). 

Disolución de la Dirección Gene· 
ral de Telecomunicaciones. 
La CMT empieza a ejercer sus 
funciones suspendiendo deter· 
minadas campañas de Telefóni· 
ca, aprobando la concesión a 
Colt Telecom para prestar serví· 
cios de valor añadido e inician· 
do una consulta pública sobre 
sistemas de acceso condicional. 
Convocatoria de los concursos 
para la adjudicación de la pres· 
tación de servicios de telecomu· 
nicaciones por cable en la prác· 
tica totalidad de las demarcacio· 
nes, y adjudicación de los mis· 
mas en demarcaciones que 
representan más del 70% de la 
población. 

Consolidación del segundo ope· 
rador de telefonía móvil (la pre­
visión de facturación de Airtel 
para el presente ejercicio supo­
ne alrededor de un 50% de la 
de Telefónica Móviles y cerca 
de un tercio del valor total del 
mercado). 
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a Comisión de la Unión Euro­
pea ha publicada a principias 
de este año uno Comunicación 
al Conseja, al Parlamenta Euro­
pea, al Comité Económico y 
Social y al Comité de las 
Reg iones sobre la Cohesión y 

la Sociedad de lo Información que 
no estoy seguro haya sido leída y 
"procesada" por toda la clase políti­
ca de las COMUNIDADES 
AUTÓNOMAS. Par si 
resulta de interés poro 
alguno de los compa-

OPINION 
estará aún más marcada par las 
diferencias en los parámelros que 
van a definirle de modo cuantitativo 
y cualitativo. 

Recuerdo aquí que para la 
Unión Europea, las Telecomunica­
ciones están englobadas en la 
Dirección General XIII, que abar­
ca además el Mercado de la 
Información Isi hay mercado es 
que hay producto) y Valoración 

la Comisión y serán mencionadas 
en airo lugar. 

Por lodo ello resaltan los redac­
tares comunitarios lo necesidad de 
tomar medidos a los diferenles 
Gobiernos y Administraciones en 
los ámbitos de política legislativa, 
de inversiones y de solicitud de ayu­
das. 

la Comunicación pone de mani-
fiesto que las TIC ITecnologías de la 

Información y las 
Comunicaciones) pue­
den ser un faclar clave 

ñeros que no están 
ubicados en las gran­
des metrópolis de las 
Telecomunicaciones 
de nuestra Nación y 
pueden utilizar este 
documen to para men­
talizar sobre el tema, 
hago aquí un peque­
ño extracto. 

Esto Comunicación 
forma parte del segui­
miento o las recomen­
daciones y análisis de 
un Informe anterior 
sobre la Cohesión 
Económica- y Social 
en el ámbito de la 
sociedad de la infor­
mación. 

LAS TELECOMU­
NICACIONES, 
ELEMENTO DE 

DESEQUILIBRIO 
ENTRE REGIONES 

pora superar aisla­
mientos de regiones 
cuya ubicación deje 
fuera de los ejes de 
desarrolla tradiciona­
les, lo que es evidente­
mente el caso de bas­
lantes Comun idades 
del Estado. 

La Comunicación 
parte de la base de 
que sólo una infraes­
tructura adecuada de 
información y te leco­
municaciones permiti­
ró participar en esa 
sociedad que viene. 
Pero asimismo, detec­
ta que al cuantifi~ar 
en datos promedios 
los parámetros que los redactores de la 

Comisión alerlan del 
peligro que supone 
para la Cohesión el 
desarrollo desigual de 
las regiones (en versión comunitario 
habría que hacer corresponder este 
concepto aproximadamente a nues­
tros CC.AA) en maleria de teleco­
municaciones, que podría conducir 
a una nuevo clasificación de los 
territorios entre ricos en información 
y pobres en informacián Irealmente 
estos categorías ya existen, y 
entiendo que se trola de no ahon­
dar diferencias). 

Es absolutamente claro que poro 
la Comisión, la información es un 
producto igual que cualquier airo 
que podamos imaginar, con lo dife­
rencia de que en su visión, el futuro 
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de la Investigación, les decir a lo 
que está por venir), y depende 
del mismo Comisario del que 
dependen los Asuntos Industriales 
y las Tecnologías de la Informa­
ción y las Telecomunicaciones. 

En España , por contra , sigue 
siendo un tema ligado orgánica­
mente a las 'Obras Públicas' inde­
pendiente del nombre administrativo 
que tenga formalmente, es decir ni 
se relaciona con la Induslria, que lo 
es, ni con las Tecnologías de la 
Infarmación, cuyo soporte constitu­
ye. Ello tiene consecuencias como 
las que detecta en la Comunicación 

miden lo posición de 
partida de las regio­
nes europeas, se 
maneian siempre 

datos a nivel Estado y por tanto 
el desequilibrio dentro de ellos, al 
no estar valorado estadísticamente 
puede producir retraso de algunos 
en relación con otras, con efectos 
muy perjudiciales en los años fulu­
ros. Cama es lógico, resulta difícil 
corregir lo na identificado. 

llamo la atención o la Comi­
sión el bajo porcentaje lalgo 
menos del 2%) de inversiones del 

I COM (97) 7 fino! . lo Cohesión y lo Sociedad 

de lo Información' 



Fondo Europeo de Desarrollo 
Regional se dedico o inversiones 
en el sector de Telecomunicacio­
nes. Parece claro que se tiende o 
inversiones en infraestructura de 
corle tradicional, como carreteras, 
o de tipo lúdico como pabellones 
deportivos etc., que por otro porte 
son más identificables por el ciu­
dadano medio y dejan bien o los 
políticos del lugar. lo adscripción 
orgónica de los Telecomunicacio­
nes yo cilado anteriormente los 
hace entrar siempre en competen­
cia poro ser elegidas con obras 
civiles de elevado precio, y los 
gestores les asignan sistemática­
mente lo peor porte. Es aún más 
significativo que el porcentaje 
dedicado o fomentar lo demando 
es sólo el 0,3 %, cuando poro 
los redactores de lo Comunicación 
se troto de uno de los elementos 
claves paro entrar en esa nueva 
sociedad. 

Resulto de interés lo afirmación 
de lo Comisión de que el servicio 
universol que hoy parece reducirse 
01 servicio de telefonía vocal 
debería concebirse "o la corta" 
por utilizar un término al uso 
popularizado por lo transmisión 
de acontecimientos deportivos, es 
decir que poro una PYME puede 
ser algo muy distinto que poro un 
Hospital o una anciana que vive 
sola en su domicilio. 

la Comisión alerto del peligro 
de dejar el acceso a los servicios 
avanzados o los fuerzas del mer­
cado, puesto que el resultado 
puede ser causa de relrasos irre­
cuperables paro los regiones 
menos favorecidos. Esto me pore­
ce de gran importancia en estos 
momentos en que existen tantos 
adoradores de lo diosa Mercado. 

lo Comisión pide o los Estados 
Miembros y a las regiones intere­
sados que sopesen bien sus deci­
siones de inversión para evitar 
que se obro aún más lo distancio 
entre los yo potencialmente ricos 
en información y aquellos que son 
pobres, y cuyos clases políticos ni 

siquiera llegan o percatarse de 
ello. 

Resulto curioso lo afirmación de 
que el nivel regional es el mós 
adecuado poro determinar los 
oportunidades que ofrece lo socie­
dad de lo información, cuando 
tradicionalmente hemos considera­
do que las Telecomunicaciones 
son temo ligado 01 Estado Cen­
tral, y así se ha refle/'ado en nues­
tro texto consliluciona . 

En dicha comunicación se iden­
tifican una serie de parámetros 
que definen los telecomunicacio­
nes como instrumento de evolución 
hacia lo sociedad de la informa­
ción, y que resumo a continua­
ción. 

En primer lugar tendriamos los 
indicadores de acceso, tales 

El nivel regional es 
el más adecuado 
para determinar las 
oportunidades que 
ofrece la sociedad de 
la información. 

como cobertura de lo Red Digital 
de Servicios Integrados, lo digitali­
zación de centrales telefónicas, el 
número de nodos de servicios en 
línea, tiempos de instalación de 
uno línea, calidad de servicios, 
gama de servicios soportados etc. 

En segundo lugar tendríamos 
los indicadores de asequibilidad, 
ligados o los tarifas de los servi­
cios, cuyo análisis pone yo de 
manifiesto que aquellos regiones 
centrales de lo Unión Europeo tie­
nen siempre precios más bajos 
que los regiones de cohesión, 
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!léase nosotros) lo que reflejo sim­
plemente lo tendencia de la rique­
za o perpetuarse. 

En tercer lugar, se citan los 
indicadores de suscripción que 
son otro dato clave poro calibrar 
el retraso de los regiones de lo 
cohesión. la Comunicación cita 
por ejemplo el número de servido­
res de Internet, abonos o servicios 
de transmisión de datos, redes de 
cable, densidad telefónica, abo­
nos o telefonía móvil, que como 
no, son muchísimo mós alto en 
los regiones centrales de Europa 
que en los regiones de cohesión 
entre los que nos encontramos. 

los conclusiones del documento, 
pese o que van dirigidos a los 
Estados, deberían ser conocidas 
por las responsables políticos de 
nuestros CC.AA., aunque sólo 
fuero para reclamar de aquel el 
cumplimiento de sus obligaciones 
y de las ind icaciones que se le 
hacen. 

Tengo dudas sobre la existen­
cia de estadísticos de los propios 
Administraciones de las CC.AA. 
de todos estos paró metros y de su 
seguimiento. Estoy seguro de que 
existen bastantes datos, pero obra­
rón lógicamente en poder de 
nuestro Operador dominante, y 
estarón referidos únicamente o los 
óreas de negocio propios. 

No me resulto evidente que 
este tema seo prioritario poro 
todo lo clase política de nuestros 
Comunidades Autónomos, y por 
ello, aquellos que preocupados 
por el presente se estén olvidando 
de las Telecomunicaciones van a 
condicionar gravemente su proyec­
ción hacia el tercer milenio . • 

*JUAN l . SANCHEZ PlÑOLE 
.:. 

Jitan Ignacio Sánchez Piñole es Ingeniero 
de Telecomunicación por la ETSfTM. 

Licenciado en Derecho y Diplomado en 
Medioambiellle por la EOI. Es Presidenre 
de la Delegación de Aslllrias de la AEIT. 
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"Metamorfó­
sis virtual" 
gana el 11 
Concurso 
Nacional de 
Autores 
Multimedia 

LOs ganadores del II Con­
cursa Nacional de Auto­

res Multimedia creado por 
la Sociedad General de 
Autores y Editores, en cola-

boración con IDG, fueron 
Gabriela Arrocet Velasco, 
Rafael Portero Robledo y 
Jonathan Franch por su 
obra "Metamorfosis Vir­
tual". Los premiados reci­
bieron el galardón de 
manos de Manuel Gutié­
rrez Aragón, Presidente de 
SGAE. 
El segundo premio fue 
para José Peña Silva par 
su obra "Curiosidades de 
Nuestro Mundo". El tercer 
premio recayó en Carmelo 
Garda Tejedor y Teresa 
Ve~dú por su obra "Panta­
no . • 

Hispasat 
adjudicó la 
construc­
ción del 
tercer 
satélite 

H ispasat ha adjudi­
cado la construc­

ción del tercer satélite 
de su sistema a la 
compañía francesa 
Aerospatiale. 
El Hispasat 1 C ha 
sida diseñado para 
ofrecer una amplia 
oferta de canales de 
TV Digital para el mer­
cado audiovisua l de 

habla hispona. De igual modo prestorá una plena fle­
xibilidad, tanto a los actuales clientes de Hispasat 
como a las futuros, para el desarrollo de los más 
innovadores servicios de comunicaciones por satélite. 
El Hispasat 1 C contaró con tres óreas de cobertura: 
Iberia, Europa y América y una gran flexibilidad poro 
interconectar los servicios entre los tres áreas . • 

Ganadores del primer premio Multimedia ele la Sociedad 
General de Autores. 

José Manuel Villa,. 
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Villar: "Una forma ágil de defraudar al fisco 
hoy, es Internet" 

El secretario general de Comunicaciones, José Manuel Villar, clausuró el seminario liber­
tad y Control en Internet, organizado ror Fundesco poniendo el acento en las posibili­

dades que ofrece la red de redes para e delito fiscal. Villar aseguró que las lagunas jurí­
d icas y la ausencia de respuestas técnicas plantea una forma ágil de defraudar al fisco. 
El comercio electránico puede suponer, en opinión del secretario general de Comunicacio­
nes, "nuevos riesgos para las empresas y consumidores" al plantear dudas sobre "la fiabili­
dad de los proveedores, su localización física, el cumplimiento de los contratos, lo protec­
ción de datos personales y la seguridad de los pagos". Villar argumentó que los impuestos 
indirectos existentes, "especialmente el IVA", son aplicables al comercio electrónico pero 
que las características de éste, la velocidad de las transacciones, lo dificulta . • 
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Eutelsat: 
Cuarto 
satélite de la 
serie W 

E utelsat ha comprado un 
cuarto satélite de lo 

serie W que será operati­
vo en 36 grados Este o 
principios de 1999. Este 
satélite, llamado W4, per­
mitiró o Eutelsat satisfacer 
lo demando del mercodo, 
sobretodo en Rusia. For­
maró porte del grupo de 
satélites de Eutelsat en 36 
grados Este junto con el 
TDF2, que empezó en 
noviembre a emitir cade­
nas de televisión, y el 
nuevo satélite Sesat, que 
entrará en servicio a prin­
cipios de 1999. 
Equipado con 32 trans­
pondedores y ofreciendo 
lo particularidad de su 
cobertura o través del hoz 
orientable, W4 se utiliza­
rá principalmente con una 
cobertura fijo sobre Rusia, 
poro transmisiones de tele­
visión analógico y digital, 
efectuados par un radiodi­
fusor ruso previo acuerdo 
con su gobierno . • 

Foro 
crítico contra 
BiII Gates 
sobre 
monopolio 

M icrosoft solicitó que 
se desestimara judi­

cialmente lo demando del 
Departamento de Justicia 
de Estados Unidos por lo 
que se quería imponer a 
dicho empresa uno multo 

diario de un millón de 
dólares 1I 50 millones de 
pesetas) por sus supuestos 
prácticas intimidalorias y 
de monopolio en el sector 
de lo informático. Uno 
vez mós, lo empresa de 
Bill Gates dice que no 
tiene culpo de lo que se 
le acuso, que su actividad 
es abierto y que su único 
objetivo es la innovación. 
Esto se produjo en víspe­
ras de un importante taro 
crítico, convocado boja el 
lema Valaración de Micro­
soft, que se espero propi­
ne uno sacudido o lo mul­
tinacional. 
Los autaridades antimono­
polio de EE UU pidieron 
o un juez que multara o 
Microsoft por forzar o los 
fabricantes de ordenado­
res o que incluyeron el 
navegador de Internet de 
su marco, Microsoft Explo­
rer, en todos los unida­
des. Sin embargo, los 

abogados de Microsoft 
alegaron que lo Adminis­
tración firmó con ellos un 
convenio en 1995 en el 
que ambos portes sabian 
y aprobabon esto prócti­
co. Microsoft alego que 
Windows 95 "es un pro­
ducto concebido como un 
conjunto" , por lo que 
desactivar ahora el Explo­
rer atentaría contra lodo 
el sistema. 
Lo empreso cree que lo 
accián del Departamento 
de Justicia estó destinado 
exclusivamente a impedir 
que Microsoft incluyo 
mejores usos y funcionali­
dad en versiones futuros 
de Windows 95. Ese sis­
tema operativo está insta­
lado en el 80% de los 
ordenadores que existen 
en el mundo, pero en el 
sector de lo navegación 
por Internet el líder Iy prin­
cipol competidor de 
Microsoft) es Netscape. • 

Las empresas rentabilizan sólo el 75% del 
nuevo software 

El 75% de los empresas no lle­
gan o obtener todos los benefi­

cios de la utilización de nuevos 
paquetes de software, indico un 
estudio elaborodo por lo consulto­
ra KPMG. El 89% de los empresas 
señalon en cambio que lo implan­
tación de los poquetes se ha lleva­
do o cabo con éxito, aunque des­
conocen si impulsarán sus rendi­
mientos empresariales. 
Según KPMG , lo complejidad de 
los paquetes adquiridos y los ries­
gos que contraen su puesto en mar-

cho obligo o introducir diversos ajustes dentro de lo empresa, que incluyen lo necesi­
dad de cumplir con los previsiones de implantación o tiempo y dentro de presupuesto; 
frente o lo consecución real de los beneficios que se planteo en un primer momento . • 

nlT 106, Nm 'IE.\IHHI,:.OICIK\IIlIIE 1997 " 



Las marcas, por 
delante de los ;i 

clónicos según 
la OCU 

En España se venden más cIá­
nicos que ordenadores de 

marcas internacionales, pero los 
altavoces son de mala colidad, 
deficientes los manuales de ins­
trucciones y llevan pocos progra­
mas. En lo comparativo evaluo· 
ción se ha analizado diez equi­
pas multimedia distintos: Packard 
Bel l Multimedia 3510 XE, IBM Aptiva Pen­
tium 166 MMX, Fujitsu Indiana P 1621 X, 
Hewlell-Packard 525 MCx 5/166M, 
Highscreen Mini97, Tay Topstar Multime­
dia, Inves Teide 766 MX, KM Venus, ADL 
Florida 5645 MMX Y El System Maxima 
Pl66 MMX. 
Como los ordenadores analizados están 
destinados principalmente al mercado 
doméstico, "es importante que se entre­
guen con un surtido de programas que per­
mitan al usuario explotar las posibilidades 
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de su ordenador y del multimedia", añade 
el informe. En este apartado destacan IBM 
Aptiva, Packard Bell Multimedia y Fujitsu 
Indiana. 
En el apartada de equipamiento destacan 
Packard Bell Multimedia y Fujitsu, entre los 
equipas de marca, e Inves Teide y Tay 
Tapstar, entre las clónicos. En cambia, Tay 
Tapstar y El System son las marcas que 
cuentan can mejores posibilidades de 
ampliación, tanto de memoria cama de 
procesador . • 

Los servicios 
basados en 
redes 
inteligentes, 
en alza 

L
as redes inteligentes 
están siendo cada vez 

más competitivas entre las 
compañías de telecomuni­
caciones. Según un informe 
de Ovum, los servicios de 
redes inteligentes a medida 
alcanzarán una amplia 
difusión al aumentar la 
necesidad de diferencior 
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los servicios y se espera un 
aumento rápido de la utili­
zación de este tipo de 
redes entre los operadores 
móviles. 
El despliegue de redes inte­
ligentes ha conducido a 
cierto número de tendencias 
de servicio . los servicios 
estándar basados en redes 
inteligentes se han converti­
do en una parte esencia l 
del conjunto de productos 
de empresas nuevas y de 
compañías de telecomuni­
caciones establecidas. 
Pero, junto a esto, las servi­
cios de redes inteligentes a 
medida alcanzarán una 
amplia difusión al aumentar 
la necesidad de diferenciar 
los servicios. 
Otra tendencia es al incre­
mento de redes inteligentes 
entre los operadores mávi­
les, así como la utilizacián 
de servicios de redes priva­
das virtuales basadas en 
redes inteligentes. También 
58 espero un importante cre­
cimiento en los ingresos 
procedentes de servicios 
par redes inteligentes. 
Según Ovum crecerán rápi­
damente los ingresos proce­
dentes de servicios de 
redes privadas ofrecidos 
por clientes móviles, que 
para el año 2003 llegarán 
al mismo nivel que los tradi­
cionales. 
Sin embargo, los ingresos 
procedentes de servicios 
tradicionales están comen­
zando a saturorse, y hay 
una necesidad de que los 
operadores se muevan 
hacia unos servicios más 
innovadores, en los que las 
funciones y características 
estén integradas en forma 
de paquetes para clientes 
individuales . • 
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Nace el 
Centro de 
Telecomuni­
caciones 
Móviles 

El Departament d'lndús­
trio de lo Generalitat de 

Catalunya, Airtel y lo Uni­
versitat Politécnica de Cata­
lunya han creado el Centro 
Tecnológica de Telecomuni­
caciones Móviles con el 
objetivo de impulsor el teji­
do de proveedares catala­
nes en el ámbito de los 
telecomunicaciones. 
Esto cooperación se impul­
sa con la creación de un 
Centro de Telecamunicacio­
nes Móviles que debe pres­
tar ayudo o tres niveles: 
apoyo tecnológico y de 
I+D, facilitar o los provee­
dores directrices de merca­
do claros y nuevos fuenles 
de financiación. 
El centro, que contará con 
el apoyo de los expertos 
de lo UPC (especialmente 
de lo Escuela Técnico 
Superior de Ingeniería de 
Telecomunicación de Bar­
celona y lo Facullad de 
Informótica de Barcelona) y 
de las instalaciones del 
campus norte de lo Politéc­
nico, estaró dirigido por 
personal técnico de Airtel, 
poro garanlizar un enfoque 
claro de mercado y facilitar 
el diólogo entre la oferta y 
lo demando . Airlel yel 
ClDEM horón apartaciones 
monetarias para crear un 
fondo Inicial de unos 150 
millones de pesetas finan­
ciarón proyeclos de I+D 
paro los PYME. Asimismo, 

Airtel ofreceró o Iravés del 
Cenlro su programo de 
Cooperación Industria l, el 
cual pretende desarrollar 
uno red propio de provee­
dores prestóndoles ayudo 
financiero Esle programo 
cuenta con una dotación 
adicional de 300 millones 
de peselas. 
La iniciativa promovida por 
los tres parles, CIDE-Airlel­
UPC, quiere ayudar o 
corregir uno de los déficits 
estruclurales de lo induslria 
catalana, como es lo boja 
participación de proveedo­
res catalanes en el sector 
español de las telecomuni­
caciones, hecho que con­
Irasta con lo dimensión del 
mercado catalón y su 
polencial tecnológico, uni­
versitario e industrial. • 

Bruselas, 
hacia el 
teléfono único 

LOS ministros de Telecomu­
nicaciones de lo Unión 

Europeo aprobaron uno 
direcliva poro alcanzar el 
número telefónico único. 
Los auloridades quieren 
que seo efeclivo como muy 
tarde en enero del año 
2000, aunque se podró 
hacer coincidir con la aper­
tura del mercado de teleco­
municaciones de cada 
país. En España, esto libe­
ralización se produciró el 1 
de diciembre de 1998. El 
acuerdo de la Unión Euro­
peo prevé que el teléfono 

único se imponga al menos 
paro los operadores domi­
nantes en codo, pero codo 
Estado quedo libre paro 
imponerlo a otras empresas 
de telecomunicaciones . • 

Garantizado el derecho de todos los 
ciudadanos al servicio telefónico 

En el debale del posado noviembre, el Minislro de 
Fomento, Rafael Arios-Salgado manifesló que lo Ley 

General de Telecomunicaciones "garantiza, como mínimo 
y a un precio asequible, o todos los ciudadanos que se 
hallen en el territorio español, lo posibilidad de conectar­
se o lo red lelefónica público fi¡a y de que todos lengan 
acceso 01 servicio telefónico básico" . 
"Este servicio -precisó el ministro- ha de permitir, no sólo 
la transmisión de voz, sino también de fax". 
Dentro de este conceplo de servicio universal que regulo 
la Ley General de Telecomunicaciones se incluye "la exis­
tencia de uno oferla suficienle de leléfonos públicos" y " 
el derecho que todos los ciudadanos tienen de figurar en 
uno guío telefónico e impreso. 
Asimismo, el tilular de Fomento destocó que en lo ley los 
obligaciones paro la preslación del servicio universal 

Rafael Arias-Salgado "han de Imponerse O quien tiene el carócler de operador 
dominante en el mercado de telecomunicaciones" 
Par airo parte, el texto legislalivo regula "como elemento 

esencial lo numeración. Arios-Salgado señaló que se alribuye o lo Administración lo ela­
boración y aprobación de los planes nocionales de numeración yola Comisión del 
Mercado de los Telecomunicaciones su gestión" . • 
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Dataquest: 

Internet 
generó en 
1996 el 12% 
de los 
ingresos de 
los 
fabricantes 
de 
equipamiento 
de red 

E s un hecho que, en puer­
tas del siglo XXI, "la ten­

dencia al crecimiento de la 
red Internet ha favorecida 
las cuentas de resultadas de 
los fabricantes de equipa­
miento". En este sentido, los 
analistas de la consultora 
norteamericana Da toquest 
aseguran que, en 1996, 
las ventas de equipamiento 
de red dirigidas a la red 
sobrepasaran las 2000 

14 

La telefonía fija bajará en el 2000 

Mercado de productos de telefonía de consumo 
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Fuente: Frost & Sullivan 

Después de un período de crecimiento 
en los 90, el mercado europeo de pro­

ductos de telefonía para el gran público ha 
alcanzado su fase de madurez, según un 
estudio elaborado por la consultora Frost & 
Sullivan. 
Asi en 1 996 el valor total del mercado 
ascendió a 4 .079 millones de dólares en 
el año 2003 Las mismas fuentes aseguran 
que la liberalización del sector y el consi­
guiente nivel de competencia serón dos de 
los factores que acelerarán las disminucio­
nes de precios de los productos de gran 
consumo sobre todo a partir de 1998. 
A pesar de ser considerados como el prin­
cipal producto de telefonía de gran consu-

Cifras en millones de dólares 
En rojo, la cuota de crecimiento 

mo, es un hecho que el teléfono con cable 
estó perdiendo terreno frente al teléfono 
inalómbrico. 
Según Frost & Sullivan , hoy por hoy, el 
mercado europeo de telefonía móvil 
supuso el 53,8 por ciento de los ingre­
sos globales conseguidos en 1996. Una 
tendencia que confirma la existencia y 
aceptación de tecnologías inalámbricas 
tales como DECT IDigital European 
Cordless Telephony) y otros avances tec­
nológicos que, como la telefonía inteli­
gente o los dispositivos multifuncionales, 
empiezan a ganar cuota de mercado en 
diferentes segmentos de mercado Igran 
público/empresa) . • 

millones de dólares, lo que 
significó el 12 por ciento 
del mercado total de equi­
pamiento de red de datos 
Ique se acercó a los 
18.000 millones de dóla­
res) . 
Debido también a l boom 
de usuarios de Internet y 

al creciente surgimiento de 
aplicaciones en la red, 
Dataquest espera en 
1999 los routers de a lta 
velocidad multigigabit 
hayan alconzado un lugar 
preferente en el panorama 
de la conectividad . En 
esta coyuntura, las previ-

sianes de la consultara 
apuntan a que las fabri­
cantes de rauters multigi­
gabit alcancen unas ven­
tas de 1400 millones de 
dólares en 1999, la que 
sign ificaría multiplicar casi 
par seis la cantidad pro­
yectada para 1997 . • 
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cO 
FUJITSU 

Negroponte 
anunció la 
impresión en 
paneles 
electrónicos 
reutilizables 

N icholas Negroponte, 
fundador y director del 

Medio Lob del Instituto Tec­
nológico de Masochusetts 
(MIT) presentó en España 
las primeras pantallas pIo­
nas de televisión y multime­
d ia, Plasmovision, de lo 
multinacional japonesa Fujit­
su. 
En el mismo acto, afirmó 
Negroponte que las opera­
doras europeos estón fre­
nando el desarrollo de los 
telecomunicaciones 01 man­
tener ton altos los tarifas. 
Negroponte calculo que en 
el año 2000 hobró mil 
millones de personas conec-

cO 
FUJITSU 
Plasmavrsron 

todos o Internet, lo mitad 
pertenecerán a países en 
vios de desarrollo, gracias 
o que las compoñios telefó­
nicos competirón por el 
valor añadido. 
Negroponte desveló que su 
laboratorio acabo de termi­
nar un prototipo de panel 
flexible equivalente o una 
pógina en blanco, que 
carga información conec­
tóndolo al ordenador y 
recargo uno vez leido el 
texto. Antes de un año dis­
pondrón incluso de un libro 
de 200 póg inos, reutilizo­
ble. Negroponte recalcó el 
poderio que gracias o Inter­
net eiercerán los consumido­
res, yo que pueden conver­
tirse en grupos de presión 
con vistos o lo adquisición 
de productos concretos. 
Negroponte acaba de 
poner en marcho lo Funda­
ción 2B 1 poro dar acceso 
gratuito o Internet o escola­
res de 7 o 1 2 años en Ah 
ca, Latinoamérica y Asia. El 
próximo año hobró impar-

tantes avances en el dinero 
digital, el comercio electró­
nico, lo traducción interlen­
guas y los temas jurisdiccio­
nales y legales relativos a 
Internet. • 

Japón 
descubre el 
ordenador 

J
apón, gran exportador 
de ordenadores, tiene un 

aio índice de informatiza­
ción. Según un estudio del 
diario Asahi Shibun sólo un 
12% de la población japo­
nesa dispone de ordenador 
personal, porecido a Espa­
ña y muy por debajo del 
30% que supera Estados 
Unidos y al que se acerco 
Finlandia. 
Se ha tardado mucho tiem­
po en desarrollar progra­
mas que permitan el uso de 

BIT 1061 NOVIElIRRf.-DICIf.)IRRf. 1997 

los caracteres chinos. Los 
parlamentarios aún siguen 
votando por el sistema tradi­
cional de deposi tar la pape­
leta en una urna. Ninguna 
de las dos Cómo ras de la 
Dieta dispone de un sistema 
electrónico de votación. 
Hoce apenas un año que 
los PCs se han generaliza­
do en ministerios y organis­
mos oficiales. Algunos fun­
cionarios aún escriben sus 
informes o mano. En el pro­
pio Asohi Shimbun, las 
tareas de poginación no la 
realizan los redactores sino 
que requieren de un opera­
dor para el programa infor­
mótico. Este recelo que 
manifiestan los japoneses 
hacia pantallas y teclados 
contrasta con el grado de 
automatización de los fóbri­
cas de coches, por ejemplo 
en Toyota , primer fabricante 
de automóvilesd·aponés, la 
robótica ha o quirido un 
desarrollo extraordinario . • 

t5 



¿POR QUÉ 
NOSOTROS? 

Marconi Instruments Ud. 
o ComanlClclones Móvlln 

. 6enradores de RF 

• Analizadores de Radiocoms (PMR, 
MPT 1327, E-TACS, NMT, 6SM ... ) 

• Analizadores de Sistemas Radiantes 

o Microondas 
• Analizadores de Sistemas < 466Hz 
• Medidores de Potencia < 406Hz 

o Analizadores para Telecomunicación 

• De Transmisión (BER), 2/8/34 Y 
140 Mbps. 

• De Comunicaciones Digilales, RS-232, 
X.2, V.35, RS-449, V.36, X.50 
y Co/Contradireccional. 

• De protocolo, Simuladores y 
Generadores de Tráfico, EURO ISDN 
(ROSI), SS7, C7 V5, etc. 

EEV Ud. 
O Componentes y Sistemas 

• HPA para SATCOMS 
• TOP(TWT) y Magnetrones 
• Klystrones y Tubos de Potencia 
. CCD 

• Sensores de Gases 

Ma .. coni 
Instruments 

Europa Empresariat, el Rozabella, 6 
Ed il. París' Pta, Baja · Oficina 1 
28230 - LAS ROZAS (Madrid) 
Tel. : (91 ) 640 11 34 • Fax.: (91 ) 640 06 40 
Barcelona: 
Tel.: (93) 474 25 52 ' Fax.: (93) 474 29 92 
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Modems 
digitales de 
Vayris 

VAYRIS comercializo lo 
goma de módems 

HDSL HIPER LINK Y la 
goma de convertidores de 
intefoce INTER LINK, que 
además del mercado 
nacional, se distribuye en 
EE .UU., Israel, Argentina, 
Finlandia y lituania. Estas 
madems dig itales san 

capaces de transmitir 
hasta 2 Mb/s sobre líne­
as de cabre no acondiCio­
nadas de 2 y 4 hilas, 
alcanzando distancias de 
hasta 1 3 km. en el caso 
de una transmisión a 1,5 
Mb/s sobre 4 hilas de 
0,9 mm. En cuanto a ges­
tión SNMP, el fabricante 
español hace saber que 
se pueden gestionar hasta 
ocho bastidores en casca' 
da (capacidad de 14 
modems) canectados a un 
mismo agente SNMP, y 

Simulación de redes 
radioeléctricas 

La empresa 
SERVICIOS 

GENERALES 
DE TELEDIFU­
SION promo­
ciona un prO" 
grama de 
simulación de 
redes radioe­
léctricas que 

permite gestionar, dibujar y calcular proyectos de tele­
comunlCOClon con un considerable ahorro de tiempo y 
recursos. El programa Sirenet permite realizar estudios 
sobre el pefil radial y sus distintos tipos de cobertura 
(zonal, radial, multl-transmlSorl, análisis de vanos de 
microondas, análisis espectral, asignación de frecuen­
cias y visualización de medidas . • 
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que se puede integrar en 
entamas mmultiplotaforma 
toles, como HP Open 
View . • 

Se afianza 
GlobalOne 

La loint venture formada 
par Deutsche Telekom, 

France Telecom y Sprint 
cuenta ya con más de 100 
compañías conectadas a 
su servicio Glabal IP. Se 
Irata de un servicio de 
acceso a Intemet que repre­
senta uno importante eco­
nomía en las costos de 
comunicaciones, específi­
camente dedicado a 
empresas que desean ofre­
cer Intemet a terceros , com­
pañías que van o desarro­
llar o publicar su propio 
servidor web en red o 
empresas que quieren 
conectar su red corporativo 
a Internet. • 

En este número de nuestra 
publicación se incluye una 
invitación pora el visitante 
profesional a ASLAN'98 (IX 
Salón Monográ fico de 
Redes, Conectividad y Siste­
mas Abiertos). 
ASLAN'98 represe ntará la 
completa oferta espa ñola de 
productos y servicios paro la 
industria de Redes, Conecti­
vidad y Sistemas Abiertos .En 
su novena edición, 
ASLAN'98 esta'enfocada a 
todos aquello profesionales 
interesados en implantar 
estas tecnologías en sus com­
pañías . ASLAN'98 les permi­
tirá aplicar y tomar contacto 
con los últimos avances tec­
nológicos alcanzados en el 
último año. 



FRANCISCO 
COBlAN, DIRECTOR 
DE DESARROLLO DE 
NEGOCIOS Y 
MARKETING EN 
LUCENT 'fECHo 

Francisco Cabión se 
ha incorporado o 
Lucent Technalogies 
como director de 
desarrollo de nego­
cios y marketing. 
Comenzó su carrera 
profesional en 1986 
como responsable de 
cuentos del sector 

financiero y gestión 
en Hewlell-Packard 
Españolo. Desde 
enero de 1996 ejer­
cía el cargo de direc­
tor de gestión de pro­
gramas y nuevos 
negocios en Siemens. 

JUANJOSE 
CANDALIJA 
REBoLLO, DIRECTOR 
TECNlCO DE GLOBAL 
ONEEsPAÑA 

Juan José Candalija 
Rebollo ha sido nom­
brado director técnico 

de Global One Espa­
ña, ¡oin! venture de 
telecomun ¡cacianes 
farmada por Deutsche 
Telekom, France Tele­
kom y Sprin t. Es inge­
niero de Telecomuni­
cación y master en 
dirección de empre­
sas por el Instituto de 
Empresa. Nuestro 
compañero Juan José 
Candolija inició su 
carrero profesional en 
Digital Equipment, en 
el Departamento de 
Diseño e Ingeniería de 
Sistemas y Preventa. 

CARLOS ALEGRE 
VILCHES, JEFE DE 
PRODUCTO SQL 
SERVER 
MICROSOFT 
TRANSACTION 

Carlos Alegre Vilches 
se ha incorporado 
recientemente o 

Microsoft Ibérico 
como Jefe de producto 
SOL Server y M icro­
soft Trasaction Server 
de Microsoft. Alegre 
Vílches es i ngen iero 
de Telecomunicación 
y ha desarrollado su 
carrera profesional en 
NorSistemas (Unión 
FenosaL en la Agen­
cio Espacial Europea 
(ESA)yenAirtel. 

JORGE ARITMENDI 
FERNANDEZ, 
RESPONSABLE DE 
LA UNIDAD DE 
NEGOCIO DE 
CATVDE 
REPRESA 

Jarge Aritmend i se ha 
incarparado en el mes 
de Enero a Represo, 
compañia dedicada 
o lo interconectividad 
de redes y cableado 

SATELEC'98 

estructurado, en ca li­
dad de Responsable 
de la Unidad de 
Negocio de Teleco­
municaciones por 
Cable y CATV. Es 
Ingeniero de Teleco­
municación por la 
UPM (1989) Y ha 
desarrollado su carre­
ro profesional en Alca­
tel y en el Colegio Ofi­
cial de Ingenieros de 
Telecomun ¡cación 
como Secretorio T éc­
nieo, primero, y como 
Secretorio Ejecutivo 
en su último etapa. 

SATELEC '98 es lo XXIII edición de esto famosa ferio de Comuni­
caciones, Informótica y Electrónico que como todos los años se 
celebro en la ETSI de Telecomunicación de Madrid. Lo ferio se 
celebrara del 9 al 1 2 de Marzo de 1998 y estaró centrado 
principalmente en el empleo, dado el rópido desarrollo del sec­
tor en el último año, y en especial en el relevante papel que las 
consul torías estan teniendo en este hecho. En un piona mós téc­
nico, los jornadas se centrarón en los servicios añadidos de la 
televisión digital yen el auge de las comunicaciones personales, 
osi como la integración de tecnologias que estó provocando el 
rópido desarrollo de la telemótica. 

Los encargados de 5ATELEC'98 son: Rafael Eduardo Asenjo 
Ruiz (presidente), María Inés Rodriguez Borges (vicepresiden­
ta), Marcos Pineda Ortega (secretario), Jesús Pizarroso Malta 
(tesorero), Guillermo González Balbas (vocal), Raquel Valien p 

te Atance (vocal), Guadalupe Sánchez Santiso (vocal), Roberto 
David Carne,.o Ros (vocal). 
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La noche de Enrique 
Used Aznar 

Enrique Used agradeció el nombramiento como Ingeniero del Año con unas efusivas 
palabras llenas de humor hacia los compañeros reunidos en su nombre. 

El Decano, Jorge Pérez, hizo entrega de la placa del 
Ingeniero del Año 97 a Enrique Used. 

El pasada 28 de Noviembre tuvo lugar la cena-home­
naje al Ingeniero del Año, este año en la persona de nues· 
tro compañero Enrique Used Aznar, Consejero Delegado 
de Telefónica Publicidad e Infarmación (TPI) 

En el Salón Madrid del hotel Eurobuilding se reunieron 
mós de 250 compañeros que quisieron acompañar a 
Used. Hubo problemas para que entraran todos los que 
habian solicitado su asistencia. 

Comparten mesa con Enrique, de izquierda a dere­
cha, Vicente 80r" Va/en,ín Sanz Caja, Jorge Pérez 

y José M!! Vázquez Quintana y señoras. 

Como viene siendo habitual, el acto comenzó con 
un cocktail , que permitió a muchos de los asistentes 
reunirse y saludar a viejos amigos. 

Al final de la cena Jorge Pérez tomó lo palabra para 
resaltar los motivos tenidos en consideración par las Juntas 
del COIT / AEIT para efectuar el nombramiento de Enrique 
Used como Ingeniero del Año. Nuestro compañero 
Enrique, Director General de Telefónica, durante 30 años 

t8 BIT 106, NO\'IE:lI BR}:-DICIEJIBRf. 1997 



Durante el cocktail, en un momento distendido 
Valentin Sanz Caja, Gabriel Barrosa y José M" 

Vázquez Quintana. 

José M" Vázquez Quintano elogió la figura del 
homenajeado. 

ha desarrollada una amplia correra en la compañía, den­
tro y fuera del ómbito nacional , con una gran importancia 
en el desembarco latinoamericano. 

Jorge Pérez destacó la importantisima trayectoria profe­
sional de Enrique Used en Telefónica y su entereza y valor 
paro superar con éxito e¡emplor su reciente enfermedad. 

José Moría Vózquez Quintana y Vicente Bort glosaron su 

Vicente Bort se refirió al homenajeado de forma 
muy cariñosa 

Jesús Banegas, J. M. Vázj,uez Quintana y J. L. M. 
de Bustamante comentan a oportunidad del nom­

bramiento de Used. 

persona, el primero desde su vertiente profesional y el 
segundo desde la personal. 

Finalmente, Enrique Used, tras unas palabras de agra­
decimiento, hizo memoria de sus hitos más significativos 
como profesional desde la finalización de sus estudios 
hasta nuestros dios, para acabar haciendo votos par seguir 
traba¡ando para nuestro sector . • 
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Nuestro compañero Mateo Valero ha recibido recientemente de monos de la Reina el premio 
"Rey Jaime 1" para Investigación, otorgado por la Generalidad Valenciana. Colofón de su activi­
dad investigadora, Mateo recibió con anterioridad por sus trabajos de investigación que se cen­
tran en el campo de la arquitectura de los computadores de altaslrestaciones, el premio Ciudad 
de Barcelona de Tecnología, el Narcis Monturiol de la Generalida de Cataluña a su labor inves-

tigadora y el "Salva i Campillo" al Ingeniero de Telecomunicación de Cataluña 1996. 

"LA REVOLUCION INFORMATICA SE 
BASA EN SU CONS¡ANTE 

EVOLUCION' 
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Mateo Valero acabó sus estudios 
en 1974 en la ETSIT Madrid y se tras­
ladó o lo Escuelo de Barcelona. En 
1980 ero profesar de lo Facul tad de 
Infarmótico y, _desde 1983, es Cate­
drótico en el Area de Arquitectura de 
Computadores. Imparte closes en lo 
Escuela de Telecomunicoción y en lo 
Facultad de Informótica de Barcelona 
y ha sido Director del Departamento 
de Arquitectura de Computadores en 
3 ocasiones. Durante 1984-1985 fue 
Decono de lo Facultad de Infarmóti­
ca. En 1990, fue nombrado director 
del CEPBA (Centro Europeo de Para­
lelismo de Barcelona), y en 1995 
director del C4 (Centro de Computa­
ción y Comunicaciones de Catalun­
ya). 

ALERO 
BIT: ¿Qué significa para ti el 

premia "Rey Jaime 1", tras los 
muchos galardones que acu­
mulas? 

Mateo Valero: Este premio me 
produjo uno gran alegría parque se 
reconoce indirectamente el trabajo y 
los ilusiones de un grupo numeroso 
del Departamento de Arquitectura de 
Computadores de lo UPC que Intento 
desde hoce muchos años realizar acti­
vidades de investigación al mós alto 
nivel internacional y de transferencia 
de tecnología o empresas españolas 
en lemas relacionados con los compu­
tadores de altos prestaciones. Ade­
mós, lo calidad del premio es muy 
importante técnico y económicamente, 
a escala nacional, ya que entre sus 
jurados hoy varios Premio Nabel. 

Que se concedan premios de esta 
importancia o Ingenieros es funda­
mental porque se trota de un colectivo 
grande de profesionales españoles 
que trabajan con lo móxima seriedad 
y eficacia y que, debido tal vez o 
que no se sobe valorar nuestro esfuer­
zo 01 compararlo con otros profeSiO­
nales, no es frecuente que recibamos 
este tipo de reconocimientos. Así 
pues, el Jurado de los premios "Rey 
Jaime 1" ha dado este primer paso 
que debería continuar en otro tipo de 
galardones. 

BIT: ¿Qué es el Centro Euro­
peo de Paralelismo de Barce­
lona? 

Mateo Valero: N uestro línea 
de investigación adquirió en 1984 
uno móquina paralelo con 54 pro­
cesadores tipo Transputer que 
habían sido desarrollados en Euro­
pa A partir de ahí, fuimos ganan­
do experiencia próctica y en 1 990 
hicimos una petición de infraestructu­
ra 01 programo TIC poro crear este 
centro de computadores paralelos. 
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Lo ayudo fue concedido por lo 
Dirección General de Telecomunica­
ciones, como gestora entonces del 
TIC , y fue complementada con ayu­
das de nuestro Universidad y de lo 
Generalitat de Cataluña a través de 
lo ClRIT (Comisión Interministerial 
paro lo Investigación y lo Innova­
ción Tecnológico) y de lo FCR (Fun­
dación Catalana paro lo Investiga­
ción). Los objetivos bósicos eran 
tres: tener buenos computadores 
paralelos que fueron usados por los 
investigadores españoles, dar cursos 
de formación en estos tecnologías y 
potenciar lo transferencia de tecnolo­
gía a nuestras empresas potencian­
do lo formación de consorcios que 
pudieron solicitar proyectos de Inves­
tigación y Desarrollo en el marco 
de los Programas de lo Comunidad 
Europeo. 

Bit: ¿Y el C4? 

Mateo Valero: Al final de lo 
década de los 80 y principios de 
los 90, algunos comunidades autó­
nomas crearon centros de supercom­
putación clósicos con el objetivo de 
ayudar o los grupos de investiga­
ción y a las empresas. Se crearon 
CICA en Sevilla, CESCA en Catalu­
ña, CESGA en GaliCla y otro en 
Bilbao. El CESCA comenzó sus acti­
vidades en 1991 y do servicio de 
cólculo de altas prestaciones o 
todos los universidades catalanas. 
Nosotros, desde el principio, comen­
zamos o colaborar con el CESCA 
(Centro de Supercomputación de 
Catalunyal, y entre otros cosos, fui­
mos elegidos por lo Comunidad 
como una gran instalación en super­
computación. El C4 es un centro vir­
tual que fue creado por lo Generali­
tat de Catalunya en Octubre de 
1995 paro coordinar los activida­
des de los Centros CEPBA y 
CESCA. 
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BIT: ¿Cuál es el trabajo de 
un Arquitecto de Computado­
res? 

Mateo Valero: El Arquitecto 
de Computadores es el profesional 
que diseño los Computadores. Es el 
encorgado de sacar rendimiento o 
los enormes avances tecnológicos 
derivados de lo capacidad de inte­
grar transistores en un chip, constru· 
yendo procesadores, memorias y sis­
lemas concretos que, como lodo el 
mundo puede comprobar, van codo 
vez mós rápidos , ocupan menos 
espacio y cuestan menos dinero. A 
nivel mós técnico, el arquitecto debe 
decidir el juego de instrucciones del 
lenguaje Móquina del Procesador 
poro que sean fócilmente usados 
por los compiladores y paro que 
puedan ser eficientemente implemen­
tados por el hardware. 

BIT: i,Cómo ha sido la evolu­
ción de los Procesadores 
durante los últimos años? 

Mateo Valero: Desde que se 
construyó el primero, hoce ahora 
alrededor de 50 años, el computa­
dor ha evolucionado de manero 
impresionante. Los primeros computa­
dores se construían con vólvulos. El 
transistor, por su copacidad poro 
ser integrado, ha sido el verdadero 
descubrimiento que ha permitido 
esos avances en lo Informótica y los 
Telecomunicaciones . Hoce 40 años 
que se comenzaron o utilizar los 
transistores en el diseño de los com­
putadores y poco después se empe­
zó o integrarlos en un solo chip . 
Durante los últimos 30 años, se ha 
duplicado codo 18 meses lo copa­
cidad de integración . 

Como ejemplo, hoce 26 años se 
integró en un chip el primer micro­
procesador conteniendo 2300 tran­
sistores y con una frecuencia de 
reloj de 108 Khz. En lo actualidad, 
los microprocesadores más avanza­
dos contienen alrededor de 10 
millones de transistores y funcionan 
con uno frecuencia de reloj superior 
o los 500 Mhz. Así pues, lo capa-
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"Desde hace 30 años, 
se duplica cada 
dieciocho meses la 
capacidad de 
integración" 

cidod de integración y lo velocidad 
se han multiplicado por 5000 en 
estos años. El trabajo del arquitecto 
es hacer que los números anteriores 
se conviertan en aumento de veloci­
dad. y la realidad es que se ha 
conseguido bastante bien o pesar 
de los dificu ltades . 

BIT: ¿Cuales son esas difi­
cultades? 

Mateo Valero: A nivel sencillo, 
el número de ciclos de procesador 
que un programo tardo en acabar 
es igual al número de instrucciones 
que se han de ejecutar, dividido 
por el número de instrucciones que 
se lanzan o ejecutar por ciclo . El 
tiempo total es igual 01 número ante­
rior, multiplicado por el tiempo de 
ciclo o por lo inverso de lo frecuen­
cia del reloj del procesador. Paro 
reducir ese tiempo de ciclo, el 
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arquitecto uso desde lo década de 
los 50 técnicos de segmentación 
que se tomaron de los cadenas de 
montaje de coches. 

Por otro parte, se intento que el 
procesador puedo lanzar el móximo 
número posible de instrucciones por 
ciclo. Digamos que si los primeros 
procesadores lanzaban o ejecutar 
una instrucción por codo 7 ciclos, 
los de ahora pueden lanzar 4 codo 
ciclo. los dificultades encontrados 
paro aumentar eso velocidad son 
que las instrucciones tienen depen­
dencias entre ellos y que lo veloci­
dad de los memorias no ha seguido 
el mismo grad iente positivo que el 
de los procesadores. Codo vez, los 
instrucciones y los datos están más 
lejos del procesador. De ahí que se 
requieran mecanismos en la arquitec­
tura paro reducir los dos fenómenos 
negativos anteriores; y en eso esta­
mos . 

BIT: ¿Seguirá el diseño de 
los procesadores y de las 
memorias la evolución experi­
mentada durante los últimos - .. anos .. 

Mateo Valero: Según dicen 
los expertos en tecnología, lo copa­
cidad de integración de transistores 
en un chip continuará, al menos, 
durante los próximos 10 o 12 años 
permitiendo integrar mós de 1000 
millones de transistores en un mismo 
chip. Esto haró que codo 3 años 
sigan soliendo 01 mercado memorias 
4 veces más densas . Por otra parte, 
se confía en nuevos avances en la 
Arquitectura de los Computadores 
paro continuar en lo línea de los 
últimos años y permitir que los pro­
cesadores aumenten su velocidad 
por un factor de 500 en ese perío­
do de tiempo. 

El problema fundamental es que los 
fóbricas de chips avanzados son 
codo vez mós coros y de ahí que 
sean necesarias esas alianzas entre 
fabricantes poro continuar en el mer­
cado. Con todo, podríamos decir que 
lo llamado revolución Informótica se 
ha basado en mantener una evolución 



rápida durante muchos años. Y esto 
parece que continuará en el futuro. 

BIT: Si los procesadores 
individuales von ya tan rápi­
dos, ¿para qué construir siste­
mas con el objetivo de ir toda­
vía más rápido? 

Mateo Valero: Desde los prime­
ros tiempos de la Informático, siempre 
se pensó en construir sistemas que 
tuvieran varios procesadores con el 
objetivo de que trabajaran conjunta­
mente en la solución del mismo pro­
blema y así ir todavía mós rápido. En 
aquella época, estos sistemas no se 
pudieron construir debido al tipo de 
tecnología existente. Con la aparición 
del microprocesador en 1971 y con 
las previsiones que había para el futu­
ro y que han sido una realidad, se 
comenzaron o construir los primeros 
computadores paralelos a partir de la 
década de los 80. 

En la actualidad, muchos de los 
sistemas que hay en el mercado 
contienen más de un procesador y, 
a corto término, hasta los computa­
dores personales serán sistemas mul­
tiprocesadores En la escala más 
alta, los computadores masivamente 
paralelos permiten realizar simulacic. 
nes y trabajos que tardarian muchos 
años en ser realizadas con un solo 
procesador. Par ejemplo, el compu­
tador más rápido del mundo es un 
sistema multiprocesador que contiene 
10000 procesadores Pentium a 
200 Mhz. Resolviendo sistemas de 
ecuaciones lineales, con matrices de 
215.000 filas y columnas, ha ido a 
una velocidad superior al Teraflop 
que es equivalente a 10 elevado a 
1 2 operaciones por segundo, sobre 
números de coma flotante codifica­
dos con 64 bits. Adicionalmente, la 
máquina posee más de 500 
Gigabytes de memoria central. 

BIT: ¿Qué tipo de aplicacio' 
nes requieren esas velocida­
des tan altas? 

Mateo Valero: En concreto, la 
máquina anterior estó ejecutando 

V 
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"El transistor, por su 
capacidad para ser 
integrado, ha sido el 
verdadero motor de la 
TI" 
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aplicaciones militares de forma que 
permite simular los efectos de explo­
siones nucleares con una precisión 
superior a la obtenida haciendo la 
explosión real tal como, desgracia­
damente, se hizo en las islas del 
Pacifico no hace mucho. Por otra 
parte, parece que están simulando 
el comportamiento futuro de los silos 
de cabezas nucleares. Con sus casi 
10000 procesadores es capaz de 
hacer en una hora, las operaciones 
que un único procesador haría en 
un año. 

Existen muchas aplicaciones 
donde un aumento de velocidad y 
de capacidad de memoria es nece­
sario tal como en los diseños com­
pletos de aviones, coches, productos 
farmacéuticos o predicciones globa­
les del tiempo . Junto con las anterio­
res que requieren grandes copacida­
des de cálculo, estón apareciendo 
otras aplicaciones no menos impor­
tantes como son aquellas orientadas 
a manejar grandes cantidades de 
datos y a deducir información que 
ayude a la toma de decisiones . 
Para resolver mejor el conjunto de 
aplicaciones anteriores y aIras 
muchas, todavía se necesitan com­
putadores más potentes y de ahi 
que ahora, y superada la prueba 
de la máquina del Teraflop, se esté 
en el proyecto de la máquina Peta­
flap que ha de ser 1000 veces 
más rápida. 

BIT: ¿Qué recuerdos tienes 
de tu época de estudiante en 
la Escuela de Madrid? 

Mateo Valero: La mayoría de 
ellos son muy buenos y otros no 
tanto . Al principio me costó salir de 
mi enlorno familiar, al encontrarme 
en una gran ciudad, y estudiando 
uno carrera que tenia una gran difi­
cultad debido sobre todo a que 
algunos exámenes no tenían mucho 
que ver con lo que se había visto 
en clase. Ese valor añadido, por 
otra parte, nos ha servido luego 
para superar dificultades que se pre­
sentan en el ejercicio de la profe­
sión. La época que me tocó vivir en 
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Madrid se empezaban a notar cam­
bias muy posi tivas en la estructura 
docente e investigadora. Algunas 
profesores jóvenes ganaron sus cáte­
dras y decidieron dedicarse a tiem­
po completo a la Universidad. Crea­
ron grupos de investigación que fue­
ron el origen de lo que hoyes la 
Escuela. Y, a nivel afectivo, esa 
época me sirvió poro hacer y pro­
fundizar en amistades que durarán 
paro siempre. 

Bit: ¿Hay interés en las 
empresas españolas por las 
técnicas de los computadores 
paralelos? 

Mateo Valero: lo que no tene­
mos en Espoño son empresas que 
necesiten los computadores más rápi­
dos del mundo como el mencionado. 
H a y empresas automovilísticas que 
realizan mucha de la investigación 
que requiere el uso de estas máquinas 
fuera de Espoña y empresas como las 
farmacéuticas que nunca las han 
usado aqui. Aún osi , otras como 
BMW, Seat, CASA e Iberdrola, han 
usado las máquinas del CEPBA en 
proyectos desarrollodos conjuntamente 
dentro de los programas europeos. lo 
que si es uno realidad es que a inicio­
tiva del CEPBA, la Comunidad finan­
ció una serie de proyectos orientados 
a aplicac iones de las PYMEs que 
necesitarán el uso de los computado­
res paralelos. Dentro de ella , coordi­
namos los 8 proyectos PACOS (Para­
Ilel Computing for Spa in) donde todas 
las empresas eran españolas y ahora 
estamos coordinando y participando 
en PCI (Parallel Computing Initiative) 
que son 10 proyectos europeos de los 
que 4 son de empresas españolas. 
Hasta el momento, el CEPBA ha cola­
borado can más de 40 empresas y 
con más de 15 grupos de investiga­
ción españoles en proyectos europe­
os . Debido a esa experiencia, el cen· 
tro fue seleccionado por Bruselas 
como uno de los 20 TIN (Technology 
Transfer Node) que se encargarán de 
potencior, mediante el desarrollo de 
proyectos, el uso de los computadores 
paralelos. 
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l T }Lmo 
_ ----'...L ..... ALERO'--_ 

En la loto, Mateo Va/ero nos muestro 
la medalla del premio "Rey Jaime 1" 
para Investigación de la Generalidad 
Valenciana 

"El CEPBA ha sido el 
primer centro europeo 
que ha transferido la 
tecnologia del 
paralelismo a las 
Pymes" 

BIT: ¿Cómo ves la sinergia 
entre la Informática y las Tele­
comunicaciones? 
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Mateo Valero: Existe una rela­
ción muy clora entre muchos aspec' 
tos de ambas. Constituyen las deno­
minadas Tecnologías de la Informa­
ción y de las Comunicaciones. lo 
que caracterizo o estos tecnologías 
en su conjunto es la capacidad de 
almacenar , procesar y transmitir 
información digital. Yo diría que C. 
Shannon fue uno de los investigado­
res que supo ver esa relación en 
sus trabajos y que el transistor fue el 
dispositivo que acercó ambas mun­
dos. 

Hay universidades extranjeras que 
tienen correros que contemplan la 
Informática y las Comunicaciones de 
manera conjunta. En España , la 
Escuela de Madrid introdujo la asig­
natura de Introducción a los Orde­
nadores en el Plan de 1964 y 
luego puso varias asignaturas que 
contemplaban un gran número de 
los temas que se imparten en Infor­
mática. En Barcelona, nuestro Depar­
tamento de Arquitectura de Compu· 
tadores es el responsable docente 
en la Escuela y en la Facultad de 
varias asignaturas, algunas de ellas 
con contenidos similares en ambas 
centros . Por otra parte, los licencia­
dos de Telecomun icación son, hoy 
en día, profesionales muy solicitados 
en empresas dedicadas a la Infor­
málica. 

BIT: Finalmente, en 1994 
fuiste elegido Académico de la 
entonces recién creada Acade­
mia de Ingeniería de España 
¿qué significado tiene esa 
Academia? 

Mateo Valero: la Academia 
viene a rellenor un vacío que había 
en España. El objetivo es que 
desde ahí podamos explicar a la 
sociedad la importancia de las inge­
nierías y podamos emitir informes 
sobre temas concretos, relacionados 
con nuestras actividades. Por el 
momento, nuestra profesión está 
representada por siete telecos, que 
dan a conocer las tecnologías de la 
información y las telecomunicacio­
nes .• 



En ~ortada 

Las TI en la era 
Internet y 11 

El análisis de las posibilidades de mercado, a través de éste medio; la definición de las 
herramientas imprescindibles para acceder a la red de redes, su evolución en el tiempo y su 

adaptación a la telefonía y el video, conforma la segunda entrega de este Especial. 
En todo caso, se ha buscado una información práctica y actualizada, que concrete la viabilidad de 

105 distintos desarrollos que están en marcha, basados en esta nueva vía de diálogo y acceso, que 
sólo ha comenzado a evolucionar. Nos ayudan a conocer un poco más lo que puede significar 

internet los trabajos que han realizado José Antonio Mañas (Comercio electrónico); Ramón Nogales 
(Búsqueda: una aguja en un pajar); Juan J. Sánchez (Apuntes para entornos presentes en Internet) 

y, finalmente, José Manuel Huidobro (Telefonía sobre Internet). 
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En ~ort.d. 

Comercio Electrónico, 
se nos amontonan las 
oportunidades 

JOSE A_ MAl'JA S 

imanas@Vfaals.es 

arece coso de magia ; pero es 
cierto que nos encontramos en un 
fascinante punto de con ¡unción 
de diversos tecnologías que pue­
den dar un vuelco o lo formo en 
que vemos y practicamos nuestros 
relaciones comerciales. las gran­

des empresas, los pequeños y noso­
tros mismos o título individual. 

Paso que se nos amontonan las 
oportunidades: lo calidad de los servi­
cias de transmisión de dotas, que lle­
gan hasta nuestros hogares; la posibi­
lidad de disponer de módems de alta 
velocidad a precios asequibles paro 
todas; lo capocidad de digitalizar y 
transferir a velocidades razonables 
volúmenes de información multimedia 
con calidad mós que digna; la prolife­
ración de ordenadores personales en 
nuestras vidas, constituyéndose en una 
herramienta habitual, cuando na 
imprescindible, de nuestro trabo¡o, y 
el ubicuo WWW de gran impacto 
plóstico y, 01 tiempo, con uno interfaz 
de usuario poro todos los públicos. 

y esto continuidad tecnológico eli­
mina fronteros entre los equipos 
domésticos, los redes empresariales 
privados ¡que ahora llaman intranets). 
los equipos de los deporto mentas de 
contabilidad y, tirando del hilo, hasta 
los redes interbancarias gue materiali­
zan los transferencias de fondos. Todo 
es electrónica: todos pueden hablar 
con todos sin intervención humana, 
acercándonos o lo famoso aldea glo-
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bal en lo que no hoy trabas físicos o 
geográficos que nos impidan comer­
ciar de uno o otro extremo del globo. 

Cloro que algunas cosos na son 
electrónicos: hoy bienes materiales, 
hoy almacenes, camiones y trenes; 
hoy gente que no tiene PC en su 
coso, o que prefiere el troto personal 
directo o algo intermedio como hablar 
por teléfono o ver los cosos escritos en 
papel. Aún en esto frontero donde 
acabo lo electrónico y empiezo lo 
material, el comercio electrónico apor-

os encontramos en un 
scinanfe punto de 
njunción de diversas 

.cno ogias que pueden 
ar un vuelco a la forma 

en que vemos y 
cticamos nuestras 

laciones comerciales 

ta un volar indiscutible 01 ser capaz 
de integrar lo gestión de lo informa­
ción: los dotas sólo entran en el siste­
ma uno vez y son procesados electró­
nicamente sin pérdidas ni e rrores 
humanos. Es tan así que acabamos 
de tocar uno de los puntos negros: lo 
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desaparición de puestos de traba¡o 
relacionados con lo cargo de informa­
ción y su consolidación. Toreas como 
el punteado de listados de clientes 
cote¡ados frente a extractos del banco 
están posando o lo historia. 

El gran escenario consiste en 
conectar a cualquier cliente del pla­
neta con nuestras bases de dotas de 
productos, ofertas y disponibilidad en 
almacén, y con los bancos respecti­
vos para realizar una compra-venta. 
Al principio, durante lo fose de anun­
cio de productos, los elementos multi­
media son lo estrello imprescindible. 
Al final, después de la vento, cuan­
do hay que formar 01 cliente en el 
uso adecuado del producto, el multi­
media educativo vuelve a lomar un 
papel preponderante. Por en medio 
lo cosa puede ser más textual, aun­
que ciertos ámbitos, por e¡emplo lo 
compro de pisos o los obras indus­
triales, pueden requerir de nuevo 
grandes intercambios de planos y 
documentación. Detrás, siempre, hoy 



bases de datas a las que cada vez 
se les pide que almacenen más y 
más información, cada vez sean más 
patentes extrayendo y presentando 
productos y ofertas a los usuarios 
finales, y presentando informes, análi­
sis y previsiones o los encargados 
de su explotacián. Las bases de 
datos se amplían constantemente 
para incluir registros de actividad en 
general, y perfiles de clientes en par­
ticular para captar y cautivar a la 
clientela, y para alimentar las depar­
tamentos de marketing y desarrolla 
de nuevos productos. 

Con esto entramos en problemas 
de protección de datos, en particular 
de respeto a lo intimidad de las per­
sonas. Hay una necesidad empresa­
rial de perfilar a lo clien tela y un 
interés legítimo en servirla de la 
mejor manero. Pero la información 
de los gustos y hábitos de consumo 
es un arma peligrosa de doble fila: 
¡es tan fácil correlacionar información 
con todos los equi pos conectados 

entre sí! El tráfico de dotas y la intro­
misión en las vidas de las personas 
son ya, lamentablemente, un hecho. 
y los víctimas son , como siempre los 
más débiles, las menos informados y 
los mós cándidos. Empiezo a ser un 
problema la utilización de niños para 

I gran escenario 
nsiste en conectar a 

Iquier cliente del 
laneta con nuestras 

ses de datos de 
ductas, ofertas y 

isponibilidad en 
Imacén. 

elaborar perfiles de los hogares: al 
chaval se le encandilo con una chu-
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chería y se le pregunta dónde vive, 
qué coche tiene su papá ... A partir 
de ahí se van hilando cabos. Con el 
ánimo de proteger a los débiles, de 
atajar la alorma social y agilizar las 
negociaciones, se están definiendo 
tarjetas de visita electrónicas que nor­
malizan qué datos se dan a qué 
empresas, bajo qué condiciones y 
con qué consecuencias. Técnicamen­
te, lo normalización del protocolo 
para rellenar formularios permite la 
automatización del proceso y lo intro­
ducción de cautelas legales. 

Las relaciones de los vendedores 
con las posibles clientes son también 
conflictivas en los fases iniciales: 
anuncio de productos . Frente a la 
necesidad perentoria de anunciar sus 
propios productos y diferenciarse de 
la competencia, aparece el derecho 
de los clientes o no ser bombardea­
dos por la publicidad. En realidad, 
tampoco le interesa a los anuncian­
tes que sus productos se reciban con 
mal rolla. Parece que se puede iden­
tificar un punto de encuentro en dos 
posibilidades tecnológicas que ofrece 
la red: inleraclividad e información 
par solicitud. La interactividad permi­
te captor 01 cliente con mensajes bre­
ves, poco molestos, que invitan a 
que el diente venga a visitar nuestro 
web. Una vez allí, se aplican tácti­
cas de venIa directo para mantener 
al cliente interesado o base de recla­
mos, informes, demostraciones, elc. 
etc. La olra opción se conoce como 
tecnología push, y consiste en que 
seo el cliente el que se suscriba 01 
anunciante . Por ejemplo, durante 
unos meses podemos estar interesa­
dos en adquirir un chale t en la 
Costa del Sol ; informamos de eso al 
periódico y éste filtra y nos hace lle­
gar aquellas oIertas que casan con 
lo que deseamos. 

Ambas técnicas, interoctividad y 
por solicitud, estón creando un revue-
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lo en el mundo de los anunciantes. 
Si pongo un anuncio, exactamente, 
¿cuál es el precio justo? lo clásico 
son los medidos de audiencia paten­
ciol (carteles en lo collel o auditorías 
de difusión (periódicosl. Con estos 
ideos, se empezó o pagar par visi­
tas (hitsl o los póginos de los anun­
ciantes. De aquí se está refinando un 
punto y empezando o medir el éxito: 
¿cuánto gente ha visto el anuncio y 
odemós ha hecho "clic" paro venir o 
visitarnos? O más fuerte aún, ¿cuán­
to gente ha llegado o comprar algo 
o partir de este anuncio? Si vamos 
tirando de este hilo, nos acercamos 
más o un modelo de franquicia o 
vento par comisián, que 01 modelo 
clósico de precio fijo por anuncio. 
Técnicamente hablando, esto serie 
de modelos están llevando o uno for­
tísimo necesidad de disponer de 
herramientas de capturo, análisis y 
explotación de datos. Volvemos o 
los bases de datos como núcleo fun­
damental, y a los riesgos de inva­
sión de lo intimidad. 

Cambiando un poco de aire, el 
comercio electrónico incluye lo vento 
de intangibles: servicios y productos 
informáticos toles como programas, 
imágenes, vídeos, etc. , que son 
tonto el qbjeto idóneo paro vender 
en una red sin almacenes ni trans· 
portes físicos, como elementos omni­
presentes en nuestro sociedad de ser­
vicios. El problema de los productos 
infarmotizodos es que su reproduc­
ción es perfecta sin pérdida de cali­
dad. O seo , que son ideales paro el 
"pirateo". Copias idénticos, o reutili­
zación de portes leut & pastel poro 
producir nuevos productos son terri­
blemente fáciles de llevar o coba sin 
dejar huellos, ni degradar el conteni­
do. Esto posibilidad pone en entredi­
cho todo el entramado social de pro­
tección de los derechos de outar, y 
convierte en papel mojado lo legislo-
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ción 01 respecto. Paro atajar esto vía 
de aguo se están desarrollando 
modelos de marcado de lo infarmo­
ción de tal formo que los objetos 

ecnicamente 
ablando, los nuevos 
odelos comerciales 

stán llevando a una 
rtisima necesidad de 

isponer de 
erramientas de 
ptura, análisis y 

xplotación de datos. 

sean identificables incluso después 
de haber sido manipulados (por 
ejemplo, que uno imagen se imprimo 
y se reintroduzca con un scanner, o 
se recorte un trocito, o ... 1. Técnica­
mente lo que haremos será generar 
uno huello digital de lo imagen, fir­
marlo e incorporarlo subliminolmente 
o lo imagen de formo que si eso 
imagen aparece en donde no debie-
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ro se puedo detectar el fraude e 
identificar 01 propietario legal de lo 
mismo. 

y con todo esto hemos llegado o 
uno de los temas capitales del 
comercio electrónico: lo seguridad. 
Seguridad que habrá que enfocar 
con varios objetivos: 
• garantizar lo confidencialidad de 

los intercambios comerciales, pro­
tegiéndonos frente o terceros por­
tes que quieran saber lo que no 
les importo o coger lo que no es 
suyo 

• gorontizar lo integridad de los 
contenidos, protegiéndonos de ter­
ceros portes que pudieran inter­
ceptor las comunicaciones y mani­
pular los contenidos 

• asegurarnos de lo identidad de 
los portes que comercian, de 
formo que sepamos en todo 
momento hasta qué punto pode­
mos confiar en lo otro parte, pri­
mero poro saber que siempre 
hablamos con el mismo que cree­
mos, y segundo poro poder apor­
tar pruebas judiciales válidos en 
coso de engaño o fraude 

• confiar en que todos jugamos lim­
pio y que ni yo ni la otro parte 
nos vamos a arrepentir después 
de cerrar un troto e intentar alegar 
algún cuento poro no dormir; se 



trata de que cada parte quede 
ligada a un contrato y que no 
pueda eludir las responsabilidades 
adquiridas 
Montón de facetas que se cubren 

perfectamente gracias a herramientas 
criptogróficas hasta hace poco tiem­
po restringidas al terreno de la 
defensa y el mundo financiero. Ya es 
habitual que clientes y servidores 
web incluyon servicios de autentico' 
ción y cifrado de sesiones. Incluso 
existe un protocolo patrocinado por 
VISA y MasterCard para compras 
con tarjetas de plóstico sobre Inter­
nel. Se denomina SET ISecure Elec­
tronic Transoclions) y estó actualmen­
te en fase de pruebas piloto. Quizós 
lo tengamos dando servicio al públi­
co para finales de 1997. 

De todas las tecnologías criptográ­
ficas, la mós esquiva es la substan­
ciación de la confianza. ?Cómo me 
puedo fiar de la identidad de un 
cliente en Tombuctó, o de una tienda 
en Tierra del Fuego? Criptogrófica­
mente lo que se hace es pedir que 
la firma digital del interlocutar venga 
firmado par alguien de quien yo me 
puedo fiar. Se denomina confianza 
transitivo , y puede requerir varias fir­
mas encadenadas: por ejemplo, 
Naciones Unidos podría ovalar o lo 
Cómara de Comercio Argentina, que 
ovalaría o un notorio del sur del 
país, que par fin avaloría o lo tiendo 
en cuestión. Pero ¿quién le pone el 
cascabel 01 gato? Montar este entra­
mado de firmas es uno arduo tarea 
administrativo , legal y técnico que se 
va desembrollando con desesperante 
lentitud. 

Quizós sean los apuntados los 
temas mós espectaculares que son 
objeto de desarrollo en invierno de 
1997. Quedan otros muchos flecos 
que cubrir antes de que el comercio 
electrónico sea uno realidad tan her­
moso como se promete: 

• servicios de directorio, páginas 
amarillos y póginas blancas 

• denominación y caracterización 
de productos y calidades, por 
encima de diferencias ligüísticas y 
culturales 

• protocolos universales de identifi­
cación e intercambio 

• aplicaciones informót icas de 
soporte, el llamado "middleware" 

s 

s 
transmisión de dato 
osibilidad de 

poner de módems, 
te 

o software para juntar aplicacio­
nes de diferentes proveedares 

• integración global de sistemas 
• legislación de soporte 

El rompecabezas se va montando 
poco o poco. Algunos pioneros van 
sacando experiencias de ómbito limi­
tado. Es de destacar el gran número 
de estas experiencias en los Estados 
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Unidos y en los países nórdicos, 
donde la compra por cotó lago es 
uno costumbre social extendida, fren­
te O los países mediterráneos donde 
el trato directo es mós habitual y los 
compras tienen una fuerte componen­
te de relociones sociales. 

Y, por supuesto, que todos 
vamos con pies de plomo, pues 
con el dinero no se juego y el ries­
go del gran timo aprovechando lo 
accesibilidad mundial nos asusta a 
todos. los protecciones criptogrófi­
cas son los mejores de lo historia 
de lo humanidad; pero si se supie­
ra aprovechar un resquicio subesti­
mado, el efecto multiplicativo es ton 
impresionante que hace temblar. 
Esto percepción estó llevando a 
unos cautelas extremas que algunos 
no dudan en tachar de paranoia; 
pero no cabe duda de que el día 
que el comercio electrónico seo ver­
dad , todos lo querremos con lo 
móxima seguridad. 

y yo estamos muy cerco. 

*JOSE A . M AÑAS 

José Anronjo.Mañas es ingeniero de 
Telecomunicación. 
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En ~ortada 

Búsqueda en 
Internet, una aguja 

• en un pajar 
R A M O N N O G ALES M ORAN 

radicianalmente las empresas han 
manejado volúmenes importantes 
de datos poro la toma de decisio­
nes, de hecho uno de los objeti­
vos de la evolución de las arqui­
tecturas de los sistemas de infor­
mación hacia las redes de órea 

local y las aplicaciones cliente servidor 
ha sido el conseguir mayores producti­
vidades en la manipulación de la infor­
moción, cuya móxima expresión ha 
sido la introducción de los DATAWA­
REHOUSE en estas orquitecturas. Sin 
embargo, las herramientas tradiciona­
les de búsqueda en estos sistemas 
estón limitadas por las algoritmos utili­
zados, que no permiten gestionar mós 
de 50.000 objetos. Ademós estaban 
ligados a un entorno concreto, el cual 
tenía una organización de datos y unos 
formatos bósicamente propietarios. 

La explosión de Internet ha hecho 
que nos encontremos en un escenario 
inundado de información, no de 
50.000 objetos sino de millones 
Hoy día determinar la información 
relevante de todos los datos disponi­
bles para la toma de decisiones es 
prócticamente imposible, produciendo 
a las responsables una ansiedad aña­
dida, aproximadamente el 33% de 
altos directivos según un trabaja reali­
zado por Reuters dice vivir esta situo-
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ción y es mós, el 45% manifiesta que 
retrasa su loma de decisiones. 

Por tanto uno de los problemas mós 
importantes del gran crecimiento de la 
publicación de información en Inter­
net, es el poder acceder a la misma, 
de forma productiva y esto es vólido 
tanto para particulares como para las 
empresas. 

INFORMACtON 
DESORGANtZA''''D''A---

Los usuarios de Internet se enfrentan 
a una ingente cantidad de informa­
ción muy desorganizada y aunque 
solamente un tercio de la información 
disponible en Internet es de acceso 
libre, todavía es un volumen muy con­
siderable y la búsqueda de la página 
Web o documento de interés es real­
mente un reto. 

El caos del cyberespacio es sola­
mente un aspecto del problema de la 
búsqueda. La competencia entre los 
diferentes Web' s, hace que se esta­
blezca un clima de batalla de impac­
tos d" información entre ellos para 
captar la atención de los usuarias, lo 
cual hace mós difícil, si cabe encon­
trar información relavante y fiable . 

Cuando un usuario a través de un 
buscador generalista o a través de 
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servicios de un directorio pregunta por 
una determinada información el resu l­
tado es una canti dad enorme de 
di recciones que le llevaría mucha 
tiempo el desmenuzar. Para encontrar 
información relevante en esta gran 
cantidad de posibilidades hay que 
ser prácticamente un especialista en 
la búsqueda de infarmación 

Desde el punto de vista de los 
usuarios empresariales, navegar es 
una pérdida de tiempo, es mós pro­
ductivo buscar, sin embarga para que 
la búsqueda sea productiva, hay que 
ser especialista de la materia. 

La solución es poder utilizar herra­
mientas de búsqueda que realicen el 
trabajo de buscar la información. 

Cuando tenemos que seleccionar 
uno herramienta de búsqueda o recu­
peración de información tenemos que 
tener en cuenta dos requisitos: que 
encuentre información relevante y que 
lo haga en el menor tiempo posible. 
La velocidad de respuesta no depen­
de exclusivamente de la herramienta 
si no de el volumen de trófico en la 
redes corporativas IRAL o Intranet!, de 
la popularidad de los Web a las que 



tiene que acceder y el ancha de 
banda de las enlaces de transmisión 
así cama del tipa de contenida a ser 
transmitido. 

Cuando desde nuestra empresa 
entramos no en la Intranet corporativa 
sino a Internet, el ancho de bonda no 
es predecible y lo respuesta a nuestra 
petición de búsqueda puede ser extre­
madamente ba·la en periodos de 
pico . El desarrolo de agentes inteli­
gentes que realicen las funciones de 
búsqueda y recuperación de la infor­
mación así como su dasificación en 
función de los perfiles de búsqueda 
que han sido introducidos como requi­
sitos para el agente inteligente, permi­
te el que no empleemos nuestro tiem­
po en esta tarea.. Este desarrollo de 
los agentes inteligentes se realiza en 
estrecha colaboración con las empre­
sas que lo van a utilizar, ya que son 
personalizaciones de los productos 
genéricos. 

Las dos herramientas básicas de 
búsqueda en Internet son los motores 
de búsqueda y los directorios. Los 
directorios agregan información en 
bases de datos especiales de acuerdo 

a unos esquemas de clasificación que 
combinan diferentes factores: alfabéti­
cos, geográficos, tópicos. Este tipo de 
herramienta de búsqueda requiere un 
esfuerzo humano significativo para 
coleccianor, clasificar, codificor, ano­
tor y editor los datos. 

anda no es 
la respuesta a nues 

etic'ón de búsqueda 

uede ser 
xtremadamente baja. 

Los motores de búsqueda son siste­
mas que au tomáticamente coleccio­
nan e indexan mediante robots la 
información sin inleNención humana. 
Sin embargo, estos robots no son 
capoces todavía de sustituir a la inteli­
gencia humana, por lo que la informa-

Blr 106, NOVIUIURE-DICIE,\IRKE 1997 

ción que hay en los directorios es más 
fiable que la que dan los motores de 
búsqueda generales. 

FUTURO DE LOS MOTORES DE 
BUSQUEDA 

El negocio de los motores de bús­
queda está cambiando con rapidez 
debido a que es obvio que no pue­
den vivir exclusivamente de la publici­
dad . Algunas fi rmas líderes incluso 
publicitan y creon valor poro sus com­
pañías esperando ser adquiridas por 
uno entidad mayor, por e¡empla uno 
gran compoñía de ordenadores. 

Los motores generales de búsqueda 
tienen un limitado futuro en la formo 
que trabo ion actualmente. 

los directorios son herramientas 
excelentes de búsqueda poro navegar 
pero requieren la interactividad huma­
no paro la operación y explotación. 
Como los web- s en Internet aumentan 
muy rápidamente los directorios son 
presionados para ser actualizados y 
estos procesos son caros. 

Hay un gran número de directorios 
tonto de tipo general como específi­
cos, pero es crec iente lo dificultad de 
su existencia como directorios inde­
pendientes. Solo aquellos directorios 
que son soportados por grupos de 
interés como: directorios telefónicos , 
asociaciones profesionales, grupos de 
industriales y líneas de productos son 
los que son más actualizados y visita­
dos. Son los que tienen futuro. 

Algunos de los directorios han sido 
adquiridos por empresas de servicios 
de búsqueda, paro aumentor el auto­
matismo de determinadas operaciones 
de evaluación y recopilación de 
datos . Los resu ltados de esto decisión 
no son tan seguros como los directo­
rios que son mantenidos por personas 
experta s pero en muchos casos ha 
sido la manera de sobrevivir. 

los principales factores que determi-
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non los característicos y aceptabilidad 
de los herramientas de búsqueda 
incluyen el tamaño, los contenidos y 
lo capacidad de concurrencia de los 
base de dotas de indexación . Otro 
factor importante es lo velocidad del 
mecanismo de búsqueda, lo facilidad 
de uso, lo selección de los caracterís­
tico de lo búsqueda y el diseño de los 
interfaces del usuario final. 

INFORMACtON 
ESPECtFtCA 

El éxito de lo búsqueda en Internet 
depende del grado de efectividad del 
plan de búsqueda. Lo premiso básico 
de cualquier búsqueda es apuntar 
directamente o uno información espe­
cífico en vez de navegar . 

Cuando un motor de búsqueda 
arranco es importante lo selección de 
los palobras de búsqueda, yo que lo 
búsqueda se deterioro sino elegimos 
bien los palabras. Los motores de bús­
queda difieren unos de otros en como 
interpretan los mismos palabras o fra­
ses. Los usuarios deberón probar sinó­
nimos plurales así como los operado­
res lógicos dispanibles en lo mayoría 
de los motores. Trabo¡ar con lo lógico 
boleana es básico paro tener uno 
respuesto más a¡ustada. 

El proceso de búsqueda aumento 
mucho más en su efectividad con lo 
introducción de los metabuscadores 
los cuales lanzan simultáneamente o 
varios motores de búsqueda. 

Uno de los técnicos más utilizados 
en los funciones de búsqueda de los 
meto buscadores es el almacenamien­
to intermedio de lo información en 
uno base de dotas, lo cual permite 
refinar me¡orar los parómetros de los 
búsquedas y facilitar los consultas pos­
teriores en base a esto información. 

Lo mayoría de los buscadores utili­
zan técnicos derivados de los tecnolo­
gías de los agentes inteligentes, sin 
embargo los motores denominados 
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inteligentes son aquellos que se basan 
en los tecnologías del lengua¡e natu­
ral, los técnicos de aprendiza¡e y los 
redes neuronales. Este tipa de motores 
trotan de recrear lo que serio un dialo­
go humano. Sin embargo, el proble­
ma de estos agentes, es que son per­
seguidos por los propietarios de los 
Web' s yo que se llevan lo informa­
ción y les quitan publicidad. 

Los motores inteligentes también se 
emplean en capturar y almacenar pre­
ferencias de los usuarios. El ob¡etivo 
es saber con precisión sus requeri­
mientos y me¡orar el plon de búsque­
da, 

El filtrado colaborativo es otro técn i­
co empleado por los motores inteli­
gentes, se baso, en lo comparación 

reclorios han sido 
quiridos por empre 
servicios de 

úsqueda, para 
mentar el 

peraciones. 

de los preferencias de diferentes usua­
rios sobre un mismo dominio. Hay 
numerosos proyectos en el campo de 
los motores inteligentes yo que es lo 
tendencia tecnológica más interesante 
de caro 01 futuro , 

Otro de lo líneas de investigación 
actuol es lo capacidad de lo búsque­
da visual , yo que el usuario puede 
definir con mayor prec isión lo que 
quiere ver de uno imagen. Los atribu­
tos básicos que actualmente se estón 
considerandos son: color, formo y tex-
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tura , también se estó investigando 
sobre rasgos faciales y huellos y en el 
futuro sonido. 

LOCALIZACIONES 

ESPACIALES 

No está cerco el tener un buscador 
de este tipo debido o su gran comple­
¡¡dad. Cuando los bases de dotas 
multimedia son grandes y los videos 
comple¡os un buscador exhaustivo 
multimedia puede ser muy poco prac­
tico. Además hoy que tener en cuento 
también los necesidades de conside­
rar localizaciones espacia les y rela­
ciones entre ob¡etos y regiones de 
uno imagen, lo cual complica lo situa­
ción. Lo tendencia irá O sistemas de 
filtrado y personalización previos a lo 
búsqueda concreta. 

Actualmente los motores de búsque­
da se estón incorporando o los nave­
gadores de Internet, con el ob¡etivo 
de estructurar la información en cana­
les temáticos y así poder facilitar al 
usuario el uso de Internet. Sin embar­
go, el problema de estas herramientas 
de búsqueda es que coda día son 
más perseguidas par los propietarios 
de los Web's yo que se llevan la 
información y les quitan publicidad. 

El mercado de los motores de bús­
queda y del software de recuperación 
de textos era de 80 millones de dóla­
res en el año 1.990, según Delphi 
Consulting Group el mercado en el 
1 .996 ha sido de 700 millones de 
dólares, Mós de 60 pymes estón tra­
ba¡ando en este mercado. Ninguna 
de ellas lo domina y no es capaz de 
conseguir estándares de facto . 

I *RAMON N OGALES M ORAN 
----1 

Ramón Nogales Morón es Director de 
Desarrollo Tecl/ológico de Telefónica 

Sistemas. 



Apuntes para entor· 
nos presentes en 
Internet 
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aguílo@ííes.es 

n estos instantes que empiezan a 
oírse ecos sobre lo que puede ser 
Internet2, puede ser un buen 
momento poro hacer un alto en 
el camino. Observar donde nos 
movíamos hace unos pocos años 
y donde nos encontramos ahora 

puede hacernos vislumbrar len la 
medida de la posible) cuales pueden 
ser los paró metros que marquen la 
interfaz tecnológica del futuro. 

Internet puede verse coma un refle­
jo de la sociedad en su globalidad y, 
por supuesta tecnológicamente 
hablando. 

Por todo esto, hacer un repaso de 
los serv icios, ayer textuales y hoy 
coda vez mós multimedia , puede ser 
una primera aproximación a la evolu­
ción que están siguiendo olros entor­
nos tecnológicos. 

Para ello hemos considerado tres 
fases, y no hemos podida evitar coer 
en la tentación de asociarlas al pasa­
do, presente y futuro como forma de 
presentar esta toxonomia de entornos. 

En cualquier caso hay que decir 
que debido al espíritu y limitaciones 
obvias del escrito -no pretendemos 
ofrecer un rigor científico absoluto ni 
entrar en cierta grado de detalle­
vamos a oIrecer una visión muy simpli­
ficada. En real idad vamos a dar una 
vuelta si n detenernos demasiado por 
los diferentes entornos que nos oIrece 
Internet. Quizós seo en sucesivos artí­
culos donde se entre a analizar con 
mayor rigor ciertas aplicaciones o ser­
vicios aquí introducidos. 

En lo sucesivo al referirnos a entor­
nos, los vincularemos par un lado a 

unas determinados aplicaciones y a 
unos servicios de comunicación por 
otra. Ambas llevan asociado un cierto 
tipo de interfaz, que es el que nos ha 
permitido realizar lo clasificoción. 

Por motivos de espocio analizaremos 
tan solo tres servicios (Búsqueda de 

información, Chat y Entornas multiusua­
rio) viendo su evolución. 

"EL PASADO. Los ENTORNOS 
TEXTUALES" 

San los presentes desde los inicios. 
los pioneros se iniciaron con ellos y 
muchos de los que hay en día se 
incorporan a esto de la navegación 
temen enfrentórselos cara a cara. No 
obstante, hoy que reconocer que 
muchas de las aplicaciones asociadas 
a ellas todavía siguen siendo de enor­
me utilidad, mientras que otras van 
cayendo en el olvida. 

Como aplicaciones asociadas a 
estas entornos, podemos citar entre 
otras, telnet, o aplicación que permite 
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lo conexión remolo con cualquier 
ardenador de la red, simulando que 
el teclado y pontalla local estón física­
mente conectados al ardenador rema­
ta; el correo electrónico, de gran 
vigencia hoy en día, mós aún que 
muchas otras de las aplicaciones con 
un origen posterior en el tiempo y FTP, 
o protocolo estóndar de transferencia 
de ficheros en TCP /IP que permite a 
los usuarios de Internet recibir y enviar 
ficheros entre todas las móquinas 
conectadas a la red. 

En cuanto a la implementación de 
los servicios de búsqueda de informa­
ción nos encontramos, por ejemplo 
con finger que proporciona informa­
ción sobre los usuarios de uno máqui­
na o whois, a sistema de consulta de 
uno base de datos centralizada con 
información sobre la gente y los equi­
pos que forman Internel. 

Los servicios conversacionales se 
llevan a coba mediante redes de ser­
vidores IRC (In ternet Relay Chat) como 
Undernet ó EFNet, a las que los usua­
rios pueden conectarse mediante apli­
caciones cliente específicas o de tipo 
telnet, pero en cualquier caso textua­
les y gestionables por comandos de 
usuario. Existen además , determina­
dos programas denominados autóma­
tas o robots que se conectan o los 
canales IRC y proporcionan respues­
tas automatizadas a determinados 
comandos. 

los entornos multiusuario son en su 
mayoría juegos de aventuras interacti­
vos o MUDs (Multi User Dungeons) 
que mediante un interfaz textual sitúan 
01 usuario en un mundo virtual con 
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diversos objetos con los que puede 
interactuar y cuyo fin es alcanzar un 
determinado objetivo. Al igual que los 
servicios conversacionales cuentan 
con unos comandos como forma de 
comunicación y hoy ap licaciones 
específ icos o de tipo telnet poro 
conecto rse. 

" EL PRESENTE. ENTORNOS 
TRADICIONALES MULTlM= ED"'I"'A-.",----

Son los que dominan lo red de hoy 
en dio. Cuentan con unos claros venta­
jas frente o los anteriares debido tonto 
o los interfaces más amigables como o 
la apertura de nuevos posibilidades 
con la inclusión de nu evos medios 
como las imágenes estáticas, en movi­
miento, audio , así como lo mezclo de 
todos ellos. 

La aplicación por excelencia que 
domino estos entornos es el navega­
dor de WVI/VII, que integro a todos 
los vistos en el apartado anterior unifi­
cando la interfaz, simpl ificando el 
manejo y aumentando la ergonomía. 
Introduce las gráficos en lo red y es, 
hoy en día, el medio de publicoción 
electrónico distribuido más empleado 
en Internet. Hasta tal punto es así, que 
en muchos contextos ha llegado o 
convertirse en un autén tico sinónimo 
del término Internet. 

Los servicios de búsqueda de infor­
moción , automatizados mediante 
rnotores de búsqueda y robots (ver 
para más detalles artículo de J. 
Noguera en BIT de Julio-Agosto de 
19961. y que permiten consultas tipo 
"search"( frente a las de tipa explara­
ción que son las que habitualmente se 
realizan mediante los navegadares). 
Para ello indexan los documentos que 
hay presentes en la red y proporcio­
nan punteros a URLs que contienen 
información sobre la rnateria desea­
da. Asociada a los punteros se ofrece 
una puntuación según su grado de 
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adecuación a lo pregunta lanzada. 
No obstante su criterio de búsqueda 
es mayoritariamente sintáctico, lo que 
hace que en muchos casos, sean inco­
paces de diferenciar entre recursos de 
información de valor y otros de baja 
calidad o información intranscenden­
te. 

Los servicios de chal se encuentran 
incrustados en páginas HTML y ofre­
cen accesos a diferentes "habitacio­
nes" o grupos de conversación con 
distintos grados de privacidad. Los 

s ya clásico el bot 
lia de la Universida 

e Carneggie-Mellon, 
n el que si se tiene 

portunidad de 
ntablar conversación, 
uede hacernos llega 
dudar de su 

erdadera naturaleza 

comandos van desapareciendo en 
beneficio de una interfaz más gráfica 
que en muchos casos permite asociar 
uno imagen a cada participante. 

Los entornos multiusuario son ahara 
orientados a objetos o MOOs (MUD 
Object Oriented). El usuario escoge un 
avatar o personaje que lo represen ta 
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en dicho entorno. Además de darse 
uno comunicación en tiempo real entre 
los participantes , se muestran como 
entornos poblados con descripciones 
de objetos que pueden manipularse y 
ser programados para interactuar con 
la gente, pasando así del campo lúdi­
co a otros más ligados a entidades edu­
cativas. En uno del MIT, podemos reali­
zar tours a Marte con cuidadas descrip­
ciones de lo que allí encontraríamos. 

Asociados o estos, se encuentran 
los bots O programas de inteligencia 
artificial que se configuran para ofre­
cer un determinado comportamiento, 
como es el ya clásico bot Julia de la 
Universidad de Carneggie-Mellon con 
el que si se tiene opartunidad de enta­
blar conversación, puede hacernos lle­
gar a dudar de su verdadera naturale­
za. 

"EL FUTURO. ENTORNOS MULTIMEDIA 

ALTERNATIVOS. " 

Si bien es cierto que los entornos 
anteriores aportaban nuevas funCiona­
lidades y grandes ventajas frente lo 
conocido hasta entonces, tamb ién 
podemos decir que los parámetros de 
diseño multimedia en realidad no exis­
tían como tales, sino que mós bien se 
tratobo de una variación de los 
empleados en un medio tradicional 
escrito. Y lo que esto, en cierta medi­
da estaba cousando era la no apari­
ción de propiedades emergentes con­
secuencia de lo integración de 
medios. 



El siguiente paso se caracteriza 
entre otras cosas por trotor de acercar 
la red al usuario poniéndola al servi­
cio de éste. También la aparición y 
consolidación de nuevos lenguajes 
como el VRML (Virtual Reolily Mode­
lIing Languagel que posibilitan la cre­
ación de "realidades virtuales, así 
coma el proceso inverso y aún mós 
sorprendente si cabe, de "virtualiza­
ción de la realidad" parece que se 
estón constituyendo en las bases de 
uno nueva forma de interacción con 
los usuarios. 

Las aplicaciones vienen marcadas 
por la visualización tridimensional que 
ha hecho posible la estandarizac ión 
de un lengua je cama el VRML. Hoy en 
día pueden integrarse sus visualizado­
res con los navegadores del WWW 
pero que posee tal potencial que pro­
bablemente le haró cobrar un gran pro­
tagonismo a corto plazo frente a estos. 

Los Servicios de búsqueda de infar­
mación, están constituidos por motores 
y agentes inteligentes o knowbots, 
basados en uno indexación semántico 
de la infarmación y dotados de cierta 
capacidad de inteligencia artificial que 
los permite aprender de los gustos del 
usuario proporcionándole exactamente 
la información por él requerida. Ade­
más, se empiezan a investigar nuevas 
técn icas de anólisis de imágenes y del 
lenguaje natural que permiten dar un 
tratamiento de indexación a imágenes 
y sonidos con el que poder llevar a 
cabo búsquedas más complejas. 

los servicios de chal y enlornos 
multiusuario convergen ambos en los 
entornos virtuales distribuidos o DVEs 
(Distributed Vi rtual Environmentsi, que 
permiten que varios usuarios pueda n 
interactuar conlando con una gran 
copacidad gráfica y avatars en 3D. 
Ofrecen distintos grados de evolución 
y llegan en algunos cosos muy avan­
zados hasta una a uténtico realidad 
virtual multiusuario. El hecho de que la 

ENTORNOS 

APLICACIONES 

ENTORNOS 
TEXTIJALES 
(pASADO) 

I T.m~~~ I ..... 

E1\"TORNOS 
MULTIMEDIA 
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(FUTURO) 

SERVICIOS DE 
BUSQUEDA DE 
INFORMAClON 

FUller, Whois M otores de búsquedil :Motores y agentes 
Y robos inteli¡entes, Kaowbot 

SERVICIOS DE 
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IRe lDC1'1IStado en HTML DVEs 

ENTORNOS 
MULTIUSUARIO MOQs 

Vutu.alizacíón de 
la realidad y 
telepr ..... ria 

inmenitoa 

versión 2 .0 del VRML haya permitido 
introducir potrones de comportamiento 
físico en los objetos, así como la 
capacidad de interacción con el usua­
rio abre nuevas posibilidades de 
desarrollo, sobre todo en temas de 
arquitectura, medicina, geogra fía y 
visualización científica , como bibliote­
cas de modelos moleculares o incluso 
viajes "alucinantes" por el interior del 
cuerpo humano. 

Podemos encontrar incluso hasta 
personajes generados por lo máquina 
que pueblan ciudades virtuales o 
incluso imágenes reales aportando 
nuevos perspectivas y difuminándose 
cado vez más las nociones de lo real 
frente a lo virtual. 

Los ENTORNOS 
QUE VIENEN 

Por último aparecen nuevas posibili­
dades como lo virtuolización de la rea­
lidad y la telepresencia inmersiva. La 
virtualización de la realidad es el pro­
ceso inverso y al mismo tiempo un paso 
más olió de la realidad virtual. Consiste 
en llegar a modelar el comportamiento 
de un objeto real mediante uno virtual, 
para poder osociar a éste cualquier 
comportamiento potencial del primero. 

Esto permite llegar a la denomina­
da T elepresencia Inmersiva consistente 
en poder observar desde cualquier 
punto de vista el comportamiento de 
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un objeto real (para lo cual ha sido 
necesario previamente modelar ("vir­
tualizando"j el mismo. 

Esto afectará tanto al desarrollo de 
nuevos entornos en Internet como al de 
otros ligados a otros nuevos sistemas 
audiovisua les, como es el caso la TV 
digital. ¿Se imaginan en un futuro cer­
cano poder ver una película en su "tele­
terminal" con los ojos del protagonista? 
¿Yen el momento de máxima acción 
cambiar de plano haciendo "zapping" 
y retomar la acción desde el punto de 
vista del "malo"? 

CONCLUSION 

Todo ello parece querer reflejar la 
aporición de nuevas formas de diseño 
que están comenzando a concebir el 
mult imedia como un auténtico 
"medio" alternativo. 

Lo cuál no hace sino plan tearnos 
hasta donde vamos a llegar y si sere­
mos capaces de afrontar con éxito las 
nuevas formas de interacción social 
que está abriendo lo tecnología. Pero 
esto abre otro campo de reflexión y 
debate que seguro que alguien reto­
mará en otro momento. 

* ] UAN lOSE SANCHEZ 

Juan J. Sánchez Aguila·Colfantes es ingeniero de 
telecomunicación por la UP.M. y Coordinador 

Técnico del G.TT. del C.O.I.T 
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Telefonía sobre Internet 

I rópido crecimiento experimenta­
da por Internet se debe en gran 
medido a la variedad de servi­
cios dispon ibles, a la facilidad 
de acceso a los mismos yola 
aplicación de la tecnología pro­
pia de ella a las Intranets y 

Extranets, que estó acelerando la cul­
tura de acceso a la información en 
línea y cambiando la manera en 
como las personas trabajan y se 
comunican . 

En la actualidad, hay servicios 
menos conocidos par ahora pero 
que van a experimentor un creci­
miento espectacular y tener uno 
influencia determinante sobre el plan­
teamiento de negocio de las compa­
ñías de telecomunicaciones: opera­
dores, fabricantes y proveedores de 
servicios, son los de telefonía , mós 
concretamente voz sobre IP, y el de 
vídeo sobre Internet. 

Cuando la telefonía sobre Internet 
se empezó a desarrollar hace unos 
tres años -Vocaltec introdujo el pri­
mer software comercial a principios 
de 1995- se consideró como algo 
curioso de dudoso éxito comercial 
ya que por su calidad, tan mala 
debido a las retardos impredecibles 
que se producían , no representaba 
una alternativa viable a la telefonía 
tradic ional, pero de hecho no ha 
sido así y estó impactando de tal 
manera que ha obligado a la indus­
tria de telecomunicaciones a replan­
tearse la manero en como hace 
negocia. 
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Dada que se soporta sobre una 
nueva infraestructura de red y no se 
basa en la red telefónica aunque 
hace cierto uso de parte de ella , 
obliga a recolcular los costes del ser­
vicio, establecer una nuevo manera 
de tarificación acorde con los mis­
mos, e implantar una regulación ade­
cuada a la nueva modal idad; estos 
fa ctores son de uno im portancia 
estratégica ya que rampen los mode-

las tradicionales sobre las que se 
han basada las monopolios de las 
operadares. Una infraestructura basa­
da en routers y gateways en la que 
la inteligencia se deja del lada de 
las terminales (PCs) es mucha más 
barata y económica de implantar y 
mantener que la tradicional red de 
conmutación telefón ica en la que las 
terminales (teléfonos) san tantos. 
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Si Internet se concibió como uno 
red telefónica para interconectar 
ardenadores, puede que en el futura 
sea una red de ordenadores po ro 
conectar teléfonos y proveer una ver­
dadera telefonia. Esta afi rmación 
quizó sea un poco aventurada, pero 
no olvidemos que también "lo que 
antes iba por el coble ahara va por 
el a ire (telefonía) y lo que iba por el 
aire ahora va por el cable (televi­
sión)" 

Voz SOBRE 
INTERNn 

Más correcto que decir telefonía 
sobre Internet (Internet telephony o 
Web phones service) es aplicar el 
término de voz sobre Internet, pero 
el primero es el que se estó impo­
niendo en el hablar diaria, par la 
que hay que aceptarla coma válida 
y equivalente. La telefonía sobre 
Internet utiliza la red para env iar 
aud io entre das a más ardenadares 
en tiempo real , de tal manera que 
puedan conversor sus usuarios. 

Paro establecer una comunicación 
de voz utilizando la red Internet, la 
primera que se necesita es estable­
cer la conexión entre las das PCs de 
las usuarios, equipados con el mismo 
software o compatible, que desean 
comunicarse, es decir establecer uno 
sesión IP; a partir de ahí, si se digi­
ta liza la voz y mediante técnicas de 
compresión se comprime pora que 
no ocupe un ancho de banda exce-



TELEFONIA SOBRE INTERNET 

tTG tnternet Tetephony Gateway 

sivo, se puede transmitir o través de 
la red como si fuese un flujo de 
datos. la comunicación puede ser 
mullimedia y transferirse ficheros a 
ver un vídeo mientras se converso. 

El atractivo que representa esta 
solución reside en que en este caso 
las tarifas que aplican son las pro­
pias de Internet, es decir siempre tari­
fa local en ambos extremos y en 
muchas casos tarifa plana , en lugar 
de las telefónicas, que dependen de 
la distancia y del tiempo de cone­
xión, y que, en el cosa de llamadas 
interprovinciales e internacionales, 
son muy superiores. El usuario acepta 
la peor calidad de la comunicación 
vocal, que ve compensada con cre­
ces par el ahorro económica que 
obtiene. 

Existen otras das modalidades que 
se dan en el casa de establecer la 
comunicación entre un teléfono y un 
PC a bien entre dos teléfonos, ulili­
zanda la red Interne!. En el primer 
coso es necesario disponer de un 
gateway can conexión por un lado a 
Internet y por otra a la RTB, que digi­
talice la voz si es que ya no la está, 
la comprima y empaquete y realice 
la traslación entre direcciones IP y 
números de la RTB, realizando el 
procesa simulláneamente en ambas 
sentidos. En el caso de llamadas 
entre teléfonos a través de Internet, el 

Voz sobre IP 

proceso es parecida, utilizando dos 
gateways, una en cada extremo, y 
yo son varias las compañías que 
están ofreciendo estos servicios apro­
vechando la ventaja económica que 
supone encaminar las llamadas nor­
ma les de voz a través de la red. 

la principal causa que afecta a la 
calidad de la comunicación es el 
retardo que se produce a causa de 
la propagación de la señal, por el 
llenado y vaciamiento de las regis­
tros de datos a lo largo de toda el 
camina y par el procesa de encomi­
namiento dinámico y reensamblada 
de las paquetes en las que se ha 
transformado el flujo de voz. Un 
posible remedio para reducir el retar­
do de propagación es incrementar el 
ancha de banda, pera teniendo en 
cuenlo que existe un compromiso 
entre ambas ya que a mayar ancho 
de banda se requieren mayares buf­
fers y mayor tiempo para vaciarlos, 
lo que aumenta el retarda; par con­
tra, las velocidades bajas soportan 
mucha mejor la fluctuación Ijitter) de 
la señal la que se traduce en una 
menar distarsión. Con respecto al 
retarda producido por un encamina­
miento ineficiente de los paquetes la 
solución consiste en me¡oror el dise­
ña de la red para evitar la conges­
tión y reducir el número de saltas 
que hay que dar hasta alcanzar un 
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destino determinada. las técnicas de 
reensamblada y de reconstrucción de 
paquetes están continuamente mejo­
rando para crear una secuencia 
coherente que el usuario aprecie 
coma una mejor calidad de la voz. 

Coma na se emplea la red telefó­
nica, que provee de cancelación de 
eco en las llamadas de larga distan­
cia, las gateways utilizados deberán 
incorparar canceladores de eco para 
evitar su molestia. Un fenómeno 
curioso sucede cuando se trata de 
pasar tonos DTMF a través de Inter­
net, algo complicado, por lo que 
han de ser detectadas localmente, 
eliminada su transmisión y regenera­
das en el extremo remato. 

los estándares para la comunica­
ción telefónica full dúplex sobre Inter­
net, utilizando terminales aisladas o 
conectados a una PBX, están ya defi­
nidas por el ITU-T en el documento 
H-323 y varias fabricantes , entre 
ellos Intel y Microsoft, están ya traba­
jando para desarrollar software con 
este propósito. Llevar la voz sobre 
Internet se consigue utilizando técni­
cas de compresión muy patentes 
ratio de 8 a 1 o incluso mayor- que 
permiten pasarla sobre un ancha de 
banda muy pequeño y un software 
de codificación-decodificación similar 
al usada en radio (G.723 es una de 
las estándares), junto con el protoco­
lo IP propio de Internet. En el PC del 
usuario se necesita una tarieta de 
sonido full dúplex, micrófono y alta­
voces, junta can una de las paquetes 
comerciales basadas en el estándar 
mencionada, siendo las líderes del 
mercado Freetel, Mpath y Vaxware. 
la alianza entre Microsoft, Netscope 
y Digiphone para realizar desarrollas 
comunes, sin duda favorecerá la 
rópida extensión de este tipo de ser­
vicios. 

Un paso más allá es el de vídeo­
telefonía sobre Internet , una aplica-
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En portada 
'-----

ción que permite ver o nuestro inter­
locutor 01 tiempo que hablamos con 
él si se dispone de una pequeña 
cómara acoplada al PC y tarjeta de 
vídeo. Si se utiliza, por e¡·emplo, un 
módem de 28.8 Kbit/s as imóge­
nes se pueden refrescar cada 8 o 
1 ° segundos y si utilizamos un acce­
so básico de RDSI esta frecuencia se 
ve doblada al tiempo que se permite 
la compartición de aplicaciones 
pudiendo tener los dos usuarios con­
trol sobre las mismas, pero aún así 
la calidad que se obtiene es muy 
pobre lo que hace que su grado de 
aceptación sea muy bajo. Puede 
encontrar aplicación paro sistemas 
de vigilancia remota u otros en que 
no 58 requiera de mucha animación. 
Uno de los poquetes mós conocidos 
es el CU-SeeMe, que puede ser 
obtenido gratuitamente. 

NUNCA SE ESTA 
COMUNICANDO 

En la oficina algunas veces y 
siempre en caso , el acceso o Inter­
net se hace a través de los dos 
hilos que nos conecta con lo central 
telefónica, usando la RTB o la RDSI 
y un módem o adaptador de termi­
nal; en el primer supuesto, el mós 
común, si solamente disponemos de 
una línea es obvio que cuando esta­
mos conectados con la red no pode­
mos recibir o hacer llamadas telefóni­
cas. 

Mientras que la duración media 
admitida para una llamada telefóni­
ca es de unos 3 minutos , en el 
acceso a Internet el usuario suele 
estar conectado del orden de 30 a 
60, lo que implica que durante este 
tiempo nadie puede hacer uso de la 
línea telefónica con los inconvenien­
tes que ello conlleva. Para buscar 
uno solución a este problema algu­
nos fabricantes han desarrollado un 
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sistema que convierte las llamadas 
de voz en un flujo de datos IP que 
puede ser remitido directamente a 

uraclón me la 
mitida para una 
mada telefónica es 
unos 3 minutos, en 

acceso a Internet el 
suario suele estar 
nectado del orden de 

O a 60. 

los usuarios a los que van dirigidas. 
El funcionamiento es como sigue: 
cuando una llamada entrante se reci­
be en lo central telefónica , la red es 
capaz de detectar si la línea de des­
tino se encuentra ocupado en una 
sesión Internet y en ese caso inme­
diatamente la reenruta a un servidor 
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especializado que la digitaliza y la 
convierte en una trama de datos , 
convierte el número telefónico a la 
dirección Internet en uso e inmediato' 
mente envía un mensaje que se 
represento en un icono en la panta­
lla del terminal indicando que hay 
una llamada en espero y pidiendo 
su aceptación. Para las llamadas 
salientes se realiza el proceso inver­
so. 

Si el usuario dispone del ancho 
de banda mínimo requerido, puede 
hablar y navegar al mismo tiempo y 
de esta manera se despreocupa del 
tiempo que emplea en Internet, 
teniendo la tranquilidad de que no 
va perder ninguna llamada, generan­
do negocio para ambos, el opera­
dor de la red IISP) telefónica y el 
proveedor de servicio Internet. 

*J. MANUEL HUIDOBRO 

.' 
Es ingeniero Superior de Telecomunicación y 

Responsable del Cemro de Información al Cliente en 
Ericsson lnfocox España. 



Jorge Aritmendi Fernández (Secretario Ejecutivo) 

ACfO DE CELEBRACIÓN DE SAN GABRIEL 

En lo edición 1997 de lo festividad de nuestro patrono 
Son Gabriel, traslodóbomos lo fecho del acto de cele­
bración organizado por el COIT / AEIT 01 14 de Octubre, 
dos semanas después de la onomóstica , con motivo de 
estrenar el Salón de Actos de lo sede social en lo que se 
acababa de finalizar uno reformo en lo que incorparabo 
nuevo iluminación y aire acondicionado 01 Salón, el cual, 
lamentablemente, no funcionó como tampoco lo hizo lo 
megafonía. 

Toles follas técnicos propios de un "estreno" no fueron 
obstóculo paro que mós de 200 Ingenieros asistieron o 
Son Gobriel'97 -cuyo temo giro en torno o los nuevos 
oportunidades del Segundo Operador Global multiservi­
cio paro el sector y, muy particularmente, paro el empleo 
de los Ingenieros de Telecomunicoción- y tras los alocu­
ciones quedaron satisfechos a juzgar par los comentarios 
escuchados o lo finalización del acto. 

Uno vez mós contamos con lo presencio de nuestro 
Decano, Jorge Pérez Martínez, quien estuvo acompaña­
do por José Luis Sario, Subdirector General de Recursos de 
Retevisión y por Fernando Maristany, Director de Estrate-

La mesa presidencial estuvo formada por (de izquierda 
a derecha): José Luis Sor;a, Jorge Pérez y Fernando 
Maristany 

gios de Retevisión , quien hubo de sustituir en el último 
momento o Pedro de Torres, Presidente de lo citado 
empresa, quien hubo de comparecer en el Congreso en 
lo fecho de celebración de este Son Gabriel. 

Tras los palabras de bienvenida de Jorge Pérez, efectuó 
su presentación nuestro compañero Fernando Maristany, 
quien explicó los detalles relacionadas con lo empresa, 

Félix Pérez Martinez (Secretorio COIT / AEIT) 

Los compañeros que cumplían 50 años de prores;ón con 
las placas conmemorativos 

El Salón de Actos recién estrenado mostraba un lleno 
absoluto de compañeros que asistieron a lo celebración 
de 5an Gabriel 

toles como su accionariado y sus expectativos paro este 
disputado sector en el que nos movemos. 

Tras él, José Luis Soria, dio un reposa o otros temas 
generales de lo compañía paro centrarse posteriormente 
en una de los aspectos mós esperados por la audiencia 
congregado en esta festividad de Son Gabriel: el empleo. 
Con su panencio, José Luis desveló los cifras de contrata­
ción de empleo directo de Retevisión y sugirió que uno 
porte significativa de los puestos o cubrir por titulados 
superiores estarón accesibles o Ingenieras de Telecomuni­
cación que deseen afrontar los retos profesionales de su 
correro desde el Segundo Operador Global en España. 

Al finalizar los exposiciones se procedió o lo entrego 
de placas de honor de la AEIT o los compañeros que 
cumplian 50 años de profesión. Toles compañeros fueron 
en esto edición de Son Gabriel 1997: Jaime Badíos, 
Rogelio Moreno, Enrique Pardo, Jase Mº Pardo, Juan 
Reballo y Jaime Sobou. 
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Presencia institucional del 
COIT/AEIT 

A continuación os efectuamos un resumen de los actos 
en los que el COIT / AEIT, a través de nuestro Decana y 
Presidente, Jorge Pérez Marlinez, han estado presentes: 

* 9 de Octubre: Participación como Presidente de la 11I 
Jornada del seminario "Globalcom'97: El nuevo mer­
cado en competencia de los Telecomunicaciones". 

* 21 Y 22 de Octubre: Impartición de lo ponencia "Lo 
Sociedad de la Información: Una oportunidad paro 
los Administraciones Locales" dentro de los I Jorna­
das sobre Administraciones Locales y Sociedad de 
la Infarmación. 

* 24 de Octubre: Importición de la ponencia "Las Tec­
nologías de lo Información y los Comunicaciones en 
la Sociedad Global de la Información" en el cuarto 
panel de expertos dentro del Segundo Foro sobre 
Tendencias Sociales, organizado por la UNED. 

* 25 de Octubre Participación en las Jornadas sobre 
Telecomunicaciones, organizadas par el PSOE en 
Madrid. 

* 29 de Octubre: Intervención en el Seminario "Impoc· 
tel'97: Las Nuevos Tecnologías y su impacto en lo 
Comunicación Social", que corrió bajo la organiza­
ción del Instituto de Empresa, Airtel y el Club de lo 
Comunicación, con una ponencia ba jo el título 
"España en la Sociedad de la Infarmación". 

* 31 de Octubre: Participación en el cuarto panel de 
expertos del Seminario Europeo "Mujeres y Empleo" 
organizado por el Instituto de lo Mujer en Madrid, 
con la conferencia "Nuevas formas de inserción en 
el Mercado". 

* 6 de Noviembre: Participación en la conferencia 
sobre Teleformación a través de Internet basado en 
la experiencia del Instituto de Ingeniería de España 
y celebrada en el SIM0'97. 

* 6 de Noviembre: Presidente de una Mesa Redonda 
en las Jornadas de Telecomunicaciones y Empleo. 

* 8 de Noviembre: Asistencia al Primer Seminario Esta­
tal del Grupo Tecnologías para lo Información Juve­
nil, organizado por la Concejalía de Juventud y 
Deportes del Ayuntamiento de Murcia y lo Comisión 
de Seguimiento del mencionado Grupo. Jorge Pérez 
impartió lo conferencio "Los impactos sociales de 
Internet en la camunicación social: tendencias y 
expectativos" 

Tras la entrego de placas,JoséMo Pardo Hornodedicó 
unas palabras de agradecimiento a los asistentes a lo que 
siguió un turno de preguntas, para concluir el acto, como 
viene siendo habitual con una capa devino español. 

José María Pardo Horno, uno eJe los compañeros que 
recibían lo placa de honor, tras 50 años de profesión, 
en un momento de su alocución 

Vicente Mira/les, efectuando una pregunta durante el 
Clcto 

Por último, tan sólo agradecer a Retevisión la colabo­
ración prestada en la celebración de Son Gabriel'97 y 
muy especialmente a nuestro compañero Fernando Maris­
tany, quien, nos cansta, dedicó uno buena parte de su 
tiempo a conseguir que este octo fuera un éxito. 

ACONDICIONAMIENTO DE LA 
NUEVA SEDE SOCIAL PARA EL COIT 

Nuevamente utilizamos las páginas de Bit para infor­
maros sobre la marcha de nuestro proyecto de cambio de 
sede social. Como yo conocéis, el Colegio Oficial de 
Ingenieras de Telecomunicación adquirió en el mes de 
septiembre de 1997 unas nuevos oficinas situados en lo 
calle Fernóndez de la Hoz, número 7, de Madrid, a 
pocas metros de la actual sede social de la calle General 
Arrando. 
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Esta oficina, a pesar de que por su d istribución de des­
pachas y acabadas podría haber sida utilizada práctica­
mente Sin reformar, la cierta es que la necesidad de intro­
ducir una red de cableada estructurado y la obligada 
reparación del suelo de madera, nos ha llevado a solici­
tar el preceptivo permiso a la Junta M unicipa l del Distrito 
para acometer la sencilla abra, trámite previo a la reforma 
de los aludidos despachos. 

De esta manera , el cambio de sede social pensamos 
podra efectuarse dentro del primer trimestre del año 
1998, el cual intentaremos que afecte mínimamente a los 
servicios ofr~idos por nuestras instituciones o los colegia­
dos y aSOCiados. Para ello, gestionaremos el manteni­
miento de los números de teléfono y la posibilidad de efec­
tuar la mudanza en días cuyo impacto sobre la actividad 
cotidiana sea lo más reducida posible. 

JORGE ARITMENDI DEJA EL COIT/AEIT 
Tras ?,ÓS de ocho años de dedicación al COIT / AEIT ocupando diversos cargos Jorge Aritmendi se nos va a 
la ;usqueda de otros logros profesionales. Lo cierto es que le echaremos m':cho de menos ~ desde a . 
e eseamos muchos éxitos a lo largo de su carrera. E~peramos que siga apoyando al COfT í AEfT com~i~ 

ha hecho siempre. 

2~~'f~ 

MadMd, 1 de EI1-IYU> de 1998 
I/IóJMLM~'f~ 

'JJeoJde que en V}eM.ew- de 1990 me ~ a/. C~ O(¡.cid. '1 a La I/~ E~ de 
j~ de 1~ com.o- gecwlauo- 1écnicb, ~, '1 com.o- gecwlauo-E~, dedde 
1996, m.uduu Iuzn ~ M /.wuu que he kmdo-~ de ~ <Xm ~ '1 ~ a 
~~~. 

En e.dtn ~ aií.M-, he kmdo- el. ~ ~ ~ pM- '1 p<Vl4 UI14 (¡.nalid.ad que he <Xm­

~ un ~ ~ com.o- j~ de 1~.· La ~ de ~ ~ 
~. 

1a/. laMa. l1h ka ediac:b eaenta. de ~ ~ '1 ~ pe-'Ib, Itacie.ub un 6aI.ance q.b­
&al, ~ ~que eda ehpa ka 1-i-<b ~ ~p<Vl4 mi. com.o-~ '1 com.o­

j~ r;¿~<Xm~, Mr¡uefU o.M~, LM~o.La~de 
~, M ~ ~ ... 1ado. eIlt. ka ~ un ~ que kalt.eciw- que mi. h.aba­
jo. en el. COn/l/En ~ un wdido. '1, ~, UI14~. 

fJeJUm l1h Mio. LM ~ 'f~, en~, Iuzn ~ ~ wke mi. en ede 
~. l/U, cI.ek ~ ~ mi. ~ a ~ <Xm LM que cI.wuude l'/'t.CU de 
1800 rIia&~, he ~ mi. ~.' LM ~ de Mf~ '1 mU ~en 
La gec.wl.aAia del COn/l/En 'JJe {oU'/{kj. tal. /PJ/f ~ que <Xm út ~ Iuzn ~ wke 
mi. un ~ ~ que ka «b ~ mi. fwna de ac.t...cu '1 mi. ~~. 'JJe LM ~ dM­
iacaA La ~ de 1MIJ.icio. que 1M ka ~ '1 el. aptJIfh- de eI.LM ~ en LM ~ 
1'/'t.CU~. 

di",,! c¡uek a.bu:U eda ehpa, l1h Jm. UI14 cie/Ja~, puedo- que he iMnado. La nada /ácd Jec¡­

JiMde~mi.CLWlR/la~enel.~deM 1~~a 
UI14 fJ'fI11e' en c:;.up ~ he ~ '1 pM- La que Luciuvzé <Xm ~ dedde mi. lU<el<a 

~. 
{j'ladtU pM-~ aptJIfh- '1 ~ '1 rxmtad ~ aIJ¿ dom!.e ~ ~ un com-

~ '1 un ~. ffYUj81/1Jii.m.ewL¿ 
C~4.444 
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VIII ENCUENTRO DE ESTUDIOS 
DE TELECOMUNICACIÓN 

Organ izado por los alumnos de lo Escuela de Ingenie­
ros de Telecomunicación de Valladolid, tuvo lugar en lo 
citado ciudad lo último semana del mes de Octubre el VIII 
Encuentro de Estudios de Telecomunicación, en el que se 
reunieron representantes de alumnos de todos los Escue­
las de Telecomunicación de España. 

En su reunión del día 24 de Octubre, estuvo presente 
jarge Aritmendi, representando al COIT/AEIT en su cali­
dad de Secretario Ejecutivo. En d icho encuentro tuvimos 
lo opartunidad de presentar los perspectivos del empleo 
o los delegados participantes en el Encuentro, o lo par 
que dimos a conocer a nuestras instituciones a alumnos 
que, en muchos casos, se mostraban sorprendidos par lo 
existencia de uno Asociación o Delegación de lo AEIT en 
su Comunidad Autónomo. 

Tras el intercambio de inquietudes entre los asistentes se 
propuso a l COIT / AEIT un documento que recagía los 
peticiones de los estudiantes o nuestros entidades y en el 
que se plantaba lo institucionalización de reuniones perió­
dicos que permitan tonto 01 COIT / AEIT como o los estu­
diantes debatir sobre temas de interés común. 

Esto iniciativo ha sido valarada muy positivamente par la 
AEIT al verque en este tipo de encuentros se puede tener infor­
mación de primera mano sobre las inquietudes de los que en 
muy poco tiempo posarán o ser miembros de su colectivo. 

PREMIOS DEL COITIAEIT 1997 
Como sin duda recordareis, ya que osi fue anunciado 

a través de la circular informativa mensual del mes de 
Noviembre, en la edición de los Premios al Mejor Pro­
yecto Fin de Carrera yola Mejor Tesis Doctoral concedi­
dos par el COIT / AEIT hemos introducido una variante a 
la hora de valarar los trabajos presentados al certamen. 

Tal novedad ha consistido en introducir, previa a la deli­
beración del Tribunal, lo figura de los evaluadores de las 
diferentes Escuelas, expertos en las materias objeto de los 
premios, quienes facilitan un colificación de los trabajos 
que permite al Tribunal tener una información muy útil a la 
hora de tomar una decisión final. A ellos, desde estas líne­
as, nuestro agradecimiento por su altruista y eficaz cola~ 
boroción con el COIT / AEIT 

Esto variante ha dilatado en el tiempo el proceso y nos 
hemos visto forzados a trasladar el acto de entrega de 
premios o una fecha próxima a la festividad de Santo 
Tomós de Aquino (28 de Enero de 1998), la cual, o lo 
hora de cerrar esta edición de Bit, no había sido fijada. 

Sobre el acto de entrega de Premios apareceró un 
extenso repartoje en el próximo número de la revista. 

PRESENTACIONES DEL COIT/AEIT EN 
DIFERENTES ESCUELAS 

El pasado 24 de Octubre tuvo lugar lo presentación 
del COIT / AEIT a los alumnos del último curso de la Escue­
la de Ingenieros de Telecomunicación de Santander bajo 
la organización de la Delegación de la AEIT en Canta­
bria. 

El encargado de efectuar la charla sobre la situación 
del empleo de los Ingenieros de Telecomunicación en los 
90's y de presentar los servicios ofrecidos por nuestras ins­
tituciones a los futuros compañeros fue jorge Aritmendi, 
Secretario Ejecutivo, quien aceptó la invitación de lo Dele­
gación de Santander en esta grata torea de mostrar a los 
más jóvenes de nuestro colectivo las ventajas de pertene­
cer o unas entidades como las nuestras. 

En el acto estuvieron presentes Eduardo Artal, Fernan­
do Cuca lo y Oiga, tres de los miembros de la junta Direc­
tiva de la Delegación a los que aprovechamos estas líne­
as para felicitar por la organización de esta presentación 
y a los que agradecemos la atención prestado o nuestro 
Secretario Ejecutivo. 

Unos dios más tarde, el 30 de Octubre, volvíamos a 
efectuar otra presentación del COIT / AEIT, en esta oca­
sión en Valencia, bajo la organización de lo Delegación 
de la AEIT en dicha Comunidad Autónoma. 

En ella estuvieron presentes su presidente, leopoldo 
Coig-O'Donnell, osi como otros miembros de su junto 
Directiva (Francisco Gómez Novella , Mariano Baquero y 
Manuel Soez), quienes acompañaron a jorge Aritmend, 
en su presentación del COIT / AE IT a los a lumnos del últi­
mo curso, tras lo cual se suscitó un debate entre los asis­
tentes en relación con temas asociativos y de la profesión. 

Posteriormente, y durante el almuerzo organizado por 
la Delegación, los miembros de su junta Directiva y nues­
tro Secretario Ejecutivo tuvieron oportunidad de comentar 
asuntos relac ionados con el sector y la problemática de 
los Ingenieros de Telecomunicación en la Comunidad 
Valenciana . 

JUNTA GENERAL EXTRAORDINARIA 
DE LA DELEGACION DE ASTURIAS DE 
LAAEIT 

El día 17 de Octubre se celebró en Oviedo una junto 
General Extraordinaria de la Delegación de Asturias de la 
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Especial par el que se rige . 

AEIT, con el objeto de 
hacer una revisión de 
las actuaciones desarro­
llados hasta la fecho y 
iniciar un proceso de 
normalidad en el cum­
plimiento de lo estipula­
da en el Reglamento 

La asistencia fue de casi un 30% de los asociados . 
La junta Directiva presentó en primer lugar el resumen 

de sus actividades, para informar, posteriormente de la 
aparente paca sensibilidad que existe en Asturias hacia 
las Telecomunicaciones en general, constatada con el 
hecho de que no existen técnicos de ningún nivel en la 
Administración de Telecomunicaciones del Principado. 

Na hubo objeciones a la política actual de intentar 
estar presentes en todas las instancias y oportunidades en 
que sea posible para que al menos se sepa que existe una 
Delegación de la AEll 

Adicionalmente, se suscitó cierta debate ante el tema 
de lo futura Escuela de Ingenieras de Telecomunicación. 
Una de nuestras compañeros, que ocupo en la Universi­
dad una posición de cierta relevancia informó que la más 
probable es que el primer pasa puede darse con la erea­
ción de una Ingeniería Telemática. 

Na se opusieran objeciones a la resolución parcial de 
alguna de los problemas de falta de infraestructura. Se 
informó del oIrecimienta verbal del Director del Parque Tec­
nológico de Gijón para ocupar en su momento alguna 
dependencia del mismo. 

Se tomó nata de las buenas relaciones existentes can la 
Asociación de Galicia y can la Delegación de Cantabria. 

La junta se congratuló, en segunda lugar, de la situa­
ción económica que fue informada par el Tesorera, que 
puso a disposición de todos las asistentes la correspon­
diente memoria económica. Igualmente se entregó a todas 
ellos una memoria de actividades y copia del Reglamenta 
especial que nos regula. 

Se informó asimismo de la conexión fluida existente con 
la AEIT en Madrid. 

El presupuesto para 1998 fue presentada en tercer 
lugar y aprobado Su objetivo es de disponer siempre del 
remanente que hemos conseguida hasta ahora y que per­
mitiría afrontar gastos extras si se presentase la oportuni­
dad, y buscando fuera de ello equilibrar ingresas y gastas 
anuales. La Delegación quiere aplicar la teoría de déficit 
cera. Se aprobó hacer [coma se hizo en 1995) una ofer­
ta al Salón de la Informática y las Telecomunicaciones del 
Noroeste de organizar bien una Mesa Redonda sobre las 
Escuelas de Ingenieros de Telecomunicación , por ser tema 
de actualidad en el Principada a sobre el papel de los 

Ingenieras de Telecomunicación en la Planificación de las 
Telecomunicaciones en las ce M. 

Fue discutida en cuarto lugar la propuesto de instaurar 
un premia para el mejor Proyecta de Fin de Carrera de un 
Ingeniera recién incorporado a la AEIT y que pertenezca 
a lo Delegación Hubo alternativas en otras sentidas pera 
se quedó finalmente en dar los pasos paro ensayar en 
1998 este moda de estimular a los jóvenes tituladas. 

Finalmente se convocó la junta Anual Ordinaria para 
Marzo de 1998. Cama cierre de la junta nuestras com­
pañeros juon Manuel Rodríguez Bañuelos y jesús Pérez 
Iglesias, Directores Técnicas de las Saciedades Ovieda 
de Cable y Promotora de las Telecomunicaciones de Astu­
rias respectivamente respond ieron a uno serie de pregun­
tas sobre lo situación en ese momento de sus proyectos. 

La Jornada se cerró con un aperitivo frio y caliente en 
el que hubo oportunidad de estrechar contactos persona­
les y profesionales. 

DÍA DEL EJERCICIO LIBRE 
~~==~------~-

El pasado 18 de Noviembre, con la asistencia de más 
de 45 Ingenieros de Telecomunicación venidos de toda 
España, tuvo lugar una nueva edición del Día del Ejercicio 
libre, jornada que marca como objetivo prioritario ser un 
punto de encuentro entre los Ingenieros de Telecomunica­
ción que realizan trabajas profesionales presentadas a 
visado ante el COIT, así como otros compañeros que tie­
nen contacto, ya sea desde la Administración o las Institu­
ciones, con este grupo. 

En este año 97, elegimos como destino las instalacio­
nes de Telefónica Servicios Audiovisuales y Vio Digital 
situadas ambas en la "Ciudad de la Imagen", en las ofue­
ras de Madrid. 

Durante la vislla, que en todo momento fue guiada por 
responsables de Telefónica Servicias Audiovisuales, tuvi­
mos la oportunidad de ver la sala de control de 1V Digi­
tal, desde la que se controla la calidad y continuidad de 
las señales; el área de contribución, en la que se encuen­
tran los equipos de recepción de señales de televisión en 
cualquier formato, provenientes de proveedores de cana­
les externos; el área de compresión y procesado de señal; 
la de generación de canales internos Iploy-out); el tele­
puerto, desde donde se envían y reciben las señales de 
Vio Digital y, finalmente las unidades autónomas de gene­
ración de energía. 

Finalizada la visita, compartimos con responsables de 
V¡"a Digital una sesión en la que tras una breve exposición 

. por parte de los anfitriones se inició un debate muy enri­
quecedor entre los aSistentes. 
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Nueva Junta de la ACET 
El pasada mes de septiembre de 1997 se celebraran 

elecciones a las cargos de la junto Directiva de la Assa­
ciació Catalana d'Enginyers de Telecamunicació IACET) 
resultando elegidos las siguientes miembros: 
Presidente: Carlos Martín Badell 
Vicepresidente: Pedro Vicente 
Secretario: Gillermo Canal 
Tesorero: josep Segarra 
Vocal 1: Antoni Elías 
Vocal 2: Domingo Ruiz 
Vocal 3: Rafael Gonzólez 
Vocal 4: Xavier Peiró 
Vocal 5: joan Solé 
Vocal 6: Mar Tarrés 
Vocal 7: Arantxa Puyal 
Vocal 8: Si lvia Blanco 
Voca l 9: Caries Salvadó 
Vocal 10: Miquel Ramírez 
Vocal 1 1 : Ramir de Porrata-Dorio 
Vocal 1 2: Antoni Picola 
Vocal 1 3: Miquel Sánchez Nonell 
Vocal 14: Antonio Meno 
Vocal 1 5: josep M 2 Silvestre 

A continuación, y poro cerrar este dio del Ejercicio 
libre, todos los asistentes nos fundimos durante el almuer­
zo organizado por el COIT en uno cordial conversación 
sobre temas que nos preocupan como ingenieros autores 
se trabajos profesionales y otros más diversos. 

Reanudación de actividades 
del Comité de Medio Ambien­
te del IIE 

El vocal de lo AEIT en el Comité de Medio Ambiente 
del Insti tuto de lo Ingeniería de España, juan Ignacio Sán­
chez Piñole, nos informaba recientemente de lo reanu­
dación de los actividades del mencionado Comité, tras 
uno etapa en lo que se dudó sobre su continuidad. 

Así, yo ha retomado con fuerzo sus actividades encon­
trándose entre los entidades organizadoras del Congre­
so Nocional de Medio Ambiente que se celebrará en 
Madrid el próximo año de 1998, del cual os iremos 
informando o través de estos páginas. 

NUEVA ACTIVIDAD DEL 
DEPARTAMENTO TÉCNICO DEL COIT 

El departamento técnico del COIT acobo de poner 
en marcha una nueva actividad que estomos convenci­
dos redundorá en beneficio de las colegiados . 

Estamos mejorando y elaborando nuevos documenta­
ciones sobre asuntos relacionados los áreas en los que 
habitualmente se desarrollo lo actividad de los ingenieros 
que desempeñan el ejercicio libre de lo profesión. En ellas 
se intenta recoger todo tipo de información, tanto técnico 
como administrativo, que puedo resultar de interés en el 
ámbito de los telecomunicaciones. 

En lo mismo lineo, pretendemos creor un reg istro actua­
lizado de catálogos de las equipos que las más impor­
tantes fabricantes ofrecen en áreas de actuación toles 
como antenas colectivos, emisoras de FM, redes poro ser­
vicio móvil,en uno primero etapa, así como en aquellos 
otros áreas paro los que no existo uno legislación vigente 
pero que sean atribución de los Ingenieros de Telecomu­
nicación. 

Por último, estamos trabojando en lo creación de uno 
biblioteca técnico que mediante préstamo o consulto 
ponga o disposición de todos las asociados y colegiados 
textos de interés en maleria de telecomunicaciones. 

A fin de poder llevar o cabo todos estos objetivos, o la 
mayor brevedad posible, se ha incorporado 01 Departa­
mento Técnico Silvia Garda, estudiante de lo ETSIT, que 
coordinorá lo iniciativo y atenderá gustosamente cual­
quier sugerencia. 

Ie-mail:elp.proyec@iies.es) 

INMEMORIAM 

Wsewolod Warxanskyj Poliscuk 

El posado 30 de Septiembre moría en Madrid o los 72 
años de edad, Wsewolod Warzanskyj Poliscuk, Doctor 
Ingeniero de Telecomunicación y Catedrático de Universi­
dad . El profesor Warzanskyj constituye uno de los recuer­
dos imborrables de todos aquellas que han frecuentado 
los aulas de lo ETSI de Telecomunicación de Madrid en 
las últimos treinta años. El rigor del Análisis y lo Síntesis de 
Redes, lo seriedad con que eran impartidos y el esfuerzo 
necesorio poro superarlos han acompoñado lo trayectoria 
profesional del que fue profesor de muchos de nosotros y 
con el que unos pocos tuvimos lo ocasión de comportir los 
aulas. El profesor Warzanskyj ha muerto en lo tierra que 
le acogió en el 1947 yola que dedicó su vida profe-
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sionol con seriedad y orgullo. Cuando en 1967 se hace 
cargo de la Cóledro de Redes IAnálisis y Sínlesis), la 
ETSIT esló en plena renovación, na solo de sus planes de 
esludia sino lambién de la concepción de la enseñanza 
de la Ingeniería y del papel que el Ingeniero de Telecer 
municación lenía que jugar en la nueva de sociedad. En 
la década de las selenio se acamelen en la Escuela y en 
la profesión la mayar parle de las Iransfarmacianes que 
han llevada a nueslro colecliva a su oclual posición de 
excepción. El profesor Warzanskyj fue un de los prolago­
nislas privilegiadas del cambia. Primero coma caledrólico 
y después coma Subdireciar aporló rigor, seriedad, esfuer­
za, dedicación, enlusiasmo, pasión y sobre lado ejemplo, 
a aquellas generaciones de Ingenieras de Telecamuníca­
ción que hay en día lideran un seclor induslrial en conli­
nva expansión. Quiénes tuvimos la ocasión de compartir 
parle de nueslra vida profesional con él siempre recor­
daremos la salisfacción can gue observaba el crecienle 
impacla social de nueslra profesión y cama se enorgulle­
cía de las colas alcanzadas por las nuevas generaciones 
que él había canlribuida a formar. Cuando se jubila el 
1990, junio a la alegría de disfrular del cariña de su fami­
lia y en especíal del de sus nielas descubre un liempa libre 
que le permile dedicarse a sus anliguas amares hacia la 
física Fundamenlal y en ¡ 996 publica sus "fundamenlos 
de la Mecánica y la Teoría de las Campos Relalivislas" 
donde hace de nuevo gala de su rigar malemálico, de su 
envidiable capacidad de anólisis y su conlinuo afón par 
aprender. El profesor Warzanskyj no siempre nos dio la 
oparlunidad de eslar de acuerdo can él pero con su ejem­
plo se ganó, a lo largo de su vida profesional, nueslro 
más profundo res pelo y el enorme argullo de haber com­
parlida con él enseñanzas y relos. Descanse en paz. 

José Luis Zoreda 

Hemos de comunicaras la Irisle nolicia del fallecimien­
lo de nueslro amigo y compañero, José Luis Zoreda Bar­
Ialomé, el pasado ¡ O de diciembre víclima de un aloque 
01 corazón. 

Jasé Luis Zareda, Ingeniero de Telecomunicación par la 
UPM I ¡ 9781 era coordinador del área de eslóndares del 
Grupo de Trabaja de Telemálica IGTI), así como repre­
senlanle del C.OJl anle el Camilé Técnico de Normali­
zación ICTN 711 sobre Tecnologías de la Información en 
AENOR. 

José Luis, persona de reconocido presligia en los ámbi­
los académicas y de invesligación, era profesor de la 
asignalura "fundamenlos de Bioingeniería" y de la recién 
implanlada "Sislemas de información sanilaria" en la ETSI 
de Telecomunicación de Madrid. 

Asimismo había dedicada gran parle de su vida a la 

invesligación, sobre lodo en el campo de las larjelas inle­
ligenles. En esle área era Coordinador del Grupo Univer­
silario de Tarjela Inleligenle IGUTI), que él mismo había 
fundado en ¡ 987. 

Enlrañable amigo, José Luis era persona acliva y diná­
mica, de una gran calidad humana y gran compañera y 
colaborador de lodos nosolros. 

En la aclualidad se encanlraba involucrado en numerer 
sos proyectos entre los que se encuentran las Transaccio­
nes Seguros a Iravés de Internet o la reorganización del 
GTI denlro del COIl 

Desde eslas líneas, el GTI y el COIT, canmocionados 
par su desaparición, se unen en el dalor a sus familiares 
y amigos en eslos mamen las Ion difíciles. 

Fe de erratas 
En el número 104 de lo revisto Bit apareció por elfor lo IOloglafia del Dele­

gado de lo AEIT en Astvrios en el lugar correspondiente a lo foto del Delegado 
de lo AErr en Contobrio . O frecemos nuestras disculpos a todo el colectivo por 
este error y muy particularmente O los compoñeloS directamente afectados 

Impuesta la encomienda al 
mérito civil a nuestro compa­
ñero Staszek Serdakowski 

Nuestro compañero 
Sraszek Serdakowski recibe la 
Encomienda 
al mérito civil 

Nuevamenle la 
encomiendo 01 mérito 
civil concedida par el 
Rey de España ha vuel­
to a recaer en un com~ 
pañero nuestro. En esta 
ocasión Slaszek Serda­
kowski recibió esta dis­
linción de manas del 
Direclor General de 
Comercio Exterior, 
habida cuenla de que 
una de los mérilos mós 
deslacadas para la 
enlrega de esta Orden 
ha sido la labor desa­
rrollada por Slaszek en 
maleria de comercio 
exlerior en Venezuela y 
Po lonia. 

Al ocio asislieron los embajadores de España en Poler 
nia y de Polonia en España, el Presidenle de Alcalel , 
empresa en la que desarrolló su labor profesional Slaszek, 
así como ollas personalidades del mundo de la palílica. 
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guía de s 
ASESORIA JURIDICA: 
Ver SERVIENTREVISTA en BIT n' 10 1 . 
Juan Verdasca . 
Martes y ·Iueves horario de 17:00 a 
20:00 en a tercera planta del COII 
También se atienden consultas por telé­
fono 91-319 7418/ 9 . 

ASESORIA FISCAL: 
Juan Verdasco y Patricia Pérez. 
Tel. 91 -3091504 Y Fax . 309 1486. 
Horario de 9 :00 a 14:00 y de 16:30 
02030. 
Consultas gratuitas para colegiados. 
Ver SERVIENTREVISTA en BIT n' 102. 

GABINETE DE ORIENTACION 
LABORAL: 
Responsable: Yolanda Castro. 
Servicio de consulta personalizado en 
materia de empleo, tanto en búsqueda 
de puesto de trabajo (sea el primero o 
no). como en recrienloción profesional, 
y en información en general sobre la 
prab(emática laboral del ingeniero de 
telecomunicación . 
Ver SERVIENTREVISTA en BIT n' 99. 
Despocho planta baja de la sede del 
COIT/ AEII 
Horario de atención: de lunes a viernes 
de 12:00 a 14:00, y martes y jueves, 
de 17:00 a 19:00, previa petición de 
hora. 
Tel. (91) 308 61 47. 

SEGUROS LA ESTRELLA: Pólizas 
gratuitas de vida y de accidentes poro 
todos las colegiados / asociados . La 
cuantía de las pólízas es de 75 .000 
ptas. en el caso de la de vida, y de 
2 .500.000 ptas . en el de accidentes . 
Pora mós información respecto a las 
condiciones particulares y baremos, 
consultar en la Secretaría del 
COIT/ AEII 
Ver SERVIENTREVISTA en BIT n' 96. 

BIBLIOTECA: Se encuentro a disposi­
ción de los colegiados y asociados 
para su lectura en la secretaría del 
COIT / AEIT diversos números de las 
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NOVEDADES 

revistas de consumo y cal idad de vida 
Compra Maestra , Ciudadano y Dinero 
y Derechos, desde abri l de 1995. Entre 
los fondos biblográficos se encuentra 
documentación de los curso organiza­
dos por el COIT / AEIT sobre 
EMISORAS F.M. (abril 941, 
FINANZAS PARA NO fiNANCIEROS 
(abril 951, 
SERVICIO MOVIL (mayo 951, 
IV POR CABLE (octubre 951, 
ANTENAS COLECTIVAS (abri l 951, 
CABLEADO ESTRUCTURADO DE EDifi­
CIOS (Septiembre 951, y 
PERITACIONES JUDICIALES (junio 95) 
SISTEMAS DE SEGURIDAD (¡unio 96) 

CENTRO SERVIDOR INFOVIA/ 
INTERNET: 
El Instituto de Ingeniería de España, 
operado por el COIT / AEIT Y con la 
colaboración de Telefónica e ISDEfE, 
ofrece un servicio de acceso a Internet 
por una cuota anual de 5 .000 ptas. + 
IVA hasta el 31-12-97. Esta cuota inclu­
ye el acceso durante un tiempo ilimitado 
y un buzón de correo electrónico. 
Pora realizar lo inscripción , basta con 
rellenar la solicítud que en diferentes 
ocasiones se incluyeron en el BIT o en 
diferentes circulares del COIT / AEIT, Y 
que puede ser solicitada al propio cen­
tro servidor. 
Responsable : Rafael Pérez Ugena . 
Tel. : (91)3196797. 
fax: (91)3103380. 
e moil: webmasler@iies .es 

COOPERATIVA DE CONSUMO: 
Coordinador : Ramón Díaz-Crespo. 
Tels.: (91) 319 34 48 - 3081988 . 
Electrodomésticos de gama blanca. alta 
fidelidad , materia les técnicos y de ofiCi­
na, acuerdos con ed itoriales, etc. 
Ver SERVIENTREVISTA en BIT n' 95 . 

ADESLAS: Póliza colectiva (N' 
O 1426) de asistencia sanitaria de adhe­
sión voluntaria . lo prima por perso­
na/ mes, es durante 1998, de 5 .053 
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ptas. lo que supone un 18,5% de des­
cuento respecto a su valor como prima 
individual, que es de 6 .200 ptas . El 
incremento de este año ha sido gravado 
en un 2% narmado por la Ley de Presu­
puestos Generales del Estado para 
1998. Este incremento es adicional al 
4% que ya gravaba la Ley 13/ 1996. 
El precio del Acto Médico poro nuestro 
póliza colectiva es de 150 ptas ., mien­
tras que en las primas individuales es de 
300 ptas . 
Exención del período de carencia en 
coso de subscribirse en el primer mes de 
colegiación . Ver SERVIENTREVISTA en 
BIT nO 93 . 

TARJETA DEL DINERS CLUB 
ESPAÑOL 
Diners Club Espoñol ofrece a todos los 
colegiados/ asociados la posibilidad de 
d isponer de la Tarjeta de Socio, en con­
diciones económicas muy venta¡osas . La 
propuesta especial poro nuestro colecti­
vo comprende: 

• Exención de la Cuota de Entrada -
actualmente de 4500 ptas . 

• Importante descuento en la cuota 
anual- actualmente de 10.000 ptas., 
ya que el colegiado sólo abonará 
2100 ptas. por cada tarjeta solici­
tada . 

• Interesante tabla de descuentos de la 
cuota anual en función del número de 
Tar jetas Diners otorgadas al colectivo 
en cada anualidad : 

De 500 a 999 (1400 ptas.). De 1000 
a 1999 (700 ptas) . Más de 2000 (O 
ptas) . Se adjunta solicitud en el presente 
número de BIT. 

Además de estos servicios, existen 
muchos otros (Automóviles, Teleco­
municaciones, Informática , Salud, 
Deporte, Óptica, Alimentación, Des­
canso flex, Niños, Moda, Hoteles, Via­
jes, etc.) que figuran en anteriores 
Guías de Servicios, y que podéis ver 
actua lizadas en el servidor 
Infovía/lnternet o consultar en la Secre­
taría del COIT / AEtT. 
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CENTRALINTERNAC NAL 
Tadiran Terecommun¡ca6~td. 

18 H~sivjm st. P.O. Box 500 49104 Pet(lch-Tikva, Is(ael 
Te': +972-3-9262262 Fax: +972-3-926 1733 

OFICINA M RlD~ 
PI. de las Salesas, 7-300 28004 ~qRrE> 

Te!: 91-3085670, 30857 18 Fax: 91-3085765 

OFICINA BARCR o .tÁ 
Nicaragua, 48 - 20, 503 08029 BarceJ6na 

Te!: 93-4397800 Fax: 93-4196 101 
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Si busca soluciones innovadoras 11' 

a. 
para incrementar su volumen de ID 

negocios. elevar su nivel de 

competitividad y llegar tan alto 

como desee. confie en Tadiran 

Telecomunicaciones. 

Al utilizar sistemas de Tadiran 

entrará en contacto con 

tecnologias de vanguardia y se 

beneficiará de nuestra experiencia 

y saber hacer en sistemas. 

encontrando un amplio rango de 

soluciones flexibles con la mejor 

relación precio/ calidad del 

mercado. 

Tadiran Telecomunicaciones 

desarrolla. produce y comercializa 

productos en las áreas de Acceso. 

Transporte, Conmutación, pública 

y privada, y Sistemas de datos. 

Soluciones todas que pueden 

conducirle directamente al éxito 

Cuando sea su objetivo alcanzar 

nuevas alturas, póngase en 

contacto con Tadiran 

Telecomunicaciones. Le 

llevaremos tan alto como desee. 
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LUlverde a 
Hispasat te 

J OSE M" CASAS 

EL DESARROLLO DEL SISTEMA 
-----A~PASAT-------

El posado 5 de Noviembre el Con­
sejo de Administración de HISPASAT 
tomo lo importonle decisión de proce­
der a contratación de la construcción 
y lanzamiento del tercer sotelice de lo 
primero generación del Sistema HIS­
PASAT 1 • HISPASAT 1 C 

Con esto decisión y con los conse­
cuencias que de lo mismo se derivan, 
lo Sociedad HISPASAT SA se configu­
ra como uno importante referencia en 
el ámbito de los comunicaciones por 
satélite. Es de hecho el primer sistema 
europeo que despliego uno vococián 
no simplemente doméstico o poneuro· 
peo sino tronscontinenta l, constituyén­
dose así en uno pieza clave del desa­
rrollo de varios mercados derivados, 
de los que sin lugar o dudas el más 
importante es el Audiovisual. 

El Sistema HISPASAT surgió como 
resultados de los necesidades de 
RETEVISION y TElEFONICA o finales 
de los ochenta. En eso fecho TElEFO­
NICA ero el mayor signatario del sis­
tema EUTElSAT, como consecuencia 
en parte de lo necesidad de un des­
pliegue rápida de infraestructura para 
lo distribucián de las nuevos canales 
de televisión, y par otra par necesida­
des específicos particularmente los 
que involucran comunicaciones a los 
islos Canarios. 

'18 

las satélites del Sistema HISPASAT 
vinieran, a partir de 1993, o satisfa­
cer aquellas y pasteriares necesidades 
domeslicas de una manero óptimo, es 
decir ofreciendo uno sustantiva mejora 
de las prestaciones a un precio signifi­
contemente inferior. Hoy en dio y sin 
que seo apenas perceptible para el 
publico, HISPASAT formo porte de 
muestro realidad cotidiano, distribu-

Hispasat 1 e es el 
primer sistema 
europeo que despliega 
una vocación no 
simplemente doméstica 
o paneuropea sino 
transcontinental. 

yendo· todas las cadenas de televisión 
y prácticamente todas los señales de 
radia de ámbito nocional. Cinco de 
los periódicas mas leidos en el país 
son transmitidos diariamente o plantos 
de impresión distribuidos por todo 
España. Agencias de noticias, redes 
de rodiobúsqueda, redes bancarios, 
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Correos, el Sistema Técnico de loterí­
as, lo Compañia logístico de Hidro­
carburos, y uno multiplicidad de otras 
redes y entidades, encuentran en 
nuestro sistema la más satisfactoria 
solución o sus necesidades. 

la disponibilidad de un sistema 
propio de Comunicaciones por satéli­
te, no salo resolvió un conjunta de 
necesidades de comunicación mani­
fiestas o latentes. Vino asimismo O 

abrir un conjunto de oportunidades 
de negocio y de desarrollo de servi­
cios, entre los que sin duda destoca 
de forma manifiesto lo Televisión 
Digital. lo puesto en marcha de la 
plataforma VIA Digital par una porte 
,y lo digitalización de la difusián 
hacia América de los programas de 
televisión que gestiona RTVE par 
otro, han reforzado la posicián de 
HISPASAT como uno de las mas sig­
nificativos operadores de satélites 
transatlánticos. 



TURA EUROPA 

.. . _._._._.-._._._. 

En estos momentos, el Sistema ha 
alcanzado un muy elevado grado de 
utilización, y aunque diversas opcio­
nes técnicos permitan proporcionar 
soluciones 01 continuo crecimiento de 
la demanda, HISPASAT S.A. ha 
tomado la decisión de ofrecer una 
solución en profundidad mediante la 
puesta en marcha de HISPASAT 1 C. 

HISPASAT le 

HISPASAT 1 C ha sido configurado 
con objeto de dar opciones de creci­
miento y continuidad a los actuales y 
futuros clientes del Sistema, desplegan­
do al mismo tiempo un conjunto de nue­
vas capacidades y conectividades que 
sin lugar a dudas vendrón a reforzar el 
papel de la Sociedad HISPASAT SA 
como Operadar regional. 

Con estos objetivos en mente se ha 
definido HISPASAT 1 C con las 
siguientes característicos: 

Capacidad: 24 transpondedores 
activos al final de la vida útillEOLi, 
todos ellos operando en la banda 

La dispanibilidad de 
un sistema de 
Comunicaciones por 
satélite vino a abrir un 
coniunto de 
oportunidades de 
negocio y de 
desarrollo de servicios. 

Ku 1I 3- I 2 GHzl, con 36 MHz de 
ancho de banda coda uno. Todos 
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IC ASAS 

los transpondedores usan como 
amplificadores de potencia Tubos 
de Onda Progresiva de I I I 
Valios. la asignación de un mismo 
tipo de tuba a las diversas cobertu­
ras determina las prestaciones obte­
nidas en términos de Potencia Iso­
trópica Radiada Equivalente !PIRE) 
en cada caso. 

II Posición orbital: 30· Oeste, es 
decir la misma en la que están 
situados HISPASAT I Al I B Desde 
la lierra son percibidos como un 
único satélite por antenas de mode­
rado tamaño. 

111 Coberturas: HISPASAT IC propor­
ciona dos áreas de cobertura: Euro­
po y América. 
Dentro de la cobertura europeo el 
diseño del sistema se ha dirigido a 
garantizar unos prestaciones muy 
elevadas sobre la península ibérica 
y regiones adyacentes (incluyendo 
Canarias, Madeira y Azores) a las 
que normalmente nos referimos 
coma Cobertura Iberia. En esta 
zona los valares alcanzados en la 
península en término de PIRE exce­
den los 56 dBW, mientras que la 
G/T es mayor de +9 dB/K. Estos 
niveles garantizon que los servicios 
que actualmente proporcionan HIS­
PASAT I A Y 1 B, entre los que des­
tacon los dirigidos directamente a 
las hogares, encontrarán en HISPA 
SAT I C la capacidad adecuada 
para su expansión y complemento. 
Así pues, la oferta de la platafarma 
a las plataformas que el sistema 
HISPASAT pueda acoger encontra­
rá una solucián áptima poro el mer­
cado español y portugués con 
capacidad y prestaciones muy 
superiores a cualquiera de los siste­
mas alternativos. 
La configuración de antenas dedi­
cadas a proporcionar la cobertura 
europea está basada en la utiliza­
ción de sistemas radiantes separo· 
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dos poro transmisión de recepción 
respectivamente. Cada una de las 
reflectores se modifica geométrica­
mente (reflectores de hoz confor­
modal de manero que lo distribu­
ción de lo ganancia permite com­
binar los excelentes prestaciones 
exigidos 'sobre lo Cobertura Iberio 
antes mencionada, con una bueno 
cobertura de l resto de Europa . 
Estos prestaciones (PIRE en exceso 
de 47 dBW y G/T mejor que +2 
dB/KI. son compatibles con lo 
previsión de un amplio conjunto 
de aplicaciones y servicios. 
En el continente americano, lo 
cobertura de HISPASAT se extien­
de desde Canadá hasta Potogo­
nia con niveles simi lares o los 
actua lmente proporc ionados por 
HISPASAT 1 A Y 1 B. Lo diferencio 
más significativo entre lo nuevo 
cobertura y la previamente existen­
te es lo mejoro efectuado en lo 
costo este del Brasil. Lo antena, 
que en este coso es única paro 
transmisión y recepción, utiliza 
también reflectores de hoz confor­
mado que concentran lo potencio 
de uno formo óptimo, teniendo en 
cuento por uno porte, lo distribu­
ción de lo población , y por otro 
los condiciones de propagación 
que se don en los diferentes 
zonas geográficos. 
Lo PIRE proporcionado en uno 
amplio región de Norteomérico , 
las paises del pacto Andino, y los 
pr inc ipales zonas de los países 
del Mercosur, alcanzan los 47 
dBW la que hoce posible que en 
lo mayoría de los ciudades mós 
importantes del continente, lo 
recepción de HISPASAT seo posi­
ble con antenas de 90 cm. En el 
resto de lo cobertura se mantiene 
un muy satisfactorio nivel de eres­
taciones. PIRE ( 44 dBW, G/T ( -
2 dB/K 

IV Flexibilidad, reconfigurobilidad , 
conectividad : A fin de proporcio­
nar un mecan ismo que permita 
ajustar lo oferta de capacidad 
espacial o la cambiante dinámica 
de la demanda, HISPASAT 1 C ha 
sido dotado de una amplia lIexibili­
dad en la asignación de los trans­
pondedores o los haces de su vida 
de bajada tanto en Europa como 
en América. Esta lIexibilidad permi­
te la definición de cuatro conectivi­
dades posibles: 
Europo - Europa 
Europa - América 
América ' Europa 
América - América 
De los 24 transpandedores que 
proporciona el satélite, diez están 
asignados de forma permanente a 
la conectividad Europa-Europa , 
mientras que dos están fijados asi-

Potencia 

Vida útil 

Precisión de apuntamiento 
Colocación 

Compatibitidad 

Masa de lanzamiento 

Dimensiones 
Almacenado 

Desptegado 
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mismo a la conectividad América­
América. Tres transpondedores 
cuentan con bajada fija en Améri­
ca, si bien pueden ser configura­
dos independientemente para ser 
accedidos desde uno u otro conti­
nente, mientras que los nueve trans­
pondedores restantes gozan de fle­
xibilidad total. 

V Plataforma: Lo elección por HISPA­
SAT SA de la oferto liderada por 
Aerospatiale ha venido asociada a 
lo utilización de la plataforma SPA­
CEBUS 3000. Esto plataforma pro­
porciona unas prestaciones que 
satisfacen en su totalidad los requi­
sitos de HISPASAT, tanto en térmi­
nos de potencia, vida útil , precisión 
de apuntamiento, compatibilidad 
can las lanzadores, etc. Las prinCi­
pales magnitudes asociadas a la 
misma son: 

5950W 
15 años 

0,10 

0.07° 

Ariane 4/5, Atlas 2AS 

2700 - 2900 Kgm 

(en función de vida útil y lanzador 

3.2 x 2.5 x 5.1 m 

6.9 x 29 x 5.1 m 



HISPASAT 1 e y 
EL FUTURO 

Tras lo selección por el Consejo de 
Administración de lo oferto de Aeros­
potiole, se ha abierto un periodo de 
intenso actividad que deberá conducir 
01 lanzamiento del satélite hacia fina­
les de 1999. Dado que la mitad de 
lo capacidad del satél ite puede ser 
utilizado paro transmitir señales desde 
y hacia América, esto claro que uno 
porte importante de lo actividad de la 
compañía deberá desplegarse en el 
nuevo ómbito que lo ampliación del 
sistema ofrece. 

Lo capacidad de proporcionar o 
los radiadifusores y operadores euro­
peos el mejor sistema poro hacer lle­
gar sus señales, tonto o cabeceros de 
redes de Cable como directamente o 
mas de 1 10 millones de hogares con 

los idiomas que son comunes o Iberia 
y América, encuentra su contrapunto 
en la disponibilidad de transpondedo­
res, que pudiendo ser accedidos 

Al nicho de negocio que 
los servicios 
audiovisuales 
representan, es preciso 
añadir las oportunidades 
que constituyen los 
desarrollos recientes, 
asociados a los sistemas 
de Televisión Digital 
orientados a productos 
Multimedia y de Intemet. 
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desde cualquier parte de América , 
proporcionan uno excelente cobertura 
del mercado español y portugués Al 
importante nicho de negocio que los 
servicios audiovisuales representan, es 
preciso añadir los oportunidades que 
constituyen los desarrollos recientes, 
asociados o los sistemas de TelevISión 
Digital pero orien tados o lo entrego 
de productos Multimedia y de Internet 
o velocidades varios ordenes de mag­
nitud superiores a los proporcionados 
por los sistemas actualmente disponi­
bles. 

Por otra parte los transpondedares 
transatlánticos de HISPASAT 1 Cofre­
cen asimismo una infraestructura extra­
ordinaria paro el establecimiento de 
redes de servicios avanzados paro 
entidades con presencia en los EEUU, 
Latinoamérica y Europa. 

HISPASAT 1 C potencio de uno 
manero muy significativo lo que en 
principio fue concebido como un sis­
tema puramente domestico. Esto 
actuación, necesario poro continuar 
ofreciendo el mejor servicio posible o 
los actuales y futuros clientes, estará 
en su momento acompañado de la 
sustitución de los dos satélites actual­
mente en operación por la segundo 
generación, lo cual deberó tener 
lugar en torno 01 año 2003. En un 
escenario en el que la demando de 
capacidad espacial ha continuado 
desarrollándose a lo largo de lo ulti­
ma década de formo casi explosiva, 
y en el que el concepto de globoli­
zación alcanzo una dimensión espe­
cia l, HISPASAT SA se prepora paro 
reforzar su papel como uno de los 
mas importan tes proveedores de 
caFocidad sa telital a ambos lodos 
de Atlántico. • 

*JOSE M" CASAS 

José María Casas es Subdirector Comercial de 
Hi~J)(ls{/f S.A. 
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Nuestro 
! 11 Congreso 

abierto a 
vuestra colaboración 

Uno vez más utilizamos este medio 
poro daros información puntual de 
la marcha de los preparativos del 

11 Congreso Nocional de Ingeniería de 
Telecomunicación , o celebror en 
Madrid entre Jos días 3 al 6 Junio de 
1998 

Para afrontar este reta. el COIT/AEIT ha 
pedido 10 colaboración a las empresas 
de nuestro entorno de manero que con 
su patrocinio podamos afrontar con 
éxito la organización del Congreso. 

A este llamamiento han respon­
d ida y aceptada participar cama 
patrocinadores principales Cableuro­
pa, Fundación Airtel , Hlspasaf, Retevi­
sión y Telefónica España . Asimismo. en 
calidad de empresas colaboradoras, 
contaremos en este 11 Congreso con 
Alcotel. Amper. Cable & Wire less, 
Ericsson, Indro, Lucent Technologies, 
Motorola, Nortel y Siemens, quienes 
con su apoyo van a hacer realidad 
este Congreso, que, con el lema 
ftAsómote 01 Tercer Milenio·, preten~ 

derá. entre otros objetivos, mostrar a la 
sociedad, además de en qué 
consiste, quienes son los artífices de la 
·Revolución de la Informaciónft y 
quienes las empresas que desean ser 
protagonistas en este sector a partir 
del año 2000. 

En un número anterior del BIT os 
informábamos de queel Congreso, tal 
y como ha sido ideado, constará de 
dos partes bien diferenciadas. Por un 
lado. habró unas JORNADAS TÉC­
NICAS, que constarán de sesiones de 
empresa, sesiones profesionales y 
sesiones técnicas, en las que se 
abordarán los aspectos más pro~ 
fundos relacionados con el Congreso 
y que estará d irigido a los pro· 
fesiona tes del sector. 

Por otro lado contaremos con una 
EXPOSICiÓN TEMÁTICA en la que 
mostraremos a la sociedad en ge· 
neral y o los segmentos más jóvenes 
en particular, lo que serán los 
comienzos del tercer milenio . Para ello 
se montará una exposición temática 
dirigida a mostrar aplicaciones de las 
Nuevos Tecnologías y servicios que los 
tendremos disponibles en los 
próximos años, así como qUiénes 
serán las empresas artífices de tales 
avances. 
Paro acometer este ambIc ioso reto 
hemos constituído una serie de 
Comités de Trabajo en los que estarán 
presentes los representantes de las 
empresas organizadoras. 

No obstante, somos conscientes de 
que NECESITAMOS LA AYUDA DE 
COMPAÑEROS que puedan aportar 
una visión complementario o lo de los 
compañías implicados yola de los 
Juntas del COIT/AEIT y que puedan 
enfatizar el papel que nuestro 
profesión jugará en el nuevo m ilenio . 
Pero, no sólo eso. Queremos efectuar 
una serie de -actividades· que 
muestren lo que pueden dar de sí las 
tecnologías de los más expertos. 
¿Podríamos graduar Jo visto a través 
de Internet a un indio de los selva 
amazónica el cual se encuentra en 
conexión a través de un equipo 
adecuado conectado a un PC y un 
teléfono móvil con cobertura por 
satélite? 

Para recoger la participación de los 
colegiados/asociados en la Or· 
ganización de los Jornadas Técnicos y 
lo Muestro Temático, contamos con 
dos modalidades. Uno seró lo 
integración de los compañeros que 
tengan la posibilidad de dedicar tres o 
cuatro horas al mes participando 
directamente en los Comités. Otro 
será, pensando en el alto grado de 
ocupación de una buena parte de 
nuestros compañeros. la posibilidad 
de efectuar sugerencias y lanzar ideas 
a través de Internet sin más que 
·colocar propuestos· en el tablón de 
anuncios que se va a crear dentro de 
lO sección de nuestro web dedicada 
al II Congreso Nacional de Ingeniería 
de Telecomunicación. 

Desde estas líneas pedimos vuestra 
participación activa y, sobre todo 
vuestras ideas paro hacer de este 
Congreso Nacional un éxito, no para el 
Colegio o la Asociación, sino paro 
cada uno de nosotros como In­
genIeros de Telecomunicación. 

A continuación se facilita una 
relación de Jos Comités constituídos y 
las funciones y fas miembros de los 
m ismos. 



COMITE ORGANIZADOR 

Presidente: JorgePérez 

Vocales: 

1 
Jorge Atitmendt José Manuel Arnoíz, Corlos Gonzó/ez Moteos. Fernando 
Moristany. Luis Mortínez Miguez, Froncisc oMellodo. 
FélixPérez, OlgoPérez, VlcenteSónchez. 

COMITE DE PROGRAMA 

Funciones: Estudio. Selección y Coordinación de los contenidos 
de las Jornadas Técnicas. 

Coordinador: FéflxPérez 

Vocales: 
Juan Grau Olive (Te/efónfcaj, Rafael Lomos (FundocfónAirtef) 

2 
FernondoMaristony{Retevlsión), JoséDíozArgüelles{Hisposot) 
AlfredoRodríguez{Cableuropo). 
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e Sesiones Técnicos 

Funciones: 
Definición V 
COOfdinoclón de las 
Conferencias de 
expertos. 

Coordlnadol : 
CatedrátICo E. T.5./. 1. 
Vocales: 
ReptesenfOfl fes del MI­
nisterIO de Fomento y 
UniversIdades y Expertos 
propuestos p<x lOs em­
presas porroclnodolos 

e Sesiones de Empresa 

Funciones: 
Dellnlción V 
COOfdioociÓn de las 
Mesas Redondas 
Coordinadol : 
Luis Matfinez Míg(Jez 

Vocales: 
Representantes de los 
empresas potroClnodo­
ros y coIobofodoro s. 

e seSIones Prof¡:Ulonoles 

FuncIOnes: 
Definición. selección V 
cOOfdinoción de los 
prob lemas especiflcos 
de 10 profesión V su 
debate. 
Coordinador: 
Froncl$Co 
MelladO Gorc ío 

Voca les: 
COUG/AD05 y 
ASOCIADOS 
INTERESADOS EN ESTOS 

COMITE DE EXPOSICiÓN 

Editores 

Coordinador: 
lul'$ Méndez 

Funciones: Coordinación de la exposición: configuración, tecnologías o 
mostrar V relaciones con los expositores. 

3 
Coordinador: JoséMonuelArnaiz 

Vocales: 
Representantes de los empresas Patrocinadoras yColotx>rOdOfOS ydelCOlT/AEII 
L----___ ------' 

COMITE DE COMUNICACiÓN 

Func iones: Estudio V generación de contenidos e intormación general 
poro el debate, su pUblicación y ditusión. Coordinación de 
las diferentes acciones e impacto sobre los medios de 
comunicación tonto de los Jornadas Técnicas como de la 
Exposic ión Temático. 

4 
Coordinador: JorgeArltmendi 

Vocales: 
RepresentontesdelosempresosPotroclnodorosyColaboradorosydelCOITIAEIT. 
"---'-----------' 

• 
Func iones: Control financiero. 

Coordinador: José/gno cloAJonso 

• • • 

o 
Telefónica 

~ .( IIETEVtSION 

~~ oo,~.o~" 

.~qj ;::"q 
~ ~ 

;\. CAa", "",,,.SS 
0([J EII/CSSOIV :E 

Funciones: Generac ión de actividades diarios dirigidos a involucrar a los ~~t'1 '\ ....... , __ ~_~:,,--,j;~_~~t(_~i 'o"dra 

partic ipantes V visitantes (demostraciones específicas, "-' __ .. "-
concursos, realización de programas en direclo, en TV V 
radio), orientadas a Impactar fuertemente en la sociedad V 
los medios de comunicación. 

Ar07"o#lOLA 

6 
Coordinador: OlgoPérez 

5 
COMITE DE ACTIVIDADES 

Vocales: 
L R_e,-p_,e_,_e_n_'o_n_'e_'_de __ 'o_,_e_m-,-p'_e_,_o_,Pot ___ rOC __ ln_odo ___ ,_o_,y_C_o/ __ O_bo __ ,o_do __ r_O_,y_d_e_'_COIT ___ fA_E_I_T. __ ~ ~;E{~TEL 

" .. , .. 

E-mail: 
COIT/AE/T 

T -
e cnicas: 3 al 5 de 

Hes.es 

1998 Tem - -
atlca: 3 al 6 de 

1998 
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Las T.I.C. en las PYMES (II) 
FRUT OS GONZALEZ 

Continuando con el foro de debate abierto por el GTT, el pasado día diecisiete de noviembre en 
los locales del COIT, nuestro compañero Vicente Sánchez (Director de Desarrollo de Mercados de 

TSAI, Telefónica Servicios Avanzados de Información) ofreció la Conferencia 
"rSAI colaborando con las PYMES en su adaptación al comercio del próximo siglo". 

En las siguientes líneas pretendemos recoger algunas de las ideas que en dicha jornada se 
expusieron. 

En el entorno competitivo actual 
calracterizado por lo global iza­

de los mercados, lo que 
su[)onle nuevos oportunidades de 
nes¡ociio y aumento de lo campe­

i por los nuevos formas de 
boración entre empresas; lo 

búsqueda de agentes y funciones que 
generen valor añadido y, finalmente, 
lo necesidad de adaptación de los 

El modelo de 
comunicaciones 
Inlranet/Extranet está 
convirtiendo las 
comunicaciones de la 
empresa en una 
auténtica ventaia 
competitiva. 

procesos de negocio o los codo vez 
mós rópidos cambios en el entorno, 
los Tecnologías de lo Información y 
los Comunicaciones IT.I.C.) desempe­
ñan un papel decisivo, ofreciendo o 
los empresas lo flexibilidad y el dina­
mismo necesarios para competir en 
este nuevo escenario. 

54 

En lo figuro 1 se define el marco 
de referencia en el cual tiene que 
desarrollarse el proceso de negocio 
de lo empresa. Este entorno conduce 
o lo organización o consideror el 
manejo de lo información como un 
elemento de vital importancia, cansti­
tuyendo los relaciones que uno com­
pañía mantiene con su entorno como 
un factor competitivo diferenciodor, 
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01 igual que sus productos y servi­
cios. 

lo formo en la que una compoñía 
comparte información y sistemas es un 
elemento crítico en el fortalecim ien to 
de sus relaciones con los agentes 
clave del proceso de negocio: clientes 
potenciales, clientes actuales, suminis­
tradores , distribuidores, socios, y 
empleados. 



Como respuesta al con ¡unta de 
necesidades esbozadas anteriormente 
se plantea el modela de comunicacio­
nes Intranet/Extranet, el cual abre la 
infraestructura de información corpora­
tiva a todos los agentes clave en el 
negocio , convirtiendo las comunica­
ciones de la empresa en ventaja com­
petitiva. 

Ante este nuevo enlorno se deberí­
an clasificar las productos y servicios 
según la necesidad que supla en 
cada escenario lipo, existiendo cualro 
opciones: 
o Necesidades Externas; cubre las 

necesidades de la empresa en pro­
cesos que involucran a personas 
externas a la empresa (suministro· 
dores, distribuidores, entidades 
financieras, ... ). 

o Necesidades Internas: necesidades 
de las propios empleados o empre­
sa. 

o Clien te Actual: Necesidades y 
beneficios que aporta cada solu­
ción a los clientes actuales de la 
empresa contratante de estos servi­
cios y productos. 

o Cliente potencial: responde a la 
pregunta ¿De qué forma ayudan 
estas soluciones en la captación de 
nuevos clientes y qué les ofrecen a 
éstos? 

C OMERCIO ELECTRONICO: 
UNA VISION GENERAL 

Tradicionalmente las actividades 
del Comercio Electrónico han estado 
estrechamente relacionados con aque­
llas que hacen referencia a pagos 
(ventas y órdenes de compra). factura­
ción y transferencia de fondos. 

Juan José Sánchez y Adrián Nogales durante la conferencia de Vicente 
Sánchez Ramos 

cios) y tecnológico Iglobolización de 
las mercados, tecnologías adaptables 
a las necesídades de la empresa y a 
las necesidades del mercado) deberí­
amos considerar un concepto más 
amplio del Comercio Electrónico. 

El concepto de comercio 
electrónico se amplia 
habida cuenta de la 
coniunción de los 
aspectos económicos y 
tecnológicos. 

La Comisión Europea a través de su 
programo de ~nvestigac¡ón y. d~sarro-
110 Esprit, sugiere que las Siguientes 
actividades de negocio son algunas 
de las que podrían considerarse inte­
grantes del ciclo comercial del Comer­
cio Electrónico: 

o publicidad y promoción de bienes 
y servicios, 

• comunicación entre interlocutores 
comerciales, 

o obtención de informac ión de los 
consumidores, 

o entrega de bienes y provisión de 
soporte pre y post-venta. 
Se puede habilitar la implementa­

ción en red de estos procesos de 

Sin embargo, dada la evolución 
que se está produciendo en la actuali­
dad desde un punto de vista económi­
co Itodas las actividades de negocio 
contribuyen, en mayor o menar medi-
do, a la producción de bienes y servi- Vicente Sánchez y Adrián Nogales en un momento de la intervención 
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negocio, paro su integración en el 
Comercio Electrónico. 

Históricamente, las redes utilizadas 
para Comercio Electrónico han sido 
redes privadas. La red pública Internet 
atrae al mundo empresarial como un 
medio poro realizar Comercio Electró­
nica dado que se trata de un sistema 
abierta. 

La tecnología ofrece nuevas oportu­
nidades de comercio, así como el uso 
del teléfono, como herramienta de 
negocio, ha servido paro crear nue­
vos mercados. 

Internet es mucho más potente que 
la telefonía vocal dada su capaci­
dad para soportar diferentes tipos de 
comunicaciones en formato digital. 
Voz, datos y vídeo pueden ser envia­
dos a través de la red. Internet 
pasee el potencial para integrar 
comunicaciones multimedia dentro 
(extranets) y entre organizaciones , 
dentro y más allá de los límites 
nacionales. Esto inlegración es el 
punto de partida hacia nuevas opor­
tunidades comerciales. 

Telefónica de Espoña, S.A., a tra­
vés de su filial TSAI (Telefónica Servi­
cios Avanzados de Información) inten­
ta ayudar a las PYMES a adaptarse a 
este cambio en su entorno y en el 
modelo de relación que hasta ahora 
había determinado su actuación con 
el resto de agentes económicos, ofre­
ciendo una serie de servicios que les 
permita mejorar su competividad y 
familiarizarse con las nuevas tecnolo­
gías. 

El Comercio Electrónico Internet 
resulta muy atractivo a los mercados 
de consumo. Estos son los mercados 
que potencialmente pueden tomar ven­
taja de los puntos fuertes de Interne!: 
su ubicuidad y bajo coste. 

El Comercio Electrónico se está uti­
lizando para soportar ventas y mar­
keting. Las cadenas de abastecimien­
to pueden sufrir cambios radicales al 
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dejar fuera a los que se dediquen a 
la venta de sus bienes y servicios en 
un mercado en porticular e ir directa­
mente o sus consumidores. los consu­
midores ya no van a estar limitados 
por lo localización geográfica de los 
proveedores. 

Además, el Comercio Electrónico 
Internet tiene capacidad poro revolu­
cionar los lazos comerciales business 
lo business . Hoy en día una organiza­
ción precisa ser "ágil" para ser com­
petitiva. Debe ser capaz de estable­
cer rópidamente relaciones de nego­
cio con nuevos socios y consumidores, 
con el objeto de poner en el mercado 
productos O servicios innovadores de 
forma oportuna. Estas relaciones de 
negocio necesiton estar soportadas 
por las Tecnologías de la Información 
y las Comunicaciones de las organi­
zaciones implicadas. 

Los métodos típicos de realizar 
negocios electrónicamente son engo-

La capacidad que tiene 
Intemet de integrar las 
comunicaciones 
multimedia abre nuevas 
opartunidades 
comerciales. 

rrosos. Son lentos y costosos de imple­
mentar. Dependen de acuerdos muy 
particulares entre socios comerciales, 
implicando que toles comunidades 
son normalmente localizados y cerra­
das. Las tecnologías utilizadas estre­
chan las relaciones ya existentes entre 
un número muy pequeño de socios, 
pero la interdependencia resultante 
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entre esas organizaciones impide su 
agilidad. 

Internet reemplaza los entornos de 
conectividad privados, propietarios y 
caros, con uno única y universalmente 
aceptada red pública sobre la que 
realizar negocios con socios comer­
ciales . Esto estimula y aumenta las 
posibilidades de negocio, incluyendo 
a las PYMES que ya no estón limita­
das por los altos costes de las redes 
privadas. 

las actividades comerciales a tra­
vés de Internet se benefician de los 
procesos de negocio rápidos y a boja 
coste que supone esta red, incremen­
tando la agilidad y competitividad de 
las empresas involucradas. 

El Comercio Electrónico funcionaró 
de forma efectiva sólo cuando sea 
adoptada por una cantidad conside­
rable de empresas consumidoras. 
Internet ya estó demostrando su capa­
cidad de atraer masivamente partici­
pantes precisamente porque es una 
red abierta, ampliamente disponible y 
relativamente poco onerosa compara­
da con otras soluciones comerciales . 

Si persiste el fenómeno de interés 
por Internet y se superan las inhibicio­
nes del mercado, adoptando los 
mecanismos adecuados para realizar 
transacciones seguras, es seguro que 
Internet, en pocos años, estará involu­
crada en la mayoría de las transac­
ciones comerciales . • 

NOTA. Todas aquellas empresas o 
instituciones que deseen exponer sus 
ideas y estrategias en el foro del 
GTT, pueden ponerse en contacto 
con su coordinador técnica Juan J 
Sánchez Aguila-Collantes en la direc­
ción 
aguila@iies es 

http://www:ies.es/táeaJ/priv/tftilrtm 



El problema de los 
requisitos esenciales en las 
normas de equipos radio 

anta en Españo, como en otros 
países de nuestro entorno, los 
equipos de telecomunicación en 
general, y las equipos radio en 
particular, estón sujetos a un sis­
tema de Certificación mediante 
terceros (distintos del fobriconteJ 

con el fin de "garantizar el funciona­
miento eficiente de los servicios y 
redes de telecomunicación, así como 
lo adecuado utilización del espectro 
radioeléctrica", en polobros de nues­
tro, todavía vigente LOT lortícula 29 
de lo Ley 31/1987, de Ordenación 
de los Telecomunicaciones, de 18 de 
diciembre, modificado por lo Ley 
32/1992, de 3 de diciembre), que 
el borrodar de Ley General de Teleco­
municaciones mantiene con esto 
mismo redacción. Esto se traduce en 
lo necesidad de que todos las "equi­
pos, aparatos, dispositivos y sistemas 
de cualquier naturaleza que utilicen el 
espectro de frecuencias radioeléctri­
cas' dispongan de un certificado de 
cumplimiento de los correspondientes 
especificaciones técnicas. 

Pero, ¿cual debe ser el contenido 
de esos especificaciones técnicas? 
Aunque lo explícito lo LOT, el decir 
que debe limitarse o "requisitos esen­
ciales" no es respuesta a lo anterior 
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pregunto , pues no es sino reformulorlo 
como: ¿Cuales son "requisitos esen­
ciales"? 

Bien pudiera parecer que lo pre­
gunto está hecho poro que seo con­
testado outonómomente por el Orga­
nismo Regulador , pues con estos 
requisitos se satisfacen algunos de los 
ob¡etivos de cantrol de mercado que 
se ha propuesto (por supuesto, siem-

Los equipos radio están 
sujetos a un sistema de 
Certificación mediante 
terceras con el fin de 
garantizar el 
funcionamiento 
eficiente. 

pre dentro del morco legal que hoyo 
sido definido), sin embargo, lo utiliza­
ción de conceptos como "funciona­
miento eficiente" o "adecuado utiliza­
ción", o los que se les puede atribuir 
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uno indudable significación técnico, 
limitan esa autonomía. 

Esto línea de actuación ha seguido 
lo Comisión Europeo, cuando en lo 
Directivo 91 /263/CEE sobre equi­
pos terminales de telecomunicaciones 
y el reconocimiento mutuo de su con­
formidad, paro el ómbito radio, se 
limito o mencionar en el articulo 4º, 
como "requisito esencial" I "el uso efi­
ciente del espectro de radiofrecuen­
cias' , de¡ondo en monos de las orga­
nismos de normalización preparar las 
correspondientes normas armonizadas 
que, recogiendo los requisitos esen­
ciales, sean traspuestos con reglamen­
taciones técnicos comunes (CTRs), de 
obligado cumplimiento, y cuyos 
referencias se publiquen en el Diario 
Oficial de los Comunidades Europeos 
(DOCEJ 

Por supuesto, tonto a nivel nacional 
como Europeo, el Gobierno del Esta­
do o lo Comisión Europeo, si conside­
ran que los normas no incluyen la 
totalidad, o sobreposon, las requisitos 
esenciales, podrán rechazar lo publi­
cación de su referencia en el BOE o 
en el DOCE. Y ¡ustomente deberán 
ser cuidadosos en situar correctamen­
te lo vidrioso frontero entre los pará­
metros "esenciales" y aquellos otros 
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que simplemente especifican uno 
mayor o menor "calidad" del equipa 
radio (pues, ¿no es uno mínimo cali­
dad un requisito esencial?). 

Por otro parte, no todos los pará­
metros radio típicos están su¡etos 01 
mismo régimen de certificación: como 
consecuencia de lo publicacián de lo 
Directivo del Conse¡o 89/336/CEE 
(traspuesto o nuestro ordenamiento 
¡uridico por el Real Decreto 

RECUADRO 
PARAMETROS DE GESTION DEL 

ESPECTRO 

+ Transmisores 
Mascara de Transmisión (consistente en 
potencia radiada aparente , potencia 
radiada en el canal adyacente, y emi­
siones fuera de banda y emisiones no 
esenciales, tal y como se defienen en el 
articulo 1 del Reglamento de Radioco­
municaciones.) . 

Bandas de frecuencia Ide utiliza-
ción) 

Tolerancia de frecuencia 
Comportamiento transitorio 
Inlermodulación 
Canalización radiofrecuencia 
Sistema de modulocion (si apropia­
dol 
Polarización de la antena (si aproo 
piodol 
Ganancia de antena (si apropiado) 

+ Receptores 
Radiaciones parásitas y respuestas 
parásitos en radiofrecuencia 
Selectividad 
Bloqueo / desensib¡lización 
T elerancia de radiofrecuencia y esta­
bilización IAFCJ Isi opropiodol 
Sensibilidad 
Inlerrhodulación 
Rechazo co-canal 
Sistema de demodulación 
Polarización de la antena (si apro­
piadol 
Ganancia de antena (si apropiado] 

Anexo I 
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444/1994, de 1 1 de marzo), que 
par su carácter "horizontal" incluye en 
su campo de aplicoción los equipos 
radio, debemos distinguir entre los 
porámetros de EMC (compatibilidad 
electromagnético) "clásicos" y los 

Debemos distinguir 
entre los parámetros de 
EMe clásicos y los 
parámetros radio de 
gestión del espectro. 

parámetros radio de "gestión del 
espectro". Aunque por consideracio­
nes técnico-políticas no es fácil poner­
se de acuerdo sobre lo pertenencia 
de algunos de los parámetros o uno u 
otro categoria, podemos lomar por 
bueno lo clasificación propuesto por 
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el ERC (Comité Radio Europeo) de lo 
CEPT (Conferencio Europeo de Admi­
nistraciones Postales y de Telecomuni­
cación) que se muestro en el Anexo 1, 
aún cuando no tengo carácter exhaus+ 
tivo. 

y por fin, ¿cuales son los "requisi tos 
esenciales" que los organismos de nor­
malización consideran como tales?: 
- En lo UIT (Unión Internacional de 

Telecomunicaciones), en lo especifi­
cación de los sistemas radio en sus 
Recomendaciones, se pueden iden­
tificar numerosos requisitos, pero, 
por no ser eso su misión, no se pre­
ocupon de señalar los "esenciales" 
poro lo certificación de equipos. 
Sin embargo podriamos consideror 
como toles, lo tolerancia de fre­
cuencia de los transmisores, y lo 
potencio de los emisiones no esen­
ciales, precisamente por citarse 
expresamente en el Reglamento de 
Radiocomun icaciones , anexo 01 
Convenio de lo UIT. 



ETS 300 086 (norma paro el 
servicio móvil terrestre, modu­

lación angular) 
+ Transmisor 

Tolerancia de frecuencia '* 
POlencia de portadora en conector 
de solida' 
Potencia radiado aparente *' 
Desviación de frecuencia * 
Polencio en canal adyacente '* 
Emisiones no esenciales '* 
Inlermodulación (Atenuación) '* 
Comportamiento transitorio en fre­
cuencia '* 

+ Receptor 
Sensibilidad móximo utilizable * 
Característica de amplitud RF * 
Rechazo co-canol '* 
Selectividad ' 
Rechazo a respuestas IXHási los '* 
Rechazo o intermod ulación '* 
Bloqueo/ desensib¡lización * 
Radiaciones parásitas. * 

NOTA: los parámetros con un asterisco 
1') se citan en la Decisión ERe sobre la 
ETS respectiva como aquellos a ser 
incluidos en reglamentaciones naciona­
les de certificación. 

TBR 19 (GSM): 
+ Transmisor 

Emisiones no esenciales ¡conducidas 
y radiadasl 
Tolerancias de frecuencia y de fase 
Potencia de salido (duración de la 
ráfaga); temporización del control de 
polencia . 
Máscara espectral de RF 

+ Receptor 
Indicación de Iroma e rróneo (tam­
bién cuando se emplea salto de fre­
cuencia) 
Rechazo co-canal 
Rechazo canal adyacente 
Nivel mínimo de señal de entrado o 
umbral de sensibi lidad del receptar 
Rechazo a lo intermodulación 
Bloqueo y respuestos parásitas 
Variación de la clase de polencia 
del terminol móvil; restableci miento 
de llamada Ina se permite si la lla­
mada está presente) 

Anexo 11 

- En el ETSlllnstituto Europeo de Nor­
mas de Telecomunicación), donde 
está generalizada la regla del con­
senso en la preperación de nor­
mas, consecuencia de la igualdad 
de derechos entre todos sus miem­
bros Isean fabricantes, Administra­
ciones o asociaciones de usuarios) 
en esto fase, éstas recogen típico-

La Comisión Europea 
está preparando una 
nueva Directiva 
(conocida como CTE) 
que diseña un 
tratamiento novedoso 
para equipos 
esenciales. 

mente parámetros como 105 citados 
en el Anexo 11, de los que cabe 
destacar 105 de las TBRs, por las 
implicaciones reglamentarias antes 
descritas cuando son transpuestas 
con las CTRs. 
Con estos ejemplos podemos ver 

cual es la respuesta que se da en la 
práctica a la cuestión de 105 requisi­
tos esenciales. Sin embargo, aunque 
podría escribirse largamente sobre 
el lo, no la hemos acampañado de 
ninguna justi ficación para el adjetivo 
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'esencial ', por lo que todavía podría 
dudarse de realmente lo fuesen: pero 
ésto es porque, más que acudir a la 
doctrino científico, se considera que 
debe ser la participación de los diS­
tintos agentes interesados Ifabrican­
tes, asociaciones de usuarios, etc) 
aceptando ° rechazando una norma 
len las encuestas públicas del ETSI ° 
en la preceptiva consulta establecida 
para nuestros Reales Decretos de 
especificaciones técnicas) la que fije 
en cado momento histórico, paro 
cada sistema Iy consiguientemene 
pa ra su servicio asociado) esos 
requisitos esenciales . 

Para terminar si tuándonos en el 
futuro, dando pie así a futuros articu­
las, hay que mencionar que la Comi­
sión Europea está preparando una 
nueva Directivo Iconocida como eTE 
"connected telecommunication equip­
ment"), que vendrá a sustituir y com­
pletar la 91/263/CEE incluyendo 
equipos radio no terminales , que 
diseña un tratamiento novedoso para 
105 requisitos esenciales IPa ra equi­
pos radia, el uso efectivo del espec­
tro radio, y para equipos terminales, 
el evitar una degradación inacepta­
ble del servicial. • 

*RAMON J. V I V E R O B LAS 

Ramón 1. Vivero Bias es Jefe del Servicio de ] 
Tecnologias de la Información y fas 

Telecomunicaciones. Secretaria General de 
Comunicaciones. 
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El selVicio universal en 
España, ante el escenario compe­
titIVO de las telecomunicaciones 

LA UNIVERSALlZACION DEL TELÉFONO - -
y LA DEFINICION DEL SERVICIO 

UNIVERSAL 

El nuevo concepto del servicio uni­
versal surge como consecuencia de 
los procesos de liberalización de las 
telecomunicaciones, y de la privatiza­
ción de los operadores tradicionales 
del monopolio. Su necesidad resulta 
evidente en el nuevo escenario de 
competencia y proliferación de nuevas 
redes y servicios, poro garantizar 01 
conjunto de la población la disponibi­
lidad de aquellos servicios considera­
dos como básicos, y para evitar que 
en el desarrollo de la Sociedad .de lo 
Información aparezco n nuevos proce­
sos de exclusión social en función de 
sus posibilidades de acceso a la infor­
mación. Por las razones anteriores, 
uno de los temas de debate durante el 
proceso de desarrollo legislativo paro 
la liberalización de las telecomunica­
ciones en todo el mundo ha sido el de 
la delimitación , alcance y garantías 
del servicio universal en competencia. 

la universalización de los servicios 
básicos de telecomunicaciones, en 
épocas anteriores ha sido tradicional­
mente un objetivo perseguido tonto 
desde los operadores del monopolio 
de estos servicios, por razones de 
compromiso del propio régimen con­
cesional, como par las instancias polí­
ticas competentes por razones de la 
incidencia de estos servicios en el 
desarrollo y lo calidad de vida de los 
ciudadanos. El concepto de universali-
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zación que se manejaba para el servi­
cio telefónico básico se apoyaba en 
la universalidad del acceso a lo red 
telefónico, y en la extensión del servi­
cio telefónico al conjunto de lo pobla­
ción en condiciones idénticas de 
acceso, precio y cal idad, con inde­
pendencia de la localización del abo­
nado. Para favorecer la universaliza­
ción se establecieron distintos meca­
nismos , desde la utilización de 
subsidios en las tarifas paro paliar el 
déficit de la explotación , hasta la cofi­
nanciación con fondos públicos de la 

La universalización del 
servicio telefónico 
básico es un 
compromiso inherente 
al desarrollo de las 
redes y servicios de 
telecomunicaciones en 
monopolio. 

extensión de las redes o estas zonas. 
En el nuevo escenario de liberaliza­
ción y competencia, se hoce necesa­
rio establecer mecanismos paro que, 
por razones de desarrollo del merca­
do, no se excluyan o se penalice en 
exceso a los abonados de las zonas 
dónde es menos rentable la prestación 
de estos servicios_ 
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Así pues lo primero que habría que 
destacar es que la universalización, 
sobre todo del servicio telefónico bási­
co ha sido un compromiso inherente al 
desarrollo de las redes y servicios de 
telecomunicaciones en monopolio , 
pero que cobra una nuevo dimensión 
con la liberalización, la competencia, y 
la aparición de nuevas infraestructuras 
y servicios , obligando a redefinir el 
concepto y o establecer nuevos meca­
nismos que garanticen su prestación. 

LA UNIVERSALlZACION DEL SERVICIO 
- - TELEFON ICO EN ESPAÑA - --

En España , los problemas paro la 
universalización del teléfono se han 
localizado fundamentalmente en los 
óreas rurales de los zonas de orografía 
más complicada, por lo que en 1984, 
se aprobó el Real Decreto 2248/84 
de 28 de Noviembre, sobre Extensión 
del Servicio Telefónico en el Medio 
Rural, para impulsar la colaboración 
para este fin con las Comunidades 
Autónomas. En sucesivos planes se fue­
ron incorporando las entidades de 
población con menor número de habi­
tantes a la red, hasta que en 1992, se 
realizaron pruebas paro la extensión 
del teléfono a través de la infraestructu­
ra de telefonía móvil automática (Siste­
ma TRAC), lo que permitió elaborar el 
Plan Operacional de Extensión del Ser­
vicio Telefónico en el Medio Rural 
1993-1996, paro alcanzar definitiva­
mente la universalización del teléfono 
al 1 00% de la población. 



Los grandes cuestiones de caro 01 
futuro son: sí el nivel de servicio alcan­
zado es suficiente poro los necesida­
des futuros del conjunto de lo pobla­
ción , y como garantizar el manteni­
miento y adecuación tecnológico de 
los logros alcanzados. 

PLANTEAMIENTOS DESDE LA UN ION 
EUROPEA y SITUACION EN ESPAÑA 

Conscientes de esto situación, en el 
seno de lo Unión Europeo, se ha esta­
do debatiendo profusamente el temo 
del servicio universal durante todo el 
proceso de desarrollo del cambio de 
regulación del sectar de los telecomu­
nicaciones, siendo uno de los preocu­
paciones de lo Comisión garantizar 
un nivel de servicios bósicos paro el 
conjunto de los ciudadanos de lo 
Unión Europeo. Este temo no resulto 
sencillo puesto que en él inciden los 
condiciones socioeconómicas de 
codo territario, lo rentabilidad de los 
inversiones y de lo operación de los 
servicios, el grado de desarrollo de 
los telecomunicaciones de codo pois, 
y su planteamiento en un entorno com­
petitivo. 

En estos debates se definió el con­
cepto de servicio universol, separán­
dose de otros obligaciones de servicio 
público, que podrían añadirse o crite­
rio de los estados miembros, pero 
como algo complementario, sin acce­
so a los mecanismos de financiación 
del servicio universal. El objetivo que 

primó en lo definición del concepto 
de Servicio Universal fue su extensión 
o necesidades básicas y esenciales 
de los telecomunicaciones de hoy en 
día, dejando lo puerto abierto o lo 
posible revisión del mismo en función 
de lo evolución de lo tecnología y de 
lo demando del mercado. 

El acuerdo finalmente alcanzado 
incluye bósicomente el acceso o lo 
red telefónico fi jo, lo prestación del 
servicio telefónico fijo poro voz, dotas 
y fax (con limitaciones), servicios de 

En la Unión Europea se 
ha estado debatiendo 
profusamente el tema 
del servicio universal 
durante todo el proceso 
de desarrollo del 
cambio de regulación 
del sector de las 
telecomunicaciones. 

guío, oferto suficien te de teléfonos 
públicas de pago en el dominio públi­
co, acceso o los servicios de emer­
gencia de uno formo grotuilo, y lo 
consideración de posibles necesida­
des específicos de coleclivos cancre­
tos de usuarios ( discapocilodos, ele). 
Oro ospeclo de interés, es el esloble-
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cimiento de los carocleríslicos del Ser­
vicio Universal en lérminos de disponi­
bilidad , osequibilidod , y accesibili­
dad. También se planteó el lema de 
que los operadores puedan optar con 
carócler voluntario o lo presloción del 
servicio universal. 

Eslos ideos, se han recogido en el 
proyeclo de lo Ley General de T eleco­
municaciones que incluye, en línea 
con las disposiciones comunitarias, los 
servicios onles señalados denlro del 
ómbilo del Servicio Universal , defi­
niendo además otros servicios como 
obligatorios (enlre los que padrón 
incluirse los servicios avanzados de 
lelefonío, RDSI), y airas obligaciones 
de servicios públicos (enlre los que 
podrán incluirse la extensión de nue­
vos servicios o lo sanidad o lo educa­
Ción). 

Se designo o Telefónico como ope­
rador obligado o preslar el servicio 
universol hasta el 2005. Se inlroduce 
osi mismo el ómbilo lerriloriol poro 
establecer airas operadores responsa­
bles de esle servicio, e incluso el con­
ceplo de obligación del servicio uni­
versal poro codo lipo de los servicios 
incluidos en esle poquele. Finalmenle, 
se establece un Fondo Nocional de 
Financiación del Servicio Universal. 

EL SERVICIO UNIVERSAL 
EN OTROS PAISES 

Este cambio de situación no es 
exclusivo del coso español, ni euro­
peo, como demueslro el hecho de 
que en EEUU, lo Ley de TelecomuniCa­
ciones de 1996, incluyera un mondo­
lo o lo FCC (Federal Communications 
Commission) de elaborar y revisor 
periodicomenle lo polílica del servicio 
universal, con mención expresa a los 
servicios esenciales poro lo educo-
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ción, la sanidad, y la seguridad públi­
ca. la situación actual en este país es 
de existencia de 6 millones de hoga­
res sin teléfono, que corresponden a 
los colectivos más desfavorecidos 
lumbrales de pobreza). 

En Reino Unido, existen 1,6 millo­
nes de hogares sin teléfono fijo, de 
los cuá les 250000 tienen acceso 
móvil , existiendo 900000 hogares 
que desearían tener teléfono pero no 
disponen de él por cuestiones econó­
micas. OFTEl lórgano regulador) esta­
bleció un proceso consultivo en Febre­
ro del presente año, sobre el seNicio 
universal poro el Reino Unido hasta el 
2001 . las propuestas de esta consul­
ta tenían por finalidad: incrementar el 
número de personas conectadas a la 
red telefónica , reducir el número de 
desconexiones, y mejorar la provisión 
de los seNicios. El documento publi­
cado tras esto consulta "Universal 
Telecommunicotion SeNices" en Julio 
de 1997, precisa el nivel de seNicio 
universal para el período desde 30-
09-97 al 29-09-01 , estableciendo 

No necesidad de establecer meca­
nismos adicionales de financiación 

Opción o un paquete de seNicio 
restringido a menar coste, y plan de 
refinanciación como al ternativa a la 
desconexión 

Necesidad para BT de consultar 
con las autaridades locales la retirada 
de teléfonos públicos, o el estableci­
miento de nuevos criterios de instala­
ción teniendo en cuenta Jas necesida­
des sociales 

lo relevante de todo lo anterior, es 
que para estos paises el mayor pro­
blema del servicio universal en la 
actualidad parece estar más relacio­
nado con los aspectos económicos de 
la utilización Idensidad telefónica , 
colectivos desfavorecidos, o descone­
xión por impago), asequibilidad, que 
con lo accesibilidad y disponibilidad 
de las infraestructuras y los servicios 
en el territorio. 
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REFLEXtONES FtNALES 

Sin entrar en exceso, en valoracio­
nes, o especulaciones del caso espa-

El cambio de situación 
del caso español, 
europeo y mundial 
muestra la necesidad 
de elaborar y revisar 
la politica del servicio 
universal. 

ñal, sobre un proyecto de ley aun en 
trámite parlamentario , se plantean 
algunas situaciones sobre las que 
merecerían la pena plantear un deba­
te o procesa amplio de consulta. El 
cambio del mecanismo de finan­
ciación utilizado hasta ahora por un 
Fondo Nacional, cuando se conside­
ran aspectos del servicio universal vin­
culados con la cohesión y el desarro­
llo territorial, y cuándo tradiCionalmen­
te este ha sido un tema que se ha 
abordado desde las Administraciones 
regionales, puede originar situaciones 
complejas difíciles de solventar. Sobre 
este mismo tema , casos como el ocu­
rrido recientemente del servicio de 
acceso de información, Infovía, funda-
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mentalmente relacionado con subven­
ciones de tarifas , pueden volver a 
plantearse con aspectos del servicio 
universal al aproximar las tarifas a los 
costes reales; los temas de coste y 
tarifas han sida los más debatidos, y 
menas aclarados en relación con el 
servicio universal, en los debates man­
tenidos en la Comisión europea. 

Otro asunto se refiere al plantea­
miento desde la oferta del seNicio uni­
versal como paquete mínimo de seNi­
cios disponible paro el conjunto de la 
población, y la realidad del mercado 
que reflejan los niveles de penetración 
a las desconexiones, lo que hace 
pensar en dificultades de otra índole 
poro conseguir que el conjunto de la 
población disponga de estos seNicios 
mínimos, por lo que serío necesario 
pensar en actuaciones directamente 
di rigidas al fomento de la demanda . 

En esta misma linea se podrían 
considerar también otras paSibilida­
des, para evitar los planteamientos de 
mínimos que se vienen haciendo, 
cómo lo incorporación 01 servicio un i­
versal , dentro de su carácter dinámi­
co, de aquellos seNicias a prestacio­
nes que alcancen cuotas significativos 
de penetración, la que sería un refleja 
de su utilidad real. • 

*]OSE L MACHOTA/CARLOS 'liRADo 
.:. 

Jose Luis Machota y Carlos Tirado SOIl 

miembros de! GRETEL 
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ORGANIZADAS POR ASITANO EN SEVillA 

ornadas sobre la LGT, un hito 
en el proceso liberalizador 

ntre los dios 24 de Noviembre y 
2 de Diciembre se han celebrado 
en el Salón de Actos del Real Cír­
culo de Labradores de Sevilla 
unas jornadas sobre la Ley Gene­
ral de Telecomunicociones, orga­
nizadas por la Asociación de 

Ingenieros de Telecomunicación de 
Andalucía Occidental [AS/TANO) El 
objetivo perseguido por la asociación 
al organizar estas jornadas fue refle­
xionar sobre el Nuevo Marco de las 
Telecomunicaciones en España , cen­
tróndose primeramente en las implica­
ciones económicas y sociales, deriva­
das del establecimiento de un merca­
do en competencia para una 
actividad estratégica en todos los 
sectores de lo sociedad, como la 
constituida por los servicios de teleco­
municaciones. 

Se estudiaron, asimismo los aspec­
tos legislativos, regulatorios y jurídicos 
para la explotación de los servicios, 
como condicionantes básicos paro 
operar en el mercado, y el papel de 
las instituciones responsables de velar 
por la constitución del mercado y arbi­
trar el proceso de liberalización y 
Competencia efectiva. 

OLlGOPOLlO y 
OPERADORES 

La primera jornada, celebrada el 
24 de Noviembre, con el título de 
"Nuevos Servicios y Escenarios Alter­
nativos para fos Telecomunicaciones 
Españolas a la luz de la Nueva Legis­
lación", contó como ponente con 
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Adolfo Castilla Garrido, catedrótico 
de Economía aplicada y Director 
General de Sprint Corporation de 
España .La conferencio se inició con 
un reposo histórico de los operadores 
de telecomunicaciones. Estos habien­
do tenido su génesis en un entorno 
liberalizado y en competencia con las 
compañías locales de Teléfonos, aca­
baron dando paso a Monopolios 
que , en el presente, se trotan de 
reconducir a uno situación de compe­
tencia en la que la demanda de la 
sociedad rija el mercado. 

En este sentido, se argumentó que 
cuando en una sociedad se produce 

Las reformas de la Ley 
la acomodan a los 
pasos liberalizadores. 

una acumulación tecnológica en un 
determinado sector es necesario, pora 
que esa tecnología se difunda y lle­
gue a su corazón , que la propia 
sociedad ponga en marcha cambios 
institucionales que lo hagan posible. 
Es decir, detrós de la liberalización, 
hay una necesidad de que la socie­
dad utilice toda una tecnología acu­
mulada en el terreno de las telecomu­
nicaciones, que se familiarice con ella 
y sea capaz de desarrollar a su alre­
dedor toda una serie de nuevos servi-

cios y actividades económicas. Se 
introduce el concepto de Competen­
cia Regu lada, como la necesidad de 
que existo una normativa y unos órga­
nos de arbitraje que permitan que las 
leyes del mercado se conviertan, de 
hecho, en una realidad. 

Se barajaron los diferentes Escena­
rios Al ternativos y Nuevos Servicios 
que podrían surgir en el nuevo entar­
no, así como las diferentes estrategias 
competitivas posibles de los, cada vez 
más numerosos, aclores en el hiper­
sector de las telecomunicaciones y tec­
nologías de la información, aludiéndo­
se a la convergencia creciente entre 
operadores y proveedores de servicias 
y contenidos. Como escenario final 
mós previsible se perfiló la consol ida­
ción de un Oligopo/io formada por 
tres Operadores Globales y una serie 
de Operadores de Nicho, que termi­
nen compitiendo en precios, prestacio· 
nes y calidad . 

Tras la conferencia, se abrió un 
turno de preguntas donde se aborda­
ron cuestiones concretas sobre la evo­
lución del sector en los próximos años, 
que despertó gran interés en la 
audiencia. 

La segunda jornada se celebró el 
28 de Noviembre boja el título de "El 
Marca Regulador en España: Princi­
pios y contenidas bósicos de la ley 
General de Telecamunicaciones", y 
tuvo como ponente a Javier Crema­
des, Abogado, Secretario Gral. de la 
Asociación Española de Derecho de 
los Telecomunicaciones y Tecnologías 
de la Información [ADETI) 



la ponencia se inició con un análi­
sis de los 3 modelos bósicos de desa­
rrollo histórico del sector: Monopolio 
de lo Administración (Modelo de los 
PTI's europeasl. Contrato de lo Admi­
nistración con una empresa privada 
paro lo explotación en régimen de 
monopolio (Modelo AT&T en los 
EEUU) y el modelo específico de 
CTNE en España. Lo evolución de los 
tres modelos de monopolio natural o 
partir de lo décoda de los 80 estó 
dando poso, con distintos foses y rit­
mos de introducción en los diversos 
países, o lo existencia de un mercado 
de explotación en competencia de los 
servicios, poro cuyo regulación han 
de tenerse en cuento, no sólo los 
aspectos económicos de los telecomu­
nicaciones, sino también sus aspectos 
estratégicos nacionales. 

A continuación, se abordó lo evolu­
ción de lo Legislación sobre los Tele­
comunicaciones en España , partiendo 
de su no existencia en la práctico, 
hasta lo aprobación de lo Ley de 
Ordenación de las Telecomunicacio­
nes )LOT) de 1987, ley que estó sir­
viendo de escenario durante esto fose 
de transición hacia un entorno plena­
mente liberalizado. Se analizaron los 
múltiples reformas realizados o lo Ley 
desde su promulgación, con objeto 
de irla acomodando o los pasos libe­
ralizodores acometidos: Concesión de 
lo segundo licencio de telefonía móvil, 
constitución del segundo operador 
global , etc. Por último, y antes de 

posar o comentar lo nuevo Ley, se 
hizo referencia o otros leyes promul­
gados sobre el sector, como son lo 
Ley de Telecomunicaciones por Cable 
y lo Ley de Comunicaciones par Saté­
li te. 

y 

Es conveniente 
replantear a nivel 
europeo las reglas del 
mercado, respetando 
la tradición propia. 

Lo Ley General de los Telecomuni­
caciones configura el morco que cul­
mino el proceso de liberación del mer­
cado. Dicho Ley, actualmente en tró­
mite parlamentario y que veró lo luz, 
previsiblemente, en lo primavera del 
98 elimino lo clasificoción en grupas 
de los servicios establecido por lo 
LOT, regulóndolos conjuntamente y 
posando o un régimen de autoriza­
ción administrativa en lugar de conce­
sión. Conocido yo el borrador de lo 
ley, el panente alertó sobre lo existen­
cia aún de numerosos interrogantes 
sobre su aplicación y resaltó lo impar-

BIT 106, NO\'IDI8R f:~OICIE~t8KE 1997 

tancia de los Reglamentos que debe­
rón completar su desarrollo. Poro ello 
puso algunos ejemplos, como los con­
diciones exigidos por lo Administra­
ción o los operadores paro estor auto­
rizados o prestar los distintos servicios. 

En el debate posterior o lo confe­
rencia se abordaron aIras cuestiones, 
entre ellos lo comparación con el 
marco legal de los telecomunicacio­
nes en otros países comunitarios. 

LA CMT y su 
FUNCtON REGULADORA 

Paro lo tercera y último jornada, 
celebrado el 2 de Diciembre con el 
título de "Liberalización de los Teleco­
municaciones y Defensa de lo Compe­
tencia ', se contó con lo presencio de 
Jase Moría Vózquez Quintana, Presi­
dente de lo Comisión del Mercado de 
los Telecomunicaciones. Ante uno 
ampl io e interesado audiencia farma­
do par compañeros tonto de los últi­
mas como de menos recientes promo­
ciones, osí como por otros profesiono' 
les relacionados con el sector, el 
Presidente de lo CMT expuso los fun­
damentos, responsabilidades y princi­
pios de actuación de este organismo 
regulador, de reciente creación en 
nuestro país. 

Comenzó Vazquez Quintana su 
exposición con un breve recorrido por 
lo evolución del sector en los últimos 
años, deteniéndose en resaltar los dis­
tintos orígenes cultura les de negocio 
en los industrias de lo telefonía y lo 
informática, y su incidencia en la crisis 
desatado 01 converger dichos indus­
Irias durante lo década de los 80. 
Tras comentar los cambios introduci­
dos en el mercado norteamericano 
como consecuencia de esta conver­
gencia, comparó los efectos prodUCi­
dos con lo situación en Europa. 

De esto comparación surge lo con­
veniencia de replantearse o nivel euro-
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pea las reglas de '\uego del mercada, 
respetando los va ores y la tradición 
cultural propia. De ahí la necesidad 
de establecer organismos reguladores 
que permi tan abrir una competencia 
real en el sec tor, preservando 01 
mismo tiempo el derecho de todos los 
ciudadanos o unos servicios básicos 
universales, y que hagan pasible lo 
coexistencia de los diversos operado­
res y su utilización, en condiciones de 
equidad, de las infraes tructuras y 
redes ya existentes, propiedad de los 
anteriores operadores monopolísticos. 

En la última porte de su exposición, 
Vazquez Quintana detalló las coracte­
rísticas, organización y dinámica de 

TARIFAS: 

trabajo del modelo de órgano regula­
dor vigente en España, destocando su 
independencia del E¡ecutivo y su 
misión de apertura de oportunidades 
en el mercado y de resolución de can­
flictos entre operadores. 

Durante el debate fi nal celebrado, 
se plan tearon diversas cuestiones 

O España, 6 números ordinarios 5.000 ptas. + 4% IVA 

O Extranjero, 6 números ordinarios 8.000 ptas. 

sobre los relaciones entre el operador 
principal y sus nuevos competidores, 
así como sobre el papel de lo Comi­
sión en la regulación de contenidas 
audiovisuales . • 
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Irldlum: el desafío tecnoló leo y 
comercial en el campo de as 
comunicaciones personales 

JOSE MANUEL FERNANDEZ B E NEDETTl 

a gran demanda de telecomuni­
caciones móviles globales, la 
diversidad de estóndares celula­
res terrestres, las grandes óreas 
continentales y, sobre tado, marí­
timas can cobertura limitada a sin 
ningún tipa de infraestructura de 

telecomu nicaciones y los servicios 
aeronáuticos sin aplicaciones globales 
san los principales argumentas impul­
sares de las llamada Servicios Móviles 
par Satélite (MSS) a bien Servicias 
Globales de Comunicaciones Móviles 
Persona les (GMPCS). 

EL SISTEMA 
IRIDIUM 

El sistema IRIDIUM, concebida en 
1987 par ingenieras de la División 
de Comunicaciones Vía Satélite de 
Matarola, es la respuesta del consar­
cia mu ltinacional Iridium LLC a estas 
necesidades. Basada en una red de 
66 satélites de baja órbi ta (LEO, Low 
Earth Orbit), situados a 780 Km. de 
la Tierra, los satélites del sistema IRI­
DIUM se disponen en 6 órbitas pola­
res, con 11 satél ites en cada una, 
más un satélite de repuesto por órbita, 
situado en una órbita ligeramente más 
baja que los satélites opera tivas, 
cubri endo así, por primera vez, el 
globo. Cada sa téli te tend rá varias 
conexiones intersoteli tales que permi­
ten conmutar llamadas en el espacio, 
a satélites vecinos de la constelación 
IRIDIUM, evitando así que éstos se 
reduzcan a meros espejos en el espa-
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cio y garantizando la cobertura mun­
dial con satél ites LEO. 

Los estud ios de mercado efectua­
dos señalan que el segmento de mer­
cado más necesitado de comunica· 
ciones móviles globales y, al mismo 
tiempo, más atractivo para Iridium es 
el de las profesionales que se des­
plazan de un estándar celular a otra 
(par ejemplo de Europa a Sudaméri­
ca) o a zonas de cobertura terrestre 
inexistente. Para ellos se diseñaron 
los teléfonos móviles Irid ium, de poco 
más volumen que los GSM, y los 

El segmento de mercado 
más necesitado de 
comunicaciones móviles 
globales para lridium es 
el de los profesionales 
que se desplazan de un 
estándar celular a olro. 

buscapersonas de prácticamente 
igual tamaño que los terrestres, y se 
optimizó el sistema para la transmi­
sión de voz. Estos y otros comun ica­
dores se pondrán en contacto d irecto 
y recibirán mensajes de los satélites 
desde cualquier punto de la superfi­
cie terrestre, marítimo o incluso en el 
aire, en lo Bando L (1616 -
1626.5 MHz). Los servicios de fax y 
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datos se transmitirán a una veloc idad 
de 2.4 Kb/s. Otros segmentos del 
mercado que también necesitan 
comunicaciones globales son el de 
transporte aeronáutico (cab ina y 
pasa jeros), marítimo (cargo, pesca, 
cruceros) y terrestre. Además, Iridium 
dará soluciones a segmentos guber­
namentales (policía , embajada s), 
medioambientales, de ayuda humani­
taria e industriales (explotaciones 
petro líferas , construcción civil y 
comercio internacional). 

La conexión entre el sistema IRI­
DIUM y las redes terrestres fijas se rea­
lizará a través de gateways. El gate­
way europeo está situado en Fucino 
(Romo). Para la conexión con los saté­
li tes, los gateways cuentan con una 
antena parabólica de largo alcance 
de 10 pies de diómetro (operando en 
frecuencias de banda Ka en un rango 
de 19 y 29 GHz) Cada gateway 
controla un solo satélite IRIDIUM a la 
vez; los satélites, que viajan a una 
velocidad aproximada de una órbita 
cada 100 minutos, son coptados par 
el terminal terrestre cuando se encuen­
tran o uno elevación de 8° por enci­
ma del horizonte y son seguidos hasta 
llegar a la misma elevación sobre el 
horizonte opuesto. Esto significa que 
si un usuario estuviera situado sobre la 
línea del Ecuador, podría estar conec­
tado con cada satélite una media de 
10 minutos, antes de realizar hand­
over al siguiente satélite. 

Los vínculos en la Banda Ka 
(23,18 - 23.38 GHz) proporciona-



IRIDI UM'S TEC HNI CAL COMPO NENTS 

rón comunicaciones fiables y de alta 
velocidad entre las satélites vecinas y 
permitirán un direccionamiento de los 
llamadas optimizado. 

Cada satélite tiene una proyección 
de 4.700 Km. de diómetra de 
cobertura, lo cual estó subdividida 
en 48 celdas originadas por 3 ante­
nas de 16 spat beams. De esta 
forma, can el misma protocolo 
FDMA/TDMA de la tecnologia 
GSM, el móvil Iridium estoró en con­
tinuo hand-over de celda en celda y 
de satélite en satélite, como lo esta­
ría hacienda en los estóndares terres­
tres cuando estuviera telefoneando 
desde un vehículo. 

Cuatro estaciones de seguimiento 
Itelemetría , telecontrol y administra­
ción) situadas lo mós próximo pasible 
a los polos terrestres, controlan los 
satélites Iridium. En estas latitudes se 
tendró el mayor número de satélites a 
la vista debida a las órbitas polares 
elegidas. 

Los SERVtCtOS 
IRtDtUM 

La oferta de servicios Iridium tiene 
como denominador común la conve­
niencia de la movilidad e integración 
tecnológica. Un móvil , un número, un 
reciba en todo el mundo, ésta es la 
propuesta comercial de Iridium basa­
da en los siguientes servicios: 
- Satellite Only: ofrece comunicacio­

nes móviles con terminales de 
mano a través de satélite, desde 
cualquier punto del globo. 

- Universal: con la ayuda de termina­
les duales celular-satelital , el subs­
criptor podró utilizar la constelación 
de satélites cuando su estóndar 
celular no esté disponible y vicever­
sa, asegurando un roaming bidirec­
cional, cobertura global y las venta­
jas de ambos tecnologías . 

- City-to-city: sin utilizar la constela­
ción de satélites, este servicio ofre­
ce la posibilidad de efectuar roa­
ming entre protocolos celulares 
terrestres coma el GSM y el IS-4 1 
IAMPS, en América principalmen­
te). El subscriptor utilizaró su subs­
cripción GSM y los servicios ofreci­
dos por ella en el mundo AMPS y 
viceversa, conservando un único 
número personal y un único recibo 
con su proveedor de servicios. 

- Paging: ofrece la solución al actual 
problema de roaming en redes bus­
ca persona , a través de la emisión 
de mensajes por satéli te en las 
áreas suscritos por el usuario, inclu­
yendo la pasibilidad de búsqueda 
en todo el globo. 
Estas servicias pueden complemen­

tarse mútuamente. Por ejemplo, existi­
ró la pasibilidad de desviar una llama­
da a un buscapersonas Iridium o a un 
buzón de voz, en el caso en el que el 
usuario se encuentre con el móvil apa­
gado. 

IRtDtUM 
EN ESPAÑA 

La Tierr.a estó dividida , para Iri­
dium, en Areas de Administración. El 
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territorio español Icontinente, islas , 
colonias yaguas nacionales) estó 
siendo administrado junto con otros 
20 países europeas e Israel, por uno 
de los dos centros administrativos de 
Iridium en Europa. 

El Director de Ventas de Iridium 
Communications Germany IDüssel­
dorfl, J. Manuel Fernández Benedelli, 
autor de este artículo, ha firmado en 
las úl timas semanas, acuerdos de 
roaming global con los operodores 
celulares Airtel Móvil y Telefónica 
Móviles, y estón en proceso de eva­
luación los ocuerdos de provisión de 
servicios Iridium en España. Con 
ello, todo usuorio de telefonía móvil 
podrá acceder a los servicios añadi­
dos por Iridium a la tecnologío 
GSM, o trovés de su proveedor 
habitual. 

CONCLUStON 

El sistemo IRIDIUM, basado en 
una constelación de baja órbita, 
complementará lo oferta de servicios 
móviles de los operadores celulares 
de todo el mundo. Adicionalmente , 
ofrecerá servicios de telecomunica­
ción, por ejemplo en áreas remolos 
o en situaciones de catástrofes natu­
rales. 

Las servicias de Iridium san sateli­
toles, duales con estóndares celulares 
existentes , roaming inlerprotocolo, 
buscapersonas global, datos y fax. 

Situados en Düsseldorf, Iridium 
estó colaborando en España con Air­
tel Móvil y Telefónica Móviles, 
habiendo firmada ya acuerdas de 
roaming global. • 

*J. MANUEL F. BENEDETTI 

1. Mal/uel FemtÍnde; Belledelfi es ingenie­
ro superior de Telecomunicación y direcror de 
,'elllas de Iridium Com""micaliolls Germal/)'. 
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GAOLA 

CONrERENClA{OlOQUIO SOBRE lAS OPORTUNIDADES DE 
TRABAJO DE lOS TElECOS 

La estrate~a adiva, 
clave para una 
búsqueda eficaz 

• 
Qué es un heod hunfer2 ¿Y uno 
ETI2 ¿Qué pretenden estos nue-

t 
vos instancias en el entorno labo­
rol2. ¿Qué planes y cómo organi­
zan sus recursos humanos los 
grandes del sector? .. Estos y 
otros preguntas llevaron 01 Gabi­

nete d e Orientación laboral del 
COIT / AEIT o lo celebración de uno 
chorlo coloquio el posado seis de 
noviembre, en lo que las propios acto­
res de lo tramo laboral expusieron su 
"rafe" y se "deFendieron" de 105 nume­
rosos preguntas realizados por uno 
nutrido representación del colectivo 
colegial. 

lo chorlo coloquio organizado par 
el Gabinete de Orientación laboral 
del COIT / AEIT (Comisión de Empleo), 
contó con lo participación de Gonza­
lo Esteban (Consultor de Recursos 
Humanos de lucent Technolog ies), 
Antonio Núñez (Consejero Delegado 
de AZ Consultores), Gregario Mortín 
Arando [Director Comercial de Skillbo­
se), Antolín Velosco (Director de Servi­
cios de Formación de Telefónico) e ini­
cialmente, un representante de Retevi­
sión que, lamentablemente, no pudo 

70 

YOLANDA CASTR O 

acudir por motivos bien conocidos par 
todos, dado lo gran actividad laboral 
que en estos momentos está desple­
gando su empresa. Moderando y, 
paro satisfacción de tados, intervinien-

Es misión del propio 
profesional lograr 
cierto equilibrio entre 
lo que conoce y lo que 
se exige que conozca 
desde el mercado 
laboral. 

do también como po rte ac tivo del 
escenario laboral, contamos con Jorge 
Pérez, nuestro decano. 

Los PONENTES 

Inició el orden de intervenciones 
Gonzalo Esteban, quien realizó uno 
breve pero interesante descripción de 

105 planes que viene desarrollando 
lucent dentro del entorno de lo pro­
ducción. En este sentido, Esteban 
mencionó el cambio de los perfiles 
demandados , que en el momento 
actual se centro en un ingeniero que 
sepa solucionar las problemas en el 
momento que se le produzcan, más 
que en un especialista de área reduci­
do. 

Antonio Núñez, por su parte, fue el 
encargado de desvelar el significado 
de lo expresión inglesa "heod hunter". 
Comentó los pecul iaridades de este 
tipo de buscadores de personal, ton 
distinto del resto de 105 agencias de 
consultaría/selección. Uno de los prin­
cipa les es su formo de trabajo, yo que 
dependen de lo demando concreto 
de su cliente y entran en acción por 
canales no habituales para el gran 
público. Así, son ellos los que acce­
den o los candidatos y no, como tra­
diciona lmente se suele hacer, contes­
tan o lo demando, envían el historial 
profesional o acuden o uno entrevisto 
de selección. 

Por la inusual de su gestión, Nuñez 
"aleccionó" o lo audienc ia sobre el 



comportamiento más común ante una 
llamado de un cazo talentos; sobre 
todo, no sorprenderse y colgar, sino 
escuchar y reflexionar sobre lo pro­
puesto. Uno llamado de este tipo no 
compromete o nado, pues nos move­
mos en un entorno de gran confiden­
cialidad. 

Paro clarificor el concepto de "tra­
bajo temparol vía En", compareció 
Gregario Martín Arando , ingeniero 
de telecomunicación poro mós 
señas, Director Comercial de Ski llba­
se, uno de los empresas que, boja 
lo cotegarío de En, actúo en el sec­
tor de lo subcontrotoción de servi­
cios. Su intef\lención se centró en el 
cambio de mentalidad que preside 
el momento actual, no sólo desde el 
lodo empresarial Icon lo apertura de 
nuevos mercados, nuevos necesida­
des, nuevos ritmos de actuación, etc( 
sino también en el humano, es decir, 
entre los que persiguen un troba/·o o 
uno mejaro del que yo tienen. E ecti-

YOLANDA 

CASTRO 

vida profesional o modo de ejemplo 
de lo que es lo carrero profesional 
de un leleco: se inicio en la técnica 

,....-- y poco o poco va posando por 
cominos que, inicialmente, no se 
pensaban tomar pero o los que va 
llevando lo necesidad empresarial o 
lo propio necesidad de progreso. 

vomente, ahora los empresas han 
ampliado tonto su compo de acción 
que lo imagen locolisto ha sido supe­
rado por lo global y se puede traba­
jar no sólo dentro de España, sino 
en cualquier otro lugar. Así , en estas 

La imagen loca lista ha 
sido superada por otra 
más global. 

momentos sus dientes se ubican en 
un alto porcentaje en América Latino, 
como gran mercado. 

Antolín Velasco cerró lo rondo de 
intervenciones. Hizo un repaso de su 
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EL DEBATE 

Posteriormente se inició el turno de 
preguntas y opinión, que se caracte­
rizó por uno gran participación y, 
podríamos decir, un pequeño gran 
choque contra lo meso, sobre los 
posibilidades reales de los profeSiO­
nales "técnicos" en lo bares de ges­
tión , así como en situaciones de 
selección. 

Por otro lodo, se reflexionó sobre 
el papel que lo empresa juego en el 
desarrollo de lo carrero profesional. 
Lo empresa especializo en los áreas 
que o ello le intereso, pero que pue­
den no coincidir con lo que el mer­
cado exterior demando. Ante esto, 
es misión del propio empleado 
lograr un cierto equilibrio entre lo 
que conoce y lo que se exige que 
conozco desde el mercado lobaral. 

Lo conclusión que se podría extraer 
es muy cloro: se ha producido un 
gran cambio en lo formo de acceder, 
mantener y mejarar en el entorno labo­
ral , y ese cambio exige uno nuevo 
estrategia : adelantarse o los aconteci­
mientos y ser activo en lo búsqueda, 
sin esperar o un cambio brusco o un 
"oporcomiento" de profesionales sin 
dudo muy bien preparados pero obso­
letos . • 

*YOlANDA CASTRO 

Yo/allda Caslro es responsable del GAOLA 
(Gabinele de Orientación Laboral). 
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Sociedad de la información: 
una oportunidad para las 
administraciones locales 

os posados días 21 y 22 de 
octubre se celebraron los Prime­
ras jornadas sobre Administracio­
nes locales y Sociedad de la 
Información en la Escuela T écni­
ca Superior de Ingenieros de 
Telecamunicacíón de Madrid. 

Contaron con la asistencia de 
ponentes, moderadores y relatores de 
prestígio del sector de las telecomuni­
caciones y de las Administraciones 
locales y Autonómíca. 

La organización corrió a cargo de 
la Federación de Municipíos de 
Madríd (FMMI, la Universidad Poli­
técnica de Madrid (UPMI, la Escuela 
Técníca Superior de Ingenieros de 
Telecomunicación de Madrid 
(ETSITM) y lo compañía ISDEFE. 

El Colegio Oficia l de Ingenieros 
de Telecomunicación [COITI, la Aso­
ciación Española de Mujeres Empre­
sarías, el Centro Telemático Monte­
príncipe y el Ayuntamiento de Maja­
da honda actuaron como 
patrocinadores . 

las jornadas de Administraciones 
locales y Sociedad de la Informa­
ción se estructuraron en cinco sesio­
nes técnicas que abarcaron e l 
amplia espectro de las T.I.C y su 
aplicación a la Administrac ión local. 
Aspectos como TElEADMINISTRA-
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ClÓN, PROTECCIÓN DE DATOS, 
MARCO lEGAL DE LAS HC, PRO 
YECTOS EUROPEOS y EQUILIBRIO 
REGIONAL, INTERNET, REDES 
CíVICAS, REGULACiÓN , DESPLIE­
GUE DE INFRAESTRUCTURAS Y SER­
VICIOS fueron debatidos y desperta­
ron un enorme interés entre los asis' 
tentes . Se contó can un público 

Se puso especial 
énfasis en crear un 
foro de debate sobre 
la Sociedad de la 
Información y las 
Administraciones 
Locales. 

objetivo compuesto par profesionales 
de las Tecnologías de la Información 
y los Comunicaciones y Técnícos 
Munícipales sensibilizados por la 
in troducción de estos técnicas y su 
impacto en las corporaciones loca­
les. 

Entre los objetivos establecidos en 
las jornadas, que fueron alconzándo-
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se a medida que transcurrían las 
sesiones, destacó el interés por conc­
cer proyectos concretos que están 
siendo ejecutados por distintas Admi­
nistraciones en relación a la Socie­
dad de la Información,. Se puso 
especial énfasis, asimismo en crear 
un foro de debate sobre la Sociedad 
de la Información y las Administracio­
nes locales y su relación con el ciu­
dadana dada la necesidad de cono­
cer los medias para llevar las Tecno­
logías de la Información y las 
Comunicaciones hasta ese mismo ciu' 
dadano. 

Por otra parte, se quiso profundi­
zar en el conocim iento en detalle de 
los Tecnologías de la Información y 
las Comunicaciones, coma métodos 
de acceso a servicias y despliegue 
de infraestructuras, en sus diversas 
oreas. las jornadas ofrecieron la 
posibilidad de presenciar demostra­
ciones en directa sobre nuevas apli­
caciones y servicios en maleria de 
Administraciones'-locales , en su rela­
ción con el ciudadana de a pié, así 
como reseñar los aspectos regulota­
rias que dependen de las Administra­
ciones locales para el uso y el acce­
so a la información, 

Tamb ién se ofreció información 
actua lizada sobre los Proyectas 



AOR I AN 

N OGALES 

Los ponentes de la 111 Sesión en lo exposición eJe 'emas 

bósicamente en la constitución de 
redes cívicas que pasibilltaró la parti­
cipación de las ciudadanos en sus 
respectivos entornos locales (demo­
cracia electrón ica) permitiendo el 
acceso libre y económico o lo infor­
mación de la Administración , fomen­
tando el voluntariado, y no orienta­
das exclusivamente hacia el merca­
do. 

Europeos, relacionados con el des­
pliegue de lo Sociedad de lo Infor­
mación, en las entornos locales. 

Comprender lo Teleadministración , 
sus implicaciones y ventajas fue otro 
punto desarrollado o la largo de los 
diversos intervenciones. 

El Colegio Oficial de Ingenieros 
de Telecomunicación (COIT) actuó 
como patrocinador y tuvo uno pre­
sencio importante o lo largo de los 
jornadas, yo que contó con lo parti­
cipoción de compoñeras que expre­
saron sus experiencias, opiniones y 
conocimientos sobre los temas que 
se debatieron. 

Pruebo de ello fue que, en el acto 
inaugurol , se contó con la presencio 
de jesús Sónchez Miñona (Director 
de la ETSITMI. Saturnino de lo Plazo 
[Rector de lo UPM) y jasé Ruedo 
Cruz (Subdirector general de Tecno­
logias y Servicios Avanzados de 
Telecomunicaciones de lo Secretaria 
General de Comunicaciones). 

Anatolio Alonso, jefe de Area de 
Tecnologia de lo Secretario General 
de Comunicaciones, tros su partici­
pación en lo 22 sesión "Proyectos 
Europeos en Tecnologias de lo Infor­
mación, Comunicaciones y Equil ibrio 
Regional" , aportó uno visión panoró­
mico de los proyectos europeos en 
relación can lo Sociedad de lo Infor­
macion, los iniciativos espoñolas defi­
nidas y en vías de ejecución como 
PISTA-cable . Finalmente , Anatolio 
Alonso aportó uno "Mirado 01 Futuro: 
¿Lo Utopia Electrónico " centrodo 

La constitución de 
redes civicas 
posibilitará la 
participación de los 
ciudadanos en sus 
respectivos entornos 
locales. 

En la 32 sesión sobre el tema: "La 
Sociedad de lo Información, una 
opartunidad para las Adm inistracio­
nes Locales", la participación del 
COIT fue elevada ya que contamos 
con nuestro Decana, jorge Pérez, en 
las labores de maderación y anima­
ción del debate, Claudia Feijóo [pro­
fesor de lo ETSITMI. que hizo una 
presentación de los centros de tele­
servicios [teletrabajo, tele-enseñan­
za, ... ) y el papel que deberian jugar 
los coporaciones locales en este 
entorno y, finalmente , Luis Martinez 
(Director de Consultorio de Isdefe) 
glasó el papel relevante de las Admi­
nistraciones locales en Inlerne! como 
vío de acercamiento y participación 

El Decano, Jorge Pérez, moderador ele la mesa 
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de los ciudadanos y citó, como 
ejemplo, los desarrollos que su com­
pañía está haciendo para el Ayunta­
miento de Maladahonda en este 
nuevo esti lo de atención a l ciudada­
no que supone el usa de Internet. 

La 49 sesión se extendió sobre los 
"Aspectos Regulatorias de las T J C. 
para la Administración Loca l . El 
acceso y uso de la inforrnación" 
Cantó ta mbién con la participación 
de una nutrida representación de 
Ingenieros de Telecomunicación en 
la mesa. 

José María Vázquez Qu intana 
(Presiden te de la CMT) osumiá el 

Internet está 
propiciando un nuevo 
estilo de atención al 
ciudadano. 

papel de moderador y "árbitro" de 
la mesa. Luis Méndez (Presidente de 
AlTA) intervino poniendo de manifies­
to lo necesidad de reg ular las insta­
laciones de telecomun icación (ante­
nas colectivas, individua les, estacio­
nes base de GSM, .... ) paro evi tar 
los impactos estéticos en las ciuda­
des vía ordenanzas municipales. 
Destacó, asimismo, los trabajos que 
el Grupo DITEL, creado en el seno 
del COIT, viene rea lizando desde 
hace varios años con objeto de esta­
blecer una regulación de las infraes­
¡rulcuras de telecomunicac iones en 
los edificios de viviendas. Necesidad 
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claramente 
manifestada en 
el Reglamento 
Técnico y de 
Prestac ión de 
Serv icios de 
Te I e e o m u n i e a _ !r::ó~' Míguez y e/oudo Feiióo en un momento de la expo-

ciones por 
Cable. 

Finalmente, Gerardo Silván (Secre­
taría General de Comunicac iones), 
hizo una exposición del panorama 
actual del cable en España (demar­
caciones constituidas y por defini r, 
concursos públicos resueltos y conce­
siones otargadas o operadores, con­
cursos convocados en el momento 
actual, etc, ... ). 

Fernando Maristany, (Director de 
Estrategia de RETEVISION) participó 
en la 59 sesión, "El despl iegue de 
in fraestructuras desde el punto de 
vis to de la Adminis tración Loca l . 
Nuevos Tecnolog ias para el Acceso 
a los Servicios Avanzados", y expu­
so los planes del primer operador 
multimedia español en relación a su 
introducción e implantación en el 
mercodo 01 mismo tiempo que nos 
aportó sus impresiones sobre el pro­
ceso privatizo' 
dar de lo 
compañia ya 
que fue res­
ponsable del 
mismo. 

Por supues­
to, hubo una 
participación 
de ponentes 
muy nutrida. 
Es necesa rio 
destacar el 
papel relevan­
te que jugó la 
Federación de 
Municipios de 

nidad Autónoma que estuvo repre­
sentado o nivel institucional por dis­
tintas personalidades como Carmen 
Alvarez Arenas (Viceconsejera de 
Presidencia) y el propio Presidente 
de la Comunidad de Madrid, Alber­
to Ruiz Gallardón, quién destacó el 
papel del Gobierno Regional en el 
sector de las Telecomunicaciones 
(demarcaciones, operadores de 
cable, servicios de emergencia, ... ) y, 
finalmente, clausuró las Jornadas. 

Además de la representación insti­
tucional, la Comunidad de Madrid y 
distintos Ayun tamientos expusieron 
sus líneas de actuación y proyectos 
en marcha. En esta linea hoy que 
ci tar el Proyecto GEMA, los servicios 
O 10 del Ayuntamiento de Madrid, 
los planes generales de urbanismo, 
los temas relativos o la protección de 

Ma d r i d y lo Jorge Pérez, Pedro Gorcía Alarcó y Luis M. Míguez en 105 Jor­
propio Comu- nadas 
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datos IAgencia de Protección de 
Datas de la CAM), etc. 

Par su interés, igualmente hay que 
citar a otras muchas personas que 
aportaron su visión del marco Euro­
pea, de los operadores de telecomu­
nicaciones y de otros muchos aspec­
tos que fueron contemplados en estas 
Primeras Jornadas de Admin istracio­
nes Locales y Sociedad de la Infor­
moción y que seguirán siendo trato' 
das en las futuras ediciones que se 
celebren de las mismas. 

Sin ónimo de ser exhaust ivo, a 
continuación se destacan algunas de 
las conclusiones que se identificaron 
en las Jornadas. Así por ejemplo, el 
hecho de que la Sociedad de lo 
Información se está convirtiendo en 
el eje centrol de un gran debote o 
nivel mundial. Ante esto confluencia 
y lo disponibilidad de elevados 
capacidades en los infroestructuros 
de comunicaciones con grandes 
prestaciones de los sistemas que pro­
cesan lo información, se está gene­
rando una nueva revolución social 
similar o lo revolución industriol, y 
que puede considerarse con un 
alcance similar O superior a sus ante­
cesoras. 

Existen claros signos demostrotivos 
de lo presencio de esto nuevo revolu­
ción en todos los niveles de nuestro 
sociedad. Hoy en día es bastante 
corriente e incluso excesivo ver comu· 
nicarse o lo gente por lo calle o tra­
vés de lo telefonía movil. Y quién no 
sobe que paro enviar un documento 
la mós eficaz es utilizar el fax. Lo 
realidad es que , según datos de 
1995, existían es España 38,5 line­
as por 100 hobitantes y el 89,3 de 
los hogares tenían servicio telefónico. 
Hoy en día la gente estó familiarizo­
da can los prestaciones que ofrece 
lo tecnología de un termina l de TV, 
o incluso los servicios que ofrece lo 
Televisión Digital por Satélite . 

Los participantes siguieron con mucho interés las Jornadas 

Como todo proceso de cambio, 
esto revolución llevo asociado un ele­
vado riesgo y por supuesto un hori-

La Sociedad de la 
Información se está 
convirtiendo en el eie 
central de un gran 
debate a nivel 
mundial. 

zonte de nuevos opartunidades. Los 
aplicaciones que se desarrollen sobre 
los Tecnologías de lo Información y 
la Comunicaciones van a afectar 
notablemente lo vido del ciudadano 
y lo relación con su entorno. Y es 
evidente que estos aplicaciones de 
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lo Sociedad de lo Información estón 
arientodos principolmente o lo mejo­
ro de lo calidad de vida del ciuda­
dano, aportando sus beneficios en 
temas como el teletrabajo, lo telefar­
moción, el uso en telemedicina o 
leleadministración , en campos que 
afectan o lo culturo y los fondos 
documentales. Incluido el teleocio. y 
por supuesto , las servicios telemóti ­
cos paro PYMES, la licitación elec­
trónico. 

Internet, por su porte, representa 
un primer poso en lo próctico de los 
aplicaciones basados en lo integra­
ción de los T ecnolagías de lo Infor­
mación y los Comunicaciones. Pode­
mos considerar que es lo puerto de 
acceso hacia lo Sociedad de lo 
Información . • 

*ADRlAN N OGALES 

Adrioll Nogales es Ingeniero Superior de 
Telecomunicación. 
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InfovíaJ'lnternet en el IIE ~I 

~ I 

Vuelva usted IRAFAEL 

P EREZ 

.= ....... ~~..l\._I UGENA --manana 
al vez a alguien con una 
plumo suelto, se le pudiera 
ocurrir el escribir un buen artí­
culo con el encabezado ante­
rior, tal vez o Larra le resulta­
ra fócil. Larra describía uno 
España en transición y con un 

aire tranquilo aunque pesimista. Es 
curioso, por que usando el mismo 
encabezado, el "vuelvo Ud. moño­
na" que invocamos en el Cen tro 
Servidor es completamente distinto. 

y es distinto, por que nuestro 
intención es que efectivamente vuel­
vo Ud. moñona, yo que de ser así, 
hoy, habremos cumplido nuestro 
objetivo de ofrecer un servicio y lo 
mejor garantía de ello es efectiva­
mente su vuelta a usar nuestros servi­
cios moña na . Pero también es distin­
to por que no es ni tranquilo ni 
pesimista, 01 contrario, el equipo del 
Centro Servidor, realizo un trabajo 
en tiempo real, o veces luchando 
contra reloj y nunca pesimista . 

Paro lograr que vuelvo o visitar 
nuestro servidor, diariamente el equi­
po realizo uno serie de tareas que 
son bastante lípicos. Par reglo gene­
ral, los moñonas suelen servir paro 
lo atención telefónico. Muchos de 
nuestros nuevos usuarios no logran 
conector y recurren a este servicio 
poro obtener uno ayudo . Lo narmol 
suele ser solucionar los problemas y 
así lo logramos en un 95% de los 
llamados paro uno nuevo configura­
ción. Pero también se repiten el tipo 
de llamados de usuarios que renue­
van porte de su sistema, bien en 
hardware, bien en software y suelen 
atascarse en algún punto de lo con-
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NUEVAS OFERTAS DEL CENTRO 
SERVIDOR EN EL IIE 

Estamos preparando las nuevas pasibilidades, qUlzas muchas 
de vosotras , cuando leáis estas líneas ya las conoceréis. Can 
el alta que todos conocemos, que llamamos el paquete básico, 
existirán pluses que mejorarán la conexión del usuario hasta 
casi hacérsela a la medida. El primer cambio viene en el pre­
cio de la conexión, ya que ahora hemos de inclui r los impues­
tos, es decir el IVA, y por ello la cuota sube hasta las 5 .800 
ptas. Pero al contrario que en ediciones anteriores, esta cuota 
es anual, no hasta el 31 de Diciembre como era habitual. la 
segunda novedad es la posibilidad de contar con un segundo 
buzón, a medio plazo la posibilidad de contar con espacio 
poro póginas personales y un largo etc. que oportunamente se 
iró anunciando a través del web. 

f iguración. Úl timamente se estón 
repitiendo otros tifO de ll amadas 
relacionados con e uso de los pro­
gramas de e-mail. Podríamos decir 
que lo mitad de nuestros usuarios 
usan un programo de lo último ver­
sión y que le resulto demasiado 
sofisticado o nuestro otro mitad de 
los usuarios, resultando que se pro­
duce un atasco en su buzón. Uno 
llamado de teléfono y veinte minutos 
mós tarde, mós o menos, el proble­
ma está resuelto aunque si persisten 
en enviar el mismo tipo de mensajes 
el atasco vuelve o quedar garantiza­
do. 

Otro toreo que hoy que realizar 
o diario es el mantenimiento del 
Servidar o mejor dicho de los Servi-
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dares. Aunque muchos piensan que 
un servidar es algo estótico, nodo 
mós lejos de lo realidad, diariamen­
te hoy que realizar tareas de mante­
nimiento, mejoras, optimizaciones y 
actualizaciones, poner a punlo nue­
vos servicios y preparar nuevos pro­
yeclos que ofrecer a nueslros usua­
rios . Nueslra recompensa, "Vuelva 
Ud. moñona". 

*RAFAEL PEREZ UGENA 

Rafael Pérez Ugena es Ingeniero SI/perior de 
Telecomunicación por la UPM. En el campo 

I
/lIleme¡. ha sido webmaster del sen'idor de la 

Organización Médica Colegial (OMC). Actualmente 
es responsable del Servidor dellnstilllto de la 

I"geniería de Espaiia. 
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asi nunca analizamos productos 
para las mós pequeñas de la 
casa, pera dada las fechas, es 
una buena oportunidad, sobre 
toda si sacamos a la luz lo 
mejor de lo mejor, ... pera para 
contentar a todas, hemos selec­

cionado un producto paro los mós 
marchosos y otro poro los cinéfilos. 

SiLENCiO, •••• SE RUEDA. 

Spielberg esló hasla en la sapo, y 
no lo digo par sus saurios, ... ahora 
nas da clases inleraclivas medianle 
cd-rom, Dirige tu pelicula con 
Steven Spielberg IAnaya PVP 
9.995) es un super cursa inleraclivo 
sobre coma dirigir y realizar una pelí­
cula . 

Spielberg, que hace las veces de 
anfitrión y guía nos explico cual es 
nueslro cometido. Coma direclores de 
cine nos proporcionarón el plan de 
roda'le, los días de que disponemos, 
desg ose de presupueslos y los costes. 

Cama el proceso es largo y com­
plejo, en todo momento estaremos 
asesorados por nuestra busca perso­
nallun Motorolo) y nuestra secretaria. 
La cual nas explicaró que debemos 
hacer. No obstante, es el propio 
busca el que nos sirve de monitor de 
ayuda yo que pinchando sobre él se 
nas ofreceró un breve repaso de los 
objetos de cada pantalla, ademós 
podemos acceder a los tutariales, que 
nos explicarón pasa o paso como y 
de qué manera debemos realizar 
nuestras acciones. 

En pre-producción , es donde 
encontraremos o los guionistas. Lo pri­
mero es realizar el guión, pudiendo 
parlicipor activamente en su configura­
ción a na. Después estó el Rodaje, 
aquí se nos explican los técnicos que 
se van a realizar, dependiendo del 
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nivel en el que nas movamos tendre­
mos que hacer insertos, picadas, dife­
rentes óngulas , cambias de plana, .. 
Pero conlaremos con inconvenientes, 
cortes de luz, vestuario y maquillaje 
no preparadas, etc. Rodamos y si nos 
gusta positiva mas. Dependiendo de 
los problemas surgidos tomaremos o 
no las decisiones oportunos, si nos 
equivocamos veremos Uc erditos' 
hucha" voladores, o lo que es lo 
mismo perdida de tiempo y dinero. 

En Montaje, Siempre que acceda­
mos a una tase más complicada, se 
nos explicará una nuevo técnico, 
como desarrollarla y consejos prócti­
coso Aquí realizaremos los cortes y 
empalmes necesorios para dejar las 
secuencias a nuestro gusto. Se ha 
puesto mucho cuidado en que el 
manejo sea fócil, aunque es un proce­
so largo y tedioso Ipero es donde se 
saca realmente una película). 

Luego estorón los efectos de sonido 
Ipasos, rotura de cristales, disparos, 
relojes, ... ), y cómo no, la bando sano-

ro, y los efectos ambiente acordes 
con cada secuencia. 

Antes de ir al estreno, tenemos que 
aderezar la película con los créditos, 
el diseño de los carteles y de las 
entradas. 

CON TARANTINO 

Después de todo esto iremos al 
laboratorio para revelar lo película , 
proceso largo, ligado íntimamente 
con la velocidad del procesador de 
nuestro ordenador donde se realizan 
la compilación de todos los pasos 
seguidos en nuestro rodaje. 

y por fin llegamos al Estreno. Aqui 
si el resultado es bueno, el propio 
Spielberg nos premiaró y recompensa­
rá con otro encargo, de mayor tiem­
po, dinero y responsabilidades. Pero 
también aprenderemos mós trucos y 
técnicos de rodaje. 

La película , de donde tomamos la 
base para realizar nuestro montaje , 
tiene unas guiones ya preestablecidos, 

l -o " ... . "'".: _:-: 
= -~ -~ 

Para los más marchosos. DanceMachine 
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Este recientísimo producto de Anaya ¡rVP 5 .990), es 
una propuesta de los alemanes PXD Musicsof!. En sí es un 
secuenciador de samples con 8 canales, 6 estéreo y 2 
mono Icanal izquierdo y derecho), su manejo es facilísimo, 
arrastrar y soltor con el botón izquierda del ratón el sample 

Ipatrón) seleccionado al canal de mezcla elegida y, marcar y copiar lo que 
nos interese con el botón derecho. Disponemos de 10 librerías donde elegir : 
búcles, bajos, fondos, voces, efectos, percusión , secuencias dance, extras, 
rop y wave. Esta última librería estó vacía y en ella podremos imporlor todos 
los sonidos en formato wav que queramos, es decir que si no nos contentan o 
no nos gustan las samples que vienen 110 dudo) podremos incorporar lo que a 
nosotros nos vengo en gana de nuestra propia cosecha . 

Resaltar y destacar la increíble calidad de todos y cada uno de los samples 
-exclusivos para este programa- que lo acompoña, y que si tenemos maña las 
resultados pueden ser profesionales . Ademós por si fuera poco disponemos de 
3 cd's independientes a modo de kits de samples - Rap y voces; Percusión y 
teclados ; Sonidos espaciales- a 2 .990 pelas unidad, que incluyen mós de 
400-500 nuevos sonidos. 
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uno historia de amor o uno de críme­
nes. Estó protagonizado por otro direc­
tor Quentin T arantino y lo siempre bello 
Jennifer Aniston , osi como un gran 
largo etcétera de actores conocidos. 

El programo estó lleno de sorpre­
sas, todos los explicaciones que se 
nos dan son secuencias de vídeo, en 
donde especialistas -muy conacidos­
de distintos óreas nos irón dando con­
sejos, explicando técnicos, trucos ... El 
programa nos enviará criticas, mensa­
jes de ónimo y guiños, ... pero -recuer­
den- algunos consejos también nos 
gastarán tiempa y dinero. 

y PARA LOS MAS PEQUEÑOS, ••• 

Noemí y las aventuras del 
piloto (distribuido por Lodisoft ; +7 
años), es el mejor juego educativo que 
se ha hecho íntegramente en España, 
estó basado en los dibujos de Pican­
yol, y en uno serie -muy estudiada- de 
juegos educativos: los educots. 

Barcelona Multimedia, nos propo­
ne, o través de un /·uego que simulo 
Lo Oca, superar mu titud de pruebas, 
que estimulan lo comprensión y lo 
atención, y que servirán si las supera­
mos, po ro ir adentróndonos en los 
diversos aventuras de nuestros dos 
protagonistas. Pero no nos preocupe­
mos demasiado el mogo OT y su 
amigo lo brujo nos ayudaron o resol­
ver nuestros dudas o lo largo de todo 
lo historio y de los más de 300 jue­
gos. Por cierto, yo tenemos segundo 
parte Noemí y e/ pi/oto en los Andes. 

Aprende con Horacío : Lo 
gran aventuro de los palabras (Anaya 
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PVP 6.495 ; 6-9 años). Auténticos, 
fantósticos y maravillosos dibujos 
anímados los protagonizados por 
Horacio (nuestro anfitrión), Rodolfato 
(lo mofeta) y Alfaberto (robot-ospirodo­
ro sabelotodo). Acompañado de nues­
tros amigos, que no nos dejan ni o sol 
ni o sombro, tendremos que ir resol­
viendo los mós de 100 adivinanzas, 
juegos, trobaletras, rimos, categoriza­
ciones ete. distr ibuidos por distintos 
escenarios. Todo ello ova lado por lo 
Escuela de Psiquiatría y Ciencias del 
Comportamiento de lo Universidad de 
UCLA. El sistema ajusto los niveles de 
dificultad o lo edad del niñ% , dis­
ponemos un sistema de ayudo con 
mós de 2.000 palabras, y se cuento 
con un sistema de puntuaciones. 

El juego es divertidísimo, los locu­
ciones son continuas, y la interacción 
es ton rópida que realmente parece 
que estamos metidos en lo aventura 
en todo momento. Y es que lo gente 
de 7th Level son unos fuero de 
serie. Aluc inante. Impresc indible en 
nuestro bibl ioteca. 

Trampolín : Educación Infan­
til Primer Ciclo (Anaya PVP 4.990 
unidad; 2-4 años). Esto vez es 
Knowledge Adventure los que 
ponen el listón muy alto, aunque lo 
concepción del programo es diferen­
te. Nos situamos en una guardería, 
entorno que les sonaró familiar a los 
enanos de esos edades, acompaña­
dos en todo momento del gota Agus, 
Rufo el oso, lo koala Sarita y Berta la 
simpático elefanta . 

Niveles de dificu ltad con activida­
des de guardería: adivinanzas, aso-
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ciaciones de objetos y colores, un 
karaoke, ... Colores y gróficos llamati­
vos , secuencias bien animadas, y 
voces y canciones de uno gran cali ­
dad . Como valor añadido podemos 
escuchar las canciones en un reproduc­
tor de cd's de audio normal. Además 
la colección consto de varios niveles 
por edades o ciclos educativos. 

Los Cuentos del Abuelo 
Ratón (Anaya PVP 4.990 ; 4 -12 
años) es uno serie de cuento cuentos 
en su mós estricto sentido de la pala­
bra. Lo interesante son los historias 
que se nos cuentan , y su enseñanza. 
Estón Baba Yaga y los gansos 
mágicos (responsabilidad), Imo y 
el Rey (autoestima y optimismo), El 
pequeño Samurai (desarrollar el 
ingenio), la Príncesa y el Can­
grejo encantado (autosuperación), 
Osezno Perezoso (valor) Liam y 
el cuento nunca contado (ser 
amable). Destacar ademós su calidad 
y que se ejecutan directamente desde 
el CD. 

¿Productos que se basan en lo 
construcción de histarias 2. Mí castí-
110 de fantasía (Anaya 3-10 años) 
en el que podemos hacer de todo con 
los personajes del programa, saltar, 
dormir , enfadarse, saludar, acroba­
cias, etc. Solo tenemos que pulsar o 
la interrogación poro saber qué 
hacer, realizar los acciones y darle 01 
semóforo paro que lo haga, fócil y 
divertido. 

Otros productos parecidos, son los 
cómics americanos Batman y 
Robin, lo Patrulla-X y Spider­
man (Anaya PVP 3.990 unidad), 
gróficos muy buenos (cómic original), 
muchas las acciones y animaciones, 
y buenos sonidos, pero el interface 
grófico, con el que debemos de 
construir las aventuras de nuestros 
superhéroes, que es igual en los tres 
productos no estó o lo altura de las 
circunstancias y el manejo resulto 
más complicado de lo que debería. 
Solo paro forolos . • 



NO, NO VOY a convertir esta sec­
ción de vinos en una de crónicos 
sobre tabacos , pera resulta que un 
colega y amiga, fumador diaria de 
buenos puros, me animó hoce unos 
días a asistir a la quinta edición de 
las cenas que con ese título Ina sé par 
qué en inglés) se organizan de cuan­
do en cuando en el Hotel Ritz de 
Madrid, y me ha parecida sugerente 
aprovechar la casa para referirme a 
las relaciones entre el fumar y el beber 
que, junta can el comer, integran lo 
sagrada tri logia de formas que nues­
tra cultura ha desarrollada para sacar­
le gusta a la química de la que nas 
puede entrar par la boca. 

las tres formos se asocian en estas 
cenos, patrocinadas significativamente 
por buenas marcos de de puros, bebi­
das y exquisiteces gastronómicos, con 
la calaboración del Club de Fumado­
res por la Tolerancia , que añade al 
asunto un adecuada talante cívico y 
liberal len el mós noble sentida de 
este término). 

El evento arrancó con un 0reritivo 
ambulante en los salones de hotel, 
que permitía ir confraternizando con 
los asistentes (cerco de dOSCientos) 
mientras se sorbían mojitos cubanos y 
cavo ampurdanés de uva chordon­
noy. Un torcedor de puros dominica­
no exhibio allí mismo su arte, y se 
empezaba el smoking con uno provi­
sión de puros de pequeño calibre. Se 
presentaban así los principales prota­
gonistas de lo noche: puros Dovidoff, 
y cavas y vinos Costilla de Perelado. 
Por lo parte fumadora , mi amigo, sin 
dejar de apreciar lo excelente toctura 
y textura del producto, echaba de 
menos el sobar de los plantos cuba­
nas de Vuelta AbOlO IPinar del Río), el 
mejor tabaco de mundo según lo 
mayor parte de los entendidos, susti tui­
dos ahora, a causa de avatares politi­
cos y económicos, par tabacos domi­
nicanos en las labores, antes cuba­
nas, de la casa Davidoff. Por lo parte 
bebedora , hay que señalar que el 
cava escogido ero correcto de presen-

---i ----, 

Mien:oles, 26 de Noviembre 

V C ENA DE 
flSMOKER NIGHTS" 

rtol'l-1dt1 .... _ 

cia Icolor limón, burbuja fina y sufi­
ciente), aroma y sabor, aunque su 
temperatura de servicia era tibia lalgo 
imperdonable en un hotel de esas 
campanillas) y, sobre tada, su ligere­
za quedaba muy apagada frente al 
huma de los cigarros. 

lo última es un ejemplo de un pro­
blema inevitable cuando se junta el 
tabaco can el vino Itombién con lo 
comido). la solución estó inventada 
de antigua: café, capa y puro al final, 
y no al principio ni entre medias, pero 
aqui el tema era fumar, de manero 
que había que ser realmente toleran­
tes y sacrificar los requerimientos de la 
cata vinícola a los de la cata taba­
quera. 

El resto de la cena fue sabroso, un 
blanco de chardonnoy joven , seco 
aunque afrutado, con untuosidad casi 
láctea, acompañó adecuadamente a 
una ensalada de hígado de oca y 
gambas, y un tinto crianza del 95 
laún poco hecho), mezcla de uvas 
tempranilla, garnacha y cabernet-sau­
vignon , daba réplico a un plato de 
confitado y pechuga de pato. los dos 
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"SMOKER NIGHTS" 

vinos, claro está , de la misma bodega 
patrocinadora, la más conocida del 
Ampurdán , productora también del 
papular blanco Pescador y del robusto 
tinto Cazador. 

la sobremesa, tras los postres, se 
vio rápidamente envuelto en uno 
nube de humo Davidoff, con whisky 
Chivas de 1 2 años y ron Havana 
Club léste si cubano) de 7 para acla­
rar las gargantas. El problema de la 
cota de puros es que difícilmente se 
encuentra lo ocasión de encender en 
una sentada varios distintos paro 
pader comparar como se hace con 
varias copas de vino. Así pues, los 
buenos expertos tienen que acudir a 
lo memoria , como hizo mi amigo, 
que siguiá irreductible a favar de sus 
habanos 898 de Partagás. Según 
nos informaron, las cuatro cenas ante­
riores en el ciclo estuvieron dediCa­
das a otras marcas, tados ellas de 
Cuba, así que habrá que estor aten­
tos o los siguientes convocatorias. 

la colectividad asistente o la fiesta 
me recordaba bastante o lo que se 
encuentra en saraos equ ivalentes en 
torno a los vinos. Una mezcla de afi­
cionados ilustrados con profesionales 
interesados. En este caso los profesio­
nales incluían estanqueros de postín y 
comerciales del tabaco de distintas 
procedencias. Entre estos últimos se 
contaba la mayor parte de lo minaría 
cualificada del género femenino alli 
presente, incluyendo a una holandesa 
y una sueco Itambién había compa­
triotas, cloro) que se chuparon como 
todos sus buenos cigarros puros en mi 
mesa. 

Si me hubiera visto mi madre hubie­
ra dicho sin duda que tados los vicios 
se juntan. Dejémoslo en la constata­
ción de que los placeres básicos no 
son muchos , y más nos vale ¡dos com­
binando I'uiciosomente y con toleran­
cia para levamos mejar en este valle 
de lágrimas. ¿O no es esto uno de los 
pilares de lo civilización? 

El precio: unas 7.500 par cabeza. 
No está mal para el Ritz . • 
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MUSICA CLASICA 

SCHUBERT, Fronz. Si Mozart fue 
un compositor prodigioso (paro 
muchos el más importante de todos 
los tiempos). otro prodigio fue Fronz 
Schubert (Viena, 1797- Viena, 
1828). Nociá hoce 200 años, y 
folleciá o los 31 años de edad. 
Mozort vivió 35. Nos dejó un 
espléndido conjunto de obras, tonto 
instrumenta les como 
vocales. 

Recomiendo el CD: 
"Symphonien 9&8 
(sello Deutsche Grom­
mophon). que incluye 
los dos únicos movi­
mientos completos 
que quedaron de su 
"Sinfonía inacabado" 
-lo 8°, compuesto en 
1824- y que no fue 
lo último. El CD se 
completo con su 'Sin­
fonío Grande" -lo 99 , 

de 1828- que fue lo 
último que compuso, 
y que debería ser 
realmente lo nO 10, si 
se encontrase algún 
día su "Sinfonía Gas­
tein", de 1825, que 
se ha perdido. 

Buenísima interpre­
tación de ambas sin­
fonías por lo Filarmó­
nico de Berlín (los 
grabaciones son de 
los años sesenta). dirigiendo los dos 
el extraordinario austriaco Korl 
Béihm. 

Brohms, Johones. Se conmemoro 
el primer centenario del fallecimiento 
de este compositor alemán (Hombur­
go, I 833-Vieno, 1897) En su tiem­
po había pugno entre sus partida­
rios y los de Wogner, que fue más 
revolucionario en música. la historio 
ha confirmado que ambos fueron 
grandísimos dentro de lo evolución 
de lo músico, y digo evolución yo 
que si vamos más alrós vemos que 
el "estilo galante" de los hi jos de 
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Boch: Corl Phil ipp-Enmonue l y 
Johonn Christian no se concibe sin 
haber existido antes el estilo barroco 
de su podre y de otros músicos. 

Asimismo el estilo clásico de 
Hoydn, Mozart y el primer Beetho­
ven no se concibe sin haber existido 
antes el estilo galante. Y si después 
Beethoven evoluciona y se convierte 

en romóntico como un paso poste­
rior o su clasicismo, de igual mane­
ro podemos afirmar que Brahms, 
también romántico, no se entiende 
sin el Beethoven que le precediá. 

Consciente de grandes obras de 
Brohms, como lo "4° Sinfonía' , o el 
"Concier to n2 2 poro piano y 
orquesto ' (que está considerado 
como uno de los de más difícil eje­
cución pionístico en lo historio de lo 
músico) o de sus populares "Danzas 
Húngaros", ete. , voy o recomendar 
sin embargo un CD que contiene los 
" Sonatas números 1, 2 y 3 paro 
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violín y piano' interpretados por dos 
músicos fuero de serie: Itzhok Perl­
mon (poro muchos el mejor violinista 
del mundo hoy día, aunque poro mi 
lo seo aún Sir yehudi Menuhin) y el 
gran pianista Daniel Barenboim, que 
es asimismo un formidable director 
de orquesto. El sello es SONY y lo 
grabación en directo, se hizo en 

Chicogo en 1989. 

Sorozábal, 
Pablo. Nacido en 
Son Sebostián hoce 
cien años, y fallecido 
en Madrid en 1988, 
01 mencionar el nom­
bre de este composi­
tar no puedo menos 
que ponerme de pie 
con una enorme nos­
talgia , recordando 
cómo me contaba mi 
abuelo materno, de 
niño, las canciones 
de los zarzuelas de 
este inmortal vasco, y 
de otros compositores 
del género. Quizás 
este recuerdo , acre­
centado con el de lo 
v ida ejemplar de 
Sorozábol, y suman­
do o todo ello lo 
gran calidad de lo 
obro, do como resul­
tado que codo vez 

que escucho ciertos pasa jes de 
Kotiusko -mi zarzuela preferido- se 
me salten los lágrimas de emacián. 

Podemos encontrar un CD con lo 
versián de Kotiuska, grabado en 
1958, que dirigió el propio Sorozá­
bol y donde los personajes principa­
les están interpretados, nodo menos 
que por lo extraardinorio contante 
Pilar lorengar (recientemente falleci­
do y quizás más conocido en el 
extranjero que aquí, por sus versio­
nes de ópera) y el no menos gran­
dísimo tenor Alfredo Krous, así como 
el gran barítono Renoto Césari. El 
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CD está editado por Hispovox en 
1991. 

También recomiendo lo escucho 
de alguno versión de sus "Variacio­
nes sobre un tema papular vasca" o 
de su "Suite Vasca" y. por supuesta 
de su zarzuela de ambiente castizo 
madrileño: "la del manojo de rasas". 
¡Qué menos que la adquisición de 
algún CD para recordar al compasi-

tar de la popularísima canción 
"Maite"!. 

Blancafort, Manuel. (1897-
1987) Estos líneas o la me maria 
de este importantísimo compositor 
cata Ión en el centenario de su naci­
miento. Seguidor de los premisas -
posteriores a la primera guerra mun­
díal- del llamado "Grupo de los 

Seis", entre los que se encontraban 
músicos de lo tollo de Poulenc, Mil­
haud o Honegger, es muy triste el 
hecho de que un compositor de 
esto categoría hoya sido -y seo­
ton poco conocido. Recomiendo lo 
integral de su obro pioníslico , en 
tres CD, del sello Mondolo, a 
cargo del gran pianista Antoni Bes­
ses . • 

•••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••••• 

THE JAM SON , poro los que 
esto suscriben, uno de los cuatro 
mejores grupos de lo historio 
haciendo sencillos. Si o esto le 
sumamos las buenas canciones que 
poblaban sus elepés, su acti tud y 
su premoturo desaparición, su paso 
par lo escena musical adquiere tin­
tes míticos. 

Poul Weller, Bruce Foxton y Rick 
Buckler llevaban todo el año 1976 
poteándose los clubes del Reino 
Unido. Este esfuerzo les ganó un 
contrato con Polydor o principios 
de 1977. Así que olli estaban los 
Jom, en primero línea de fuego 
compartiendo cartel con los Sex 
Pistols (que incluso les tomaron 
prestado un riff de guitarro paro el 
"Hol idays in the sun'), los Closh y 

bit 
Recomle da 

los Domned, es decir toda la pri­
mero hornada del "punk" rack 
inglés. Y curiosamente siendo los 
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THE JAM SON 

más alejados de este movimiento, 
serían los que más tiempo se man­
tuvieron fieles a su espíritu , incluido 
su repentina desaparición en el 
año 1982. 

Pero volvamos 01 año 1977. 
Comisas blancos, corbatos estre­
chos, Rickenbocker en bandolero , 
"In the city" dejo bien cloros los 
influencias de los Jam. Eso sí, todo 
ello con lo energía y pasián del 
punk. No conformes con esto, el 
mismo año editaron su segundo lP 
"This is the modern world". Mós de 
lo mismo, si acoso con uno produc­
ción mejor ajustada. Por estos 
fechas el movimiento mod yo había 
cuajado en los Islas Británicas, y 
docenos de bandos similares o los 
Jom surgían par todos lodos. Así 
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que para na ser confundidas necesi­
taban alga que les distinguiera. la 
publicación de "AII mad cons" [que 
curiosamente significa en español A 
todo confort, según nos ha traduci­
do J Prieto, gracias Jesús) y de su 
tema estrella "Down in the tu be sta­
lion at midnight" a finales del año 
1978 se encargó de dejar bien 
claro quiénes eran los líderes del 
movimiento. Además consagró a 
Paul Weller como cronista social, 
un poco el Ray Dav ies de los 
ochenta 101 que también versionea­
ban) 

"Selling sons" [1979) tiene cinco 
canciones pertenecientes 01 esbazo 
de un ólbum conceptual sobre tres 
amigos que se encuentran después 
de que Inglaterra hoyo sido destrui­
da en una guerra atómica. Desde 
luego que los visiones de Paul 
Weller nunca han sido optimistas, 
pero sin duda este disco es el mós 
sombrío . Aunque, como sorpresa, 
termina con uno versión del "Heot· 
wave" de Martha & the Vandellas. 
Quizó , seo este disco, de todos 
formas, el mós completo, con boni­
tas melodías cama cantrapunta o lo 
trísteza de los letras. Como cam­
bio, su nuevo disco del año 1980 
'Sound affects', es el mós alegre, y 
también, el menos compacto, aun­
que, desde luego, es difícil decir 
que temas como "That's entertain­
mentO sean optimistas. Por cierto, 
que entremedías de estos discos 
tuvieron su primer número uno ins' 
tantóneo con lo fantóstica "Going 
underground". Eran instantóneos par­
que sus fans linclu idos vues tros 
escribidores favoritos) se compraban 
el disco en masa nodo mós salir, 
y aunque no vendieran tanto como 
otros artistas en la primera semana 
iban directos o lo cabezo de las 
listas. 

'The gift " 11982) morco el 
comienzo de lo experimentación 
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can ritmos funkies y can toneladas 
de percusiones. En cualquier coso, 
aparecen canciones como "Happy 
together" o "Town called Malice". 
En este disco se pueden encantrar 
las pistos que hicieron pensar o 
Weller que lo bando había agota­
do sus posibilidades. la despedido 
de los Jam se hizo o través de 
dos formidables sencillos "The bille­
rest pill 1I ever had to swallow)" y 
el himno "Beat surrender", prólogo 
de sus discos con el Style Council. 

Todos sus á lbumes han sido con­
venientemente reeditados por Poly­
dor en campacto In the city [CD 
817124-2), This is the modern 
world [CD 82328 1-2), AII mod 
con s [CD 823282-21. Selling sons 
[CD 831314-21. Sound affects ICD 
823284-21. The gift ICD 823285-
2), Dig the New Breed ICD 
8110041-2) 

Recop ila torios recomendab les. 
Snap! IlP, 83, Polydor) es desde 
luego es el disca poro empezar. 
Tiene ademós lo bueno ideo de 
incluir unos cuantos coros B funda­
mentales tipo 'Bullerfly collector' o 
si ngles como 'Funera l pyre'. Actua l­
mente lo versión de vinilo estó des' 
catalogada, y , sorprendentemente, 
lo versión en CD tiene unos cuan­
tos temas de menos, o sea que no 
os equivoquéis. Greatest hits [CD 
849554-2, 90 , Polydor) es un 
recapilatoria hecho sin ganas Iy sin 
notasl, como 01 azar, simplemente 
porque había que sacar algo de 
dinero tras un montón de años sin 
nodo de los j amo Además culpable 
del descatalogamiento del infinita­
mente mejor "Snap". Se editó can 
un video del mismo titu lo. Extras 
ICD 5 13 177-2 , 92, Polydor) es 
uno recop ilación de 26 cortes 
hecho por el antiguo A&R de los 
Jam: Denn is Munday. Abarca lo 
segundo mitad de su carrero desde 
1979 a 1982, centrándose en el 
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'Sound affects". lo que originalmen­
te iba o convertirse de uno compi­
lación de rarezas, se ha transfor­
mado en un disco fundamental 
para los seguidores de los jamo 
Ejemplos: 'The dreams of children", 
lo canción que acompañaba en el 
doble single o "Going under­
ground", "liza Rad ley' cara B de 
"Start' , "No ane in the world' inédi­
to hasta ahora y una favorito de 
Paul, o lo versión del "Disguises" 
de los Who, originalmente caro B 
del "Funeral pyre". Wasteland ICD 
PWKS 4 129P, 92, Pickwick), y 
Beat surrender ICD 550006-2, 93, 
Spectrum) son dos recopilaciones 
de precio reducido con más o 
menos todos las canciones de los 
jam que entraron en listos mós 
algún corte de lP como "Prelly 
green" o "Private hell". 

y paro finalizar, por si fuero 
poco existe una espléndida cojo 
Direction Reaction Creation 15 CD 
Polydor 537 143-2) de 5 compac­
tos con libre to de 84 páginas 
repletos de notos, fotos y chascarri­
llos del grupa a cargo del mismo 
caballero que se encargo del CD 
Extras Mr. Dennis Munday. El últi­
mo de los cinca compactos incluye 
versiones previamente inéd itos. El 
libreto reproduce los carátulas de 
todos los singles del grupo, muchos 
de los partadas de lo prenso espe­
c ializado inglesa IMelody Maker, 
New musical Expressl, y trae la 
listo de todos los conciertos que 
celebraron [lamentablemente, ningu­
no de ellos en España) aunque 
uno noche en el SOL estuvimos a 
punto de convencerles que se mar­
caron un por de temas, Paul 
Weller, y Bruce Foxton estaban ya 
convencidos, pero el botería Rick 
Buckler adoptando la típica postura 
de megarock'roll star se negó en 
redondo. Nunca se lo perdonare­
mos. 



I.':l;t·~i 

EL LIBRO DE BIT 

ALCALA, XAVIER. 
CODIGO MORSE 

El Club Diógenes. Serie "Auto­
res Españoles" Valdemar. ISBN 
84-7702-202-X Madrid 1997. 
318 pag. 

Con un sonoro Boas Naifes, 
que no dejaba lugar sobre la 
identidad de 105 ocupantes de la 
mesa presidencial, Ramón Per­
nos, director de Ambito Cultural 
del El Corte Inglés, iniciaba el 
pasada 30 de Octubre, la pre­

sentación de la traducción al castellana de la última novela 
de Xavier Alcaló. Es curioso que una mayoría de las com­
pañeros de estudios y profesión que he ido encontrado 
durante estos años interesados en la literatura son paisanos 
de Breogan . En las años de la Escuela, a finales de los 
setenta, recuerda a 105 que me descubrieron a Cunqueiro, 
el deslumbrante langa Naita de Pedro I O teito e de 
pedra./De pedro son 05 muros/ i as tebras./ De pedro o 
chan / i as reixas./ As partas,! as codeas,! o aire,! as 
fenestras,!as olladas,!son de pedra.1 o el Tempa de cho­
rar I E pois que cada tempo ten eu seu tempo,! iste e o 
tempo de chorar I poemas de Celso Emilio Ferreira. Y 
ahora nos llega Xavier. 

No hace muchos números de nuestro Bit que recomen­
dábamos la lectura de la novela Contra el viento I Colec-

ción Gran Angular en Editorial SM I o, para las que pre­
fieran en el idioma de Rasalia, Córcere Verde I Editorial 
Galaxia l. Si la ubicación geográfica de la acción era 
una selva tropical, ahora el viajero autor nos lleva a El 
Ferrol, aunque na perdamos del todo las referencias a 
aquellas tierras. 

Código marse es una historia relatada por un hombre 
sereno y cerebral, observador de las ag itados aconteci­
mientos que suceden, fundamentalmente, en el pazo del 
Rosario, vivienda familior de vacaciones_ Utilizando su 
capacidad de observación y alguna ayuda no-formulable 
es capaz de re-descubrir el secreto, cuyo origen se remon­
ta vorias generaciones atrás, siguiendo la vía de la deduc­
ción, no de la acción. la codicia, en forma de asesinato, 
y la desgracio provocan el fracaso de la transmisión natu­
ral por su madre o su tío de las claves del secreto. las 
ayudas no-formulables de la meiga panadera Caxón cola­
boran a que todo acabe felizmente. 

¿Felizmente? la visión idílica de la niñez, sobre las rela­
ciones en el pazo entre amos y criadas en el pazo, queda 
superada en el devenir de las intrigas_ Cada uno intenta 
conseguir lo máximo, ¿si habían compartido mujeres por­
que no iban a compartir riquezas? El narrador construye 
una historia-saga familiar en la que deja numerosos cabos 
sueltos, pidiéndole al lector un su esfuerzo imaginativo. 
"No tenía descubierto todo y quizá en esta existencia no 
la ibo a descubrir" I pag. 316 l. 

El placer de inventor y contar a 105 demás "algo que 
pudo ser verdad" esta muy cercano a lo satisfacción obte­
nido con lo enseñanza, con lo transmisión de conocimien­
tos. Quizás la meiga tenga razón y en contra de su opi­
nión, Xavier, con historias como las de Código Morse, ter­
minará ejerciendo solo de escritor. 

OTROS 
LIBROS 
RECIBI-
DOS 

El resumen imprescindible para 
todos 105 que desean conocer, desde 
diferentes enfoques, que fue lo "multi­
media" en 1996 y que será en 105 

próximos años. 

HERNANDO RABANOS, JOSÉ 
MARIA. COMUNICACIONES 
MOVILES. 

• •• • .. .: 
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MULTIMEDIA1996 TENDEN· 
CIAS. INFORMES ANUALES DE 
FUNDESCO. 

ISBN 84-81 12-059-6 Madrid 1997. 
407 pag. 

JOYANES, LUIS. ClBERSOCIEDAD • 
tos RETOS SOCIALES ANTE UN 
NUEVO MUNDO DIGITAL. 

MacGraw-Hill. ISBN 84-481-0943-
O Madrid 1997. 337 pag. 

Visión optimista de lo nueva socie­
dad con las tecnologías de la Infor­
mación como "fuerza armonizadora 
del mundo actual". Todos 105 Negro­
pontianos osí lo deseamos. 
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De. Centro de Estudios Ramón Are­
ces, S.A._ ISBN 84-8004-231-1 
Madrid 1997.690 pag_ 

Una gran inversión 111 En las próxi­
mos años no tendremos que comprar 
nada sobre móviles, en este libro 
viene todo ! 11 

y ADEMAS: 
- Circuitos electrónicos con el PC 
Bernd ZoIler. 
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- Microsoft Office 97. 
MacGraw-Hill. 
- Desarrollo y gestión de 
proyectos informó t icos. 
Steve McConnel1. Mac­
Grow-Hil l. 
- Microsoft Access 97. 
Evan Callohan. MacGrow­
Hill. 
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DÉJENME que les presente o Pl.l. 
(se han usado siglas poro proteger su 
identidad) : honrado ciudadano, con 
uno fami lia mós o menos estable, tra­
bajador, fiel o su empresa, con lo que 
suponemos que se encuentra en situa­
ción laboral activa, y con uno edad 
indefinido (uno es educado y en estos 
temas es mejor no ofender). P.U. ero 
considerado por sus amigos, por su 
cónyuge y por sus compañeros de ofi­
cina como uno persono fócil, dócil y, 
sobre todo, que nunca ponía peros o 
los peticiones y solicitudes de ellos. 
Pero, ¡ayl, P.l.l. ocu ltaba un gran 
pesar: no se expresaba libremente 
por miedo o perder o, peor aún, por 
miedo a un enfrentamiento directo 
que cortara su relación. 

Si, se podría afirmar que P.U. es 
uno bomba de relojería. Veamos un 
ejemplo: en uno cierto siluación, con 
unos amigos, y Iros casi loda una 
tarde en lo que P.l.l: estaba bastante 
aburrido y enfadado (interiarmente, 
claro) y con lo sensación de haber 
perdido el tiempo en tonterías, o uno 
de los amigos se le ocurrió ir o tomar 
algo o un cierto lug a r cerco de 
donde se encontraban. Harto ya de 
tonto tontería, P.l.l le sol tó todo su 
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LOS PROBLEMAS DE P.L.L. 
agresividad y frustración: " ¡Me voy, 
no os aguanto mós!". A lo que este 
amigo le espetó: "¿ De qué vos2 .Si 
no quieres ven ir o "Copo' Sil no ven­
gas, pero no te lo tomes así, sólo ero 
uno sugerencia." Semanas más 
tarde, P l.l. se enteró de que estos 
mismos amigos habían quedado yo 
tres veces y él no fue incluido. 

El pobre P.l.l. estó muy abotido; no 
quiere perder mós amigos, pero tam­
poco aguanto más ser una oveja. 
¿Podríamos echarle uno man02 . Su 
problema se encuentro en no saber 
expresar y mantener su opinión, por un 
lodo, y en no saber decir no, por otro. 
En definitiva, tiene problemas de aserti­
vidad (¿Aserqué?). 

BIT 106, NmU] lIl1u:-OIC1K.\IHKt: 1997 

Ser asertivo no es ni más ni 
menos que adoptar uno postura fle­
xible, pero o lo vez firme, adecua­
do o lo situación. No exige uno 
implicación "sentimental", ni mucho 
menos agresiva con el otro, sino 
mós bien neutro, que no ambiguo, 
separando así lo situación de lo 
persono. Fócil, ¿eh 2. Por eso, con­
viene evilar ir almacenando negati­
vas y sentimientos que luego se con­
funden con nuevos situociones pero 
con lo misma persono y que no son 
mós que interferencias (¿de radio?). 
Escuchar 01 otro, no oír en el senti­
do fís ico simplemente, y demostrarle 
que le tienes en cuento pero que tu 
punto de visto también hoy que con­
siderarlo poro llegar o un pun to 
intermedio o de aceptación mutuo. 

Filosofando un poco, debemos 
ser como el junco en lo laguna, 
que se pliego y se adopto o las 
condiciones sin dejar por ello de 
perder su forma inicial ni sus carac­
terísticas propios. Habrá veces en 
que sentimiento y situación irán muy 
unidos y Ilevorón O rupturas, pero 
si éstas son necesarias nunca hay 
que plegarse sino aceptarlos y 
aprender de ellos . • 


