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a gran implantacion en Estados Unidos de
redes VSAT vy la posibilidad de introducir
ado fuer-
tes expectativas de mercado a la industria euro-

estos sistemas en Europa, ha ¢
pea de sistemas y servicios de comunicacion.
En los Gltimos anos se han sucedido los estu-
dios de mercado que auguraban una explosion
de la demanda de terminales VSAT en Europa
incluso dentro de un marco regulatorio restrin-

gido de acceso al satélite.

Sin embargo, y parcialmente debido a la sen-
sacion de transitoriedad en la situacion de
monopolio en el acceso al segmento espacial,
los grandes clientes con necesidad de redes cor-
porativas se han mantenido indeci in decan-
tarse por una red de comunicacion via satélite.
Esta situacidn es especialmente cierta en Espana
donde el incremento de oferta de la capacidad
espacial proporcionada por Hispasat se ve
acompanada por la autorizacién de nuevos pro-




MONOGRAFICO - pit 79

veedores de servicios de comunicaciones via
satélite. Con el lanzamiento del primer satélite
Hispasat los usuarios de redes de tipo corporati-
vo tienen la posibilidad de elegir su medio de
transmision sin sentirse oprimidos por la situa-
ci6bn de monopolio y los suministradores de
equipos y servicios disponen de la oportunidad
de demostrar su competitividad en coste con
otros medios de comunicacion alternativos.

A pesar de esta perspectiva, la anterior esca-
sez de demanda masiva en Europa de redes
VSAT ha llevado a la industria europea en gene-
ral, y la espanola en particular, a un circulo
vicioso: la ausencia de mercado no propicia los
desarrollos tecnoldgicos nacionales,y la ausen-
cia de redes desestimula la demanda. Como
resultado nos hallamos con una industria ameri-
cana de fuerte implantacién en el mundo y
unos usudrios y operadores que optan por tec-
nologia americana o japonesa por tratarse de
una tecnologia madura con miles de terminales
operativos en el mundo.

Nos encontramos ante un mercado que inicia
su apertura y que parece copado de antemano
por suministradores forineos, dejando escaso
margen de maniobra a la industria nacional.
Vamos a tratar de analizar en este escenario de
operacion que puede aportar nuestra industria
en el mercado VSAT que permita mantener un
tejido industrial autoctono y dé respuesta a las
necesidades de comunicacién existentes en
Espana.

ACTUACIONES DE LA INDUSTRIA NACIONAL
EN REDES VSAT

La contribuciéon de nuestra industria puede
enmarcarse en distintas lineas de actividad:

—Distribucién de equipamiento.

—Fabricacién bajo licencia.

—Instalacion y mantenimiento de redes VSAT.

—Integracion de aplicaciones sobre redes de
comunicacion via satélite.

—Integracion de redes VSAT con redes terres-
tres,

—Gestion integrada de redes corporativas que
incluyen sistemas de comunicacion via satélite.

—Desarrollo de redes de nueva generacion.

Actualmente, la industria nacional de comu-
nicaciones estd alcanzando acuerdos para la
distribucién y, en su caso, fabricacion de termi-
nales VSAT de los principales fabricantes mun-
diales con objeto de posicionarse para la proxi-
ma utilizacién de Hispasat. Esta situacion permi-
tirda poder crecer conexiones satélite de forma
inmediata a los usuarios nacionales de redes

VSAT, si bien a costa de una fuerte dependencia
tecnologica.

Los servicios de instalacion y mantenimiento
requieren una respuesta local y, por tanto, lle-
van asociado cierta oportunidad de negocio
para las empresas nacionales.

Sin embargo, los siguientes puntos de la lista
han sido escasamente considerados hasta ahora
y es ahi donde la aportacién nacional puede ser
importante para resolver los problemas de
comunicacién del usuario VSAT. Al usuario cor-
porativo no le basta que le aseguremos una
buena calidad de enlace, quiere que sus aplica-
ciones distribuidas le ofrezcan la misma funcio-
nalidad sobre la red VSAT que sobre la red
terrestre a menor coste y, preferiblemente, con
mejores prestaciones.

Ademas, la red VSAT debe imbricarse con la
infraestructura de comunicaciones existente
dentro de la entidad usuaria. Esta necesidad
abre nuevas lineas de negocio a las empresas
de comunicaciones para aportar soluciones de
interconexion de redes y sistemas de gestion
integrada que tengan en cuenta las caracteristi-
cas de los enlaces que intervienen en la comu-
nicacion.

Por tltimo, hemos citado el desarrollo de nue-
vos tipos de redes VSAT. Debemos pensar enton-
ces en redes con nuevas prestaciones que mar-
quen una diferencia tecnolégica con los sistemas
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existentes manteniendo coste competitivo, Este es
el caso de la red VSAT desarrollada por Telefonica
Sistemas, en colaboracion con el Departamento de
Ingenieria Telemidtica, que permite interconectar
Redes de Area Local a través de una red VSAT, so-
porta comunicacion directa VSAT-VSAT y propor-
ciona velocidades de enlace suficientes para apli-
caciones multimedia.

CONCLUSION

Tras constatar la preponderancia americana
en sistemas de comunicacion via satélite y la
dificultad de ser competitivos en la produccién
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de terminales, concluimos que las oportunida-
des para la industria nacional se centran en
aportar soluciones para la adecuada utilizacion
de los recursos de comunicacion que las redes
VSAT ofrecen.

La integracion de aplicaciones distribuidas
sobre redes VSAT es una laguna no cubierta por
el suministrador de este tipo de equipos por ser
especifico de cada usuario y su entorno de apli-
cacion. Es aqui donde pensamos que la deman-
da estd peor satisfecha y donde deben encami-
narse los esfuerzos tecnolégicos en el futuro
inmediato para el desarrollo de las redes VSAT
en Espafa y la mejora de las capacidades tecno-
logicas de las empresas de comunicaciones.




