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Entrevista a
Manuel Avendano

D. Manuel Avendaiio es
el Gerente del Comité Opera-
tivo de EUROTELECOM 88.
Dada su responsabilidad ha
podido pulsar el interés y los

‘problemas que entrana la or-

ganizacién de este evento.

BIT.— En primer lugar
habria que preguntar sobre
el objetivo fundamental que
se propone y que se plantea
este pais al organizar la Con-
ferencia. Partimos de la base
que EUROTELECOM es
una cosa que responde, no a
iniciativas privadas, sino a
iniciativa de un pais, Espana
en este caso.

Manuel Avendaiio.— Yo
creo que Espaiia es conscien-
te de que el sector de las Tele-
comunicaciones es un sector
que tiene un rapidisimo creci-
miento. Espafia es consciente
de que en si misma es un mer-
cado para las Telecomunica-
ciones con un crecimiento
muy fuerte, posiblemente el
mas fuerte de Europa. Ter-
cero, Espafia apuesta por la
independencia tecnolégica,
hasta donde se pueda, en sin-
tonfa con la Comunidad Eu-
ropea. En cuarto lugar no
habia ningin foro donde
sector tan activo dentro
de la Comunidad, pudiera
debatir las estrategias y el
estado del arte de las tec-
nologias de las Telecomu-
nicaciones. Hay foros insti-
tucionales para temas pun-
tuales pero un debate donde
intervengan todos los secto-
res, no se habia establecido.
Entonces Espafia pensé que
podia ofrecer su sede, enten-
diendo que la Comunidad
Europea iba a aceptar la pro-
puesta, porque Espanaeraen
el afio 86 un miembro recien
entrado. Se hizo aquella ex-
periencia o aquella primera
ediciébn del afio 86 con resul-
tados ciertamente positivos,
asi lo reconocié el propio vi-
cepresidente de la Comuni-
dad Europea v cuando se
pensé en la oportunidad de
repetirlo, nos dio el maximo
apoyo. Tanto es asi que el
propio presidente de la Co-
munidad, Sr. Delors, ha tras-
mitido un mensaje que esta-
mos utilizando, naturalmente,
en los folletos y en los cata-
logos. Que se reconozca que
Espana quiere participar acti-
vamente en un sector tan di-
namico, creo que es muy im-
portante para los espafioles.



El que por otro lado vean
nuestra capacidad de organi-
zacién, es también bueno.
Asimismo, que vean una se-
riedad; nosotros tenemos
otras caracteristicas aparte
de las folkléricas, vy esa serie-
dad, ese bien hacer, es una de
las caracteristicas que quere-
mos mostrar. Con todo ello
se ha llegado a la organiza-
ciéon de este Eurotelecom,
con la experiencia del ante-
rior y con una novedad im-
portante sobre el anterior: en
aquel, todas las personas que
intervinieron lo hicieron a
eleccién nuestra, elegimos a
los conferenciantes. En este,
quisimos complementar ese
papel, que es importante cla-
ro, con la manifestacién mas
libre de las opiniones de to-
dos aquellos agentes, los pro-
fesionales de las Telecomuni-
caciones en Europa.

BIT.— En todo caso la
diferencia fundamental con
respecto al afo anterior es
que hay opiniones indepen-
dientes, por no decir profe-
sionales. En ese sentido ;qué
papel juegan aqui los profe-
sionales, qué puede aportar
esta conferencia a los profe-
sionales?

M.A.— Todos los profe-
sionales de las Telecomunica-
ciones en Europa han recibi-
do una convocatoria, a que
ellos expresen sus ideas si lo
estiman oportuno en Eurote-
lecom. Por otro lado, la selec-
cién de las ideas de los que
han dado respuesta a esta
convocatoria se hizo por un
Comité Internacional v con-
templando todos los aspec-
tos tecnolégicos, cientificos,
de planificacién y hasta socio-
culturales. Por tanto, parece
que debe haber una repre-
sentacién bastante real de lo
que piensa el profesional de
las Telecomunicaciones en
Europa en esas conferencias.
Entiendo que el profesional
ademés de conocer cual es el
estado en que se encuentran
las Telecomunicaciones, ex-
presada por aquellos que de
alguna forma la orientan o la
controlan, puede notar como
se conoce, como es la visién
que otros profesionales de
otros paises tienen. Creo que
ese doble aspecto, lo que
puede decir el profesional
como tal vy lo que dicen las
instituciones en el sentido
mas amplio, también oficial-
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SI NO PODEMOS PROBARLO
I NOS COMEREMOS
INUESTRAS PALABRAS.

INIGUALABLES PRESTACIONES CON LA ARQUITECTURA
DE PRECISION HEWLETT-PACKARD.

Hemos lanzado un reto notable. Hemos prometido que nuestros
ordenadores HP 9000 Serie 800 tienen mds prestaciones que cualquier
otra alternativa seria. O que nos comemos nuestras palabras. Para
demostrar nuestra oferta, les invitamos a que traigan su propio software

para probarlo en nuestros Centros de Demostracion.
Los resultados son impresionantes. Los sistermnas de la Serie 800 ejecu-
tan su software a una velocidad doble que la de los sistemas convencio-
nales. Eso no es todo. La Serie 800 demuestra, ademds, ofrecer un mejor
camino de crecimiento que cualquier otra alternativa seria, a menor coste.
ARQUITECTURA DE PRECISION: LA PRUEBA PARA LOS SISTEMAS DEL

FUTURO.

La Serie 800 debe sus notables prestaciones a un avanzado diseno de
Hewlett-Packard llamado Arquitectura de Precision. Esta novedad tiene varias
CArACICrISHCs iImportantes:

— Una version de Hewlett-Packard de la tecnologia RISC (Conjunto de
instrucciones reducido)

Innovaciones de arquitectura, como avanzadas memorias caché, instruc-

ciones en un solo ciclo de CPU, diseio de Carga/Almacenaje entre registros v
compiladores, optimizados de gran eficacia, para sacar el maximo partido del RISC.
Sistema operativo UNIX  System V, nuevo estindar del n.ercado
Teenologia de chips VLSL

SERVICIO DE INFORMACION HEWLETT-PACKARD  # 900 123 123
Telétono de cobro revertido automiitico. Desde cu: dquier punto de Espana.
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mente, ese conjunto es una,
un bagaje de informacién
concentrada en un momento
dado que hace que Eurotele-
com sea una auténtica plata-
forma para actualizar el co-
nocimiento de las personas v
el posicionamiento que el sec-
tor de las Telecomunicacio-
nes en Europa esté haciendo.

BIT.— Vamos a hablar
de este dltimo punto porgue
es un tema interesante. El
tema del posicionamiento... y
hay diferentes posiciona-
mientos, hay debates, ese es
un sector muy dindmico enel
cual hay muchos ojos, mu-
chos intereses puesto en él,
desde los gobiernos hasta las
multinacionales. /Cudles son
ahora mismo los debates que
estdn en el sector v que indu-
dablemente van a verse refle-
jados en el Congreso?

M.A.— Primero tendria-
mos que recordar que el lema
es: La Formacién del espacio
comin Europeo de las Tele-
comunicaciones. Partimos de
la premisa que FEuropa en
si misma, que las nacio-
nes de Europa en si mismas,
no tienen masa critica sufi-
ciente para el desarrollo
tecnolégico adecuado. En
conclusién, se admite la for-
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macién de ese espacio co-
min europeo de las Teleco-
municaciones. Ese espacio
comun se puede ver de forma
distinta: una multinacional
que fabrique en distintos pai-
ses de Europa, y sobre todoa
partir del afio 92, sin ninguna
barrera, puede diversificar su
produccién, especializar la
conmutacién en el pais A, la
TV en el pais B y los termina-
les en el pais C, es el reparto
de la produccién dentro de
una sola firma. Otro plantea-
miento son las alianzas entre
distintas empresas para con-
sequir esa masa critica, redu-
ciendo por otro lado provee-
dores. Hay ejemplos palpa-
bles, incluso hay tendencias a
conséqguir esos tres, quizas
cuatro... grandes proveedo-
res de Telecomunicacion,
fundamentalmente en el
campo de la conmutacién en
Europa.

De otro lado, de acuerdo
con el tratado de Roma, no
puede asegurarse un mono-
polio de servicios, para una
determinada empresa, den-
tro de Europa. Esto es, los
servicios, se pueden conver-
tir en servicios transnaciona-
les v es evidente que eso pro-
voca una competitividad, v
forzard a que se asocien dis-
tintos PTT, distintos opera-
dores de servicios y redes de

Que se reconozca
que Espana
quiere participar
en un sector
tan dinamico,
como el de las
Telecomunicaciones,
es muy importante
para los espafioles.
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Telecomunicacién a finde que
puedan cubrir determinados
servicios transnacionales v
determinadas areas geogréfi-
cas. Por otro lado también en
el propio campo de la regla-
mentacién surge un nuevo
protagonista que es el Insti-
tuto Europeo de Normas
de Telecomunicacién, co-
mo gran vehiculo para propi-
ciar esa mayor integracién de
las Telecomunicaciones. Co-
mo se ve hay una serie de
posicionamientos que obli-
gan a reconocer que el espa-

cio nacional es insuficiente y
que hay que ir a una transna-
cionalizacién y cada uno de
los grupos trata de encontrar
aquella postura que maés en-
tiende favorece a su desarro-
llo. Los fabricantes por un
lado, los operadores por otro,
los reglamentadores o regula-
dores por otro vy todo ello
haciéndolo compatible curio-
samente con una organiza-
ciébn mundial como es la UIT
y eso es lo que se pretende
mostrar en Eurotelecomenel

afio 88.

BIT.— Pero atin asi por
ejemplo dentro de los PTT v
dentro de Europa hay distin-
tas opiniones de cémo se de-
be conformar ese espacio.
Hay unas opiniones pues,
ampliamente liberalizadoras;
por ejemplo sobre el tema de
liberalizacién o monopolio, la
opinién liberalizante  del
Reino Unido u opiniones que
matizan esa liberalizacién
como por ejemplo el caso
esparniol o el caso alemdn.
Ese debate se dard en Euro-
telecom.

M.A.— Si. Se pretende
que se de. Se persigue que se
de. Y se ha forzado a que tres
personas muy significativas
de la Comisién Europea



hablen, el Sr. Carrentier, di-
rector General de la Comi-
sibn X, como maximo res-
ponsable del Libro Verde de
la Comisién Europea; el Sr.
Schuringa Director de Tele-
comunicaciones también de
la Comisién XIII. El propio
vicepresidente de la Comi-
sién europea responsable de
estos temas sin duda, a lo
largo de la exposicién, insis-
tira en que el mejor camino
para Europa es el Libro Ver-
de que ellos han publicado.

El Libro verde, al menos
desde mi punto de vista, se
parece bastante a nuestra
ley, o tiene bastantes puntos
de coincidencia. Me parece
un hecho evidente. Otros no
lo ven exactamente asi; en la
propia comisién creen que
no. Yo diria que tienen mas
puntos de aproximacién que
el planteamiento britanico,
por una razén bésica, la comi-
sién apuesta fuertemente por
la integracién a fin de posibili-
tar ese salto tecnolégico para
poder ofrecer més servicios.
Creo que queda més desdi-
bujada la posicién britanica,
otros paises evidentemente,
tienen un temor a la liberaliza-
cién, pero temor, yo dirfa his-
térico, no por suincapacidad,
Yo Creo que son paises capa-
ces, yo ahora me referiria a
Alemania Federal, sin duda
es un pais tecnoldgicamente
capaz, pero hay que recono-
cer que hoy todavia Alemania
tiene organizadas, las Teleco-
municaciones y correos ensu
solo grupo, estan en un esta-
do muy anterior al que esta-
mos nosotros y por tanto
quedan mas desdibujados
frente al Libro Verde. En el
fondo yo diria que el Libro
Verde es una especie de mi-
nimo comutn mduiltiplo vélido
para casi todos los paises.
Choca un poco la peculiari-
dad britanica pero los paises
lo aceptan de bastante buena
gana y creo que en el fondoel
Libro Verde es una muy bue-
na aportacién a Europa.

BIT.— Hemos oido en
otros foros que algunos pai-
ses europeos estaban muy
interesados en que esta con-
ferencia se llevara en sus res-
pectivos paises. ¢Es eso cier-
to v a qué se puede deber ese
interés...”

M.A.— Bueno creo que

S| NO PODEMOS PROBARLO

£iNOS COMEREMOS
: NUESTRAS PALABRAS.

EL UNICO SISTEMA DE UN GRAN FABRICANTE
QUE ESTA DISENADO PENSANDO EN EL FUTURO.
Hace 15 anos la memoria de 16 Kbytes era estandar en la m; woria de
los grandes sistemas de ordenadores. Dentro de 15 anos, jcudnta me-
MOria va a necesitar su sistema?
De acuerdo con los analistas del mercado, las necesidades de direccio-
namiento de memoria se duplican cada dos anos. Esto supone que algunos
de los mds populares sistemas de hoy estin llegando al final de su vida.
Y sin embargo, es ¢l punto de partida de la Arquitectura de Precision v la
Serie 800. Esta Serie es la Ginica gama de ordenadores de las principales marcas
quie estd |\1'tJ}'L\'[;u|;| para cu-
brir las necesidades del proxi- | i
mo siglo. Todos los futuros de- | -
sarrollos exigirin una enorme
ampliacion de las posibilidades de
direccionamiento de memoria v
de la potencia de los ordenadores
Todo ello puede parecer hoy co
rriente. Pero zquicn habria pensado
en 1973 un sisterna con 128 Mbytes
de memoria? -

SAPORTE DE LOS ESTANDARES DEL MERCADO

SERVICIO DE INFORMACION HEWLETT-PACKARD 900 123 123
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es cierto. Y ademaés dirfa que
eso es un halago. Siuna cosa
sale mal, si una cosa no sale
buena, nadie la anela, nadie la
ambiciona, nadie la envidia.
Yo creo que Espaia tuvo la
oportunidad de reconocer
que la Telecomunicacién es-
taba en un profundo cambio
en Europa. No debemos olvi-
dar que Europa es donde se
van a renovar las redes més
rapidamente. El tener ese re-
conocimiento, el reconcer
que Espafia por otro lado es-
taba en una situacién muy
abierta para admitir un cam-
bio al tratamiento de las Tele-
comunicaciones, creo que ha
sido nuestra mayor oportuni-
dad vy también por cierto el
presentérselo a la Comuni-
dad en el momento oportuno,
en ese momento que entra
existe un tratamiento més fa-
vorable y lo hemos consegui-
do. ¢Cudles son las segurida-
des de que se celebren siem-
pre en Esparia este foro? Yo
creo que es importantisimo
que se celebren en Espafa
pues el éxito en calidad y en
cantidad de ponentes exis-
tentes, ese es el éxito nada
mas

BIT.— Quizds, otro de
los temas que se ha comen-
tado es que de alguna mane-
ra, por azares del destino,
diria yo, el modelo espafiol ha
resultado un modelo que estd
de actualidad dentro de las
telecomunicaciones euro-
peas. Nadie se lo podia haber
planteado hace 20 6 30 afios,
pero la realidad es que es asi.
Quizds esa pueda ser una de
las razones por las cuales los
paises europeos apoven la
organizacién espanola.

M.A.— Hombre, yo creo
que una razoén es esa. El sa-
ber que aqui existe ya una
experiencia de una empresa
privada de gestién publica,
eso creo que es una razén
poderosa, ciertamente. El re-
conocer como decia que uno
de los grandes mercados de
la Telecomunicacién es Espa-
fia. Espafia tiene todavia un
desarrollo de la Telecomuni-
cacién bastante bajito y por
tanto su potencialidad de cre-
cimiento es fantéstica, son los
hechos creo que han tenido
mucho que ver en su éxito. Es
decir, en un pais que esté
muy lejos de este plantea-
miento més abierto, como es

100—BIT

66 El Libro Verde,

al menos
desde mi punto
de vista, se parece
bastante a
nuestra ley...
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el de la situacién espafiola por
un lado, con un pais donde la
atencién de la demanda de un
servicio telefénico estuviese
practicamente cubierto, es
evidente que produciria bas-
tante menos atraccién que
estd produciendo Espana.
Espafa desde Europa se ve
como un gran mercado, se ve
como un pais que tuvo quizéas
la suerte o la habilidad, o la
oportunidad de situarse en
una configuracién del trata-
miento de las telecomunica-
ciones muy adecuadaa lo que
ahora conviene, quizds son
los hechos, estédn atrayendo a
que la gente de Europa venga
aqui y considere que Eurote-
lecom es un foro de toda
Europa.

BIT.— Mi siguiente pre-
gunta es sobre el premio
Eurotelecom que es la prime-
ra vez que se crea. ;/Qué se
pretende con este premio?
¢Qué se quiere conseguir?
¢Qué se quiere premiar?

M.A.— La organizacién
es consciente de que en las
Gltimas informaciones que
estamos inmersos, el ciuda-
dano en absoluto conoce ni
agradece los esfuerzos que
un grupo de profesionales de
la Telecomunicacién estéan
haciendo y del que se benefi-
cian grandemente. En las
empresas, en el comercio, en
las residencias, todos nos be-
neficiamos de la Telecomuni-
cacién en forma mucho maés
amplia que lo haciamos hace
algunos afios. Si se le pre-
gunta a un hombre de la calle
gue diga algiin nombre de la
Telecomunicacién, bueno si
tiene un poco de cultura dird
Marconi o si no Bell, han pasa-
do muchos afios y nadie co-
noce a nadie en el camo de la
Telecomunicacién. Quizés,
por contraste brusco en que
en otros campos el hombre
de la calle conoce a un maxi-
mo de personas que estdn
aporténdole avances de los
que ellos gozan, conscientes
de que la sociedad de Europa,
la sociedad espariola, o sea el
mundo en tltimo término go-
zan de esos logros o contribu-
ciones que pocas personas
estdn dando. Entendiamos
que habia que hacer ese reco-
nocimiento publico. Y se ha
hecho esa convocatoria que
ha sido tan bien recibida por
el Rey, que él mismo acompa-

S| NO PODEMOS PROBARLO
NOS COMEREMOS
NUESTRAS PALABRAS.

UN DISENO AVANZADOQO SIGNIFICA TAMBIEN MENOR COSTE.
MENOR COSTE DE ADQUISICION.

— Puede empezar en la Arquitectura de Precision HP con ¢l modelo

825, 0 pasar a una opcion intermedia con los modelos 835 u 840, o ir di-

rectamente al mas alto de la gama, el modelo 850. La total compatibilidad

en codigo objeto facilitard enormemente el paso a mdquinas de distinta
potencia.

El cuadro comparativo le invita a comprobar con qué facilidad los or

denadores de la Serie 800 superan a su competencia en la relacion precio/
prestaciones,

— Evidentemente, menor coste de diseno v fabricacion significa menor coste
de adquisicion.

MENORES COSTES DE INSTALACION Y DE EXPLOTACION
A diferencia de la mayoria de los sistemas convencionales, los Modelos 825, 835
v 840 de la Serie 800 no requicren un R
entorno especial con aire acondiciona-
do. De hecho seguirfan funcionando efi-

cazmente aungue la temperatura subiera a | | ¥oveo i PRECIO
55 grados. Debido a su diseno sencillo v al | [T s 3 |p

CONFIGURACIONES COMPARAHLES

HP DM/ 825
menor namero de componentes, ¢l porcen- | [ pec vax s3so i 23
taje de fallos es mucho menor que en otros | [mewoss | &
sistemas. Por ello, el coste de mantenimiento | [vecvaxssso | 6o
es del 4%, De nuevo, casi la mitad que la mayo- | [ #eomworsso 7.0

ria de nuestros competidores [ﬂ-‘ VAXET0 | 60
En resumen, la Serie 800 cuesta menos de ad- | e retst
quirir, instalar y mantener.

SERVICIO DE INFORMACION HEWLETT-PACKARD #7900 12 3123
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flado de la Reina, quiere en-
tregarlo. No tuvo la menor
duda en que era oportunisi-
mo, y nosotros nos sentimos
muy satisfechos de que él
personalmente lo entregue v
ademds que eso sirva natural-
mente de un prestigio al pre-
mio que supone que las can-
didaturas tengan mas nivel v
también que la convocatoria
tenga mas repercusién.

BIT.— Otros de los te-
mas de las novedades de este
afo es que hay una exposi-
cién. En ese sentido qué se
pretende con la exposicién v
como se conjuga, digamos el
papel comercial que cumple
la exposicién con el debate.

M.A.— Bien en el afio 86
habfa una pequefia exposi-
cibn, esa exposicién se hizo al
final, no era suficientemente
representativa, en este afio
queremos darle una mayor
internacionalizacién. Te-
nemos una terribles limitacio-
nes que son las del espacio,
porque el palacio de Exposi-
ciones es un buen foro para
las conferencias, uno ade-
cuado, se puede atraer a per-
sonas de todo nivel, lo acep-
tan muy bien, pero sin em-
bargo tiene unas limitaciones
terribles de espacio. Eso hace
que hayamos pedido al Ayun-
tamiento que nos autorice a
poner una gigantesca carpa
delante del Palacio de Con-
gresos y Exposiciones, al
mismo tiempo que ganamos
espacio evidentemente, po-
nemos o tratamos de poner al
servicio o al alcance, al alcan-
ce méas que al servicio, del
pueblo madrilefio y cuanto
mas joven mejor, algunos
productos, algunos logros de
la Telecomunicacién a fin de
disociar o romper ese estero-
tipo de que en el palacio de
Congreso se reunen sola-
mente personas solemnes o
quizas sabios que no tienen
nada que ver con el pueblo
llano. Ese es el vehiculo que
estamos tratando de utilizar.
Pero en la exposicién, este
afio pretendemos que se
muestre, no el catdlogo de
productos de esa firma, sino
aquellas novedades vincula-
das en la mayor medida posi-
ble a la temética ola subtemé-
tica de las conferencias, que
eran redes o servicios y plani-
ficacién hacia los mismos.

En algunos casos también
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se ha pretendido, aunque no
estd claro que no se atrevan,
que mostraron sus servicios
operativos en Espafia de la
misma forma que lo hacen
con sus clientes v abonados.
Soélo cuatro lo van a hacer.

BIT.— El profesional de
las Telecomunicaciones ve
que tanto los Estados Unidos
como el Japdn son potencias
gue avanzan, yo diria, mds
répidamente que Europa en
el dominio de las tecnologias
del sector, enelcopodel mer-
cado, etc., al mismo tiempo
se comprenden y se ven esas
iniciativas europeas como los
provectos RACE, ESTAR
efc. que sirven para tomar
posicién frente a ese domi-
nio, ante ese avance. En qué
medida se piensa que el te-
rreno de las telecomunicacio-
nes pueda ser un terreno en
los cuales cuaje esa coopera-
cidén europea. Y Eurotelecom
como puede contribuir a eso,

(1

Espana tiene
todavia un
desarrollo de las
Telecomunicaciones
bastante bajo.

%

de hecho parece que eso es
uno de los objetivos.

M.A.— Hay dos hechos,
quizés bien conocidos. Eluno
que Estados Unidos tiene una
lengua comtn, tiene una ca-
pacidad de consumo tre-
menda, tiene una renta per
capita muy alta v eso se tra-
duce y fomenta, y provoca un
avance en las Telecomunica-
ciones. No es ajeno el hecho
de que en ese pais no haya
una separacién brusca entre

la tecnologia deladefensay la
tecnologia del consumo. To-
do eso hace que Estados Uni-
dos se haya lanzado muchi-
simo en el campo de las Tele-
comunicaciones. En Japén
quizds también por hablar
una tnica lengua vy su organi-
zacibn y su ritmo de trabajo
ha destacado. Pero, Europa
lo que ha ocurrido en este
momento es que ha recono-
cido esa situacién, entiende
que no tiene ninglin momen-
to que perder, ningtin minuto
que perder, y disefia dos o
tres puntos bdésicos en el Li-
bro Verde de la Comunidad
Econémica Europea que faci-
lite una defensa de su inde-
pendencia tecnolbgica. El
Programa RACE es clarisi-
mo. El tratar de establecer
cuales son las estrategias que
permiten unir a Europa con
una red de banda ancha vy
estableciendo una normativa
comtin vy previa a la propia
sensibilizacién de los otros
dos grandes competidores,



se supone que en principio
aporta una gran ventaja, es
decir, Europa no solamente
se entera antes sino que se va
acomodando a sus necesida-
des, a sus orientaciones y sus
peculiaridades de tecnologia.
Eso supone una diferencia-
cién clara con respecto a sus
dos otros grandes competi-
dores. Y se supone que en
esa via, que yo creo que es
una de las mas claras de la
Telecomunicacién existe un
camino perfectamente defi-
nido. En el afio 86 la mitad
casi, de las conferencias de
Eurotelecom, se referian jus-
tamente al programa RACE.
Cudl es la motivo. Para que
hubiera una sensibilizacién
suficiente de que hay un pro-
grama que permite despertar
v aglutinar en torno a unos
programas europeos las ca-
pacidades, que son muchas
sin lugar a dudas, la capaci-
dad de Europa para satisfacer
unas demandas de la socie-
dad de la informacién en su
expresion més avanzada.

BIT.— /Quiénes aportan
alguna reflexidn en concreto
para los lectores de la revista
que con somo sabes, exper-
tos en Telecomunicaciones?

M.A.— Yo siempre digo,
quizds aparezca un poco
chauvinista, que Eurotele-
com, aparte de ser muy co6-
modo para nosotros, puesto
que lo tenemos a tiro de pie-
dra y podemos conocer muy
bien cudl es la situacién
auténtica, auténtica situaciéon
de nuestra profesién, de
nuestra actividad en Europa
desde casa, que es una gran
ventaja. También nos posibi-
lita manifestar nuestra propia
opinién, nuestra propia apor-
tacién en nuestra propia len-
gua. No hay que olvidar que
es dificil para un espanol ma-
nifestarse en otra lengua, ha
habido muchos fracasos en
nuestro pais para tratar de
trasladar una idea en otralen-
gua. Aqui, ademas, de todo lo
que supone Eurotelecom, da
la oportunidad de que tanto
en inglés como en castellano
se manifiestan esas ideas. Esa
ventaja entiendo que no es
pequefia, vy esa ventaja no
habria que desaprovecharla.

S NOS COMEREMOS
INUESTRAS PALABRAS.

HEWLETT-PACKARD QUIERE DEMOSTRARSELO
PERSONALMENTE.

Realmente estamos seguros de lo que decimos. Usted personalmente
puede ¢ mpre bar que somos una gran alternativa a tener en cuenta. Estamos
dispuestos a hacer una prueba con su software. Lo que decimos es totalmente
cierto, v, si no lo probamos, nos
comeremos nuestras  palabras.

Completando nuestro servi- |
cio al cliente ponemos a su dispo- |
sicion ¢l Servicio de Informacion

Hewleu-Packard, ripido y total- | ca
mente gratuito. No dude en Hamar- | fmpres
nos para cualquier informacion rela l

clonada con nuestros equipos, sus ne- | e =

cesidades de medida v aplicaciones,

SERVICIO DE INFORMACION HEWLETT-PACKARD ¥ 900 123 123

Teléfono de cobro revertido automitico. Desde cualquier punto de Espana

HEWLETT

A SU LADO EN TODO MOMENTO. /) prdicano




