CMPRESAS

Al plantearse la edicién de este BIT nim. 50, se
pensé que seria de interés dar otra dimensién a
la seccién de Empresas.

Con el objetivo de conocer desde sus origenes
hasta sus perspectivas de futuro, a continuacién
se incluyen una serie de Empresas que, con su
aportacién y sus diferentes cualidades, nos pue-
den ayudar a comprender mejor este complejo
mundo de las Tecnologias de la Informacién.

La no poca dificultad de rigurosa clasificacién por
sectores, nos ha movido a ordenarlas alfabética-
mente. Sin ninguna otra pretensién y dejaAndonos
en el tintero buen niimero de ellas, éstas son las

que hemos reropilado:

Alcatel Standard Eléctrica
Amitrén

Amper

Aplein Ingenieros, S.A.
Bull

CCS

Cemtys, S.A.

Ceselsa

CGlI

CK

Digital

Entel

Eria

Fujitsu

GE Cia. Medical SG
Grupo Abengoa
Grupo Comelta
Grupo Inisel

Hewlett Packard
IBM Espaiia

Ikerlan

Indelec

Intelsa

Lober

Marconi Instrumentos
NCR Espaiia
Nixdorf

Otema

Page Ibérica

Philips Ibérica. Grupo Instrum.
Rank Xerox

Redislbégar

Rymsa

Siemens

Sitre

Software Sistemas
Telecomunicacién y Control
Telettra Espafiola, S.A.
Televés

Unisys

.Unitrénic:
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ALCATEL
STANDARD
ELECTRICA

Pocas companias de raiz mul-
tinacional han sido capaces
de mantener un arraigo tan
pronunciado en el entramado

econémico, social y tecnolb-
gico espanol como Standard
Eléctrica. A lo largo de sus
mas de sesenta afios de exis-
tencia, Standard Eléctrica
realiz6 transferencias efecti-
vas de tecnologia a nuestro
pais vy suministré productos y
técnicas que sirvieron a la
modernizacién de las redes
publicas y las comunicacio-
nes privadas espariolas y fue-
ron exportadas a multiples

paises.
Hoy, Standard Eléctrica se ha
convertido en ALCATEL

STANDARD ELECTRICA
como parte del grupo euro-
peo Alcatel N.V.

Este grupo, nacido de la fu-
sién de los activos de teleco-
municaciones de la Compag-
nie Générale d’Electricité, de
Francia, y de ITT Corpora-
tion, de Estados Unidos, es el
primer grupo de telecomuni-
caciones en Europa, sibiensu
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presencia industrial se ex-
tiende a 75 paises de todo el
mundo, con cerca de 150.000
empleados y ventas de alrede-
dor de 12.000 millones de dé-
lares.

Potencial de
Innovacién y
Fabricacién

La destacada posicién de Al-
catel Standard Eléctrica en el
panorama empresarial espa-
nol ha sido conseguida en ba-
se a dos pilares fundamenta-
les: su capacidad industrial y
su potencial investigador.
Mantener v superar esta posi-
cién y abrirse camino en los
mercados exteriores han sido
los retos que ha tenido que
afrontar la compania en unos
afnos que han centemplado
uno de los mas rapidos avan-
ces tecnoldgicos conocidos

en la historia de la humani-
dad.

Alcatel Standard Eléctrica
cuenta con mas de doce mil
empleados, de los cuales un
considerable nlimero son titu-
lados universitarios, y tiene
factorias en Madrid, Mélaga,
Maliafo (Cantabria) y Tole-
do, asi como un Centro de
Investigacién y Desarrollo en
el que se realiza una buena
parte de lainvestigacién avan-
zada nacional en el sector de
la electrénica v las telecomu-
nicaciones.

Estos recursos humanos v
materiales, unidos al gran ca-
pital de experiencia tecnolé-
gica a nivel mundial de Alcatel
N.V., permiten ofrecer en los
mercados nacionales y de ex-
portacién una gama muy am-
plia de productos, entre los
que destacan los sistemas vy
equipos de conmutacién; de
transmisién y radio; de comu-
nicacién por fibra 6ptica; ca-
bles; terminales telefénicos,
sistemas de comunicacién de
oficinas, equipos de trata-
miento de la informacién, v
electrénica industrial.

-Las ventas de la compaiiia
son del orden de las 60.000
millones de pesetas, de los
que més del 15% correspon-
den a mercados exteriores,
va que Alcatel Standard Eléc-
trica exporta sus productos a
més de setenta paises.

AMITRON, S.A.

AMITRON, S.A., empresa
dedicada a la importacién y
comercializacién de compo-
nentes electrénicos, se carac-
teriza tanto por su exclusiva
dedicacién al campo de los
componentes, como por su
concentraciébn, en cuanto a
servicio se refiere a un niime-
ro de clientes limitados y en-
cuadrados claramente en las
areas de la electrénica profe-
sional.

Dentro de estas éareas, tanto
por su aportacién tecnolégica
como por su importancia
cuantitativa, destaca el sector
de las Telecomunicaciones
que ha centrado un impor-
tante esfuerzo de AMITRON
en sus afos iniciales.

Fundada en diciembre de
1980 por un grupo de ingenie-
ros, AMITRON es hoy en dia
uno de los distribuidores de
componentes  electrénicos
mas prestigiosos de la electré-
nica profesional y ejemplo de
ello es su indice de crecimien-
to pasando de una factura-
cién de 106 millones de pese-
tas en 1981 a 1.053 millones
(sin IVA) en 1986.

Por el mercado que atiende y
el tipo de componentes que
comercializa, su personal es
altamente cualificado: 10 in-
genieros de venta de las 17
personas que componen la
empresa. Ello unido a la total
mecanizacién de la misma,
convierte a AMITRON en

empresa lider en facturaciéon
por empleado de este tipo de
actividad.
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En cuanto a empresas repre-

sentadas, AMITRON nace
realmente con la firma RIFA,
fabricante sueco de conden-
sadores y circuitos integra-
dos, e INTERSIL y posterio-
res acuerdos de distribucion
con otras firmas como NEC,
XICOR, SUPERTEX, LI
NEAR TECNOLOGY, TRW,
TELEDYNE, SMC, GE-
RCA, etc.,yel dltimo acuerdo
firmado en 1986 con la japo-
nes HITACHI, convierten a
AMITRON en un potente dis-
tribuidor de componentes
electrénicos, capaz de com-
petir por personal, firmas re-
presentadas vy organizacién
con otros distribuidores euro-
peos.

La politica de AMITRON de
cara al futuro, es la de dividir
sus actividades, con el fin de
prestar una mejor atencién a
sus clientes y productos 'y
prueba de ello, es la creacién
a finales de 1986 de AMI-
TRON PASIVOS, S.A., em-
presa dedicada a la comercia-
lizacibn de componentes
electrénicos pasivos.

AMPER

Dedicada a las telecomunica-
ciones v la telemética, la em-
presa AMPER fue fundada en
1956, aunque dos fechas son
puntos clave en su historia.
La primera de ellas, en 1967,
se constituye como Sociedad
Anoénima, v, la segunda, en
1983, es comprada por Tele-
fénica, y en ella comienza una
nueva etapa, reafirmada por
los dos pasados ejercicios con
beneficios y la salida a la Bolsa
de su capital, tras una consoli-
dacién de su buena marcha.

En este periodo, que es de
1983 a 1986, se ha incremen-
tado la plantilla en un 44,9%, y
gracias a ello parece haberse
conseguido unos aumentos
desde el afio 1985 a 86 del
24,2% en las ventas (9.000 mi-
llones sobre 7.600) v de un
228,6% en los beneficios, al-
canzando de este modo los
1.285 millones.

El campo de actividad de la
empresa ha estado centrado
en la investigacion, desarrollo
v produccién de equipos de
telecomunicacién y teleméti-
ca. No obstante, la empresa
ha querido destacarse por su
capacidad innovadora en tres
frentes: la Ingenieria de Pro-
duccién, el I+D, y el Control
de Calidad. En la Produccién
se ha enfocado el objetivo de
optimizar la industrializacién
de productos, con una efec-
tiva automatizacién de la fa-
bricacién. En D, se ha
creado tecnologia significati-
va en electrénica, electrome-
cénica vy software. Son de
destacar los primeros traba-
jos en la sintesis y reconoci-
miento de voz, el tratamiento
digital de la sefial v los siste-
mas de reconocimiento 6pti-
co Y magnético.

Por otro lado, la estrategia de
desarrollo se fija segtn las
dimensiones del mercado, las
tecnologias vy los productos,
asi como al horizonte tempo-
ral de medio v largo plazo.
Desde el punto de vista del
mercado, la liberalizacién de
terminales en los mercados
de actual presencia de AM-
PER y otros de potencial ac-
ceso, plantea la necesidad de
redes de distribucién adecua-
das, asf como de acceso a
otros nuevos. En cuanto a los

productos se tenderd a una
diversificacién coherente con
la dimensién industrial de ca-
da momento; para conseguir
asi una mayor estabilidad a la
sociedad.

Entre las actividades comen-
zadas recientemente, en
1986, caben destacar la com-
pra a Telefénica del 100% de
las empresas Elasa v Telefo-
nia y Datos; los acuerdos tec-
nolégicos con PARCON
(Suecia), Exelvision (Francia)
y El Corte Inglés, para la fabri-
cacién de videotex y ordena-
dores portétiles; el estableci-
miento de una filial en Alema-
nia, v la participacién en un
49% en Amperprodata, orien-
tada a los TPV.

Para una mejor visién del fu-
turo de la sociedad, bueno
serd citar las fuentes de ac-
cién de la misma, que se ex-
tienden a acuerdos de distri-
bucién en mercados interna-
cionales, potenciando la pre-
sencia comercial en Ibe-
roameérica, sobre todo Méxi-
co, asi como la participacién
industrial en otros sectores
tecnolégicamente préximos.
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APLEIN
INGENIEROS, S.A.

APLEIN INGENIEROS, S.A.
fue creada en 1980 por Inge-
nieros que ya traian una gran
experiencia en Sistemas de
medida de Caudal de 5 afios
atrds. Esta empresa es sumi-
nistradora de sistemas de
medida de caudal, cuyo
desarrollo, integracién, mon-
taje, puesta en servicio y man-
tenimiento acomete en todo
el territorio nacional v para
todas las principales empre-
sas del pais.

APLEIN INGENIEROS es
una empresa 100% espariola,
de iniciativa privada v con im-
pecables referencias banca-
rias y econdémicas. Posee una
filial en Portugal (APPLEIN
ENGENHEIROS LDA) des-
de 1986, dedicada alaingenie-
ria de sistemas de medida de
caudal.

Entre las principales realiza-
ciones de la empresa a lo
largo de estos tltimos afios en
el campo de medidas de cau-
dal, destacan los sistemas ins-
talados para CAMPSA en los
oleoductos de Tarragona-Lé-
rida-Zaragoza, Bilbao-Valla-
dolid, Rota-Zaragoza v Mon-
zalbarba-Loeches; los de las
plantas GNL de ENAGAS en
Barcelona, v en el gasoducto
Barcelona-Bilbao-Valencia, v
los sistemas medida de caudal
de gas para EMP en Tarra-
gona.

Ademas de este sector, que
ha sido el de principal activi-
dad durante estos afios,

APLEIN INGENIEROS ha
entrado en el comercio de
equipos de presentacion gra-
fica, v de proceso de imagen,
distribuyendo tanto las princi-
pales empresas privadas co-
mo a la Administracion.

258—BIT

BULL

Veinticinco anos
en Espana

Ya que de celebrar un aniver-
sario se trata, no nos hemos
podido sustraer a la tentacion
de conmemorar desde estas
paginas que gentilmente se
nos han brindado, la propia
efemérides del primer cuarto
dessiglode la presencia de Bull
en Espana. Quiza hubiese re-
sultado més sencillo, incluso
mas oportuno, realizar un
andlisis retrospectivo v hacer
balance de lo que estos veinti-
cinco afios, han representado
no sélo para la compafiia sino
para el mundo de la informé-
tica en nuestro pais. No es
nuestra intencién resumir es-
tos acontecimientos, por sig-
nificativos, a la trayectoria y
logros obtenidos por Bull Es-
pafa en lo mas reciente v que
tiene una proyeccibn més
cierta vy evolutiva, pero tam-
bién mas arriesgada por
cuanto que alin no esta res-
paldada por los resultados
obtenidos: no ha dado tiem-
po, simplemente a que asi
sea.

Aparte de que esta actitud
es mas definitoria de la apor-
tacién que Bull desea ofrecer
a la construccién de la socie-
dad vy de la economia espaiio-
las, actitud comun a quienes
leen estas lineas v a quienes
han propiciado su publica-
cién, sin género de dudas.

A tal efecto, senalariamos
dos preocupaciones funda-
mentales en el quehacer coti-
diano de la compaiia: por un
lado, contribuir a satisfacer
las necesidades vy exigencias
de los usuarios; vy, por otro,
consolidar la posicion de
prestigio ya alcanzada.

Respecto a la primera,
arranca no sélo de una nece-
sidad elemental, sino muy es-
pecialmente, de una filosofia
caracteristica, que se puede
compendiar en la afirmacién,
casi una cultura de empresay
un lema de lo cotidiano, de
que “Bull es sélo importante
en la medida en que sus clien-
tes lo son”, lo que obliga —no
podria ser de otro modo— a
una constante innovacién y
adecuaciébn de productos vy
servicios a tenor del desarro-

llo que imponen los tiempos
actuales. Para ello, se han es-
tablecido varias iniciativas de
diversa magnitud y cometido.

Por citar Unicamente las
mas significativas, quisiéra-
mos resefiar la creacién del
Instituto Tecnolégico  Bull,
que con un destacado y pres-
tigiado Patronato Asesor,
constituido por personalida-
des de amplia solvencia en el
ambito informaético e intelec-
tual del pais, y sin propésito
de lucro, tiene encomendada
una labor formativa diferen-
ciada y centrada, como ya
avalan los primeros actos pu-
blicos de este organismo, en
la vanguardia del progreso y
la innovacién constante y per-
manente de la tecnologia, v
cuyos principales receptores
son los altos dirigentes em-
presariales.

Asimismo, es notable el
esfuerzo emprendido para
potenciar v perfeccionar el
servicio v la atencién a los
clientes, que tiene como base
la ampliacién a socios colabo-
radores del desarrollo de
nuestra fuerza de ventas y del
seguimiento de productos
instalados, hasta el momento
limitado a distribuidores v
concesionarios oficiales. Res-
ponde al interés especifico de
estar mas cerca v prestos pa-
ra hallar soluciones comunes




CMPRE

a las necesidades de los usua-
rios v clientes de Bull.

En relacién a la segunda,
destacariamos dos puntos de
muy diferente naturaleza, pe-
ro que tienen en comin re-
presentar esa cimentacién a
la que aludiamos en un princi-
pio: la popularizacién de
nuestro nombre de marca, vy
la decisiébn adoptada por el
Grupo de establecer en la ca-
pital de Espana el Centro In-
ternacional Bancario de Bull,
orientado a la consecuciénde
aplicaciones concretas para
este segmento de mercado.

El acercamiento a un co-
nocimiento mas generalizado
de nuestra empresa tiene
como soporte una bien medi-
tada campafia publicitaria de
aproximacién al hombre de la
calle. La creacién del Centro
Internacional Bancario esté
justificada —vy propiciada—
no sélo por el peso especifico
de la filial espafiola dentro de
la estructura del Grupo, sino
también, y muy especialmen-
te, por las amplisimas posibili-
dades v la innegable impor-
tancia que el sector bancario
tiene- en nuestro pais, tanto
por su clara e inequivoca vo-
cacién de futuro como por su
condicién de plataforma de
lanzamiento del progreso
econémico v social de Es-
pafia.

CCSs

Tecnologia espaiiola a
nivel europeo

La aplicacién, por primera
vez en Espafia, de la tecnolo-
gia de Lenguajes de 4* Gene-
racién a un paquete de ges-
tibn empresarial; la consoli-
dacién en el &mbito hospitala-
rio; la potenciacién de una
extensa red de Centros de
Miniinformética vy su afianza-
miento como empresa lider
en el sector de servicios infor-
maticos del pais, son las prin-
cipales lineas de trabajo de
CCS durante 1987.

Durante el pasado ejercicio,
CCS facturé 3.670 millones
de pesetas —un 15,7 por cien-
to méas con relacién a los
3.170 millones alcanzados en
1985— vy obtuvo cerca de un
trescientos por ciento de in-
cremento en sus beneficios
netos —132 millones frente a
los 48 millones que consiguié
el afio anterior—. Las previ-
siones para 1987 son conse-
guir un 20 por ciento de in-
cremento en su cifra de nego-
cio.

Asimismo, en la memoria del
gjercicio destacan los 186 mi-
llones de pesetas gastados en
Investigacién v Desarrollo, lo
que representa un aumento
de 248 por ciento frente a los
149 millones destinados en
1985. En el presente afio estos
presupuesto se incrementara
hasta los 215 millones.

Dentro del capitulo de 14D,
cabe resaltar la linea de inves-
tigacion iniciada en el campo

de las tecnologias de punta v,
en especial, de los Lenguajes
de 4° Generaciébn. En este
sentido, CCS acaba de pre-
sentar en el SIMO, un sistema
multiusuario capaz de funcio-
nar como tal en un PC, bajo
MS/DQS, o en grandes orde-
nadores para mas de doscien-
tos puestos de trabajo, bajo
VMS O UNIX.

OLIMPO, que es como se
denomina este producto, es
fruto de la experiencia acu-
mulada por CCS en el campo
de la gestién empresarial —
—donde cuenta con mas de
mil paquetes multiusuarios
funcionando— v de una avan-
zada tecnologia “HECHA EN
ESPANA" capaz de solucio-
nar, de la manera més eficazy
sencilla, la informatizacién de
la gestibn de todo tipo de
empresas.

Gracias al Lenguaje usuario
de 4* Generacién que incor-
pora OLIMPO, ya no esnece-
sario tener conocimientos in-
forméticos para dialogar con
el ordenador. Ademas, al ser
un software multiusuario,
puede utilizarse en ordenado-
res de distintos tamafios vy
constructores.

Este producto, tinico en Es-
pafia, representa el inicio de
CCS en una nueva actividad:
la edici6n de software. Con
ello esta empresa, ademas de

_aportar al mercado un pro-

ducto completamente nove-
doso, intenta cubrir el vacio
que existe en el pais en el
campo del software multiu-
suario.
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CEMTYS, S.A.

La empresa CEMTYS nacié
en 1940 de lamano de Manuel
Trigo y Seco, iniciandose en
la produccién de equipos de
proveccién de cine y de sono-
rizacion.

Pronto la empresa dirigi6é sus
esfuerzos en la direccién de
produccién de equipos de alta
v baja frecuencia para radiodi-
fusién, especializdndose en
transmisores de AM y FM,
caracterizandose por su alta
calidad v robustez; atn hoy
dia pueden verse en funciona-
miento algunos de ellos, con
mas de 30 afos de servicio.

Asimismo CEMTYS se intro-
dujo en el campode losrecep-

tores de TV enblancoy negro
y CCTV.

La concepcibn wvertical de
la empresa, mantenida hasta
hoy dia, ha permitido a la
firma desarrollar diversos ta-
lleres internos de alta especia-
lizacion como bobinados,
chapa etc. que la convierten
una excepcion dentro de su
sector, facilitando el desarro-
llo y la fabricacién adecuada
de los distintos equipos.

La actividad actual, iniciada
en profundidad en los afos
70, de la mano de Francisco
Trigo Fernandez, se encuen-
tra dividida en tres seccio-
nes: RADIOCOMUNICA-
CION (transceptores de
HF/BLU de 100, 500 vy
1.000 W, estaciones fijas)
RADIODIFUSION (transmi-
sores de FM y AM y equipos
accesorios) y CCTV.

Las tres divisiones comparten
las distintas secciones de la
empresa, manteniendo su
autonomia pero colaborando
en los programas de desarro-
llo e investigacién. Es espe-
cialmente en éste apartado
donde se acenttian los esfuer-
zos de CEMTYS, acercando-
nos dia a dia a los mercados
internacionales mas competi-
tivos.

La tendencia inmediata para
la firma es la potenciacién de
las actividades de Investiga-
cién y Desarrollo, auténtico
motor de las telecomunica-
ciones, que nos permitan si-
tuarnos constantemente un
paso por delante de nuestros
competidores.

‘Parte importante de la
consecuciéon de éstos objeti-
vos han sido y lo serdn en
mayor medida en el futuro, la
automatizacién y mecaniza-
cién de los distintos procesos,
tanto en los departamentos
de Administracién y Gestién
como en los de disefio, deli-
neacién y fabricacién.

En cuanto al futuro, la espe-
cializacién, adquirida por
CEMTYS en las tres divisio-
nes antes mencionadas, se-
guird potencidndose vy am-
pliando su variedad de pro-
ducién en aras de una cada
vez mayor captaciéon de mer-
cado, tanto nacional como in-
ternacional.

CESELSA

CESELSA es un Grupo pri-
vado espaiol cuya actividad
gira en torno al desarrollo de
Sistemas y Equipos.

Un millar de personas (la mi-
tad ingenieros), repartidos en
el Grupo lo componen tres
empresas (Ceselsa, Ensa vy
Aisa), subdivididas a su vez
en siete Divisiones. Operati-
vas: Radar (Ceselsa), Mando
y Control (Ceselsa), Simula-
cibn y Avidnica (Ceselsa),
Fabricados (Ceselsa-Ensa),
Comunicaciones (Ensa), Mi-
croondas (Ensa), vy Repara-
cibn vy modernizacién de
aeronaves (Aisa).

Empresa de interés militar,
industria aeroespacial v pro-
ductor nacional de diferentes
equipos, CESELSA ha sido
reconocida en 1985 como “La
empresa que mas colabora-
cién ha desarrollado con la
Universidad espafiola en te-
mas de [+D”. En 1986, su
Radar Secundario IRS-20MP
con tecnologia Monopulso,
fue merecedor del Premio al
equipo electrénico espanol
mas importante del afo. Asi-
mismo, CESELSA se encuen-
tra actualmente involucrada
en importantes colaboracio-
nes con empresas europeas
en programas internacionales
y ocupa la Vicepresidencia de
NIAG vy del EDIG en la
OTAN, en la persona de su
Presidente.

La Division Radar de
CESELSA es responsable del

desarrollo tecnoldgico en
Areas avanzadas, de forma
que el 50% de su actividad
estd dedicado a tareas de
[+D. Genera los nuevos pro-
ductos de la compafnia relati-
vos al drea de sensores Radar
y Sistemas de Presentacién
Radar.

La experiencia de la Divisién
Radar estd avalada por diez
afnos de desarrollos propios,
de forma que a través del
disenio de equipos de recono-
cida complejidad, como son
los Radares Secundarios o las
Consolas de Presentacién, ha
conseguido introducir en el
complicado mundo de los ra-
dares actuales para aplicacio-
nes civiles v de defensa drea,
como los que incorporan tec-
nologia monopulso y los pri-
marios tridimensionales o bi-
dimensionales.

La Divisién Sistemas Mando
y Control de CESELSA re-
presenta uno de los grupos
europeos mas potentes en el
uso del lenguaje ADA de la
ultima generaciéon. En cuanto
alaDefensa, el C*lrepresenta
comunicaciones seguras,
Mando v Control activo e inte-
ligencia fiable, v el dominio de
un amplio espectro de tecno-
logias. Los Sistemas de De-
fensa Aérea (basados en tie-
rra y moviles) ya instalados o
de inmediata instalacién acre-
ditan la capacidad de esta Di-
visién para el C31. Por tltimo,
algunos programas para la
ESA como el MARK Ill y la
modernizacién de MASPA-
LOMAS, asi como un estudio
comparativo sobre ADA, dan
dimensi6n internacional a la
Divisiébn, cuya vocacién es
proyectarse mas y més en los
mercados exteriores.

Durante los 1ltimos 8 afos, la
Divisibn de Simulacién vy
Avibnica ha desarrollado las
tecnologias més avanzadas
en relacién con la simulacién
de vuelo y combate, situan-
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dose hoy entre las empresas
lideres en este campo en el
mundo occidental.

Los Simuladores Técticos v
de Vuelo como los de los avio-
nes F-18 y AV-8B producidos
por CESELSA, incorporan
modelos altamente sofistica-
dos de la dindmica de vuelo,
sistemas de a bordo v siste-
mas de armas de estos avio-
nes, de modo que permiten en
un solo simulador el entrena-
miento de pilotos en los nive-
les de familiarizacién con ca-
bina / procedimientos / HO-
TAS, entrenamiento de vue-
lo/maniobra/navegacién vy
Sistemas de armas/combate-
/misiones tacticas.

ELECTRONICA ENSA,
S.A., se constituye en 1962
con el objeto de dedicarse al
disefio v fabricacién de equi-
pos de radiocomunicaciones.
En 1983, CESELSA participa
v se responsabiliza de la ges-
tion de ELECTRONICA EN-
SA, que pasa a ser laempresa
espafiola especializada en
Radiofrecuencia v Guerra
Electrénica, complementan-
do asi las actividades de
CESELSA.

La capacidad de ingenieria
que ELECTRONICA ENSA
posee, le ha permitido realizar
un nimero importante de Sis-
temas de Comunicaciones
que van desde las estaciones
costeras para la CTNE o Sis-
temas automatizados para in-
formacién hidrogréfica, hasta
redes de comunicaciones pa-
ra la Policia Nacional o Pro-
teccion Civil.

El Sistema de Guerra
Electronica, la actividad des-
arrollada por ELECTRONI-
CA ENSA se ha centrado tan-
to en Sistemas COMINT,
como ELINT y en el desarro-
llo de una familia de Alertado-
res de Amenazas Radar, lo
que la convierte en la maés
importante empresa espafola
en este area.

Aerondutica Industrial, S.A.
(A.LS.A.) nace en 1923, ded:-
céndose desde entonces al
proyecto, fabricacién, repara-
cibn v mantenimiento de
aeronaves de ala fija y girato-
ria, v de sus componentes.
CESELSA toma una partici-
pacién y la responsabilidad de
su gestién en 1986.

CGl

Primera sociedad
industrial del software
en Europa

La inversién de 800 millones
de pesetas para el desarrollo
en Espafia de nuevas tecnolo-
gias en el campo de la Infor-
mética avanzada y la consoli-
dacién en el mercado espafiol
de PACBASE, un autémata
que permite producir indus-
trialmente todo tipo de aplica-
ciones y programas, fruto de
10 afios de investigaciény una
inversién superior a los 1.500
millones de pesetas, son las
principales actividades de
CGl-Informética para el pre-
sente ejercicio.

El grupo CGI (Compagnie
Générale d’Informartique),
primera Sociedad Industrial
de Software en Europa y lider
en Ingenieria y Servicios In-
forméticos, facturé durante el
pasado afio fiscal 16.000 millo-
nes de pesetas, con unos be-
neficios de 960 millones que le
permitieron alcanzar la tasa
de rentabilidad mas alta del
sector,

A través de su filial CGl-In-
formaética, estd presente des-
de 1983 en el mercado espa-
fiol, donde ya se ha situado
como la primera empresa en
ventas e instalaciones de pro-
ductos software propios, con
una facturacién, en el presen-
te ejercicio, de 600 millones
de pesetas v unos beneficios
superiores a los 80 millones.

A lo largo de sus 35 afios de
experiencia, la actividad pro-
ductiva de CGI se reparte en
Ingenieria de Sistemas, herra-
mientas de desarrollo y pro-
gramas/productos dirigidos
al usuario final. Gracias a es-
tas tres lineas de trabaijo,
CGl-Informéica esta presente
en todas las fases del proceso
de fabricacién de la informa-
cidbn en cualquier empresa:
desde la concepcién y los es-
tudios de viabilidad de la in-
versibn en informética que
debe realizar, el diseiio del sis-
tema de informacién, al des-
arrollo técnico de las aplica-
ciones. Para ello, esta multi-
nacional francesa dispone de
sus propias gquias (RACI-
NES), métodos (MERISE) v
herramientas (PACBASE).

Inversiones en Espaiia

El grupo CGI ha ampliado en
los tltimos meses, a través de
la fusi6n con sociedades de
alta tecnologia, sus activida-
des a sectores estratégicos
como la informética v la elec-
trénica aeroespacial y militar
v las telecomunicaciones. Asi,
con la reciente adquisicién de
la empresa francesa CR2A,
CGl participara en proyectos
de las Fuerzas Armadas de
varios paises de la CEE y de
los Estados Unidos, en pro-
gramas de la Agencia Espacial
Europea, ademés de contar
entre sus clientes con compa-
fifas de avanzado desarrollo
tecnolégico como Texas Ins-
trument, Aeroespatiale,
Avions Marcel Dassault, Ge-
neral Motors, Electricité de
France, etc.

Dentro de esta politica, desta-
can los 800 millones de pese-
tas que CGl-Informaética tiene
previsto invertir en Espafia
para el desarrollo de estas
tecnologias puntas y que posi-
bilitard, en un futuro préximo,
la mayor participacién de
nuestro pais en los proyectos
europeos de informética de
vanguardia,

En la actualidad, el grupo CGI
es la primera compaiiia euro-
pea en Servicios Informéti-
cos, especialista en la crea-
cibn vy comercializacién de
productos software termina-
dos y dirigidos a usuarios fina-
les. Entre ellos destaca —con
unas ventas acumuladas que
superan los 7.500 millones de
pesetas— la gama SIGA GIP
que cubre la mecanizacién de
todas las necesidades de ges-
tibn de una empresa.
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COMPANIA DE INSTRU-
MENTACION Y CONTROL,
S.L., ha centrado su actividad
principalmente en el sector de
las radiocomunicaciones mo-
viles en sus variantes terres-
tre, maritima y aeronautica.
Ello tanto en el disefio v fabri-
cacién de equipos como en la
definicién de sistemas.

Esta actividad ha sido por
otra parte desarrollada sobre
segmentos de usuarios diver-
S0S:

— Sector Pablico: (Ministe-
rio de Defensa. Aviacién Ci-
vil, Ministerio del Interior,
ICONA, Ayuntamientos,
etc.).

— Sector Privado: (Empre-
sas de Servicios, Taxis, Mari-
na Mercante, Cruz Roja, Em-
presas de Transportes, Asti-
lleros, Compaiiias Eléctricas,
etc.).

La Empresa ha desarrollado
prototipos, que luego ha
fabricado en serie, de equi-
pos de comunicaciones para
uso terrestre, maritimo v
aeronautico, habiendo sido
homologados por los princi-
pales Laboratorios Oficiales
del pais. (Instituto Nacional
de Técnicas Aeroespaciales
—INTA—, Subsecretaria
de Pesca y Marina Mercan-
te, Laboratorio de Ingenieria
del Ejército. Laboratorio de
ASINEL, etc...).

La Empresa dispone, de
acuerdo con el tipo de fabri-
cacién anteriormente des-
crito, v con la filosofia de
trabajo encaminada princi-
palmente a desarrollos pro-
pios, de un personal alta-
mente cualificado, tanto en
los niveles de disefio, como
en los de fabricacién vy con-
trol de calidad.

Asimismo COMPANIA DE
INSTRUMENTACION Y
CONTROL, S.L., es repre-
sentante en exclusiva para
ESPANA de la empresa da-
nesa de radiocomunicacio-
nes méviles STORNO.

De esta forma C.I.C. comple-
menta la gama de productos
y sistemas que ella misma
desarrolla y fabrica y, por
otra parte, se encuentra bajo
una perspectiva de interpe-
netracién y transferencia tec-

nolégica con STORNO, Ii-
der mundial en el campo de
las  radiocomunicaciones

moviles y sistemas de alta

complejidad.

Entre las actividades que

desarrolla se debe afiadir a las

de disefio v fabricaci6n las de

ingenierfa de proyectos e ins-

talaciones, puestas a punto y

entrega de los equipos v siste-

mas suministrados.

-Algunas de las caracteris-
ticas mas significativas de los
equipos que C.I.C. disefia y
fabrica asi como de la gama
de productos que dentro del
marco de relaciones con
STORNO ofrece, suministra,
instala y mantiene, son:

— Sintetizados.

— Control asistido por mi-
crocomputador.

— Sistema de sefalizacién
secuencial seleccionable por
software.

— Encadenamiento de tele-
gramas.

— Recepcién en paralelo de
c6digos de identificaciéon.

— Sistema de sefalizacién
binario seleccionable por soft-
ware.

— Reduccién de la potencia
de RF por software.

— Bus de Control para el
Panel de Control y Presenta-
cién y otros periféricos.

— Consola/Teclado redefini-
ble.

— Todas las funciones entre
el panel de Control y Presen-
taciéon en el Terminal Audio
de la Radio se realiza a través
de controladores.

DIGITAL
EQUIPMENT

ESPANA, S.A.

Digital Equipment Corpora-
tion (DEC), es fabricante a
nivel mundial de sistemas de
redes de comunicacién y
equipos periféricos asociados
y lider en sistemas de integra-
cién con sus productos de
redes, comunicaciones y soft-
ware.

Los productos de Digital son
utilizados a nivel mundial en
una variada gama de aplica-
ciones y programas, inclu-
yendo investigacién cientifi-
ca, cdlculo, comunicaciones,
educacién, andlisis de datos,
control de procesos industria-
les, tiempo compartido, pro-
cesos comerciales, artes gra-
ficas, procesamiento de tex-
tos, informética personal,
automatizacién de oficinas,
instrumentacién, ingenieria y
simulacién.

El rapido v continuado creci-
miento de su volumen de ope-
raciones en Espafa ha favo-
recido la decisién de ampliar
el capital social a 1.000 Millo-
nes de Pesetas durante el afio
1986 v de continuar con la
ampliacién ascendente de la
plantilla de empleados que a
finales de este afo fiscal 87 ha
totalizado 478 personas, su-
poniendo un crecimiento del
38% con respecto al afio ante-
rior.

N

Este crecimiento continuado,
unido a la ampliacién de capi-
tal y el aumento de su plantilla
de empleados, va a permitir a
Digital seguir invirtiendo en la
apertura de nuevas oficinas,
nuevos centros de servicios,
asi como en la construccién
de un Centro de almacena-
miento, Distribucién v Repa-
raciones de méas de 3.000 m?
en los alrededores de Madrid.

Asimismo, con el nuevo afio
fiscal Digital Espafia se incor-
pora al programa ACT (Cen-
tros de Tecnologia Aplicada)
que Digital Equipment Cor-
poration tiene establecido a
nivel mundial.

Los ACT son nicleos donde
se concentra el mas alto nivel
de conocimientos y experien-
cias relativos a productos vy
tecnologfa informaética, v en
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los que se demuestran los
productos y soluciones Digi-
tal.

El nuevo ACT estard ubicado
en Madrid y sus actividades
se orientan fundamentalmen-
te a las éreas de Banca, Fabri-
cacién, Automatizacién de
Oficinas y Comunicaciones.

A través de este centro Digital
proporcionara a sus clientes
servicios de consultoria, des-
arrollo de aplicaciones v so-
porte para la definicion vy
puesta en marcha de sus es-
trategias informéticas.

Para ello, se ponen todos los
medios vy recursos para ga-
rantizar primero que las per-
sonas destinadas a dar servi-
cio estén cualificadas profe-
sionalmente; sequndo, una
gama completa de servicios
que cubra todas las necesida-
des que se puedan presentar
en todas las fases del desarro-
llo de un proyecto informético
y tercero, el alto valor ana-
dido que Digital integra en
cada uno de sus servicios,
mediante la utilizacién de
herramientas de avanzada
tecnologia, la estructura vy
metodologias empleadas, el
servicio garantizado durante
el ciclo completo de vida de la
instalacién.

Durante el afio fiscal 1987,
Digital ha abierto dos nuevos
centros de Formacién en Bar-
celona y Bilbao. Estos nuevos
centros, unidos a la oferta de
formacién en formato espe-
cial y dedicada a una determi-
nada necesidad, abren am-
pliamente las necesidades de
formacion de sus clientes.

Digital es el fabricante de or-
denadores que ofrece una
Unica arquitectura unificada.
Dicha arquitectura —VAX/
VMS— ofrece un entorno in-
formatico completo de herra-
mientas de software, periféri-
cos, comunicaciones y equi-
pos opcionales que propor-
cionan a los usuarios facilidad
de accesoaredesy asistemas
de otros fabricantes.

La facturacién efectuada por
Digital en el ejercicio finan-
ciero de 1986-1987 que fina-
lizé el pasado mes de junio de
1987, ha sido de 11.254 Millo-
nes de Pesetas, que represen-
ta un crecimiento neto del
29% con respecto al afio fiscal

anterior que fue de 8.738 Mi-
llones de Pesetas.

Estos resultados v el conti-
nuado crecimiento experi-
mentado por Digital en Espa-
fia en los dltimos afios reflejan
el compromiso de Digital de
continuar aumentando su
presencia industrial en Espa-
na, asi como las inversiones
en oficinas, empleados e ins-
talaciones y sus acuerdos de
investigacién y desarrollo con
empresas y entidades espa-
fiolas. Digital ha conseguido
aumentar su penetracién en
dreas de fabricaciéon vy banca
principalmente y en merca-
dos como Universidades,
Gobierno, Industria, Gran-
des Empresas, PYMES,
Ayuntamientos vy Gestién
Comercial, en general.

ENTEL

ENTEL es la empresa nime-
ro uno en el Sector de Socie-
dades de Servicios e Ingenie-
ria Informética. Creada en
1972 como filial al 100 por 100
de la Compaiiia Telefénica,
desarrolla su actividad en la
realizacién de proyectos in-
formaticos, poniendo a dispo-
sicién de sus clientes sistemas
que responden a las necesida-
des de gestion de las distintas
empresas y organismos publi-
cos en sus diferentes funcio-
nes.

Con un potencial humano de
mas de 700 especialistas en
los diferentes campos de la
Ingenieria de Sistemas de In-
formacién y con unos medios
materiales de primera linea en
la tecnologia de grandes orde-
nadores de diversos fabrican-
tes, ENTEL ofrece la infraes-
tructura de sus redes de te-
leinformaética, sus competen-
cias técnicas y organizativas,
sus hombres y sus prestacio-
nes al servicio de una volun-
tad clara: facilitar la rentabili-
dad a sus clientes a través de
la eficacia de los sistemas de
informacién implantados.

La actividad desarrollada por
la Compaiiia se concretaen la
realizacién de proyectos en-
cuadrados en algunos de los
siguientes grandes Capitulos:
Consultoria Informética, In-
genieria de Sistemas, Servi-
cios de Centro de Célculo,
Disefio vy Desarrollo de Siste-

mas, Servicios de Valor Afa-
dido a redes de Telecomuni-
caciones, Bases de Datos y
Ofimatica.

CAPITAL SOCIAL: 650 Millones/Ptas.
SOCIOS % PARTICIPACION
TELEFONICA 100
VENTAS 1986: 5.100 Millones/Ptas.
PLANTILLA 1986: 736

Ibermatica, creada en 1973,
con el objetivo de proveer de
servicios informéticos a las
diferentes Cajas de Ahorros
del norte de Espania, ha evolu-

cionado répidamente am-
pliando su mercado a los sec-
tores industriales. Actual-
mente, cuenta con un capital
social de 280 millones de pe-
setas en el que ENTEL parti-
cipa con un 35 por 100 del
mismo. La Sociedad también
se ha extendido geogréfica-
mente, ademas del domicilio
social en San Sebastian, tiene
delegaciones en Bilbao, Vito-
ria, Pamplona, Barcelona,
Burgos v Madrid.

Ecotel, creada en 1985, con
un capital de 100 millones de
pesetas, v en el que ENTEL
participa con un 60%, esta
destinada a medir el control
de audiencia en las televisio-
nes y la explotaci6én comercial
de la informacién de dicho
control.

Maptel, empresa creada en
1986, con un capital de 300
millones de pesetas, v en la
que la inversién de ENTEL
supone el 60% del mismo, esté
especializada en el drea de
Cartografia Digital, tanto en
la zona urbana como rural.

ENTEL participa también en
SADIEL, empresa creada pa-
ra fomentar el desarrollo in-
formético v electrénico de
la regi6bn andaluza.
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Desde 1973, fecha de su fun-
dacién, ERIA (del Grupo INI-
SEL) cubre en su actividad
todas las &reas del desarrollo
de sistemas de informacién:
software de ayuda ala progra-
macién; ingenieria v desarro-
llo de software de sistemas en
los sectores de banca, indus-
tria, energia, sequros vy admi-
nistracion; informatica para la
defensa publica; inteligencia
artificial; programas de ges-
tién; asesoramiento informa-
tico; formacién técnicos v di-
rectivos; automatizacién in-

dustrial v de oficinas; siste
mas de tiempo real y comuni-
caciones; informatica educa-
tiva. Centraliza sus activida-
des comerciales en el &mbito
nacional (su sede central esté
en Madrid) y tiene delegacio-
nes en Madrid, Barcelona, Bil-
bao v Valencia. También de-
sarrolla sus actividades en
Iberoamérica vy en la CEE.

Las dreas enlas que debe des-
tacarse la presencia de ERIA
son: asesoria; ingenieria v
desarrollo de sistemas, for-
macién; programas produc-
to; proyectos internacionales.

Asesoria

Facilita a la direccién los ele-
mentos de juicio para la toma
de decisiones como: organi-
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zacién de sistemas de infor-
macion; planificacién infor-
matica v ofimatica; seleccién
y contratacién de equipos y
redes; auditorfa informética;
organizacidn e ingenieria de la
funcién informatica.

Ingenieria vy desarrollo
de sistemas

ERIA ha creado una metodo-
logia propia (MEIN) que per-
mite desarrollar el software
con calidad v productividad
industrial.

También ha desarrollado va-
rios sistemas expertos, en la
rama de la “inteligencia artifi-
cial” en colaboracién con sus
clientes, departamentos uni-
versitarios, suministradores
de hardware v software de
base.

Formacién

Aportan conocimientos y ex-
periencias en nuevas tecnolo-
gias, productos v estrategias.
Se agrupan en: cursos para
directivos y usuarios; cursos
para profesionales o usua-
rios de la informatica; cursos
vy presentaciones en otras
areas, utilizando la ensefianza
asistida por ordenador (EAQ).

Programas producto

Programas producto de utili-
zacidon general como Control
de Produccién, Gestién Con-
table y Financiera, Gestion de
Tesoreria, Gestién de Perso-
nal. Existen otros paquetes
orientados verticalmente a
grupos de actividad como
Municipios, Ensenanza, Hos-
pitales, Banca, etc. Y los de
ayuda al desarrollo de aplica-
ciones, tanto “batch” como
“on-line” (TEN, MANTIS),
gestién relacional de datos
(SUPRA, ULTRA), gesti6én
de redes informéticas (NET-
/MASTER), soporte alatoma
de decisiones (SAS) v cone-
xi6bn micro-mainframe (PC-
CONTACT).

Proyectos internacionales

Desde 1985 ERIA esta pre-
sente en proyectos europeos
del programa ESPRIT (CA-
MELIA, SFINX y MULTOS).

FUJITSU ESPANA

FUJITSU ESPANA es una
Compaiiia de informdtica v
comunicaciones cuyo capital
se encuentra distribuido en-
tre Fujitsu Limited, corpora-
cibn japonesa lider en los
mercados mundiales de estos
sectores, y Telefonica. Con
1.500 personas distribuidas
por todo el territorio nacional,
durante el ejerciciode 1986 ha
facturado 17.420 millones de
pesetas, con una prevision pa-
ra 1987 del orden de los
22.800 millones, lo que impli-
ca un crecimiento estimado
del 30,8%. Este previsible in-
cremento, que durante el
mes de Septiembre se esta
cumpliendo con normalidad,
indica el nivel de expansién
que esta alcanzando FUJIT-
SU ESPANA en todas sus
dreas de actuacion.

FUJITSU ESPANA dispone
una gama completa de pro-
ductos informaticos v de co-
municaciones, que incluye
desde Grandes Sistemas, mi-
niordenadores y Sistemas
Medios de Gestion, periféri-
cos de muy distinto tipo, co-
municaciones, etc., soporta-
dos por una amplia red de
Servicio Técnico, que garan-
tiza la calidad vy rapidez de
nuestra atencién al cliente.

Como caracteristica de la po-
litica comercial de los tltimos
ejercicios, cabe destacar la
gran penetracién conseguida
en el sector bancario v de
Cajas de Ahorro, especial-
mente en el segmento de los
cajeros automaticos, en el
que esperamos conseguir
mas del 40% del total de la
demanda nacional durante el
presente ejercicio; asi como la
fuerte potenciacién del canal
de Distribucién, mejorando el
soporte de la Compaiia v
ampliando los productos des-
tinados a dicho canal, —or-
denadores de la Serie “Sen-
da”, impresoras, discos, fac-
similes, etc—. La informatica
de gestién, por su parte, debe
experimentar también un im-
portante incremento, deriva-
do de la disponibilidad de
nuevos productos, presenta-
dos durante este gfo: Serie
M-700, en el seamento de los
Grandes Ordenadores; Serie
K, miniordenador con capaci-
dad de hasta 112 puestos de
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trabajo. v la va citada Serie
Senda.

FUJITSU ESPANA realiza
un gran esfuerzo tecnolégico
en nuestro pais, esfuerzo
comprometido por ambos
accionistas en los acuerdos
de constitucién de la Compa-
fia, v que se centra funda-
mentalmente en las dreas de
investigacién v de fabrica-
cion.

El departamento de I+D, con
un crecimiento de sus recur-
sos humanos durante el pa-
sado ejercicio del 33% que le
ha hecho superar las 200 per-
sonas, esta materializando su
politica de expansién con la
construccién de un edificio de
nueva planta para albergar al
Centro de 1+D de Maélaga,
tras la inauguracién del nuevo
Centro de Barcelona y la am-
pliacién del de Madrid. En
estos centros, se realizan dis-
tintos desarrollos para equi-
pos informéticos de gestion,
periféricos, productos de
comunicaciones, modems,
ofimética, aplicaciones de alto
nivel, (traduccién automati-
ca, lectora universal), etc.
Con este potencial, se garan-
tiza la continuidad de todos
nuestros equipos, incorpo-
rando los dltimos avances
técnicos.

Por otra parte, FUJITSU ES-
PANA dispone de un Centro
de Fabricacién, desde el cual,
aparte de continuar con la
produccién normal de nues-
tra gama de productos infor-
méticos v de comunicacio-
nes, se estd afrontando un
importante proyecto de fabri-

caciéon de impresoras, desti-
nadas a todo el mercado
europeo a través de las dife-
rentes filiales de Fujitsu Limi-
ted en Europa. Recientemen-
te, visitaron la Fabrica un im-
portante grupo de estos dis-
tribuidores europeos, quie-
nes quedaron altamente satis-
fechos del nivel técnico de la
Féabrica v de la calidad de su
produccién, perfectamente
homologable en los mercados
europeos.

Finalmente, la calidad es el
principio definidor de la ac-
tuaciéon de FUJITSU ESPA-
NA ante el cliente. Esta cali-
dad se plasma especialmente
en la atencién al clientevenla
fiabilidad del producto, ras-
gos diferenciadores en los
que esta Compania basa sus
importantes planes de creci-
miento presente v futuro.

GENERAL
ELECTRIC
COMPANY,
MEDICAL
SYSTEMS GROUP

El compromiso de General
Electric Company con la pro-
fesiébn médica se inicié un afio
después del descubrimiento
de los rayos X en 1895 por
W.C. Roentgen. Desde en-
tonces, el progreso de Gene-
ral Electric en este area ha
continuado  ininterrumpida-
mente. Los avances han es-
tado jalonados por éxitos
constantes y hoy es lider
mundial en el diagnéstico por
imagen.

General Electric Medical Sys-
tems es una parte de General
Electric Company v tiene una
organizacion de alcance mun-
dial con sede en Milwaukee,
Wisconsin, USA, con plantas
industriales de disefio y fabri-
cacién de equipos electromé-
dicos en USA, Japén, Corea,
Gran Bretana, Dinamarca vy
Espafia. Cada una de ellas
disefia y fabrica productos
para su venta en todos los
mercados mundiales.

Sus actividades en Europa,
Africa y Oriente Medio estén
integradas en General Elec-
tric Medical Systems-Europe,
con sede en Shortlands,

Hammersmith, Londres WG
8BX. Esta se constituyé en
1985 para desarrollar, fabri-
car, adquirir, vender y prestar
servicio a la linea de produc-
tos de diagnéstico por imagen
enfocados a las necesidades
de los radiélogos vy hospitales
europeos. Mas del 30% de
todos los scanners CT insta-
lados en Europa y Oriente
Medio son mantenidos por
General Electric Medical Sys-
tems-Europe.

En Espania, la fabrica de To-
rrején de Ardoz supone una
atencién permanente al mer-
cado hospitalario por parte de
GE, ademés de una impor-
tante contribucién al empleo
y al progreso econémico y
tecnolégico del pais.

GE Electromedicina es la pri-
mera empresa del sector es-
panol de electromedicina en
Ventas, Exportaciones, gas-
tos en Investigacién vy

_ Desarrollo, Empleo vy Capital

social desembolsado, con ba-
lanza de pagos favorable.

La oferta de equipos v apara-
tos de electromedicina abar-
ca desde:

— Scanners radiolégicos,
con mas de 70 equipos insta-
lados que cubren el 50% del
parque espafiol.

— Equipos radioquirdrgi-
cos moviles, con mas de 220
aparatos instalados.

— Equipos radiolégicos
clasicos v telemandados,
cuya instalacién abarca apro-
ximadamente el 40% del par-
que actual.

— Equipos de ultrasoni-
dos para ginecologia, diag-
ndstico general y cardiologia.
Instalados méas de 190 equi-
poOsS que suponen aproxima-
damente el 30% del parque
nacional.

— Gamma Céamara y co-
baltoterapia, cuyos equipos
instalados abarcan mas del
90% del parque nacional.

— Resonancia Magnética,
cuyo sistema “Signa” supone
el méximo nivel de calidad al
combinar una alta potencial
de campo (1,5 Tesla), junto a
un disefio e ingenieria avanza-
dos.
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GRUPO ABENGOA

ABENGOA, S.A. empresa
espafiola, dedicada al proyec-
to y ejecucién de instalacio-
nes eléctricas, mecéanicasy de
Telecomunicaciones, fue fun-
dada en 1941 y ocupa actual-
mente un lugar preferente en-
tre las empresas del sector en
Espafia, habiendo aportado
una eficaz colaboracién a la
industria espafiola.

Su personal técnico, altamen-
te especializado, estd com-
. puesto por més de 300 Inge-
nieros Superiores, Licencia-
os e Ingenieros Técnicos v
més de 100 Auxiliares Técni-
cos y Delineantes.

ABENGOA, S.A. est4 organi-
zada, aparte de la Direccién
General y Servicios corres-
pondientes, en las siguientes
divisiones ejecutivas:

Area Instalaciones: Divi-
sibn  Proyectos, Divisién
Montajes eléctricos e Instru-
mentacién, y Delegaciones en
todas las Autonomias Espa-
fiolas.

Area Lineas: Division Ferro-
viaria, Divisién Lineas y Divi-
sibn Montajes Mecénicos.

Area Telecomunicacién:
Divisién Telecomunicacién.

Area Taller: Divisién Taller,
con un Taller en Sevillay otro
en Alcald de Henares.

Dentro del campo de la Tele-
comunicacién, Abengoa, S.A.
aporta una larga y probada
experiencia en el campo de
las instalaciones de Planta In-
terior y Planta Exterior para
las compaiiias telefénicas na-
cionales de Espaiia (Teleféni-
ca), Argentina (ENTEL), Ve-
nezuela (CANTV), etc., reali-
zando todo tipo de sistemas e
instalaciones de Telecomuni-
cacién.

Como objetivo primordial se
encuentra el suministrar un
servicio altamente especiali-
zado en el campo de las tele-
comunicaciones, tanto en el
mercado nacional como en el
internacional, dentro de las
siguientes &reas:

Instalaciones y mantenimien-
to de redes de telecomunica-
cién, Ingenieria de proyectos,

Asistencia Técnica, Entrena-
miento del personal, Comer-
cializacién de productos y
equipos y Proyectos y realiza-
cién integral de sistemas de
Telecomunicacién,

ABENGOA, puede planificar
v acometer cualquier trabajo
de instalacién y/o manteni-
miento dentro de las siguien-
tes actividades de Telecomu-
nicaciones:

Redes telefénicas urbanas e
interurbanas aéreas y subte-
rrédneas, Sistemas rurales de
telefonia, Sistemas de trans-
misién por fibra éptica v ca-
bles coaxiales, Redes de con-
trol y seguridad en autopistas,
ferrocarriles y gaseoductos,
Radiotelefonia mévil, Equipos
de abonados, Servicios punto
a punto, Circuito cerrado de
T.V.(C.C.T.V.), Telemandos
y automatismos, Radiocomu-
nicaciones, Redes de transmi-
sién de datos, Sistemas tele-
gréficos, Equipos telefénicos
vy centrales telefénicas, anal6-
gicas v digitales, Megafonia,
Interfonia y Buscapersonas vy
Mantenimiento de Equipos v
Sistemas Informaéticos.

Dentro de la Divisidn Infor-
matica Abengoa distribuye en
Esparia y Portugal los super
miniordenadores SUN MI-
CROSYSTEMS para integra-
cién artificial, simulacién l6gi-
ca, CAD 3D, etc.

El Grupo Abengoa esté for-
mado, en Espafia, por los sec-
tores de:

— Proyectos y Contratas:
constituido por las empresas
Abengoa, Sainco, Protisa
(Proyectos Técnicos Indus-
triales, S.A.), Kodi-Abengoa,
SDEM-Abengoa, CRISA
(Computadoras, Redes e In-
genierfa, S.A.), Trafinsa, Sis-
temas de control de energfa
A.C.D. (Abengoa Control
Data), Saintrasa, AWP Plan-
tas Eélicas S.A. (Abengoa
Wind Power).

— Fabricacién:  Abengoa,
NTA (Northern Telecom
Abengoa), Abeconsa (Aben-
goa Corrector, S.A.), APRE-
SA (Accesorios Preforma-
dos, S.A.), NICSA (Negocios
Industriales y Comerciales,
S.A.), EUCOMSA (Europea
de Construcciones Metélicas,
S.A.) vy RETESA (Realizacio-
nes Técnicas, S.A.).

— Servicios: Comercial
Abengoa, NICSA, TRAMA-
SA (Tractores y Maquinaria,
S.A), TYSA (Técnicas y Ser-
vicios de Automocién, S.A.),
CONVESA (Concesionarios
de Vehiculos, S.A.), TECSA
(Técnica, Comercio y Sumi-
nistros Agropecuarios, S.A.)
Tractor Granada y NTA.

En cuanto al exterior, el Gru-
po Abengoa tiene actividades
en paises como Argentina
(TEYMA, SAICFA), Uruguay
(TEYMA-Uruguay), Ve-
nezuela (AIESA), México
(Abetisa), Brasil (Bargoa Co-
nectores, IC, SA) v Malasia
(Energy enginering).

GRUPO COMELTA

El grupo de empresas de
COMELTA, de capital total-
mente espariol, se vislumbra
actualmente como uno de los
més sélidos grupos del mer-
cado internacional de la distri-
bucién de componentes elec-
trénicos. Es por esta razén
que incluimos esta breve pa-
nordmica de su historia v de
las diferentes empresas que lo
constituyen.

Compaiiia Electrénica de
Técnicas Aplicadas, S.A.,
es la primera empresa del
grupo COMELTA, tanto cro-
nolégicamente como por su
volumen de facturacién. Cen-
trada en los componentes y
sistemas electrénicos profe-
sionales, cuenta con un grupo
de compaiiias representadas
que le permiten ofrecer, al
disenador de sistemas profe-
sionales y de consumo, todo
lo que pueda necesitar parael
desarrollo de sus nuevos pro-
ductos, asf comode un centro
de disefio y fabricacién de sis-
temas electrénicos profesio-
nales.

Situada en Madrid y Barce-
lona, actualmente ha iniciado
su andadura internacional
abriendo oficinas en Portugal
vy estando a punto de hacerlo
asimismo en ltalia.

Conforme las actividades del
sector electrénico espafiol
han ido creciendo y evolucio-
nando, COMELTA ha visto la
necesidad de crear varias
empresas especializadas den-
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tro del grupo. Asi ha nacido
las siguientes empresas:

— Top Computer, centra-
da en equipos de microinfor-
matica profesional, que dis-
pone de oficinas en Madrid v
en Barcelona.

— Decisa, joven empresa de
disefio especializada en el de-
sarrollo de circuitos integra-
dos de encargo, asi como de
circuitos impresos profesio-
nales. Dispone de oficinas en
Madrid v en Barcelona.

Dotada con los mas moder-
nos y sofisticados equipos del
mercado y con los més cualifi-
cados profesionales, en el
momento de su creacién fue
el primer centro de disefio
espafiol equipado para llevar
a cabo tan sofisticadas tareas.

Entre los medios de trabajo
con que cuenta, DECISA esté
equipada con ordenadores de
disefio asistido por ordenador
(CAD) de la casa Mentor
Graphics, equipados con
software v medios para el
disefio de Gate Array, Stan-
dar Cell v Full Custom, asi
como para el de Circuitos Im-
presos e Hibridos profesiona-
les, de alta y baja complejidad
(desde simple capa hasta mul-
ticapa con montaje superfi-
cial). Ademas cuenta con una
estacién de trabajo especial-
mente dedicada al disefio de
circuitos integrados con ES2
(empresa de la que es socio
Telefénica v que se especia-
liza en la fabricacién en Euro-
pa de bajas series de circuitos
integrados de encargo).

Con respecto a sus recursos
humanos, DECISA cuenta
con los mas cualificados ex-
pertos en estas tareas, tanto
para el disefio de circuitos
integrados (dos especialistas
en Madrid v dos en Barce-
lona) como para el de circui-
tos impresos (tres especialis-
tas en Madrid v dos en Barce-
lona).

DECISA es actualmente el
centro de disefio mejor prepa-
rado v el que cuenta con ma-
yor experiencia practica de
disefios llevados a produc-
cion de los que existen en
Espania.

— Europasives, empresa
centrada en la distribucién de
componentes pasivos, con

oficinas en Madrid v en Barce-
lona.

— Eurodisplay, fundada en
consorcio conel CDTl parala
localizacién de posibles so-
cios tecnolbgicos en el disefio
y fabricacién de pantallas de
presentacién de datos (Cris-
tal Liquido, Descarga de Gas,
Electroluminiscencia, etc.).
Estd situada en Madrid v
cuenta con lacolaboracién de
las universidades de Zarago-
za vy Madrid.

GRUPO INISEL

El Grupo Inisel se constituye
en 1985 como consecuencia
de la decisién del Instituto
Nacional de Industria de reor-
ganizar su presencia en los
sectores de la electrénica y la
informatica. Se crea asi el
mayor grupo espanol en el
sector de la electrénica profe
sional, excluidas las teleco-
municaciones civiles. El hol-
ding creado lo encabeza una
nueva sociedad, la Empresa
Nacional de Electrénica y Sis-
temas, S.A., Inisel, producto
de la fusién de Equipos Elec-
trénicos (EESA) v Experien-
cias Industriales (EISA).

Junto a Inisel y en régimen de
filiales, completan el Grupo
las restantes empresas que
componian la antigua Divi-
si6én de Electrénica e Informa-
tica del INI: Enosa, Eria, Erdi-
sa, Icuatro, Isel, Pesa y Tele-
sincro.

La participacién en los gran-
des programas nacionales pa-
ra la modernizacién de los
servicios civiles v de las capa-
cidades de defensa ha permi-
tido al grupo Inisel posicio-
narse en el dominio de las
tecnologias mas avanzadas.

Ademas, la cooperacion con
las principales firmas interna-
cionales en proyectos de rea-
lizacién conjunta han asegu-
rado a las empresas del Gru-
po unas capacidades indus-
triales que garantizan los ni-
veles de calidad, tanto civiles
como militares, mas exigen-
tes.

La creacién del Grupo Inisel
tiene por objeto el permitir a
sus empresas adaptarse a la
répida evolucién del sector
electrénico vy favorecer su

presencia en los programas
internacionales derivados de
la creciente proyeccion de
Espafia hacia el exterior.

A través de una accién coor
dinada del conjunto de las
empresas, el Grupo alcanza
una dimensién empresarial,
unos medios industriales, un
potencial innovador, una ca-
pacidad comercial y un apro-
vechamiento de los recursos
humanos apropiados para
hacer realidad tales objetivos.

Las empresas del Grupo Ini-
sel han dedicado a investiga-
ciébn vy desarrollo una cifra
préoxima da los 2.000 M. de
ptas. en 1986, lo que repre-
senta un porcentaje del 9%
sobre su volumen de ventas.

El total de personas relaciona-
das con actividades de inno-
vacion es de 320, todas ellas
con cualificaciones técnicas
de alta especializacién en los
diversos campos en los que
estan presentes las empresas
del grupo.
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El Grupo Inisel representa al-
rededor del 40% de la produc-
ciébn nacional en las 4reas que
constituyen las actividades de
Sus empresas.

Expansién: El Grupo Inisel
sigue una dindmica de creci-
miento y de consolidacién en
sus distintas édreas de activi-
dad. Las empresas que lo
componen han alcanzado en
en 1986 unas ventas de 20.774
m. de ptas., lo que supone un
crecimiento acumulativo en
los Gltimos cuatro afos de un
17% anual.

La Empresa Nacional de
electrénica y Sistemas,
S.A., es la sociedad cabecera
del Grupo Inisel. Sus activida-
des se orientan tanto hacia la
defensa como hacia aplicacio-
nes al campo civil.

Erdisa: Estudios v Realiza-
ciones en Disefio Informati-
zado, S.A., esla primera em-
presa espafnola dedicada a las
aplicaciones en el campo del
CAD/CAM. Con una sélida
especializacién, su oferta cu-
bre una amplia gama de servi-
clos.

Icuatro, S.A.: Dedica suacti-
vidad exclusivamente al cam-
po de la tecnologia de la salud
v la ingenieria hospitalaria.
Con desarrollos propios en
las reas de electromedicina e
informética sanitaria. ocupa
una posiciéon de vanguardia
en la industria espanola.

Pesa: Es la principal empresa
espanola dedicada al desarro-
llo, produccién e instalaciéon
de sistemas y equipos para la
TV profesional. Su actividad
abarca desde la fabricacion
de unidades madviles de TV a
la entrega de estudios y redes
de transmisién llave en mano.

Enosa: La Empresa Nacional
de Optica, S.A., es lider en la
investigacién vy fabricacion de
productos 6pticos v optréni-
cos para aplicaciones tanto
civiles como de defensa. Esta
a la vanguardia en el disefio y
fabricaci6én de equipos y siste-
mas de teleindicacién para in-
formacién publica, asi como
de sistemas didacticos v ayu-
das a la educacién.

Telesincro: Es la primera
empresa creada en Espana
para el desarrollo y fabrica-
cién de ordenadores de ges.

tibn y equipos terminales v
periféricos.

Eria: Estudios vy Realizacio-
nes en Informética Aplicada,
S.A, dedica su actividad a los
servicios informéticos, inclu-
vendo desarrollo de software,
ingenieria de sistemas, forma-
ciébn, asesoramiento y asis-
tencia técnica.

Isel: Dedica su actividad a la
ingenieria de sistemas com-
plejos, orientdndose de ma-
nera especial hacia las aplica-
ciones electrénicas e informa-
ticas.

HEWLETT-
PACKARD

La empresa Hewlett-Packard
inicié sus actividades hace
casi cincuenta afios en Palo
Alto (California), con una vo-
cacién dirigida al &mbito de la
electrénica avanzada y la in-
formética que el tiempo no ha
hecho sino confirmar. Actual-
mente desarrolla, fabrica v
comercializa en todo el mun-
do productos y sistema sde
informética v medida que se
utilizan en la industria, los ne-
gocios, la ingenieria, la cien-
cia, la medicina v la educa-
cién.

Con un sélido prestigio inter-
nacional, Hewlett - Packard
estéd situada actualmente en el
campo de la medida vy la prue-
ba, v un importante papel en
los campos de la electromedi-
cina v la quimica analitica. La
facturacién de 1986 alcanzé
los 7.1 miles de millones de
délares en todo el mundo.

La compaiiia esta presente en
Espana desde 1971 a través
de la empresa Hewlett-
Packard Espafiola, que quin-
ce anos después del inicio de
sus operaciones, en el ejerci-
cio de 1986, facturé un total
de 14.642 millones de pesetas,
un 40 por ciento mas que el
ano anterior. Las exportacio-
nes representaron 2.614 mi-
llones de pesetas de esta cifra
de negocio; las actividades de
la fabrica que la empresa tiene
en Tarrasa (Barcelona), don-
de se inicié su andadura en
1985, supusieron ya una im-
portante contribucién al es-
fuerzo de la empresa en Es-
pana.

La empresa siempre se ha

esmerado precisamente en el
aspecto de la atencién a sus

clientes, convirtiendo esta
idea en uno de los puntos mas
destacados de su filosofia
empresarial. Precisamente la
empresa es también famosa
gracias a una peculiar forma
de entender el management
—el estilo Hewlett-Packard—,
que se ha convertido en obje-
to de estudio y modelo en
numerosas escuelas de nego-
cios. El objetivo de satisfacer
las necesidades reales de sus
clientes v la ambicién de des-
arrollar y ofrecer productos vy
servicios que supongan siem-
pre una contribucién relevan-
te arroja, entre otros resulta-
dos, una posicién de lideraz-
go para Hewlett-Packard en
términos de la satisfaccion de
sus clientes.

Para alcanzar v mantener es-
tas metas, la comparia pone
en énfasis muy especial en la
investigacion v el desarrollo
de nuevos productos y servi-
cios. Tres de cada cuatro pro-
ductos de los méas de 10.000
que ofrecia Hewlett-Packard
habfan aparecido en los tres
anos anteriores. Esta vitali-
dad no seria factible sin un
denodado esfuerzo de investi-
gacidon y desarrollo (I+D), al
que la empresa destina cada
afio no menos del 10 por cien-
to de su facturacion. Segiin el
ranking de 1987 de la revista
Business Week, Hewlett-
Packard es la novena empre-
sa del mundo, en términos
absolutos, que mas invirti en
1986 en 4D, v la que dedica
un mayor porcentaje de sus
ventas a inversiones de [4+D.

En este contexto es facil ima-
ginar un futuro brillante para
la empresa, que seguird pa-
sando necesariamente por
estas mismas coordenadas de
estilo empresarial, servicio a
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los clientes y desarrollo de
nuevas tecnologias. La més
reciente es la Arquitectura de
Precisién, alma de los actua-
les sistemas informéticos de
la empresa, que sebasanenla
tecnologia RISC o “conjunto
de instrucciones reducidas”.
Esta tecnologia tiene aplica-
cién en todas las areas de
negocio de Hewlett-Packard,
que se ha comprometido con
ella con un sentido de integra-
cibn tecnolégica que esta
dando sus primeros frutos y
constituye una clara estrate-
gia para los proximos afios.

IBM ESPANA

IBM Espafia inicié sus activi-
dades en nuestro pais en
1941. Desde entonces, han
sido muchos los aconteci-
mientos que han marcado la
evolucién de la compafiia. El
maés visible de todos ellos ha
sido, sin duda alguna, la inau-
guracién de la fabrica de Va-
lencia que también ahora, el
préximo mes de noviembre,
cumplird su décimo aniversa-
rio, aunque IBM comenzé sus
operaciones de fabricacién en
Espana en 1974.

La produccién de la fabrica de

alencia, orientada funda-
mentalmente a la exportacion
a paises europeos, ha hecho
que el volumen de negocio de
IBM Espaiia haya crecido de
forma considerable en la 1lti-
ma década. En concreto, en
1986 los ingresos totales de la
compaiiia fueron 180.120 mi-
llones de pesetas, de los que
69.678 millones fueron por
exportaciones. El nimero de
empleados a finales del pasa-
do afio era de 4.184 personas.

Durante estos afios IBM ha
consolidado sus posiciones
de liderazgo en servicio, tec-
nolégico v comercial, en el

sector informatico v ahora,
cuando nadie duda del valor
estratégico de las tecnologias
de la informacién, IBM tam-
bién quiere estar presente en
el sector de las telecomunica-
ciones.

Para ser méas exactos, ya esta-
mos presentes, va que la or-
ganizacién IBM de Servicios
de Telecomunicacién ofrece
un amplio abanico de Servi-
cios de Valor Anadido, tanto
de dmbito nacional como in-
ternacional, que considera-
mos de suma importancia pa-
ra la incorporacién de la pe-
quefia y mediana empresa al
mundo de la tecnologia de la
informacién.

Los objetivos fundamentales
de IBM en este sector de tele-
comunicaciones pueden re-
sumirse en:

1.— Ofrecer al mercado so-
luciones totales que engloben
todas las necesidades de una
organizacién en este érea.

2.— Profundizar en la ges-
tién vy control de redes v siste-
mas, como base de una utili-
zacién eficaz de la red.

3.— Potenciar el caracter
abierto de la arquitectura
SNA, tanto en el area de so-
porte de normas internacio-
nales, como de nuevos servi-
cios de transporte de infor-
macién, sin olvidar la integra-
ciébn de equipos de otros su-
ministradores.

Las soluciones IBM en este
sector cuentan con cinco ca-
racteristicas bdsicas y estra-
tégicas, como son la conecta-
bilidad de datos, conectabili-
dad de wvoz, arquitectura
abierta de comunicaciones,
gestién de ancho de banda v
control v gestién de red.

En particular, consideramos
fundamental conseguir una
efectiva integracién voz/da-
tos utilizando PBX,s digitales
como punto de entrada. Esta
linea estratégica culminaraen
el soporte de la Red Digital de
Servicios Integrados (RDSI)
que IBM apoya como base
para un mejor servicio a los
usuarios.

Pero el objetivo prioritario de
IBM en cualquier sector es el
de ofrecer a sus clientes solu-
ciones que satisfagan plena-
mente sus necesidades. Para

ello, se ha establecido recien-
temente la funcién de Integra-
cién de Sistemas, mediante la
cual IBM puede complemen-
tar su linea de productos y
servicios con equipos de
otros suministradores que
permitan la adecuacién total
de la oferta de la compafiia a
las necesidades de los usua-
rios.

IKERLAN

IKERLAN, Centro de Investi-
gaciones Tecnolégicas, es
una entidad sin animo de lu-
cro, dedicada a la investiga-
cién, desarrollo v aplicacién
de tecnologias avanzadas en
productos y procesos me-
diante la ejecucién de proyec-
tos bajo contrato de colabo-
racién con empresas y orga-
nismos tanto privados como
oficiales.

Creado el ano 1974 por un
grupo de empresas cooperati-
vas, Eskola Politeknikoa de
Mondragén v Caja Laboral
Popular, es una entidad tute-
lada por el Gobierno Vasco
en virtud del convenio de co-
laboracién establecido en
1982.

Es un centro pionero en el
estado espanol en laintroduc-
ciéon de tecnologias punta,
con una amplia experiencia
en la realizacién de trabajos
de investigacién para empre-
sas al haber desarrollado mas
de 150 proyectos concretos
de nuevos productos, innova-
cién de procesos de disefo,
fabricacién, control verifica-
cién, etc.

El trabajo de IKERLAN al-
canza desde el estudio vy anali-
sis del problema hasta la con-
secucién practica de la solu-
cion. Abarca los trabajos de
I+D hasta la construccién de
prototipos e instalaciones pi-
loto, desarrollo de software
de aplicaciones y sistemas,
construccién de componen-
tes v aparatos especiales, asi
como la integracién de siste-
mas, ademés de servicios de
consultas técnicas v asesora-
miento, cursillos y semina-
Ti0S.

Los trabajos se realizan en
estrecha colaboracién con la
empresa, formando un equi-
po de trabajo mixto entre el
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personal de ésta y del Centro.
Tanto el propio trabajo como
los resultados obtenidos son
tratados confidencialmente a
peticion del cliente.

Para el desarrollo de su activi-
dad investigadora, IKERLAN
cuenta con un equipo huma-
no de mas de 120 personas
altamente especializadas, de
las cuales el 50% son titulados
superiores y el 20%, titulados
medios.

Los medios materiales que
dispone el Centro son, asi-
mismo, importantes, estando
los laboratorios dotados del
instrumental mas moderno v
contando con una infraes-
tructura informética potente.

Las é&reas tecnolégicas que se
investigan en IKERLAN estan
agrupadas en los departa-
mentos de: Electrénica (Ins-
trumentacién Industrial, Mi-
croinformética, Automaética
Industrial e Inteligencia Artifi-
cial); CAD/CAM (Disefio v
Gestitn de Sistemas Produc-
tivos, Robética, CAD, Anali-
sis, CAM, Léser) v Energia
(Gestibn de Sistemas energé-
ticos v Energias alternativas).

En la actualidad, IKERLAN
participa en varios proyectos
internacionales de [+D en el
marco de los programas
ESPRIT vy EUREKA juntocon
empresas, universidades vy
centros de investigacién de
otros paises.

INDELEC

INDELEC (Industria Electré-
nica de Comunicaciones,
S.A)) fue constituida en 1984
por Telefénica (30%), Philips
Ibérica, S.A.E. (26%), Socie-
dad de Promocién v Recon-
versidn Industrial, S.A. (22%)
vy DENAC (22%), con el obje-
to de investigar, desarrollar,
fabricar, comercializar y man-
tener equipos y sistemas en el
campo de las comunicaciones
moviles.

Con tecnologia Philips v la
calidad de sus productos fa-
bricados en Zamudio (Vizca-
va), INDELEC va a lograr en
su segundo afio de vida una
facturaciébn cercana a los
2.100 M. ptas. que sobrepasa-
rén los 3.000 para el afio 1987,
de los cuales el 25% corres-
ponde a exportacién.

INDELEC es actualmente la
unica empresa espanola cu-
yos productos cubren toda la

gama de necesidades en co-

municaciones moéviles, desde
un sencillo buscapersonas
hasta complejos sistemas de
comunicaciones para policia
0 empresas hidroeléctricas.

Al tiempo que fabrica y co-
mercializa los terminales de
Telefonia Mévil Automética
(TMA), INDELEC colabora
con Telefénica en el suminis-
tro o instalacién de las esta-
ciones base que forman la
infraestructura del sistema
celular.

Entre sus productos, cabe
destacar:
« TMA.
s Estaciones base TMA.

» Radioteléfonos fijos y movi-
les VHF/UHF.

» Radioteléfonos

VHF/UHF.
» Repetidores VHF/UHF.

e Centros de control de co-
municaciones.

portatiles

* Terminales para radiobus-
queda.

La calidad v la atencién al
cliente figura entre las priori-
dades de INDELEC, junto
con un nivel tecnoldgico que
le permite competir a nivel
internacional.

INDELEC da gran importan-
cia a la Investigacién y
Desarrollo, al que destina el
7% de la cifra de facturacién.
Desde Enero de 1986 ingenie-
ros de INDELEC participan

en el desarrollo de un nuevo

portétil en un proyecto que a
nivel europeo se esté llevando
a cabo en Holanda.

INTELSA. GRUPO
ERICSSON EN
ESPANA

Presencia en Espafa

desde 1922

La compafiia sueca Ericsson
se establecié en Esparia a tra-
vés de su filial en 1922, inician-
dose su actividad dentro del
&mbito de las telecomunica-
ciones e instalando, en 1924,
su factoria en Getafe.

Durante muchos afios, ante la
imposibilidad de suministrar
equipos a la red publica, la
filial en Esparia de Ericsson se
dedicié a otras actividades,
aunque no obstante, pudo
suministrar sus equipos a la
Red Telefénica Municipal de
San Sebastidn, que no se in-
corpor6 a la Companiia Tele-
fénica hasta los afios setenta.
Esta red se puso en servicio
en 1926, en la Central Telefs-
nica de San Marcial con
20.000 lineas de tipo AGF de
Ericsson. Otras actividades
de esta Compainiia se orienta-
ron hacia la sefializacién fe-
rc‘]rouiaria v a la telefonia priva-
a.

A mediados de los afios se-
senta, Ericsson recibe el en-
cargo de poner en marcha la
red ptiblica espafiola de télex,
con equipos basados en las
centrales de barras cruzadas
de Ericsson. Al mismo tiempo
gue logra aportar su tecnolo-
gla a la red estratégica de
microondas del Ejército del
Aire.
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1970. Fundacién de
INTELSA

A partir de 1970 Telefénica
inicié un nuevo esquema de
diversificacién de proveedo-
res que da origen entre otras,
a la creacién de la Compariia
INTELSA, como fruto de la
cooperacién técnica entre la
Compaiiia Telefénica y L.M,
Ericsson que venfa existien-
do. El capital social de IN-
TELSA estaba distribuido en
una participacién del 49% Te-
lefénica v 51% Ericsson; sien-
do el Consejo de Administra-
cién de indole paritario, con
igual niimero de representan-
tes de cada una de las Com-
panias.

La sede social de INTELSA
en sus inicios estuvo en la fac-
toria de Getafe que hasta en-
tonces era L.M. Ericsson, pa-
sando posteriormente en el
afio 1973 al Poligono Indus-
trial de Leganés, en donde se
instalé la nueva y definitiva
factoria de INTELSA.

En la actualidad la plantilla de
la Compafiia es de unas 2.400
personas, siendo 315 Ingeni-
ros y Titulados.

En 1984, en base a unos
acuerdos entre ambas Com-
pafiias, Telefénica v Ericsson,
se crea el Centro de Investiga-
cién y Desarrollo (I[+D) Telé-
maco.

En mayo de 1987, un nuevo
acuerdo entre socios proyec-
ta a INTELSA cara al futuro,
con un capital Ericsson 100%.

Actividades de INTELSA

Las actividades de INTELSA
van dirigidas al campo de los
productos y sistemas de tele-
comunicacién y comprenden
investigacion vy desarrollo,
produccién, venta, instala-
cién y mantenimiento de pro-
ductos y sistemas destinados
a mercados ptblicos y priva-
dos, nacionales y de exporta-
ciéon.

Los productos y sistemas se
inscriben en los siguientes
epigrafes: Conmutacién pu-
blica (Grandes centrales tele-
fénicas y de télex); Conmu-
tacién privada (Centralitas te-
lefénicas  de abonados);
Conmutacién digital de voz y
datos (Centralitas para las
comunicaciones de empre-

sas); Conmutacién con espe-
cificaciones militares (Redes
digitales estratégicas y técti-
cas); Equipos de fuerza y
energia (Sistemas de refrige-
racién en las centrales); Equi-
pos de transmisién (Para ca-
bles de pares y fibra Sptica);
Bobinas de carga (Para pupi-
nizar redes aldmbricas); Ra-
dioenlaces (Para usos milita-
res y civiles) y Radiotelefonia
mévil automética (Estaciones
fijas y méviles).

El disponer de una tecnologia
en telecomunicacién desarro-
llada en Espafia pero con pro-
yeccién internacional es la ta-
rea primordial que acomete el
Centro [+D: Desarrollo v
Adaptacién evolutiva de siste-
mas, Desarrollo de productos
propios, Disefios contratados
e Investigacién propia, apo-
vada principalmente en la
cooeracién con la E.T.S.1, de
Telecomunicacién de Ma-
drid, v colaboracién en Pro-
vectos Internacionales, prin-
cipalmente en programas de
la CEE y la ESA.

Desde su nacimiento como
suministrador de sistemas de
conmutacién  publica, [N-
TELSA ha suministrado a Te-
lefénica un total de 2.613.391
lineas de las que 623.288 co-
rresponden al sistema AXE
en servicio. El volumen de
suministro actual supera las
350.000 lineas/afo con una
tendencia creciente motivada
por la calidad del producto en
su entorno y la mejora del
nivel de inversiones de Telefé-
nica.

LOBER

LOBER, S.A. se constituy6
como Sociedad en el afio 1983
como consecuenciade la inte-
gracién de un grupo de perso-
nas que ya poseian experien-
cia por haber desarrollado
una actividad similar en el
campo de la distribucién de
componentes electrénicos, lo
que les aportaba conocimien-
to del mercado y de provee-
dores.

La filosofia de la sociedad se
basa en la idea de que las
empresas de distribucién, no
son mas que empresas de ser-
vicio, que tienen que resolver
los problemas de suministro
de sus clientes con los meno-

res plazos y con el precio més
competitivo; v a. su vez son
una continuacién de la organi-
zacién de los diferentes pro-
veedores (fabricantes) a los
que representa, introducien-
do v soportando sus produc-
tos en nuestro mercado.

La organizacién actual cuen-
ta con veintidos personas re-
partidas entre Madrid v Bar-
celona. En Madrid esté la se-
de social y oficinas centrales
asi como el stock. Madrid
atiende el 4rea del centro, sur
y noroeste de Espaiia; desde
Barcelona, donde se localiza
una oficina comercial se
atiende todo el 4rea catalana,
el resto de zonas se atienden
mediante agentes.

La distribucién actual pasa
por disponer de un potente
proceso de datos con cuyo
soporte conseguir una mejora
del servicio y asimismo una
reduccién de costos que per-
mita unos precios de venta
altamente competitivos. LO-
BER cuenta con un proceso
informético en tiempo real
que proporciona un répido
acceso a cualquier tipo de
informacién sobre situacién
de pedidos, ventas de cada
articulo, almacén, sequimien-
to de los aprovisionamientos,
etc.

Marcas que distribuye: Tos-
hiba, NEC, Gold Star, Hyun-
dai, Catalist Research, Thaler
Corporation, N.C.S., New-
port Componentes, AAVID,
Performance, Uppermost,
San Fernando Electronics y
Accord Keyboard

igualmente somos los agentes
para Espafia de GENERAL
ELECTRIC, realizando toda

la gestibn de ventas de los

clientes OEM.

Productos comercializados:
Memorias: Ram Estéticas,
Ram  Dindmicas, Prom,
Eprom, Ceprom, Microorde-
nadores, Microprocesadores,
Periféricos, Légica CMOS,
Bipolares Circuitos integra-
dos analégicos, Transistore,
Diodos, Optoelectrénica:
Optoacopladores, Led, Foto-
sensores, Optotransistores,
Fototiristores, Condensado-
res multicapa, Baterfas, Con-
vertidores, Refrigeradores,
Teclados, Fuentes de alimen-
tacién, Placas para ordenado-
res v Microondas.
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MARCONI
INSTRUMENTOS

El pasado 6 de Agosto, Mar-
coni Instruments Limited ce-
lebré su 51 aniversario al ser-
vicio de la industria electréni-
ca. La compaiiia fue fundada
en 1936 entre Marconi Wire-
less Telegraph Co. y E.K. Co-
le, fabricante de equipos de
radio. Desde sus comienzos,
fabricando equipos de medi-
da capaces de comprobar los
ultimos sistemas de radio
transmisiones disefiados por
G. Marconi, nuestra compa-
fila ha ido creciendo ininte-
rrumpidamente hasta nues-
tros dias.

Marconi Instruments Ltd no
solamente ha mantenido su
posicién puntera como dise-
fiadora y fabricante de apara-
tos de medida para el campo
de las telecomunicaciones,
sino que, en los dltimos tres
afios, ha ampliado su activi-
dad al mercado de los entre-
nadores v simuladores y al del
disefio asistido por orde-
nador.

Hoy en dia Marconi Instru-
ments Ltd, subsidiaria de la
General Electric Co (GEC)
plc desde los 60, emplea apro-
ximadamente a 3.500 perso-
nas entre su sede central de
St Albans v las plantas de Ste-
venage, Donibristle, Luton y
Ferdown en Dorset.

Para poder seguir el vertigi-
noso desarrollo actual del
mercado es politica de la com-
pania destinar un fuerte por-
centaje de su presupuesto
anual al I+D, perfecciona-
miento de métodos de pro-
duccién controlados por or-
denador y control de calidad.
El dltimo ejemplo de lo ex-
puesto lo constituye el labora-
torio de Pelicula Delgada
montado en Stevenage, desti-
nado a reforzar la calidad de
guestros equipos de microon-
as.

La compafiia actualmente se
encuentra dividida en:

— INTRUMENTACION:
produce equipos para radio-
comunicaciones, PCM, Tele-
visién, FDM y comprobacién
de sistemas de microondas.

— AUTOMATIZACION:
produce CADvy estaciones de

trabajo de CAE, trazadores,
digitalizadores y comproba-
dores in-circuit y funcionales.

— PROYECTOS ESPECIA-
LES: disefia soluciones com-
plejas de comprobacién para
sistemas electrénicos y de ra-
dar, difusiébn y sistemas de
telecomunicaciones para apli-
caciones civiles y militares.

— ENTRENADORES vy SI-
MULADORES: produce en-
trenadores basados en orde-
nadores y simuladores para
industrias de transporte civil y
militar y de energia nuclear y
para entrenamiento de perso-
nal.

— MANTENIMIENTO: man-
tiene, calibra y repara instru-
mentacién procedente de to-
do tipo de fabricantes. Se
mantienen laboratorios de ca-
libracién y de patrones traza-
dos con las normas naciona-
les del méas alto nivel.

Con el lanzamiento al mer-
cado de lagama MIDATA por
parte de la Divisién de Auto-
matizacién, la compaiiia, una
vez mas, se encuentra en po
sicién destacada para satisfa-
cer las demandas de mercado
de una total automatizacién
de la produccién. En los pré-
ximos 50 afios, la politica de
continuas inversiones para el
desarrollo de nuevas tecnolo-
gias v productos servirédn de
base para garantizar mejores
v mas diversos servicios a
nuestros clientes.

NCR ESPANA

NCR Espafia es una de las
compariias informaticas espa-
folas que ha mantenido en los
ultimos afios un nivel conti-
nuado de crecimiento que la
ha llevado a establecerse en
los primeros lugares del ran-
king de empresas del sector
en nuestro pais. Esta posicién
es un reflejo de la situacién de
la Compania a nivel mundial,
sostenida sobre una base fi-
nanciera de extraordinaria
solidez, que le permite reali-
zar fuertes inversiones en
nuevas tecnologfas, para ofre-
cer al mercado productos de
alta calidad y disefio de van-
guardia.

NCR posee una amplia gama
de ordenadores compatibles

en linea ascendente. Desde
ordenadores personales para
aplicaciones profesionales v
empresariales, y miniordena-
dores de gestién para empre-
sas que se inician en el proce-
so de datos (o para procesos
distribuidos); hasta potentes
multiprocesadores para em-
presas con mayores necesi-
dades. Entre estos tltimos
NCR ha introducido reciente-
mente en el mercado los orde-
nadores NCR 9800 tolerantes
a fallos, cuyas caracteristicas
los hacen imprescindibles en
entornos de proceso de tran-
sacciones.

NCR posee asimismo una
larga tradicién en el campo de
los terminales financieros, ca-
jeros de autoservicio y otros
sistemas, entre los que desta-
can aquellos que han incorpo-
rado el videodisco interactivo
a sus caracteristicas, lo que
los dota de gran versatilidad
para su uso dentrode las insti-
tuciones financieras.

Terminales de punto de ven-
ta, sistemas de ofimatica,
equipos UNIX como el
TOWER, v paquetes de soft-
ware para diversas aplicacio-
nes sectoriales son otros ele-
mentos de una oferta que es
de las méas completas y com-
pactas del mercado.

Todo ello, unido a una cober-
tura del territorio nacional
que comprende 27 sucursales
vy otros 30 puntos de asisten-
cia técnica, colocaa NCR Es-
pafia en una posicién de privi-
legio para afrontar la compe-
tencia creciente del sector, y
ofrecer a sus clientes la mayor
calidad, a través de productos
Y servicios.
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NIXDORF
COMPUTER

Nixdorf Computer, S.A., filial
espafiola de la multinacional
informética de origen alemén,
basa sus actiVidades en los
&mbitos de la informacién, te-
lecomunicaciones, organiza-
cién, disefio v produccién de
sistemas.

De una empresa que empezé
vendiendo proceso de datos,
se ha convertido en una em-
presa que comercializa pro-
ceso de la informacién.

Actualmente, los principales
mercados de actividad de la
compaifia son banca, distri-
bucién, grandes cuentas,
mercados generales y peque-
fia v mediana empresa. La
penetracion en el mundo de
los ordenadores personales
es pequeria debido a que sus
equipos, dadas sus grandes
prestaciones, estan enfoca-
dos a cubrir las necesidades
de las PYMES.

La filosofia Nixdorf consiste
en estar cerca del mercado,
tomar de él lo que existe v
conviene y ofrecer el produc-
to idéneo para las necesida-
des del usuario. En lineas ge-
nerales, el objetivo no es in-
ventar productos, sino tomar
la tecnologia existente y adap-
tarla seglin la demanda.

En el periodo 1981-86 se
crearon en Espafia alrededor
de 500 puestos de trabajo; a
finales de 1986 la compaiiia la
integraban 866 colaborado-
res, en su gran mayoria de
nacionalidad espafiola, si-
guiendo la politica general de
la casa matriz, en Paderborn,
Reptblica Federal de Alema-
nia (RF.A)).

Desde la implantacién de Nix-
dorf Computer en Espafia,
hace ahora 20 afios, se han
alcanzado repetidamente
puestos de cabeza en el rén-
king nacional de empresas in-
forméticas.

En 1986 se facturd por un
total de 21.612 millones de
pesetas, un 27% més que el
afio anterior. Serealizé el 84%
de la facturacién en Espanay
el resto correspondié a ex-
portaciones, fundamental
mente a la R.F.A.

El sector financiero represen-
té un 35% de la venta interior;

el 33%, en PYMES; el sector
de distribucién cubrié el 13%
y el de Administraciones Pu-
blicas y grandes empresas, el
19% restante.

Las exportaciones han creci-
do considerablemente a raiz
de la puesta en marcha de la
fabrica en Toledo, en mayo de
1985, integrada plenamente
dentro del conjunto de cen-
tros de producciéon de la com-
pafiia a nivel mundial, y donde
trabajan actualmente alrede-
dor de 200 personas; desde
ella se exporté el afio pasado
por un total de 3.451 millones
de pesetas, cifras que la com-
paffa espera incrementar
fuertemente cuando la Ley de
Ordenacién de las Telecomu-
nicaciones (LOT) liberalice el
mercado y se pueda vender la
centralita telefénica digital.

El parque instalado, medido
en valor, representa el 6,2%
del total informético, v la pe-
netracién por segmentos en
el mercado es: terminales
punto de venta con lector de
codigo de barras, el 69%, cifra
que hace de Nixdorf lider in-
discutible; también en el dm:-
bito de terminales se ocupa
una destacada posicién, con
el 16,6% del total instalado v el
16,4% de los bancarios.

La estrategia a corto y medio
plazo es seguir afianzando
posiciones en los mercados
en los que ya se comercializan
los productos y lanzar otros
nuevos, tales como la familia
Targon, basada en el sistema
operativo estdndar UNIX.

Por otra parte, en 1987 tam-
bién se entré en el mundo de
los muebles, con una gama
completa para oficinas. Se
trata de un sistema completa-
mente ergonémico y pensado
para satisfacer cualquier pro-
blemética derivada de la per-
fecta utilizacién del espacio o
superficie de trabajo.

OTEMA

OTEMA, S.A. (Opticay Tele-
comunicacién Madrilena,
S.A.), desarrolla sus activida-
des en los campos de més
avanzada tecnologia dentro
del sector de la electrénica
profesional, para aplicaciones
civiles y militares, abarcando:
Disefio de equipos y sistemas,
Fabricacién, Desarrollo de
programas, Integracion de
sistemas, Instalacién y puesta
a punto, Entrenamiento y do-
cumentacion vy Asistencia téc-
nica y mantenimiento.

En las &reas de: Radiocomuni-
caciones mobviles, Radioco-
municaciones  ferroviarias,
Radiogoniometria vy recep-
cién v Guerra electrénica.

Fundada en 1961, OTEMA,
S.A. pertenece a AEG, cuyo
grupo en Espafa integra a
mas de 5.000 personas, reci-
biendo de su casa matriz el
soporte tecnolégico v empre-
sarial necesario para situarse
entre las empresas espanolas
de tecnologia punta en el sec-
tor.

OTEMA cuenta con unos re-
cursos humanos altamente
especializados, de los que
maés del 30% son titulados, v
unas instalaciones de mas de
4.000 m?.

Experiencia v
realizaciones

Desde su fundacion OTEMA
enmarca sus principales acti-
vidades en Radiocomunica-
ciones mobviles, tanto en el
mévil maritimo como terres-
tre. Entre las realizaciones
més importantes, de disefioy
fabricaciéon OTEMA, pode-
mos destacar: Equipos trans-
misores de HF, Redes de Es-
taciones Costeras, Sistemas
de Telecontrol v Redes de
comunicaciones méviles y te-
rrestres.
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En 1981, OTEMA inicia su
andadura en Sistemas de
Guerra Electrénica, con su
participacion en proyectos de
Defensa v en las areas de asis-
tencia técnica, puesta a pun-
to, ensefianza, entrenamien-
to e instruccion del personal
del cliente y mantenimiento.

Todas estas experiencias han
permitido a OTEMA adquirir
un importante know-how en
los diferentes campos de tec-
nologia avanzada y aproxi-
marse cada vez mas al codi-
ciado objetivo de conseguir
el mayor grado posible de in-
dependencia tecnolégica.

I4+D. Nuevos Proyectos

OTEMA cuenta con un de-
partamento de [4D, donde se
genera tecnologia propia, con
el respaldo de la experiencia
de AEG, consiguiendo estar
en la vanguardia vy con la ga-
rantia de una proyeccion in-
ternacional de sus desarrollos
através de lared comercial de
su casa matriz.

Con sus laboratorios de Co-
municaciones, Guerra Elec-
trénica, Aplicaciones Espe-
ciales y las &reas dedicadas a
Proyectos, OTEMA opera en
los siguientes campos de acti-
vidad: Microondas, Radiogo-
niometria, Microprocesa-
dores, Recepcién VHF, UHF,
Transmisién VHF, UHF. Si-
mulacién Guerra Electrénica,
Sistemas de Comunicaciéon v
Sistemas de GEL para la De-
fensa.

Con los mas avanzados me-
dios informéticos, entre los
que se encuentran sistemas
CAD, OTEMA garantiza la
calidad vy la fiabilidad de sus
desarrollos, asi como la orga-
nizacién v los éptimos resul-
tados de sus proyectos.

PAGE IBERICA, S.A.

PAGE IBERICA es una em-
presa de Ingenieria, Instala-
ciones, Mantenimiento v Fa-
bricacién de sistemas vy equi-
pos de electrénica avanzada
para usos civiles v militares.
Dispone de un Departamento
de I+-D propio, v sus principa-
les campos de actividad son:

Electrénica civil avanzada,
Instalaciones radioeléctricas
en aeropuertos, Ayudas a la
navegacién aérea, Guerra
electrénica, Seguridad Inte-
gral v Televisién profesional.

Entre los més importantes
trabajos que ha realizado su
empresa, destaca la toma de
Control de Trafico Aéreo
Transportable, lista para ope-
rar de forma inmediata tanto
en condiciones normales, co-
mo en emergencias, desastres
civiles o conflictos armados,
para control de trafico de
vehiculos tanto aéreos como
terrestres; y capaz de asimilar
el equipo necesario seguin la
situaciéon a tratar.

En el terreno de las comunica-
ciones, podriamos citar los Te-
leindicadores electrénicos
controlados por ordenador.
Pueden considerarse como
sistemas de informacién al
publico, y sus aplicaciones se
extienden en Aeropuertos,
Estaciones de transporte pu-
blico, Publicidad, Bolsa, Ban-
cos, etc. Estos sistemas con-
sisten en un puesto de opera-
dor, con terminal de datos, v
la presentacién por medio de
matrices de 35 puntos, de al-
tura variable segtin necesida-
des.

También se debe citar las Re-
des de Area Local militares,
en los que Page Ibérica se
ocupa de la realizacion de
hardware de aplicacién y con
las siguientes misiones: Anali-
sis vy planificacién de Softwa-
re; Programacién en lengua-
jes de alto y bajo nivel; manejo
de sistemas operativos como
UNIX, RSX-11-M, DOS, etc;
emulacién de cualquier proto-
colo de comunicaciones, co-
mo X-25, 3270, etc; instala-
cién de los sistemas, v forma-
cién del personal.

Por otro lado, v volviendo a
las comunicaciones, merece
especial mencién el sistema
digital de control de comuni-

caciones, con la caracteristi-
ca de ser reconfigurable, v
con control por programa al-
macenado y distribuido, con
arquitectura tolerante a fallos
de aplicacién en sistemas de
control de trdnsito aéreo, sis-
ternas militares C3, sistemas
centralizados de gestién de
comunicaciones y en general
en cualquier centro que pre-
cise la gestién de comunica-
ciones procedentes de dife-
rentes lineas telefénicas o ca-
nales radio.

PHILIPS IBERICA,
S.A.E.

Grupo Instrumentacién

La actividad de Instrumenta-
cidén o Divisién de Sistemas
Industriales y Electroacusti-
cos, se centraen el suministro
de productos y sistemas utili-
zados por organizaciones
profesionales en diversos
campos, tales como: la educa-
cién, la industria, la investiga-
cién, los organismos publi-
cos, el deporte, el transporte,
la asistencia sanitaria, etc...
Hay otras divisiones, también
activas en estos campos, co-
mo: Informética y Comunica-

ciones; Sistemas Médicos:
Sistemas para la Defensa,
etc...

Aproximadamente el 40% del
total de la actividad de Philips
se desarrolla en este drea de

productos vy sistemas para
aplicaciones profesionales. El
volumen de actividad de la
divisién Instrumentacion la si-
tta en el primer lugar entre el
resto de los suministradores
europeos y entre los mayores
del mundo.

Instrumentacién integra en
Espafia cuatro departamen-
tos comerciales: Instrumenta-
ci6bn  Analitica y Cientifica,
Comunicaciones y Seguri-
dad, Instrumentacién Indus-
trial, Instrumentacién de Me-
dida, y un departamento de
Servicio Técnico.
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Instrumentacién Analitica
v Cientifica

Philips fabrica y comercializa,
dentro del mundo de lainstru-
mentacién Analitica y Cienti-
fica, la mds amplia gama de
técnicas y productos del mer-
cado: Espectrometria y Di-
fractometria de Rayos X, Mi-
croscopia Electrénica, Espec-
trometria de Emisién, Plas-
ma, Espectrofotometria de
Absorcién  Atémica, UV-Vi-
sible e Infrarrojos, Cromato-
grafia de Gasesy de Liquidos,
Electroquimica, ...

La aportacién principal de
Analitica a la sociedad actual
se dirige hacia la mejora cons-
tante de la calidad —preocu-
pacion basica de Philips a lo
largo de su historia—, a tra-
vés de los més rigurosos con-
troles de:

1. Materias primas.

2. Proceso de fabricacién,
3. Calidad final en produc-
cion.

Comunicaciones y
Seguridad

El departamento de Comuni-
caciones y Seguridad extien-
de el campo de sus activida-
des, desde la megafonia
—equipos de sonorizacién
para la difusién de muisica, se-
fiales de alarma vy avisos mi-
crofénicos en factorias, cam-
pos de deportes, oficinas,
centros comerciales, etc.—
hasta los sistemas de congre-
S0S.

Se incluyen entre sus activi-
dades, asimismo sistemas de
traduccién simultanea, equi-
pos de intercomunicacién,
grabadores multicanales para
grabacién continua ininte-
rrumpida y sistemas de segu-
ridad: televisiébn en circuito
cerrado, control de accesos y
sistemas de deteccién de in-
trusién.

Instrumentaci6n
Industrial

Dentro del érea de la automa-
tizacion industrial, Philips
ofrece una amplia experien-
cia. El departamento de ins-
trumentacién  Industrial
aborda una amplia gama de
actividades, con productos vy
equipos propios, dentro de
los campos de: Pesaje y dosifi-
caci6én electrénicos, Automa-

tizaciébn de procesos indus-
triales, Sistema de control y
tratamiento de informacién.

Aportacién fundamental de
Philips en estas aplicaciones
es la integracién, en la mayor
parte de los casos, de solucio-
nes homogéneas completas,
basadas en la utilizacién de
sus productos e ingenieria
propia, complementada, con
un amplio soporte técnico in-
ternacional.

En lo relativo ala Automatiza-
cién de Procesos Industriales
el departamento suministra
desde el captador adecuado
para cada medida hasta el
més sofisticado sistema de
control.

Los sistemas de telecontrol
constituyen en el tratamiento
de la informacién un comple-
mento idéneo de los equipos
mencionados anteriormente.
Permiten la medida vy control
a distancia del estado de nu-
merosos dispositivos indus-
triales, hidraulicos, de tele-
comunicacién, etc.

Instrumentacién de
Medida

Desde la iniciacién de su acti-
vidad, el departamento de
Instrumentacién de Medida
ha ocupado, a nivel mundial,
un puesto de liderazgo dentro
del sector. Tiene ello su fun-
damento en la avanzada tec-
nologia que posibilitan sus
medios de Investigacién y
Desarrollo de sus laborato-
rios.

Philips destina a la investiga-
cién pura y aplicada méas del
15% de su cifra de negocios.
Esta investigacién incluye
nuevos materiales, tecnolo-
gias y componentes tales co-
mo circuitos integrados LSI
especiales disefiados v fabri-
cados especificamente para
ser utilizados en sus propios
instrumentos.

El departamento de Medida
comercializa en Espafa los
siguientes equipos: Sistemas
de programacién y desarrollo
de microprocesadores, anali-
zadores l6gicos y oscilosco-
pios, sistemas automaticos de
medida, generadores de fun-
ciones, pulsos y RF, registra-
dores gréficos vy plotters,
g!%iipos profesionales para

RANK XFROX

El paulatino, seguro y estruc-
turado cambio de Rank
Xerox, de Compaiifa de Co-
piadoras a Compafifa de Sis-
temas y Publicaciones, ha re-
sultado un total éxito.

La introduccién en el merca-

do de nuestras méaquinas de

escribir electrénicas, el afian-
zamiento de nuestras copia-
doras, con la ya célebre Serie
10, la continua expansidn de
nuestras Redes Locales
(Ethernet) v la autoedicién
(Xeroeditor), las impresoras
electrénicas y de color, los
sistemas expertos vy la Inteli-
gencia Artificial, han situado a
Rank Xerox en la méas alta
cota del mercado ofimético.

Nuestro eje base ha sido y es:
El Documento; sobre y a par-
tir de él, hemos desarrollado
todo tipo de software - hard-
ware. Las “ventanas” tan utili-
zadas por otros constructo-
res, los “iconos”, los sistemas
expertos, las transmisiones,
las impresiones electrénicasy
de color, etc., han sido idea-
dos y construidos en nuestro
Centro de Investigacién de
Palo Alto (California), consi-
derado como uno de los tres
Centros privados mas impor-
tantes del mundo.

En definitiva, Xerox seguird
siendo lider en crear, comuni-
car e imprimir.

La Compaiia Espafiola al-
canzard este afio cerca de
los treinta mil millones
(30.000.000) de facturacién,
exportando por un valor a los
4.000 millones de pesetas.
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REDISLOGAR, S.A.

Redislégar es una empresa
profesional dedicada a la im-
portacién y distribucién de
componentes electrénicos de
alta calidad. Fue fundadaenel
afio 1957 y en sus ya casi 30
afios de vida ha acumulado
una gran experiencia en el
servicio al cliente, lo cualle ha
llevado a mantenerse en pri-
mera fila y a seguir aumen-
tando el niimero v calidad de
sus representantes.

Cuenta con sucursales en
Barcelona v Bilbao y delega-
ciones en otras importantes
capitales espafiolas.

Eldesarrollo de la empresa ha
mantenido una linea regular y
constante que la ha propor-
cionado un gran nivel de esta-
bilidad en estos tiempos tan
dificiles que corren.

A continuacién, y conel finde
mostrar globalmente las com-
panias representadas y/o dis-
tribuidas, pasamos a dar una
relaciéon de las mismas, con
detalle del pais de origen v
productos gue fabrican.

Huber & Suhner (Suiza):
Linea completa de productos
para RF y microondas. Siste-
mas completos para la trans-
misién y recepcién mediante
fibra 6ptica.

Souriau (Francia): Conec-
tores sub-D, circulares, rec-
tangulares para circuitos im-
presos, para cable plano con
conexién por desplazamiento
del aislante y carcasas y acce-
sorios para todos los tipos de
conectores.

Siliconix (EE.UU.): Mos-
power; Fet’s; Mosfet's; Jfet’s;
Fetchip (Montaje superficial);
Gate Array Cmos; Fet ling-
ton; Conmutadores ana-
l6gicos; Convertidores LSJ
AD/DA.

Panasonic (Matsushita/Ja-
p6én): Memorias; Cmos; Ope-
racionales; Reguladores de
de tensidn; Catoelectrénica;
Transistores; Dispositivos
efecto hall; Lectores de Tarje-
tas Magnéticas; Condensado-
res: Téantalo, Gold Capacitoil;
Displays cristal liquido LCDy
Componentes para montaje
superficial.

TDK (Japén): Ferritas para
uso profesional e industrial;
Condensadores ceramicos:
Componentes para montaje
superficial; Filtros; Lineas de
retardo; Productos piezo ce-

* rdmicos; Varistores v Termis-

tores; Sistemas de fabrica-
cibn para el ensamble vy
automatico de componentes -
Discretos y SMD.

TAG (Suiza):
Triacs y Diacs.

Intech (EE.UU.): Sistemas
completos para adquisicion
de datos; Conversores AD/
DA; DC/DC. y de Tension-
/Frecuencia; Amplificadores
(Sample and hold) v compu-
ter Graficos/Video.

Tiristores:

Weiteck (EE.UU.): Multipli-
CAE]ldPrES, Acumuladores vy
u’s.

Tschudin & Heig (Suiza):
Pulsadores: Teclados: Pilotos
de sefnalizacion.

H. Chambaut (Francia):
Conmutadores rotativos pro-
fesionales.

Eeco (EE.UU.): Microinte-
rruptores para circuito im-
preso; Microconmutadores
basculares, Giratorios y Rota-
tivos con salidas: BCD, Bina-
ria, Decimal.

Schurter (Suiza): Fusibles y
portafusibles profesionales;
Pilotos de sefializacion minia-
tura; Disyuntores de panel;
Pulsadores v teclados de
membrana; tomas para red
con fusibles y selector de ten-
sién; Seccionamientos v Pul-
sadores luminosos.

Binder (Alemania): Conec-
tores circulares y rectangula-
res alta calidad.

Panduit (EE.UU.): Sistemas
de interconexién para circui-
tos impresos por desplaza-
miento del aislante y Sistemas
de herramientas para el en-
samble automatico.

LMI Euraco (Francia): Re-
gletas de conexién yv Gama
completa de terminales v ac-
cesorios.

Contelec (Suiza): Potencié-
metros alta calidad para uso

militar y profesional; Fuentes
de alimentacién de precision
con ajuste digital v Diales
cuentavueltas,

Rubycon (Japén): Conden-
sadores alta calidad; Resis-
tencias; Arrays Resistivos:
Micréfonos electret v Supre-
sores y filtros de ruido.

Kilovac Dowkey (EE.UU.):
Relés alta tensién, Coaxiales
v para microondas.

Elfein (Alemania):
reed alta calidad.

Relés

Nikkai (Jap6n): Interrupto-
res y conmutadores calidad
profesional.

RYMSA

Desde su fundacién en 1974,
Radiacién vy  Microondas,
S.A., ha seguido una trayec-
toria de expansién de sus acti-
vidades, mejora de sus pro-
ductos v aumento de su vo-
lumen de facturacién hasta
ocupar en la actualidad el
puesto de empresa lider en el
mercado nacional de antenas
profesionales v complemen-
tos.

Sus pardmetros mas significa-
tivos son los siguientes:

® Forma juridica:
Sociedad Anénima.

e Estructura de capital:
100% nacional (78% accionis-
tas privados, 22% Sociedad
Bancaya de Promocién Em-
presarial).

® Cartera de pedidos:
450 millories.

® Previsién facturacién 1987:
770 millones de pts.

® Nim. de empleados:
82.

® Superficie terrenos pro-
pios:
20.000 m?.

® Superficie construida:
4.000 m2,

Sus &reas de actividad se cen-
tran en:

Diserio, desarrollo y fabrica-
cién de Sistemas Radiantes y
dispositivos pasivos de radio-
frecuencia para: Radiodifu-
sién y Televisién, Comunica-
ciones Civiles y Militares, Ra-
dionavegacién v Sector Es-
pacial.
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Siguiendo una politica de con-
tinua inversibn en [+D,
RYMSA, dispone de amplios
medios dedicados a esta acti-
vidad; un equipo de 12 titula-
dos superiores dedicados en
exclusividad, dispone de un
laboratorio de disefio y medi-
das con los méas modernos
medios, entre los que cabe
destacar el analizador de re-
des automatico sintetizado
hasta 40 GHz, HP-8510, sis-
tema informéatico de desarro-
llo (IBM PC-AT, HP9816,
sistema CAD-CAM, VAX)y 3
campos de ensayo de ante-
nas abiertos, para medidas de
diagramas de radiacién de sis-
temas radiantes hasta 40 GHz
con previsibn para 1988 de
incorporacién de un campo
de ensayo de antenas com-
pacto (Compact Range).

En la actualidad RYMSA,
ocupa el lugar de primer sumi-
nistrador de Sistemas Radian-
tes para RTVE y Televisiones
Autonémicas, aceptando el
reto de mantener el lugar e
incrementar su presencia,
dado el previsto avance en el
campo de las telecomunica-
ciones, en los mercados civily
militar de comunicaciones,
asi como en los de espacio vy
radiodifusién, todo ello con la
garantia de los amplios me-
dios de que dispone v de suya
marcada experiencia.

SIEMENS

SIEMENS, S.A. comenzé sus
actividades en Espafia en el
ano 1910, aunque su estruc-
tura actual se formé en el afio
1953; su objeto es el de la
fabricacién, reparacién y ven-
ta de todo tipo de materiales
electrénicos, eléctricos y me-
cénicos, v realizacién de pro-
yectos v obras de todos los
tipos de ingenieria. De este
modo, la sociedad queda
compuesta por seis divisio-
nes.

La Divisién de Fabricacién
reparte su trabajo entre las fac-
torfas de Cornelld, Getafe vy
Mélaga. En la primera, estan
radicadas las tareas de Elec-
trénica de potencia y motores
eléctricos, mientras que en
Getafe y Maélaga estén los
sectores de Electrénica y

Componentes,  respectiva-
mente. Es de destacar que las
cuotas de exportacién de las
tres factorias son de un 10%,
50% y 70% respectivamente.

La Divisién de Componentes
ha tenido un crecimiento
constante desde 1981, pa-
sando de los 2.000 millones de
ptas. en el ejercicio 81/82alos
4.500 millones en el 85/86.
Los sectores que abarca esta
divisién van desde el sector
del gran publico, al mercado
de Telecomunicacién e Indus-
tria. Entre sus labores des-
taca la venta de memorias
dindmicas de 64 K y 256 K,
suministro de Circuitos Inte-
grados de Ga As, de filtros de
onda superficial para radioen-
laces y TV via satélite, v de
tubos de onda progresiva de
alta potencia v elevada fre-
cuencia para enlaces con sa-
télite. Se pretende también
entrar en el mercado militar.

También esta la division de
Telecomunicacién, cuya fac-
turacion de este dltimo ejerci-
cio (85-86) ha sido de 4.000
millones. Es de destacar en
esta divisién el sector de Cen-
trales telefénicas, v, en Co-
municaciones Publicas, el
suministro a Telefénica de
modems de televisores.

La Divisién de Informética,
por su parte, ha sido la que
mayor crecimiento ha tenido
en estos afios, pasando de los
1.300 millones de facturacién
en 1981/1982 a los 3300 en
85/86. Los factores clave de
este crecimiento han sido la
comercializacién de produc-
tos como la familia de ordena-
dores multipuesto de sistema
operativo SINIX, laimpresién
laser v la familia BS2000, de
gestién.

Por otro lado, es la divisién de
Energia, Industria y Automa-
tizacién, la mas patente de la
sociedad, con 16.000 millones
de facturacién. Los més nota-
bles productos se refieren a
motores de eje hueco y en los
autématas programables.

Por tltimo, la Division de elec-
tromedicina que también ha
realizado un notable creci-
miento al pasar de 2.500 millo-
nes de facturacién en el 81/82
a 4.500 millones en el 85/86.
Los sectores mas destacados
son Radiologia v Angiografia.

SITRE

SITRE es una empresa del
subsector electrénica profe-
sional especializada en el drea
de Telecomunicaciones vy
Energia, con capital totalmen-
te nacional. Su actividad co-
menzé en el afio 1946 traba-
jando para la C.T.N.E., Telé-
grafos v el Ejército.

A partir del afio 1961, en que
SITRE consigue el concurso
de Telégrafos para la red
Géntex automatica cambia la
fisonomia de la empresa, es-
pecializdndose cada vez méas
en el suministro de equipos de
altura tecnologia. Principales
referencias de esta época fue-
ron RENFE y C.T.N.E. En
1971 pasa a convertirse en
Sociedad Anénima. A partir
de esta fecha, con tecnologia
propia, participa activamente
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en proyectos de colaboracién
con Telefénica, para la mejo-
ra de la calidad de la red tele-
fénica de Espafia y en la crea-
cién y desarrollo de la red
especial de Transmisién de
Datos.

Mas de 250 desarrollos indus-
trializados y casi otros tantos
en distintas fases de realiza-
cién son un exponente claro
de la importancia de su Labo-
ratorio de Desarrollo, donde
un experimentado equipo de
profesionales desarrolla los
proyectos que nuestros clien-
tes demandan.

Etapas significativas en la acti-
vidad de desarrollo fueron la
gestacién del sistema de con-
mutacién de paquetes de tele-
fénica, TESYS, siglas de Tele-
fénica, Secoinsa vy Sitre, que
colaboraron activamente en
las fases de especificacién,
desarrollo y puesta en fabrica-
cién de los equipos. SITRE
también fue pionera en Espa-
fia en desarrollo y fabricacién
de equipos de transmision de
datos, con el primer modem
en tarjeta de fabricacién
nacional y toda una gama de
equipos que han ido evolucio-
nando con la tecnologia dis-
ponible y con la demanda
existente. El resultado de este
esfuerzo es que hasta la fe-
cha, todos los productos que
ha comercializado SITRE,
salvo los proyectos informéti-
cos llave en mano, se han des-
arrollado en su Centro de
I+D.

"En 1984 SITRE comenzé
la modernizacién de sus insta-
laciones industriales sustitu-
vendolas por una planta nue-
va de 8.000 m? y reestructu-
rando su sistema de trabajo
tradicional. Con ello, en 1985
ha logrado alcanzar una pro-
duccién de 11,3 millones por
persona, lo que la sitiia en los
primeros puestos entre las
empresas industriales del sec-
tor, siendo altamente compe-
titiva en calidad y precio.

Areas de actividad:

Transmisién de Datos, Ener-
gia, Transmisién y tarificacién
telefénica, Centralitas telefé-
nicas, Radiotelefonia v Con-
mutacién radiotelefénica, Te-
lealarmas y Telecontrol, vy
Proyectos vy sistemas infor-
maéticos.

SOFEMASA
SISTEMAS

SOFEMASA SISTEMAS es
la division informética espa-
fiola creada en 1962 dentro
del grupo multinacional
SEMA.METRA, que figura
desde 1982 segtin el informe
ECSA - European Computing
Services Association entre las
diez primeras empresas en
Consultoria y Servicios Infor-
maéticos v entre las tres prime-
ras en Ingenieria de Software.

En la actualidad SOFEMASA
SISTEMAS desarrolla sus ac-
tividades en todos los secto-
res econdémicos —Industria,
entidades financieras vy segu-
ros, administracién, servi-
cios, etc.— y mantiene acuer-
dos de colaboracién con la
Universidad Espafiola. En los
dltimos afios SOFEMASA
SISTEMAS ha participado
activamente en proyectos de
avanzada tecnologia en Infor-
matica y Comunicaciones en
el marco de la CEE como son
EUREKA, SPRIT, ESA
(Agencia Espacial Europea).

Entre sus actividades, con un
volimen de ventas globales
de mil millones de pesetas en
1986, se encuentran Informa-
tica de Gestion (48%), Tele-

‘matica e Informéatica Técnica

(14%), Consultoria (23%),
Programas - producto (7%),
Formacién (7%), habiendo
recibido en 1986 el primer tro-
feo de Software espaiol al
producto SEB-10 (Servicios
Electrénicos Bancarios) que
utilizan la arquitectura NON-
STOP.

Siendo la prestacién de servi-
cios intelectuales una de sus
actividades basicas, SOFE-
MASA SISTEMAS, con una
plantilla superior a los 180 fi-
tulados superiores, utiliza
metodologias v paquetes de
Software propios que garanti-
zan la calidad de sus servi-
Cios.

TELECOMUNICA-
CION Y CONTROL

Una mirada retrospectiva de
los Ultimos diez afios del sec-
tor desde la perspectiva de
Telecomunicacién v Control,
S.A., encuentra dos épocas
muy diferenciadas: una en la
que se encuentran las causas
que justificaron la decisién de
su creacién en diciembre de
1980 v otra en la que a partir
de ese momento pasa a ser
uno de sus actores

No es posible hacer ninguna
referencia al sector, sin resal-
tar la influencia que en él
mismo tienen las actuaciones
de Telefénica, y en lo que qui-
z4s se encuentra la causa ul-
tima del abandono de las acti-
vidades industriales de la divi-
sién de Telecomunicaciones
de GTE International.

Con este elemento de refe-
rencia y valorando las posibi-
lidades de otros mercados,
cuyo Unico y gran atractivo es
el de no ser cautivos y la con-
viccién de la necesidad de su
existencia, se crea Telecomu-
nicaciéon y Control.

El andlisis de las tendencias
posibles en la evolucién espa-
nola, permitian concluir que
al margen de cualquier tipo de
acuerdos siempre necesarios,
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si la voluntad de la Empresa
era la de crecer y tener una
personalidad definida, el Gni-
co planteamiento posible era
el de crear su propia tecnolo-
gia.

Estaban presentes los condi-
cionantes de un sector tradi-
cionalmente identificado con
grandes multinacionales a los
que se sumaban factores rela-
cionados con nuestra dimen-
sibn. Pero también habia
quién, ademas de darnos su
confianza, nos cred la motiva-
cion suficiente par continuar
con nuestra iniciativa.

En esta linea planteamos las
primeras realizaciones, que
ademaés de ofrecer una nueva
opcion al mercado, nos per-
miten conocer los elementos
indispensables para llevar a
cabo acciones de mayor im-
portancia. En esta primera
etapa que cubre hasta 1984 se
cuenta con la colaboraciéon
del CDTl y la DGCT (actual
DGT).

Para esta época, algunos de
nuestros clientes, recorda-
mos que Telefénica no lo es,
se plantean formalmente la
digitalizacién de sus redes v
con ello la introduccién de
equipos de esta nueva tecno-
logia. De forma decidida, v

conscientes de que no hay
tiempo para completar los
trabajos iniciados, se estable-
cen los acuerdos de transfe-
rencia de tecnologia oportu-
nos.

En este programa, a caballo
entre 1984 vy 1985, se toma la
decisiébn de iniciar un pro-
grama, definido con los plan-
teamientos que requiere su
continuidad en el tiempo, pa-
ra trabajar en Aplicaciones de
Ondas Milimétricas, estable-
ciendo una linea permenente
de actualizacién de las tecno-
logias precisas.

De aqui nacen unas relacio-
nes muy activas con la Admi-
nistraciéon (CDTI y Direccion
General de Electrénica e In-
formatica), de una parte, con
Centros Universitarios
(E.T.S.I.T. de Madrid, U.P. de
Santander) de otra, y final-
mente con la Telefénica de
otra para el desarrollo de una
familia de radioenlaces traba-
jando en frecuencias entre 20

v 30 GHz.

Esta decisién permite consti-
tuirse en lider dentro del sec-
tor industrial espafiol en esta
tecnologia y plantearse la par-
ticipacién en provectos de la
Agencia Europea del Espacio.

Asimismo, otras actuaciones
dirigidas hacia el sector de las
Comunicaciones de Empre-
sa, han reforzado nuestra po-
sicibn en el mercado de las
comunicaciones a 64 Kbit/s.

Uno de los elementos deter-
minantes, cara al futuro que
empieza todos los dias, es el
posicionamiento de Teleco-
municacién y Control, S.A.,
en un mercado donde cada
vez se hace mas patente la
presién de las grandes multi-
nacionales, para lo cual no
s6lo serd suficiente reforzar
nuestra posicién en Espafia,
sino esforzarse por lograr que
las acciones llevadas hasta el
momento en el exterior, den
los resultados esperados, per-
mitiendo de esta forma alcan-
zar los voltimenes de negocio
previstos para el normal
desarrollo de la Empresa.-

Todos estos elementos son
los que exigen plantearse
cualquier objetivo continuan-
do con los esfuerzos iniciados
y con acciones que se apoyen
en la tecnologia desarrollada.

TELETRA
ESPANOLA, S.A.

TELETTRA  ESPANOLA,
S.A., empresa industrial de
espiritu  innovador vy fuerte
vocacién exportadora, con
una plantilla de 1.893 perso-
nas, —gran parte de ellas gra-
duados universitarios—, v
una cifra de negocio prevista
para 1987 de cerca de 17.800
millones de pesetas, es el re-
sultado de la integracién de
dos grandes grupos de em-
presas, cuya dimensién histé-
rica, econémica, técnica y
prestigio se proyectan con-
juntamente, aportando:

— Telefénica el 51% del capi-
tal social, v

— Fiat Internacional a través
de Telettra S.p.A. el 49% res-
tante.

TELETTRA ESPANOLA,
S.A. junto a la utilizacién de
tecnologla procedente de
TELETTRA S.p.A., estd do-
tada de una notable capaci-
dad de investigacién propia
con la que enriquecer su cata-
logo. A tal fin, destina im-
portantes recursos humanos
vy técnicos tanto para el des-
arrollo de nuevos productos,
como para la introduccion de
nuevas tecnologias, represen-
tando los gastos corrientes en
investigacién y desarrollo un
apreciable porcentaje de las
ventas.
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Asentada fundamentalmente
en Espana con tres importan-
tes factorias, donde resulta
ser empresa lider en el mer-
cado de la transmisién telefé-
nica y telemaética, asi como
en otras aplicaciones para las
telecomunicaciones piiblicas
y privadas. TELETTRA ES-
PANOLA, S.A., que actuaen
mercados tan competitivos
como el de Defensa, también
estd presente en el exterior,
de lo que pueden dar fe clien-
tes satisfechos en mas de 40
paises del mundo, a quienes
se han destinado més del 20%
de las ventas totales de los
tltimos afos.

Con vocacién y capacidad de
liderazgo internacional en el
desarrollo de la Telefonia Ru-
ral vy un amplio catélago de
equipos y realizaciones a nivel
mundial, TELETTRA ESPA-
NOLA, S.A. estd dotada de
un aparato productivo y de
control de calidad capaz de
soportar la mas ambiciosas
empresas.

Una dimensién técnico-eco-
némica suficiente para em-
prender importantes realiza-
ciones, con la necesaria flexi-
bilidad para garantizar res-
puestas de calidad en el tiem-
po, permiten junto con el ca-
talogo existente de productos
v servicios afrontar con rigor,
una amplia gama de proyec-
tos en el ambito de las teleco-
municaciones, ofreciendo so-
luciones globales e integra-
das.

TELEVES

Nace como sociedad privada
en 1958, para subvenir a las
necesidades de antenas en el
recién instaurado mercadode
TV. En 1961 se constituye
como sociedad limitada y
como sociedad anénima en
1965.

Desde su nacimiento, la em-
presa ha venido expansionan-
dose continuamente, como
lo muestra el aumento de sus
cifras més significativas, co-
mo el capital social, que pasa
de 400.000 ptas. en 1961a 420
millones en 1985, v las reser-
vas, que en el mismo periodo
pasaron de 0 a 316 millones.
Las ventas, por su parte, han
pasado de 3.6 millones a 2.084
vy el personal de la empresa
pasa de 5 personas a 340. Por
otro lado, Televés es pionera
v lider en su especialidad, cu-
briendo con sus ventas el 40%
de la cuota de mercado.

Segtin el censo “Fomento de
la produccién”, la empresa
figura en la posicién 2.020 del
total de Espafia (1984) y el
nim. 25 en el sector electré-
nico. Posee dos factorias en
Oporto y Santiago, esta ilti-
ma de 30.000 m? total.

También tiene dos filiales: Ga-
llega de Mecanizados (GA-
MESA) v Gallega de Informa-
tica (GAINSA).

Las claves delaactividadde la
empresa estan en varios fac-
tores: un mercado en cons-
tante expansién, la autofi-
nanciacién, recursos de [+D
propios y la productividad.

Las fases en que la empresa

se implanté en el mercado de
TV en Espafia pasan por los
diversos avances que ha teni-
do este sector: Red del primer
canal, Ley de antenas colecti-
vas 49/1986, Red del sequndo
canal (VHF), TV-Color, Ter-
cer Canaly TV-Satélite, tanto
en su versién actual de satéli-
tes experimentales (ECS-1),
Ghorizont e Intersal-V) como
en la futura DBS (radiodifu-
sibn satélite). Todo ello ha
sido dirigido bajo la filosofia
de la especializacién en una
actividad concreta: la fabrica-
cién de todo tipo de elemen-
tos para la captacién de sena-
les de Radio v T.V. y su pro-
cesamiento hasta el televisor.

Por lo que a avances tecnolé-
gicos se refiere, se resalta so-
bre todo la actuacién de los
departamentos de 1+D, Con-
trol de Calidad v Robotiza-
cién.

El grupo de [+D se acredita el
hecho de la independencia de
la Empresa de las tecnologias
extranjeras, gracias al desa-

rrollo de la propia tecnologia.
Esto se evidencia en el hecho
de haber obtenido hasta 7
patentes de invencién. En
proyectos concretos, se cola-
boraconel LAl del C.S.IC.,
como por ejemplo el actual de
aplicacién de la informética a
la fabricacién de circuitos im-
presos VHF-UHF-SHF. Es-
pecial relevancia tiene el he-
cho de que, en 1984, se co-
mience a utilizar la tecnologia
de componentes montaje su-
perficial SMA para la produc-
cién de amplificadores. Tele-
vés es el primer fabricante de
Europa que los usa en su sec-
for.

Estos objetivos se llevardn a
cabo por una doble vertiente:
disefio de nuevos productos,
e implantacién de maquinaria
de disefio propio. Asi, las li-
neas de desarrollo que se si-
guen son las de TV-satélite,
TV-cable y antenas de hasta
25 GHz, tanto para TV como
para radios celulares.

La calidad en Televés se en-
tiende como un objetivo glo-
bal de empresa, estanto, por
tanto, todos los departamen-
tos implicados en su consecu-
cién. “La calidad no se con-
trola, se produce” define una
actitud en la cual participan
todos los niveles de la empre-
sa vy cuyo resultado visible es
el de una producciéna losmés
altos niveles de calidad v fiabi-
lidad.

Para el préximo trienio en el
programa de I+D figuran las
siguientes lineas de producto:
Televisién por Satélite, Tele-
visibn por cable (CATV),
Reemisores y micro-reemiso-
res, Redisefio gama actual
MATV v Antenas de teleco-
municacién para radios celu-
lares.
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En mayo de 1986, las corpora-
ciones informaticas Sperry y
Burroughs, a propuesta de
esta dltima, llegaban a un
acuerdo de fusién. El objetivo
de esta fusién, en palabras de
W. Michael Blumenthal, en-
tonces Presidente de Bu-
rroughs, era “Crear una po-
tencia en el sector informati-
co, con la masa critica nece-
saria para poder competir, en
un plano de mayor igualdad,
en un mercado tan complejo
como éste”.

El 16 de septiembre de ese
mismo afo, tiene efecto el
altimo tramite legal para que
esta funcién sea efectiva: la
Junta de Accionistas de Bu-
rroughs aprueba la fusién con
Sperry, en los términos acor-
dados en el mes de mavo.
Finalmente, el 10 de noviem-
bre, la nueva compafiia es
bautizada con el nombre de
Unisys. Culmina asi el pro-
ceso de creacién de un nuevo
gigante de la informética y se
inician los trabajos para la rea-
lizacidn préactica de la unifica-
cibn de ambas organizacio-
nes.

Los resultados, en el terreno
financiero, no pueden ser méas
optimistas. En un periodo de
seis meses, las acciones de
Unisys doblan su cotizacién
en la Bolsa de Nueva York, lo
que lleva a la direccién de la
compania a proponer una di-
visiéon de las acciones, a tres
por una, aceptada por los ac-
cionistas vy realizada en los
primeros dias de julio de este
afno. Las acciones continuan
revalorizandose, v es previsi-
ble que finalicen el afio tripli-
cando, de hecho, el valor que
tenian en el momento de la
fusion.

En Espafia, también el pro-
ceso de fusién ha culminado
con éxito. La diferencia de
tamanos v presencia en mer-
cados de Sperry, S.A. vy Bu-
rroughs, S.A., ha facilitado la
integracién de ambas. Spe-
rry, méas potente que Bu-
rroughs en el mercado espa-
fiol, tenia una mayor presen-
cia en el mercado de Sector
Publico y Transportes, mien-
tras que Burroughs comen-
zaba a fortalecerse de manera
especial en Banca y Entidades

Financieras. En abril de 1987,

se daba a conocer la Direc-

cién que se haria cargo de la

nueva compaifiia, cuyo nom-

gre iba a ser Unisys Espafia,
A,

También aqui, como en mu-
chos otros paises, la empresa
combinada iba a convertirse
en la nimero dos del sector,
por volumern de ventas inte-
riores, con una facturacién en
el afio 1987, de 19.345 millo-
nes de pesetas.

El objetivo marcado para este
primer ano, es optimista. Luis
Felipe Vega, Vicepresidente
de la Divisién Europa-Africay
Director General para Espa-
fia de Unisys, lo establecia asi
en el mes de abril: “Crecer
algunos puntos por encima de
la media del mercado es, para
nosotros, un objetivo realista
en este afio. Sobre todo si
tenemos en cuenta la com:-
plejidad que lleva aparejado
un proceso acelerado de fu-
siéon como el que estamos vi-
viendo”.

Este afio, ha supuesto tam-
bién para Unisys Espafa, la
consolidacién en el mercado
de miniordenadores, incre-
mentando las ventas de siste-
mas UNIX en méas de un
400%.

Actualmente, la base instala-
da de la compafia, con un
valor de 50.000 millones de
pesetas, se desglosa de la si-
guiente manera: 45% en Sec-
tor Publico, Transportes y
Comuriicaciones; 25% en In-
dustria y Comercio; 24% en
Banca y Entidades Financie-
ras, vy, 6% en Ventas Indirec-
tas.

El futuro, con una actividad
concentrada en lineas de ne-
gocio, soportada por cuatro
Direcciones Generales, se
presenta prometedor. La ca-
pacidad, reconocida en el
mercado, de proporcionar so-
luciones en cada sector de la
industria, serd una de las prin-
cipales bazas de Unisys. Solu-
ciones como FSA-Finesse,
para automatizaciém de ofici-
nas bancarias; o, CAD/CAM,
a través de los producots
GRAFTEK de Unisys, para
fabricacién, disefio e investi-
gacién, son, a modo de ejém-
plo, una muestra de lo que la
compafiia es capaz de ofre-
cer,

UNITRONICS, S.A.

Unitronics, S.A. es una em-
presa espafiola que trabajaen
el sector electrénico profesio-
nal desde 1965.

Tiene sus oficinas centrales
en Madrid, delegacién en Bar-
celona con Laboratorio de
mantenimiento propio y 1000
m? de Laboratorio v Almacén
en Madrid.

Actualmente estd formada
por una plantilla de 80 perso-
nas, de las cuales, 25 son titu-
lados superiores.

La compaiifa esta compuesta
por cuatro divisiones: Com-
ponentes, Instrumentacién,
Proceso de datos y una Divi-
si6n de proyectos.

La Divisibn de Componentes,
la més antigua de todas, tiene
firmas reconocidas mun-
dialmente como lideres en
semiconductores. Estas, nos
han confiado la introduccién
v afianzamiento de sus pro-
ductos en el mercado espa-
fiol, va que nuestra ingenierfa
trafaaja estrechamente con
los laboratorios de un gran
nimero de industrias electré-
nicas nacionales.
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En 1978 introdujimos en Es-
pana el popular microproce-
sador de 8 bits, Z80, forman-
do a toda una generacién de
usuarios de micros. Hemos
colaborado igualmente en
muchos desarrollos de alta
frecuencia especialmente en
las etapas de potencia.

En la actualidad, y en lo que a
componentes activos se refie-
re, tenemos una amplia gama
de productos y las herramien-
tas adecuadas para desarrollo
de PLD’s, IFL's, PAL’s,
GAL'’s, GATE ARRAYS vy
otros dispositivos de (ltima
tecnologia.

La Divisién de Componentes
la completan los departamen-
tos de Componentes Pasivos
vy Componentes Especiales.

Estos departamentos tienen
una excelente introduccién
en los mercados de consumo,
industrial v militar va que la
mayoria de sus productos dis-
ponen de los tres rangos de
especificaciones.

Ademaés de tener un extenso
rango de componentes pasi-
vos tipicos, (condensadores,
potenciémetros, resistencias,
etc), disponemos de una serie
de componentes especiales,
necesarios en muchas aplica-
ciones electrénicas (zumba-
dores, motores, solenoides,
conmutadores, teclados, pro-
ductos termorretréctiles, etc).

La Divisién de Instrumenta-
cion estd dividida en varias
Areas de Aplicacién. Unitro-
nics, ademas de suministrar
Instrumentacién general (os-
ciloscopios, contadores, mul-
timetros, frecuencimetros,
puentes de medida, etc) y una
linea de instrumentacién In-
dustrial (medidores de rigidez
dieléctrica v aislamiento, me-
didores de tierra, superviso-
res de tensién de red, etc)
dispone de una linea de pro-
ductos y la ingenieria adecua-
da para incidir en sectores de
vanguardia como son las Te-
lecomunicaciones, Comuni-
caciones Opticas, PCM, mi-
croondas, etc.

La Divisibn de Proceso de
Datos la componen el Depar-
tamento de Informética In-
dustrial y el Departamento de
Comunicaciones de Datos
(Telemaética).

En Informética Industrial tra-
bajamos las maés prestigiosas
firmas de grabacion de dispo-
sitivos v herramientas de
disefio para la ingenieria elec-
trénica, asi como una gama
completa de tarjetas indus-
triales para los Buses méas im-
plantados (STD-BUS, VME-
BU)S. QBUS, MULTIBUS,
etc).

El Departamento de Telema-
tica de Unitronics cuenta con
una gama de productos que
cubren cualquier necesidad
en comunicacién de datos
(sistemas de gestién y conmu-
tacién de mensajes, multiple-
xores, modems, redes de
area local, PAD’s X.25, con-
troladores de red, analizado-
res de protocolos, etc) y un
soporte formado por verda-
deros especialistas en comu-
nicaciones. Desde 1980 ve-
nimos analizando, instalando,
ampliando v manteniendo re-
des de comunicacién de da-
tos, teniendo como mejor
aval a nuestros clientes, entre
los que se encuentran gran-
des y pequefias empresas pri-
vadas, empresas publicas,
Administracién v Universi-
dad.

La Divisién de Proyectos de
Unitronics estd soportada
por un Laboratorio de Investi-
gaciéon y Desarrollo que ha
permitido trabajar en distin-
tas areas de aplicacién. Dis-
ponemos de instrumentacién
completa hasta 2 GHz, para
trabajar en proyectos de alta
frecuencia. Tenemos los (ilti-
mos sistemas de ingenieria
asistidos por ordenador
(CAE) asi como analizadores
v computadores para abordar
cualquier desarrollo en el
campo digital. Cabe resaltar
por su importancia que dispo-
nemos de un laboratorio com-
pleto para calibracion de
equipos de medida para fibra
éptica.

Entre los productos desarro-
llados vy fabricados por esta
divisién de UNITRONICS se
pueden destacar:

— Una extensa gama de apa-
ratos de medida para comuni-
caciones telefénicas .

— Una linea de tarjetas y or-
denadores de estructura
abierta para aplicaciones de
control industrial y desarrollo
de hardware y software.



