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RESULTADOS DE MCI Y
GTE-SPRINT EN LA
COMPETENCIA POR EL
MERCADO DE LARGA
DISTANCIA EN USA

Frente a un incremento
del 26% en los beneficios del
primer trimestre del presen-
te afio de la compadifa ATT,
MCI Communications v
GTE-Sprint obtuvieron en el
mismo periodo de tiempo y
respecto’a los del afio ante-
rior, un aumento del 25% yun
descenso del 6% en benefi-
cios, respectivamente. En
beneficios netos siguen sien-
do considerables las diferen-
cias, alcanzado 445 millones
de $ ATT, 25 millones de $
MCI, y 265 millones de §$
GTE.

Sin embargo, la factura-
cién de ATT durante el pri-
mer trimestre de 1987, 8.120
millones de $, ha sido un 7%
inferor a los 8.710 millones
registrados en igual periodo
del afio precedente. En lo re-
ferente a ventas de servicios
(unos 4.590 millones) fueron
un 3% maés bajas que el afio
anterior, debido principal-
mente a los recortes de las
tarifas de las comunicaciones
a larga distancia.

El incremento de benefi-
cios de MCI, en realidad, fal-
sea la evolucién de los nego-
cios del “carrier” de larga dis-
tancia, ya que en el balance
trimestral se han incluido dos
partidas positivas extraordi-
narias que totalizan méasde 17
millones de $. Algunos de los

analistas del sector (cuya ma-

yoria espera un ejercicio poco
brillante), estiman que los be-
neficios de MCI experimenta-
ran un alza a partir de la 2°
mitad del ejercicio. Sin em-
bargo, los resultados depen-
derén en buena parte de la
respuesta de MCI a los posi-
bles recortes de tarifas que
podriaimponer la FCC aATT
a partir del verano.

En lo que respecta a U.S.
Sprint, consorcio formado al
50% entre GTE y United Tele-
communnications, la caida
del 6% en beneficios de GTE
se le atribuyen, fundamental-
mente a las pérdidas operati-
vas a U.S. Sprint, filial que

EL PULSO
DEL SECTOR

Desde la aparicién del til-
timo ndmero de la revista se
han producido una serie de
acontecimientos que vuelven
a poner de actualidad algunos
de los fenémenos que estn
marcando la evolucién del
sector a nivel mundial duran-
te los tiltimos afios. La pugna
por el mercado de equipos se
ha visto reflejada en la adjudi-
cacion de la antigua filial de
ITT en Francia, la CGCT. El
resultado de la competencia
en el mercado de comunica-
ciones de larga distancia en
USA, parece estar afectando
de forma casi definitiva a los
principales competidores de
ATT, como son MCl y U.S.
Sprint (resultado de la fusién
de GTE Sprint y United Tele-
com.). Los acuerdos y coope-
racién entre empresas de dis-
tintos paises europeos para el
desarrollo de servicios en
Europa parece empezar adar
sus primeros resultados posi-
tivos.

La adjudicacién de la
CGCT francesa al consorcio
formado por Ericsson y Ma-
tra, dejando fuera las ofertas
de Siemens y de ATT ha pro-
vocado importantes reaccio-
nes en la RFA y los EE.UU. Si
por un lado, con esta deci-
sién, se ha eliminado del mer-
cado francés, al principal
competidor europeo del nue-
vo grupo industrial surgido de

la adquisicién por CGE de las
operaciones en telecomuni-
caciones de ITT, como es Sie-
mens; por otro lado se ha
vuelto a cerrar una puerta
importante a la penetracién
de ATT en el mercado euro-
peo de equipos.

La asociacién de Italtel y
Telettra en Italia para formar
el consorcio Telit, parece sig-
nificar un primer paso en el
intento por crear un tercer
grupo europeo con las dimen-
siones suficientes como para
garantizar la presencia en el
mercado a medio vy largo pla-
zo. Las principales tensiones
existentes en el mercado
europeo de equipos siguen
siendo a corto plazo: la indefi-
nicién del papel a jugar por
empresas como Ericsson,
GEC y Plessey, y los fabrican-
tes italianos; el gran ntimero
de sistemas de conmutacién
existentes en el mercado
europeo; vy las presiones co-
merciales que pueden surgir
de la ausencia de suministra-
dores de EE.UU. y Japén.

En el mercado de larga
distancia en EE.UU., pasada
la euforia de los primeros
momentos, las cuotas de mer-
cado conseguidas, y los resul-
tados obtenidos por los prin-
cipales competidores de ATT
parecen abrir serias dudas
sobre el éxito de lacompeten-

. cia en estos mercados. Si ini-

cialmente las menores cargas
de acceso de los competido-

res de ATT suponfan una ven:
taja en costes para la entrada
de nuevos participantes, per-
mitiendo una sustancial re-
duccién de tarifas (hasta un
30% desde la desmembracién
de ATT), la capacidad de ma-
niobra de ATT reduciendo
costes, y la gradual elimina-
cién de las ventajas en tarifas
de acceso, estan poniendo en
serias dificultades a U.S.
Sprint y en menor medida a
MCI, que siguen acumulando
pérdidas sin lograr las cuotas
de mercado que esperaban.

Por dltimo los acuerdos
recientes entre empresas de
Inglaterra y Francia para des-
arrollar un servicio de correo
electrénico entre ambos pai-
ses; v los recientes acuerdos
para la especificacién de un
sistema pan-europeo de tele-
fonia mévil entre RFA, Fran-
cia, Reino Unido e Italia pare-
cen marcar avances impor-
tantes en el desarrollo de un
espacio comtn para las tele-
comunicaciones europeas, al
menos en lo referente al des-
arrollo de nuevos servicios.m

presta los servicios de larga
distancia en U.S.A. Segtn el
presidente de la Gltima em-
presa, las pérdidas seran me-
nores a finales de afio al
aumentar considerablemente
el volumen de tréfico de lla-
madas, como se prevé. Por
otro lado, Sprint ha invertido
en avanzadas redes de fibra
6ptica billones de délares, difi-
cultando, en cierta medida, la
adquisicién del 15% del mer-
cado de ventas por parte de
MCI (el 10% ahora).m
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RESULTA LA
ADJUDICACION DE LA
CGCT FRANCESA:
REACCIONESENUSA Y
RFA ANTE LA NO
ADJUDICACION A ATT
Y SIEMENS. LUCHA POR
EL MERCADO FRANCES

Después de la ardua bata-
lla por la consecuencién del
mercado francés, la decisién
del gobierno francés de adju-
dicar la titularidad del grupo
CGCT al consorcio formado
por lasueca Ericsson, Matray
Bouygues no ha tardado en
desencadenar una ola de
reacciones por parte de los
otros dos competidores, la
alemana Siemens y la ameri-
cana ATT. Ambas companias
coinciden en afirmar que se
trata més de una cuestién po-
litica que de una wvaloracién
seria de las ofertas presenta-
das. La firma alemana estima,
por tanto, que la decisién ha
sido totalmente politica v que
las presiones agobiantes de la
administraciébn americana en
contra de su candidatura y de
su sistema de conmutacién
ENSD han pesado decisiva-
mente en su contra. Ahora
bien, Siemens no ha presen-
tado ninguna protesta que, en
opinién de los expertos, pue-
de deberse a que quiere dar
una imagen de buen perdedor
con el fin de evitar posteriores
enojos de los responsables de
la administracién americana,
mercado en el que Siemens
cuenta con grandes proyec-
tos futuros de ventas.

Este fabricante de electré-
nica, que se asocid con Jeau-
mont Schneider para la com-
pra de CGCT, proclamé, sin
embargo, que lamenta pro-
fundamente que Francia no
haya escogido esta solucién
europea que habria permitido
desarrollar la colaboracién de
dos sociedades en el conjunto
del mercado comunitario.
Segiin el portavoz del grupo
germano, M. Bocker, tam-
bién hay que tener en cuenta
que en estos momentos la
CGE francesa, a través de su
filial Standard Electrick Lo-
rentz (SEL), controla actual-
mente el 30% del mercado
germano, y que por tanto un
poco de reciprocidad habria
sido de desear.

Por su parte, los EE.UU.
consideran igualmente que el
rechazo del grupo encabeza-
do por ATT se ha tomado “en
un contexto de numerosas
presiones politicas exterio-
res” y que muy probablemen-
te podrén reforzar las posi-
ciones proteccionistas del gi-
gante USA. Finalmente los
dirigentes de APT se han que-
jado ante las autoridades
americanas y holandesas
acerca de los métodos de la
adjudicacién, sin embargo,
ATT no desea ningtin tipo de
represalias contra Francia,
por parte de su Gobierno, ya
que “podria hacer peligrar sus
deseos de hacer negocios fu-
turos en Francia”, como afir-
m6 el vicepresidente de APT,
W. Huisman. Por otro lado
Hans Van Bree, presidente de
la misma APT indic6é que el
consorcio estaba mantenien-
do conversaciones con “otros
paises europeos” sobre la
venta de centrales de conmu-
taciébn publicas. Hay que te-
ner presente que AT T-Philips
presenté un plan formal para
hacerse cargo de Standard
Eléctrica.

Por ltimo, cabe destacar
que el caracter de estas rec-
ciones se justifica atiin més,
ante la observacién de los
analistas que, opinan de ma-
nera generalizada que, existe
un 20% de produccién por
encima de la demanda del
mercado mundial de las tele-
comunicaciones y eso obliga
a las multinacionales a manio-
brar intensamente por conse-
guir introducirse en cada uno
de los paises si quieren tener
posibilidad de llevar a cabo
negocios en este sector.

La concesién de la
C.G.C.T. a Ericsson haré ne-
cesario para la compaiifa sue-
ca el disponer de capital sufi-
ciente que la permita afrontar
en un futuro las inversiones
necesarias para un mejor des-
arrollo de sus actividades. A
principios de afio Ericsson
ofreci6 a Telefénica una parti-
cipacién del 5% de su capital,
con vistas a una estrategia
aliancista que agruparfa a di-
versas empresas europeas de
telecomunicaciones, partici-
pacién que podria alcanzar
un mayor porcentaje ante las

necesidades financieras que
sin duda se le presentaranala
comparniia sueca.

ACUERDO EUROPEO
PARA
TELEFONIA MOVIL

La telecomunicacién mé-
vil ha sido uno de los sectores
que ha experimentado mayor
crecimiento durante lo que
llevamos de década dentro
del dindmico mundo de las
telecomunicaciones en gene-
ral. En la actualidad, unos
500.000 europeos utilizan dia-
riamente algin tipo de telefo-
nia mévil y se espera que esta
cifra se acerque a los 700.000
en 1990. Con el objetivo de
integrar los dispersos esfuer-
zos hasta 1991, cuatro go-
biernos europeos, la RFA,
Francia, Italia y Gran Breta-
fa, han firmado un acuerdo
para crear un sistema paneu-
ropeo de teléfonos méviles en
1991. Representa uno de los
mas ambiciosos intentos rea-
lizados hasta la fecha para
integrar lared de telecomuni-
caciones continental.

El acuerdo sobre los es-
tAndares vy especificaciones
del sistema digital propuesto,
que eventualmente serviria a
10 millones de clientes, pre-
tende alcanzar la mayor efica-
cia industrial posible, hacien-
do que los grandes grupos

competidores trabajen con-
juntamente en el proyecto.

El nuevo sistema susti-
tuird las fragmentadas redes
de baja calidad que funcionan
con frecuencias saturadas y
que impiden funcionar maés
alla de los limites fronterizos.

El compromiso propor-
ciona a las empresas euro-
peas una buena oportunidad
para resistir la competencia
de norteamericanos y japone-
ses, al unir las fuerzas de la
telefonia mévil continental.
Asimismo, los expertos creen
que las cuatro naciones han
abierto camino hacia la meta
comunitaria de contar con un
auténtico mercado interno en

1992,

El acuerdo se concentra
en la tecnologia de banda es-
trecha, lo que permite una uti-
lizacién més eficaz de las fre-
cuencias de radio que con el
actual de banda ancha, origi-
nalmente favorecido por
Francia y Alemania Federal.

Los responsables euro-
peos manifestaron que el sis-
tema debe funcionar desde
los paises escandinavos al sur
de Europa. Se espera que las
companias europeas, como
las alemanas Siemens vy
Bosch, las francesas Alcatel y
Matra, la holandesa Philips, la
sueca Ericsson, y las britani-
cas GEC, Racal y Plessey, se
muestren interesadas en la
aventura.
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CCTORE

La futura telefonfa maévil
descansa casi obligatoria-
mente en las empresas fran-
cesas Matra y CGE, asicomo
en las alemanas Siemens y
SEL. Tal estructura bastara
para que “entre por el aro” el
actual lider mundial de la tele-
fonia mévil, la firma sueca
Ericsson, que ya cuenta con
una tecnologfa en banda es-
trecha. Y aunque otras com-
‘pafifas habfan apostado por la
banda ancha, la existencia de
componentes comunes facili-
tard una inevitable conver-
sién llamada a contener la
colonizacién extranjera.®

NORTHERN TELECOM
MIRA HACIA EUROPA

Ante los resultados regis-
trados por la compafifa cana-
diense durante el primer tri-
mestre de 1987, y tras la re-
cuperacién que ha supuesto
respecto el pasado ejercicio,
que significé un duro traspiés
después de su formidable
marcha durante los afios 81 al
85, Northern Telecom modi-
fica su estrategia.

Dentro de esta tinica as-
cendente la compaiifa ha de-
cidido crear una nueva divi-
sién en Estados Unidosconla
intencién de potenciar princi-
palmente los negocios de co-
municacién de datos en aquel
pafs. Asimismo, N.T. tiene la
intencién de aumentar su pre-
sencia directa en Europa
cambiando la estrategia em-
pleada hasta el momento. Es-
ta comparte el mercado ame-
ricano con ATT, pero en
Europa su éxito se reduce a
determinados productos en
algunos paises.

Sus centralitas privadas
son fabricadas bajo licencia
en algunos paises europeos
entre los que se cuentan el
Reino Unido, Italia y Suecia.
Northern vende equipos de
conmutacién por paquetes en
Alemania, ha suministrado
centrales de conmutacién a
Mercury —la rival de British
Telecom en Gran Bretafia—
y tiene establecido un impor-
tante consorio en Turquia. La
compaiifa canadiense admite
que su decisibn de introdu-

cirse en lamayorfa de los mer-
cados europeos a través de
licencias ha limitado su visibi-
lidad.

A pesar de que la compa-
fifa resalta que no tiene inten-
cidén alguna de cancelar sus
actuales acuerdos de licencia,
su nueva estrategia contem-
pla también las inversiones
directas y las alianzas en la
consecucién de contratos.

Los directivos de Nor-
thern Telecom también han
declarado su intencién de
aumentar sus actividades en
Holanda, Grecia, Portugal v
Espafia donde actualmente
su volumen de negocios es
muy reducido.

Fitzgerald ha subrayado
que existen dos factgres que
estén creando mayores opor-
tunidades para su compaiifa,
tanto en lo que se refiere a
ventas de equipos como a la
creacién de nuevas alianzas
de Europa. En el primer caso,
estén los pasos dados para la
liberalizaci6n de las telecomu-
nicaciones en muchos paises
europeos. En el sequndo, esta
la incertidumbre generada
por la reciente adquisicién
por parte de la francesa Alca-
tel, de los intereses de teleco-
municaciones de [TT.®

BRITISH TELECOM
VENDE CIENTOS DE
PROPIEDADES

British Telecom ha vendi-
do més de 500 propiedades en
los Gltimos 18 meses como
resultado de su programa de
modernizacién. Este progra-
ma de ventas crecera en volu-
men y continuara hasta 1990,
seglin aseguré la compaiiia.

Parece ser que durante el
afio pasado, la BT aceler6 la
introduccién de centrales de
telefonfa digital sutituyendo
progresivamente las anal6-
gicas colocando en servicio,
una media de una por dia de
trabajo.

Por tanto, la compatiia es
capaz de vender también
otras propiedades situadas
préximas a sus centrales de
conmutacién antes de la in-
troduccién de las digitales,

HOLDING ITALIANO DE
TELECOMUNICACIONES

Telit constituye desde el
pasado mes de mayo el nuevo
holding italiano de telecomu-
nicaciones, estando formado
por Telettra (Fiat-sector pri-
vado) e ltaltel (STET-IRI- sec-
tor publico), reagrupando asf
a los dos competidores italia-
nos para afrontar la compe-
tencia europea. La formacién
de Telit ha tardado en acor-
darse por problemas politi-
cos, y ahora es muy probable

ue se establezcan acuerdos

e cooperacidn con las brita-
nicas Plessey y GEC vy la sue-
ca Ericsson; también Telefé-
nica pasa a participar en estos
acuerdos.

La estructura del nuevo
consorcio parece ser que
quedard definitivamente con
el 48% de las acciones en ma-
nos de Fiat, otro 48% contro-
ladas por STET y el 4% res-
tante pertenecerd al banco
financiero estatal Medio-
banca.

Recordemos que ltaltel
factur6 el pasado afio
1,2 billones de liras y emplea a
més de 19.000 personas. Su
produccién se centré en cen-
trales y sistemas de conmuta-
cién, télex y teléfonos, ade-
més de equipos de transmi-
sibn y componentes electrd-
nicos. Telettra, por su parte,
pertenece al 100% al grupo
automovilistico  FIAT
factura cerca de 50.000 millo-
nes de pesetas, empleando a
4.000 personas, siendo su
produccién de sistemas de
conmutacién y transmisiéon,
tanto para uso civil como mili-
tar... Esto da una idea del
volumen del negocio que su-
pone dicho consorcio.

En definitiva, la creacién
de este nuevo holding puede
suponer el embri6én de una
estructura industrial de tele-
comunicaciones en Europa
que compita con Alcatel-NV y
Siemens.®
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debido a que éstas ocupan
mucho menos espacio que las
analbgicas. |

FRANCIA ESTA
DECIDIDA A IMPULSAR
LA EUROPA DE LAS
TELECOMUNICACIONES

En el Il encuentro de la
electrénica europea organi-
zado por “Electrénica Hoy” el
Sr. Billard, perteneciente a la
Direccién General de Teleco-
municaciones francesa afir-
mé que Francia est4 decidida
a impulsar la “Europa de las
Telecomunicaciones”. Seatin
este miembro de la D.G.T.
gala., asegurd que desde 1960
hasta ahora, Francia se ha lo-
grado situar en “el lote de los
lideres”,

Esta metamorfosis hace,
segun Billard, que Francia
cuente con 24 millones de Ii-
neas principales telefénicas,
que el 94 por 100 de los hoga-
res del vecino pafs estén equi-
pados con aparatos teleféni-
cos y que la tasa de averias
sea del 25 por 100.

En este contexto, el repre-
sentante de la Administracién
gala aseguré que el 50 por 100
de los abonados del vecino
pais lo estén a un sistema de
red digital.

Referente a la red de
transmisién de datos por pa-
quetes asegurd que la misma
estd descentralizada conec-
tada con redes extranjeras y
emite 800.000 millones de ca-
ricteres al mes. A este res-
pecto menciona el “Atlas 400"
sistema reciente de mensaje-
ria “que garantiza la conexién
del servicio publico y las men-
sajerias privadas”.

A esta exposicibn sigue
otra centralizada en el video-
tex constituido, en la actuali-
dad por 2.500.000 terminales
v mas de 3.000 servicios dife-
rentes. A ello se une una “su-
ma de negocios que rentabili-
za este equipamiento” .l

SIEMENS APUNTA
HACIA EL MERCADO
USA DE LAS
TELECOMUNICACIONES

Hace 30 afios que Sie-

mens, el gigante de la electrd-
nica de la Rep. Federal de
Alemania entré en el mercado
americano. Pero una incé-
moda gestién doble (Europa-
América), estrategias indeci-
sas y lento desarrollo de pro-
ductos han supuesto una
desventaja en sus esfuerzos
de impactar en la industria de
las telecomunicaciones en los
Estados Unidos, segtin los
analistas americanos. Hoy
por hoy, todo esto esta cam-
biando. Siemens, que anun-
ci6 unos beneficios mundiales
de 820 millones de $, esta
cosechando buenos éxitos en
USA, en conmutacién telef6-
nica, impresoras laser, discos
de memoria v electromedici-
na. El momento decisivo es
perfectamente visible en las
ventas en USA de la compa-
fifa al crecer un 24% durante
el afio fiscal 1986 (finalizado
en Septiembre) alcanzando
los 2.24 billones de $; el doble
que en 1982,

De todas maneras, esta
compafiia tiene todavia un
largo camino por delante an-
tes de hacer en en USA un
gran volumen de negocios,
como, por ejemplo, aunar es-
fuerzos en adaptar sus cen-
trales de conmutacién euro-
peas a las americanas. Por lo
tanto, es probablemente en
telecomunicaciones en donde
se centra ese esfuerzo pues
esté resultando ser el elemen-
to clave en las estrategias de
las compaiifas en ambos la-
dos del Atlantico, asf parece
que se consolidany expanden
en sus mercados tanto siste-
mas de centrales conmutads
como (PBX’s) y lineas de con-
mutacién privadas.

Tanto en el viejo como en
el nuevo continente, parece
que las compafifas de teleco-
municaciones estdn mos-
trando interés en la decisién
de Siemens y GTE corpora-
tion de fusionar sus centrales
de conmutacién y transmi-
sién para sus negocios de ex-
portacién.

Todo ello parece indicar la
verdadera dimensién y serie-
dad que la compafifa preten-
de dar a un mercado tan dificil
como el americano.®
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TELEFONIA
INTEGRADA

e Generador de tono.

¢ Memorizador de 12
numeros.

e Amplificador
microfénico cony
sin micréfono
electret.

Generadores DTMF.
Circuitos
conversacion.
Monochip telefénico.

¢ Controlador digital
de conversacion.
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FCTORES

COMUNICACIONES

PRESENTACION DE
LOS RESULTADOS DE
STANDARD

Standard Eléctrica S.A., la
filial espafiola del grupo Alca-
tel, consorcio firmado por
ITT y CGE recientemente, ha
presentado los resultados de
1986, afio que cierra una eta-
pa de 60 afios bajo la direc-
cién de ITT.

Ha sido este un afio espe-
cialmente dificil para la em-
presa, cuya facturacién prac-
ticamente se mantiene, al
descender solamente un
1,2%, queddndose en 58.494
millones frente a los 59.227
millones de anterior ejercicio,
pero registrando unas pérdi-
das calificadas de “histéricas”
por la propia compaiifa, y as-
cendentes a 5.944 millones de
pesetas.

Para explicar estos resul-
tados, podemos fijarnos en el
descenso de las exportacio-
nes en un 16% (8.080 millones
enel 86 frente a 9.619 millones
en 1985), debida principal-
mente al importante descen-
so del délar en 1986, asi como
la caida de ventas en Sudamé-
rica y Africa. Por otro lado, el
cambio tecnolégico introdu-
cido por las nuevas instalacio-
nes digitales, con menos per-
sonal de mantenimiento, ha
producido una mano de obra
ociosa que ha excedido los
mérgenes de regulacién de
empleo fijados para la empre-
sa para 1986, y que por tanto
ha habido que mantener den-
tro de la compaiiia; con los
consiguientes gastos. Asi es
como se ha pasado de 138
millones de beneficio en 1985
(afio espejismo, tras 5 afios de
pérdidas) a las exageradas
pérdidas de 1986.

Esta es la situacién a la
que se enfrenta Alcatel NV,
nuevo accionista extranjero
de la empresa, que ya ha
anunciado el camino a seguir
para la reestructuracién de la
compaiiia, mediante una serie
de aportaciones de capital,
que van desde los 3.700 millo-
nes de Telefénica, 6 3.800 del
Ministerio de Industria vy
Energia a los 1.400 millones
de Alcatel y los 8.500 millones
como ampliacién de capital.

ESPANA, SECTOR TELECOMUNICACIONES

EL PULSO
DEL SECTOR -
TELECOMUNICACIONES
ESPANA

Las interminables nego- .

ciaciones sobre el futuro de
Marconi han estado enmarca-
das por la urgencia por parte
de Alcatel NV de desprender-
se de ella debido a sus eleva-
das pérdidas diarias y, al
mismo tiempo, por las condi-
ciones que la mism=> Alcatel
imponfa a los posibles com-
pradores, lo que produjo el
veto a Siemens y Ericssonyla
exigencia de que la actividad
de la nueva empresa no se
orientara hacia la conmuta-
ci6 publica. Tras una avalan-
cha de informaciones diver-
sas muchas veces confusas o
contradictorias, al final se ha
producido la sorprendente
solucién final. Queda por
aclarar qué contraprestacio-

nes se le van a ofrecer a la
nueva empresa propiedad de
Amper y del consorcio APT,
asf como su linea de produc-
tos. Asimismo la constitucién
definitiva de la otra empresa,
que se dedicaré a actividades
en el Sector Defensa y en la
que participardn Amper e Ini-
sel, estd alin pendiente de la
biisqueda de un socio extran-
jero y de la negociacién de
una cartera de pedidos que
asegure su viabilidad.

La venta a Ericsson de la
participacién de Telefénica
en Intelsa, asi como el inicio
de conversaciones con Te-
lettra con el mismo fin, supo-
nen nuevos pasos en la fase
de desinversién de la estrate-
gia del “holding circulante”
adoptada por Telefénica. La
sequnda fase, consiste en
destinar los fondos generados
a nuevas inversiones que ten-

gan como fin la introduccién
en Espafia de nuevas tecnolo-
gfas, estd ain pendiente de
definir.

Por otra parte continda
sin ver la luz el esperado PEIN
II. Sin embargo varias empre-
sas ya han establecido con-
tactos con la Direccién Gene-
ral de Electrénica e Informéti-
ca y han presentado proyec-
tos de nuevos desarrollos con
el fin de obtener ayudas con
cargo al Plan. Si esta situacion
se mantiene por mas tiempo
puede ocurrir que se compro-
meta una parte importante de
los fondos del PEIN antes de
que se publique y sea cono-
cido por todos.

Las aportaciones de Alcatel v
Telefénica se produciran a lo
largo de 5 afos. En la estrate-
gia de Standard Eléctrica es-
tan el mantener el liderazgo
en el mercado interior vy el
desarrollo de tecnologia, para
poder conseguir una posicién
competitiva en el mercado in-
ternacional en 1991. De mo-
mento, se ha anunciado que
la empresa no tendré benefi-
cios brutos hasta 1989. Sin
embargo, la venta de Marconi
Espafiola, que ha supuestoun
desembolso de 12.000 millo-
nes, serd amortizada en un
plazo de 5 afios, y esto hara
que los beneficios netos no
vuelvan a ser positivos hasta
1991, ya que cada afio habra
gue descontar la parte corres-
pondiente a los 12.000 millo-
nes de Marconi.

Este ha sido una venta
polémica hasta el final, en que
se cambi6é a dltima hora el
destinatario de la firma a la
gestora Prodenesa, que, de
momento, se lleva el 90% de
las acciones mientras espera
un comprador firme. El 10%

estante va a pasar a manos
del consorcio formado por
Amper e Inisel. La variacién
de los acontecimientos, asi
como la naturaleza de los fir-
mantes de la venta hacen su-
poner que se esté llevando a
cabo una nacionalizacién en-
cubierta, término este des-
mentido en fuentes de la
compariia SESA. Esta empre-
sa, en representacion de Al-
catel, afirma que el deseo de
la multinacional es apartarse
de las actividades de Defensa,
en virtud del acuerdo firmado
recientemente con Thomson.
Ademds esta venta se ha pro-
ducido a pesar del préximo
desarrollo del subsector de
Defensa, seqiin las previsio-
nes de inversién para los pré-
Ximos afos.

PRODENESA:
SOLUCION
TRANSITORIA PARA
MARCONI

La segunda filial espafiola
del grupo Alcatel, Marconi

Espariola, ha ido dando ban-
zados desde que el presidente
del consorcio francés, Pierre
Suard, acordase con Luis
Carlos Croissier la ventadela
agonizante sociedad a una
multinacional, a cambio de
quedarse con la otra filial,
Standard Eléctrica. Esta ven-
ta debfa realizarse antes del
31 de Mayo, fecha a partir de
la cual el grupo francés no se
responsabilizaba del estado
financiero de la sociedad, v
que llevarfa por tanto a la sus-
pensién de pagos de Marconi
Espariola, que en siete ejerci-
cios ha sumado unas pérdidas
de 15.000 millones de pesetas,
a los que hay que afadir 7
millones diarios durante 1987.

En un principio habfa tres
candidatos para la compra de
la antigua filial de ITT: Sie-
mens, Ericsson y el consorcio
ATT-Philips (APT), que de-
seaban una entrada en el mer-
cado de la conmutacién pu-
blica. Sin embargo, aunque
en un principio era Ericsson la
empresa mas propensa a con-
sequir la compra, en el tltimo
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momento fue desechada por
Defensa por pertencer a un
pais fuera de la OTAN, vy por
tanto potencial vendedor de
tecnologia al bloque soviéti-
co. Aunque se podia haber lle-
gado a un acuerdo, como el
desdoblamiento de la empre-
sa espafiola en otras dos: una
dedicada a las telecomunica-
ciones y ofra dedicada a de-
fensa, la empresa sueca se
retird de las negociaciones en
cuanto que vio que el porcen-
taje de mercado ofecido por
Telefénica era muy inferior a
sus intereses. Sin embargo,
en la carta de intenciones, el
plan de regulacién de empleo
era el menos drastico.

Una vez desechado este
socio, el consorcio APT se
defini6 como el més firme en
su oferta, v se empezé a defi-
nir un plan de venta en el que
participaban también las em:-
presas Amper e Inisel.

En un principio, laidea era
que las dos empresas espafio-
las asumieran el 51% de Mar-
coni, a través de la formacién
de un consorcio. El grupo
APT, por otro lado, se ocupa-
ria del 49% restante. Con este
desenlace, Marconi Espafiola
seguia en manos espafiolas,
aunque la direccién operativa
correspondiese al consorcio
foréneo.

De todas formas, el plan
debia ser negociado con mas
calma, v la solucién transito-
ria por la que se opt6 fue lade
dividir Marconi en dos partes:
la de Telecomunicaciones y la
de Defensa. La primera que-
dar4 en manos del consorcio
APT y Amper vy acogeré a 450
de los 1.300 empleados de la
compafifa, mientras que la
seccién de defensa, o Mar-
coni, propiamente dicha, se
dividira en 3 paquetes de ac-
ciones, de 5%, 5% v 90%, que
pasaran respectivamente a
Amper, Inisel v una sociedad
gestora que en un principio
iba a ser Gestiber pero que a
dltima hora fue Prodenesa.
En esta parte quedaran ini-
cialmente los 850 empleados
que restan, pero quedan pen-
dientes del plan de reestruc-
turacién que efectuaré la ges-
tora, con la intencién de que,
una vez reflotada la empresa,

sea traspasada, no mayorita-
riamente, a un socio extran-
jero, para lo cual existen va-
rias ofertas, entre ellas
Ericsson.

En la nueva sociedad for-
mada por APT y Amper, al
50% por cada una, se inverti-
rén 30 millones de délares, v
no comenzara sus activida-
des, hasta dentro de un afioy
medio, aunque serad consti-
tuida antes del pr6ximo mes
de octubre. La nueva empre-
sa se centrara en el suminis-
tro de equipos de red, y pre-
vee una facturacién de 4.000
millones durante el primer
afo, que se convertiran en
8.500 al final del quinto ejerci-
cio.

Por otro lado, va dentro
de Marconi, y en relacién con
Alcatel, el panorama presen-
taba el trabajo paralelo de
conseguir un saneamiento de
la empresa, y de asegurar el
futuro de la misma hasta fina-
les del 87. De este modo,
Standard, como casa matriz
ha tenido que ceder 11.982
millones de pesetas para des-
hacerse de Marconi. Esta ci-
fra se desglosa en 4.675 millo-
nes para absorber las deudas
con el grupo, 1.047 millones
para sanear el “agujero” del
fondo de pensiones contraido
con Metrépolis, 500 millones
para hacer frente a créditos
bancarios v 4.600 millones pa-
ra dejar el pasivo de la socie-
dad a cero. Con ello, la apor-
tacién en caso que recibiera
Marconi es de 1.000 millones

de pesetas, con lo que podra
mantener su actividad hasta
finales de ano.

A lo largo de este periodo
el Ministerio de Industria
reiniciard los contactos esta-
blecidos para la entrada de un
socio tecnolégico en Marconi
que, en todo caso, tendrd
mayoria espafiola al cierre del
proceso.®

CESELSA: NUEVA
ESTRUCTURA
DE DIRECCION

Ceselsa ha reorganizado
su estructura de direccién
mediante un “staff” adjunto a
la presidencia de José Anto-
nio Pérez Nievas. De este
modo la alta direccién es
compartida por Antonino
Martinez Sarandeses, que
encabeza el departamento
comercial; Pedro Luis Garcia
Vega que estd al frente del
4rea de recursos y Salvador
Rubio como director finan-
ciero. A ellos se une Joan
Majb, ex-ministro de Indus-
tria, que'ha entrado a formar
parte del Consejo de Admi-
nistracion.

Referente a la cotizacion
en Bolsa, el presidente de la
compafifa hizo unas declara-
ciones en Actualidad Electr6-
nica en donde argumentaba
que la decisibn de salir en
Bolsa obedece a dos cuestio-
nes: la Bolsa como un poten-
cial mercado de capital barato
y facil, ademés de que, el estar
presente alli, constituye un

valioso credencial que facilita
las relaciones con otras em-
presas multinacionales a la
hora de asociarse para la par-
ticipacidén conjunta en progra-
mas europeos.

La otra razén es que, se-
quin el Sr. Pérez Nievas, no es
buena la existencia de wun
grupo excesivamente priva-
do. Ante lo declarado, no est4
de més el decir que Ceselsa
ha sabido ir captando mer-
cado electrénico profesional
con sus propios desarrollos
tecnolégicos, vy sus directivos
han sabido esperar cuatro
afos para ver los frutos de sus
investigaciones; es decir, han
intentado despegarse del
“control” de las licencias ex-
tranjeras y producir tecnolé-
gico nacional: “Nos han lla-
mado celtibéricos por querer
enfrentarnos solos a la com-
petencia extranjera, pero
hasta que no seamos més
grandes no buscaremos un
socio tecnolégico”.

Hoy, la empresa ha sido
capaz de crear centros de
comunicaciones digitales, en
competencia directa con los
suecos de Ericsson, y estar
presentes, en lucha directa
con el grupo publico de elec-
trénica Inisel, por los contra-
tos de la automatizacién del
tréfico aéreo espafiol: el pro-
grama SACTA.

La empresa consta de
cuatro divisiones: sistemas de
mando y control, radar, simu-
lacién y aviénica y fabrica-
cién. Las tres primeras se di-
viden a partes iguales el 90%
de la actividad mientrs que el
restante 10% corresponde a
fabricacién tanto de sus pro-
ductos como de los ordena-
dores que hacen para [BM.

Ceselsa obtuvo en el pa-
sado ejercicio unos beneficios
netos de 915 millones de pese-
tas.

Los beneficios de Ensa en
1986 ascendieron a unos 250
millones, (de un total factu-
rado de 2000 millones).

Aisa obtuvo unos resulta-
dos positivos de 80 millones
(de unas ventas de 800 millo-
nes) y|Solcer facturd alrede-
dor de 150 millones de pe-
setas.l
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CCTORES

COMUNICACIONES

TELEFONICA Y
CORNING GLASS. NO
HABRA
JOINT-VENTURE

Telefénica v la multinacio-
nal estadounidense Corning
Glass Work (CGW) han deci-
dido suspender definitiva-
mente las actividades de Tel-
cor, joint-venture constituida
en abril del afio pasado para la
produccién de niicleos de fi-
bra 6ptica en Asturias.

El principal motivo para
este cambio de postura es el
de las variaciones de la de-
manda que se han experimen-
tado desde que el proyecto de
la joint-venture fue concebi-
do. En su lugar Telefénica
creara una filial con ATT para
la produccién de componen-
tes especificos de fibra éptica.
La participacién que se supo-
nia Telefénica tendria en esta
sociedad seria de un 35% (de
un proyecto que se estimé en
4.500 millones de pesetas a lo
largo del desarrollo y con
1.050 millones de capital so-
cial).

A los problemas deriva-
dos de la variacién de deman-
da habfa que afiadir las dudas
que la Comisién Europea te-
nia sobre la legalidad del
acuerdo CTNE-CGW, llegan-
dose a considerar la posibili-
dad de revisar los términos
pactados por lo que estos pu-
dieron suponer de violacién
de las leyes anti-trust.l

INTELSA Y
TELEFONICA
NEGOCIOS POR
1.750 MILLONES

Intelsa, filial espafiola del
grupo sueco L.M. Ericsson,
ha firmado con Telefénica un
acuerdo por el cual Intelsa
suministrard aparatos telef6-
nicos con tecnologia digital y
adaptadores para la conexién
de ordenadores a la red basa-
dos en el sistema de conmuta-
ci6n AXE y la centralita digital
MD-110. A cambio Telef6nica
pagara 1.750 millones de pe-
setas.

Esta operacién no es una
simple venta aislada de mate-
rial sino que se enmarca den-
tro de los acuerdos para la
venta de la participacién de

Telefénica en Intelsa a Erics-
son (mediante el pago de una
cantidad en torno a los 5.000
millones de pesetas).l

TELEFONICA Y SUS
FILIALES

La - politica de desinver-
sién de Telefénica a la busca
de financiacién para su poste-
rior expansién como empresa
de servicios ha generado has-
ta el momento 3.000 millones
de pesetas por la venta de sus
filiales.

Aln pendiente de la posi-
ble revolucién después del
verano, Telettra Espafiola es-
pera que el 51% que Telef6-
nica posee de esta empresa
sea vendido también.

Los beneficios-de la desin-
versién se verdn reducidos
con la inversién de 4.000 mi-
llones en la filial que préxima-
mente creard con ATT en
Asturias para la fabricacién
de productos de planta exte-
rior de fibra éptica.

También pasa a engrosar
el capital disponible por Tele-
fénica los 18.300 millones de
pesetas que facturaron las
empresas comerciales del
grupo de Telefénica (Cabitel,
Cetesa, Cosesa, Telyco) el
afo pasado, asi como laventa
a THM del 56% de TPSA
(empresa que a finales de afio
se espera tenga un volumen
de negocios cercano a los
1.300 millones de pesetas).®

TELEFONICA TIENE
PREVISTO INVERTIR
88.000 MILLONES
PARA LA EXPO-92

Elplan de Telefénica parte
de una propuesta de acelera-
cién de inversiones, de mane-
ra que la empresa semiptbli-
ca efectiie de aqui a 1992 to-
dos aquellos proyectos que
de otro modo tendrian hori-
zonte 2000. Esta circunstan-
cia situara a Sevilla, segtin el
presidente de Telefénica,
Luis Solana, en un lugar des-
tacado tanto a nivel nacional
como internacional, respecto
ala posesién de infraestructu-
ras avanzadas de telecomuni-
cacién. En concreto Teleféni-
ca se compromete a invertir

en torno a 25.000 millones de
pesetas mas de lo que supon-
drfa un ritmo normal de im-
plantacién de nuevos servi-
cios y tecnologias en Sevilla.®

SOCIEDAD DE
CAPITAL-RIESGO

La Comisién Directiva de
Telefénica ha aprobado la
creacién de una sociedad de
capital-riesgo que se encarga-
r4 de promover la constitu-
cién de empresas de alta tec-
nologia, segtin informé Luis
Solana durante la rueda de
prensa destinada a dar a co-
nocer los resultados de la
compafifa durante este Gltimo
ano.

Entre los proyectos més
cercanos se encuentra la
creacién en Asturias de una
factoria para fabricar equipos
de planta exterior ligados a la
fibra 6ptica (esta empresa
tendria mayorfade ATT, serfa
operativa a partir de 1989 y
con un capital de 1.000 millo-
nes de pesetas).

Otro de los proyectos que
se pueden enmarcar entre las
acciones de la sociedad serfa
el de la creacién de una em-
presa en colaboracién con
Amper en la Unién Soviética

dedicada a fabricaciébn de
equipos telefénicos.

El que antes fuese respon-
sable de la divisién naval del
INI, Pedro Sancho, presidira
presumiblemente la socie-
dad.m

TELEFONICA Y
SU TESYS

El equipo electrénico de
conmutacién de paquetes
presentado hace 3 afios por
Telefénica y de tecnologfa
plenamente nacional, el Te-
sys, estad resultando al pare-
cer bastante dificil de vender
y no sélo eso sino que incluso
las filiales de Telefénica pare-
cer haber perdido su confian-
za en el sistema. Entre otras
Fujitsu-Espafia ha pasado de
producir equipos Tesys por
1.637 millones de pesetas
(con 16 millones dedicados a
desarrollo del sistema) en
1985 a los 750 millones de
pesetas (son cero pesetas pa-
ra desarrollo) que se prevé
invertird entre 1987 y 1988.

Se han vendido sistemas
Tesys-5 para la red piblica de
Transmisién de Datos de la
CNCP, para la red Arpac en
Buenos Aires, y masreciente-
mente se han llegado a esta-
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FCTORES

| comuncaciones

SOLO TELEFONEAN
LOS URBANITAS

Parece ser que los habi-
tantes de nicleos urbanos de
menos de 300 habitantes,
principalmente en Segovia,
tienen dificil el asunto de pa-
gar el recibo del teléfono cada
mes. Y es que los vecinos de
unas 200 poblaciones sego-
vianas con menos de 300 ha-
bitantes (aproximadamente

.unos 15.000 afectados) se
sienten discriminados con re-
lacién a los ciudadanos de las
4reas urbanas debido a las
altas tarifas de enganche que
tienen que pagar a la CTNE
por estar en el extrarradio.

Los precios a abonar pue-
den ir desde el mill6n al millén
trescientas mil pesetas aun-

ue en Aldehorno (poblacién
29. 120 habitantes) un teléfono
cuiesta el millén seiscientas
mil.

La polémica salta a los
medios de prensa cuando
Fernando Gruber Gamecho-
goicoechea, alcalde indepen-
diente en las listas del PSOE
de la localidad de Brieva, co-
mo responsable de la comi-
sién de afectados comenzé a
protestar y criticar este pro-
blema. A estas criticas se res-
pondié por parte de Teleféni-

ca, concretamente Javier
Nadal, Delegado del Gobier-
no en la Compariia Telef6ni-
ca, con argumentos econé-
micos como el que dotar de
teléfono a cuantos esparioles
lo demanden costarfa alrede-
dor de un billén de pesetas y
que actualmente se viene rea-
lizando un esfuerzo inversor
por parte de la CTINE de unos
200.000 millones de pesetas
anuales en este sentido.

La comisién de afectados
no titubea en afirmar que
mientras los ingresos de
CTNE en 1986 crecieron un
14,3% sus inversiones so6lo lo
hicieron en un 12,1%.

En la respuesta de Telefé-
nica parece que la solucién
que propone es la inversién
adicional por parte del Go-
bierno. de 3.500 millones de
pesetas y la concrecién de un
plan de frecuencias.

Mientras los recursos de
“la Compaiiia”, el dotar de
servicio telefénico a nicleos
de poblacién de menos de 300
habitantes sean tan caro y
nadie ponga el dinero necesa-
rio solamente los urbanitas
seguiremos llamando por te-
léfono.m

blecer acuerdos con’ Tinez
para el desarrollo de una red
experimental ampliable de
transmisién de datos por con-
mutacién de paquetes.l

MOVIMIENTOS
FINANCIEROS DE
LA CTNE

Para poder responder a sus
propias expectativas de creci-
miento la CTNE estéd empren-
diendo multitud de acciones
paralelas. Actualmente la ca-

ricatura financiera de la
CTNE seria:

— Beneficios de 45.000
millones de pesetas en 1986
(15,6% por encima del afo
anterior).

— Cash flow 218.416 mi-
llones de pesetas en 1986
(23% por encima del afio ante-
rior).

— Pasivo 1 billén 948.743
millones de pesetas 1986

(7,8% de aumento respecto a
1985).

Las principales fuentes de
financiaciéon que CTNE ob-
serva hoy por hoy son:

— Emisiones de renta fi-
ja.

— Cotizacibn de la
CTNE (sus acciones) en los
mas importantes mercados
de capitales extranjeros.

En cuanto a las emisiones
de renta fija se prepara el lan-
zamiento de dos emisiones.
La primera de unos 10.000
millones de pesetas en bonos
y la sequnda de unos 25.000
millones de pesetas en obliga-
ciones (con un tipo de salida
del 12,75%). Estas emisiones
de renta fija serédn gestiona-
das por el Banco de Bilbao y
Banco Industrial de Bilbao.

Segiin Carlos Viada, di-
rector general de finanzas de
la CTNE, el 1,2% del capital
de la compaiifa es extranjero
y el 8% de éste en las bolsas de
Paris, Francfort, Londres y
Tokio.

Ademads de esta situacién
expuesta por Carlos Viada, la
Compaiifa Telefénica empe-
z6 a cotizar en la bolsa de
Nueva York las acciones que

poseia el Banco de Espana
(en torno a 48 millones de
acciones aproximadamente
el 6,5% del capital de la com-
paiifa) la situacién variara lige-
ramente y se llegara a tener el
23% del capital de la CTNE en
manos de inversores extran-
jeros y en torno al 35% en
manos del sector publico.

Seatin la valoracién esta-
dounidense, los 54 millones
de acciones que se podran
colocar en Nueva York equi-
valdran a los 18 millones de
American Depositary Shares
(ADS), que salieron a un pre-
cio inicial de 0,875 dé6lares
cada una.

Las encargadas de asegu-
rar la operacién la entrada de
Telefénica en la bolsa de
Nueva York son las compa-
filas Goldman Sasch & Co.,
Merrill Lynch vy Solomon Bro-
thers.

Asimismo como movi-
miento financiero en el ex-
tranjero es de destacar la am-
pliacién a 25 millones de ac-
ciones disponibles en la bolsa
de Tokio, que es el mercado
de valores mas importantes
de Japén.m

TELEFONICA
INVERTIRA 140
MILLONES EN EL
DESARROLLO DE UN
SISTEMA DE
COMUNICACIONES
INTERNAS TIPO ANILLO
DE BANDA ANCHA

Para facilitar las comuni-
caciones entre los edificios de
Telefénica en Madrid v con
vistas a ampliar este proyecto
como una red de comunica-
ciones para grandes empre-
sas.

El sistema de comunica-
ciones es un anillo de banda
ancha que permitird comuni-
caciones de datos, voz y vi-
deo. Con este sistema desa-
rrollado queda sin sentido el
acuerdo suscrito en su dia
con Pacific Telesis que pre-
veia la instalacién de una red
de banda ancha para la inter-
conexi6n de 450 edificios a lo
largo de la calle de Alcald y el
Paseo de la Castellana.®
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FABRICA DE
TELEFONICA EN
LA URSS

Telefénica firmé a finales
de mayo un protocolo de in-
tenciones con las autoridades
soviéticas seglin el cual se
pondran en marcha una serie
de actividades industriales
comunes en el campo de las
telecomunicaciones. En para-
lelo la CTNE negocia con
ATT la constitucién de una
empresa conjunta para la fa-
bricacién de equipos de trans-
misién para fibra 6ptica.

La empresa mixta de g>le-
fénica con la industria suvié-
tica serd fruto de un afio de
conversaciones que se nicia-
ron el 25 de junio de 1986 en
Madrid con la firma de un pro-
tocolo previo entre Teleféni-
ca v una delegacién soviética
encabezada por el Director
General de suministros de
comunicaciones al exterior
del Ministerio de Industria de
Comunicacién de la URSS,
Sr. Lozhnikov.

La joint-venture CNTE-
ATT no pretende sutituir al
fallido acuerdo Telefénica-
Corning Glass pues en este
caso no se tratara tanto de la
fabricacién de la fibra en si
como de la fabricacion de
equipos. Por dltimo este
acuerdo con ATT podria in-
cluir o afectar a alguna em-
presa proxima a Telefénica,
como por ejemplo Amper.®

TELEFONICA Y LOS
TRANSPONDEDORES
DE EUTELSAT

Telefénica y Eutelsat (Or-
ganizacién Europea de Satéli-
tes) han firmado reciente-
mente la reserva de dos
transpondedores de alta fre-
cuencia, no interrumpibles.
Estos dos transpondedores,
alquilados a partir de 1990,
son de la mas actual tecnolo-
gia y estdn especialmente dis-
eflados para la transmisién
directa de sefales de video.
Gracias a la excelente cober-
tura del territorio peninsular
los usuarios podrén recibir las
imégenes de televisién prove-
nientes de la televisién Pan-

Europea con antenas de pe-
queno didmetro (aprox. 1 me-
tro).

La cobertura de estos
nuevos satélites abarcard a
toda Europa Occidental de tal
modo que las sefales emiti-
das desde Espafia podrén ser

recibidas en todo el area del
servicio Eutelsat.

La puesta en servicio del
primer satélite de la serie
Eutelsat Il esta prevista para
1990. Estos satélites de la se-
gunda generacion de Eutelsat
van a soportar los inicios de

las facilidades de los servicios
de la RDSI via satélite en
Europa. Sin embargo los con
tratos firmados no garantizan
la disponibilidad de uso de es-
tos transpondedores de alta
potencia de uso de los satéli-
tes de 2" aeneracion Futelsat B

FORMACION PARA
NUEVAS TECNOLOGIAS

[La Asociacién Nacional
de Industrias Electrénicas
(ANIEL) realizarA un pro-
grama de formacién y reci-
claje de personal técnico y de
estudiantes universitarios en
las d4reas vinculadas con las
nuevas tecnologias. La inver-
sién serd de 30 millones de
pesetas v la financiacién del
proyecto correrdacargode la
Direccién General de Electré-
nica e Informatica y del Fondo
Social Europeo. El programa
admitird a 150 participantes y
consta de 6 cursos de dos
meses de duracién cada uno,
comenzando éstos en este
mismo mes de julio.

Este programa se origina a
partir de la preocupacién de
las empresas de la industria
electrénica ante la falta de
titulados en éreas préximas a
las Nuevas Tecnologias de la
Informacién (NTI). En vista
de ello, ANIEL elaboré una
encuesta destinada a las em-
presas del sector para saber

cudles eran las demandas vy
los obstaculos que éstas halla-
ban en el mercado.

La asociacién realizé un
informe en funcién de la res-
puesta dada por las firmas en
el cuestionario, que sefialaba
fundamentalmente el interés
del sector en “llevar a cabo un
gran numero de contratacio-
nes de titulados en &reas cer-
canas a las Nuevas Tecnolo-
glas de la Informacién”, asi
como la preferencia empresa-
rial hacia el Ingeniero de Tele-
comunicacién, como “el tipo
de titulacién que se adapta
mejor a las demandas”.

La titulacién més solicita-
da por las empresas era efec-
tivamente el Ingeniero de Te-
lecomunicacién, que en la en-
cuesta obtuvo una preferen-
cia cifrada en un 34 por 100,
seguido del Ingeniero Indus-
trial (18 por 100), Licenciado
en Informética (15 por 100),
Licenciado en Fisicas 13 por

100). Ingeniero Aeronautico
(7 por 100), Licenciado en
Econémicas (4 pr 100), Inge-
niero técnico de Telecomu-
nicacién, Licenciado en Qui-
mica y el Licenciado en
Ciencias Exactas (todas ellas
con un 3 por 100).

La pequena v mediana
empresa consideran que el
déficit de titulados en &reas
préximas a las NTI es uno de
los problemas mas graves y
agudos. Seglin fuentes de
ANIEL, la Universidad espa-
fola es incapaz de aportar al
mercado de trabajo el niime-
ro suficiente de titulaciones
para cubrir la demanda em-
presarial, lo que estd produ-
ciendo “graves problemas de
inflacién de costes vy de ten-
siones laborales que amena-
zan con paralizar la expan-
sién de la industria”. ANIEL
piensa que ante este hecho la
Universidad “sélo es capaz de
reaccionar a medio plazo” l
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