En detalle

Empresas USA en el
mercado japonés de
telecomunicaciones

telecomunicaciones estd dando la

razén a las previsiones més pesimis-
tas de los fabricantes de equipos estadou-
nidenses, cuando el mercado se abrié a los
suministradores extranjeros, hace un afio.
Sin embargo, algunas compaiias han co-
menzado a vender en Japén, tratando de
escarbar nichos en muchos sectores.

l a situacién en el mercado japonés de

Uno de los sectores mas ocupados es
el de las redes de valor anadido, aunque
quizéd el mas prometedor sea el de las
comunicaciones por radio. En este Gltimo
hay dos mercados, concretamente el de
teléfonos celulares méviles y el de transmi-
sores de datos portétiles, dispuestos para
un crecimiento explosivo en los proximos
afnos. Los equipos de conmutacién vy las
comunicaciones por satélite son otros de
los sectores hacia los que las compafias
U.S.A. estan apuntando. Estas compafiias
estén consiguiendo una serie de objetivos,
entre ellos:

- Los grupos japoneses de comunica-
ciones por satélite han comprado equipos
norteamericanos por valor de 2.000 millo-
nes de délares, aproximadamente.

- Nippon Telegraph & Telephone ha
anunciado un contrato de compra de equi-
pos de conmutacién a Northern Telecom,
en cinco anos y por valor de 225 millones
de délares. (1).

- Daini-Denden ha accedido a comprar
su ntcleo principal de equipos de conmuta-
cién a Digital Switch Corporation.

Las dos compras en el tema de conmu-
tacién se han visto como claramente liga-
das a presiones para la compra de pro-
ductos americanos, en descargo del su-
peravit japonés de 49.000 millones de déla-
res en la balanza comercial con EE.UU. el
pasado aiio. Pero las presiones politicas
sélo permiten abrir una puerta, no pueden
garantizar ventas, y algunos fabricantes

CUADRO 1
Empresas extranjeras en el mercado japonés de Telecomunicaciones

EMPRESA.

- PARTICIPACION EN

ATT International (Japan).

Redes de valor anadido, conmutacién de
paquetes, PBX, teléfonos.

Digital Switch.

Conmutacién de paquetes.

Ford Aerospace.

Satélites de comunicaciones.

General Electric Information
Services.

Redes de valor anadide (VAN).

GTE Communication Systems.

Correo electrénico.

Hughes Communications

Satélites de comunicaciones.

IBM Japan.

VAN, equipos terminales.

ITT

Conmutacién de paquetes.

Mac Donnell-Douglas.

VAN.

Nippon Motorola.

Sistemas de comunicaciones méviles.

Northern Telecom Pacific.

Conmutacién de paquetes, PBX, teléfonos.

Rolm.

PBX.

Fuente: Electronics, March 10, 1986,

extranjeros han cometido més de un error
de mérketing.

Hay aproximadamente 60.000 aparatos
telefénicos méviles en Japén, aproximada-
mente un quinto del mercado americano,
con un valor de mercado aproximado de
unos 62 millones de délares. Pero, para el
ano 2000, segln las previsiones japonesas,
el niimero de unidades se veré multiplicado
por mas de 70, hasta un total de 4,5 millo-
nes. Las posibilidades de Nippon Motorola
en “busca-personas”’, otro sector impor-
tante del mercado, dependen del visto
bueno, por parte del Ministerio de Correos
y Telecomunicaciones japonés, de nuevas
tecnologias, tales como displays numéri-
cos y dispositivos lectores de mensajes.

En el cuadro 1 se muestran las principa-
les compaiifas extranjeras en el mercado
japonés de telecomunicacién y sus secto-
res objeto de interés.

ATT International (Japén) ha pasado
en tres afios de operar con una sola per-
sona a un staff de més de 90, encargados de
todo lo referente a desarrollos software y
con joint ventures con empresas japonesas
tales coma Ricoh CQO. y Toshiba Corp. Sin
embargo, las cosas no han rodado dema-
siado bien para la compania. El pasado
enero, cuando ATT anunciaba en los
EE.UU. que habia reconsiderado su sis-
tema de transmisién de datos Network
1000 a causa de problemas técnicos, hubo
un “terremoto” en Tokio: dieciseis socios
japoneses de ATT en redes de valor afa-
dido tuvieron que abandonar el joint-ven-
ture. Un mes antes, los esfuerzos de ATT
para vender su central de conmutacién
ESS5 a NTT fracasaron cuando su rival,
Northern Telecom, gané el contrato con
su sistema DMS-10.

En comunicaciones por satélite, un
mercado en el que la tecnologia U.S.A. es
claramente superior, se presentan distin-
tos problemas. Japan Communications
Satellite Co., un venture en el que Hughes
Communications tiene un 30%, Mitsui un
35% vy C.Itoh un 35%, ha invertido més de
300 millones de délares para una plata-
forma de lanzamiento prevista para diciem-
bre del 87. La incertidumbre creada tras el
reciente desastre espacial norteamericano
ha colocado a esta asociacién en una posi-
cién delicada, en un terreno en el que
deben competir con otros grupos indus-
triales y militares para futuros lanzamien-
tos.

(1) Electronics, March 10, 1986.
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Burroughs Corporation ha

adquiridc 31 millones de
acciones de Sperry Corpora-
tion por un total de 4.800
millones de délares. Lanueva
empresa conjunta se convier-
te, de hecho, en la sequnda
firma de informética mas im-
portante del mundo, después
de IBM.

Sin embargo, IBM es todavia
méas fuerte que las tres
siguientes mayores compa-
filas norteamericanas de in-
formética juntas. Esta gran
dimensién de IBM impedira
que, en un futuro inmediato,
la nueva compafiia pueda
competir con el “big blue”.
Los ingresos de la nueva fir-
ma formada por Burroughs y
Sperry seran sélo una quinta
parte de los de IBM.

La Oficina Postal de Alema-

nia QOccidental, que es la
autoridad estatal en servicios
de correos v telecomunica-
ciones, iniciard un proyecto
durante este ano, para enla-
zar 29 ciudades con cable de
comunicaciones de fibra 6p-
tica. El proyecto, que se ter-
minaria en 1987, ofrecerd
principalmente a la empresa
privada una oportunidad pa-
ra el intercambio més répido
de textos vy datos, asi como
conferencias de video.

Con el fracaso actual de los
programas espaciales ameri-
cano y europeo, China tiene
la posibilidad de convertirse
en la plataforma de lanza-
miento de los satélites comer-
ciales que Occidente desea
pero no puede poner en érbi-
ta. Unas nueve naciones,
ademéas de los Estados Uni-
dos, han mostrado su interés
en la capacidad de aquel pais,
que lanzé su primer satélite
artificial en 1970.

China es la tinica nacién que,
actualmente, dispone de ca-
pacidad operacional para lan-
zar satélites comerciales de
clientes extranjeros. Un ex-
perto chino en cohetes, Chen
Shouchun, declaré hace algu-
nas semanas al periddico
China reconstruye, que
“nuestros cohetes son capa-
ces y eficientes, desde el des-
pegue hasta la puesta en érbi-
ta de los satélites”.

Ya desde octubre pasado,
antes incluso de las dificulta-
des del Ariane, los responsa-
bles de China Gran Muralla,
la divisidbn comercial del Mi-
nisterio de  Aerondutica,
habian comenzado a explo-
rar los mercados extranjeros.
Segiin ellos, la penuria de lan-
zaderas a nivel mundial les ha
proporcionado docenas de
encargos.

g

Los primeros en presentar
una opcibén sobre un lanza-
miento chino han sido los
suecos de Svenska Rym-
daktiebolaget, que firmé una
carta de intencién para el lan-
zamiento de su satéhte Mails-
tar en el mes de marzo pa-
sado.

Ya en mayo, una sociedad
privada americana, Teresat,
anuncié un acuerdo de princi-
pio con China para la puesta
en Orbita geocestacionaria de
dos satélites de telecomuni-
caciones de construccién
americana (el Palaba B vy el
Westar 6) que el transborda-
dor Discovery habia repes-
cado en una érbita defectuo-
sa en 1984.

A pesar de que China no ha
lanzado ningtn satélite ex-
tranjero todavia, Wu Keli ha
indicado que con su organis-
mo habian contactado varias

sociedades britdnicas, bel-
gas, tailandesas, australianas
y canadienses para comenzar
negociaciones preliminares, y
también wvarios intermedia-
rios privados que actuaban
por cuenta de intereses indo-
nesios.

Una red informatica local uni-
réd enelplazo de unmeslos 17
centros del Consejo Superior
de Investigaciones Cientificas
(CSIC) que estidn ubicados
en el &rea més cercana a la
sede central de este organis-
mo, en Madrid, en una super-
ficie de 2,5kildmetros cuadra-
dos. El ordenador central de
la red seré el escalar Cyber
180/55,instalado en el chalé
que fue vivienda del primer
director de la Residencia de
Estudiantes,  reconvertido
ahora para albergar el nuevo
centro de cdlculo del CSIC.

En una préxima etapa esta
red se extenderd, a través de
la linea telefénica, hasta co-
nectar con el resto de centros
e institutos de investigacio-
nes dependientes del CSIC
que se hallan repartidos por
el territorio espafiol, asi como
con los principales organis-
mos internacionales. Las pre-
visiones para cuando estared
esté totalmente instalada son
que los investigadores que
trabajan en algunos de los
programas aprobados en el
CSIC puedan establecer co-
municaciéin entre si y con
cualquier centro del mundo.

Para el trazado de la red
—iniciado en octubre de
1985— que une los primeros
17 centros se han invertido 46
millones de pesetas. La ma-
yor parte de esta cantidad ha
estado destinada a la canali-
zacion subterranea de los ca-
bles v a la adecuaciéon de la
infraestructura de los edifi-
cios. Este tltimo ha sido el
principal problema con que
se ha encontrado la empresa
encargada del proyecto, Nix-
dorf Computer.

Los proximos 10 y 12 de sep-
tiembre tendrd lugar en el
Palacio de Exposiciones v
Congresos de Madrid Euro-
telecom/86, Jornadas de En-
cuentro y Exposicion de las
Telecomunicaciones  Euro-
peas.

A

Las jornadas estan organiza-
das por el Ministerio de
Transportes, Turismo v Co-
municaciones, la colabora-
cidén de Telefdnica v el aseso-
ramiento de la Comision
Europea, v tienen por objeto
el servir de lugar de encuen-
tro para presentacién y ob-
servacion del actual estadio
de los desarrollos europeos
en el campo de las tecnolo-
gias de Ila informacién, asi
como del estudio de las ten-
dencias y estrategias futuras
del sector de las telecomuni-
caciones.

Eurotelecom/86 se configu-
rard en tres bloques: desarro-

llo y resultados de los proyec-
tos comunitarios, estrategias
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para la introduccién de nue-
vos servicios en Europa, v la
posicién de las industrias del
sector ante este nuevo en-
torno.

Paralelamente a las conferen-
cias tendrd lugar una exposi-
cibn no comercial de los
nuevos servicios y equipos de
telecornunicacién.

La Secretaria de Eurotele-
com/B6 esta instalada en la
calle Beatriz de Bobadilla, 3.
Planta 9.

La Administracion Reagan
procederd en breve a restrin-
gir el acceso a los superorde-
nadores a los estudiantes ru-
sos, al mismo tiempo que pre-
tende limitar la entrada a ba-
ses de datos americanas en
Europa.

Caspar Weinberger. Secreta-
rio de Defensa USA.

Esta decisién es una respues-
ta a la reciente conferencia
que QOleg Smirnov, experto
soviético en el intercambio de
datos, dio en un congreso
celebrado en Roma, en el cual
dijo que el NCADE soviético
(National Centre for Auto-
mated Data Exchanges) po-
dria acceder facilmente a ba-
ses de datos de investigacién

a través de Canadéy Europa.

Smirnov también afirmé que
“a través del NCADE, se
puede disponer de bases de
datos extranjeras sobre cien-
cias, negocios, ecologia vy
agricultura, lo que hace posi-
ble obtener informacién para
la investigacién cientifica”.
Este centro, el NCADE, tam-
bién prepara a expertos so-
viéticos en el manejo de bases
de datos.

Los mas importantes usua-
rios del NCADE incluyen la
Academia de las Ciencias so-
viética v el Instituto Polisindi-
cal para la Informacién Cien-
tifica y Tecnolbgica.

Los EE.UU. han estado inten-
tando impedir el acceso a los
soviéticos a sus bases de da-
tos desde hace tiempo. El pa-
sado otofio, Caspar Wein-
berger, dijo que una solucién
podria ser quitar todas las
entradas sensibles (poco se-
guras) de las bases dedatoso
limitar su disponibilidad a los
aliados.

La reunién anual del Top Ma-
nagement Forum, celebrada
en Barcelona, se clausurd en
un clima de “europtimismo”,
en palabras de los asistentes,
por la pujanza europea en los
sectores de punta: ingenieria
genética, electrénica (conex-
portaciones globales superio-
resalasde EE.UU. y Japén)y
los servicios. Hubo coinci-
dencia en subrayar que la in-
formatica est4 revolucionan-
do la jerarquia interna de las
empresas Yy en sefialar que ha
terminado la época en quelos
directivos podian ejercer un
poder absoluto.

Klaus Luft, presidente de la
empresa de informética Nix-
dorf, expuso que Europa ex-
portd en 1985 productos elec-
trénicos por valor de 28.000
millones de délares, frente a
los 23.000 millones de Esta-
dos Unidos y los 27.000 millo-
nes de Japén.

El ex-canciller alemén Helmut
Schmidt no se mostré tan
optimista como sus anteceso-
res y llamé la atencién sobre

“lo poco comtin” que resulta
la politica comunitaria, “con
once monedas distintas v on-
ce politicas comerciales y fis-
cales diferentes”.

El ministro de Industria v
Energia, Joan Maj6, intervino
para sefalar que Europa “sé-
lo tendra éxito si cada Estado
europeo se supera a si mis-
mo”. De Espafa dijo que el
éxito dependeria de que
aumente la productividad,
“cuyo crecimiento ha sido in-
ferior al de los sueldos”.

El pasado 19 de Mayo quedd
constituida en el Ministerio
de Transportes, Turismo y

Comunicaciones la nueva
Junta Nacional de Telecomu-
nicaciones, érgano consulti-
vo de cardcter interministe-
rial de las telecomunicacio-
nes espafiolas, creada en el
Real Decreto 1209/85 de 19
de Junio.

La anterior Junta del mismo
nombre, que desapareci6é
tras la publicacion del citado
Real decreto, tenia compe-
tencias de cardcter ejecutivo
que fueron asumidas directa-
mente por el Ministerio de
Transportes, Turismo y Co-
municaciones con la creacién
de la Direccién General de
Telecomunicaciones.

Los componentes de la Nue-
va Junta son los siguientes:

Presidente:

Ministro de Transportes, Tu-
rismo y Comunicaciones:
Excmo. Sr. D. Abel Ramdn

Caballero Aludrez.

Vicepresidente 1°:

Secretaria General de Co-
municaciones:

flma. Sra. D? Paz Ferndndez
Felgueroso.

Vicepresidente 2°:

Director General de Politica
de Defensa:
Excmo. Sr. D. Fernando M?
Nardiz Vial.

Vocales:

Director General de Teleco-
municaciones:

limp. Sr. D. Javier Nadal
Arifio.

Director General de Electré-
nica e Informaética:

llmo. Sr. D. Jaime Clavell

Ymbern.

Director General de Medios
de Comunicacién Social:
Ilmo. Sr. D. Francisco Vir-
seda Barca.

Representante del Ministerio
de Asuntos Exteriores:
flmo. Sr. D. Rafael Munoz
Lépez-Carmona.

Director General de Correos
v Telégrafos:

Illmo. Sr. D. Félix de Sande
Borrega.

Representante del Ministerio
de Interior:
flmo. Sr. D. Rafael de Fran-

cisco Ldpez.

Director General del Ente
Pidblico Radiotelevisién Es-
pafiola:
flmo. Sr. D. José M® Calvirio
Iglesias.

Consejero-Delegado de la
Compania Telefénica Nacio-
nal de Espafia:

llmo. Sr. D. Diego Martinez
Boudes.

Representante de la industria
nacional del sector de las te-
lecomunicaciones:

limo. Sr. D. Gonzalo Caro
Santa Cruz.

Director General de la Aso-
ciacién Nacional de Indus-
trias Electrénicas.

Secretario:

Subdirector General de Or-
denacién y Reglamentacién
de la Direccién General de
Telecomunicaciones:

llmo. Sr. D. Francisco Molina
Negro.
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El mercado espafiol de infor-
matica arrojé un crecimiento
del 33,7% en 1985 con res-
pecto a 1984,

Estas cifras, segiin Antonio
de los Reyes, Director Gene-
ral de EL.C.E., se refieren a
las facturaciones globales de
las compafiias del sector, pre-
cisando que el crecimiento
exclusivo en informatica, una
vez descontados los factura-
dos por conceptos no infor-
maticos y las exportaciones,
alcanzé un 41,7%.

Un caso concreto puede ser
el de CONTROL DATA que
en su facturado total reflejé
un crecimiento de un 94,2%
con respecto al afo anterior.
Otra de las empresas que
viene sosteniendo un alto cre-

cimiento continuo, desde
1682, es NIXDORF, con un
46,3% y un 41,9% en cifra de
negocios v eninformaticares-
pectivamente. Conestos por-
centajes, NIXDORF alcanza
dentro del ranking un cuarto
puesto en cifras totales de
negocios Yy un mas importan-
te segundo puesto, detras de
IBM, en informética; en detri-
mento de N.C.R., que tradi-
cionalmente ocupaba esa po-
sicién desde su instalacién en
Espafia.

Otras empresas que merecen
atencion son: HEWLETT-
PACKARD, con un creci-
miento del 43,9% en su cifra
total y un 92,3% en su cifra de
informatica. BULL, aun te-

niendo en cuenta que todavia
no ha facilitado su cifra defini-
tiva, se estima que alcance un
34,6% de crecimiento, supe-
rando los porcentajes de
afnos anteriores.

A pesar de las pérdidas dadas
en otros ejercicios, SE-
COINSA ha tenido unos bue-
nos resultados durante 1985,
creciendo un 19,1% en total y
un 39,5% en informaética.

EICE. considera el afo
1985 como excelente, si bien
tiene en cuenta motivos tales
como la implantacién del
[.V.A. que influyeron, sin du-
da alguna, en los incrementos
citados.

Con un optimismo algo
mas ponderado contempla
EILC.E. el afio 1986, vatici-
nando un crecimiento global
del sector de un 25% aproxi-
madamente.

Las autoridades competen-
tes de la Comunidad Econé-
mica Europea (CEE) han de-
cidido, ala vista de los buenos
resultados obtenidos en la
primera fase del Programa
Estratégico Europeo de In-
vestigacién y Desarrollo en el
Area de las Tecnologfas dela
Informacién (ESPRIT) elevar
el presupuesto concedido a
la segunda fase hasta situarlo
en 2.300 millones de ECUS
(aproximadamente 313.000
millones de pesetas).

La amplia respuesta suscita-
da entre las organizaciones
empresariales e instituciona-
les de los distintos paises co-
munitarios a lo largo de los
casi tres afos que lleva en
vigor el programa ESPRIT, ha
inducido a las autoridades de
Bruselas a elevar el presu-
puesto de la segunda etapa
de este programa a 2.300 mi-
llones de ECUS, frente a los
750 millones con que ha con-
tado la primera fase.

Esta primera etapa de cinco
anos que se extiende desde
1984 hasta 1988, ambos inclu-
sive, estd a punto de agotar
los fondos de que dispone,
hasta el punto de que en me-
dios bien informados proxi-

mos a Bruselas, se tiene el
convencimiento de que la
convocatoria para presenta-
cién de proyectos al progra-
ma ESPRIT que se realizarda
comienzos del préximo vera-
no, serad la dltima que se
lance.

No obstante, la Comunidad
tiene laintencién de adelantar
un afio el comienzo de la se-
gunda fase del programa ES-
PRIT, de modo que el primer
ejercicio de esta nueva etapa
se inciard en 1988 en lugar de
1989,y coexistird con el ulti-
mo ano de la primera fase.
Por el momento, en el pasado
mes de febrero se llevaron a
cabo en Bruselas unas jorna-
das en las que se analizaron
las posibles orientaciones
que se daran al ESPRIT-2.

El pasado dia 25 de abril se
firmé un convenio mediante
el que se cred un nuevo Cen-
tro de la Red Integrada de

Servicios Electrénicos (RE-
DINSER]), que se instalard en
el domicilio legal de la Manco-
munidad Sabadell - Tarrasa
con el patrocinio principal del
Ministerio de Industria vy
Energia v con la colaboraciéon
de la Generalitat.

El Centro, al que se dotard en
principio con sistemas de
disefio y fabricacién asistidos

por ordenador (CAD/CAM),

hard énfasis en la informa-
cién, formacién y seguimien-
to de aplicaciones textiles de
esta tecnologia y contara con
una amplia participacién y
significativa representacién
de la industria de la comarca.

La Mancomunidad serd la
responsable de la operacién
del citado Centro tecnolégico
del Vallés v estd dando los
pasos necesarios para su es-
tructuracion. Este centro es
el noveno de los creados den-
tro del Programa REDINSER
para promocién de estas tec-
nologias vy que contempla el
Plan Electrénico e Informa-
tico Nacional. La labor de
coordinacién en la instalacién
y organizacién de estos cen-
tros la estd llevando a cabo
ADAMICRO como una cola-
boracién con la Direccidn
General de Electrénica e In-
formatica.

Seis grandes fabricantes de
semiconductores japoneses
recortardn sus inversiones en
fdbrica v otras unidades de
produccién por un total de
1800 millones de délares, que
representa el 30 por ciento
del volumen total de éstas en
los negocios del afo que co-
menzé en abril.

d )
/'l' 1

4

Los fabricantes de chips deci-
dieron reducir sus planes de
inversiébn en semiconducto-
res por lo que la completa
recuperacién de la demanda
japonesa para su principal
producto, el chip 256-K de
Memoria dindmica (DRAM),
tardard probablemente un
afio en producirse.
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Segiin declaré el portavoz de
la compaiiia Toshiba, Yuj
Wakayama, el precio en el
mercado actual del chip 256-
K DRAM es de 400 yens,
menos de un tercio del precio
de marzo de 1985.

NEC Corp., la mayor empre-
sa del mundo en fabricacién
de semiconductores, recor-
tara su inversion en un 30 por
ciento sobre la cifra del afio
pasado.

La empresa Hitachi Ltd. re-
gistrard un descenso del 29
por ciento de sus inversiones
en relacién con el afio ante-
rior, v Mitsubishi Electric v
Matsushita Electric reducirén
en un 43 y en un 33 por ciento
respectivamente sus inver-
siones.

La decisién provisional adop-
tada el pasado mes de marzo
por el departamento de Co-
mercio de Estados Unidos,
que acusaba a cinco fabrican-
tes japoneses de chips, inclui-
dos NEC vy Toshiba, de dum-
ping en el mercado nortea-
mericano de chips 256-K
DRAM, fue otro serio revés
para la industria japonesa.

Laintroduccién de las nuevas
tecnologias no tendra un
efecto suficientemente po-
sitivo sobre el mercado labo-
ral antes de los afios 90, se-
giin un informe de la Comi-
sién de Asuntos Sociales del
Comité Econémico y Social
de la CEE.

La introduccién de nuevas
tecnologlas y la automatiza-
cién en el sector de la infor-
macién vy la comunicacién
afectard cada vez maés a sec-
tores que utilicen personal
con poca cualificacion profe-
sional, cuyo trabajo pueda
ser en gran medida, automati-
zado. Este efecto racionaliza-
dor no serd inmediatamente
compensado por el efecto
positivo sobre el empleo. Sin
embargo, “tampoco se puede
renunciar a las nuevas tecno-
loglas, pues una utilizacién
errénea o tardia de este po-
tencial técnico puede perjudi-
car a los empleos existentes
por las pérdidas de merca-
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dos, y puede impedir o retra-
sar la creacién de nuevos
empleos”, dice el informe.

La mejor solucién para obte-
ner una reduccién neta del
paro seria un crecimiento
econémico global superior al
actual,- pero los indices no
permiten, por el momento,
aumentar demasiado las es-
peranzas. Por otro lado, este
crecimiento acelerado no
podra conseguirse a corto
plazo, por el impacto positivo
que supondré para la econo-
mia la introduccién de nuevas
tecnologias.

Las repercusiones que la in-
troduccién de las nuevas tec-
nologias pueda tener sobre
las pequenas v medianas em-
presas no estdn aun total-
mente evaluadas.

En su aplicacién surgen dos
problemas de aceptacién: en
primer lugar, por el empresa-
rio y por los trabajadores, v
en segundo lugar, por los ele-
vados medios financieros,
que son muy a menudo re-
queridos para satisfacer este
tipo de inversiones.

Los efectos de la aplicacién
de las nuevas tecnologias so-
bre la mejora de la calidad son
indiscutibles; también tendra
repercusion positiva en la es-
tructura del empleo y aumen-
taran las actividades especia-
lizadas y de gestién.

El dia 16 de mayo tuvo lugar
en el salén de actos de la
Cémara Oficial de Comercio
de Sevilla, una Jornada de
Presentacién de Programas
Tecnolégicos Europeos.

Fue patrocinada por la Direc-
cién General de Electrénicae
Informética del Ministerio de
Industria y Energia y por la
Direccion General de Indus-
tria, Energia v Minas de la
Junta de Andalucia.

La organizacién corrid a car-
go de ADAMICRO y de SA-
DIEL (Sociedad Andaluza
para el desarrollo de la Infor-
mética y la Electrénica).

Durante el desarrollo de las
ponencias, que describieron
los Programas Europeos a ni-
vel general y desde el punto
de vista del participante es-
pafiol, quedé de manifiesto la
necesidad de que la empresa
espafola pueda estar infor-
mada de forma continuada
sobre estos Programas v las
convocatorias de participa-
cién que promueven las Co-
munidades Europeas.

También queds de manifiesto
el interés de la Comisién de
las Comunidades Europeas
por fomentar la participacién
en los Programas, de empre-
sas espanolas (y portugue-
sas), pues dada la muy re-
ciente incorporacién de los
dos paises a la C.E.E., su par-
ticipacién es mucho menor, si
se la compara con el resto de
los miembros, incluidos los
del 4rea mediterranea.

Javier Martinez Ayanz, Di-
rector General de la Asocia-
cién de la Industria Navarra
(AIN), expuso a los presentes
la experiencia de la Asocia-
cién en Programas Tecnolé-
gicos en general y en los de la
C.E.E. en particular.

Por ultimo, v como clausura,
Javier Iglesias Rodriguez,
Jefe del Servicio de Reindus-
trializacién v Promocién In-
dustrial de la Junta de Anda-
lucta, describié el Programa
para el desarrollo de la Infor-
mética en Andalucia (PRO-
DIEL).

El citado Programa, parte de
anteriores actuaciones de la

e (i

Administracién Central, tales
como las derivadas del Plan
Electrénico e Informético
Nacional.

Asf, en Andalucia, y como
consecuencia del convenio
firmado entre la Administra-
cién Central y la Autondémi-
ca, se inaugurard en breve, el
Centro de la REDINSER, al
que se dotard de sistemas
CAD/CAM, que serdn cedi-
dos por la Administracién del
Estado.

El Programa PRODIEL, con- -
tiene una serie de planes de
actuacién de la Junta de An-
dalucia en la linea de promo-
cién tecnoldgica de la regién.

La participacién fue muy nu-
merosa. Asistieron 100 repre-
sentantes de empresas, Cen-
tros de Investigacion, mundo
académico e Instituciones
Andaluzas. Los coloquios
que siguieron a cada una de
las dos sesiones, de mafianay
de tarde, fueron numerososy
las intervenciones de mucho
interés, pues demostraron la
inquietud existente en la re-
gién por no perder las oportu-
nidades de participacién en
programas de tecnologias
punta.




