
“Desde hace un par de meses
somos la nueva Junta Direc-

tiva de la Delegación de la AEIT
en Extremadura y como tal espe-
ramos poder ayudar en el desa-
rrollo el mercado de las TIC en
nuestra región. 

Mi modo de ver el mercado es
como una playa en la que exis-
ten olas y surfistas. Los que ge-
neran las olas son los promoto-
res y los diseñadores (Arquitec-
tos, Aparejadores, Ingenieros) y
los que las surfean los instala-
dores, fabricantes y mayoristas.
Con este ejemplo se entiende que
debemos formar parte del mo-
tor que genera la ola sin perder
de vista el resultado. 

Metafóricamente es sencillo de
entender pero la ejecución no lo
es tanto ya que no existe una úni-
ca solución. De todas ellas ele-
gimos una que hemos plasmado
en un plan de acción para el pre-
sente año. Este plan tiene tres
ejes: Preparar el mercado, formar
al IT y establecer las relaciones
con los demás colegios profe-
sionales. 

Para preparar el mercado que-
remos incidir sobre la adminis-
tración pública para establecer
lazos de colaboración y aseso-
ramiento, darles la formación ne-
cesaria para que se familiaricen
con las TIC y sus procedimientos
administrativos, entiendan el pa-
pel que juegan en la sociedad de
la información y comprendan co-
mo se beneficia el ciudadano. 

Para formar al IT hemos pre-
visto la realización en la región
de una serie de cursos enfocados

a las tecnologías más candentes y
demandadas. De este modo se
prepara al IT, ya sea funcionario o
trabaje en la empresa privada, pa-
ra que pueda acometer los pro-
yectos que surjan en el futuro co-
mo consecuencia de la
preparación del mercado. 

Por último queremos presen-
tarnos a los colegios profesionales
para ofrecer nuestra cooperación
para los eventos en los que se es-
timen que podamos aportar un
nuevo enfoque. Para reforzar di-
cho lazo queremos organizar fo-
ros y mesas de trabajo ínter dis-
ciplinares que permitan integrar
al IT en el mercado actual. 

Para conseguir todo esto es
importante hacer ver a todos los
IT de la región que son parte ac-
tiva de la asociación y que se le
necesita para fomentar nuestra
profesión en todos los ámbitos,
ya sea público o privado.”
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¿Cuáles son los retos inmedia-
tos de esta Delegación? 
Poner en pié la Delegación y crear la
estructura necesaria para funcio-
nar. Son muchas las ideas que te-
nemos para emprender nuestra an-
dadura pero, como se suele decir
“mejor despacito y con buena le-
tra”. 

¿Qué caracteriza vuestra zona en
cuanto al desarrollo profesional? 
La falta de inversión empresarial
en las TIC. Se comienza a vislum-
brar movimiento en este sentido
y eso es lo que más tentador la ha-
ce a nivel profesional. Es actual-
mente una región preparada para
acoger a los Ingenieros de Tele-
comunicación (IT) que deseen em-
prender carrera. 

Datos de la Delegación: afiliados,
empresas, cifras del sector. 

Somos 61 asociados en la actuali-
dad, la mitad trabajan y, de estos,
la mitad en la Universidad y la otra
repartida entre proveedores de
telefonía y empresas locales. Al res-
pecto de las cifras somos una de
las regiones con menos proyectos
visados aunque no creo que eso
refleje la situación del mercado ya
son muchos los proyectos donde
podemos aportar nuestros cono-
cimientos. 

Personalmente ¿cómo desarro-
llas tu carrera? 
Soy autónomo. Llevo poco tiem-
po y me está costando abrir el mer-
cado pero eso es lo que me alien-
ta ya que a mi entender hay bue-
nas expectativas de futuro para los
IT. Por eso animo a los compañe-
ros que deseen emprender el ca-
mino por cuenta propia a que lo
hagan. 

¿Cómo ves el sector, en general
y en tu zona? 
Desproporcionado. Hay mucha
diferencia en las TIC entre las
ciudades y las poblaciones. Es
necesario que los IT tomen par-
te en los proyectos de desarrollo
existentes y seamos conscien-
tes de que debemos colaborar
con otros profesionales ya que
solo así podremos aportar nues-
tro grano de arena. 

6.-¿Qué le pedirías a las admi-
nistraciones? 
Que tengan en cuenta a los IT
como lo que son, artífices de
la Sociedad de la Información.
Hay actualmente mucha desin-
formación con las TIC y eso ge-
nera recelos infundados en las
zonas donde menos extendidas
están y por ende donde más
las necesitan.3
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