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Ocio, nueva
division de Vitelsa

1 area de Ocio abarcara la

integracion de sistemas de
comunicacion, multimedia y control
de proyectos como los realizados en
el Museo de la ITlustracion de
Valencia, el Museo Arqueoldgico de
Alicante en sus dos fases, El Palacio
del Tiempo y el Misterio de Jerez, y la
dotacién de tecnologia y direcciéon
facultativa o mantenimiento en Isla
Maégica, Terra Mitica, el Parque
Tematico Warner en Madrid, etc.
De este modo, Vitelsa pretende estar
presente en todos los &mbitos de
actuacion, desde la generacion de
ideas y contenidos, diseno
conceptual o diseno artistico, hasta el
mantenimiento y rodaje de las
instalaciones, pasando por servicios
globales como Consultoria e
Ingenieria, Direccién Facultativa y
Supervision Técnica, Suministro e
Instalacién llave en mano,
Mantenimientos preventivo —
correctivo - conductivo y de Mejora,
Formacion y Asistencia Técnica en
Preapertura.

Predicciones para el mercado

inalambrico

Alo largo de 2003, la telefonia
movil seguira
experimentando altibajos, segun
predice Braxton (ex Deloitte
Consulting). Aquellas empresas
que respondan adecuadamente
a los nuevos esquemas de
negocio tendran elevados
rendimientos antes de 2005,
segun el informe titulado
"Mpredictions" divulgado por la
consultora.

"El sector de las
comunicaciones moviles
alcanzara un nuevo impulso en
este ano y traera innovaciones
que redefiniran los parametros
de este negocio. No obstante, el
proceso seguira siendo lento y
hallara en su camino algunas
dificultades," explica Manuel
Martin Espada, Socio
responsable del mercado de
comunicaciones de Braxton en
Espana.

Durante este ano que comienza, casi
dos terceras partes de las empresas
europeas habran instalado sistemas de
transmision de datos por redes

Pero tenderan a utilizarlas
con ordenadores portatiles
ordinarios, en vez de PDA’s,
y aunque se realizaran mas
|| inversiones en transmision
|l de datos por redes moviles,
| algunas de ellas estaran
mal empleadas y los
resultados seran limitados.
El trafico de mensajes
cortos, o SMS, seguira
creciendo a lo largo de los
préoximos meses, no tanto
originado por el usuario
particular como por las
comunicaciones de
empresa. El protocolo WAP
renacera de sus cenizas,
gracias a la reactivacion de
la demanda generada por
los teléfonos de nueva
generacion con pantallas en
color y mejor equipamiento, con unos
resultados "inevitablemente
satisfactorios”. Los juegos a través del
movil generaran unos ingresos muy
considerables, ya que el mercado
experimentara un empujon de la mano
de los teléfonos con pantalla en color,

moviles, al menos en fase de prueba.

la tecnologia GPRS y el uso de Java.

EXPO COMM con el mundo Pymes

a quinta edicién

del Salon y
Congreso de las
Comunicaciones de
Empresa, que tendra
lugar del 8 al 10 de
abril en el Recinto
Ferial Juan Carlos I
de Madrid acogera
una muestra de la
tecnologia del futuro
dirigida a la gestién
de pymes y grandes
empresas.
Enla jornada PYME
Y NUEVAS
TECNOLOGIAS se
trataran, de una
forma préctica, y bajo
el patrocinio de la
Céamara de Comercio
de Madrid, temas
como la rentabilidad

de la inversion en
nuevas tecnologias;
aplicaciones banda
ancha en la PYME;
nuevas aplicaciones
de la tecnologia
inalambrica; e-
business;
outsourcing:servicios
a medida; e-learning.
Otra jornada,
organizada con la
colaboracion de
Madri+d,
INNOVACION EN
LA EMPRESA
tratara temas como la
importancia de la
innovacion en el
sector TIC y las
empresas,
innovaciéon y la
rentabilidad en la

empresa; ayudas y
subvenciones. En
este entorno,
Madri+d mostrara
Sus servicios en un
entorno comun para
temas de ciencia,
tecnologia,
empresa y
sociedad, utilizando
Internet como
instrumento mas
eficaz. Entre otros
programas
presentaran la
comercializacion y
marketing
tecnoldégico, creacion
de empresas de base
tecnoldgica,
vigilancia tecnologica
y calidad. Todo ello
con el objetivo de

ofrecer conocimiento
y difusion de la oferta
cientifico-tecnoldgica
de la Comunidad de
Madrid.

Otras areas de

encuentro
especializado dentro
de EXPO COMM son
CONTACT
CENTER EN VIVO,
COMUNICACIO-

NES DE DEFENSA
(patrocinada por el
Circulo de
Tecnologias para la
Defensa) y el V
CONGRESO DE
LAS
COMUNICACIO-
NES DE EMPRESA
Més informacion
actualizada en
www.expocomm.net
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¢ Nos puedes describir a la
compania desde sus orige-
nes hasta el foco de negocio
que hoy ocupa ?

Tellabs naci6 en la década del
70en EE.UU como latipicaidea
de gargje entre tres ingenieros
amigos que trabajan inicialmente
en la mejora de la calidad de
voz. Actualmente podemos de-
cir que lamayor parte de las co-
municaciones de Internet en
Norte Américaserealizan atra-
vés de equipamientos Tellabs.
La expansion internacional se
produjo a partir de finales de
los ’80 con la adquisicién de la
compania finlandesa Martis y
de actuaciones similares en Di-
namarca e Irlanda. A lo largo
de los anos fue creciendo cons-
tantemente, con unainicial fuer-
te consolidaciénen EE.UU, has-
tallegaralaconfiguracion actual:
envergadura media, 5000 em-
pleados y presencia mundial
orientada a productos y servi-
cios de acceso de banda ancha,
redes 6pticas y sistemas de ca-
lidad de voz. Recientemente se
ha resuelto otorgar mayor in-
dependenciay protagonismoal
area internacional (fuera de
EE.UU.) paraincrementar nues-

www.iies.es/teleco

tra presencia entre los princi-
pales operadores mundiales de
telecomunicaciones.

Nuestros productos principa-
lesenlaparte internacional, son
los sistemas de acceso multi-
servicio para redes, tanto mo-
viles como fijas y los sistemas
Opticos SDH y DWDM, asi co-
mo los ya citados sistemas de
calidad de voz.

Como estais implantados en
Espana?

Nos dirigimos a tres mercados:
el que genera el Grupo Telefo-
nica tanto en Espana como in-
ternacionalmente, el de los otros
Operadores Moviles y Fijos en
Espana y el &mbito empresa-
rial. Portugal esun mercado que
queremos desarrollar.

Uno de los objetivos del equi-
po de Tellabs Iberia es llevar la
gestion de la cuenta global de
Telefénica, coordinados princi-
palmente con nuestras oficinas
en Florida para América Lati-
na.

Tenemos una estructura en Es-
pana especializada en ingenie-
ria de pre venta, ventas y so-
porte deterceralinea. Conotras
empresas locales asociadas da-

Guillermo Vicente, director de Cuenta Telefénica de Tellabs Iberia
"Nos enfocamos a soluciones de Ethernet sobre SDH y Acceso IP MPLS"

Tellabs se decide por una estrategia de expansion internacional para reforzar su presencia ante los principales operadores mundiales.
Los operadores de telecomunicaciones de moviles y fijo y el sector privado son los principales focos de negocio de Tellabs Iberia, que
abarca Espafia y Portugal, asi como las actividades hacia el Grupo Telefénica en Latinoamérica.

mos la cobertura para otros ser-
vicios de venta y distribucion,
implantacion, soporte, etc. Otra
maneras de llegar al mercado
esatravés de acuerdos con otros
suministradores, que a escala
internacional son principalmente
Ericsson y Nokia. Por poner un
ejemplo, en Espana las redes
de acceso que tienen los tres
operadores moéviles son de tec-
nologia Tellabs, que en el caso
particular de Telefénica Movi-
les son distribuidos por nues-
tros principales socios locales
Telefénica mobile Solutions y
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Landata Payma, que también
trabajan activamente hacia otros
mercados.

;Como harespondido el seg-
mento de empresas?

Mas alla de las operadoras de
telecomunicacién, hemos en-
contrado interesantes oportu-
nidades de negocio en las con-
cesionarias de autopistas,
aeropuertosy servicios de trans-
porte publico. Ejemplos de des-
pliegues realizados son las re-
des del Metro de Barcelona,
Bilbao, Autopista Vasco Ara-
gonesa, ACESA, etc.

.Qué evolucion de vuestros
productos podemos esperar
a corto plazo?

Tellabs esta evolucionando sus
conocidos sistemas actuales,
ofreciendo soluciones paranue-
vos servicios como Ethernet so-
bre SDH y servicios de acceso
IP MPLS, de los que se espera
una significativa demanday un
significativo crecimiento aso-
ciadoalarecuperacion del mer-
cado, permitiendo a los opera-
dores ofrecer servicios
competitivos fundamentalmente
orientados a empresas.

www.tellabs.com
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